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EVOLUCION DEL SISTEMA GASISTA ESPANOL
NUEVOS PROYECTOS DE AMPLIACION DE CAPACIDAD DE ALMACENAMIENTO DE PRODUCTOS PETROLIFEROS
QUIMICA & PETROQUIMICA: REPSOL Y CLARIANT ANUNCIAN INVERSIONES
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CONECTAMOS

CON LAS EMPRESAS

INNOVANDO PARA MEJORAR
NUESTRA IMAGEN CORPORATIVA.

El GRUPO MIESA se prepara para afrontar una nueva etapa de su
actividad profesional renovando totalmente su imagen. Un cambio
necesario para mantener al GRUPO MIESA en su posicién de liderazgo
en Ingenieria, Montaje y Mantenimiento en los campos de
Instrumentacién, Control Industrial y Electricidad.

Aportamos soluciones integrales en cada uno de los proyectos que
desarrollamos. Avanzamos en la formacién continua y especializacion
de nuestros profesionales, creando grupos de trabajo capaces de acometer
grandes proyectos en los sectores de Oil & Gas, Generacion y Distribucién
de Energia e Industria Quimica.

Incorporamos los Gltimos avances tecnolégicos a nuestros procesos de
Ingenieria, Fabricacion, Montaje, Puesta en Marcha y Mantenimiento,
preparando a nuestros técnicos en las Gltimas tecnologias en los campos
de Instrumentacién y Control Industrial.

Seguimos siendo lideres por nuestra capacidad de adaptacion, evolucién
y atencion personalizada a cada uno de nuestros clientes.
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PRECIOS DE SUSCRIPCION 2020

Espana 118,00 euros
Europa 195,00 euros
Resto mundo 265,00 euros
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En cumplimiento de lo dispuesto en el Reglamento General de Proteccion de Datos
2016/679 le informamos que la informacion que nos facilita sera utilizada SEDE
TECNICA S.A. con el fin de prestarles el servicio solicitado. Los datos proporcionados
se conservaran mientras se mantenga la relacion comercial o durante los afios ne-
cesarios para cumplir con las obligaciones legales. Los datos no se cederan a terce-
ros salvo en los casos en que exista una obligacion legal. Usted tiene el derecho a
acceder a sus datos personales, rectificar los datos inexactos o solicitar su supre-
sion cuando los datos ya no sean necesarios para los fines para los que fueron reco-
gidos, as como cualesquiera derechos reconacidos en el RGPD 2016/679. Cualquier
persona puede presentar una reclamacion ante la Agencia Espariola de Proteccion de
Datos, estando los formularios disponibles en la web www.agpd.es en caso de con-
siderar que sus derechos no han sido satisfechos..
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almacenamiento de informacion y sistema de recuperacion sin
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AOP propone potenciar la recuperacion econdémica del pais
a través del plan de trasicion energética del refino

nacional » estadisticas

energia > estrategias
EL Covid-19 plantea nuevos desafios a la industria energética

almacenamiento » informe 2020

Los operadores promueven nuevos proyectos de ampliacion
de capacidad de almacenamiento localizada en los principales
puertos espanoles

almacenamiento & transporte> estrategias
Energia para construir una sociedad mejor

gas> infraestructuras

La demanda de gas cerr6 en 2019 su mejor dato
de la ultima década

gas> plantas gnl

Ano de récords en el consumo de GNL

gas > actualidad
gestion del talento > formacion

Por qué un equipo bien formado puede beneficiar
a sus operaciones

quimica & petroquimica > informe

Repsol y Clariant anuncian nuevas inversiones
en sus complejos industriales

seguridad > procesos

El nuevo reto de trabajar en espacios confinados frente
a la amenaza del coronavirus

empresas & equipos
precios y estadisticas internacionales

en nuestro proximo numero

EL NEGOCIO DEL DOWNSTREAM
Informe Inversiones Refino 2020
Mercado de lubricantes
Informe Red EESS 2020
En el proximo ndmero de la revista, correspondiente a los meses julio-agosto de
2020, OILGAS dedica su edicion al negocio del downstream, con un informe espe-
cial sobre inversiones en refino. La edicion ofrecerd, ademas, un analisis del mer-

cado de lubricantes y su informe anual sobre la evoluciéon de la red espanola de
estaciones de servicio.

Portada: Instalacion de CLH
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NACIONAL » ACTUALIDAD

Co-innovating tomorrow

fomentando las inversiones
para evitar la deslocalizacién
industrial y aplicando la re-
gulacién europea sobre finan-
ciacién sostenible con crite-
rios de inclusién y neutralidad
tecnoldgica.

8. Reconocer la reduccion
de emisiones en todo el ciclo
de produccién, transforma-

AOP propone potenciar Ia OpreX

recuperacion economica del pais
a traves del plan de transicion
energetica del refino

Con tantos productos y soluciones ¢
automatizacién industrial, Alguno ha'ido mi
para los desafios del futuro? OpreX esiag
representa la excelencia en las tecnologs

a Asociacion Espaiiola de

Operadores de Productos
Petroliferos (AOP) ha presen-
tado una propuesta de medi-
das para estimular la recupe-
racién econdmica que pasa
por el apoyo a todo el sector
industrial, el estimulo de la
transicion energética en el re-
fino y la distribucién de com-
bustibles, la certidumbre re-
gulatoria y los incentivos a
las inversiones.

Para el presidente de AOP,
Luis Aires, “no solo hay que
apostar por reactivar y refor-
zar el tejido industrial espa-
fol, sino que desde nuestro
sector podemos hacerlo a tra-
vés de la Estrategia para la
Evolucién hacia los Ecocom-
bustibles. Las metas a largo
plazo son las mismas. Lo que
cambian son las condiciones
y las herramientas que nece-
sitamos a corto plazo porque
la situacién econdémica ha
cambiado”.

Para aplicar esta estrategia
AOP considera necesario un
impulso decidido de las rutas
tecnoldgicas planteadas en la
misma: nuevas materias pri-
mas para producir ecocom-

Para aplicar esta
estrategia AOP considera
necesario un impulso decidido
de las rutas tecnologicas

planteadas

bustibles, produccién de hi-
drégeno verde, eficiencia
energética y captura, almace-
namiento y uso de CO,, res-
petando el principio de neu-
tralidad tecnoldgica.

1. Definir una Estrategia
de Recuperacién y Refuerzo
de la Industria mediante la
concertacion de propuestas
para hacer frente a la crisis.

2. Crear una Mesa Secto-
rial del Refino para favore-
cer el crecimiento, la compe-
titividad, la sostenibilidad y la
continuidad de los polos in-
dustriales de las refinerfas.

3. Constituir un Fondo de
Recuperacion y Refuerzo de
la actividad industrial que
priorice la financiacién de

aquellas actividades inverso-
ras que reviertan en un creci-
miento sostenible.

4. Impulsar las diferentes
rutas tecnoldgicas planteadas
por el sector del refino en la
Estrategia para la Evolucién
hacia los Ecocombustibles

5. Adoptar medidas fiscales
que promuevan la produccion
de combustibles con bajas
emisiones.

6. Disponer de una norma-
tiva armonizada para todo el
conjunto del Estado, que po-
tencie la economia circular,
simplificando los tramites
para usar residuos en la pro-
duccién de ecocombustibles.

7. Favorecer el desarrollo
de nuevas tecnologias para la
reduccién de emisiones en el
contexto regulatorio europeo,
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cién y consumo de energia
dentro del Marco Estratégico
de Energia y Clima, lo que se
denomina “del pozo a la
rueda”, para integrar plena-
mente a los ecocombustibles.

9. Fomentar el liderazgo
tecnolégico e innovador del
sector del refino en la defini-
cion del nuevo Plan Estatal
de Investigacion Cientifica y
Técnica y de Innovacién para
2021- 2025 y sucesivos.

10. Asegurar la disposicion
y optimizacién de los instru-
mentos de apoyo a la I+D.

11. Aprobar un plan de re-
novacioén del parque de vehi-
culos que incentive la sustitu-
cion de automoviles antiguos
por otros més eficientes y con
menores emisiones, incluidos
los nuevos vehiculos diésel y
gasolina.

12. Impulsar medidas re-
gulatorias que favorezcan las
inversiones en tecnologias
para la produccién de ecocom-
bustibles a partir de residuos,
o la adecuacién de las aporta-
ciones al Fondo Nacional de
Eficiencia Energética a la luz
de la caida de la demanda.

13. Reduccién y agilizacion
de los trdmites administrati-
VOs para otorgar permisos y
autorizaciones ambientales in-
dustriales, lo que conseguira
acelerar la puesta en marcha
de los proyectos.

14. En el dambito fiscal:
flexibilizacién de la recupe-
racién del IVA ante facturas
impagadas de clientes,

involucrar a los clientes en un proceso oe

sino que establece el escenario pa

constante cambio, OpreX no es sol¢
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NACIONAL

ACTUALIDAD

Repsol adopta un plan de resiliencia para paliar
los efectos del coronavirus en sus resultados

RPEDPINI

epsol obtuvo en el primer

trimestre un resultado neto
ajustado, que mide especifica-
mente el desempefio de los ne-
gocios, de 447 millones de euros,
con un descenso del 27,7 por
100 respecto a los 618 millones
del mismo periodo de 2019, que
obedece a la fuerte caida de los
precios del crudo y del gas y al
desplome en la demanda por la
pandemia del coronavirus.

En el dificil contexto actual,
la compaiia, aplicando todas
las medidas a su alcance para
proteger la salud y seguridad
de sus empleados, clientes y
proveedores, ha priorizado su
compromiso de garantizar el
suministro de productos y ser-

» fraccionamiento del
impuesto de sociedades de
2019 hasta cinco afos sin
recargo e introduccién tem-
poral de incentivos y de-
ducciones fiscales.

15. Elaborar un Plan de
Ayudas para las inversio-
nes que se realicen en el
ambito industrial orienta-

vicios energéticos indispensa-
bles para la sociedad sobre los
criterios habituales de rentabi-
lidad: “Estoy orgulloso —ha se-
fialado el consejero delegado
Josu Jon Imaz— de la forma en
que Repsol se ha adaptado a
este escenario, y ha empleado
todas sus capacidades tecnol6-
gicas, industriales y humanas
también para luchar contra el
coronavirus. Nuestra compa-
fifa cuenta con una cultura de
disciplina, flexibilidad y coope-
racién que nos permite afron-
tar retos como el que esta cri-
sis estd representando. Esta
cultura también es fundamen-
tal para resolver los desaffos a
los que se enfrenta nuestra in-

das a la mejora del medio
ambiente, la lucha contra el
cambio climatico o el fo-
mento de la eficiencia ener-
gética, que permitan gene-
rar beneficios tanto de
caracter ambiental, como
social (creacion de empleo,
desarrollo rural, innovacion
tecnologica). e

.’

dustria, ante los que reafirma-
mos nuestro compromiso de li-
derar la transicién energética”.
Para hacer frente a este com-
plicado entorno econdmico,
Repsol ha adoptado un Plan de
Resiliencia que contempla re-
ducciones afiadidas de mds de
350 millones de euros en los gas-
tos operativos y de méas de 1.000
millones en las inversiones, asi
como optimizaciones del capital
circulante préximas a 800 mi-
llones respecto a lo inicialmente
presupuestado al inicio del afio.
La cartera de activos de Rep-
sol cuenta con una gran flexibi-
lidad que le permite tomar “de-
cisiones dgiles de optimizacién
de inversiones, lo que supone
una de sus palancas més ttiles
para afrontar el nuevo y com-
plejo escenario, y resulta clave”
para la reduccién en un 26 por
100 de las inversiones inicial-
mente previstas para el afio.

El resultado de todas las
dreas de negocio que forman
Repsol fue positivo en el pri-
mer trimestre del aflo, a pesar de
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los distintos factores coyuntura-
les que afectaron a sus operacio-
nes. Asimismo, la compaiifa
Repsol ha redefinido sus seg-
mentos de negocio y, a partir
de 2020, el area de Downstream
se dividird en dos: Comercial
y Renovables (Movilidad, GLP,
Lubricantes y Electricidad y
Gas) e Industrial (Refino, Rep-
sol Pert, Quimica, Trading y
Mayorista y Trading Gas).

El negocio Comercial y Re-
novables obtuvo un resultado de
121 millones de euros, frente a
los 137 millones del mismo pe-
riodo de 2019. Las restricciones
impuestas para combatir el coro-
navirus redujeron la demanda y
afectaron al drea de Movilidad y
alas ventas de GLP.

El negocio Industrial, au-
mentd su resultado un 6 por 100,
hasta los 288 millones de euros,
que comparan con los 271 mi-
llones logrados en el primer tri-
mestre del afio anterior. El nego-
cio logré compensar la negativa
influencia del volatil entorno de
precios y la reduccién de la de-
manda, que afectaron principal-
mente al drea de Refino.

Con respecto a Quimica, el
drea se vio afectada por los
mantenimientos en sus instala-
ciones de Sines y Tarragona.
Ademas, desde el comienzo de
la pandemia ajusté sus operacio-
nes ante la caida de la demanda
de sectores como el automovi-
listico y el aumento en otros
vinculados con la sanidad y la
alimentacion, vitales en la lucha
contra el covid-19.

Por 1ltimo, el negocio de
Upstream logr6 un resultado de
90 millones de euros, frente a los
323 millones conseguidos entre
enero y marzo de 2019, lastrado
principalmente por la caida ex-
traordinaria de los precios de las
materias primas de referencia
internacional. La produccién
media aument6 un 14 por 100,
hasta los 710.300 barriles equi-
valentes de petroleo al dia.

NACIONAL

Cepsa rediseia su organizacion para
abordar Ia transicion energetica
y crecer internacionalmente

’ COMITE DE DIRECCION DE CEPSA

A

Refino Quimica y ESG Comercial y

Exploracién y
Produccién
Alex Archila

Consejero Delegado
y Trading, Gas y
Electricidad y

Philippe Boissea
e Servicios
Financieros,
Econémicos y
Generales
Salvador Bonacasa

El CEO de Cepsa, Philippe Boisseau

epsa ha redisefiado su or-
ganizacion, con cinco dreas
de negocio: Exploracion y Pro-
duccién, Refino, Quimica, Co-
mercial y el drea de Trading,
Gas y Electricidad y Renova-
bles. La nueva organizacion es-
tard dirigida por un equipo com-
puesto por ejecutivos recién
contratados con amplia expe-
riencia internacional en los sec-
tores del petrdleo, el gas y la
quimica, junto con profesiona-
les de extensa trayectoria en la
Compaiifa. El nuevo equipo di-
rectivo trabajard junto al CEO,
Philippe Boisseau, para dise-
flar una estrategia basada en la
expansion internacional y el
desarrollo de nuevos negocios
que impulsen la transformacién
y el crecimiento de Cepsa en
el contexto de un panorama
energético y un entorno de mer-
cado en continua evolucion.
Durante la presentacion de la
nueva organizacion, Philippe
Boisseau ha sefialado que el
nuevo comité de direccion se
dispone a “afrontar los desafios
de la transicion energética, im-
pulsar el crecimiento internacio-
nal de Cepsa, potenciar el creci-
miento de cada uno de nuestros
negocios, asi como desarrollar
otros nuevos. Para ello, trabaja-
remos en la optimizacion de
nuestro modelo de negocio inte-
grado y el incremento de nues-

Antonio Joyanes

" 2844l

Recursos Humanos egal
Carlos Mordn Ignacio Pinilla Operaciones

Paloma Alonso  Crecimiento Estratégico
Pierre-Yves Sachet

Tecnologia y

José Manuel Martinez

tra competitividad, asi como
continuaremos avanzando hacia
la excelencia operacional”.

Junto al CEO, el nuevo Co-
mité de Direccién estard com-
puesto por los responsables de
las lineas de negocio y de las si-
guientes dreas de servicios
transversales:

* Exploracion y Produccion
serd dirigida por Alex Archila,
quien se incorpora a Cepsa con
una trayectoria de 36 afios en el
sector en empresas como BHP
y Chevron.

* Refino, de la que seguird
siendo responsable su actual di-
rector, Antonio Joyanes, con
mds de veinte afios de expe-
riencia en Ingenieria, Quimica,
Trading y Refino.

* Quimica, dirigida por Pa-
loma Alonso, procedente de
Dow, compaiifa en la que ha
desarrollado su carrera los tlti-
mos 23 afios. Paloma Alonso
serd también responsable de la
actividad de ESG (Environmen-
tal, Social and Governance).

* Comercial, serd dirigida por
Pierre-Yves Sachet, con 30 afios
de experiencia, y que se incor-
pora procedente de Total. Si-
multaneard esta direccion con la
de Crecimiento Estratégico de
la Compaiiia.

ACTUALIDAD

Arranca la tramitacion de Ley de Cambio
Climatico y Transicion Energética

propuesta del Ministerio

para la Transicién Eco-
légica y el Reto Demogriéfico,
el Consejo de Ministros ha re-
mitido a las Cortes, el pasado
19 de mayo, el primer proyecto
de Ley de Cambio Climético y
Transicion Energética
(PLCCTE). El proyecto faci-
lita las sefiales adecuadas para
aprovechar todas las oportu-
nidades en términos de mo-
dernizacién de la economia,
de la industria, de la genera-
cién de empleo y de la atrac-
cién de inversiones en linea
con el Pacto Verde Europeo.

El proyecto fija los siguien-
tes objetivos, que solo podran
ser revisados al alza:

— Determina, por primera
vez, que Espafia deberd alcan-
zar la neutralidad climética no
mads tarde de 2050.

— Antes de mitad de siglo, el
sistema eléctrico de Espafia

* Trading, Gas y Electrici-
dad y Renovables, que serd di-
rigida directamente por el CEO,
Philippe Boisseau.

* Servicios Financieros, Eco-
némicos y Generales, dirigida
por Salvador Bonacasa, quien
cuenta con una experiencia de
mas de 35 afios en la compaiifa
y su trayectoria ha estado li-
gada al drea financiera de varios
negocios, asf como a nivel cor-
porativo.

* Recursos Humanos, que
seguird bajo la responsabilidad
de Carlos Moran, quien dirige
este dmbito desde 2010 y
cuenta con una trayectoria pro-
fesional de més de 29 afios en
la compaififa.

* Legal, que continuard bajo
la direccién de Ignacio Pini-
1la, en su rol de Secretario Ge-
neral, quien cuenta con una
trayectoria profesional de mds
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tiene que ser 100 por 100 reno-
vable.

— Para ello, en 2030, las
emisiones del conjunto de la
economia espafiola deberdn re-
ducirse en al menos un 20 por
100 respecto al afio 1990. Se
trata de un objetivo coherente
con el aumento de ambicion
que se ha fijado la Comisién
Europea: una reduccién en
2030 de entre el 50 por 100 y
el 55 por 100 de las emisiones
respecto a los niveles de 1990.

— Al finalizar la préxima dé-
cada, como minimo 35 por 100
del consumo final de la ener-
gia deberd ser de origen reno-
vable. En el caso del sistema
eléctrico, la presencia renova-
ble en 2030 debera ser de al
menos un 70 por 100.

— Las medidas de eficiencia
energética tendrdn que reducir el
consumo de energia primaria
en, al menos, un 35 por 100. ®

de 30 afios y es responsable
de los servicios juridicos de
Cepsa desde hace dos déca-
das.

* Tecnologia y Operaciones,
funcién horizontal de nueva
creacion, que serd dirigida por
José Manuel Martinez, quien
ha desarrollado sus 30 afos de
carrera profesional en Cepsa.

Juan Vera pasa de ser Direc-
tor de Operaciones para super-
visar Proyectos Especiales que
requieren de especial enfoque
ejecutivo y continuard repor-
tando directamente al CEO.
Asimismo, también depende-
ran directamente del CEO las
dreas de Comunicacién y Rela-
ciones Institucionales; Salud,
Seguridad, Security, Medio
Ambiente y Calidad (HSSEQ);
Auditorfa Interna, Cumpli-
miento Interno y Riesgos, y Ofi-
cina de Transformacion.



NACIONAL

Cepsa alcanza un heneficio neto
ajustado trimestral de 85 millones

te euros

epsa ha logrado un be-

neficio neto ajustado de
85 millones de euros en el
primer trimestre del afio, lo
que representa una caida del
31 por 100 frente a los 124
millones del mismo periodo
de 2019, lastrado por un en-
torno de bajada del precio del
crudo y bajos margenes de
refino y por el impacto del
Covid-19 sobre la demanda.

Cepsa sefala que apli-
cando las Normas Interna-
cionales de Informacién Fi-
nanciera (NIIF), el resultado
neto acumulado de la com-
paifiia en el primer trimestre
arroja unas pérdidas de 556
millones de euros, compa-
radas con los beneficios de
151 millones de euros alcan-
zados en el primer trimes-
tre de 2019.

La compaiia llega a esta
cifra de pérdidas después de
anotar una provision, des-
pués de impuestos, por
menor valoracion de los in-
ventarios de crudo y produc-
tos petroliferos de 350 mi-
llones de euros y un deterioro
neto de los activos de Explo-
racién y Produccién por im-
porte de 188 millones de
euros, principalmente a causa

de la caida del precio del
crudo en el trimestre.

El consejero delegado de
Cepsa, Philippe Boisseau,
destac6 que estos resultados
hasta marzo "muestran la rea-
lidad del mercado de cara a
los préximos meses", sefia-
lando que “estamos experi-
mentando una doble crisis, la
de suministro de petrdleo,
que ha hundido los precios, y
la del Covid-19, que ha cau-
sado una muy importante
caida en la demanda al final
del trimestre”.

Mientras, el resultado
bruto de explotacion ajustado
del negocio de Exploracién
y Produccién durante el pri-
mer trimestre fue de 165 mi-
llones de euros, con un des-
censo del 23 por 100 frente a
los 216 millones del mismo
periodo de 2019, lastrado por
esa caida en el precio del
crudo y en las ventas.

A pesar de las turbulencias
del mercado, el indicador
principal del margen de re-
fino de Cepsa en el primer
trimestre del afio fue ligera-
mente superior al del mismo
periodo del afio pasado (4,8
dodlares/barril frente a 4,5 do-
lares/barril).

ACTUALIDAD

Petronor mantiene su programa

de inversiones

Emiliano Lopez Atxurra, presidente de Petronor

1 presidente de Petronor,

Emiliano Lopez Atxurra,
ha asegurado que la compafifa
no reducird su plan de inver-
si6n pese a la crisis del Covid-
19, porque las empresas que
paralicen su innovacion tec-
noldgica estardn "muertas a
medio plazo".

Ademads ha asumido que el
petréleo no tendrd, a partir de
ahora, el protagonismo que
mantuvo en el siglo XX, sino
unarelevancia "en plena tran-
sicion" que "balanceard" su
porcentaje con el de otras
fuentes de energia como las
renovables o el gas.

Lépez Atxurra participé en
un encuentro telematico orga-
nizado por la Agencia Vasca
de Innovacién, Innbasque, en
el que sefnal6 que Petronor no
tiene intencién de reducir su
plan de inversién porque si
quiere "sobrevivir en 2030 y
2040" necesita invertir en inno-
vacion tecnoldgica: “aquella
empresa que, como consecuen-
cia de la crisis, tome la decision
de paralizar su innovacion tec-
noldgica estd muerta, no s€ a
corto plazo, pero seguro que
si a medio plazo”.

El presidente de la refineria
vizcaina cree que a medio
plazo sectores como el turismo
y el transporte se van a resen-
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tir, y que se producird "una
tension de dindmicas compe-
titivas internas entre lineas tec-
nolégicas e industriales". A su
juicio, la UE es "un espacio
competitivo interno que tiene
la unidad, como bloque regio-
nal, hacia el exterior, pero es un
entorno competitivo interno".

Por ello, cree que Euskadi
debe "reformular, reorientar
y transformar" su espacio tec-
nolégico industrial para "ha-
cerlo mucho mas competitivo
en términos tecnoldgicos,
mucho mds innovadores y
mucho més eficientes en tér-
minos industriales" porque "de
lo contrario, las empresas", en
esos sectores, ""van a concen-
trar sus activos en otras geo-
graffas europeas".

Respecto al papel del pe-
tréleo y su futuro, sefial6 que
"va a tener peso y protago-
nismo en muchas areas geo-
gréficas del mundo".

Para Emiliano Lépez At-
xurra, el petréleo "va a ser un
actor determinante en reduc-
cién de emisién de CO,, por-
que la propia normativa me-
dioambiental va a exigir que
en sus procesos productivos
se introduzca la tecnologia en
términos agresivos. El petr6-
leo es un activo asentado en el
mercado”. e
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El heneficio de Naturgy alcanza los
199 millones en el primer trimestre

aturgy obtuvo un bene-

ficio neto de 199 millo-
nes de euros en el primer tri-
mestre del afio, lo que
representa un descenso del
41,6 por 100 con respecto al
mismo periodo del ejercicio
anterior, informé la compa-
nfa.

El ebitda de la compaiiia a
finales del primer trimestre
se situd en 944 millones de
euros.

Excluyendo los elementos
no recurrentes, el beneficio
neto ordinario del grupo as-
cendié a 305 millones de
euros, un 19 por 100 menos,
mientras que su ebitda ordi-
nario alcanzé los 1.102 millo-
nes de euros, un 5,6 por 100
menos, sin contar en ambos
casos los costes de reestruc-
turacién por 158 millones de
euros.

Aunque en el primer tri-
mestre fue muy limitado,
en las dltimas semanas el
impacto del Covid-19 ha
sido “notable” en la de-
manda de gas y electrici-
dad en Espafa y Latinoa-
mérica, asi como en el
mercado internacional de
GNL y en la depreciacién
de divisas en paises clave
de América Latina, por lo
que tendrd un mayor im-
pacto en los resultados del
segundo trimestre.

MNaturgy " Naturgy

Naturgy

Naturgy Maturgy

Ante las importantes in-
certidumbres del entorno por
el Covid-19, Naturgy consi-
dera que “no es posible”
avanzar una hoja de ruta pre-
cisa para 2020, aunque
avanza que sus lineas de ges-
tién prioritarias serdn “man-
tener una elevada liquidez,
una cémoda posicién de ba-
lance y flexibilidad y hacer
uso de los mecanismos de re-
vision ordinarios y extraor-
dinarios contemplados en los
contratos de aprovisiona-
miento de gas para adaptarlos
a las condiciones del mer-
cado”.

Naturgy, ademds, conti-
nuard analizando oportuni-
dades de crecimiento y de ro-
tacion de activos que
contribuyan a la mejora de
su perfil de riesgo y a la cre-
acién de valor.

Las inversiones del grupo
en el trimestre ascendieron a
201 millones de euros, afec-
tadas por un menor creci-
miento de las mismas en
redes de gas y por una desace-
leracién en otros proyectos.

El 55 por 100 del total se
destiné a inversiones de cre-
cimiento, incluyendo proyec-
tos renovables en Espafia,
Australia y Chile. La compa-
iifa prevé invertir en desa-
rrollo renovable otros 350 mi-
llones de euros este afio.

ACTUALIDAD

El negocio liberalizado impulsa
el resultado neto de Endesa

José Bogas, Consejero Delegado de Endesa

Edesa ha cerrado el pri-
er trimestre de 2020 con
unos buenos resultados gra-
cias a la gestion del mercado
liberalizado, a lo que se ha su-
mado la estabilidad del mer-
cado regulado. Los resultados
recogen el impacto de la en-
trada en vigor del nuevo Con-
venio Colectivo y el registro de
determinadas provisiones por
reestructuracioén de plantilla,
que han generado un impacto
positivo de 267 millones de
euros en el resultado neto. El
incremento del beneficio neto,
excluyendo estos efectos ex-
traordinarios, ha sido del 59
por 100.

La demanda acumulada pe-
ninsular de energia eléctrica
ha disminuido un 3.2 por 100
respecto del mismo periodo
de 2019 (-2.8 por 100 corregi-
dos los efectos de laboralidad
y temperatura).

Esta situacion se ha visto
agravada por la declaracion
del estado de alarma, que
ha reducido la demanda de
manera significativa durante
la segunda quincena de
marzo, aunque el efecto
provocado por la pandemia
no ha tenido un impacto sig-
nificativo en los resultados
hasta marzo.
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El primer trimestre se ha
caracterizado por precios mas
bajos en el mercado mayorista
de electricidad (unos 35 euros
por megavatios hora, un 37
por 100 menos) como conse-
cuencia, principalmente, de la
disminucién de la demanda,
la mayor participacion de las
energias renovables, la reduc-
cién del precio de los dere-
chos de emision de didxido de
carbono (CO,) y la evolucion
de los precios de las materias
primas.

El consejero delegado de
Endesa, José Bogas, ha des-
tacado que “los buenos resul-
tados de Endesa en el primer
trimestre nos van a servir para
afrontar con garantias el im-
pacto del Covid-19 durante el
segundo trimestre. La compa-
fifa ya ha puesto en marcha de
nuevo todos los trabajos de
construccion de parques reno-
vables, y estamos plenamente
comprometidos con las inver-
siones previstas en nuestro
plan estratégico. Estamos es-
tudiando, incluso, la posibili-
dad de acelerar este plan, espe-
cialmente en plantas edlicas y
solares, para poder ayudar a
lareactivacion de la economia
con la creacion de empleo y la
generacion de riqueza”. e

NACIONAL

La refineria de Cepsa en Huelva
concluye un exitoso proyecto para
mejorar Ia cultura de seguridad

a consultora internacio-

nal BTS, especializada
en cambios culturales y pro-
cesos de transformacion, ha
distinguido el piloto del pro-
grama Impulsa, llevado a
cabo en la refinerfa de Cepsa
en Palos de la Frontera. Se
trata de un proyecto que ha
generado grandes resultados
a nivel mundial y que com-
pite con otros 67 generados
por diversas compaiiias in-
ternacionales, tanto de la in-
dustria energética como de
otros sectores.

Tras varios meses de tra-
bajo conjunto, se disefié un
itinerario de cambio cultural
que se despleg6 a colectivos
profesionales de todos los ni-
veles, desde la direccion al
personal en régimen de tur-
nos.

Gracias al compromiso e
involucracién de todos, los
resultados han sido sobresa-
lientes. Para impulsar la nueva
cultura de seguridad, se reali-
zaron 58 visitas a campo; se
implementaron 61 acciones
especificas definidas por los
trabajadores a turnos para me-
jorar la seguridad; y se apor-
taron numerosas ideas para
alcanzar el objetivo Cero Ac-
cidentes, de las cuales mu-
chas de ellas ya se han ejecu-
tado.

A la finalizacién de este
proyecto, el 75 por 100 de
los participantes manifesta-
ron haber percibido una gran
mejora en la cultura de segu-
ridad; el 68 por 100 una gran
disminucién de los compor-
tamientos inseguros; y el 83
por 100 una gran mejora en
la transparencia y claridad
de la comunicacién en segu-
ridad.

José Antonio Agiiera, di-
rector de la Refineria La R4-
bida de Cepsa, sefiala que
“la participacién, la impli-
cacién y la comunicacion,
ademds de la conciencia-
cidén, son la clave para im-
pulsar los valores de mejora
continua y seguridad que
presiden todas las actuacio-
nes de la compaiiia para
conseguir el objetivo de cero
accidentes. Un objetivo que
tiene que formar parte de
todos los que forman la or-
ganizacién y de todas de las
empresas auxiliares que co-
laboran diariamente con
nosotros”.

Tras la implantacién de
este proyecto en la Refineria
La Rébida, este programa se
extenderd de manera progre-
siva a otros centros industria-
les de la compaiifa, tanto en
las refinerfas como en las
plantas quimicas.

ACTUALIDAD

La desescalada atenua el descenso
de salidas de productos petroliferos
desde las instalaciones de CLH

Las salidas de productos
petroliferos desde las
instalaciones del Grupo
CLH al mercado espafiol en
mayo se han situado en
cerca de los 1,9 millones de
metros cubicos, un 43,6 por
100 menos que en el mismo
mes del afio pasado, una vez
corregido el efecto calenda-
rio, influidas por las medi-
das de restriccion de movi-
mientos decretadas por el
Gobierno para afrontar la
crisis del COVID-19. La
desescalada ha contribuido
a atenuar la caida del con-
junto de salidas con respecto
a abril de 2020, mes en el
que se contrajeron un 56,3
por 100 en comparacién a
2019.

Por productos, las salidas
de gasolinas descendieron
un 56,5 por 100 y las de ga-
sdleo de automocion caye-
ron un 38,3 por 100. En su
conjunto, las salidas de los
carburantes de automocion
disminuyeron un 41,9 por
100 y alcanzaron los 1,3 mi-
llones de metros cubicos.

En cuanto al total de ga-
soleos (A+B+C), las salidas
se situaron en 1,6 millones
de metros cubicos, un 27,8
por 100 menos que en el
mismo periodo de 2019.

Por su parte, las salidas de
querosenos ascendieron a mas
de 56.000 metros cubicos, lo
que representa una bajada del
91,5 por 100 respecto a mayo
del afio pasado. e

CLH dona material no sanitario a
hospitales y residencias de ancianos

= :
. @ e lIf

1 Grupo CLH ha donado
material no sanitario, pero

de primera necesidad,a 21 hos-
pitales y nueve residencias de
ancianos de mds de 20 provin-
cias, para ayudar a personas
afectadas por el coronavirus-19.
Entre los bienes donados,
destacan més de 1.000 kits de
higiene, ya que las personas con
Covid-19 no pueden recibir vi-
sitas de familiares que les hagan
llegar articulos de aseo, y 450
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e e
radios portatiles, para ofrecer
una alternativa de ocio a los pa-
cientes durante su ingreso.

Ademas, también ha entre-
gado termdmetros, televisiones,
botellas de agua reutilizables,
pulsioximetros, dispensadores
de pastillas, zapatillas de ducha,
cargadores de mdvil y relojes
de sobremesa, que permiten a
los pacientes aislados controlar
los horarios de sus medicacio-
nes.
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SIGAUS multiplica por seis la
financiacion por tonelada recogida
para sostener al sector

acrisis del Covid-19 ha su-

puesto una sacudida sin
precedentes para todos los sec-
tores consumidores de aceites
industriales. La notable ralenti-
zacién de la actividad indus-
trial, y la préctica paralizacion
de la automocién (algunos estu-
dios hablan de una caida de la
actividad de los talleres de entre
el 96 y el 99 por 100, en la se-
gunda quincena de marzo y
todo el mes de abril) han provo-
cado una caida del mercado de
lubricantes superior al 60 por
100.

En el caso de la actividad de
gestion del residuo, el desplome
ha sido atin mayor, ya que a la
paralizacion del consumo se ha
sumado el cierre temporal de
muchas actividades generado-
ras, dejando sin actividad a
buena parte de la industria ges-
tora en Espafia.

Una situacién excepcional
ante la que SIGAUS ha reaccio-
nado con una modificacion total
del modelo de financiacién de
las empresas gestoras de aceites
usados, para adaptarla a las ne-
cesidades del sector y asegurar
asi la viabilidad de éste, hasta
que la situacién se normalice.
En este sentido, SIGAUS
asume que es fundamental fi-
nanciar un porcentaje de los
costes operativos a los que las
empresas estan haciendo frente,
para asegurar el mantenimiento
minimo de la operativa de ges-
tién, adelantando adems la fi-
nanciacion y contribuyendo a
la mejora de su tesorerfa.

La principal caracteristica del
nuevo modelo, que se aplicard
desde abril a diciembre de 2020,
es que SIGAUS no financiard a
las empresas gestoras en fun-
cién del volumen de aceites usa-
dos gestionado en 2020, sino

del gestionado por ellas mis-
mas en 2019. En concreto, la
financiacion se determinard
multiplicando las toneladas de
aceite industrial usado gestio-
nadas en los tltimos 9 meses
de 2019 por una cantidad fija.
De esta forma, se asegura a los
gestores unos ingresos fijos
mensuales en funcion de su ac-
tividad ‘pre-Covid’, indepen-
dientemente de la caida de vo-
lumen real gestionado en 2020.

SIGAUS ha reforzado espe-
cialmente el sector de la recupe-
racion del residuo, donde traba-
jan cerca de 200 empresas. En
este caso, se abonara a cada em-
presa una cantidad fija resul-
tante de aplicar 22 .94 euros/to-
nelada a la recogida en el citado
periodo de 2019, distribuyendo
la cuantia total en los 9 meses de
vigencia de este sistema durante
2020. Este nuevo modelo puede
llegar a suponer un incremento
en la financiacion de las tonela-
das recogidas durante 2020 cer-
cano a 6 veces la cantidad eco-
némica abonada el afio pasado.
En su conjunto, SIGAUS asu-
mird entre los meses de abril y

ACTUALIDAD

Repsol reabre cerca de 1.000 tiendas

en su red

epsol ha reabierto al pi-
blico cerca de 1.000
tiendas de proximidad y con-
veniencia en las estaciones
de servicio de la compaiiia,
en el marco del proceso de

diciembre de 2020 una finan-
ciacion de 2,2 millones de euros
en la recogida del residuo, el
doble de la financiacion total re-
alizada en todo 2019 para dicha
operacion de gestion.

También se revisan las cuan-
tfas abonadas a las empresas
dedicadas al tratamiento previo
del aceite usado para la produc-
cién de combustible, y a las
plantas de regeneracién. En
ambos casos, también mediante
cuantias fijas abonadas men-
sualmente en funcién de los vo-
Iimenes gestionados no en
2020 sino en 2019, de manera
que la financiacion se desvin-
cula de la caida del mercado y
también de la volatilidad de los
indices internacionales de pro-
ductos petroliferos.

Ademds, y con el fin de in-
yectar liquidez en el sector,
SIGAUS asumira el esfuerzo
financiero de adelantar el
pago mensual a los gestores
de 60 a 30 dias desde la fecha
de devengo de las facturas co-
rrespondientes a las cantida-
des de aceite industrial usado
efectivamente recogidas.

En todos los casos, los im-
portes se han determinado a par-
tir de los costes fijos y variables
extraidos del estudio de costes
de la gestion (realizado de forma
independiente por la consultora
PwC, antes de la crisis del
Covid-19), alos que se ha apli-
cado el citado escenario de re-
duccién de un 60 por 100 del vo-
lumen a gestionar en el periodo
abril a diciembre de 2020.
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desescalada que la compa-
fifa estd llevando a cabo en
Espafia, garantizando la ma-
xima seguridad para sus em-
pleados, clientes y provee-
dores. o

Eduardo de Lecea, director
general de SIGAUS, sefala:
“Estamos ante una caida sin
precedentes del consumo de
aceites industriales, de en torno
al 60 por 100 con respecto a
los niveles de 2019. Aun con
ese impacto econémico sobre
nuestros ingresos, debemos se-
guir asegurando la gestién del
aceite usado, con independen-
cia del volumen que se genere
y de la distancia a recorrer. Y
eso pasa indudablemente por
contribuir a la sostenibilidad
del tejido empresarial de la ges-
tién, sin perjuicio de que estas
empresas obtengan otro tipo de
ayudas habilitadas por las Ad-
ministraciones Piblicas. El sec-
tor del lubricante asume, como
siempre, esa responsabilidad
con la gestién del aceite indus-
trial usado y con el medio am-
biente. No podemos permitir
que se ponga en peligro la re-
cogida en la Espafia rural, en
areas despobladas o de alta vul-
nerabilidad ambiental”.

El méaximo responsable de
SIGAUS anade que “es,en de-
finitiva, una situacién excep-
cional que requiere de medidas
excepcionales, que refuerzan
nuestra posicién como garan-
tes de que este residuo peligroso
no impactard sobre el medio
ambiente. Y lo hacemos, ade-
mas, sin repercutir el sobrecoste
alos consumidores, y por tanto
sin penalizar una demanda que
ya de por s ha quedado extraor-
dinariamente debilitada por esta
crisis sanitaria”.

NACIONAL

ACTUALIDAD

Energia Positiva+ selecciona 14 proyectos innovadores
para impulsar la recuperacion

a plataforma Energia Po-

sitiva+ ha seleccionado
14 proyectos de entre las 396
propuestas recibidas tras lan-
zar su convocatoria urgente
el pasado mes de abril. Las
propuestas, que ofrecen solu-
ciones para mitigar el im-
pacto econémico y social de
la Covid-19, se han presen-
tado en evento virtual orga-
nizado por las corporaciones
impulsoras de la iniciativa:
Enagés, Red Eléctrica, CLH,
Iberdrola, bp, EIT InnoE-
nergy, Acciona, Capital
Energy y DISA. La inicia-
tiva cuenta también con la
colaboracién de institucio-
nes como Startup OIé,
ASCRI, El Referente, Socios
Inversores, Byld, Everis,

Dentons, PKF Attest inn-
Come y Pons IP.

El encuentro fue inaugu-
rado por el Alto Comisionado
para Espafia Nacién Empren-
dedora, Francisco Polo, que
sefial6 que la iniciativa “re-
presenta lo mejor del empren-
dimiento en nuestro pais. Me
parece un acierto, pues repre-
senta lo mejor de la sociedad
espafiola y la importancia de
unirnos para hacer frente a
los grandes retos que tene-
mos por delante”.

Los 14 proyectos seleccio-
nados fueron presentados por
startups o scaleups espafio-
las, con diferente grado de ma-
durez y recorrido profesional,
y han superado una primera
fase en la que las corporacio-

nes impulsoras han analizado
todas las propuestas.

Varias de ellas abordan los
principales vectores del
nuevo modelo energético y
se focalizan en descarboni-
zacion, energias renovables,
eficiencia energética, alma-
cenamiento, movilidad soste-
nible y economia circular.
Entre ellas, por ejemplo, se
plantea una solucién innova-
dora para impulsar la genera-
cién de energia renovable a
través de plataformas edlicas
flotantes; una tecnologia de
almacenamiento para permi-
tir una mayor penetracion de
renovables en el mix energé-
tico u otra capaz de aprove-
char cualquier tipo de resi-
duo orgdnico o inorgdnico

convirtiéndolos en un gas con
alto contenido en hidrégeno.

Las empresas impulsoras
de Energia Positiva+ comple-
tardn su andlisis y cada una
de ellas cerrard proximamente
un acuerdo de colaboracién
con al menos una startup/sca-
leup y que puede, en algin
caso, ser conjunto por parte
de varias corporaciones. Los
proyectos finalmente escogi-
dos recibirdn apoyo de las em-
presas para el desarrollo del
proyecto a través de financia-
cién y/o poniendo a su dispo-
sicién sus herramientas de in-
novacion, inversion, desarrollo
comercial y estructura.

El objetivo es que en junio
las startups/scaleups con las que
se llegue a un acuerdo empie-
cen a trabajar para desarrollar e
implantar sus soluciones en el
plazo de un afio, cumpliendo
con el calendario establecido.
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Bahia Bizkaia Gas

Hoy mas que nunca,
tu bienestar nos preocupa

Sea cual sea tu consumo de
energia, doméstico, comercial o
industrial, en BBG, compaiiia lider
en regasificacion, trabajamos para
garantizar el suministro de gas
natural de forma eficiente y
segura, con la maxima calidad y
excelencia en todas nuestras
operaciones y manteniendo el
compromiso de siempre con
nuestro entorno porque,
hoy mas que nunca,
tu bienestar nos preocupa.
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La cartera de Técnicas Reunidas
crecio un 9 por 100 en
el primer trimestre

écnicas Reunidas ha

anunciado que sus ventas
totales alcanzaron los 1.181
millones de euros en el pri-
mer trimestre de 2020, un 29
por 100 mas que en el primer
trimestre de 2019, todo ello
pese a que las ventas en el
ultimo mes del trimestre se
han visto ligeramente afecta-
das por las alteraciones cau-
sadas por el Covid-19.

El Beneficio de Explota-
cién (ebit) en el primer tri-
mestre de 2020 fue de 23,7
millones de euros, que com-
parados con los 10,6 millo-
nes de euros de ebit del pri-
mer trimestre de 2019,
supone un aumento del 124
por 100. El crecimiento del
beneficio de explotacién se
vio favorecido por los pro-
yectos mds recientes, que
contribuyeron con unos mar-
genes mas saludables, a pesar
de la desaceleracién en la eje-
cucién debida al Covid-19 en
el dltimo mes del trimestre.

El beneficio neto en el pri-
mer trimestre de 2020 al-
canzo los 8,7 millones de
euros, un 134 por 100 mayor
que el mismo periodo del afio
pasado, mientras que la posi-
cién neta de caja a finales de
marzo cerré en 419 millones
de euros.

Asimismo, a finales de
marzo de 2020, la cartera de
pedidos de Técnicas Reunidas
fue de 10.915 millones de
euros, un 9 por 100 por en-
cima de los 10.026 millones
alcanzados a finales de di-
ciembre de 2019. Los pro-

yectos de las divisiones de
petréleo y gas representaron
un 95 por 100 del total de la
cartera, mientras que los de la
division de energia supusie-
ron un 5 por 100.

La cifra de adjudicaciones
del primer trimestre 2020 as-
cendi6 a 1.900 millones de
euros, y entre las principales
adjudicaciones incluidas en
la cartera en el primer trimes-
tre de 2020 se situd el pro-
yecto para Sonatrach en Ar-
gelia. El pasado mes de enero
Sonatrach, la compaiiia esta-
tal de petrdleo de Argelia y
Técnicas Reunidas firmaron
un contrato para la ejecucion
del proyecto de una refineria
de base en Haoud el-Hamra,
Hassi Messaoud, en Argelia.
El proyecto se ejecutard en
Jjoint venture (JV) con Sam-
sung Engineering Ltd. Co.
Técnicas Reunidas serd el
lider de la JV, con una parti-
cipacion del 55 por 100.

El contrato tiene un valor
total aproximado de 3.700
millones de d6lares america-
nos, siendo la participacién
para TR superior a 2.000 mi-
llones de ddlares americanos.
La nueva refineria tendrd una
capacidad de procesamiento
de cinco millones de tonela-
das al afio.

El alcance del proyecto in-
cluye la ejecucién de una re-
fineria completamente nueva,
que incluye todos los proce-
sos y unidades ambientales,
asf como los servicios auxilia-
res necesarios. El proyecto
incluye algunas de las unida-

ACTUALIDAD

Repsol invierte 29 millones de euros
en una nueva unidad de propileno
en la refineria de A Corufia

n su refineria de A Co-

rufia Repsol ha iniciado
el pasado mes de mayo la
construccién de una nueva
unidad de obtencién de pro-
pileno grado polimero.

El objetivo de la nueva
unidad es aumentar la pro-
duccién de propileno del
complejo industrial un 35
por 100 y revalorizarlo con
un aumento de su calidad
en pureza, alcanzando una
produccién anual estimada
de 81.000 toneladas.

El propileno grado poli-
mero es utilizado en la in-

des de procesamiento mds
avanzadas, con tecnologias
dirigidas a la conversién pro-
funda, la produccién de com-
bustible limpio y el cumpli-
miento de estrictos requisitos
ambientales.

El proyecto Hassi Mes-
saoud es una de las mayores
inversiones realizadas en Ar-
gelia y forma parte de un am-
bicioso programa, con el ob-
jetivo de aumentar la
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dustria quimica como ma-
teria prima para la elabora-
cién de polipropileno, que
a su vez sirve como base de
gran variedad de productos
de la vida cotidiana como
material sanitario, papeleria
o industria textil, entre otros.

Con un plazo de ejecu-
cién de 8 meses, este nuevo
proyecto cuenta con un pro-
grama de inversiones de 29
millones de euros y contri-
buird a la mejora de com-
petitividad nacional e inter-
nacional de la refineria
corufiesa. e

produccién local de productos
energéticos para satisfacer la
creciente demanda de Arge-
lia, al tiempo que adapta los
productos derivados del pe-
tréleo consumidos interna-
mente a las normas medioam-
bientales europeas (Euro V).
El disefio y la ejecucion de la
planta tendrdn como objetivo
cumplir con los estdndares de
seguridad y medioambientales
mas estrictos.
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NACIONAL

Aqualia construira y gestionara
la depuradora del poligono
petroqguimico de Tarragona

a empresa gestora de

las redes de agua de las
industrias quimicas de Ta-
rragona, AITASA, ha adju-
dicado a Aqualia el disefio,
construccién, explotacién
y mantenimiento de una
planta de tratamiento con-
junto de efluentes para las
industrias quimicas de Ta-
rragona, en el poligono qui-
mico y petroquimico mds
grande del sur de Europa.
El importe total del con-
trato es de 40 millones de
euros.

Tal como ha explicado el
presidente de AITASA,
Manu Segura, las empresas
del poligono se han unido
para gestionar y tratar de
forma conjunta sus vertidos
“para optimizar los recur-
sos y realizar un tratamiento
mds eficiente, bajo pardme-
tros de sostenibilidad, y
cumplir con la nueva nor-
mativa europea, mas exi-
gente en el tratamiento de

estos tipos de vertidos in-
dustriales”.

El director de Zona II de
Aqualia, Juan Luis Casti-
llo, ha explicado que “para
disefiar y proyectar la
planta, nos hemos marcado
como objetivo principal ma-
ximizar el rendimiento de
eliminacién de los contami-
nantes y la calidad del agua
que se devuelve al medio
ambiente. Otras metas bdsi-
cas han sido la obtencién
de una explotacion fécil y
eficaz, con las maximas
condiciones de seguridad y
fiabilidad y minimizando el
impacto medioambiental y
urbanistico. Ademads, hemos
utilizado las mejoras técni-
cas disponibles”.

Castillo también ha ex-
plicado que con el trata-
miento integrado de los ver-
tidos de las industrias se
optimizan los recursos y se
trabaja con mayor eficien-
cia, “aunque se multiplica

ACTUALIDAD

Sunco Gapital inicia la construccion
de dos plantas en Ciudad Real

I a empresa especiali-
zada en la inversion

en el sector energético
Sunco Capital, con pre-
sencia en Europa y Lati-
noamérica, ha iniciado la
construccion de dos plan-
tas fotovoltaicas en el mu-
nicipio de Manzanares
(Ciudad Real). Los par-
ques solares ocupardn una
superficie aproximada de
191 hectdreas, equivalente
a mds de 265 campos de
futbol y totalizan una ca-
pacidad de 83 megavatios
de potencia.

La puesta en marcha de
ambas instalaciones per-
mitird la generacion anual

la complejidad técnica del
tratamiento conjunto, de
manera que el disefio es uno
de los mds complejos y
completos posibles”. Por
este motivo, para definir y
valorar el proyecto, el afio
pasado Aqualia puso en
marcha una planta piloto a
escala industrial in situ, to-
talmente extrapolable a la
futura planta de tratamiento
a escala real.

La nueva planta de trata-
miento de efluentes se cons-
truird en unos terrenos cedi-
dos por Repsol en el
poligono petroquimico sur
de Tarragona, el mds grande
del sur de Europa, y tendra
una capacidad de 1.800.000
litros/hora durante las 24
horas, con posibilidad de
futuras ampliaciones. El
agua residual llegard a tra-
vés de dos colectores, uno
que procederd del poligono
norte y otro del poligono
sur.
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de energia equivalente al
consumo eléctrico de mds
de 50.000 hogares y evi-
tard la emisiéon de 35.000
toneladas de CO, anuales.
La energia producida serd
vendida a Shell Energy
Europe Limited, subsidia-
ria de Royal Dutch Shell,
en un contrato de largo
plazo “PPA”.

Para desarrollar el pro-
yecto, Sunco Capital ha
alcanzado un acuerdo de
financiacién con el Banco
Santander, que abarca el
disefio, la construccién y
la puesta en marcha y
operacién de las dos plan-
tas. e

Aqualia se ha hecho el pro-
yecto después de competir
con las principales empresas
del sector. El presupuesto de
la obra es de 25 millones de
euros, mas 15 millones de
euros por los 5 afios de explo-
tacion. Una vez realizados los
trabajos preliminares, las
obras empezardn este mes de
junio y durardn 17 meses.

AITASA es una sociedad
anénima formada por las
empresas quimicas del po-
ligono industrial de Tarra-
gona, como Ercros, Basf,
Repsol, Cepsa, Dow Che-
mical, y Shell, entre otras.
Su objetivo principal es
abastecer de agua industrial
a estas empresas, mediante
su propia red de distribu-
cion de 43,5 kilémetros,
que gestiona un volumen de
agua de mas de 10 millo-
nes de hectémetros ctibicos
al aflo.

NACIONAL

Enel Green Power Espana levanta
su segunda planta en Carmona

ndesa, a través de su filial

de renovables Enel Green
Power Espaiia (EGPE), ha ini-
ciado las obras de construc-
cién de una segunda planta fo-
tovoltaica de cerca de 50
megavatios de potencia en el
municipio sevillano de Car-
mona. La construccion de la
planta Los Naranjos estard ter-
minada a finales de 2020 y su-
pondra una inversion de 28,2
millones de euros.

La instalacion tendra
128.520 paneles fotovoltaicos
de 340 Wat pico de potencia.
Para hacer posible su funcio-
namiento, Endesa a través de
EGPE construird nueve cen-
tros de transformacion eléc-

trica, una subestacion eléctrica
y unared subterrdnea de cable-
ado de 4,5 kilometros.

La planta producird unos
100 gigavatios hora/afio evi-
tando la emision anual a la at-
mosfera de aproximadamente
67.000 toneladas de CO,.

También en Carmona EGPE
estd construyendo desde finales
de 2019 otro parque fotovol-
taico, Las Corchas, en el que in-
vertird otros 30 millones de
euros para una potencia de casi
50 megavatios. Estas dos insta-
laciones son la mayor planta
fotovoltaica promovida por la
compaiifa hasta la fecha en An-
dalucia, con casi 100 megava-
tios de potencia.

EGPE arranca las obras
de un parque eolico de 21 megavatios

en Aragon

nel Green Power Espafia

(EGPE), 1a filial de ener-
gfas renovables de Endesa, ha
comenzado la construccion de
un nuevo parque edlico de
21,3 megavatios en las locali-
dades de Blesa y Moyuela, en
las provincias de Teruel y Za-
ragoza. La inversién asociada
a este proyecto asciende a 20
millones de euros.

Este parque edlico, con seis
aerogeneradores de 3,55 mega-
vatios de potencia unitaria, ge-
nerard alrededor de 62 giga-
vatios hora anuales cuando esté
en operacion, a finales de este
afio. Cuando esté totalmente
operativo, esta instalacién evi-
tard la emision a la atmdsfera
de aproximadamente 41.000
toneladas anuales de CO,.

ACTUALIDAD

Repsol inicia las obras de su primer

parque fotovoltaico

Repsol ha iniciado las
obras de construccion

de su primer parque foto-
voltaico, denominado
Kappa y ubicado en el mu-
nicipio de Manzanares (Ciu-
dad Real). Esta instalacion
dispondrad de una potencia
total instalada de 126 me-
gavatios y supondrd una in-
version de 100 millones de
euros.

Kappa, que contard con
tres plantas independientes
con capacidades instaladas
de 45,45 y 36 megavatios,
serd gestionado por la filial
Repsol Electricidad y Gas
y permitird suministrar elec-
tricidad a unas 183.000 per-
sonas. Su generacion reno-
vable, que estd previsto que
comience a principios del
proximo afo, evitard la emi-
siéon de mas de 250.000 to-
neladas de CO, al afio.

Se trata de uno de los
siete proyectos renovables
que Repsol tiene en marcha
en la Peninsula Ibérica y el
segundo en iniciar sus obras
de construccion en Espana.
El primero fue el edlico
Delta, ubicado entre las pro-
vincias de Zaragoza y Te-
ruel, cuyos trabajos empeza-
ron en diciembre del afo
pasado y siguen en curso.
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Con 89 turbinas, 335 mega-
vatios y una inversion de
300 millones de euros, se
prevé que entre en funciona-
miento a finales de este afio.

Asimismo, la previsién
es que las obras de construc-
cién del proyecto fotovol-
taico Valdesolar (Badajoz),
con 264 megavatios y una
inversion prevista de 200
millones de euros, se inicien
en las préximas semanas.
En total, estos tres proyectos
—Kappa, Delta y Valdeso-
lar— suman una inversién
total de 600 millones de
euros.

Repsol tiene otros cuatro
proyectos renovables en
marcha: dos eélicos, uno fo-
tovoltaico y un edlico ma-
rino flotante, en este dltimo
caso en consorcio con
EDPR, Engie y Principle
Power.

Los activos renovables en
desarrollo suman una capa-
cidad de 2.045 megavatios,
que junto con los 2.952 me-
gavatios de capacidad total
instalada con los que cuenta
actualmente la compaiiia,
consolidan a Repsol como
un actor relevante en la ge-
neracion de electricidad baja
en emisiones en la Penin-
sula Ibérica. e




NACIONAL » ESTADISTICAS

Procedencia del petraleo crudo descargado en los terminales

de las refinerias espafiolas (en miles de toneladas)

CANADA

ESTADOS UNIDOS
MEXICO
AMERICA DEL NORTE
BRASIL

COLOMBIA
TRINIDAD Y TOBAGO
VENEZUELA
A.CENTRAL Y DEL SUR
AZERBAIYAN
ITALIA
KAZAJASTAN
NORUEGA

REINO UNIDO
RUSIA

0TROS EUROPA
EUROPA Y EUROASIA
ARABIA SAUDI
IRAK

IRAN

ORIENTE MEDIO
ANGOLA

ARGELIA
CAMERUN

CONGO

EGIPTO

GABON

GUINEA

LIBIA

NIGERIA

OTROS AFRICA
AFRICA

TOTAL

TOTAL OPEP

TOTAL NO-OPEP

FEBRERO
2020

159
440
599
266

51
70
387
139
30
350

268
300
43
1.130
560
239

799
144

124

164
1.349

145
1.962
4877
2.686
2191

VARIACION

20/19 (%)
1000
787
495
-3/
04

-75,9
-34,1
-36,2
30,4
-11,8
-100,0

115,0
22,7

-0,2
-36,3

14,6
-45,2
-88,7
-100,0

ENERO-FEBRERO
2020

403
1.020
1.423

575

51
152
778
317

30
604

88
268
600
127

2.034
1.077
748

1.825
542
61

248

70
564
2018
314
3.817
9.871
5.480
4.397

Fuente: Boletin Estadistico de Hidrocarburos (Cores). Elaboracion propia

VARIACION

20/19(%)
1000
187,
-394
302
179

-76,5
-42,3
-45,8

30,4
-46,2
-66,5

500,0
62,8
-6,3

-20,9

21,3

21,1
04
-80,9
-100,0

-100,0

-26,3
40,3

12,7
-12,3
=
-16,0

Procedencia del gas natural importado por Espaia (en GWh]

PERU

TRINIDAD Y TOBAGO
ARGENTINA

AM. CENTRAL Y DEL SUR
ESTADOS UNIDOS
AMERICA DEL NORTE
BELGICA

6N

GNL

FRANCIA

GN

GNL

GIBRALTAR
NORUEGA

6N

GNL

HOLANDA
PORTUGAL

GN

GNL

RUSIA
EUROPA Y EUROASIA
QATAR

ORIENTE MEDIO
ANGOLA

ARGELIA

GN

GNL

CAMERUN

NIGERIA

AFRICA

TOTAL

TOTAL GN

TOTAL GNL

FEBRERO
2020

3.559

472
4.031
7.924
7.924

2.073
2.073

49
2.031
1.089

942
229
229

1.093
5.474
1.438
1.438
6.631
6.631

2.020
1.827
10.478
29.345
10.022
19.323

VARIACION
20/19 (%)

328

50,4
3.621,2
3.621,2

-42,0
-42,0

99,1
-31,3
-4b,4

20
-53,4
-53,4

04
32,7
-19,5
-19.5

-100,0
-38,4
-38,4

-60,8
-36,3
0.2
-40,6
55,6

Fuente: Boletin Estadistico de Hidrocarburos (Cores)

ENERO-FEBRERO
2020

8.174
1315
9.490
12.247
12,247

3579
3.579

97
3.639
2.697

942
607
607

4.375
12.297
5.078
5.078
1.021
14.735
14.245
490
2.981
3.835
22573
61.685
21.128
40.557

VARIACION
20/19(%)

53,0

776
4564
4566

-49,7
-49,7

57,6
-35,7
-43,0

20
31,7
31,7

106,1
204
06
AN
-0
483
473
472

59,1
-42,0
-6k
-46,8
55,3
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Produccion nacional de
crudo (en miles de toneladas)

YACIMIENTO FEBRERO VARIACION
2020 20/19 (%)
BOQUERON # -3
CASABLANCA 5 59,9
MONTANAZO-LUBINA -100,0
RODABALLO # 2
VIURA # -83.3
TOTAL 6 37,9
Produccion nacional de
gas natural (en GWh)
YACIMIENTO FEBRERO VARIACION
2020 20/19 (%)
EL ROMERAL 1 -33,6
MARISMAS =
POSEIDON A 17,7
VIURA bh 75,2
BIOGAS 7 -45
TOTAL 56 -70,5

Fuente: Boletin Estadistico de Hidrocarburos

(Cores)

Precios medios estimados de
gasolinas y gasoleo A

PEriobo

(en euros/litro)

GASOLINA
OCTANOS

GASOLEQ
AUTOMOCION

2019

19/03 a 25/03
26/03 a 01/04
02/04 a 08/04
09/04 a 15/04
16/04 a 22/04
23/04 a 29/04
30/04 a 06/05
07/05 a 13/05
14/05 a 20/05
21/05 a 27/05
28/05 a 03/06
04/05 a 10/06
11/06 a 17/06
18/06 a 24/06
25/06 a 01/07
02/07 a 08/07
09/07 a 15/07
16/07 a 22/07
23/07 a 29/07
30/07 a 05/08
06/08 a 12/08
13/08 a 19/08
20/08 a 26/08
27/08 a 02/09
03/09 a 09/09
10/09 a 16/09
17/09 a 23/09
24/09 a 30/09
01/10 a 07/10
08/10 a 14/10
15/10 a 21/10
22/10 a 28/10
04/11a10/11
11/11a17/11
18/11 a 24/11
01/12a07/12
08/12 a 14/12
15/12a 21/12
22/12 a 28/12
2020

29/12 a 04/01
05/01a11/01
12/01a 18/01
19/01 a 25/01
26/01a01/02
02/02 a 08/02
09/02 a 15/02
16/02 a 22/02
23/02 a 29/02
01/03 a 07/03
08/03 a 14/03
15/03 a 21/03
22/03 a 28/03
29/03 a 04/04
05/04 a 11/04
12/04 a 18/04
19/04 a 25/04
26/04 a 02/05
03/05 a 09/05

PRODUCTOS

GLPS
GASOLINAS
QUEROSENOS
GASOLEOS
FUELOLEOS

0TROS PRODUCTOS [¥)
TOTAL

Fuente: CORES

(*) Incluye lubricantes, productos asfdlticos, coque y otros

PRODUCTOS

95 0CTANOS
98 OCTANOS
BIOETANOL
MEZCLA

TOTAL GASOLINAS
GASOLEO A
BIODIESEL
BIODIESEL MEZCLA
TOTAL GASOLEQS A
GASOLEO B
GASOLEO C

0TROS GASOLEQS
TOTAL GASOLEOS

NACIONAL

Consumo de productos petroliferos en Espaia (en miles de toneladas)

FEBRERO

2020
216
414
454
2.682
459
383
4,608

VARIACION
20/19 (%)
3.4
9.8
42
70
-29,2
5.4
0,3

ESTADISTICAS

ENERO-FEBRERO
2020
468
831
929
5.483
946
712
9.369

Ventas de gasolinas y gasoleos en Espaia (en miles de toneladas)

FEBRERO
2020
384
30
0
0
414
1.835
2
0
1.837
373
129
342
2,682

VARIACION

20/19 (%)
10,2
5.4
3355
0,0
9,8
25
182,3
-93.3
24
-30
-32,]
150,0
7,0

Fuente: Boletin Estadistico de Hidrocarburos (Cores). Elaboracion propia

PRODUCTOS

IMPORTACIONES
6LPS

GASOLINAS
QUEROSENOS
GASOLEQS
FUELOLEOS

0TROS PRODUCTOS
TOTAL
EXPORTACIONES
GLPS

GASOLINAS
QUEROSENOS
GASOLEQS
FUELOLEOS

0TROS PRODUCTOS
TOTAL

ENERO-FEBRERO
2020
770
60
0
0
830
3.675

3.684
837
321
641

5.483

Comercio exterior de productos petroliferos (en miles de toneladas)

FEBRERO
2020

120
52
63

582

112

148

1.077

29
312
79
467
212
449
1.548

Fuente: Boletin Estadistico de Hidrocarburos (Cores)

VARIACION
20/19 (%)

55
-39,5
-25,9

-6,0
-19.4
-31,8
-35,9

17,1
79,3
558,3
182
169
27,2
40
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ENERO-FEBRERO
2020

223
271
185
1.266
614
319
2.878

56
825
129
970
562
968

3.500

VARIACION

20/19 (%)
-78
81
17
3,7
-330
-153
-37

VARIACION
20/19 (%)
83
bt

89,1

8,1
07
536,2
92,4
08
-6,7
-213
116,4
37

VARIACION
20/19 (%)

59
-b,6
12,8
b4
-52,1
2
-20,0

-263
134,4
89,7
29
18,2
-25,0
9,5
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El Covid-19 plantea nuevos desafios
a la industria energética

1 pasado mes de febrero bp desveld

su compromiso de convertirse en

una compaiiia neutra en emisio-
nes en el horizonte 2050. Con una ambi-
ciosa hoja de ruta en el camino de la des-
carbonizacion, el nuevo CEO de bp,
Bernard Looney ha definido las lineas es-
tratégicas comprometidas con el ambi-
cioso propésito de “reimaginar la energia
para las personas y para el planeta”.

En palabras de Looney: "El presupuesto
mundial de carbono es finito y se estd ago-
tando rdpidamente; Necesitamos una tran-
sicién rdpida al cero neto. Todos queremos
energia segura y asequible, pero eso ya no
es suficiente. También debe ser mds limpia.
Para lograrlo, serd necesario invertir miles
de millones de ddlares en la “reinvencion”
del sistema energético mundial.

Esto ciertamente constituye un desafio,
pero también una gran oportunidad. Tanto
para mi, como para nuestros grupos de in-
terés, estd claro que desempefiar nuestro
papel en el marco de este nuevo propdsito
implica cambiar. Y queremos cambiar. Esto
es lo correcto para el mundo y para bp".

Una voluntad que permanece inalte-
rable incluso a pesar de la terrible crisis de
consecuencias imprevisibles provocada
por la pandemia causada por el coronavi-
rus Covid-19.

Recientemente, Looney ha declarado
que la inversion socialmente responsable
debe tener en cuenta criterios sociales,
medioambientales y de gobernanza em-
presarial (ESG por sus siglas en inglés)
para generar rendimientos financieros
competitivos e impacto social positivo a
largo plazo. En este sentido, el alto ejecu-
tivo de bp subraya que el coronavirus ha
puesto sobre la mesa la fragilidad del eco-
sistema en el que vivimos generando una
nueva conciencia en los consumidores.

Un nuevo escenario que, unido a la
caida de la demanda y al desplome de
los pecios del crudo, plantea nuevos

A

f

Bernard Looney, CEO de bp

El coronavirus ha puesto sobre
la mesa la fragilidad del ecosistema
en el que vivimos, generando una
nueva conciencia en los consumidores

desafios que comprometen a la indus-
tria postCovid con mayor fuerza en la
ya ineludible transicion energética.
En un entorno complicado, mar-
cado por la incertidumbre y la volatili-
dad, bp ha reiterado su compromiso de
incrementar sus inversiones a medio
plazo en negocios con bajas emisiones
de carbono, y disminuir las destinadas
a la industria 0il & gas. Si bien el ma-
ximo ejecutivo de bp recuerda que: “El
objetivo es invertir de manera inteli-
gente en negocios en los que podamos
agregar valor, desarrollar a escala y
ofrecer retornos competitivos”.
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Desde hace tiempo la opinion publica
recela de las petroleras tradicionales, es-
pecialmente las majors, y es frecuente
escuchar voces que auguran que estas
compaiifas no conseguirdn convertirse en
compaiifas energéticas.

La Agencia Internacional de la Ener-
gfa ha publicado recientemente un in-
forme sobre el papel de esta industria en
las transiciones energéticas cuya principal
conclusién es que sin la contribucién de
la industria 0il & gas, la transformacion
del sector energético serd mas dificil y

mds costosa. El organismo destaca que
la experiencia, el potencial financiero y la
capacidad de acometer grandes proyectos
demostrada por la industria son esencia-
les para avanzar en un nuevo paradigma
energético.

En un contexto de penetracion cre-
ciente de las energfas renovables hasta al-
canzar un 60-70 por 100 del mix de gene-
racion eléctrica, el escenario se complica.

En este sentido, el CEO de bp afirma
que un recorrido de 110 afios como com-
paiia lider en el sector oil & gas no im-
plica incapacidad de asumir nuevos retos.
Muy al contrario, Looney opina que la
experiencia acumulada es una ventaja
para contribuir a la transformacién en un
entorno econdmico y tecnolégico cada
vez mas complicado.

“Somos més de 6.500 ingenieros,
2.000 cientificos, una de las mayores or-
ganizaciones comerciales del mundo;
construimos grandes proyectos, opera-
mos plantas y comercializamos multitud
productos y servicios en todo el mundo”.

Y bp es una de las pocas compaiifas
aescala global capaces de aportar solucio-
nes a problemas extremadamente com-
plejos, precisamente porque ya es una
gran compaiiia integrada.

Los paises, las sociedad y las grandes
corporaciones mundiales no quieren un
proveedor de energia solar, buscan socios
fiables con capacidad probada, como bp,
para responder a sus necesidades energé-
ticas, cada vez mds exigentes.

El carbono es una externalidad del
negocio y por tanto su precio es una
palanca muy potente para mover a la
economia global hacia diferentes es-
cenarios en términos de emisiones. Esta
claro que si este precio no se computa
en el proceso de toma de decisiones es
muy probable que dichas decisiones
sean erréneas. Pero en este momento
tan complicado para la economia hay
que asegurar que este factor no dafie a
los mds vulnerables. Hay que disefiar
férmulas que incluyan bonificaciones.

Por su parte la tecnologia constituye un
factor fundamental para avanzar en la senda
de la descarbonizacion, un reto eminente-
mente tecnoldgico. Existen numerosas tec-
nologias maduras que las compafifas deben
incorporar para mejorar la huella de sus

ENERGIA - ESTRATEGIAS

bp afronta el reto de 1a transicion
energética asumiendo como
propio el desafio de la sociedad moderna

operaciones. Ademds, en aquellos campos
en los que aun no existen soluciones via-
bles —como puedes ser el caso de captura
y almacenamiento de carbono-la industria
avanza a través de numerosas iniciativas en-
marcadas en la Oil and Gas Climate Initia-
tive OGCI cuyos miembros, entre los que
se encuentra bp, colaboran en la lucha con-
tra el cambio climdtico.

En un entrono cargado de presion social
y muy ruidoso en determinados paises, Lo-
oney quiere reforzar los canales para escu-
char las voces discordantes y entrar en con-
versacion, huyendo de la confrontacién del
‘blanco o negro, bueno o malo’ santo y
sefia de estos tiempos. bp afronta el reto de
la transicion energética asumiendo como
propio el desafio de la sociedad moderna sin
perder de vista que, ademds, se trata de una
magnifica oportunidad de negocio.

Tal y como ha ocurrido ya en Reino
Unido, el Gobierno ha decidido acelerar
la eliminacién de motores de combustién
interna, una decision que podia haber sido
considerada con una amenaza para la su-
pervivencia de la compafifa. Sin embargo,
hoy bp posee la mayor red de recarga del
pais —a través de Chargemaster—, asi que
estd preparada para el siguiente paso.

Frente a la desconfianza, bp es muy
clara en su ambicion medioambiental y sus
acciones estan alineadas con los objetivos
descritos.

Hoy bp es una compaiifa de hidrocar-
buros pero su plan para convertirse en
una compafiia de emisiones netas cero en
2050 la convertird en una compaiia dife-
rente. En la actualidad se invierten 300 mi-
llardos de délares anuales en nuevas fuente
de energia. Alcanzar el objetivo del
Acuerdo de Paris para evitar que el calen-
tamiento global supere los 2° C respecto
de los niveles preindustriales requiere de
inversiones por valor de un bill6n de d6-
lares al afio. Reducir el incremento a 1,5°C
implica incrementar la cifra hasta 2,5 bi-
llones de délares anuales.
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Para una compaiifa con la experiencia
de bp, este reto constituye ademds una
oportunidad enorme. “Es lo que hay que
hacer desde una perspectiva de responsa-
bilidad social, de cara a nuestro equipo hu-
mano y en relacion a nuestras partes inte-
resadas”.

Como no puede ser de otra manera,
la plantilla de la compaiiia estd formada
por personas cuya opinion estd también
alineada con el objetivo de descarboni-
zacién comprometido. Formar parte de
un proyecto tan ambicioso a medio y
largo plazo ofrece a las personas que for-
man bp la posibilidad de contribuir di-
rectamente a un mundo mejor. En su
propio beneficio y en el de sus (y nues-
tros) hijos y nietos.

A pesar del programa de cambio pla-
neado para todo el grupo, los compromi-
sos fundamentales de BP permanecen sin
cambios, con respecto a la seguridad y a
sus inversores. En palabras de Bernard
Looney: “BP necesita continuar mejo-
rando su desempefio mientras desarrolla
este proceso de cambio. Estoy tan com-
prometido en lograr la transformacion
como en seguir defendiendo los principios
fundamentales que nos han servido bien.
Las operaciones seguras siempre respal-
daréan todo lo que hacemos y seguimos
comprometidos a cumplir las promesas
que hemos hecho a nuestros accionistas.
Solo podemos reimaginar la energia si
somos financieramente solidos, capaces de
pagar el dividendo del que dependen nues-
tros propietarios y generar el efectivo para
invertir en nuevos negocios bajos en car-
bono y sin carbono”.

Poner en funcionamiento este pro-
ceso de transformacion requiere de un s6-
lido programa estratégico cuyas princi-
pales directrices a corto y medio plazo se
presentardn en septiembre, en linea con el
anuncio realizado por la compaiiia el pa-
sado mes de febrero.
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Los operadores promueven nuevos
proyectos de ampliacion de capacidad
de almacenamiento localizada

en los principales puertos espanoles

Vopak Terquimsa celebra su 50 aniversario. En la imagen la terminal de Tarragona.

PROTECClON ANTICORROSIVA

DESDE 1986

Especialistas en proyectos de tanques de nueva construccion.
Recubrimientos para interior de tanques (tank lining).
Mantenimiento de plantas industriales y refinerias.

i Reparacion de puentes y obras hidraulicas.
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para acomodar sus stocks a escala
mundial.

El desplome de los precios de la
materia prima en la industria petrolera
ha afiadido presion y, sin posibilidad
de ‘bajar la persiana’ de pozos y refine-
rias y con sus tanques al limite, los ope-
radores se han lanzado a la bisqueda de
espacio en terminales independientes
a lo largo y ancho del globo, con el
consecuente incremento de las tarifas,
que se han duplicado en algunos casos
en los peores momento de la pande-
mia.

Al cierre de la presente, edicién y
con una paulatina recuperacion del con-
sumo en un contexto de apertura de las
economias a escala global paralela al
nuevo recorte de produccién acordado
por la OPEP el negocio camina lenta-
mente hacia un punto de mayor equili-
brio sin haber llegado a escenarios pre-
visto por los principales analistas,
quienes a mediados de abril lanzaron el
aviso de que a mediados de junio el
parque mundial podian colgar el cartel
de ‘aforo completo’.

De cualquier manera, la crisis ori-
ginada por el coronavirus ha puesto de
manifiesto que este segmento de la ca-
dena de valor —sobre cuyos activos glo-
bales y disponibilidad no existe infor-
macién precisa mds alld de las
estimaciones globales de la Agencia
Internacional de la Energia — debe ser
tenido en cuenta en cualquier pronds-
tico como parte esencial del negocio.

En Espaiia, la industria continda in-
corporando nueva capacidad —tal es el
caso de la ampliacién de Tepsa en el
puerto de Tarragona—, existen nume-
roso proyectos en marcha y a lo largo
de 2020 se han sucedido numerosas so-
licitudes de concesion para la amplia-
cién o construccién de nuevas termina-
les cuyos pormenores se recogen a
continuacion.

Paralelamente, los operadores con-
tindan invirtiendo en mejoras medioam-
bientales que sitien al parque en linea
con los objetivos de una economia de
cero emisiones netas.

En el contexto corporativo y, tras un
tiempo de estabilidad, se han produ-
cido algunos movimientos corporati-
vos en el negocio. Asi, el Grupo Buran

Energy, ha concluido la compra de Tan-
ques de Cartagena (Tancar) a Duro
Felguera, a través de su filial Felguera
IHI. Por su parte, Evos Algeciras ha
asumido el pasado mes de febrero la
gestién de la terminal de Vopak en el
Puerto de Algeciras, tras hacerse efec-
tivo el cambio accionarial de la venta de
esta instalacion al fondo First State In-
vestments (FSI), mientras que la ins-
talacién que Aegean poseia en Las Pal-
mas ha pasado a manos de Minerva
Bunkering, empresa global que opera en
mds de 150 puertos en todo el mundo
como parte del gigante energético Mer-
curia Group.

La capacidad total de almacena-
miento de crudos y productos petroli-
feros para abastecer al mercado espaiiol
se sitda cercana a los 38 millones de
metros cubicos, repartidos en un parque
de 175 instalaciones que se agrupan en
tres bloques. Por un lado 11 instalacio-
nes de almacenamiento de crudos y
productos petroliferos localizadas en
las refinerfas espafiolas, por otro, 117
terminales independientes del almace-
namiento de productos y a ambas se
suman 47 instalaciones aeroportuarias.

El conjunto de las diez refinerias
espaifiolas —Escombreras, Puertollano,
Tarragona, La Corufia (Repsol Petréleo);
Tenerife, Algeciras y Huelva (Cepsa);
Castellén (BP Oil Espaiia); Somorros-
tro (Petronor) y Tarragona (Asesa)—
acopia la mayor parte del volumen de
crudo y productos petroliferos almace-
nados en Espafia. Segtn los datos ela-
borados por el anuario Enciclopedia
del Petréleo, Petroquimica y Gas
(www.enppg.com) que publica OILGAs,
la capacidad de almacenamiento de
estas diez refinerfas se eleva a
21.526.562 metros cubicos, de los que
8.914.167 metros ctibicos correspon-
dian a crudos y materias primas y
12.612.395 metros cubicos a productos
petroliferos.

Por una parte, la Compaiifa Logis-
tica de Hidrocarburos CLH es la em-
presa lider de transporte y almacena-
miento de productos petroliferos en el
mercado espafiol. Junto a CLH operan
44 compaiiias cuya capacidad de alma-
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cenamiento de productos petroliferos
conjunta supera los 8 millones de me-
tros cubicos repartidos en 78 plantas.

Asimismo, el sector tiene en dis-
tinta fase de estudio, construccion o
desarrollo proyectos de nueva capaci-
dad —ampliaciones y nuevas termina-
les— que sobrepasa los 2.000.000 millo-
nes de metros ctibicos distribuidos en 16
nuevos proyectos. Adicionalmente, los
operadores estdn acometiendo nume-
rosas mejoras medioambientales, en
linea con la legislacion mas exigente.

La localizacién geografica de los
nuevos proyectos se concentra en An-
dalucia (5), Canarias (5), Cataluiia (3),
Galicia (2) y 1 en Melilla y otro en
Murcia. Cabe sefialar que se encuentran
en distinta fase de maduracién y, entre
ellos, destaca al proyecto que Oil De-
posit Corunna promueve en el Puerto
Exterior de Corufia con una capacidad
estimada de 1,2 millones de metros cu-
bicos.

A continuacion se ofrece un repaso
de los principales movimientos de la
industria en el que se puede comprobar
el dinamismo del negocio en linea con
lo acontecido en el escenario global.

CLH es la principal empresa dedi-
cada al transporte y almacenamiento
de productos petroliferos en el mer-
cado espafiol. La compaiifa cuenta con
una de las mayores y mds eficientes
redes integradas de transporte y alma-
cenamiento de productos petroliferos
del mundo, con mas de 4.000 kilome-
tros de oleoductos, 39 instalaciones y
una capacidad de almacenamiento de 8
millones de metros ctbicos.

Durante 2019 el Grupo CLH invir-
tié 85,4 millones de euros para conti-
nuar con la mejora de sus infraestruc-
turas y servicios, tanto en Espafia como
en el resto de los paises donde estd pre-
sente. En Espafia, la compaiiia destind
42 5 millones de euros a la ejecucion de
diferentes proyectos. En concreto, el
55,3 por 100 de esta cantidad se de-
dicé a inversiones de mantenimiento y
de crecimiento del negocio, necesarias
para garantizar el estado 6ptimo de las
infraestructuras y asegurar la aporta-
cién de valor a los clientes, el 20,6 por
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100 a la renovacion, ampliacién y mo-
dernizacion de los equipos y el 10,2
por 100 a proyectos de medio ambiente
y de seguridad.

Asimismo, CLH ha anunciado el
pasado 19 de mayo que invertird cerca
de 5 millones de euros en la moderni-
zacién del sistema de iluminacién de
sus instalaciones de almacenamiento
mediante la sustitucion de los sistemas
actuales por luminarias con tecnologia
led de alta eficiencia.

Esta renovacion del alumbrado per-
mitird rebajar el consumo energético
actual en la iluminacidn de las instala-
ciones en mas de un 44 por 100, lo que
supone una reduccién de las emisio-
nes de CO, a la atmoésfera de mads de
1.300 toneladas cada afio.

La sustitucion de las luminarias se
realizard en las 39 instalaciones que el
Grupo CLH tiene en Espaiia, y estard
finalizada en el primer trimestre de
2021. Este nuevo sistema no solo me-
jorard los niveles de iluminacién de
las plantas, sino que también dismi-
nuird la contaminacién luminica y su
impacto ambiental, ademads de reducir
los costes de mantenimiento y reposi-
cion.

Este proyecto se enmarca en la es-
trategia de sostenibilidad de la compa-
ffa que tiene como objetivo reducir las
emisiones de CO, en un 50 por 100 en
2025 y convertirse en una empresa cero
emisiones en 2050, de acuerdo con los
Acuerdos de Paris de diciembre de
2015 (COP 21) y los Objetivos de Des-
arrollo Sostenible (ODS).

En este sentido, la compaiifa firmé
recientemente un acuerdo de compra
de energia renovable para los proxi-
mos 10 afos, y continda trabajando en
la reduccién de sus consumos de ener-
gia, a través de la sustitucién de sus
equipos operativos por otros mds efi-
cientes y la incorporacion de nuevos
desarrollos tecnoldgicos, o el estudio
otras alternativas para continuar redu-
ciendo sus emisiones, como la autoge-
neracion de electricidad de origen reno-
vable y la adopcién de medidas de
compensacion.

La estrategia de sostenibilidad de
CLH incluye también otros planes y
proyectos especificos destinados a re-

forzar el compromiso con la protec-
cion de la biodiversidad, el uso efi-
ciente de los recursos naturales y la
lucha contra el cambio climatico, y
colaborar con el sector del petréleo
en el desarrollo de los ecocombusti-
bles.

En esta linea, CLH también al-
canz0 recientemente un acuerdo con
la AOP (Asociacion Espafiola de Ope-
radores Petroliferos) para impulsar el
desarrollo de los combustibles liqui-
dos bajos en carbono y contribuir a la
descarbonizacién del sector, y tam-
bién estd participando en dos proyec-
tos relacionados con el fomento del
uso del hidrégeno y con el reciclado
de plésticos para la produccién de
combustibles liquidos.

En esta edicion encontrard el sector
informacién ampliada sobre la activi-
dad del Grupo CLH.

El Consejo de Administracion de
la Autoridad Portuaria de Santander ha
resuelto con fecha 26 de mayo de
2020, aprobar la modificacién sus-
tancial de la concesién administrativa
resultante de la unificacién de tres
concesiones, de la que es titular Al-
kion Terminal Santander asi como la
ampliacién de la concesion en 12 afios
y 9 meses adicionales, a computar
desde el vencimiento del plazo de las
concesiones unificadas, esto es, desde
el 31 de agosto de 2022, por lo que la
finalizacién del plazo de la conce-
sion, una vez prorrogado el mismo, re-
sultaria ser el 31 de mayo de 2035. En
Santander, Alkion cuenta con una ter-
minal de 86.000 metros ctbicos dis-
tribuida en 47 tanques.

El pasado mes de febrero, la au-
toridad portuaria de Huelva informé
de la ampliacion del plazo de vigen-
cia de la actual concesién administra-
tiva otorgada a la empresa Decal Es-
pafia, que serd prolongada hasta el
afio 2024. Esta terminal maritima ubi-
cada en el Puerto Exterior de la zona
de servicio del Puerto de Huelva estd
destinada al almacenamiento de hi-
drocarburos y otros graneles liqui-
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dos y cuenta con una capacidad de
598.900 metros ctibicos de almacena-
miento.

Asimismo, Decal esta desarrollando
un proyecto de remodelacién proyec-
tado para sus atraques norte, sur 'y mue-
lle de Gabarras, asi como de la cons-
truccion de dos lineas adicionales de
interconexion entre Decal y la refine-
ria de la Rébida. Una remodelacién de
infraestructuras que supondrd un in-
cremento para la capacidad de traficos
del Puerto de Huelva.

La Autoridad Portuaria de Santa
Cruz de Tenerife ha otorgado en fe-
brero a Disa La Palma autorizacién
para la ocupacién de 878,24 metros
cuadrados de superficie para el tendido
de tuberias de transporte de gas y com-
bustibles liquidos en el muelle poliva-
lente del Puerto de Santa Cruz de La
Palma con un plazo de concesion de
20 afios.

Desde el pasado mes de febrero,
Evos Algeciras ha asumido la gestién
de la terminal de Vopak en el Puerto de
Algeciras, tras hacerse efectivo el cam-
bio accionarial de la venta de esta ins-
talacion al fondo First State Investments
(FSI).

Evos Algeciras, terminal de refe-
rencia en distribucion de productos
energéticos en el Sur de Europa, ofrece
mas de 400.000 metros cubicos de ca-
pacidad de almacenamiento de pro-
ductos derivados del petréleo y grane-
les liquidos. La instalacién, altamente
automatizada, ofrece a sus clientes
altos estdndares de calidad en sus ope-
raciones en la terminal. Ademas de la
planta de Algeciras, Evos cuenta de
otras terminales en Europa, concreta-
mente en Hamburgo, Amsterdam y
Rotterdam.

A la espera de recibir luz verde a
la adaptacion requerida por la Xunta
en su declaracién medioambiental, la
compaiiia proyecta la construccion de
una terminal de 350.000 metros ctibi-
cos de capacidad repartida en 11 tan-



ALMACENAMIENTO

ques (6 de 49.000 metros cubicos, mas
3 de 17.000 metros cibicos, mas 2 de
8.000 metros cubicos) destinada a al-
macenamiento, mezcla, transforma-
cion, carga y descarga de graneles li-
quidos en el Puerto Exterior de A
Corufia. El proyecto contempla ade-
mds, dos Fases de ampliacion en caso
de demanda que serian de 350.000 y
500.000 metros cubicos respectiva-
mente, hasta llegar a 1.200.000 me-
tros cubicos. Segun lo anunciado por
ODC, la terminal supondra una inver-
sion inicial de alrededor de 35 millo-
nes de euros, con la prevision de ge-
nerar mas de 100 puestos de trabajo
directos e indirectos.

Olivia Petroleum (OPSA) es una
instalacién independiente de produc-
tos petroliferos de categoria C, asi como
de almacenamiento y suministro de los
mismos con una capacidad de 25.000
metros cubicos, repartidos en 7 tan-
ques.

La compaiiia ha solicitado a la Au-
toridad Portuaria de la Bahia de Cadiz
la ampliacién de su concesién para
afladir nueva capacidad de almacena-
miento total de 90.497 metros cibi-
cos, con la incorporacién de 10 nuevos
tanques.

A finales de diciembre del pasado
ano, ha recibido luz verde la concesion
por un plazo de 25 afios para la cons-
truccion y explotacion de la instalacion
subterrdnea para carga y descarga por
tuberia de granel liquido.

Posteriormente, a mediados de fe-
brero, la Autoridad Portuaria de la
Bahia de Cadiz ha otorgado la perti-
nente concesion administrativa para la
ampliacién de la segunda fase de las
instalaciones de la planta de almace-
namiento y manipulacién por tuberia de
aceite vegetal, hidrocarburos y sus de-
rivados de Olivia Petroleum, localizada
en el Muelle de Cabezuela-Puerto Real,
zona de servicio del Puerto de la Bahia
de Cddiz. La concesion ha sido am-
pliada hasta el 22 de abril de 2044.

El pasado mes de febrero, el Presi-
dente de la Autoridad Portuaria de Las

Instalaciones de Olivia Petroleum en el Puerto de Cddiz

Palmas, Luis Ibarra Betancort, y el con-
sejero delegado de Oryx Iberia Gabriel
Castafio Vejarano, han procedido a la
firma del convenio en materia de buenas
précticas para mejorar la calidad ambien-
tal. El convenio establece un programa de
medidas que el operador logistico estd
desarrollando en sus instalaciones y ac-
tividad, y entre otros proyectos uno espe-
cifico denominado “Proyecto de Mejora
en el Sistema de Tratamiento de Aguas
Hidrocarburadas de la Terminal” y apli-
cacion de buenas précticas ambientales en
la operativa diaria, de carga y descarga de
hidrocarburos, asi como operaciones de
bunkering en puerto.

Oryx Iberia, parte de la multinacio-
nal suiza Adax Energies, es titular de
una terminal de graneles liquidos en la
zona franca del Puerto de Las Palmas
con una capacidad de almacenamiento
de 220.000 metros cubicos, donde co-
menzé operaciones en septiembre de
2014. Sus principales actividades son el
de suministro de combustibles a bu-
ques y hub logistico en sus operaciones
hacia los paises africanos.

Oryx Energies estd establecida, ade-
mads de en el Puerto de Las Palmas en
16 paises africanos con un total de 24
instalaciones en los siguientes paises:
Benin, Burkina Faso, Costa de Marfil,
Gambia, Kenia, Mali, Mozambique,
Nigeria, Ruanda, Senegal, Sierra Leona,
Sudafrica, Tanzania, Togo, Uganda, y
Zambia.

A principios de marzo, ha visto la
luz la resolucién del Consejo de Admi-
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nistracion de la Autoridad Portuaria de
Las Palmas que se otorga a Petrologis
Canarias una nueva concesion de do-
minio publico por un plazo de 10 afios,
destinada a una nueva terminal para ser-
vicios logisticos de almacenamiento y
suministro de productos liquidos deriva-
dos del petréleo, incluidos en la Clase C.

Repsol continda adelante con la
construccién de un nuevo pantaldn en
Puerto Punta Langosteira que estd lle-
vando a cabo Sacyr Infraestructuras.
La instalacion cuyo presupuesto as-
ciende a 25 millones de euros, cuenta
con un tnico frente de atraque para bu-
ques petroleros de entre 30.000 y
200.000 toneladas de peso muerto. La
instalacion estd compuesta de los si-
guientes elementos:

— Mota de arranque de 3.900 metros
cuadrados.

— Area de edificios.

— Plataforma de descarga de 1.425
metros cuadrados.

— Dos duques de alba de atraque y
dos de amarre de 225 metros cuadrados.

— Cuatro pilas de 275 metros cua-
drados formadas por cajones.

— Cuatro tramos de puente de vano
igual a 37,00 metros y 10,50 metros de
anchura.

— Un tramo de puente de vano de
11,50 metros y 15,00 metros de an-
chura.

— Pasarelas de estructura metalica
para conexién peatonal entre los du-
ques de alba de atraque y la plataforma
de operaciones y pilas de puente, asi

ALMACENAMIENTO

como de acceso entre los duques de
alba de amarre del extremo sureste.

Repsol estd desarrollando una inver-
sion total de 126 millones de euros en
el proyecto de traslado al Puerto Exte-
rior de las descargas de crudo, que in-
cluye esta obra marina, la construccion
del poliducto y sus instalaciones auxi-
liares, asi como algunas modificaciones
en la refinerfa.

Coincidiendo con la primera opera-
tiva de descarga en el nuevo atraque
nimero 7 del Port de Tarragona el pa-
sado mes de febrero, el presidente del
Port, Josep Maria Cruset, la directora
general de TEPSA, Nuria Blasco, y el
director de la terminal, Gonzalo Rey,
han visitado los nuevos atraques del
Moll de la Quimica.

Finalizada la primera fase del pro-
yecto de expansion de TEPSA en Tarra-
gona, cuya capacidad de almacenaje
ya estd contratada en su totalidad, la
compafiia inicia ya su segunda fase de
expansion en el Port de Tarragona, y
afiadird cerca de 14.000 metros ctibicos
a la capacidad de almacenaje actual,
que es de 71.450 metros ctbicos.

El presidente de la APT ha agrade-
cido “la apuesta clara de TEPSA por Ta-
rragona” y “su alineamiento con los ob-
jetivos de futuro del Port para crecer mas
tanto en traficos en graneles liquidos
como para seguir siendo “Hub Quimico”
de referencia en el Mediterrdneo”.

Cabe sefialar que Tepsa celebra este
afio su 55 aniversario, a lo largo de los
cuales se ha consolidado como la em-
presa de referencia en el almacenamiento
de productos quimicos liquidos a granel
en el mercado espafiol, con una capaci-
dad actual de mds de 900.000 metros
ctibicos. La compaiiia inicid su actividad
en 1964 en el Puerto de Barcelona.

Vopak Terquimsa cumple cincuenta
afios desde su puesta en marcha en el
Puerto de Tarragona. La compaiiia lo-
gistica lider en el Mediterraneo Occi-
dental, propiedad del Grupo CLH y de
Royal Vopak, suma cinco décadas de
vida en la capital tarraconense.

I TEPSA

Compartimin
prineaED Y Gque

Tepsa finaliza la primera fase de expansion de Tarragona

Eduardo Safiudo, es el director ge-
neral de Vopak Terquimsa ha desta-
cado recientemente que, desde 2016 la
compaififa ha invertido mas de 20 mi-
llones de euros para ampliar sus insta-
laciones de almacenamiento en Tarra-
gona, un proyecto que se ha ejecutado
en dos fases. Asimismo, Safiudo ha
confirmado que Vopak Terquimsa ha
iniciado hace un mes los trabajos de
construccion de la tercera fase de am-
pliacién, que afiadird 17.000 metros
ctibicos de capacidad y va a suponer
una inversién de 14 millones de euros.

Conforme los datos elaborados
por Cores, el stock (calculado en dias

Eduardo Safiudo, director general de Vopak Terquimsa
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de importaciones netas) cerré6 marzo
de 2020 en 107 dias de los cuales 66,9
dias estaban almacenados en la indus-
tria (el 62,5 por 100), mientras que
40,1 dias se localizaban en los alma-
cenamientos de Cores (37,5 por 100).

Asimismo, las reservas estratégi-
cas de Cores cerraron trimestre en
6.206.000 toneladas de las que el 55,1
por 100 eran gasdleos, el 31 por 100
crudo, el 7 por 100 gasolinas, el 54
querosenos y el 1,5 fueldleos.

Ademas, contando con las debidas
autorizaciones, pueden localizarse exis-
tencias minimas de seguridad, incluidas
en su caso las estratégicas, en otros Es-
tados, siempre que exista un acuerdo in-
tergubernamental.



ALMACENAMIENTO & TRANSPORTE '~ ESTRATEGIAS

El Grupo CLH avanza en su compromiso con la innovacion a través de Energia Positiva+,
una iniciativa en la que varias empresas energéticas suman fuerzas para paliar 1a crisis
del coronavirus con proyectos relacionados con la descarbonizacion o las energias
renovables. En esta misma linea, la compania también esta desarrollando su nueva
estrategia de sostenibilidad, con la puesta en marcha de diferentes acciones que estan
contribuyendo a reforzar su sostenibilidad y eficiencia.

ara gestionar la diversificacion

de sus actividades de una forma

mds 4gil, el Grupo CLH cre6 re-
cientemente Exolum, una empresa de-
dicada en exclusiva a la identificacién
de oportunidades de negocio, especial-
mente en sectores o industrias innova-
doras, y que tiene un funcionamiento
completamente auténomo e indepen-
diente.

A pesar de su corta historia,
Exolum ya participa en ambiciosos y
prometedores proyectos, como Ener-
gia Positiva+, la novedosa iniciativa
que estan impulsando diferentes em-
presas energéticas para contribuir a la
recuperacién econdémica y social de
nuestro pais, tras la crisis de la
COVID-19, a través de la innova-
cién.
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Esta convocatoria, pionera en Es-
pafia, se lanz6 en abril, para atraer y
apoyar financieramente a startups'y sca-
leups nacionales e internacionales, que
propusieran proyectos relacionados con
la energia en cuatro dmbitos especifi-
cos: movilidad sostenible, descarboniza-
cion y sostenibilidad, impacto social y
digitalizacién 4.0. La respuesta superd
las expectativas y, en menos de dos se-
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El presidente de CLH, José Luis Lopez de Silanes, y su consejero delegado, Jorge Lanza, han impulsado la nueva estrategia de sostenibilidad
de la compaiiia, con el objetivo de reforzar la eficiencia y respeto medioambiental de sus actividades logisticas

manas, se recibieron cerca de 400 pro-
puestas. Mds del 85 por 100 eran na-
cionales y otros 51 proyectos procedian
de emprendedores franceses, belgas, sui-
z0s, chilenos o canadienses, entre otros.

Posteriormente, Exolum y el resto
de las empresas participantes seleccio-
naron los 14 proyectos finalistas, tras
analizarlos de forma detallada y reali-
zar entrevistas con sus responsables
para evaluar el grado de viabilidad y
madurez de las ideas.

Varias de las propuestas abordan los
principales vectores del nuevo modelo
energético y se focalizan en la descarbo-
nizacién, energias renovables, eficiencia
energética, almacenamiento, movilidad
sostenible y economia circular. Entre
ellas, por ejemplo, se plantea una solu-
ci6én innovadora para impulsar la gene-
racion de energia renovable a través de
plataformas edlicas flotantes; una tecno-
logia de almacenamiento para permitir
una mayor penetracion de las renovables
en el mix energético u otra capaz de
aprovechar cualquier tipo de residuo or-
ganico o inorgdnico, convirtiéndolo en
un gas con alto contenido en hidrégeno.

Otros de los proyectos presentados
persiguen contribuir directamente a mi-

tigar el impacto de la crisis de la COVID-
19y ofrecen alternativas para afrontar el
futuro inmediato tras la pandemia como,
por ejemplo, un tinel desinfectante eco-
l6gico que no usa derivados de la lejfa;
dispositivos para limpiar el aire de virus
y bacterias a través de la generacion de
plasma atmosférico; o contenedores
transportables para producir oxigeno
medicinal a partir de electrlisis.

De acuerdo con el calendario previsto,
el objetivo es iniciar de forma inminente
el desarrollo de los proyectos con la idea
de que estén operativos en el plazo ma-
ximo de un aflo. Para lograrlo, las startups
y scaleups no solo recibirn el apoyo de
las empresas a través de financiacion, sino
también poniendo a su disposicion sus
herramientas de innovacion, inversion,
desarrollo comercial y estructura.

De acuerdo con esta filosofia de con-
tribuir a la descarbonizacion, a la conser-
vacion del medio ambiente y al impulso de
las energfas limpias, el Grupo CLH ha
puesto en marcha una nueva estrategia de
sostenibilidad, integrada por varios pla-
nes e iniciativas que le permitiran reforzar
su eficiencia y sostenibilidad, con el obje-
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tivo principal de reducir sus emisiones de
CO, en un 50 por 100 en 2025 y conver-
tirse en una empresa cero emisiones en
2050, de acuerdo con los Acuerdos de
Paris de diciembre de 2015 (COP21) y los
Objetivos de Desarrollo Sostenible (ODS).

Entre las principales iniciativas den-
tro de esta estrategia, destaca el reciente
acuerdo que la compafifa ha alcanzado
para comprar energia 100 por 100 reno-
vable para los préximos 10 afios, equiva-
lente al 20 por 100 de su consumo total
de electricidad, lo que permitird evitar la
emision a la atmésfera de mas de 13.600
toneladas de CO, al afio.

Asimismo, CLH esta trabajando en
diferentes soluciones para continuar re-
bajando sus consumos y reducir sus
emisiones, como la sustitucion de sus
equipos por otros mds eficientes y la in-
corporacién de nuevos desarrollos tec-
nolégicos, ademds de la autogenera-
cién de electricidad de origen renovable
o la adoptacién de medidas de com-
pensacién de emisiones.

Otra accién destacable es la colabo-
racion que la compaiiia estd llevando a
cabo con la empresa norteamericana
Plug Power, lider mundial en el disefio
y comercializacion de sistemas de cel-



das de hidrégeno, para extender el uso
de esta energia en Espaiia, en sectores
y actividades donde puede ser la solu-
cion de emisiones cero mds eficiente.

CLH también mantiene un acuerdo
con la Asociacion Espaiiola de Operado-
res Petroliferos (AOP) para impulsar con-
juntamente medidas que permitan avan-
zar en la descarbonizacion del sector y
en la lucha contra el cambio climatico, y
se encuentran en plena busqueda de nue-
Vos apoyos a esta alianza para fomentar el
desarrollo de combustibles liquidos bajos
en carbono: los ecocombustibles.

También dentro de su estrategia de
sostenibilidad, la compafifa ha aprobado la
modernizacion del sistema de ilumina-
cién de sus 39 instalaciones de almacena-
miento en Espafia, mediante la sustitucion
de los sistemas actuales por luminarias
con tecnologia LED de alta eficiencia.

Esta renovacién del alumbrado po-
sibilitard rebajar el consumo actual en la
iluminacidn de las plantas en més de un
44 por 100, 1o que supone una reduccién
de las emisiones de CO, a la atmdsfera
de mds de 1.300 toneladas cada afo.
Ademds, este proyecto también dismi-
nuird la contaminacién luminica y su
impacto ambiental, y reducira los costes
de mantenimiento y reposicion.

www.inkolan.com

Informacion digitalizada a un solo clic

De acuerdo con su propdsito de
utilizar la innovacién para refor-
zar la sostenibilidad, el Grupo CLH
va a poner a disposicién de los or-
ganismos que lo soliciten toda la
informacidn digitalizada de su red
de oleoductos a través de la plata-
forma online de Inkolan (www.in-
kolan.com), una agrupacién for-
mada por la mayoria de los grandes
operadores de servicios publicos
del pafs, pionera en el suministro
online de planos de redes de agua,
gas, electricidad, telecomunicacio-
nes y redes municipales

De este modo, los ayuntamientos
y otras empresas dedicadas a la cons-
truccion o la ingenierfa, u otras en-
tidades que tengan que realizar obras
en el entorno de los oleoductos, po-
drdn descargarse toda la informa-
cidn digital de la red de infraestruc-
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turas de CLH de forma controlada,
fiable, sencilla e inmediata.

Entre otras ventajas, este sistema
ofrece a las empresas e institucio-
nes promotoras y ejecutoras de las
obras un soporte fundamental para
llevar a cabo sus proyectos con €xito
y sin contratiempos, reforzando a la
vez su seguridad, ya que permite co-
nocer con precision la disposicién
de las redes de oleoductos y mini-
miza los riesgos e incidentes.

Otra caracteristica afiadida de
esta plataforma es que consigue sis-
tematizar la trazabilidad y el con-
trol de todas las peticiones de infor-
macién de terceras empresas. De
este modo, cada descarga de infor-
macién genera una ficha especifica
para saber quién, donde, para qué,
para quién y para cudndo necesita
esos datos.
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La demanda de gas cerro en 2019
su mejor dato de la ultima década

Planta Viura de UFG

a demanda convencional de gas

registrd durante el afio 2019 un

crecimiento del 14 por 100,
hasta alcanzar los 398,2 TWh, el dato
mas alto desde 2010, segtin queda re-
flejado en el Informe sobre El Sistema
Gasista Espafiol, recientemente publi-
cado por Enagas.

Este sobresaliente crecimiento ha
estado motivado por una demanda
excepcionalmente alta para genera-
cion de electricidad de 111,3 TWh
(lo que supone un incremento del
80,0 por 100 sobre la cifra del ejer-
cicio anterior), con la cifra méas ele-
vada desde 2010, asi como por un
mayor consumo industrial, que al-

canza los 214,1 TWh (un 2,0 por 100
mas que en 2018). Este crecimiento
fue motivado, fundamentalmente, por
el aumento de los consumos en los
sectores de servicios (un 20,3 por
100 més que en 2018) y papel (un
5,1 por 100 mads).

La demanda del sector eléctrico
(111,3 TWh/a) alcanzé el valor mas
alto desde 2011, creciendo un 80 por
100 con respecto a 2018 e impulsado,
sobre todo, por una mayor participa-
cién del gas frente al carbén.

El punto méximo diario de demanda
nacional se registré el 19 de noviembre,
con 1.637 GWh/dia, mientras que el
maximo de demanda convencional se
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alcanzo el 11 de enero, con 1.211
GW/h.

Con respecto al mdximo diario de
entrega de gas para generacion eléc-
trica, este se registrd el 27 de agosto,
con 672 GWh.

Por otra parte, el consumo anual
monitorizado de gas vehicular en Es-
pafia crecié un 12 por 100 respecto al
afio anterior, alcanzando los 2,15 TWh.

De acuerdo con la tendencia habitual
en los dltimos afios, las comunidades au-
ténomas con mayores consumos de gas
natural fueron las de Catalufia, Andalucia
y Comunidad Valenciana, acumulando
cerca de la mitad de la demanda nacional.
La comunidad auténoma que mds redujo

Kitz Group ayuda a proteger el medio
ambiente en el mundo
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su consumo de gas en 2019 respecto al
afio anterior fue Madrid, que disminuy6
1,6 TWhen valor absoluto (un 6 por 100).

Adicionalmente, el mercado de cister-
nas de GNL registr6 en 2019 un consumo
de 12,6 TWh (12,2 TWh suministraron
gas a destinos dentro de la geografia nacio-
nal y 04 TWh al extranjero).

En el ejercicio 2019, el sector conven-
cional alcanzd los 286,9 TWh, cifra simi-
lar (un 0,2 por 100 inferior) a la registrada
el afio anterior. Este ligero descenso se ha
debido sobre todo a la bajada del sector
doméstico-comercial y pymes, aunque el
mercado industrial registré un incremento
del 2 por 100 respecto al afio anterior.

La variacién en el sector doméstico-co-
mercial estuvo motivada por unas tempe-
raturas mas elevadas que el afio anterior,
provocando un descenso de -5.9 TWh, y
por los nuevos clientes. Se calculan unos
42 000 mds que en 2018, que suponen una
subida de +0,3 TWh en este segmento de
demanda.

La combinacion de ambos factores de-
rivé en un descenso del sector doméstico-
comercial de -5,6 TWh (-8,5 por 100).

Por otro lado, la demanda del sector in-
dustrial registr6 214,1 TWh, lo que supuso
un incremento del 2 por 100 respecto al afio
anterior, motivado principalmente por el in-
cremento de los sectores servicios (+20,1
por 100) y papel (+5,1 por 100). Los sec-
tores que registraron mayores descensos
fueron metalurgia (-2,3 por 100) y refino
(-1,6 por 100). Corregidos los efectos de la-
boralidad y temperatura, el incremento de
la demanda convencional fue del 1,1 por
100 respecto al afio anterior.

Por comunidades autonomas, destaca
la subida respecto al afio anterior de los
sectores industriales de gas natural en toda
la geografia espafiola durante 2019, a ex-
cepcion de Asturias, Murcia y Pais Vasco.

Con respecto al consumo de gas para
el transporte, el consumo anual monitori-
zado de gas vehicular en Espafia, creci6 un
+12 por 100 respecto 2018 alcanzando los
2,15 TWh/aio. Durante el afio 2019, la
comunidad auténoma con mayor consumo
de gas natural para transporte terrestre fue
Madrid y Cataluia.

Por otra parte, es de destacar la expan-
sién del proceso Truck-to-ship (TTS), ba-
sado en el suministro de GNL al barco
desde uno o varios camiones cisterna que
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se sitian en el muelle donde estd el buque
atracado.

En 2019, la demanda de GNL para
transporte maritimo TTS registré un au-
mento de +0,052 TWh (+339 por 100) res-
pecto del afio anterior. En total se registra-
ron 248 descargas de cisterna a buques.

En 2019, las entregas de gas para el sec-
tor eléctrico acumularon 111,3 TWh. Esta
cifra es un 80,0 por 100 superior a la regis-
trada en 2019 debido principalmente a una
mayor participacion del gas natural en el
hueco térmico frente al carbén —en un con-
texto en el que los precios del gas natural son
méas competitivos—y a una baja generacién
hidréulica este afio y un menor uso de las co-
nexiones internacionales eléctricas.

En un contexto de transicion energética,
estos datos ponen de manifiesto el impor-
tante papel que juega el gas natural para la
reduccion de emisiones, la garantia de su-
ministro y como back up de las energias re-
novables en momentos de récord de de-
manda. La demanda de energfa eléctricaen
Espafia, con datos estimados a cierre de
afio, experimenté en 2019 un descenso del
1,7 por 100 respecto al afio anterior. Por su
parte, la generacion eléctrica registré un
incremento de 0,04 por 100.

Con respecto a 2020 la irrupcién
de la pandemia causada por el Covid-
19 ha motivado el descenso del con-
sumo de gas natural que al cierre de
abril acumula un descenso del 7,9 por
100: por segmentos descienden el con-
sumo convencional (-8,0 por 100) y el
destinado a generacion eléctrica (-9,3
por 100), mientras que aumenta el GNL
de consumo directo (+3,5 por 100).

En este escenario, y tras la puesta en
marcha de un Plan de Contingencia
Enagds informa que que el Sistema Ga-
sista espafol estd funcionando con nor-
malidad. Los aprovisionamientos de
gas natural estdn llegando segtin lo pro-
gramado y los niveles de existencias
de gas natural en tanques y almacena-
mientos se mantienen segun lo previsto.

En 2019 el Sistema Gasista recibid
177.389 GWh de gas natural a través de
las conexiones internacionales y ex-
porté 11.743 GWh, cifras inferiores al
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afio anterior. La importacion por las
conexiones con el norte de Africa al-
canzd los 126.264 GWh. Las importa-
ciones a través de Tarifa alcanzaron los
57.606 GWh y el gas importado a tra-
vés de Almeria fue de 68.658 GWh. El
porcentaje de utilizacién de estas cone-
xiones (contratado frente a nominal)
fue del 56 y el 82 por 100, respectiva-
mente.

Las importaciones a través de Fran-
cia se incrementaron un 22 por 100,
alcanzando los 49.196 GWh, lo que
supuso una utilizacién del 72 por 100
de la capacidad contratada. Las expor-
taciones alcanzaron los 4.489 GWh en
el afio 2019.

La capacidad de importacién con-
tratada con Francia fue de 68.639 GWh,
un 16 por 100 superior al de 2018.

La capacidad de exportacion contra-
tada se situd en 46.639 GWh, lo que re-
presentd una contratacién media del
57 por 100 de la capacidad nominal,
similar al afio anterior.

Las exportaciones a través de las
conexiones internacionales con Portu-
gal fueron de 7.254 GWh En cuanto a
la capacidad de exportacion contratada,
las salidas hacia Portugal alcanzaron
los 36.360 GWh, equivalentes al 69
por 100 de su capacidad nominal. La
capacidad de importacién contratada
fue muy superior al afio 2018, incre-
mentando un 23 por 100 y alcanzando
los 2.592 GWh.

En el ejercicio 2019, los almacena-
mientos subterrdneos incrementaron su
actividad respecto a afios anteriores.

Destaco significativamente el au-
mento tanto de la capacidad contra-
tada como del gas inyectado. Ademds,
en la subasta realizada el 16 de sep-
tiembre, en la que se ofertd el pro-
ducto mensual de octubre, por primera
vez la capacidad fue asignada en se-
gunda ronda.

Las subastas adicionales de almace-
namiento subterrdneo realizadas per-
mitieron dar cabida a las descargas pre-
vistas y descongestionar el nivel de
llenado de los tanques.

Ademas, en noviembre se oferta-
ron 1.200 GWh de capacidad adicional

de hueco, que permiti6 a los usuarios in-
yectar gas en el almacenamiento du-
rante este mes.

El gas inyectado durante 2019 al-
canzd los 12.869 GWh, lo que repre-
sent6 un incremento del 87 por 100
respecto a 2018. Por su parte, la ex-
traccion fue de 5.489 GWh.

El llenado de los almacenamientos,
al finalizar la campafia de inyeccion,
practicamente alcanzé la totalidad de la
capacidad.

El elevado uso de los almacena-
mientos se reflejé en una alta capacidad
contratada de los mismos. Concreta-
mente, la maxima contratacion anual,
31.011 GWh, se dio en noviembre de
2019.

Como en afos anteriores, los alma-
cenamientos subterrdneos continuaron
cumpliendo una funcién clave para el
correcto funcionamiento del Sistema
Gasista.

El Sistema Gasista espafiol se man-
tuvo en 2019 con las mismas infraes-
tructuras que el afo anterior, con 11.369
kilémetros de gasoductos de transporte
primario a finales de 2019, y un total de
13.361 kilémetros, incluyendo los se-
cundarios.

El Sistema Gasista Espaiol man-
tiene un alto grado de diversificacion, re-
cibiendo importaciones de gas proce-
dentes de catorce origenes diferentes.
Aunque en los ultimos meses Estados
Unidos ha alcanzado el protagonismo
como principal suministrador de gas a
Espaiia, durante 2019 fue Argelia el pri-
mer proveedor del sistema, seguido de
Francia, Qatar y Nigeria. Destaca tam-
bién la incorporacién de Guinea Ecua-
torial como nuevo pais incorporado a
la cartera de suministradores de GNL.

Por primera vez en los ultimos siete
afios los suministros en forma de gas
natural licuado (GNL) superaron a los
de gas natural, con un 57 por 100 frente
al 43 por 100. Asf, las entradas de gas
en forma de GNL sumaron un total de
240.478 GWh mientras que las de GN
fueron de 178.844 GWh.
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En lo que respecta a las exporta-
ciones a través de las conexiones in-
ternacionales, éstas ascendieron a
11.743 GWh, siendo la interconexion
con Portugal la que mayor crecimiento
ha experimentado con respecto al ejer-
cicio anterior, superando el 100 por 100
de incremento. La conexién con Fran-
cia aument6 un 22 por 100.

En las siguientes lineas se ofrece
un repaso a la actividad y los mds des-
tacables proyectos de las principales
compaiifas del sector, tanto dentro como
fuera de nuestras fronteras.

ENAGAS

Enagds ha recibido luz verde a tra-
vés de la publicacion de sendos infor-
mes de impacto ambiental de dos pro-
yectos para llevar a cabo la mejora de
la seguridad de las comunicaciones
del desdoblamiento de los gasoduc-
tos:

— Valencia-Alicante: Tramo pos.
15.13 (E.C.Paterna)-pos. 15.20
(E.C.Montesa). Provincia de Valencia.

— Albelda-Monzén: Tramo POS.
A3.4 (Moz6n)-POS. A3.6 (Tamarite de
Litera). Provincia de Huesca.

En ambos casos, el objeto del pro-
yecto es la construccion de las instala-
ciones necesarias para el tendido de
una red de fibra Optica paralela al ob-
jeto de dotar de mayor seguridad a estas
infraestructuras.

Enagds cuenta con tres almacena-
mientos subterrdneos: Serrablo, Ga-
viota y Yela.

El almacenamiento subterrdneo de
Serrablo estd situado en la provincia de
Huesca, entre las localidades de Jaca y
Sabifidnigo. Fue el primer campo de
gas de Espafa convertido en almace-
namiento tras finalizar su fase de ex-
plotacién en 1989. Combina dos yaci-
mientos independientes (Aurin y Jaca),
lo que permite su gestién de forma in-
dividualizada. Esto se traduce en una
mayor flexibilidad para la red de gas
natural. Actualmente, tiene una capa-
cidad operativa de 680 millones de me-
tros cibicos.

Gaviota, en funcionamiento desde
1994, es un almacenamiento off-shore
situado frente a la costa de Bermeo, en
Vizcaya. Conectado por gasoducto con
una planta de tratamiento de gas en tie-
rra, estd capacitado para ofrecer un cau-
dal estable la mayor parte del tiempo de
produccion. Tiene un volumen operativo
de 0,9 bcm y tiene una capacidad de
emision de 5,7 millones de metros cu-
bicos/hora. Desde 2010, Enagas es el
propietario de esta instalacion.

El almacenamiento subterrdneo
Yela, en Guadalajara, fue puesto en
operacion en 2012, cuando comenzé
la inyeccidn de gas. Esta infraestruc-
tura es clave para garantizar la segu-
ridad de suministro por su situacién
estratégica y por su cercania a Ma-
drid. Tiene un volumen operativo de
1.050 millones de metros ctbicos.
Estd a una profundidad de 2.300 me-
tros y tiene un caudal maximo de pro-
duccién de 15 millones de metros cu-
bicos/dia.

Caracteristicas de los almacenamientos
subterraneos de Enagas

SERRALBO
GAS UTIL 680 MM3
GAS COLCHON 420 MM3
TOTAL 1.100 MM3
CAPACIDAD

INYECCION 3,8 MM (N)/DiA
CAPACIDAD

EXTRACCION 6,7 MM3 (N)/DIA
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GAVIOTA YELA
980 MM3 1050 MM3

1.701 MM3 900 MM3
2.681 MM3 2.000 MM?3

4,5 MM [N)/DIiA 10 MM3 (N)/DiA
5,7 MM3 (N)/DIA 15 MM3 (N)/DIiA



Enagds ha puesto en marcha su Plan
de Contingencia ante el COVID-19 y el
Sistema Gasista espafiol estd funcio-
nando con normalidad. Los aprovisio-
namientos de gas natural estdn llegando
segun lo programado y los niveles de
existencias de gas natural en tanques y
almacenamientos se mantienen segtin lo
previsto.

En el contexto de la pandemia,
Enagds ha adoptado medidas dentro de
su Plan de Contingencia para proteger
la salud de los profesionales y garanti-
zar la operacién del Sistema Gasista.
Desde que se inici6 el estado de alarma,
se implant6 el teletrabajo para todos
aquellos profesionales cuyo puesto no
requiera presencia fisica.

En las infraestructuras que la com-
paiiia tiene en todo el territorio espafiol,
como las plantas de regasificacion, los
almacenamientos subterraneos, los cen-
tros de transporte y toda la red de gaso-
ductos, en los que sf es imprescindible
presencia fisica, se han reorganizado
los turnos y retenes para minimizar el
riesgo de contagios.

En las tres principales plantas de
regasificacion de Espafia, en Barce-
lona, Cartagena y Huelva, se ha estable-
cido un sistema especial de trabajo que
incluye el confinamiento de dos turnos
de operadores durante 15 dias. Ade-
mds, se estd trabajando en paralelo
desde los dos centros de control para
una mayor seguridad.

Entre otras actuaciones, la compaiifa
ha intensificado también la limpieza y
desinfeccion, ha adquirido repuestos y
material de proteccion y estd coordinada
con los planes de contingencia de con-
tratistas de servicios criticos.

Las sociedades participadas por la
compafiia también han implantado sus
respectivos planes de contingencia con-
tra el coronavirus y contintian operando
con normalidad, contribuyendo a la se-
guridad de suministro en los paises en
los que Enagés estd presente.

Enagds inici6 su actividad interna-
cional en 2011, con su entrada en el
accionariado de la planta de regasifica-
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cion TLA Altamira, en México. En la
actualidad, la compaiifa estd presente en
ocho pafses: Espafia, México, Chile,
Per, Albania, Grecia, Italia y Estados
Unidos.

Enagds es uno de los accionistas,
junto a Blackstone Infraestructure Part-
ners, GIC y USS de la compaiiia esta-
dounidense Tallgrass Energy LP (TGE).

La compaiiia, junto con sus socios,
alcanzé un acuerdo en diciembre de
2019 —cerrado el pasado mes de abril—
para la adquisicién de la totalidad del
capital flotante de la sociedad Tallgrass
Energy LP y su posterior exclusion de
cotizacién. Una vez cerrada la opera-
cién, Enagds cuenta con una partici-
pacién en la compafiia estadounidense
del 30,2 por 100.

Ademads, Enagds también forma
parte, con un 18 por 100, del consor-
cio europeo adjudicatario de una par-
ticipacion del 66 por 100 en el opera-
dor griego de la red de transporte de
gas natural, DESFA, lo que supone
para Enagds una participacion indi-
recta del 11,88 por 100. La compaiifa
DESFA es propietaria y opera una red
de transporte de unos 1.500 kiléme-
tros de gasoductos de alta presién y
una planta de regasificacion en Revi-
thoussa. Grecia es un enclave funda-
mental para la diversificacion del su-
ministro energético en Europa y para
la apertura de nuevas rutas de gas na-
tural en el continente, lo que posiciona
al pais como potencial hub de gas en
el sureste de Europa.

Por otra parte, el proyecto TAP, en
el que Enagas participa con un 16 por
100, consiste en la construccion de un
gasoducto de 878 kilémetros que unirad
Turquia con Italia a través de Grecia y
Albania. Su desarrollo permitird su-
ministrar gas natural procedente del
Mar Caspio a Europa, contribuyendo
a la diversificacién de suministro ener-
gético y a la integracion del mercado
de gas europeo. Ademds, fue incluido
como Project of Common Interest
(PCI) de la Uni6én Europea en 2013,
2015 y 2017. El proyecto tiene un
grado de avance en su construccién
del 94,1 por 100 y ya se ha finalizando
el tendido del gasoducto submarino
entre Albania e Italia.
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REDEXIS GAS

Redexis Gas realizé en 2019 inversio-
nes por valor de 151 millones de euros,
un 9.2 por 100 mas que en 2018, que se
dedicaron a planes de expansion de redes
de distribucion de gas natural y GLP (gas
licuado del petréleo), asi como para nue-
vos proyectos de gas vehicular. La com-
pafifa mantiene un sélido y continuado
plan de expansién con cerca de 1.300
millones de euros invertidos desde 2010.

Redexis cerrd 2019 con 48.987 nue-
vos clientes, un crecimiento un 8 por
100 superior al experimentado en 2018,
incluyendo tanto los que se conectaron
a sus redes gasistas en 2019 como los que
forman parte del acuerdo alcanzado con
Cepsa en diciembre, y que ha sido auto-
rizado por la CNMC en primera fase el
12 de marzo. Ademds, 1a compaififa logré
un crecimiento del 5 por 100 en el ejer-
cicio, alcanzando los 714.681 puntos de
suministro en 40 provincias espafolas
en 14 comunidades auténomas.

En 2019, Redexis cerré un acuerdo
con Cepsa para la adquisicién de 11.366
puntos de GLP en 42 municipios donde
la compaiiia ya operaba y en 295 nue-
VOS municipios proximos a sus dreas de
operacion, incrementando significativa-
mente su huella geografica. La compa-
fifa opera en once nuevas provincias y
en la comunidad de Navarra.

La actividad desarrollada por Redexis
en 2019 supuso un volumen total de
35.642 GWh, un 4,6 por 100 mds que
el afio anterior.

En cuanto al sector industrial, la de-
manda industrial y comercial en sus redes
aument6 un 9.8 por 100 respecto al 2018,
llegando hasta los 9.109 GWh, siendo el in-
cremento multisectorial y generalizado.
Redexis ha facilitado a numerosas empre-
sas industriales la mejora de sus procesos
productivos a través del acceso al gas na-
tural, algunas de estas compafifas son Grupo
Pini, Sarval Bio-Industries, AV Alumitran,
Huercasa, Plésticos del Segura o Alvalle.

Destaca la conexién de industrias y
empresas del sector terciario a las redes ga-
sistas de Redexis, que en términos de de-
manda anualizada aument6 un 243 .8 por
100 en 2019 en comparacion con el afio

anterior, elevandose hasta los 1.374 GWh.
Por segmentos de demanda, el mayor au-
mento lo ha experimentado el industrial,
suponiendo 1.228 GWh y un crecimiento
del 368,1 por 100.

En 2019, la compaifiia desarroll6
527 nuevos kilémetros de redes, alcan-
zando un total de 11.140 kilémetros de
infraestructuras propias, un 6 por 100
mds que en 2018, con las que facilita el
acceso al gas canalizado en mds de 800
municipios espafioles si se incluyen
aquellos con redes y clientes adquiridos
a Cepsa. Redexis tiene licencia para
operar en mas de 900 municipios en
Espafia.

NATURGY

Petroleum Oil & Gas Espaia, filial de
Naturgy, lleva a cabo actividades de ex-
ploracion, produccién y almacenamiento
subterraneo de hidrocarburos en diver-
sas localizaciones de Espaiia.

Entre estos proyectos destacan los ya-
cimientos conocidos como Marismas-
Aznalcazar, situados en Huelva. La em-
presa es titular de distintos permisos y
concesiones de explotacién hidrocarburos,
otorgados, fundamentalmente, a finales de
los 80 y mediados de los 90 que contintian
operativas en la actualidad.

Petroleum recibid la declaracion de
impacto ambiental (DIA) positiva de
los cuatro proyectos en Marismas-Az-
nalcazar y la Autorizacion Administra-
tiva de uno de ellos, que tienen como
objetivo extraer las reservas adiciona-
les de gas natural que quedan en los
yacimientos y utilizarlos posteriormente
como almacén subterrdneo de gas natu-
ral. La inversion prevista es superior a
los 200 millones de euros, completdn-
dose el sistema gasista andaluz, donde
no existe un almacenamiento de estas
caracteristicas.

Asimismo, la compaiiia es titular de
participaciones en otras concesiones de
explotacién y permisos de investiga-
cion en Espafia (Casablanca, Monta-
nazo, Bezana-Biguenzo etc) y promueve
otras iniciativas, como el proyecto de
almacenamiento de gas en la comarca
del Bages (Catalufia).
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El Romeral de Tarba

Caracteristicas principales
del almacenamiento de Marismas

GAS UTIL 62 MM3
GAS COLCHON 452 MM3
TOTAL 514 MM3
CAPACIDAD

INYECCION 0,4 MMS3 (N)/DiA
CAPACIDAD

EXTRACCION 0,4 MM3 NJ)/DiA

A finales de enero, Tarba Energia ha
adquirido las instalaciones de El Romeral,
un proyecto integrado de produccion de gas
natural convencional (sin fiacking) y de ge-
neracion eléctrica localizado en Carmona,
dentro de la Cuenca del Guadalquivir,en la
provincia de Sevilla. La adquisicién incluye
tres concesiones de explotacién de gas na-
tural asi como sus gasoductos y todos los
demds activos. Actualmente, hay tres pozos
en produccion que alimentan una planta de
generacion eléctrica de 8,1 megavatios.

Los socios de Tarba que han llevado
a cabo la adquisicion son las empresas
Warrego Energy Limited, empresa coti-
zada en la Bolsa de Valores de Australia,
y Prospex Oil and Gas, empresa cotizada
en la Bolsa de Valores de Londres.

El Romeral es el segundo proyecto de
Tarba en Andalucia, complementario del
Proyecto Tesorillo en Cadiz, y uno de los
cuatro yacimientos de gas actualmente
existentes en Espafia (Marismas, Rome-
ral, Poseidon y Viura)

El Proyecto El Romeral comprende
tres licencias de explotacion de gas natural,
la subestacion de generacion eléctrica e in-
fraestructura local. Las licencias de explo-
tacion de El Romeral 1,2y 3, estdn loca-
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lizadas en la provincia de Sevilla, dentro del

término municipal de Carmona, sobre un
drea de aproximadamente 310 kilometros
cuadrados. Estas licencias de explotacién de
gas natural fueron otorgadas en 1994 y tie-
nen vigencia hasta 2024, con el derecho a
dos sucesivas prérrogas por sendos perio-
dos de diez afios adicionales cada una, y por
tanto, una vigencia potencial hasta 2044.

La profundidad media de estos pros-
pectos es de 700 metros. Siete de ellos ya
han sido perforados con descubrimientos
comerciales. Los cuatro primeros —FEl
Ciervo-1, Sevilla-1, Sevilla-3, Santa Clara-
1—comenzaron a alimentar la planta de ge-
neracién eléctrica de E1 Romeral en 2002.
En 2007 se perforé un quinto sondeo (Rio
Corbones-1), que se conectd cinco afios
més tarde a la produccién eléctrica. Actual-
mente, estdn en produccién tres pozos: El
Ciervo-1, Santa Clara-1 y Sevilla-1.

En El Romeral hay instalado un gaso-
ducto local de 25 kilémetros de linea que
conecta los tres pozos que estan en produc-
cion con la planta de generacién eléctrica.
Este gasoducto discurre a una distancia
media de unos 3 kilémetros de los once
nuevos pozos, por lo que se puede decir
que constituye la columna vertebral del
proyecto, ya que ademds de conectar estos
pozos con la planta eléctrica, podrd con-
ducir el gas hasta el gasoducto general de
Enagés que atraviesa por El Romeral.

Actualmente, la planta de generacion
eléctrica produce al 22 por 100 de su ca-
pacidad nominal y estd operada por dos
técnicos, con el apoyo de contratistas es-
pecializados. Tarba proyecta mantener el
“status quo” actual de la planta, inclu-
yendo las politicas de Seguridad, Salud y
Medio Ambiente ya implantadas. Para
Tarba “esta adquisicién confirma la con-
tinuidad en la produccién de energia eléc-
trica en los proximos afnos”.
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Ano de récords en el consumo de GNL

n su informe con sus primeras

estimaciones de 2020, la Asocia-

cién Internacional de Gas Natu-
ral (Cedigaz) sefiala que un crecimiento
econdmico mas lento, los cambios en
la politica china y un invierno templado
han propiciado que el crecimiento de la
demanda mundial de gas se desacelere
en un contexto de exceso de oferta, lo
que ha derivado en un creciente supera-
vit de GNL y precios mucho mads bajos.

El crecimiento en la demanda de
gas natural se ha desacelerado del 5 por
100 en 2018 al 2,3 por 100 en 2019,
volviendo a la tasa de crecimiento anual
promedio observada desde el comienzo
del siglo. El factor principal detrds del
crecimiento fue el cambio del carbén y
el petréleo al gas natural en los sectores
de energia e industria, que fue impulsado
por la competitividad del gas natural
gracias a un creciente suministro de
bajo costo abundante, sobre todo en los
Estados Unidos y Europa. Por lo tanto,
el gas natural se ha mantenido como el
principal beneficiario del crecimiento
de la demanda de energfa, en detrimento
del carbén en particular, lo que hace
que su participacion en la combinacién
energética se expanda atin mas.

El consumo mundial de gas natural al-
canzo los 3948 bcm en 2019, un creci-
miento del 2,3 por 100 desde 2018, al
igual que en 2018, Estados Unidos y
China fueron los dos principales centros
de crecimiento, representando respectiva-
mente el 31 y el 27 por 100 del aumento
global. Sin embargo, la expansion de la
demanda de gas natural en estos dos mer-
cados se desacelerd en comparacién con
los anos anteriores en un contexto de de-
bilitamiento del crecimiento econdmico.

Cedigaz sefiala que el comercio in-
ternacional de gas (flujos netos) creci6
a una tasa robusta de 3,8 por 100 a 992
bcm en 2019, lo que atribuye al au-

Planta de Barcelona de Enagds

mento del suministro de GNL (+ 12,6
por 100), que compens6 holgadamente
una reduccion significativa en los flu-
jos de tuberias (- 4.3 por 100).

Este desarrollo refleja la creciente
abundancia de suministro de GNL al-
tamente competitivo que gand terreno
sobre el gasoducto, especialmente en la
Unién Europea, que absorbié la mayor
parte del suministro global adicional
de GNL (50 bcm de un incremento glo-
bal de 52,5 bcm).

La tecnologia de licuefaccion del
gas natural sigue aumentando su pre-
sencia como recurso para enviar com-
bustible a las regiones donde la de-
manda esta creciendo, impulsada por el
crecimiento econémico, los esfuerzos
para reducir la contaminacion del aire
y el agotamiento de la produccién local.

Los cambios estructurales en los
mercados de energia y la competencia
de los sustitutos requieren suministros
mads flexibles de gas natural licuado
(GNL) en términos de volumen, destino
y precios.
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Por su parte, la firma de andlisis
IHS Markit ha presentado reciente-
mente el informe “A Year of Records
for LNG”, en el que sefiala que 2019
fue un afio récord para la industria del
gas natural licuado (GNL), destacando
que los numerosos récords registrados
durante el pasado ejercicio son reflejo
de una tendencia de crecimiento soste-
nido. El informe sefiala que la capaci-
dad global de GNL habra aumentado al
final de este afio en mds del 50 por 100,
de 283 millones de toneladas al afo
(MMtpa) en 2015 a 437 MMtpa en
2020.

La consultora sefiala que el ritmo
continuo de nuevas inversiones es es-
pecialmente notable teniendo en cuenta
un contexto de mercado de precios glo-
bales débiles, destacando los niveles
récord de nuevas inversiones. Las de-
cisiones finales de inversion (FID por
sus siglas en inglés) para proyectos de
licuefaccién alcanzaron un nivel ex-
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traordinario de 70,4 millones de tone-
ladas anuales (MMtpa), un 40 por 100
mds que el maximo histdrico anterior
alcanzado en 2005 (50,4 MMtpa). Es-
tados Unidos, Rusia y Mozambique es-
tablecieron maximos individuales para
los niveles de FID anuales.

Ademads, Las nuevas empresas de
licuefaccion ascendieron a 38,8 MMtpa
de capacidad, superando por poco el
alto récord anterior de 2009. Las nuevas
empresas se concentraron en Estados
Unidos, Australia y Rusia. Se espera
que el ritmo de inicio de proyectos dis-
minuya en 2020 a 28,6 MMtpa de capa-
cidad. Estados Unidos continuard domi-
nando en esta drea, ya que en su mayoria
completa su ola actual de proyectos.

Europa estableci6 récords para las im-
portaciones cada mes, asi como para el
conjunto del afio. Las importaciones netas
anuales totalizaron 87,2 millones de tone-
ladas, lo que superd el récord anterior de
65,5 millones de toneladas establecido en
2011. Se espera que las importaciones se
mantengan fuertes en 2020 debido a la
nueva oferta de licuefaccién adicional
que llega al mercado. Se espera que la
nueva oferta en 2020 supere el crecimiento
de la demanda asidtica y, por lo tanto,
mantenga las ventas en Europa.

Por su parte, China superd a Japén
como el mayor importador mundial de
GNL en el mes de diciembre de 2019,
con volimenes para el mes que llegaron
a 7,3 MMt, en comparacioén con los 6,9
MMt de Jap6n. A pesar de que se espera
que Jap6n contintie siendo el mayor im-
portador mundial de GNL sobre una base
anual total hasta 2022,2019 marco el se-
gundo afio consecutivo de disminucion
de las importaciones para el pais, conti-
nuando una tendencia general a la baja
desde 2015. China entr6 en su cuarto afio
de importaciones récord de GNL, aumen-
tando sus importaciones de GNL 13 4 por
100 sobre el afio anterior.

El suministro de GNL en 2019 as-
cendié a 373 millones de toneladas
(MMt),un 11,8 por 100 mas que en 2018
0 39,5 MMt. Los mayores aumentos en las
exportaciones de GNL se produjeron en
Estados Unidos (37,7 MMt en total, con
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un aumento de 15,2 MMt), Rusia (30,2
MMt en total, y 10,1 MMt de aumento)
y Australia (80,2 en total, y un aumento
de 7,7 MMt).

Las importaciones netas de GNL al-
canzaron los 358,8 MMt en 2019, 40,5
MMt més que en 2018. A nivel regional,
las importaciones de GNL crecieron mds
en Europa, totalizando 87,2 MMt en com-
paracién con los 49,9 MMt en 2018. Por
paises, el Reino Unido registr6 el mayor
crecimiento (13.3 MMt total, y un au-
mento de 8,1 MMt), seguido de Francia
(16,3 MMt en total, y 7,8 MMt de au-
mento) y China (62,4 MMt en total, y
7.4 MMt de aumento).

Japdn sigui6 siendo el mayor impor-
tador de GNL, recibiendo 77,5 MMt en
2019. Sin embargo, esto supuso una dis-
minucion frente a los 83,2 MMt de 2018,
convirtiendo a Japén en el mercado con
la mayor disminucién de las importacio-
nes de GNL en 2019. China sigui6 siendo
el segundo mayor importador en el afio,
y Corea del Sur el tercero, con 41,0 MMt,
aunque tuvo el segundo mayor descenso
en relacion con 2018 (una disminucion de
3.5 MM).

En este contexto de fuerte crecimiento
de la demanda, Espafia mantuvo durante el
afo 2019 su liderazgo en Europa, tanto en
capacidad de almacenamiento de GNL y
vaporizacién como en nimero de plantas.

El Informe Sobre El Sistema Gasista
Espaiiol, recientemente publicado por
Enagas, destaca que por primera vez
desde hace siete afios, los suministros en
forma de gas natural licuado (GNL) su-
peraron a los de gas natural (GN). Asi, la
entrada de GNL representé un 57 por
100 del aprovisionamiento de gas para el
Sistema Gasista espafiol.

El aprovisionamiento en forma de
GNL aument6 en 2019 un 44 por 100
con respecto al ejercicio anterior y al-
canzd los 240.478 GWh. Las plantas en
las que se registraron mayores crecimien-
tos del gas descargado fueron las de Sa-
gunto, Bilbao y Cartagena.

El informe destaca también que a lo
largo del afio 2019 se incluy6 en la cartera
de suministradores un nuevo pais: Guinea
Ecuatorial, pais desde el que partié un
buque hacia la planta de Barcelona.
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En 2019 se contabilizé un total de
260 descargas de buques metaneros en
las seis terminales de regasificacién del
Sistema Gasista, una cifra un 26 por 100
superior a la del ejercicio anterior. Cada
planta de regasificacion recibi6 gas pro-
cedente de al menos seis paises diferen-
tes, lo que contribuy¢ a reforzar la segu-
ridad del Sistema. La terminal que
acumulé un mayor nimero de descargas
fue Barcelona, seguida de Bilbao y
Huelva.

Por origenes, Qatar y Nigeria fueron
los paises de los que se recibié un mayor
ndmero de cargamentos, un total de 52 y
50 buques metaneros respectivamente,
seguidos de Estados Unidos y Rusia, con
48y 38 buques, respectivamente. Entre los
cuatro origenes concentran el 60 por 100
del volumen descargado.

Espafia continiia encabezando Europa
en niimero de infraestructuras de GNL y
capacidad de vaporizacién y almacena-
miento de GNL. Las instalaciones man-
tienen sus caracteristicas y capacidades
técnicas. El Sistema Gasista espafiol
cuenta con un total de 25 tanques de al-
macenamiento, con ocho atraques y una
capacidad para buques metaneros de hasta
270.000 metros ctibicos.

Las entradas desde plantas de regasi-
ficacion al Sistema presentaron en 2019
un importante repunte de casi un 57 por
100 respecto a 2018. La regasificacion
total alcanzé los 227.888 GWh y destacd
el incremento de la planta de Sagunto,
seguida de las de Cartagena, Bilbao y
Huelva. Por su parte, la carga de cisternas
se incrementé un 7 por 100, superando el
doble del incremento del ano 2018, al-
canzando los 12.597 GWh.

La produccién media diaria alcanzé
los 659 GWh/dia y la contratacién media
fue de 751 GWh/dia.

En cuanto a las existencias en tan-
ques, el promedio anual fue del 60 por 100
llegando a alcanzarse, algiin dia puntual,
el 94 por 100. A 31 de diciembre, el acu-
mulado en las plantas de regasificacion al-
canzaba el 71 por 100 de la capacidad de
almacenamiento.

Ademés, el uso medio de la capacidad
de contratacién ascendi6 al 89 por 100.

El volumen de cisternas gestionado
fue de 12.597 GWh, un 7 por 100 mds que
en 2018, continuando la tendencia al alza

en la demanda de este servicio. El incre-
mento més destacable se observé en la
Planta de Bilbao, con un aumento del 39
por 100, seguido de la Planta de Sagunto,
con un aumento del 18 por 100. Creci6é
también significativamente la planta de
Barcelona y Cartagena con un 5 por 100
cada una y Huelva con un 2 por 100.

Las existencias medias de GNL con-
tinuaron la tendencia alcista del afio ante-
rior, representando el 61 por 100 respecto
a su capacidad total. El nivel de existen-
cias medias diarias almacenadas en tanques
ascendié a 13.920 GWh, cifra un 35 por
100 superior al valor alcanzado en 2018.

En las siguientes paginas ofrecemos
un repaso de la actividad y proyectos de
las principales compaiiias del sector den-
tro y fuera de nuestras fronteras.

ENAGAS

Enagds cuenta en Espafia con cuatro
plantas de regasificacion (Barcelona, Car-
tagena, Huelva y Gijon). Ademas, es pro-
pietaria del 50 por 100 de la Planta de Bil-
bao y del 72,5 por 100 de la de Sagunto.
En la actualidad, todas estas plantas estan
preparadas para prestar servicios logisticos
que aportan valor afiadido a la cadena del
gas, como la recarga de buques y de cis-
ternas, y son escenario de innovadores
proyectos de eficiencia energética.

En el afio 2011, Enagds inicié su
actividad internacional con la compra de
un 40 por 100 de la Planta TLA Alta-
mira (México). Ademds, es socio mayo-
ritario de la terminal GNL Quintero, en
Chile. La compaiifa también es accio-
nista de DESFA, empresa griega con
una terminal de GNL en Revithoussa.

Situada en el muelle de la energia del
puerto de Barcelona, comenzd a operar
en 1969. Es, por tanto, la planta de re-
gasificacion en operacién m4s antigua de
Espana y de Europa continental.

La planta cuenta con seis tanques,
con un atraque para buques metaneros
de hasta 266.000 metros ctibicos de ca-
pacidad y con la mayor capacidad de al-
macenamiento y regasificacién de todo
el Sistema Gasista.
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En la actualidad, la terminal sigue
siendo un ejemplo de innovacién. Estd
preparada para ofrecer nuevos servicios
logisticos, como el repostaje a barcos de
gas como combustible (el denominado
bunkering), que dan respuesta a las nue-
vas necesidades del mercado.

Caracteristicas técnicas
de la planta de Barcelona

N° DE TANQUES 6
ALMACENAMIENTO  760.000 M3 GNL
REGASIFICACION  1.950.000 M3 (N)/H
PANTALANES 1LS, 15S:2.000/

266.000 M3 GNL
CARGA CISTERNAS 3 CARGADEROQS /
GNL 50 CISTERNAS/DIA
CARGA BUQUES MAX. 4.200 M3/H
GNL

La planta, situada en la Darsena de
Escombreras, entr6 en operacion a fi-
nales de 1989 y ocupa una superficie de
188.000 metros cuadrados. Cuenta con
5 tanques y una capacidad de regasifi-
cacion de 1.350.000 metros ctibicos.

Actualmente tiene uno de los mayo-
res niveles de flexibilidad operativa
del sistema. Ademas, cuenta con la tec-
nologia necesaria para realizar cargas
y descargas de buques. De hecho, fue
en esta terminal donde se realizd, en
2017, el primer suministro en Europa
de GNL como combustible directa-
mente desde una planta de regasifica-
cién a un buque.

En esta planta Enagds estd desarro-
llando el primer proyecto piloto de inyec-
cién de hidrégeno verde en una red de
gas natural en Espana con el objetivo de
reducir la huella de carbono de la planta.

Caracteristicas técnicas
de la planta de Cartagena

N° DE TANQUES 5
ALMACENAMIENTO  587.000 M3 GNL
REGASIFICACION  1.350.000 M3 (N)/H
PANTALANES 1LS, 1SS: 4.000/

266.000 M3 GNL
CARGA CISTERNAS 3 CARGADEROS,

GNL 50 CISTERNAS/DIA
CARGA BUQUES MAX 7.222 M3/H
GNL
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La planta estd situada en la desem-
bocadura de los rios Tinto y Odiel.
Ocupa una superficie de 184.000 me-
tros cuadrados. Cuenta con 5 tanques y
una capacidad de regasificacién de
1.350.000 metros ctibicos.

Actualmente, la planta de Huelva
cuenta con tecnologfa necesaria para
realizar cargas y descargas de buques.
Tiene una ubicacién estratégica para
realizar operaciones logisticas, tanto
en la cuenca mediterrdnea como en la
atldntica y las Islas Canarias.

Caracteristicas técnicas
de la planta de Huelva

N° DE TANQUES 5
ALMACENAMIENTO  619.500 M3 GNL
REGASIFICACION  1.350.000 M3 (N)/H
PANTALANES 1LS:7.500/

175.000 M3 GNL
CARGA CISTERNAS 3 CARGADEROS,
GNL 50 CISTERNAS/DIA
CARGA BUQUES MAX. 3.700 M3/H
GNL

La planta de regasificacién de El
Musel, en Gijon, se encuentra en es-
tado de hibernacién, segtn lo dis-
puesto en el Real Decreto Ley
13/2012. A partir de la entrada en vigor
del Real Decreto 335/2018, queda res-
tablecida la tramitacidn de las instala-
ciones afectadas por el apartado 2 de
la disposicidn transitoria tercera del
Real Decreto-ley 13/2012, de 30 de
marzo.

La terminal se ubica entre el Dique
Torres y el Muelle Norte, en el terreno
ganado al mar gracias a la ampliacién
del Puerto de EI Musel, en Gijon.

Caracteristicas técnicas
de la planta de El Musel

N° DE TANQUES 2
ALMACENAMIENTO  300.000 M3 GNL
REGASIFICACION ~ 800.000 M3 (N)/H
PANTALANES 1LS: 65.000 /

266.000 M3 GNL
CARGA CISTERNAS 2 CARGADERQS,
GNL 30 CISTERNAS/DIA
CARGA BUQUES MAX. 6.000 M3/H
GNL



Planta Bahia Bizkaia Gas BBG en Puerto de Bilbao

La Planta de Regasificacién de Bahia
de Bizkaia Gas (BBG) se ubica en el tér-
mino municipal de Ziérbena (Bizkaia),
dentro de los terrenos del puerto exterior
de Bilbao. Enagés y el Ente Vasco de la
Energia (EVE) son sus accionistas, con un
50 por 100 del capital cada uno.

Esta infraestructura es una de las prin-
cipales vias de entrada para el gas natu-
ral en la franja cantdbrica. Cuenta con
tres tanques, con una capacidad total de al-
macenamiento de 450.000 metros ctibicos
y con un atraque para buques de hasta
270.000 metros ctibicos de capacidad.

Las instalaciones de BBG recibieron
el pasado afio el 27,55 por 100 del total de
GNL que entré en el sistema gasistico,
dando cobertura al 183 por 100 de la de-
manda de gas natural de Euskadi y al 16
por 100 de la demanda de gas natural de
todo el Estado.

Asimismo, de acuerdo con lo dispuesto
en la legislacion vigente y las medidas pre-
vistas en el Real Decreto 463/2020 de 14 de
marzo por el que se declard el Estado de
Alarma como consecuencia de la crisis sa-
nitaria originada por el coronavirus Covid-
19, BBG ha puesto en marcha un Plan de
Contingencia en la medida en la que se trata
de una infraestructura fundamental en el
abastecimiento de energia al ser la empresa
que presta el servicio de recepcion, almace-
namiento, regasificacion y carga de cister-
nas de gas natural licuado a la Comunidad
Auténoma del Pais Vasco y dreas limitrofes.

El equipo humano de BBG y las per-
sonas que prestan su apoyo a través de em-
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presas contratistas estdn contribuyendo
asf a garantizar la prestacion de este ser-
vicio, esencial a la sociedad.

Caracteristicas técnicas
de la planta BBG

N° DE TANQUES 3
ALMACENAMIENTO  450.000 M3 GNL
REGASIFICACION 800.000 M3 (N)/H

PANTALANES 1LS:7.500/

270.000 M3 GNL
CARGA CISTERNAS 1 CARGADERO,
GNL 15 CISTERNAS/DIA
CARGA BUQUES MAX. 3.000 M3/H
GNL

La Planta de Regasificacion de Sa-
gunto estd situada en el extremo del con-
tradique sur de la ampliacién del puerto de
Sagunto, sobre una plataforma de 23 hec-
tareas ganadas al mar. La terminal estd
ubicada en el arco Mediterrdneo y recibe
GNL procedente del Mediterraneo, Africa
y Oriente Medio. Enagés tiene una parti-
cipacion total en Saggas del 72,5 por 100.

Caracteristicas técnicas
de la planta de Sagunto

N° DE TANQUES 4
ALMACENAMIENTO  600.000 M3 GNL
REGASIFICACION  1.000.000 M3 (N)/H

PANTALANES 1 LS:30.000/

266.000 M3 GNL
CARGA CISTERNAS 2 CARGADEROS,
GNL 40 CISTERNAS/DIA
CARGA BUQUES MAX. 3.000 M3/H
GNL
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La planta de regasificacion TLA Alta-
mira esta situada en México. Ubicada en
la cuenca atlantica, la terminal puede reci-
bir buques de diferentes puntos del mundo.
Enagis es, desde 2011, el operador de la
planta, de la que posee un 40 por 100 del
capital. E1 60 por 100 restante es propiedad
de la compaiiia holandesa Vopak.

Estd compuesta por dos tanques con
una capacidad de almacenamiento de
300.000 metros ctibicos. También cuenta
con un atraque disefiado para los grandes
buques metaneros de hasta 217.000 metros
ctibicos de GNL.

Caracteristicas técnicas de la planta
TLA Altamira

N° DE TANQUES 2
ALMACENAMIENTO  300.000 M3 GNL
REGASIFICACION 800.000 M3 (N)/H
PANTALANES 1 LS: 70.000 /

217.000 M3 GNL

Enagis es el accionista mayoritario de
la Planta de Regasificacion GNL Quin-
tero, ubicada en la bahia de Quintero, en
Chile. En concreto, el accionariado de GNL
Quintero estd conformado por Terminal
de Valparaiso (sociedad 100 por 100 pro-
piedad de Enagés) 40 por 100; OMERS
29,6 por 100; ENAP 20 por 100; y Termi-
nal Bahia de Quintero SpA (propiedad 51,9
por 100 Enagds y 48,1 por 100 OMERS)
10,4 por 100. Enagas es el accionista ma-
yoritario y consolida globalmente la parti-
cipacion en la infraestructura con una par-
ticipacion indirecta del 45 4 por 100.

La terminal cuenta con tres tanques y
una capacidad de 334.000 metros cubicos,
y estd preparada para recibir buques de
hasta 265.000 metros ctibicos de capacidad.

Caracteristicas técnicas de la
planta GNL Quintero

N° DE TANQUES 3
ALMACENAMIENTO  334.000 M3 GNL
REGASIFICACION 625.000 M3 (N)/H

PANTALANES 1LS: 120.000/

265.000 M3 GNL
CARGA CISTERNAS 4 CARGADEROS,
GNL 50 CISTERNAS/DIA

REGANOSA

Fundada para promover y gestionar la
regasificadora del puerto de Ferrol y su red
de gasoductos asociada, Reganosa es una
compaiiia dedicada al desarrollo y opera-
cién de infraestructuras de gas natural
que estd designada como gestor de red
de transporte (TSO). La compafifa cons-
tituy6 en 2015 Reganosa Servicios, para
aportar su conocimiento y experiencia en
estudios, disefio de proyectos, asesoria, in-
genierfa y gestion de infraestructuras ga-
sistas. Con esta nueva empresa ha inter-
venido en proyectos desarrollados en los
cuatro continentes, participando en todas
las fases de los mismos, desde su estudio
de viabilidad hasta su gestién en fase de
operacién comercial y en todo tipo de in-
fraestructuras gasistas.

La localizacién de la terminal de
Mugardos es el pilar esencial que sus-
tenta su conversion en hub: estd situada
en la costa gallega, ante la cual pasan
todos los afios 40.000 buques mercantes
en transito. Ademads, en esa comunidad
tienen su base 5.786 pesqueros, parte
de los cuales evolucionaran hacia el uso
de GNL como combustible a la bus-
queda de eficiencia ambiental y meno-
res costos. En tercer lugar, la rfa de Fe-
rrol acoge un astillero lider en reparacién
de gaseros, propiedad de Navantia, cuya
oferta de servicios estd coordinada con
Reganosa.

La terminal de gas natural licuado de
Mugardos, en el puerto de Ferrol, ha sido
la elegida para acoger la primera puesta
apunto del “LNG Merak”. Propiedad de
Mitsui OSK Lines y China Cosco Ship-
ping Corporation Limited, este buque
acaba de ser construido en los astilleros
Hudong-Zhonghua Shipbuilding, en
Shanghadi (China), y es el segundo de una
serie de cuatro gemelos encargados para
transportar a Asia, a través de las plantas
de transbordo de Europa, GNL obtenido
en la peninsula siberiana de Yamal.

Procedente de Shanghdi, de donde
parti6 el 10 de enero, el buque ha sido
sometido a operaciones de puesta en gas
(“gassing up”) y enfriamiento (“cool
down”), imprescindibles antes de recibir
su primera carga. Asimismo, durante su
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Puesta a punto del LNG Merak en la terminal de Reganosa

estancia, fue inspeccionado para obtener
la acreditacion SIRE.

EI LNG Merak cuenta con una eslora
(longitud) de 295 metros, una manga
(anchura) de 45 y un calado maximo de
11,5. Puede transportar en su interior
hasta 174.000 metros ctbicos de GNL,
cantidad equivalente a un 58 por 100 de
la capacidad total de almacenamiento
de los tanques que Reganosa tiene en
Mugardos.

El paso del citado metanero por la
terminal de GNL del puerto de Ferrol re-
fuerza los vinculos de esta con el pro-
yecto Yamal. En julio de 2018 ya fue la
primera planta de la Europa continental en
recibir un cargamento de gas natural li-
cuado procedente del Artico ruso.

Por otra parte, en linea con sus planes
de expansion, Reganosa ha iniciado en
mayo un proceso para incorporar a su
plantilla a diez nuevos ingenieros. Con-
cluida la seleccién, el grupo pasard a con-
tar con 150 trabajadores, el nimero mas
alto desde la fundacion de la compafifa en
1999. Son més del doble que al cierre de
2015 (70).

SAGGAS

La planta de regasificacién de Sa-
gunto, Saggas, es una infraestructura ener-
gética clave por su ubicacion estratégica
en el arco mediterrdneo y por su proximi-
dad a paises productores como Africa y
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Oriente Medio. Saggas estd participada
por Enagds Transporte, Osaka Gas UK y
Oman Oil Holdings Spain y, en la actua-
lidad, dispone de una capacidad de al-
macenamiento de 600.000 metros ctibi-
cos de GNL, en sus cuatro tanques, y de
1.000.000 metros ctibicos/hora en regasi-
ficacion.

La planta de regasificacioén de Sa-
gunto ha descargado, desde el 1 de enero
al 30 de abril de 2020, un total de 245.948
toneladas de GNL, equivalentes a 3.736
GWh de energia, y ha producido 4.382
GWh. En los primeros cuatro meses del
afio, Saggas ha descargado un total de
cinco buques metaneros.

Asimismo, en este periodo, Saggas
ha adoptado medidas extraordinarias para
poder continuar realizando su trabajo, ca-
talogado como servicio esencial, para ga-
rantizar el suministro de gas natural du-
rante el Estado de Alarma provocado por
la emergencia sanitaria derivada del
COVID-19. Previo a la declaracion del
Estado de Alarma, la planta ya habia adop-
tado medidas extraordinarias para garan-
tizar la seguridad de sus trabajadores y, por
ende, de sus servicios. Estas medidas in-
cluyen la adopcion del teletrabajo para
todas aquellas personas que su trabajo lo
permitfa asf como la implantacién de me-
didas de prevencion adicionales. En el
caso del personal de operaciones,
Saggas ha reestructurado los turnos y para



el personal de mantenimiento se han es-
tablecido turnos de trabajo quincenales,
que garantizan el correcto mantenimiento
de las instalaciones.

Junto a la produccién energética, la
planta de regasificacion centra su gestion
en el cumplimiento de su politica de cero
accidentes y en su compromiso con la
sostenibilidad medioambiental. Este com-
promiso se ha consolidado en 2019, ejer-
cicio en el que se cumplen 10 afos inin-
terrumpidos de adhesion voluntaria de
Saggas al Sistema Comunitario de Gestién
y Auditorias Medioambientales de la
Unién Europea, EMAS, siendo la pri-
mera planta de regasificacion de Espaiia
en lograr dicho registro. Ademads, la ges-
tién de Saggas estd certificada con normas
internacionales como la ISO 14001 de
Sistemas de Gestion Ambiental, la ISO
9001 de Sistemas de Gestién de Calidad,
el estindar OHSAS 18001 de Sistemas de
Gestion de la Seguridad y Salud en el
Trabajo; y la ISO 50001 de Sistema de
Gestion de Energfa. Saggas verifica anual-
mente su huella de carbono segtin la ISO
14604 y tiene registradas sus huellas de
carbono anuales correspondientes al pe-
riodo 2013-2016 en la Oficina Espaiiola
de Cambio Climatico, obteniendo los se-
llos Calculo y Reduzco.

En 2018 Saggas puso en marcha un
compresor destinado a mejorar la eficien-
cia del sistema productivo de la planta y
reducir las emisiones de CO,. La instala-
cién, que supuso una inversion de mas
de 11 millones de euros, ha evitado la
emision a la atmésfera de mas de 200.000
toneladas de CO, equivalente desde su
puesta en marcha.

En 2019 ha intensificado su participa-
cién de forma activa en diversos proyec-
tos enfocados a la sostenibilidad medioam-
biental en el entorno local, comarcal y
portuario.

Dentro de su politica de Responsabi-
lidad Social Corporativa, Saggas ha fir-
mado un convenio de colaboracién con el
Centro de Alimentos de Sagunto por el
que ha donado 20.000 euros a esta entidad
que presta ayuda a 350 familias del en-
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Planta de Saggas

torno. La planta de regasificacién de Sa-
gunto es colaborador del Centro de Ali-
mentos de la localidad, con una donacion
anual de 6.000 euros desde el nacimiento
de esta institucién. El nuevo convenio su-
pone una aportacién adicional con la que
Saggas busca contribuir a paliar los efec-
tos econdmicos derivados por la crisis sa-
nitaria provocada por el Covid-19.

UNION FENOSA GAS

El proyecto Viura nace asociado a los
permisos de exploracion de hidrocarburos,
concedidos por el Ministerio de Industria
y Energfa, Cameros-2 (julio 1995) y Ebro-
A (noviembre 2006).

El consorcio liderado por Unién Fe-
nosa Gas Exploracién y Produccién, S.A.
(UFG E&P, 58,8 por 100), filial del grupo
Unién Fenosa Gas, junto a Sociedad de
Hidrocarburos de Euskadi, S.A. (SHESA,
37,7 por 100) y Oil Gas Skills, S.A. (OGS,
3.5 por 100) descubri6 gas natural conven-
cional tras la realizacién de un sondeo
exploratorio denominado Viura-1. Este
sondeo, en el permiso ubicado en el tér-
mino municipal de Sotés, y realizado entre
diciembre de 2009 y septiembre de 2010,
alcanz6 la profundidad de 3.788 metros y
en las pruebas que se realizaron tras su per-
foraci6n se registraron caudales de produc-
cién de gas natural suficientes y sosteni-
dos que justificaban seguir adelante con el
proyecto.
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En junio de 2013 se inici6 un nuevo
sondeo exploratorio denominado Viura-
3, en el permiso Cameros-2, ubicado en
el término municipal de Hornos de Mon-
calvillo a 1,3 kilémetros del Viura-1, con
el fin de confirmar la continuidad lateral
del yacimiento y su espesor total, asi como
para determinar la conectividad entre
ambos pozos.

En los primeros meses de 2015 se ini-
ci6 una prueba de larga duracion de pro-
duccién de los dos pozos, Viura-1y Viura-
3. Las primeras operaciones de inyeccién
de gas natural a la red nacional tuvieron
lugar a finales de febrero de 2015, pero no
fue hasta los primeros dias del mes de
marzo cuando comenzé a comercializarse
de forma continuada.

EI BOE del 25 de julio de 2017 publi-
caba el Real Decreto de otorgamiento a las
sociedades participantes en el proyecto
de la concesion de explotacion del yaci-
miento, tal y como establece la Ley
34/1998, de 7 de octubre, del Sector de Hi-
drocarburos que confiere el derecho, en
exclusiva, a realizar la explotacién del
yacimiento por un periodo de treinta afios,
prorrogable por dos periodos sucesivos
de diez y permite realizar el desarrollo
completo del yacimiento y extraer sus re-
servas de gas, estimadas actualmente en
3 bem (35.100 GWh). Posibilita también
continuar realizando trabajos adicionales
de investigacién que podrian poner de
manifiesto la existencia de reservas adi-
cionales de gas.

A finales de noviembre de 2019 la
compafifa recibi6 autorizacién para la eje-
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cucion del sondeo Viura-1B, sondeo de desarrollo del plan de
explotacién y ubicado en el término municipal de Sotés (La
Rioja).

Con la perforacién de este sondeo se pretende avanzar en el
cumplimiento del plan de desarrollo de la Concesion Viura, que
prevé incrementar la produccién de hidrocarburos del Yacimiento
Viura y alcanzar un caudal diario de produccion de gas natural de
1 MMN metros cubicos/dia este afio.

El yacimiento Viura representa el 87 4 por 100 de la produc-
cién interior de gas natural.

Esta planta inici6 su funcionamiento operativo en diciembre
de 2004 y la inversion total realizada fue superior a los 1.000 mi-
llones de euros. El tren de licuefaccion tiene una capacidad no-
minal de procesamiento de 7,6 bcm anuales, con una eficiencia
energética superior al 90 por 100, lo que equivale a una disponi-
bilidad de unos 6,8 bcm al afio de gas natural comercializable como
GNL.

Unién Fenosa Gas (UFG) y su filial en Egipto —Spanish-
Egyptian Gas Company (SEGAS)- han firmado el pasado mes
de febrero una serie de acuerdos con el Gobierno de Egipto, las
compaififas nacionales del gas y del petrleo —Egyptian Natural Gas
Holding Company (EGAS) y Egyptian General Petroleum Cor-
poration (EGPC)-y sus accionistas, Eni y Naturgy, para poner fin
de forma amistosa a las disputas relacionadas con la interrupcién
del suministro de gas a su planta de gas natural licuado (GNL) en
Damietta, que permanecia inactiva desde noviembre de 2012.

Los acuerdos entre las partes permitirdn el reinicio del sumi-
nistro a la planta y, por tanto, la produccion de GNL.

Como parte de los acuerdos, los accionistas de UFG (50 por
100 Eni y 50 por 100 Naturgy) han decidido llevar a cabo una re-
estructuracion de la compafifa para repartirse sus activos.

La participacion de UFG en SEGAS, propietaria y operadora
de la planta de GNL de Damietta, serd transferida a Eni y a EGAS.

Naturgy serd titular de la mayoria de los activos fuera de
Egipto, excluyendo las actividades de comercializacién de gas na-
tural en Espaia que pasardn a ser controladas por Eni.

Asimismo, las capacidades de transporte de GNL de UFG se
dividirdn de manera equitativa entre ambos accionistas.

La eficacia de estos acuerdos queda subordinada al cumpli-
miento de ciertas condiciones precedentes que deberdn materia-
lizarse antes de finales de junio de 2020.

Estos acuerdos ponen fin asi a la histdrica relacién que Eni y
Naturgy mantenian en UFG desde 2003.

Unién Fenosa Gas también participa en una segunda planta
de licuefaccion de gas, Qalhat LNG (tercer tren de la licuefaccion
del Sultanato de Oman) con un 7,36 por 100 de su accionariado.

Este tren de licuefaccion tiene una capacidad nominal de unos
4 A bem anuales, de las cuales el 50 por 100 son destinados a Union
Fenosa Gas. Tanto el plazo de construccién de la planta como el
periodo de tiempo entre inicio de la puesta en marcha y la primera
produccioén de GNL, solamente 13 dias, supuso un récord mun-
dial en el desarrollo de este tipo de instalaciones.
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H sector gasista impuilsala
creacion de empleo verde y digital

a Asociacion Espafiola del

as, SEDIGAS, lanza su

plan de accion para apoyar a la

sociedad espafiola en el periodo

de reconstrucciéon econdmico

abierto debido a la crisis provo-
cada por el Covid-19.

Segtin la Presidenta de la Aso-
ciacion, Rosa Marfa Sanz, es fun-
damental que en estos momentos
més que nunca todas las empresas
e instituciones adquieran el com-
promiso conjunto y estén unidas
para poder recuperar la senda de
crecimiento econémico cuanto
antes. “Es momento de profundi-
zar en las medidas que tenemos
que llevar a cabo para, entre todos,
reactivar la economia. Estas deci-
siones nos definirdn cémo cons-
truimos este futuro”.

A través de este programa,
Sedigas ha establecido una serie
de estrategias y acciones para
contribuir al desarrollo econé-
mico utilizando la innovacién y
la digitalizacién como pilares fun-
damentales, sin olvidar que dicha
recuperacion pasa por reforzar la
transicion ecoldgica para conse-
guir un estilo de vida mas res-
ponsable con el entorno. La aso-
ciacion quiere hacer hincapié en
la importancia de la economia
circular por lo que se establece-
ran alianzas empresariales para
impulsarla. Asimismo, centraran
también sus acciones en conse-
guir una mayor eficiencia en el
sector residencial-comercial.

“Desde el sector energético,
y concretamente el del gas, no
podemos olvidar que el reto de
la transicion energética hacia
una economia descarbonizada
sigue siendo prioritario. El desa-
rrollo econdmico que queremos
fomentar tendra que venir de la
mano de medidas compatibles
con el futuro, con una fuerte re-
duccién de las emisiones y cre-

ando trabajo verde y digital que
nos permita contribuir con una
reconstruccion més rpida y efi-
caz”,explica Sanz.

El Gobierno y las Administra-
ciones Publicas van tomando
pasos cada vez mds relevantes
hacia un modelo econémico y
productivo més sostenible. En
la aprobacién del anteproyecto
de Ley de Cambio Climatico,
la Vicepresidenta Ribera ya dejé
claro que la recuperacién econd-
mica pasa por seguir apostando
por un modelo de vida m4s res-
petuoso con nuestro entorno a
través de los objetivos estableci-
dos en el PNIEC (Plan Nacional
Integrado de Energia y Clima).

Opurtunidad para el sector
La recuperacion verde es una

gran oportunidad para todos y el

sector gasista dispone de todas

las herramientas para enfrentarse
aello. “Estd preparado para po-
sicionarse como un motor de pre-
sente y futuro para el impulso de
laeconomia, que necesariamente
serd verde. Para ello serd necesa-
ria la vinculacién con todos los
grupos de interés y las relacio-
nes institucionales para poder
avanzar mds rdpido y conseguir
que sea una oportunidad”, co-
menta Sanz.

El sector gasista lleva afos in-
virtiendo en I+D+i y estd traba-
jando en alternativas mas res-
ponsables y sostenibles con el
medio ambiente. Tecnologias
como el biometano, ayudarian
al PIB del pais ascendiendo a los
500 millones de euros para 2030
con una tasa de crecimiento pro-
xima al 50 por 100. Asimismo,
se estd apostando por nuevas
energias como el hidrégeno

como vector de integracion de
los sectores de gas y electricidad
a través de tecnologias como el
Power-to-Gas.

Por otro lado, otro de los pro-
pésitos de la asociacion es fo-
mentar la digitalizacién en el
consumo y suministro de gas
para ganar en eficiencia y se-
guridad, lo que supondria el
desarrollo de nuevos sistemas
y, por lo tanto, la creacién de
hasta 50.000 nuevos empleos.
La presidenta de Sedigas afirma
que “es el momento de invertir
en innovacién tecnoldgica para
conseguir afrontar los retos me-
dioambientales que tenemos por
delante. El sector del gas traba-
jard para la transformacion eco-
noémica del pafs hacia sectores
de alto valor afiadido que nos
ayuden a cumplir con nuestros
objetivos medioambientales”.

Durante las préximas sema-
nas, la asociacion ird dando a
conocer las distintas iniciativas
planteadas con un mayor grado
de detalle. o

Naturgy cierra la compra del 34 por 100 del Medgaz
obteniendo su control junto con Sonatrach

NaUurgy ha cerrado la com-
pra del 34 por 100 del

Medgaz a Mubadala de manera
que la sociedad pasard a ser pro-
piedad exclusiva de Naturgy
(con el 49 por 100) y de
Sonatrach (51 por 100). La ope-
racion permite a Naturgy trans-
formar su participacion del 14.95
por 100 en Medgaz en una par-
ticipacion estratégica que le per-
mitird el control conjunto de la
sociedad, junto con Sonatrach.

La transaccion valorael 100
por 100 del capital de Medgaz
en 1.300 millones de euros con
un Enterprise Value de aproxi-
madamente 1.900 millones de
euros, equivalente a 6.9 x el
ebitda esperado en 2021, que
incluye el programa de expan-

sién aprobado de 2bcm/a del
gasoducto actual, que aumen-
tard la capacidad en un 25 por
100 hasta los 10 becm de volu-
men y estard operativo en 2021.
Se espera que Medgaz distri-
buya dividendos por encima de
los 130 millones de euros anua-
les a partir de 2021.

Naturgy adquiere este 34 por
100 a través de un vehiculo
(SPV) parael que la compaiiia ya
ha suscrito un acuerdo con Blac-
kRock’s Global Energy & Power
Infrastructure Fund (GEPIF) por
el que GEPIF adquirird un 50
por 100 al mismo precio acor-
dado para la compra de esta par-
ticipacion a Mubadala.

El presidente de Naturgy,
Francisco Reynés, ha sefalado
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que “‘en Su conjunto es una ope-
racion muy atractiva para
Naturgy, tanto por tratarse de un
activo de infraestructuras estra-
tégico, donde incrementamos
nuestra posicion de control no-
tablemente, como por los tér-
minos financieros alcanzados
en el acuerdo, que cumplen con
nuestros criterios de generacion
de valor para el accionista”.

La operacién refuerza ade-
mas la alianza estratégica de
Naturgy con Sonatrach y de
Argelia con Espaia. e
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Total se convierte en uno
de los proveedores lideres
de gas y electricidad en Espana

otal ha fortalecido consi-

derablemente sus posicio-
nes en generacion y suministro
de electricidad y gas en Espaia
mediante la adquisicion de la
cartera de Energfas de Portugal
de 2.5 millones de clientes B2C
y dos centrales de ciclo combi-
nado de gas que representan
una capacidad de generacion
de electricidad de cerca de 850
megavatios .

Esta operacion en Espafia se
produce poco después de la en-
trada de Total en el mercado
solar del pais el pasado mes de
febrero, con la adquisicion de
una cartera de casi 2 gigava-
tios de proyectos de energia re-
novable que se desarrollaran a
corto y medio plazo.

La compaiifa energética ha
destacado que estas operacio-
nes le permiten implementar
su estrategia de crecimiento en
la cadena de valor integrada de
gas y electricidad del pas.

Total destaca su ingreso en el
mercado espafiol de B2C con-
virtiéndose en el cuarto prove-
edor de gas y electricidad en
el pais, con una participacion en
el mercado residencial del 12y
el 6 por 100, respectivamente.

Ademds, “complementa su
produccién futura de electrici-
dad renovable, que es intermi-
tente, con capacidades flexi-
bles de generacién de
electricidad a partir del gas”.

Este acuerdo se corresponde
con la ambicién de Total de lo-
grar la neutralidad de carbono
para 2050 para su negocio
mundial y para desempefiar un
papel importante en la transi-
cién energética en Europa,
siendo Espafia uno de los pri-
meros paises en adoptar un ob-
jetivo de neutralidad de car-
bono para 2050.

Operador clave
en el mercado espaiol

“Este es un nuevo paso im-
portante en la ambicién de
Total de convertirse en una am-
plia compaiifa de energia. Esta
transaccién permite que Total
se convierta en uno de los juga-
dores clave en el mercado ener-
gético en Espafia, cubriendo
un amplio espectro desde las
importaciones de GNL hasta
la generacion de energia a par-
tir de energfas renovables y gas,
asi como el suministro de gas
y electricidad. Nuestra ambi-
cién es poder ofrecer una oferta
competitiva de nuestras pro-
ducciones a los consumidores
espafioles, aprovechando el co-
nocimiento digital y comercial
desarrollado en Francia por
Total Direct Energie y en Bél-
gica por Lampiris”, segtin ha
sefialado Patrick Pouyanné,
presidente y CEO de total, que
también ha declarado que esta
transaccion es “totalmente co-
herente con la estrategia de cre-
cimiento rentable del Grupo en
toda la cadena de valor del gas
y la electricidad baja en car-
bono en Europa, en linea con
nuestra nueva ambicion de lle-
gar ala Emisién Cero Neta para
2050. Con este acuerdo, Total
alcanzara los 8,5 millones de
clientes de gas y electricidad
en Europa a partir de 2021, en
linea con su objetivo de servir
amads de 10 millones de clien-
tes para 2025”.

La transaccién con EDP se
basa en un valor de 515 millones
de euros, estd sujeta a condicio-
nes —incluida la aprobacién re-
gulatoria—, y debe finalizarse
antes de finales de 2020.

La cartera de alrededor de 2,5
millones de contratos residen-
ciales estd compuesta por cerca

Mibgas inicia un hub de GNL

Unico en el mundo

Mibgas ha iniciado la ne-
gociacion de productos
spot de gas natural licuado
(GNL) en un tnico punto o
tanque virtual donde se con-
centraran todas las transaccio-
nes que, hasta ahora, se realiza-
ban de manera individualizada
en cada una de las seis plantas
de regasificacién espanolas.
Esta medida beneficia amplia-
mente a los comercializadores
al aumentar sus posibilidades
de negociacion proporcionando
una plataforma de balance tam-
bién para GNL. Ademds, con-
tribuye a la puesta en valor de
la infraestructura de regasifi-
cacién existente en Espafia en
las plantas de Barcelona, Sa-
gunto, Cartagena, Huelva, Mu-
gardos y Bilbao.

Asi, los tanques de alma-
cenamiento de gas natural li-
cuado de cada una de las plan-
tas de regasificacion espafiolas
se unen en un tanque virtual
unico, de manera que los pro-
pietarios de GNL desconocen
lalocalizacion fisica de su gas.

Lapuestaen marcha del Tan-
que Virtual de Balance (TVB)
es uno de los cambios recogidos
en la nueva regulacion del sis-
tema gasista espafiol que ha
aprobado este aflo la Comisién
Nacional de los Mercados y la
Competencia (CNMC).

Los trabajos de implemen-
tacién y puesta en produccion
de este nuevo sistema se han
desarrollado conjuntamente
con Enagds GTS, el Gestor
Técnico del Sistema gasista

de 2,1 millones en poder de EDP
Commercializadora (100 por
100 EDP) y alrededor de 0,4 mi-
llones en CHC, una empresa
conjunta entre EDP y CIDE.

45 > oilgas | mayo-junio 2020

Raiil Yunta, presidente de Mibgas
espafiol, de manera telema-
tica en las tltimas semanas
debido a las medidas adopta-
das por la crisis sanitaria pro-
vocada por el Covid-19.

Mibgas fue pionero el afio
pasado con el lanzamiento de
productos spot de GNL en todas
las plantas espafiolas, al con-
vertirse en el primer exchange
o mercado organizado que ofte-
ciaeste tipo de productos. Con
la puesta en marcha del TVB,
los usuarios o Agentes de Mib-
gas Derivatives (empresa sub-
sidiaria de Mibgas encargada
de la negociacion de produc-
tos spot de GNL) pueden ya
comprar y vender GNL inde-
pendientemente de la ubicacion
fisica del mismo, lo que au-
menta considerablemente el nii-
mero de contrapartes y la liqui-
dez de este mercado. De esta
manera, Mibgas crea un hub
de GNL tinico en el mundo.

Con este tipo de produc-
tos, Mibgas confia en seguir
contribuyendo al aumento de
laliquidez y transparencia del
mercado de GNL europeo
mediante la publicacién de un
precio (resultado de un ex-
change) transparente y real,
de transferencia de titularidad
de GNL en Espafia. o

Al cierre de la operacion,
EDP transferira a Total los
280 empleados que admi-
nistran las actividades ad-
quiridas. e
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Redexis gana 37,6 millones de euros en
2019, con un importante crecimiento

Redexis registré unos in-
gresos en 2019 de 2459

millones de euros, un 0,7 por
100 mds que en 2018, en un
afio caracterizado por un in-
vierno y un otofio particular-
mente cdlidos, lo que redujo
el consumo doméstico unita-
rio un 13 por 100 respecto a
la media histérica. El ebitda
experimentd un crecimiento
del 1,7 por 100, alcanzando
172,3 millones de euros. La
compaiifa generd un beneficio
neto de 37,6 millones de
euros, aumentando un 25,8
por 100 la cifra frente al 2018.

Las inversiones realizadas
por Redexis en 2019 ascendie-
ron a 151 millones de euros, un
9,2 por 100 mas que en 2019,
que se dedicaron a planes de
expansion de redes de distribu-
cién de gas natural y GLP (gas
licuado del petréleo), asi como
para nuevos proyectos de gas
vehicular. La compaiifa man-
tiene un sélido y continuado
plan de expansién con cerca
de 1.300 millones de euros in-
vertidos desde 2010.

Redexis cerré el afio con
48.987 nuevos clientes, un
crecimiento un 8 por 100 su-
perior al experimentado en
2018, incluyendo tanto los
que se conectaron a sus redes
gasistas en 2019 como los
que forman parte del acuerdo
alcanzado con Cepsa en di-
ciembre, y que ha sido auto-
rizado por la CNMC en pri-
mera fase el 12 de marzo.
Ademads, la compafiia logré
un crecimiento del 5 por 100
en el ejercicio, alcanzando
los 714.681 puntos de sumi-
nistro en 40 provincias espa-
fiolas en 14 comunidades au-
ténomas.

La actividad desarrollada
por Redexis en 2019 su-
puso un volumen total de
35.642 gigavatios hora, un
4,6 por 100 méas que el afio
anterior.

En cuanto al sector indus-
trial, la demanda industrial y
comercial en sus redes
aumento un 9,8 por 100 res-
pecto al 2018, llegando hasta
los 9.109 gigavatios hora. e

Repunte de las importaciones de yas
natural en marzo con Estados Unidos
como primer suministrador

as importaciones netas

de gas natural alcanza-
ron el pasado mes de marzo
los 30.946 gigavatios hora,
tras crecer un 5 por 100 con
respecto al mismo mes del
aflo anterior, segin ha infor-
mado Cores.

Este incremento se debid,
principalmente, a la subida re-
gistrada en las importaciones
netas de gas natural licuado (un
48.5 por 100), ya que las reali-
zadas a través de gasoducto ca-
yeron un 48 4 por 100.

Las importaciones totales de
gas natural aumentaron un 5,3
por 100 respecto a marzo de
2019, situdndose en 31.402 gi-
gavatios hora. E1 77,2 por 100
se importd en estado liquido
(GNL), mientras el 22.8 por
100 restante se realizé a través
de gasoducto.

Por zonas geogrificas, as-
cendieron interanualmente las
importaciones procedentes de
América del Norte (+63,5 por
100) y Europa y Euroasia
(+15,1 por 100), mientras des-

Planta de regasificacion de Sagunto

cendieron los suministros de
Oriente Medio (-39 4 por 100),
América Central y del Sur
(-32,3 por 100) y Africa (-1.8
por 100).

Por segundo mes consecu-
tivo, Estados Unidos fue prin-
cipal suministrador de gas na-
tural a Espatia, representando el
25,5 por 100 del total, seguido
de Rusia (17 por 100) y Arge-
lia (16,0 por 100), que regis-
tré las menores importaciones
desde que se dispone de infor-
macién (enero 2004) y una dis-
minucién de un 27,9 por 100
frente al mismo mes del afio
pasado.
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Mientras, las exportaciones
de gas natural aumentaron un
41,5 por 100 frente al mismo
mes del aflo pasado, situdndose
en 456 gigavatios hora. Au-
mentaron interanualmente tanto
las realizadas a través de ga-
soducto como las realizadas en
forma liquida, con crecimien-
tos del 45,9 por 100 y +31.5
por 100, respectivamente.

En marzo, Francia se situd
como principal destino de las
exportaciones, con el 42,9 por
100 del total, seguido de Portu-
gal (364 por 100) que regis-
tré las menores salidas para un
mes de marzo desde 2010. o
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Sedigas espera la adaptacion de
Ley de Puertos al nuevo Reglamento
Europeo para el desarrolio

del bunkerin

S edigas, la Asociacién Es-
paifiola del Gas, espera la
adaptacion de la actual Ley
de Puertos al nuevo Regla-
mento Europeo, asi como una
adecuada regulacion del bun-
kering de gas natural licuado
que refuerce la apuesta de este
nuevo servicio portuario.

La Asociacién fomenta el
uso del gas natural en la mo-
vilidad maritima, estando sus
asociados comprometidos con
la calidad del aire y la des-
carbonizacién del transporte.
La mejora de la calidad del
aire en las ciudades con acti-
vidad portuaria es uno de los
temas que el sector gasista ha
identificado como preocupa-
cién relevante de los ciuda-
danos y gobiernos locales.

Durante el webinar “Situa-
cién actual y Perspectivas de
futuro del Bunkering en Es-
paiia” en el que también par-
ticiparon la Presidenta de la
Autoritat Portuaria de Barce-
lona, Mercé Conesa y el Di-
rector de Explotacion de Puer-
tos del Estado, Leandro
Melgar, la Presidenta de Sedi-
gas, Rosa Marfa Sanz, sefial6
que “es necesaria una Ley de
Puertos adaptada al nuevo Re-
glamento Europeo para prote-
ger de manera decidida la

salud de las personas gracias
a la mejora de la calidad del
aire que ofrece el GNL”.

Decisivo para la
reduccion de emisiones

En los puertos, la regula-
cion del bunkering es deci-
siva en la reduccién de emi-
siones. En marzo de 2019 se
comenzo a aplicar el Regla-
mento 2017/352 de 1a UE, que
aport6 como novedad el cam-
bio en la naturaleza juridica
del servicio de bunkering en
los puertos, pasando de ser un
servicio comercial a uno por-
tuario, y por lo tanto, con obli-
gaciones de servicio publico.
En este documento, también
se considera servicio de bun-
kering al suministro con com-
bustibles gaseosos, incluyendo
por lo tanto GNL.

Sedigas tiene preparada una
serie de propuestas y sugeren-
cias para seguir trabajando en
la adecuacién de la nueva nor-
mativa a las necesidades técni-
cas propias del suministro con
GNL, asi como los criterios
generales para la prestacion
del servicio para que sirvan de
referencia a las Autoridades
Portuarias en la nueva redac-
cién de Pliegos de Condiciones
Particulares de cada puerto.

El GNL como combusti-
ble es ya una realidad tecno-
l6gica para el transporte ma-
ritimo de mercancias y de
pasajeros en Espaiia, al poder
emplearse en barcos de dis-
tinto tipo de uso. Ademads, al
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establecer unos peajes de
bunkering  competitivos
frente a puertos cercanos, Es-
paia puede atraer al mercado
incipiente y aumentar la
competitividad de los puer-
tos. e
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Gas for Climate destaca la
relevancia del gas renovable en la
descarhonizacion del transporte

hasta 2050

1 consorcio Gas for Cli-

mate analiza en su tltimo
informe, “Gas Decarbonisa-
tion Pathway 2020-2050”,
como debe ser la transicion
hacia un sistema energético
neutro en carbono para 2050
al menor coste posible.

El informe sefiala que la
electrificacion es la medida
clave de descarbonizacion en
el transporte por carretera,
pero para el transporte pe-
sado, el hidrégeno, el
bioGNC y el bioGNL tam-
bién tendrdn un papel impor-
tante. El bioGNC es una op-
cién viable de medio y largo
plazo para reducir la intensi-
dad de los gases de efecto in-
vernadero del transporte pe-
sado, asi como para estimular
el desarrollo del mercado del
biometano. Los turismos a
bioGNC pueden ser una op-
cion relevante de transicion
para la descarbonizacién de
este segmento, especialmente
en Italia, donde ya existe un
mercado e infraestructura de
automéviles a GNC bien des-
arrollado. Es probable que los
vehiculos ligeros eléctricos
sean mds rentables entre 2030
y 2045, después de lo cual el
bioGNC puede continuar uti-
lizdndose en el segmento de
los vehiculos pesados, junto
al hidrégeno y el bioGNL.

Con respecto al transporte
maritimo, el informe prevé
que los buques diésel existen-
tes seran reemplazados prin-
cipalmente por bio-GNL y
buques eléctricos de baterfas
para 2050, evitando la nece-
sidad de desarrollar rutas de
produccién adicionales para
biodiesel, combustible mas

Gas Decarbonisation
Pathways 2020-2050

Gas for Climate
apeaiace

T
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caro y escaso. Sin embargo,
otras opciones de combustible
también podrian ser relevan-
tes, como el hidrégeno verde
y el amoniaco sintético. El
despliegue de buques de bio-
GNL y baterias conduce a una
demanda de bio-GNL de 461
teravatios hora y una de-
manda de electricidad de 124
teravatios hora.

Desarrollo
de infraestructura
en toda la UE

En cuanto a la infraestruc-
tura, el informe asegura que la
transicion de combustibles con-
vencionales (gasolina y diésel)
a combustibles alternativos re-
quiere un desarrollo en toda la
UE de infraestructura de recarga
(répida) e infraestructura de su-
ministro de bio-GNL e hidr6-
geno para vehiculos ligeros y
camiones. La infraestructura de
GNL deberia estar disponible
a lo largo de los puertos de la
Red Transeuropea de Trans-
porte (TEN-T) y en los princi-
pales puertos no pertenecientes
ala UE. A lo largo de las vias
navegables internas de la UE, se
requiere infraestructura de hi-
drégeno, GNL y electricidad.

Asimismo, Gas for Climate
realiza las siguientes recomen-
daciones a la Unién Europea
con el objetivo de avanzar en
el camino hacia la descarboni-
zacion del transporte:

— Coordinacién internacio-
nal de infraestructuras de
abastecimiento de combusti-
ble para GNC, GNL, hidré-
geno y carga eléctrica para
eliminar algunas de las ba-
rreras para la adopcion de
estos combustibles en el
transporte pesado de larga
distancia. Introducciéon de
normas para las estaciones
de servicio de GNC que per-
miten una conversion renta-
ble a hidrégeno.
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— Aumentar el nivel de am-
bicién de la Directiva de In-
fraestructura de Combusti-
bles Alternativos para
asegurar que la infraestruc-
tura necesaria esté en Europa
y mas alld de la cobertura ge-
ografica actual de la RTE-T.

— Introducir progresiva-
mente una mayor cuota de gas
renovable para el transporte
maritimo y la aviacién en la
RED, comenzando en el 14
por 100 para 2030 y aumen-
tando gradualmente hasta el
100 por 100 para 2050. Esta
medida puede ser una alter-
nativa efectiva a la inclusién
de la aviacidn y el transporte
maritimo en la UE ETS. o

GAS » ACTUALIDAD

El 17 por 100 del gas utilizado en
el transporte en Europa es
de origen renovable

o

1 uso de gas renovable

como combustible ya es
una realidad generalizada en
el conjunto de los paises eu-
ropeos. Segiin los datos de
NGVA Europe, de las 4.120
estaciones de servicio de
GNC y GNL operativas en
la actualidad en Europa, mas
del 25 por 100 suministran
biometano a los consumido-
res. Esto equivale a un pro-
medio del 17 por 100 de todo
el gas utilizado como com-
bustible en el transporte (2.4
bcm/23 4 teravatios hora).

El efecto que esto produce
en la reduccién de emisiones
de CO, es enormemente po-
sitivo: la reduccion de emi-
siones de CO, que aporta ese
17 por 100 de gas renovable
mezclado con gas natural
convencional y empleado
como combustible en vehi-
culos es de entre un 30 por
100 y un 38 por 100 en com-
paracion con el uso de gaso-
lina o el diésel.

La infraestructura y los
vehiculos actuales de GNC
y GNL son totalmente
compatibles con el gas re-
novable. Es decir, el gas
natural suministrado en las
gasineras y empleado en
los vehiculos actuales se
puede sustituir por com-
pleto por gas renovable sin
necesidad de realizar nin-
guna modificacién ni in-
version adicional.

En el sector del transporte
pesado, el GNL esta experi-
mentando un rdpido creci-
miento, y hoy representa una
alternativa real al diésel. En
2019, las matriculaciones de
nuevos vehiculos a GNL se
duplicaron en comparacion
con 2018, y hoy hay mas de
10.000 camiones a GNL en
las carreteras europeas.

Si bien la produccién de
bioGNL se encuentra en una
etapa temprana, es una realidad
cada vez mds presente en la
que los paises del norte de Eu-
ropa se encuentran a la cabeza.
Por ejemplo, hoy en Skogn
(Noruega), el bioGNL se pro-
duce a partir de una planta que
trata 100 toneladas de residuos
de las industrias pesqueras
cada dia y tiene capacidad de
suministrar a una flota local
de 300 camiones de GNL.

En Italia hay mds de 20
proyectos para nuevas plantas
de bioGNL que podrédn apo-
yar localmente la demanda
de GNL como combustible
también en las islas. También
en otros paises, como Francia,
Espafia y Alemania, el
bioGNL para el transporte
estd cogiendo impulso.

El biometano cuenta con
la tecnologia disponible en
un sector listo para penetrar
alin mas en el mercado y con-
tribuir de manera concreta al
proceso de descarbonizacion
del transporte. o

El uso del hidrogeno en el
transporte por carretera
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GESTION DEL TALENTO - FORMACION

Por qué un equipo bien formado
puede beneficiar a sus operaciones

ZIAD BEDRAN
Director de Producto,
Formacion y Servicios
Swagelok Company

1 éxito de las plantas de petrdleo y gas

depende de técnicos capacitados que

puedan asegurar que sistemas com-
plejos funcionen de forma consistente y
segun lo previsto.

Pero los equipos bien formados no siem-
pre son un hecho en la industria actual. En todo
el mundo, las instalaciones de petréleo y gas,
las refinerfas de productos quimicos y otras
instalaciones basadas en procesos se enfren-
tan a una creciente falta de competencias, a
medida que muchos empleados con gran ex-
periencia se acercan a la jubilacién. La plani-
ficacién adecuada para esta inminente esca-
sez de mano de obra especializada requerird
que los directores de planta formen al perso-
nal més joven de forma adecuada y rdpida.

Afortunadamente, existen oportunida-
des de formacion académica, que pueden
ser un medio importante para que las plan-
tas funcionen de manera segura y eficiente.
Pero como la escasez de mano de obra cua-
lificada afectard a las plantas de diferentes
maneras y en varias disciplinas, puede ser di-
ficil saber por dénde empezar.

Hay un area de interés comun a todos
los tipos de instalaciones de petréleo y gas:
el funcionamiento y mantenimiento de los
sistemas de fluidos. Estos sistemas se en-

cuentran en toda la industria y requieren
conocimientos especificos para que funcio-
nen eficazmente. Los técnicos deben com-
prender las complejidades de los sistemas de
fluidos de la instrumentacion analitica y de
proceso, y las instalaciones pueden mejorar
sus operaciones y superar la escasez de ta-
lento en estas dreas mediante la formacion.

Este articulo analiza algunos aspectos a
tener en cuenta al evaluar los posibles pro-
gramas de formacion en sistemas de fluidos.

Ninguna planta puede formar a todos los
empleados ala vez, asi que es importante es-
tablecer prioridades. Los nuevos empleados,
por supuesto, requieren una formacion inme-
diata para conocer bien los procesos de su
planta. Los trabajadores sin experiencia tam-
bién necesitardn una amplia formacién en el
disefio, funcionamiento, solucion de proble-
mas y mantenimiento adecuados de los siste-
mas de fluidos. Asimismo, el personal expe-
rimentado incorporado recientemente a su
equipo desde otra empresa tendrd que apren-
der los protocolos especificos de su planta.

Pero la formacién no termina aqui. Ofre-
cer oportunidades de formacién continua a
todos los trabajadores, independientemente
de sus capacidades y experiencia, puede ser
muy beneficioso para sus operaciones. Un
programa completo de formacion en sistemas
de fluidos deberta ofrecer cursos de forma-
cién bésicos para los trabajadores menos ex-
perimentados, asf como cursos avanzados y
especializados para necesidades especificas.
Reforzar periédicamente las mejores practi-
cas ayuda a todos. Asi, cuando se presenten
oportunidades de crecimiento propicias, el
mejor técnico de sistemas de fluidos de hoy
podria convertirse en el principal experto en
sistemas de toma de muestra de mafiana.

Un amplio programa de formacién que
cubra el funcionamiento y el mantenimiento
de los sistemas de fluidos, deberfa ayudar a los
empleados de nueva incorporacion a perfec-
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cionar las habilidades bdsicas relacionadas
con las instalaciones de racores, el doblado de
tubo y la seleccion de productos. La seleccion
de materiales, el disefio y mantenimiento del
sistema de toma de muestra y las operaciones
del sistema de toma de muestra del analiza-
dor de procesos, también pueden ser temas
adecuados para los alumnos mds avanzados.

Recuerde que muchos temas de forma-
cion en sistemas de fluidos son universal-
mente aplicables para empleados de cual-
quier nivel de experiencia. Un ejemplo de un
tema que no suele tratarse durante la forma-
cién continua podria ser la seleccion de man-
gueras, y en qué casos y partes del sistema
puede ser beneficioso utilizarlas en lugar de
tubo para simplificar las necesidades de man-
tenimiento. La mayoria de los técnicos de
mantenimiento se beneficiarfan de esta forma-
cién si se les recuerda cémo prevenir una
tension innecesaria en las mangueras o como
afiadir soportes cuando sea necesario. Vea
los ejemplos en las figuras lay 1b.

Tanto si estd valorando un programa de
formacion en sistemas de fluidos en la em-
presa como si estd considerando la posibili-
dad de contratar a un tercero, asegtirese de
que el programa incluye propuestas integra-
les que satisfagan las diversas necesidades de
su personal. Tenga en cuenta que los progra-
mas de formacién eficaces incluyen dife-
rentes estrategias docentes e incluyen una
combinacién de clases y aplicaciones prac-
ticas, lo que permite a cada tipo de estu-
diante seguir participando activamente.

i i i i

[ b Ircsaprasion
.

Figura 1. Una formacion completa en materia de
mangueras puede ayudar a los asistentes a evitar
someterlas a tensiones excesivas, ensefidndoles a no
doblar la manguera demasiado cerca de la conexion
terminal (a) y a utilizar codos y adaptadores para
aliviar la tension de la manguera en las conexiones
finales horizontales (b).

Tan importante como el contenido de
un programa de formacién es la persona que
lo impartir4. Piense cuidadosamente en quién
dirigird las sesiones de formacion. Si su pro-
grama es amplio y asistirdn empleados con
mds experiencia, percibirdn si el instructor
no tiene experiencia. Puede tener una idea
sobre el instructor con las siguientes pre-
guntas:

¢ ;Qué reputacion tiene el proveedor
en cuanto a calidad y formacion?

* . El proveedor tiene referencias y ga-
rantias?

¢ /Cudl es la experiencia en campo del
instructor?

¢ ;El instructor tiene habilidades para la
docencia?

e ;Puede ensefiar a empleados con di-
ferentes niveles de experiencia?

¢ ;El curso conjuga la teorfa y la prac-
tica?

¢ ;Qué herramientas y referencias de
aprendizaje continuo habrd al finalizar el
curso?

« (El proveedor puede ofrecer progra-
mas disefiados a la medida de plantas y
operaciones especificas?

Recuerde también que la experiencia
en campo es importante. Cuanto mas trabajo
practico haya realizado el instructor en
campo junto a ingenieros, mecanicos, téc-
nicos, jefes de mantenimiento y personal
de operaciones, mayor serd su credibilidad.

Este tipo de experiencia asegura que el
instructor tiene un conocimiento detallado
de los problemas diarios que afrontan los
empleados de una instalacion de petrdleo y
gas. Las experiencias y situaciones reales en
campo ayudaran a implicar a los empleados
en la formacién. La experiencia ayuda a
discernir lo importante y les dard a sus equi-
pos herramientas aplicables que pueden
usar directamente en su entorno de trabajo.
Al final, la experiencia diferencia a un ins-
tructor promedio de uno que se ganard ra-
pidamente el respeto de los asistentes.

Por ejemplo, un formador con amplia
experiencia en sistemas de instrumentacion
analitica puede ayudar a los alumnos a adqui-
rir conocimientos criticos sobre como man-
tener y optimizar los sistemas, pero podria
plantear problemas operacionales a quienes
no estén familiarizados con sus complejida-
des. Cuestiones como el retardo en la toma
de muestras, por ejemplo, pueden ser un obs-
taculo para la exactitud de las lecturas de las

Un instructor experto, con experiencia en campo, puede ayudar a los empleados a sacar el mdaximo provecho de
un programa de formacion.

muestras y los analizadores, y su causa fun-
damental suele ser facilmente identificable.
La experiencia real de un instructor dard a los
alumnos una oportunidad mucho mayor de
entender lo que ocurre durante la toma de
muestras, y como ajustar la configuracion
del sistema para tener un control adecuado de
la temperatura, la presion y el caudal.

Un programa de formacion realmente
eficaz dura mds de un curso. La repeticion,
el aprendizaje continuo y la formacién prac-
tica permanente pueden ayudar a garantizar
que los técnicos sigan adquiriendo conoci-
mientos y puedan aplicarlos eficazmente a
lo largo de sus carreras.

Larepeticion y el aprendizaje continuo son
importantes debido a un fenémeno educativo
conocido como "curva de olvido" (vea la fi-
gura 2), que representa los conocimientos que
las personas tienden a perder si no aplican
continua y activamente la informacién apren-
dida recientemente. Un estudio de la Univer-
sidad de Newcastle del 2011 revel6 que se
puede olvidar un 40% de lo que se aprende en
un dia. En tres dias puede olvidarse otro 25%,
y en ocho dias hasta el 80% de la informacién.
Los programas de formacion eficaces tienen
en cuenta la curva de olvido mediante cursos
de seguimiento, herramientas en linea, opor-
tunidades de perfeccionamiento y guifas de
referencia. Los cursos de reciclaje sobre temas
basicos de sistemas de fluidos, como el doblado
de tubo o la instalacién de racores, pueden
ser muy valiosos para los técnicos que no re-
alizan estas tareas con regularidad. Piense en
laposibilidad de programar este tipo de forma-
cién para cualquier trabajador que no haya
asistido a un curso en los tltimos dos o tres
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The Forgetting Curve

1 2 3 4 5 6
Time remembered (days)

Figura 2. La curva de olvido es pronunciada; los
sujetos de prueba olvidan un promedio del 40% de lo
aprendido en un dia, mds del 60% en el tercer dia y
el 80% en el octavo dia.

afos. Piense en formas creativas de reforzar la
formacién, como por ejemplo recordar y dar
consejos durante las reuniones diarias.

Una fuerza de trabajo debidamente pre-
parada influye directamente en la eficiencia
y la seguridad de la planta. Los directores de
planta de todo el mundo deberian tratar de
ofrecer oportunidades de formacion que
vayan desde lo basico a lo avanzado, para
todos los miembros de la fuerza de trabajo.
Proporcionar a los equipos conocimientos
fundamentales puede ayudar a minimizar las
fugas, las paradas y las necesidades de man-
tenimiento constante, y puede conducir a
operaciones mds fluidas, menores costes y
mayor rentabilidad.

Ziad es director de productos de servi-
cios de formacion y puede contactar con €l
en ziad bedran@swagelok.com

1. Lee Averell y Andrew Heathcote,
“The Form of the Forgetting Curve and
the Fate of Memories,” Jornada de Psico-
logia Matemdtica 55, No. I (Febrero de
2011): 25-35.
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Repsol y Clariant anuncian nuevas

inversiones en sus complejos industriales

1 pasado 29 de mayo el Director

General de la Federacién em-

presarial de la Industria Qui-
mica Espafiola Feique, Juan Antonio
Labat, ha comparecido en la Comision
de Industria, Comercio y Turismo del
Congreso de los Diputados, con objeto
de trasladar a los grupos parlamentarios
la actividad desarrollada por la indus-
tria quimica durante la crisis originada
por el Covid19, asi como plantear una
serie de propuestas orientadas a im-
pulsar la actividad industrial y econd-
mica en Espafia.

Estas medidas tienen por objeto ace-
lerar la recuperacién a muy corto plazo
y se basan en estimular la demanda a
través de los sectores tractores de la au-
tomocién y la construccion, establecer
un plan ambicioso para la atraccién de
inversiones de cardcter productivo y
reducir el coste de la electricidad.

En este contexto, cabe destacar el
dinamismo de una industria esencial
que ha puesto sobre la mesa nuevas in-
versiones con los anuncios realizados
por Clariant y Repsol. Asi, la primera
va a aumentar la capacidad de produc-
cion de derivados de isetionato en su
planta de Tarragona.

Por su parte, Repsol arranca sendos
proyectos en sus complejos de A Co-
rufia y Puertollano, mientras que Cepsa
estd desarrollando una potente inver-
sién en su planta de Puente Mayorga
que ha sido reconocido por el Ministe-
rio de Transicién Ecoldgica y opta al
Premio Europeo de Medio Ambiente.

Segtin el dltimo informe trimestral
elaborado por Cefic, la produccién de
la industria quimica europea descen-
dié un 1 por 100 en 2019 afectada por
un entorno de incertidumbre politica
y econdmica. Al cierre del informe el

Planta de Clariant

pasado mes de enero, las expectativas
mostraban una perspectiva positiva de
ligero crecimiento en 2020, unas pre-
visiones que tras la irrupcién de la cri-
sis originada por el Covid-19 se han
visto modificadas por una industria
concentrada en dar respuesta a la pan-
demia.

Hasta octubre (dltimo dato disponi-
ble), las ventas de la industria quimica
europea alcanzaron un valor de 472 4
millardos de euros, un 1,7 por debajo
del mismo periodo de 2018. En sen-
tido contrario, las exportaciones euro-
peas crecieron un 2,6 por 100 en los
diez primeros meses del afio pasado, al-
canzando los 139,5 millardos de euros.
Las exportaciones a Estados Unidos
aumentaron en 2,2 millardos de euros,
principalmente en especialidades qui-
micas y petroquimicas.

Por su parte, las importaciones su-
bieron un 4,9 por 100 (4,8 millardos de
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euros) en los diez primeros meses del
afio, hasta alcanzar un valor de 102,8
millardos de euros. Los productos pe-
troquimicos (+1,6 millardos) y las es-
pecialidades (+1,4 millardos) fueron
los principales motores de crecimiento.

En marzo de este afio, la Comision
Europea presentd su propuesta para la
Ley del Clima que, una vez finalizada,
pretende conseguir el objetivo de la
UE de neutralidad climdtica para 2050.
Marco Mensink, Director General del
Consejo Europeo de la Industria Qui-
mica Cefic manifesté el respaldo la
institucién al Pacto Verde Europeo.
Como se reconoce en la Comunicacion
Europea del Pacto Verde, tanto las in-
dustrias intensivas en energia, como
los productos quimicos, son indispen-
sables para la economia europea, ya

QUIMICA & PETROQUIMICA

que suministramos cadenas de valor
clave.

Cefic estima que es necesario revi-
sar el marco legislativo y politico actual
para afrontar el desafio de neutralidad
climética y la enorme transformacién
social que requiere. El posicionamiento
de Cefic sobre la ley climadtica de la
UE presenta una serie de propuestas
que incluyen llamadas a:

— Una definicion sélida y detallada
de neutralidad climdtica que propor-
cione una sefial clara para las inversio-
nes a largo plazo. El camino hacia la
neutralidad climdtica debe basarse en
una definicién detallada; que una y for-
talezca las acciones nacionales euro-
peas y establezca reglas y mecanismos
claros para operar, incluidos los pro-
yectos transfronterizos de GEI para la
contabilidad de reduccién. La UE
quiere ser un continente ‘cero emisio-
nes’ pero no aislarse del resto del
mundo. Es importante que el marco fu-
turo, sin perder de vista las caracteris-
ticas de cada pais, evite a toda costa la
nacionalizacién de la politica climética
y la accién fragmentada dentro de la
UE.

—Todos los sectores de la economia
deben participar para alcanzar la neu-
tralidad climdtica. La industria quimica
requiere esfuerzos integrados para re-
ducir atin més las emisiones de gases de
efecto invernadero, especialmente rela-
cionadas con el sector energético. Por
lo tanto, todos los sectores de la econo-
mia deben trabajar juntos para lograr la
neutralidad climética.

— Un marco propicio serd la clave
del éxito. Todas las industrias intensi-
vas en energia han pedido un paquete
de industria limpia con acciones concre-
tas basadas en tres pilares: la creacion
de mercados para productos de econo-
mia circular climaticamente neutros;
desarrollar soluciones climdticamente
neutrales y financiar su adopcién; y el
despliegue de los recursos necesarios.
Para lograr su transicion, la industria ne-
cesitard mucha mds energia que hoy, y
esta energia tendrd que ser baja en car-
bono. La Estrategia Industrial de 1a UE
deberia crear las bases que impulsen
el despliegue de politicas industriales
radicales para acelerar la transformacién

de la industria de la UE en el contexto
del Pacto Verde Europeo. Ademas, las
politicas de la UE no solo deben preser-
var la competencia dentro de la UE,
sino también equipar a la industria eu-
ropea para competir a escala mundial.
“Estamos lidiando con un desafio
enorme y costoso que requiere una re-
volucién de nuestra industria e infraes-
tructura tal como la conocemos. Para
convertir nuestra ambicién en realidad
e impulsar las inversiones necesarias, la
Ley del Clima debe comenzar adap-
tando el marco legal y politico para res-
paldar los materiales respetuosos con el
clima y su transicién en Europa, lide-
rada por el marco de una estrategia in-
dustrial radical ”, concluye Robert.

Los datos publicados por Cefic este
mes muestran que la produccion petro-
quimica representaron mas de una
cuarta parte (25,4 por 100) de las ven-
tas de productos quimicos de la Unién
Europea en 2018 (dltimos datos oficia-
les), asimismo el informe destaca que
se trata del segmento con mayor po-
tencial inversor en el sector quimico
europeo, seguido de los plasticos y "au-
xiliares para la industria", con 6.500
millones de euros.

La petroquimica fue el segundo sec-
tor exportador, contribuyendo con el
25 por 100 del total de las ventas exte-
riores de productos quimicos de la
Unién Europea y el mayor importador
de productos quimicos en 2018 (36 por
100).

El informe sefiala que uno de los
principales activos de la industria petro-
quimica europea son sus polos integra-
dos con optimizacién local de flujos
secundarios, es decir, los subproduc-
tos de un proceso de produccién se uti-
lizan para la produccién de otras sustan-
cias en el mismo sitio o en una planta
vecina.

El pasado 6 de mayo tuvo lugar el
webinar La Quimica, esencial frente al
Covid-19, en el que se puso de relieve
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cémo la quimica estd ocupando un lugar
protagonista en la lucha contra esta
pandemia tanto desde el &mbito de la in-
vestigacion, buscando soluciones a fu-
turo, como desde su perspectiva indus-
trial, para garantizar el suministro de
productos necesarios para combatirlo en
el momento actual. La sesién virtual, or-
ganizada por la Federacion Empresarial
de la Industria Quimica Espafiola
(Feique), la Plataforma Tecnoldgica y
de Innovacion de Quimica Sostenible
(SusChem Espaiia), Farmaindustria y
ChemSpain, con la colaboracién de
Foro Quimica y Sociedad y Expoqui-
mia, ha contado con la participacion
de Javier Garcia, Catedratico de Qui-
mica Inorgdnica de la Universidad de
Alicante y presidente de la presidente
Electo de la Unidn Internacional de
Quimica Pura y Aplicada (IUPAC); M*
Eugenia Anta, Directora de Tutela de
Producto e Internacionalizacién de
Feique y Javier Urzay, Subdirector de
Farmaindustria. En el tiempo transcu-
rrido desde que comenzd la crisis sani-
taria, el sector quimico se ha emple-
ado a fondo, desde todas sus vertientes,
en ofrecer respuestas: desde la pers-
pectiva cientifica, desarrollando diferen-
tes lineas de investigacién para com-
prender mejor el comportamiento del
virus SARS-CoV-2 e identificar sus
puntos débiles para combatirlo. Parale-
lamente, desde su vocacion industrial,
incrementando la capacidad de sus ca-
denas de produccién para garantizar el
abastecimiento de productos y mate-
riales indispensables para la seguridad
y salud de las personas en esta crisis. Y,
a su vez, desde su vertiente farmacolo-
gica, el sector quimico esta trabajando
incansablemente en la biisqueda de va-
cunas asi como de medicamentos y tra-
tamientos para paliar su incidencia.
En su intervencién Maria Eugenia
Anta, directora de Tutela de Producto,
Internacionalizacion y Comercio de la
Federacién Empresarial de la Industria
Quimica Espafiola (Feique), ha desta-
cado cémo el sector quimico espaiiol se
ha volcado en reforzar y priorizar deter-
minados sistemas y planes de produc-
cién y ha readaptado sus lineas de ne-
gocio para dar respuesta a la elevada
demanda de materiales y productos
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Nuevo material de impresion desarrollado por Basfy HP

esenciales para la salud, que van desde
los gases medicinales como el oxigeno,
a los productos farmacéuticos, antisép-
ticos o productos biocidas para la po-
tabilizacion del agua, como el cloro;
para la desinfeccion y limpieza, como
lejia o agua oxigenada; o ha generado
las materias plasticas necesarias para fa-
bricar jeringuillas, bolsas de suero, res-
piradores o productos quirdrgicos, para
el envase de alimentos o polimeros y fi-
bras sintéticas para la fabricacién de
EPIs, entre otros muchos productos
quimicos de gran relevancia en esta
crisis. Anta ha remarcado que “muchas
empresas han reorientado sus proce-
sos de produccién para responder con
eficacia al abastecimiento de productos
altamente demandados en estos mo-
mentos”, poniendo como ejemplo los
hidrogeles o componentes para los mis-
mos, materiales para la fabricacién de
respiradores o de EPIs que, en muchos
casos, han sido donados de manera al-
truista y que han llegado a los princi-
pales centros sanitarios que asi lo reque-
rian.

Como se ha comentado en la intro-
duccidn la industria continda delante
con sus planes de inversion centrados
en el aumento de capacidad para la fa-
bricacién de productos de tltima gene-
racion y en la adecuacion de las insta-
laciones en linea con los objetivos de

descarbonizacion europeos. Se ofrece
a continuacién un repaso de las princi-
pales novedades presentadas por las
compaiifas en este semestre.

En el 4mbito corporativo, el pasado
mes de enero Basf ha cerrado la ad-
quisicion del negocio de poliamida (PA
6.6) de Solvay. La transaccién aumenta
las capacidades de la poliamida de Basf
con productos innovadores y conocidos
como Technyl. Esto permitird a Basf
ofrecer a sus clientes soluciones de
plésticos de ingenieria mds completas,
por ejemplo, para la conduccién aut6-
noma y la movilidad eléctrica. Gracias
a la integracion del adiponitrilo (ADN),
Basf estard ahora presente a lo largo
de toda la cadena de valor de la polia-
mida 6.6 y mejorard su fiabilidad de
suministro. El negocio se integrard en
las divisiones de Materiales de Alto
Rendimiento y Monémeros de Basf.

La transaccion entre Solvay y Basf
incluye ocho centros de produccién en
Alemania, Francia, China, India, Corea
del Sur, Brasil y México, asi como cen-
tros de investigacion y desarrollo y cen-
tros de consulta técnica en Asia, Amé-
rica del Norte y del Sur. Asimismo,
comprende acciones en dos empresas
conjuntas (JV) en Francia: la participa-
cién del 50 por 100 de Solvay en la JV
Butachimie con Invista para producir
ADN y hexametilendiamina (HMD) y
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una participacién del 51 por 100 en la
nueva JV Alsachimie entre Basf y Domo
Chemicals para producir dcido adipico.

HP y Basf han presentado virtual-
mente un nuevo e innovador material de
impresion 3D en el mercado espaiiol, el
pasado 9 de junio. Ambas compaiifas
estan avanzando en su alianza estraté-
gica para desarrollar conjuntamente
nuevas aplicaciones con clientes lide-
res en el mercado de la industria de au-
tomocion, de bienes de consumo, indus-
trial y médico-sanitario. Con el nuevo
polipropileno y la reciente introduc-
cién del innovador poliuretano termo-
plastico Ultrasint TPUO1, los dos lide-
res de la industria estdn trabajando
juntos para acelerar el disefio y la pro-
duccién en masa de piezas impresas
en 3D, permitiendo a los clientes salir
al mercado de forma mds rapida, mas
rentable y sostenible que nunca.

El evento ha contado con la parti-
cipacién de Jaume Homs, Iberia 3D
Regional Business Manager HP 3D
Multi Jet Fusion Business; Bruno Ro-
mero, Iberia 3D Application Engineer
HP 3D Multi Jet Fusion Business; Fran-
¢ois Minec, Managing Director de
BASF 3D Printing Solutions; y Am-
paro Vazquez, R+D+I Director de In-
dustrias Alegre. Jaume Homs ha desta-
cado “la demanda del mercado para
poder innovar de forma mds rdpida y
acelerada, entregar el producto en
tiempo récord y hacer mds eficiente la
cadena de suministro. El producto co-
creado por Basf'y HP, “permite venta-
jas en términos de rapidez en la produc-
cién y mayor autosuficiencia en la
cadena de suministro, que en momen-
tos como el actual de la covid19, con
fronteras cerradas y sin stock, resulta to-
davia mds importante”.

La unidad de Quimica de Cepsa
dispone de plantas en Alemania, Bra-
sil, Canadd, China, Espaiia, e Indonesia,
y comercializa sus productos en todo el
mundo. La compaiiia es lider mundial en
la fabricacion de materias primas como
el LAB y el cumeno, y es el segundo
productor mundial de fenol y acetona y
desarrolla su actividad quimica en ma-
xima integracién con la de refino.

QUIMICA & PETROQUIMICA

Paloma Alonso asume la direccion del negocio quimico
Yy ESG en el nuevo Comité de Direccion de Cepsa

En su Planta Quimica Puente Ma-
yorga, situada en San Roque (Cadiz)
estd desarrollando un proyecto de re-
vamping en el que, ademds de aumen-
tar la capacidad de produccién de la
planta de 200.000 a 250.000 toneladas,
estd implementando la instalacién de la
tecnologia Detal, desarrollada por
Cepsa y UOP, la mds moderna y efi-
ciente tecnologia para la produccion
de alquilbenceno lineal (LAB).

Con este desarrollo, Cepsa reafirma
su posicién de liderazgo internacional
en la produccién de esta materia prima,
alcanzando una capacidad global de
650.000 toneladas. Ademds, supone
también la revitalizacion de la planta
que mejorard su posicion respecto a
otros competidores al instalar la tec-
nologia Detal, la cual permite mejorar
la calidad del producto, aumentar la
eficiencia de la planta y reducir sus
emisiones, gracias a que necesita un
menor consumo de gas natural y elec-
tricidad y logra optimizar los procesos
de produccioén, toda vez que supone
una importante mejora en materia de se-
guridad. Cabe destacar que este pro-
yecto ha sido reconocido por el Minis-
terio de Transicion Ecoldgica y opta al
Premio Europeo de Medio Ambiente.

En el &mbito corporativo, Cepsa ha
anunciado el pasado mes su reorgani-
zacion, con cinco dreas de negocio: Ex-

ploracion y Produccién, Refino, Qui-
mica, Comercial y el drea de Trading,
Gas y Electricidad y Renovables. Al
frente del negocio quimico se sitia Pa-
loma Alonso. Procedente de Dow, com-
paiifa en la que ha desarrollado su ca-
rrera los dltimos 23 afios, serd también
responsable de la actividad de ESG
(Environmental, Social and Gover-
nance) de Cepsa.

El pasado 26 de mayo Clariant ha
anunciado que va a aumentar su capa-
cidad de produccion de derivados de
isetionato, Hosptapon SCI, un nove-
doso surfactante aminodcido par uso
en productos de cosmética e higiene
personal. La entrada en operacion de la
nueva capacidad estd prevista para el
primer trimestre de 2021 y se llevard a
cabo en las plantas de Mount Holly
(Estados Unidos) y Tarragona en Es-
paiia. Ademds, el proyecto prevé la mo-
dernizacién de ambas plantas, la incor-
poracién de nuevos grados y una
notable mejora del desempefio me-
dioambiental, especialmente en el capi-
tulo de consumo energético.

Neste y Covestro han iniciado una
cooperacion estratégica en Europa para
promover el uso de materias primas
sostenibles en la produccién de plasti-
cos. Covestro recibird material de fuen-
tes renovables para reemplazar una
parte importante de las materias pri-
mas fésiles que se usan actualmente en
la fabricacion de policarbonatos.

A corto plazo, la colaboracion tiene
el objetivo de reemplazar las miles de
toneladas de materias primas fésiles
que se usan en la produccién de policar-
bonatos por recursos producidos con
los nuevos hidrocarburos renovables
de Neste que se obtienen a partir de
materias primas totalmente renovables,
tales como desechos y residuos de acei-
tes y grasas. En un futuro, ambas com-
paiiifas tienen la intencién de expandir
el alcance de su colaboracién con res-
pecto a otros tipos de polimeros. Al
mismo tiempo, estdn invitando a otras
partes interesadas de la cadena de valor
a cooperar.
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Domo Chemicals ha anunciado el
pasado mes de abril que ha comple-
tado la adquisicion del negocio de po-
liamidas de alto rendimiento de Solvay
en Europa.

La transaccion afecta a toda la ca-
dena de valor e incluye las fabricas de
compuestos de ingenieria localizadas en
Francia y Polonia; plantas de fibras de
alto rendimiento en Francia; y plantas
de polimeros y productos intermedios
ubicadas en Francia, Espaia (Blanes) y
Polonia.

Industrias Quimicas de Oxido de
Etileno (IQOXE) ha recibido el pasado
13 de mayo el permiso de la Generali-
tat de Catalunya para reabrir la planta
de 6xido de etileno que no fue dafiada
por el accidente del pasado 14 de enero.
La empresa petroquimica de Grupo
Industrial CL ha reanudado paulatina-
mente la produccién con el objetivo de
garantizar las maximas medidas de se-
guridad. IQOXE ha cumplido con las
exigentes directrices marcadas por el
Departament d’Empresa i Coneixement
de la Generalitat de Catalunya a lo largo
de los dltimos meses.

El proceso de reapertura de la planta
de 6xido de etileno llevado a cabo ya
supone la activacion del 80 por 100 de
la plantilla de IQOXE, ya que, al per-
sonal de produccidn, se le suma, entre
otros, el personal destinado a seguridad
y mantenimiento de las instalaciones
que estdn operativos desde el primer
momento. La carga de produccién es-
timada de la planta es de un 20 por 100.

Nurel y AITIIP han colaborado du-
rante mas de tres aflos en un proyecto
de I+D denominado Materiales polimé-
ricos con propiedades térmicas y eléc-
tricas “a la carta” basados en PA6
(RTC-2016-5055-5), bajo el acrénimo
CONDUCMYDE. El principal obje-
tivo de este proyecto era el disefio y
desarrollo de nuevas poliamidas con
elevados niveles de conduccion tér-
mica y eléctrica. Una vez finalizado
el proyecto y con los resultados del
mismo en la mano, ambas entidades
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han anunciado que el proyecto ha sido
un éxito, ya que se ha conseguido el
desarrollo de 13 nuevos materiales
avanzados.

Gracias a los avances aportados por
este proyecto, Nurel ya puede ofrecer
a sus clientes 3 distintas gamas de pro-
ductos.

Una primera gama de productos
con elevados niveles de conductividad
térmica aptos para dar solucion a nue-
vas aplicaciones donde se persiga la
disipacién de calor como por ejemplo
la iluminacién led. Estos materiales,
ademds, ofrecen la posibilidad de ser
coloreados.

La segunda gama tiene una alta con-
ductividad térmica y también una alta
conductividad eléctrica superficial y
volumétrica.

La tercera gama de productos com-
bina elevados niveles de conductivi-
dad eléctrica con un destacado aisla-
miento térmico. Estas funcionalidades
convierten a esta gama de materiales en
alternativas eficaces para su empleo en
el sector eléctrico, entre otros.

Con estas nuevas funcionalidades
de la Poliamida 6, Nurel da respuesta a
las nuevas necesidades de sus clientes.

En lo que se refiere al negocio
Industrial (segmento que recoge el
desempefio del Area de Quimica),
en el primer trimestre de 2020
Repsol ha aumentado su resultado
un 6 por 100, hasta los 288 millones
de euros, que comparan con los 271
millones logrados en el primer tri-
mestre del afio anterior. El negocio
ha logrado compensar la negativa
influencia del volatil entorno de pre-
cios y la reduccién de la demanda,
que afectaron principalmente al drea
de Refino.

En el primer trimestre, el negocio
Quimico de Repsol se ha visto afec-
tado por los mantenimientos en las ins-
talaciones de Sines y Tarragona. Asi-
mismo, desde el comienzo de la
pandemia la compaiiia ha ajustado sus
operaciones ante la caida de la demanda
de sectores como el automovilistico y
el aumento en otros vinculados con la
sanidad y la alimentacion, vitales en la

Complejo quimico de Repsol en Puertollano

lucha contra el Covid-19, para los que
sus materias primas son indispensa-
bles.

En el capitulo de inversiones,
Repsol ha iniciado en la refineria de
A Coruifia la construcciéon de una
nueva unidad de obtencidén de propi-
leno grado polimero, que permitird
mejorar la competitividad y eficien-
cia del complejo industrial, uno de
los principales motores de la econo-
mia gallega. El objetivo de la nueva
unidad es aumentar la produccién de
propileno del complejo industrial un
35 por 100 y revalorizarlo con un au-
mento de su calidad en pureza, al-
canzando una produccion anual esti-
mada de 81.000 toneladas de
propileno en grado polimero. Con un
plazo de ejecucién de 8 meses, la in-
version anunciada es de 29 millones
de euros.

Asimismo, Repsol destina algo mas
de 7 millones de euros en un nuevo
proyecto para incrementar la competi-
tividad de la unidad de polipropileno
del area Quimica del Complejo Indus-
trial de Repsol en Puertollano. Esta
nueva inversion tiene como objetivo
aumentar la fiabilidad de la planta asi
como realizar una serie de modificacio-
nes en diferentes equipos y en la prac-
tica totalidad de las secciones de pro-
duccién que conforman la planta de
polipropileno.

Esta mejora de la fiabilidad lleva
consigo un mayor aprovechamiento
de la capacidad de produccidn insta-
lada en la unidad, lo que supone dotar
de mayor flexibilidad y competitivi-
dad al esquema productivo del Com-
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plejo Industrial de Puertollano. Entre
los trabajos mds destacados que se
van a realizar figuran modificacio-
nes en diferentes secciones de pro-
duccion de la unidad, desde polime-
rizacion hasta envasado, cambios en
las lineas de extrusién y modifica-
ciones en servicios auxiliares que se
adaptardn a las nuevas condiciones
de la produccidn.

Se trata de una de las inversiones
que se llevardn a cabo en la parada
prevista en las dreas de Petroquimica
Basica y Quimica Derivada en la que
también se desarrollardn los trabajos
para la ejecucién de un nuevo pro-
yecto en la unidad de Olefinas del
Complejo Industrial de Repsol en
Puertollano con una inversién de 18
millones de euros. El proyecto a eje-
cutar en esta unidad permitird reducir
las emisiones de CO, del centro in-
dustrial en mds de 68.000 toneladas
al aflo, lo que supone avanzar en los
planes de descarbonizacién de la com-
pafiia.

Debido al cese de la actividad, el
Grupo Total ha encargado la decons-
truccion de la planta de fabricacién de
poliestireno de Total Petrochemicals
Ibérica a Hercal, que dejard la parcela
totalmente nivelada y preparada para su
futura disposicién en otofio. La par-
cela, propiedad de Total Petrochemi-
cals Ibérica cuenta con una superficie
de aproximadamente 99.000 metros
cuadrados y se ubica en El Prat de Llo-
bregat, formando parte de la zona ZAL
Port (Puerto Logistico).

SEGURIDAD '~ PROCESOS

El nuevo reto de trabajar en esp_acios confinados
frente a la amenaza del coronavirus

aseguridad y la salud de los trabajado-

res es una de las mayores prioridades

de DEPISA. Ante la amenaza de con-
tagio por la Covid-19, la empresa afronta el
gran reto de concretar medidas adicionales a
las habituales para la realizacion de su activi-
dad normal en espacios reducidos y con escasa
ventilacion.

El hecho de tener que realizar trabajos en
espacios reducidos y con escasa ventilacion,
como son los espacios confinados, y teniendo
en cuenta la amenaza de un posible contagio
producido por la Covid-19, ha obligado a DE-
PISA afrontar uno de los retos mds desafian-
tes del momento. Por ello, desde la empresa
se ha abordado con especial meticulosidad
esta cuestion y se ha propuesto un conjunto de
medidas de seguridad adicionales a las que se
realizan habitualmente.

Teniendo en cuenta la Normativa del Mi-
nisterio de Trabajo sobre la realizacién de la
actividad profesional en espacios confinados,
en DEPISA se ha dispuesto un riguroso pro-
tocolo interno para asegurar que todos los téc-
nicos estén protegidos frente a un posible con-
tagio por la enfermedad del coronavirus.

Las medidas de seguridad que se tendrdn
en cuenta, adicionalmente a las habituales en
espacios confinados, son las siguientes:

* Formacion sobre la «Prevencién de Con-
tagios - Plan de Contingencias».

* Sensibilizacién sobre: sintomatologfa, la-
vado frecuente de manos, adopcién de medi-
das de precaucion en el contacto con 0jos,
nariz y boca, ventilacién de les espacios, con-
trol de temperatura, distancia interpersonal
de 2 m.

o Utilizacion de la mascarilla FPP2 (de uso
obligatorio, siempre que no se utilice la mas-
carilla buco nasal con filtros apropiados para
la realizacién de tareas de pintura) y guantes
de nitrilo desechables.

* La gestion de los permisos de trabajo
(firma y recogida de la impresién del permiso)
se tramitardn con la utilizacion imprescindible
de guantes de nitrilo o desinfectante para
manos. Siempre que sea posible se minimizara
el intercambio de informacién en papel.

» El Vigilante de Espacios Confinados se
encargard de que en las colas de acceso a las
zonas de trabajo se respete la distancia interper-
sonal 2 m, ademas, en su interior, se respetara
siempre que se pueda dicha distancia. Adicio-
nalmente, al finalizar el turno se desinfectardn
las zonas de acceso o tripodes de rescate en el
caso que sea necesario, asi como los equipos res-
piratorios de rescate de acuerdo con las ins-
trucciones dictaminadas por cada fabricante.

* Los arneses de rescate serdn nominati-
vos y no intercambiables.

* La ventilacion ATEX estard dimensio-
nada con el fin de aumentar la renovacién
constante de aire. Se verificard en todo mo-
mento la recirculacion del aire y se aumentara
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su volumen con aire fresco para evitar que se
acumulen concentraciones de aire viciado con
una carga bacteriana o viral.

* Se deberdn desinfectar obligatoriamente
con alcohol o proteger con pldstico transpa-
rente aquellos equipos de uso compartido: de-
tectores, emisoras, teléfonos moviles, herra-
mientas, etc.

* En los almacenes y vestuarios se respe-
tard la distancia interpersonal y se asegurara
la disponibilidad de gel hidroalcohdlico, con
el objetivo de reforzar el lavado frecuente de
manos. Este mensaje se reforzard con sefiali-
zacion.

* En los vehiculos se dispondrd de gel
desinfectante y papel para higienizar los ele-
mentos compartidos (volantes, palanca de
cambio, cinturén de seguridad y otras zonas
expuestas). Estas medidas de higiene se lleva-
rén a cabo al abandonar el vehiculo.

e Se evitard que los EPI de proteccién
respiratoria sean una fuente de contamina-
cién. Después de cada uso se recogerdn en
bolsas individuales con cierre hermético que
se cerraran antes de depositarlas en el conte-
nedor de fraccion resto.

* Las unidades de aportacién de aire a los
chorreadores dispondran de filtros de particu-
las de alta eficiencia (HEPA) que eliminardn
las bacterias y los virus suspendidos en el aire,
reduciendo asf, la carga en el interior de los es-
pacios de trabajo.

* Al finalizar los trabajos de chorro se
desinfectardn las palancas o sistemas de «hom-
bre muerto».

¢ Se deberdn desinfectar con alcohol o
proteger con pldstico transparente obligatoria-
mente aquellos equipos de uso compartido,
como, por ejemplo: las valvulas de presion.

e Se deberd utilizar un buzo fyvek de un
solo uso por turno.

* Se deberdn desinfectar obligatoriamente
con alcohol o proteger con pldstico transpa-
rente aquellos equipos de uso compartido,
como es el caso de los equipos de pintura.
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Monitorizacion flexible y rentable de
gases: Drager Polytron 6100 EC WL

1 Polytron 6100 EC WL
es una solucién flexible y
rentable para las ampliaciones
de plantas, reformas o nuevas
instalaciones. El transmisor de
deteccion de gases inaldmbrico
demuestra sus beneficios in-
cluso en tareas de medicién
dificiles en dreas de carga o
inspeccion. La deteccién in-
aldmbrica reduce las tareas de
planificacién necesarias, man-
teniendo los mismos niveles
de seguridad que proporciona
un transmisor con cable. El
Polytron 6100 EC WL cumple
con los requisitos de nivel de
integracion de seguridad para
SIL2. El dispositivo utiliza los
fiables sensores DréagerSensor
optimizados para aplicaciones
industriales. Cubren un espec-
tro de 140 gases peligrosos di-
ferentes en un rango de tem-
peratura de -40 °C a +65 °C.
El estandar industrial in-
aldmbrico ISA100.11a garan-
tiza la transmision segura de
los valores de medicidn.
Junto al protocolo PROFI-
safe, queda asegurado el nivel
de integracién SIL2 del sis-
tema. Ademas, con la solu-
cion de software PolySoft,
los usuarios pueden acceder

facilmente al Polytron 6100
EC WL en los lugares de tra-
bajo, a través de una interfaz
bluetooth protegida frente a
explosiones, bien desde una
tablet, portatil o PC de sobre-
mesa.

Los datos del transmisor y
el registro de eventos pueden
transferirse facilmente como
un conjunto de datos y eva-
luarse cuando sea necesario.
Los leds integrados, visibles
desde una gran distancia, in-
dican el estado de la sefial de
vida, de la perturbacion, de
la alarma y de la interfaz
bluetooth. El disefo intrinse-
camente seguro del transmi-
sor de deteccidn de gases in-
aldmbrico  permite el
mantenimiento, como el cam-
bio de baterias o sensores en
el drea de explosion.

El Polytron 6100 EC WL
también puede cubrir esce-
narios de aplicacién en ope-
raciones de larga duracion sin
baterias. Para ello, el trans-
misor inaldmbrico se ali-
menta a 24 voltios, directa-
mente en la zona segura y a
través de una barrera de ali-
mentaciéon adecuada en la
zona de explosion.

Las filiales de Sonepar Ibérica se
fusionan en una sola entidad

as filiales de Sonepar

Ibérica, empresa lider
dedicada a la distribucién
B2B de material eléctrico y
soluciones relacionadas, se
fusionan en una sola entidad
juridica bajo la denomina-
cién Sonepar Ibérica Spain
S.A.U. a partir del 1 de julio
de 2020.

Esta fusién en una sola
entidad legal no afectard a
sus marcas comerciales. En
este sentido, Guerin, Hispa-
nofil, Dielectro Canarias,
Dimel, Dielectro Balear,
AME y Dielectro Industrial
tendrdn la misma razén so-
cial, pero seguirdn operando
desde sus centros y puntos
de venta, preservando su
personalidad.

Este proyecto aportard
una mayor eficiencia y agi-
lidad en los procesos inter-
nos del Grupo, en beneficio
de clientes y proveedores.
"Ofreceremos una mejor ex-

periencia de compra y ase-
soramiento profesional a tra-
vés de nuestras 115 delega-
ciones, 5 centros logisticos
y 1500 profesionales, que
forman parte de Sonepar
Ibérica", ha detallado Jean-
Cyrille Verspieren, Presi-
dente de Sonepar Ibérica.
Todo ello, se desarrollara
bajo una estructura comuin
y agrupando la mds com-
pleta oferta multiespecialista
del sector.

Gracias a la excelencia y
experiencia de Sonepar
Ibérica y de sus filiales, "el
Grupo inicia esta fusién con
una estructura capaz de hacer
frente a nuevos retos, mar-
cando nuestro camino de li-
derazgo, innovando y forta-
leciendo nuestros vinculos y
brindado la mejor experien-
cia en distribucién profesio-
nal de material eléctrico y
soluciones del sector", ha de-
tallado Verspieren. ¢

DuPont dona equipos de proteccion
individual frente al Covid-19

uPont, uno de los ma-

yores fabricantes de
equipos de proteccion indi-
vidual (EPI), ha donado
50.000 prendas de protec-
cién para los trabajadores
de primera linea frente al
Covid-19 en los paises mds
afectados de Europa. Los
monos de Tyvek que for-
man parte de la donacién
proporcionan al personal
médico un mayor grado de
proteccion frente al coro-
navirus ya que supera los
requisitos de la Organiza-
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ci6on Mundial de la Salud
(OMS).

“El personal médico, de en-
fermerfa, de emergencia y otros
profesionales sanitarios que se
encuentran al frente de la lucha
contra la pandemia de Covid-
19 merecen el mdximo nivel
de proteccién. Por eso hemos
decidido suministrar EPI vita-
les directamente a los provee-
dores del sector sanitario que
mas los necesitan”, comenta
Andrzej Palka, Director de
Marketing de DuPont Personal
Protection en Europa.

EMPRESAS

WEG implementa un proyecto
tle eficiencia energética en fabrica

en Mexico

ara satisfacer la nece-

sidad de componentes
de fundicién mecanizados
para todas las carcasas de
motores eléctricos indus-
triales producidos por WEG
en México, la compaiiia
hizo todo lo posible para
automatizar aun mas la fi-
lial mexicana, que fue re-
conocida como una de las
fundiciones mds modernas
que existen en la actuali-
dad, cumpliendo con Exce-
lencia su objetivo de ser
uno de los mds importantes
de América Latina.

Al implementar la solu-
cién en su propia féabrica
en funcionamiento desde
noviembre de 2019, WEG
desarroll un proyecto de
eficiencia energética en los
sistemas de extraccién de
polvos, con la instalacién
de 7 motores W22 Magnet
con niveles de rendimiento
IE5 Ultra Premium e IE4
Super Premium, con poten-
cia de 45kW a 260kW, y
un motor W22 NEMA Pre-
mium Efficiency, que fun-
cionan con el convertidor
de frecuencia CFW11 y un
transmisor de presién. La
solucién proporciond una
reduccién del 30 por 100

al 35 por 100 en el con-
sumo de electricidad, lo
que también redujo el
costo operativo de todo el
sistema.

El filtro de bolsas es un
colector de polvos que
opera en el filtrado de par-
ticulas generadas a través
de los procesos industriales
de la fundicion, devolvién-
dolas a la atmésfera de
acuerdo con la legislacion
vigente. Debido a su impor-
tancia en la operacion, la
aplicacién adecuada y con
la especificacion de equipos
eficientes, contribuye a una
gestion ambiental respon-
sable.

Otros beneficios de im-
plementar el proyecto de
Eficiencia Energética en el
Filtro de Bolsas son, entre
otros, su facil aplicacidn.
Es replicable a otros siste-
mas de extraccion de pol-
vos y humos, tiene una re-
duccidn significativa en el
consumo de aire compri-
mido, aumenta la vida util
de los elementos del filtro,
reduce el desgaste de las
tuberfas y también contri-
buye con la reduccién de
los paros de mantenimiento
y cambio de bolsas.

EQUIPOS

Covestro cumple las previsiones
para el primer trimestre

Covestro ha cumplido sus
previsiones de ebitda para
el primer trimestre de 2020 en
un entorno fuertemente afec-
tado por el coronavirus. Los
volimenes bésicos disminu-
yeron un 4,1 por 100 en com-
paracion con el trimestre del
ano anterior, debido, sobre
todo, a una demanda consi-
derablemente mds débil en
China, como consecuencia de
las interrupciones de la pro-
duccién por el coronavirus de
clientes locales en febrero y
marzo de 2020. Esto, junto
con un descenso de los precios
de venta en todo el mundo im-
pulsado principalmente por el
aumento de la presién com-
petitiva en los segmentos de
poliuretanos y policarbonatos,
ha comportado un descenso
de las ventas del grupo de al-
rededor de 2.800 millones de
euros (-12.3 por 100) El ebitda
se ha situado en 254 millones
de euros (42,5 por 100), nivel
previsto para el primer trimes-

tre. El resultado neto cayé a
20 millones de euros (-88.8
por 100). El flujo de efectivo
libre operativo (FOCF), de
menos 249 millones de euros,
se sitiia a niveles negativos,
tal y como se preveia.

Para el ano fiscal 2020,
Covestro prevé un crecimiento
de los voltimenes basicos in-
ferior al del afio anterior. Se
prevé que el ebitda se sitie
entre 700 millones y 1.200
millones de euros. Ademas
del programa existente de efi-
ciencia y eficacia que se puso
en marcha en octubre de 2018,
Covestro ha aumentado el ob-
jetivo de ahorros adicionales
de costes a corto plazo en otros
100 millones de euros hasta
alcanzar 300 millones de euros
para el actual ejercicio eco-
némico. Las inversiones ac-
tuales se estan reduciendo en
unos 200 millones de euros,
con lo que el total de inver-
siones asciende a unos 700
millones de euros. ®

Nueva propuesta tecnoldgica
te Inerco ante la Ley de Cambio
Climatico y Transicion Energeética

nerco ha presentado una

nueva propuesta tecnolégica
en el dmbito energético, enfo-
cada a los sectores de genera-
cién eléctrica y a todo tipo de
industria, para optimizar su in-
tegracion en el actual contexto
de descarbonizacion de sus
procesos.

Los Centros de Almacena-
miento y Gestion de Energias
(CAGES) de Inerco suponen
un decisivo avance en el campo
de la optimizacion energética.
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Para Vicente Cortés, Pre-
sidente de Inerco, “‘esta nueva
apuesta innovadora en el rea
de la energia supone una res-
puesta a la necesidad de
mayor y mejor aprovecha-
miento de la energia generada
en plantas fotovoltaicas, so-
lares, edlicas pero también de
los excedentes energéticos
provenientes del tratamiento
de la biomasa, calores resi-
duales incluyendo incluso la
captura y uso del de CO,”.
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La tecnologia de motores de gas
e Wartsila asegura el futuro a
los clientes en el mercado espaiiol

tle cogeneracion

ofeica Energia, con sede

en Barcelona, Espafia, ha
encargado el pasado mes de
abril un motor a gas Wiartsila
345G, que le permitird asegurar
su futuro en el mercado com-
binado de calor y energia (co-
generacion) de Espaia.

El cambio de combustible
de fuel pesado a gas permitird
al cliente capturar varias fuentes
de ingresos de cogeneracion,
al tiempo que reduce signifi-
cativamente su huella de car-
bono.

"La alta eficiencia y fiabili-
dad son esenciales para que
nuestra empresa siga siendo
competitiva en las dificiles con-
diciones del mercado actual.
Hemos tenido una excelente
experiencia con la tecnologia
de motores de Wirtsild y su
soporte durante los tltimos 20
afios, y la conversion a opera-
cién en gas con el motor
Wirtsild 34SG nos da la flexi-
bilidad para avanzar con con-
fianza", dijo Joan Romani,
CEO de Rofeica Energia, S.A.

“El motor Wirtsild 34SG es
muy adecuado para aplicacio-
nes de cogeneracion. Tiene una
eficiencia eléctrica sobresa-
liente, y su fiabilidad ha sido

probada con 43 millones de
horas de funcionamiento en
instalaciones en todo el mundo.
Esta conversion es una decision
sensata ya que asegura el futuro
de Rofeica Energia en el mer-
cado espafiol de la cogenera-
cion", comentd Pekka Tolonen,
Energy Business Director, Eu-
rope, Wirtsild.

Laplanta de 9,1 megavatios
se entregard por via rdpida ya
que se espera que la conversion
a gas se complete antes de fi-
nales de 2020.

Las centrales eléctricas a gas
de Wiirtsild utilizan gas natural,,
el combustible f6sil mas limpio
disponible, de la manera mds
econdmica. Esto es posible gra-
cias a su alta eficiencia en cual-
quier carga y a una flexibilidad
inmejorable para arrancar y
parar de acuerdo a las necesi-
dades. Ademds de su eficiencia
y flexibilidad, las centrales eléc-
tricas a gas de Wirtsild también
ofrecen bajas emisiones, lo que
las convierte en la solucién 6p-
tima para lugares donde mini-
mizar el impacto ambiental es
una prioridad. Como tal, se
pueden colocar cerca de los
nodos de consumo, optimi-
zando el sistema de energia.

Exito de participacion en las aulas
virtuales de Academia Isover y

Academia Placo

aint-Gobain Isover y Saint-

Gobain Placo, compafifas
lideres en soluciones construc-
tivas eficientes, presentaron, a
finales del pasado mes de
marzo, su programa formativo:
Academia Isover y Academia
Placo. Una aplaudida iniciativa
con la que ambas entidades
han querido continuar en su
apuesta por la formacién a pro-
fesionales del sector, asi como
mantener la cercania y el dia-
logo ante las circunstancias ac-
tuales de confinamiento.

Tras un mes de actividad,
la Academia Isover-Placo,
concebida con una triple ver-
tiente formativa gratuita que
incluye al Aula Distribuidores,
Aula Prescriptores y Aula Ins-
taladores, celebra su éxito de
asistentes entre profesionales
del sector.

El Aula de Distribuidores
ha acogido hasta la fecha 16
sesiones donde se ha compar-
tido informacién sobre Aisla-
miento Acustico, Térmico,
Proteccion Pasiva y Climati-
zacion; y alas que han asistido
mas de 600 profesionales de
la red de distribuidores de
Placo y de Isover.

En el Aula de Prescriptores
se han realizado 22 sesiones
(6 anivel nacional y 16 regio-
nales) donde se han abordado
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temdticas como el nuevo CTE
y sus requisitos y herramientas
de verificacion, Herramientas
de certificacion basadas
Energy Plus-SG SAVE, Sis-
temas constructivos eficientes,
Sistemas en PYL, Calculo de
puentes Térmicos con
THERM vy Sostenibilidad,
entre otros. Desde el comienzo
de estas formaciones, el pro-
grama tuvo tal acogida que
mds de 45 Colegios oficiales
de Arquitectos, Arquitectos
Técnicos, Ingenieros e Inge-
nieros Técnicos, quisieron for-
mar parte del mismo como co-
laboradores.

Las jornadas nacionales del
Aula de Prescriptores han con-
tado con la asistencia virtual
de 9420 asistentes prescrip-
tores y de 1420 asistentes en
las formaciones regionales.

Algunas de las jornadas han
sido compartidas a través de
la plataforma YouTube, alcan-
zando cerca de 20.000 visua-
lizaciones en apenas 4 sema-
nas.

Atendiendo a la buena aco-
gida de estas jornadas, Aca-
demia Isover y Academia
Placo preparan ya sus proxi-
mas sesiones, cuya informa-
cién puede encontrarse en:
https://www.isover.es/acade-
mia-online. ®
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Bosch Comercial e Industrial lanza
una web que mejora la experiencia

tel usuario

1 drea Comercial e Indus-

trial de Bosch Termotec-
nia, divisién perteneciente al
Grupo Bosch, lanza una nueva
pagina web corporativa con
el objetivo de ofrecer una ex-
periencia de usuario mejorada,
mds accesible y enriquece-
dora. Entre las mejoras de la
pagina destaca la nueva es-
tructura de la web y la infor-
macion, que se han redefinido
para adaptarse a las demandas
y necesidades de los consu-
midores digitales, ofreciendo
mds contenido de valor y am-
pliando las posibilidades de
contacto con la marca.

Este site servird de plata-
forma para dar a conocer las
principales caracteristicas de
las soluciones de Bosch
Termotecnia en calefaccién y
aire acondicionado para uso
comercial y del drea industrial.
Ademés, para los profesionales
del sector, la nueva pagina web
serd una herramienta de so-
porte y servicio a través de di-
ferentes funcionalidades, como
la descarga de una gran varie-
dad de documentacidn técnica
y comercial, el portal de for-
macion de la Academia Bosch
Termotecnia o una nueva sec-
cién donde podran acceder a
los archivos CAD y BIM de
los productos de la marca.

T =

osch Comercal e industrial

www bosch-industrial com,es

La nueva web del drea
Comercial e Industrial de
Bosch Termotecnia ofrece
ademads acceso directo a los
usuarios que deseen solicitar
los distintos Softwares de la
marca, como su solucidén
Easy Soft E+, un programa
online que permite calcular
el ahorro energético deri-
vado del cambio de la cal-
dera actual por una nueva,
asi como la reducciéon de
emisiones contaminantes o
el retorno de la inversioén. O
el Software Air Select, una
herramienta avanzada de au-
tomatizacién de proyectos
para la gama de aire acon-
dicionado y VRF, que per-
mite definir una seleccién
réapida y segura de un com-
pleto sistema de climatiza-
cién Bosch.

Las posibilidades para con-
tactar con Bosch también se
han ampliado en esta nueva
pagina, que cuenta con varias
vias de contacto, consulta e
informacién dependiendo de
las necesidades de cada usua-
rio. Y para los consumidores
digitales que busquen infor-
macion de Buderus, el site dis-
pone de toda la informacién
necesaria sobre los productos
de la marca. www.bosch-in-
dustrial.com/es.

ELGi Compressors crece en Europa

LGi Equip-
ents Limi-
ted, uno de los
principales fabri-
cantes de compre-
sores a nivel mun-
dial con més de 2
millones de insta-
laciones realiza-
das en 120 paises,
estd potenciando su presencia
paneuropea a través de su fi-
lial ELGi Compressors Eu-
rope. Tras la inauguracién de
su nueva sede central en Bél-
gica, ELGi Compressors esta
realizando importantes inver-
siones relacionadas con el
crecimiento del equipo direc-
tivo, la ampliacién de la es-
tructura de ventas y servicios,
la expansién del catdlogo de
producto y la consolidacién
de su presencia en el canal
de ventas a lo largo de la re-
gion.

Chris Ringlstetter, Presi-
dente de ELGi Europe, ex-
plic6: “En ELGi, nuestra vi-
sién del producto y de las
operaciones es ser ‘Always
Better’ (‘Always Better’, tra-
ducido al espafiol Siempre
Mejores, es el eslogan de

ELGi). En la actualidad, es-
tamos reforzando esta filosofia
introduciendo soluciones de
aire comprimido de tltima tec-
nologia centradas en el cliente
y formando equipos de ventas
paneuropeos con gran expe-
riencia. Confiamos en que
ambas iniciativas jueguen un
papel esencial en la captacién
y fidelizacién de nuestros
clientes. Adicionalmente, para
seguir siendo ‘Always Better’
estamos impulsando nuestra
presencia en el canal al mismo
tiempo que construimos rela-
ciones duraderas con nuestros
socios comerciales en todo el
territorio.”

Con el objetivo de ampliar
la presencia de ELGi en la pe-
ninsula ibérica, Victor Esco-
lano, ha sido nombrado Re-
gional Manager de Espafia &
Portugal.

Getac presenta A14062, una tahleta
te 14 pulgadas robusta y potente

etac ha lanzado su se-

gunda generacion de ta-
bletas A140 totalmente ro-
busta.

La A140 G2 ofrece una ex-
traordinaria potencia de pro-
cesamiento y un tiempo de la-
tencia optimo sin pérdida de
rendimiento, incluso cuando
se ejecutan grandes cantidades
de aplicaciones simultdnea-
mente. Los graficos UHD in-
tegrados y una pantalla Lu-
mibond 2.0 de 14 pulgadas de
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gran tamano —la mayor de la
gama de tabletas de Getac—
permiten a los usuarios ver
toda su informacion con gran
detalle en una sola pantalla,
sin necesidad de desplazarse
innecesariamente. E1 A140
G2 también tiene la certifica-
cién MIL-STD 810H e IP65,
lo que significa que puede so-
portar caidas de hasta 1,2 me-
tros, asi como choques, de-
rrames, vibraciones, polvo,
liquido y més.



Mercado a plazo de Londres del crudo Brent (en ddlares/barril)

MAYO JUNIO JULIO AGOSTO SEPTIEMBRE OCTUBRE NOVIEMBRE DICIEMBRE ENERO

2020 2020 2020 2020 2020 2020 2020 2020 2021
11 MAYO = = 29,63 30,65 31,57 32,40 33,21 33,93 34,51
12 MAYO = = 29,98 30,81 31,60 32,35 33,11 33,80 34,35
13 MAYO = = 29,19 29,96 30,73 31,55 32,40 33,17 33,80 s
14 MAYO - - 31,13 31,64 32,22 32,87 38,57 34,26 34,81 ”"::;"

-

Mercado a plazo de Nueva York del crudo WTI (en dolares/barril)

' ¢ 5 < =
15 MAYO - - 32,50 32,80 33,28 33,84 34,49 35,11 35,61 m I I NAR Es -

MAYO JUNIO JULIO AGOSTO SEPTIEMBRE OCTUBRE NOVIEMBRE DICIEMBRE ENERO

2020 2020 2020 2020 2020 2020 2020 2020 2021
11 MAYO - 24,14 25,08 26,76 28,10 29,05 29,87 30,57 31,15
12 MAYO - 25,78 26,33 27,43 28,49 29,26 29,97 30,60 31,11
13 MAYO - 25,29 25,68 26,80 27,84 28,62 29,37 30,06 30,65
14 MAYO = 27,56 27,88 28,66 29,42 30,00 30,57 31,11 31,58 12TH - 13TH
15 MAYO = 29,43 29,52 30,12 30,69 31,11 31,56 32,01 32,40
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Mercado a plazo de Londres del gaséleo (en ddlares/tonelada)

MAYO JUNIO JULIO AGOSTO SEPTIEMBRE OCTUBRE NOVIEMBRE DICIEMBRE ENERO

2020 2020 2020 2020 2020 2020 2020 2020 2021
11 MAYO 240,50 258,00 271,75 279,75 286,75 295,00 300,50 304,25 309,50
12 MAYO 240,00 250,00 265,00 274,50 282,25 291,00 297,00 301,25 306,75
13 MAYO = 245,25 261,00 270,75 279,00 287,75 293,75 298,00 303,75
14 MAYO = 255,25 270,00 279,25 287,00 295,00 300,50 304,50 310,00
15 MAYO = 269,75 282,25 290,50 297,75 305,25 310,25 314,00 319,00

4 | MADRID
ving? | LNG & SHIPPING

2018 4T. 2019 2019 1T.2020  2T.2020  3T.2020  4T.2020 2020
DEMANDA

AMERICA DEL NORTE 25,5 25,6 25,6 25,2 25,6 26,1 25,9 25,7

EUROPA 14,3 14,1 14,2 13,9 14,2 14,6 14,2 14,2

PACIFICO 8,1 8,1 7.9 8,3 7,5 7.6 8,1 7.9

TOTAL OCDE 479 47,9 476 475 473 483 483 478

TOTAL NO-OCDE 51,4 523 52,5 51,4 523 53,9 53,9 53,1

DEMANDA TOTAL 99,3 101,2 100,1 98,8 100,6 102,3 102,2 101,0 .

OFERTA S -

TOTAL NO-OPEP 62,9 66,3 65,0 66,1 66,8 675 67,7 67,0 FU nd a C I D n
CRUDO OPEP 319 29.8 30,0 - - - - - '

GNL OPEP 5,5 5,5 5,5 5,5 5,5 5,5 5,5 5,5 |ngenier0 ]orge Juqn
TOTAL OPEP 37,4 35,3 35,5 - - - - -

OFERTA TOTAL 100,3 101,6 100,5 - - - - -

Evolucion y estimacion de la oferta/demanda mundiales de petrdleo

(En millones de barriles/dia)
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El estudio de analisis
sectorial de referencia
para la industria energetica

Desde 1970 la revista OILGAS publica el inico EWISERY espafiol
especializado en las industrias de petréleo, petroquimica, gas y

productos petroliferos. EnCiClOpedia NaCiOnal

La ENCICLOPEDIA 2020 es una base de datos tinica que recoge en cada

’
edicion mas de diez mil datos exclusivos, contrastados y actualizados, d el Petro l e O

reunidos en un Unico volumen encuadernado a todo lujo.

La referencia imprescindible en el sector energético. Petro quimi Ca y Gas

e Andlisis de mercado

e Perfil de compaiiias y sus principales ejecutivos

e Informacidon estadistica

e Directorios sectoriales

e Legislacion revisada

e Censo de proyectos de las principales ingenierias
e Guia de suministradores
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ENCICLOPEDIA NACIONAL DEL PETROLEO
PETROQUIMICA Y GAS

El Ginico estudio anual de las industrias de energia, petroleo,
petroquimica, gas y productos petroliferos.

Reserve ahora su EDICION 2020 i beneficiese de las magnificas

ventajas de nuestra [J{2g @il (|

EL PRECIO ESPECIAL RESERVA EDICION 2020
DE 128 EUROS ES VALIDO PARA PEDIDOS
ABONADOS ANTES DEL 31/10/2020 A PARTIR
DEL 1/11/2020 EL PRECIO ES DE
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CITRANSFERENCIA O CHEQUE A NOMBRE DE SEDE TECNICA, S.A. POR 128 EUROS
O TARJETA OVISA / O 4B / O MASTERCARD

NUMERO

TITULAR

FECHA CADUCIDAD

[ DOMICILIACION ADEUDO DIRECTO SEPA Paguese con cargo a nuestra C/C la cantidad de 128 euros a SEDE TECNICA, S.A

BANCO

IBAN

CODIGO BIC/SWIFT

Por medio de la presente y de acuerdo con la legislacion vigente, mediante el envio de esta orden de domiciliacion, el deudor autoriza (A) a
SEDE TECNICA, S.A. con CIF A28219509 a enviar 6rdenes a su entidad financiera para adeudar en su cuenta y (B) a su entidad financiera
para efectuar los adeudos en su cuenta de acuerdo con las instrucciones de SEDE TECNICA, S.A.

EnMadrid,a........cccee. e i de 2020 | Firma y sello

De conformidad con lo establecido en el Reglamento General de Proteccion de Datos 2016/679, SEDE TECNICA S.A. pone en su
conocimiento que los datos de cardcter personal facilitados serdn incorporados a un fichero, con la finalidad de gestién de su
suscripcién. Ello no obsta la posibilidad de los tratamientos autorizados por Usted para los tratamientos para finalidades
publicitarias, conservdndose esta informacién mientras Usted no ejercite su derecho de supresion u oposicion y posteriormente
durante los plazos legales de reclamacion. Los datos no se cederdn a terceros, salvo en los casos en que exista una obligacion
legal. Usted tiene el derecho a acceder a sus datos personales, rectificar o solicitar su supresién cuando los datos ya no sean
necesarios para los fines para los que fueron recogidos, asi como cualesquiera derechos reconocidos en el RGPD 2016/679 en
C/Poeta Joan Maragall, 51. CP 28020 de Madrid o inf detecnica.com. Cualquier persona puede presentar una reclamacion
ante la Agencia Espariola de Proteccién de Datos, estando los formularios disponibles en la web www.agpd.es en caso de
considerar que sus derechos no han sido satisfechos.

A continuacion, le detall las siguit finalidades que se van a realizar con sus datos. En caso de no estar de acuerdo con
alguna de ellas marque la casilla “No consiento”. Por favor, es obligatorio marcar una de las dos opciones:
1- Autorizacién para ofrecerle informaciones y noticias por cualquier medio (postal, email, teléfono, etc.) relacionados con los
servicios solicitados y fidelizarle como cliente. O NO CONSIENTO O SICONSIENTO

FIRMADO ............
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