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Exito del VI Congreso
Mediterraneo

tle Climatizacion,
Climamed 2011

urante los dias 2 y 3 de junio de
D2011 tuvo lugar la sexta edicion

del Congreso Mediterraneo de Cli-
matizacion, Climamed’11, promovido
por las principales Asociaciones Inter-
nacionales de Técnicos de Climatiza-
cion y Refrigeracion, ATECYR (Espana)
AICARR (ltalia), AICVF (Francia), APIRAC
(Portugal) y TTMD (Turquia).

Se celebrd en el marco de la Casa
de América, donde el sector tuvo la
oportunidad de intercambiar experien-
cias, conocimientos y reglamentacion
existentes del sector, tan especifico,
de Climatizacion y Refrigeracion.

La bienvenida al Congreso e Inaugu-
racion Oficial, fue llevada a cabo por Eva
Piera, viceconsejera de Economia, Co-
mercio y Consumo de la Comunidad de
Madrid, y por los Presidentes de las Aso-
ciaciones convocantes: Juan José Qui-
xano Burgos, Presidente de ATECYR; Re-
nato Lazzarin, representante de AICARR;
Bernard Montmoureau, presidente de
AICVF; Fernando Brito, presidente de
APIRAC y Gurkan Ari, presidente de
TTMD.

(Pasa a pagina 2)

La CNG investiga
a 21 almacenistas
tle fontaneria

y saneamiento

a Comision Nacional de la Com-
Lpetencia (CNC) ha incoado un

expediente sancionador a 21
almacenistas de material de sa-
neamiento y fontaneria por posi-
bles practicas restrictivas de la
competencia. Las inspecciones pre-
liminares realizadas por el orga-
nismo han arrojado indicios racio-
nales de la existencia de conductas
prohibidas, por lo que abre ahora
una investigacion e incoa expe-
diente que tiene como plazo ma-
ximo de instruccion 18 meses. Las
conductas realizadas por las com-
panias consistirian en la fijacion
de forma directa e indirecta, de
precios y de otras condiciones co-
merciales o de servicios.

Las almacenistas a las que se
les ha incoado el expediente, casi
todas ellas de la Comunidad Va-
lenciana, son Almacenes meta-
ldrgicos (Almesa), de Barcelona,

(Pasa a pagina 2)

Jaime Garcia
Presidente de AFECH

“H cambio desde la antigua
homologacion hasta el Marcado CE
ha significado un verdadero
esfuerzo para los fabricantes”

e acuerdo con lo sucedido en
Dlos Gltimos ejercicios, la crisis

econdémica ha seguido teniendo
una notable incidencia en todos los
sectores, especialmente en los re-
lacionados con la construccion.
Jaime Garcia, presidente de la Aso-
ciacion de Fabricantes de Chime-
neas y director comercial de la em-
presa Dinak, senala que 2010 ha
supuesto una continuacion de lo su-
cedido en el ano anterior en todos
los sentidos, con unos niveles de
ventas estables o ligeramente a la
baja. La reduccion de los costes o el
intento de abrir nuevos mercados
en el exterior se perfilan como las

Unicas alternativas viables para las
empresas del sector.

En la entrevista que publicamos
a continuacion, Garcia ofrece una
vision panoramica de la actualidad
del sectory las perspectivas a corto
y medio plazo.

- ¢Qué balance hace del iltimo
ano en el sector, ya muy vapuleado
por la crisis en los anteriores ejer-
cicios?

Bien, el 2010 ha sido una con-
tinuacion en todos los sentidos del
2009, ano en el que se produjo un
fuerte descenso en la actividad.

(Pasa a pagina 6)

Vitogas duplica la capacidad
te su planta de yas licuado en Lugo
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itogas inauguré el pasado 30 de
Vjunio sus nuevas instalaciones ubi-

cadas en Sober (Lugo), la planta de
distribucion de gas licuado desde la
que prestara servicio a toda la Comu-
nidad Autbnoma de Galicia y zonas ad-
yacentes (Asturias, Cantabria y Castilla
Leon).

Al acto, presidido por el Alcalde de
Sober (Luis Sanchez Guitian) y el Con-
sejero Delegado de Vitogas Espana
(Manuel Ledesma), acudieron otras au-
toridades locales y del ambito energé-
tico y una selecciéon de empresarios
instaladores de la zona.

(Pasa a pagina 12)
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La UE impuisa el GNL
como combustible
para la navegacion
maritima

| pasado 21 de junio se presenta-
Eron y analizaron los ocho progra-

mas aprobados por la Red Tran-
seuropea de Transporte (TEN-T) en
2010 y actualmente en fase de desa-
rrollo. Entre ellos, destacé el proyecto
piloto para evaluar la viabilidad de la uti-
lizacion del gas natural licuado (GNL) en
el transporte maritimo, que se esta lle-
vando a cabo por un consorcio inter-
nacional con la participacién de Bél-
gica, Dinamarca, Finlandia, Suecia y
Noruega.

El programa, dotado con 26 millones
de euros, consiste en analizar la viabi-
lidad del uso de barcos propulsados
por GNL y la puesta en marcha de un
piloto que servira de plataforma de
pruebas de cara a la evaluacion de las
posibilidades futuras de aplicacion a
gran escala.

Los responsables del proyecto, pre-
sentado por Mogens Bech, de la Auto-
ridad Maritima Danesa, estan identifi-
cando los factores criticos, como la
cadena de suministro de GNL, las es-
taciones de abastecimiento maritimo,
los aspectos de seguridad, las politicas
(normativa) que habria que desarrollar
y los estandares de la industria (sector).
Un aspecto clave sera la competitividad
en precio frente a otros combustibles.

Si el resultado es satisfactorio, se
abriria un nuevo mercado potencial
para este combustible, sensiblemente
menos contaminante que los fueles uti-
lizados actualmente en el transporte
maritimo.
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Un aiio ma lebro

La Noche de Climatizacion 2011

en el ya tradicio-

EI pasado 1|7 de élLu de I
junio, tuvo lugar, g

nal marco del Pabe-
[I6n de Caza del Cas-
tillo de Vinuelas de
Madrid, la celebracion
de La Noche de Cli-
matizacion 2011.

Este evento, que
ha congregado, una
edicion mas, a un
gran ndmero de pro-
fesionales del sector
de la climatizacioén ha
contado con el patro-
cinio de: Carrier-Tos-
hiba, Ceis, Ciat, Dai-
kin, Hitachi, Ifema,
Johnson Controls, Jun-
kers, Panasonic y Sau-
nier Duval.

Las Asociaciones AEDICI, AFEC,
AMASCAL, AMICYF, ASETUB, ASIMC-
CAF, ATECYR, CNI, CONAIF y FEGECA,
que forman parte del Comité Orga-
nizador de la Feria de Climatizacion,
han sido las convocantes del acto y
AFEC, como ya es tradicional, se ha
encargado de la organizacion del
mismo.

El evento comenz6 con un coctel,
servido en los jardines del Castillo,
y, posteriormente, se sirvié una
cena. Antes de iniciarse la misma,
se procedio al acto académico, pre-
sentado por Julio B. Cano.

En el transcurso del mismo, José
M? Alvarez del Manzano, Presidente
de la Junta Rectora de IFEMA, pre-
sento los resultados de la feria de
CLIMATIZACION 2011, destacando la
labor realizada por el equipo, diri-
gido por Maria Valcarce, que ha
hecho posible que la feria haya con-
tado con un importante nimero de
expositores y alcanzado los casi
48.000 visitantes.

A continuacion se hizo entrega
del premio de climatizacion a Aure-
lio Garcia, Ex Presidente del Comité
Organizador de Climatizacion y Ex
Presidente de AFEC, por su trayec-
toria profesional a favor del sector.
Eloy de Sola fue el encargado de
hacer un resumen de su perfil per-
sonal y profesional, destacando su
importante labor en pro de la cli-
matizacion y su aportacion a la pro-
mocion del asociacionismo en el
sector.

Javier Fernandez de Bordons,
Presidente de AFEC y del Comité
Organizador de Climatizacion, fue el
encargado de entregarle el premio,
con la presencia en el estrado de
los Presidentes de las asociacio-
nes convocantes, presentes en el
acto.

Aurelio Garcia tuvo palabras
de agradecimiento, para todas
aquellas personas, empresas e
instituciones que han formado
parte de su trayectoria profesional
y personal.

La GNG investiga a 21 almacenistas
te fontaneria y saneamiento

(Viene de pagina 1) Banhos Sumicasa
(Sumicasa), Distribuidores Concesio-
narios (Diteco), Gallego Villar, General
de Saneamientos y Técnicas Ambien-
tales Macc, Grup CST & Batmar, Her-
bezca, Imeca de Valencia, Limac Ma-
teriales de Construccion, Miguel
Casares, Sanchez Pla, y Saneamiento
Martinez, Saneamiento y Suministros
(Sanysum), Sanejament Tuberias Alcon
(Sita), Sualfont, Suministros Coplasa,
Suministros Gonzélez e Hijos, Sumi-
nistro Marval, Suministros Tubogrif, Tu-

berplas y la madrilena Tubos y Hierros
Industriales (Thisa).

La investigacion se inicio6 tras la de-
nuncia presentada por la Asociacion de
Empresarios de Fontaneria, Instalacio-
nes Térmicas, Gases y Demas Fluidos
de la Comunidad Valenciana (Aseif) ante
el Tribunal de Defensa de la Competencia
de dicha comunidad. La CNC realiz6 ins-
pecciones posteriormente en las sedes de
Diteco, Imeca, Sanchez Pla, Saneamiento
Martinez y Tuberplas, que han desenca-
denado la apertura del expediente.

Exito del VI Congreso Mediterraneo
de Climatizacion, Climamed 2011

(Viene de pagina 1) La celebracion
de ésta edicion del Congreso ha contado
con el apoyo Institucional del Instituto
para la Diversificacion y Ahorro de la Ener-
gia (IDAE) y la Comunidad de Madrid, Asi
como con los patrocinadores exclusivos:
LG, Grundfos, Saunier Duval, Trox Tech-
nik, Uponor, Vaillant, Victaulic y Wilo y
con los patrocinadores oficiales: Baxi-
roca, Ciat, Daikin, Instrumentos Testo,
Isover, Junkers, Remica, TA Hydronics, y
Zehnder.

La convocatoria realizada para la par-
ticipacion de ingenieros, proyectistas,
consultores, fabricantes, arquitectos, em-
presas del sector y Organismos Institu-
ciones, contd con la presencia de mas de
320 profesionales que representa un in-
cremento de un 40% sobre la pasada
edicion celebrada en Lisboa, y en la apre-
tada programacion se desarrollaron 69
conferencias entre ponencias orales, se-
siones plenarias y magistrales y ponen-
cias poster.

Climamed 2011 se ha consolidado
como el principal referente europeo del
sector de la Climatizacion y refrigeracion.
La presencia de extranjeros al congreso
representaba el 17,5 % de los asistentes,
asi como el 48 % de las conferencias
impartidas.

CONCLUSIONES

Climamed 2011 ha estado marcado
por cuatro grandes temas de latente ac-
tualidad, todos ellos tratados de forma ex-
tensa en dos de las sesiones plenarias
y magistrales y en el resto ponencias:

e |a certificacion energética; situa-
cion y futuro.

e | a calidad del aire exterior y deter-
minacion por tanto de la calidad del aire
interior.

e | as auditorias energéticas.

e | a construccién sostenible

La certificacion energética aln esta,
por lo que ha quedado demostrado en
todas las sesiones, sin desarrollar, ni
aplicar totalmente.

Aunque el Real Decreto de Certifi-
cacion Energética se publico en el ano
2007 ademas de profundizar en el co-
nocimiento de las herramientas, se ne-
cesita un mayor grado de compromiso
para aplicarlo. Por ello es imprescindi-
ble invertir en tiempo y en recursos
para la formacion antes de que la eti-
queta energética de los edificios lle-
gue a la ciudadania.

La situacion se aborddé desde dife-
rentes puntos de vista, con total coin-
cidencia en la importancia que tendria
la publicacion del Real Decreto por el que
se regule la certificacion energética de
edificios existentes y la aprobacion de las
herramientas legislativas que permitan
certificar dichos edificios. No debemos
olvidar que los edificios que realmente
consumen son los existentes y es en
estos donde tenemos que dedicar parte
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de nuestros esfuerzos para llegar al ob-
jetivo 20-20-20.

Al hilo de esto, y también comentado
alo largo del congreso, se tendria que
aprovechar e intentar armonizar los tra-
bajos que desde la administracion cen-
tral en primer lugar, y desde las auto-
nomias, se estan realizando para la
implantacioén y desarrollo de la certifi-
cacion energética. El sector reclama
un gran impulso para que se llegue a de-
sarrollar la certificacion energética en
nuestro pais.

El segundo tema abordado durante
el congreso, ha sido la calidad de aire in-
terior. Uno de los ponentes lo dijo muy
claro "de poco nos sirve que nuestros
edificios sean de una alta eficiencia ener-
gética, incluso que fueran de consumo
energético casi nulo, si luego su califica-
cion de calidad de aire interior es Z".

El RITE legisla qué calidad de aire
deben tener los edificios en funcién del
tipo de actividad desarrollada en ellos y
de la calidad del aire exterior, pero es ne-
cesario disponer de un mapa que nos in-
dique cual es la calidad de nuestras ciu-
dades, y por eso ha resultado muy
interesante el mapa ODAS editado por
ATECYR (calidad de aire exterior) presen-
tado durante el congreso.

El Documento que pronto vera la luz
recoge la recopilacion y el analisis de los
datos ofrecidos por las estaciones de
medida de calidad del aire oficial de las
comunidades autébnomas y ayuntamientos
en concreto de las siguientes ciudades,
A Coruna, Barcelona, Bilbao, Madrid, Se-
villa, Valencia, Valladolid y Zaragoza du-
rante el periodo de 2004 a 2010.

La tercera y cuarta linea del con-
greso han sido las auditorias energéticas
y la construccion sostenible, que hoy en
dia es uno de los temas mas relevantes
del Sector de la Climatizacion.

Tienen que existir sinergias para que
la certificacion de edificios existentes
esté relacionada con las auditorias ener-
géticas.

La certificacion energética de edificios
de nueva construccion esta en una fase
mas avanzada, pero adn faltan herra-
mientas para conseguir que los hitos
de las auditorias estén marcados, por
protocolos de medicion que garanticen
los ahorros estimados y que se publi-
quen atlas potenciales de ahorro ener-
gético. Asunto lo suficientemente tra-
tado en la mesa redonda sobre
Auditorias Energéticas. Situacion actual
y su problematica.

Todo los temas tratados en Climamed
2011 han sido muy interesantes y habra
que seguir trabajando en las lineas mar-
cadas para que tanto los edificios nuevos
como los existentes mas eficientes, in-
corporando la realizacion de auditorias
energéticas y contemplando la calidad
de aire interior de alta salubridad para
que no tengamos edificios con calificacion
energética A con calidad de aire Z.
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CONAIF elabora un Plan Estratégico
para reforzar su posicion

deracién Nacional de Asociacio-

nes de Empresas de Fontaneria,
Gas, Calefaccion, Climatizacion, Pro-
teccion contra Incendios, Electricidad
y Afines (CONAIF) ha aprobado por
unanimidad el Plan Estratégico 2011-
2014, el primero en la historia de
esta organizacion empresarial, a la
que servira de guia durante los pro-
Ximos anos.

Elaborado durante unas jornadas
de trabajo celebradas los dias 24 y 25
de mayo en Navacerrada (Madrid),
este Plan Estratégico esta dirigido al
conjunto de la Confederacion Nacional
y pretende reforzar la posicion de CO-
NAIF en el sector, mejorar los servicios
ofrecidos a sus asociaciones provin-
ciales y los socios de éstas, asi como
optimizar los recursos disponibles,
entre otros objetivos. Todo ello para lo-
grar al final de su vigencia que CONAIF
sea reconocida como “la Confedera-
cion empresarial lider del sector por re-
presentatividad e iniciativas, que trans-
mita a la sociedad una imagen de
excelencia y fiabilidad, que ofrezca
servicios eficientes a sus asociacio-
nes, sirva para cohesionarlas y de-
sarrolle una politica de alianzas”.

Su aprobacion es, asimismo, la
respuesta de CONAIF a los duros tiem-
pos por los que atraviesa el sector
de las instalaciones, con dificultades
por parte de las empresas para ac-
ceder a la financiacion, elevados in-
dices de morosidad y descenso ge-
neralizado de la actividad. Segun ha
manifestado el presidente Esteban
Blanco, “s6lo una organizacion fuerte
en el ambito nacional como CONAIF,
con peso en las instituciones y vo-
luntad de cooperacion con los demas
agentes del sector —tal y como ha
quedado recogido en las lineas es-
tratégicas del Plan— puede tener ca-
pacidad suficiente como para influir en
las instancias necesarias hasta cam-
biar la tendencia actual, haciéndola
mas ventajosa para las empresas ins-
taladoras espanolas”.

En una valoracion final, Esteban
Blanco ha dicho que “iniciativas como
ésta vuelven a poner de manifiesto el
liderazgo de CONAIF que, con 49 aso-
ciaciones provinciales y a través de
ellas mas de 20.000 empresas ins-
taladoras integradas, es la organiza-
cion mas representativa, influyente y
prestigiada del sector en el ambito
nacional”.

El presidente ha hecho especial
hincapié en que este Plan cuente con
la maxima participacion, por lo que en
su elaboracion han participado el Co-
mité Ejecutivo en pleno, cuyos miem-
bros representan a las provincias de
Valladolid, Lérida, La Coruna, Valencia,
Malaga, GuipUzcoa, Caceres, Murcia,
Teruel y Cantabria; dos de los ante-
riores presidentes de CONAIF (los ac-
tuales de las asociaciones de Zara-
goza y Madrid) asi como varios
representantes del personal que tra-
baja en la Confederacion y de la ge-

L a Asamblea General de la Confe-

rencia/direccion de algunas asocia-
ciones provinciales.

Este Plan Estratégico refleja el com-
promiso de CONAIF hacia sus asocia-
ciones provinciales y el resto del sec-
tor de las instalaciones.

PLAN ESTRATEGICO CONAIF
20112014

La Mision de Consiste en cohe-
sionar, representar y defender los in-
tereses del sector y dar servicios a
las asociaciones que integran la Con-
federacion, de acuerdo a sus necesi-
dades, prestando especial atencién a
difundir la cultura de gestion excelente
y la innovacion en el tejido empresarial.

e Vision: CONAIF quiere ser reco-
nocida como la Confederacion em-
presarial lider del sector por repre-
sentatividad e iniciativas, que transmita
a la sociedad una imagen de excelen-
cia y fiabilidad, que ofrezca servicios
eficientes a sus asociaciones, sirva
para cohesionarlas y desarrolle una
politica de alianzas.

e Valores: CONAIF define como
valores y principios propios los si-
guientes: La negociacion como via
de cooperacion internay con terceros;
la transparencia; la credibilidad; el
esfuerzo, el sacrificio, el compro-
miso, la perseverancia; la confianza,
a través de los comportamientos que
la generan; la lealtad; la creatividad
para la innovacion.

e Lineas estratégicas: en funcion
de la mision, la vision, los valores de
la organizacion y el analisis de las de-
bilidades, amenazas, fortalezas y opor-
tunidades, el Plan recoge cuatro gran-
des ejes estratégicos: las asociaciones
provinciales, los procesos internos de
CONAIF, las personas que trabajan en
CONAIF y los resultados que se espe-
ran obtener.

e |as asociaciones provinciales:
Aumentar la capacidad de influencia de
CONAIF en la legislacion que afecta al
sector; Potenciar la oferta de servi-
cios a las asociaciones en funcion de
sus necesidades, e incrementar la uti-
lizacion de los mismos a través de
una mayor comunicacion y la continua
innovacion.

e |Los procesos internos de CO-
NAIF: implantar un sistema de gestion
que integre todos los ambitos de la
gestion de la calidad y unifique toda la
gestion de la informacion; Especiali-
zar e incrementar la eficiencia de las
Comisiones de Trabajo.

e |as personas que trabajan en
CONAIF: lograr un equipo humano com-
prometido con la organizacion.

e Los resultados que se espera
obtener: Potenciar CONAIF como
organizacion influyente, estar y ser
reconocidos ante las instituciones
plUblicas o privadas necesarias, re-
presentando los intereses del sector
para cumplir los objetivos de la Con-
federacion; Conseguir la solvencia eco-
némica necesaria para afrontar los ob-
jetivos que se marque la organizacion.

Javier Ferrer, nuevo presidente de Confemetal

deracion Espanola de Organizacio-

nes Empresariales del Metal (CON-
FEMETAL), organizacion de la que
CONAIF es miembro, celebrada el 24 de
mayo en Madrid, ha proclamado a Ja-
vier Ferrer Dufol, nuevo presidente de
la organizacién sucediendo a Carlos
Pérez De Bricio que, a propuesta del
nuevo presidente, ha sido nombrado
presidente fundador de CONFEMETAL.

Con la Asamblea, a la que ha asis-
tido el presidente de CEOE, Juan Rosell,
ha culminado el proceso electoral ini-
ciado el pasado 5 de Abril cuando Pérez
de Bricio anunci6 su renuncia al resto

La Asamblea Electoral de la Confe-

de su mandato que hubiera terminado
en junio de 2012. Javier Ferrer Gnico
candidato a la presidencia, present6
avales de 97 de los 130 miembros de
la Asamblea Electoral de CONFEMETAL.

Tras su proclamacion, el nuevo pre-
sidente de la Confederacion ha agrade-
cido, a Carlos Pérez de Bricio, su "tra-
yectoria al frente de CONFEMETAL, que
justificaria por si sola todo un brillante his-
torial profesional, y que, en su caso es
un capitulo mas, si bien de gran impor-
tancia, en un curriculo incomparable de
trabajo al servicio de la economia es-
panola en general, y mas concretamente
de la industria de Metal”.

Expertos en Eticigncia Energética exponen
las soluciones mas innovadoras

cion de Empresas de Eficiencia
Energética, A3e, organiz6 una jor-
nada técnica sobre Soluciones Ener-
géticas Innovadoras en la que partici-
paron numerosos expertos del sector.

El presidente de A3e, Manuel Saya-
gués, fue el encargado de dar la bienve-
nida a los asistentes y de manifestar el
interés de la Asociacion por este tipo de
jornadas de caracter mas “técnico y for-
mativo” que divulgativo. “Microgenera-
cién y Cogeneracion” fue el titulo de la pri-
mera de las ponencias, impartida por
Francisco Nieto y Rubén Bermejo de ESEN
(Eficiencia y Soluciones Energéticas) que
abordaron los aspectos teoricos y prac-
ticos de esta tecnologia (motores alter-
nativos de combustion interna, turbinas
de gas, motores Stirling, pilas de com-
bustible, etc.) y las ventajas e inconve-
nientes que presentan.

Posteriormente, Vicent Ribera, del
Instituto Tecnoldgico de la energia
abordd la Calidad de la Energia (ITE)
con una ponencia titulada “Sistemas de
Filtrado de Armédnicos/Sistemas de ali-
mentacion ininterrumpida”.

Rudolf Steinbauer de Schneider Elec-
tric fue el encargado de explicar el “Con-
trol de Motores con Garatia de Ahorro”.

En la segunda parte de la jornada, Ar-
kaitz Izaguirre, de Inergétika, expuso a

EI pasado 30 de junio, la Asocia-
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y cambia de marca

on la participacion de un centenar
de empresarios —industriales y del

sector de la energia—y represen-
tantes de la Administracion, el Insti-
tuto para la Diversificacion y Ahorro de
la Energia , dependiente del Ministerio
de Industria Turismo y Comercio, ha
conmemorado su 25 aniversario, coin-
cidiendo, ademas, con el cambio de
su marca.

En 1986 el IDAE inicia su andadura
como entidad publica y desde enton-
ces actla en una doble vertiente. Por
una lado, empresarial; es decir, invir-
tiendo con un riesgo calculado en pro-
yectos innovadores y ejemplarizantes
que contribuyan al desarrollo tecnol6-
gico y la creacién de mercado; y , por
otro, prestando asistencia técnica ex-
perta al Ministerio al que pertenece en
el diseno y aplicacion de estrategias,
planificaciones, normas y medidas que
contribuyan a lograr los objetivos que
tiene marcados Espana en materia de
mejora de la eficiencia energética y par-
ticipacion de las energias renovables en
nuestro abastecimiento.

En estos 25 anos, el IDAE ha inter-
venido en un total de 342 proyectos
de inversion directa, con un volumen
econdémico de 500 millones de euros
que, a su vez, han movilizado en torno
a los 1.600 millones de euros.

A las actuaciones anteriores hay que
anadir otros miles de proyectos promo-
vidos por el IDAE a través de sus lineas
de financiacion y ayudas (Planes de Ac-
cion de la Estrategia de Ahorro y Efi-
ciencia Energética, ICO-IDAE, Convenios
con las CC.AA para el Plan de Energias
Renovables, Programa de Proyectos Es-
tratégicos, Proyecto MOVELE, etc., ges-
tionando miles de millones de euros).

los presentes una ponencia sobre “Alum-
brado e lluminacion en Naves Industria-
les” en la que repasoé los equipos elec-
trénicos para luminarias de descarga,
la fluorescencia electrénica TS5 en sus-
titucién de equipos de descarga, la sus-
titucion de luminarias de descarga por
proyectos de led, la automatizacion de
encendidos y apagados y los sistemas
de regulacion de luminarias en funcion
del nivel de iluminacion.

José Maria Sotro de AIN tomé la pa-
labra para pronunciar una conferencia
sobre “Equipos de Combustion: Hornos
y Generacion de Vapor y Agua Caliente”,
exponiendo los distintos tipos de cal-
deras (con economizador, de conden-
sacion, de biomasa) y otros aspectos
técnicos como la regulacion electrénica
de quemadores y calderas o la recupe-
racion de condensados a final.

La dltima de las intervenciones verso
sobre la “Acumulacion de Energia Tér-
mica con Material de Cambio de Fase y
su Aplicacion a la Climatizacion” a cargo
de Gema Martinez de CIAT que relatd
c6mo la acumulacién de energia térmica,
asi como una gestion eficiente de las ins-
talaciones de climatizacion que tienen
como fluido caloportador el agua, permi-
ten desplazar la produccion a horas en las
que la tarifa eléctrica es mas econémica.
Esta acumulacion también permite la re-
duccién del tamano de los equipos y por
tanto una reduccion de la acometida eléc-
trica y la potencia contratada.

La Jornada Técnica ha estado or-
ganizada por la Asociacion de Empresas
de Eficiencia Energética y vertebrada a
través del Grupo de Trabajo de “Solu-
ciones Tecnolbgicas Innovadoras-Fi-
nanciacion de Innovaciones”.

La Asociacion pondra en marcha
un amplio programa formativo a partir
del mes de septiembre con el fin Ul-
timo de contribuir a la capacitacion de
los profesionales en Eficiencia Ener-
gética y acreditar la figura del Experto
en Auditorias Energéticas.

aniversario

Cabe destacar, asi mismo, que el
IDAE ha sido el motor que ha impul-
sado el desarrollo de nuevas tecnolo-
gias que hoy tienen un peso especifico
muy importante en el panorama ener-
gético espanol.

La movilidad urbana, especialmente
la eléctrica, la eficiencia energética e im-
plantaciéon de renovables en la edifica-
cién, asi como la rehabilitacion ener-
gética de los edificios, el alumbrado
de alta eficiencia, los proyectos inno-
vadores en la industria, las tecnologias
renovables emergentes como las rela-
cionadas con las olas y las mareas; o
las de uso térmico para el sector do-
méstico, como la geotermia, la bio-
masa y la solar; o la energia termoe-
|éctrica con generacion directa de vapor,
son el tipo de proyectos que ocupan
al IDAE de hoy.

Pero, ademas, el Instituto lleva a cabo
una intensa actividad ligada a los Pla-
nes de Accion de Ahorro y Eficiencia Ener-
géticay al Plan de Energias Renovables.

Coincidiendo con su 25 aniversa-
rio, el IDAE estara representado a par-
tir de ahora por una nueva marca.

Esta nueva marca pretende visuali-
zar la alianza entre la eficiencia ener-
gética y las energias renovables, con el
denominador comun de la innovacion
tecnolégica, como pilares estratégicos
de un modelo energético basado en la
sostenibilidad.

Coincide, asi mismo, el 25 aniversa-
rio y la nueva imagen del IDAE, con el lan-
zamiento de la dltima campana de sen-
sibilizacion ciudadana para el ahorro de
energia, cuyo protagonista vuelve a ser
la Seleccion Espanola de Fatbol, cam-
peona del mundo, y su entrenador Vi-
cente del Bosque.



Asambiea General de AFEC

ciacién de Fabricantes de Equipos de

Climatizacion, correspondiente a lo
acontecido en el gjercicio 2010, se cele-
bro el pasado 11 de junio, en la ciudad de
Granada.

El presidente, Javier Fernandez de Bor-
dons, abrid la reunion de la Asamblea Ge-
neral Ordinaria, dando la bienvenida a los
asistentes, y procediendo a continuacion
a desarrollar el contenido del texto intro-
ductorio de la Memoria del citado ejercicio,
haciendo mencion especial al reforzamiento
de la presencia de AFEC en instituciones
y organismos oficiales, nacionales y euro-
peos; al aumento del nivel y calidad de la
informacion y de los servicios prestados a
los asociados, asi como a la potenciacion
de la visibilidad interna y externa de AFEC.

En el curso de la reunion, el director Ge-
neral, José M? Ortiz, procedi6 a repasar el
Informe de Gestion, y a desarrollar dife-
rentes puntos de la Memoria, como: El
Entorno Econémico; el Mercado; las Re-
laciones Institucionales, destacando en
este apartado el contacto mantenido con
las asociaciones del sector, tanto a nivel
nacional como europeo; El Comité Técnico
Permanente, que cuenta con la colabora-
cion de técnicos de un gran nimero de
empresas asociadas y cuyas actividades
se explicaron mas a fondo en una de las
ponencias impartidas al finalizar la asam-
blea; La Informacion en la Asociacion; las
actividades de Exportacion y de Normali-
zacion; la Legislacion de interés: la feria Cli-
matizacion 2011, etc.

En el apartado relativo a los estados
contables de AFEC y SERVIAFEC, el Teso-
rero, Eugenio de Miguel, analizé en deta-
lle las Cuentas Anuales del gjercicio 2010,
asi como los presupuestos de ambas en-
tidades para el ano 2011.

El Informe de Gestion, la Memoria, las
Cuentas Anuales, asi como los presu-
puestos correspondientes al ano 2011
fueron aprobados por unanimidad.

La Asamblea General de AFEC, Aso-

PONENCIAS

Una vez terminada la Asamblea Ge-
neral Ordinaria, y aprobada, igualmente

Saunier Duval,
Patrocinador
te Climamed 2011

aunier Duval ha participado con la ca-

tegoria de Patrocinador Exclusivo en

la celebracion de la cuarta edicion del
Congreso Mediterraneo de Climatizacion,
Climamed 2011, celebrado en Madrid los
dias 2 y 3 de junio de 2011, y promovido
por las principales asociaciones interna-
cionales de técnicos de Climatizacién y
Refrigeracion, como AICARR (ltalia), AICVF
(Francia), APIRAC (Portugal) y la espanola
ATECYR que oficiaba como anfitrionay or-
ganizadora del evento.

Con el objeto de intercambiar conoci-
mientos y experiencias en un entorno si-
milar, condicionado por la Normativa Eu-
ropea Climamed esta dirigido a todos los
paises del Mediterraneo de la Unién Eu-
ropea, como Espana, Francia, Portugal,
Italia, Turquia, Grecia, Eslovenia, Malta y
Chipre, y a los vecinos Marruecos, Argelia,
Tdnez, Libia, Egipto, Siria, Israel, Albania,
Croacia, Serbia, Bosnia-Herzegovina y Mon-
tenegro. En la presente edicion, y como no-
vedad, se ha contado con la participacion
de la asociacion TTMD, de Turquia.

Climamed se viene organizando desde
2004 y es en la actualidad una cita obligada
de referencia en la que las administracio-
nes, los técnicos, los fabricantes, los con-
sultores, los contratistas, los ingenieros, los
cientificos, los arquitectos, propietarios de
edificios, etc., disponen de una plataforma
de intercambio de informacion cientifica y
conocimientos técnicos que genere en los
paises del area mediterranea programas de
avance de las técnicas de climatizacion y
refrigeracion, tecnologias que influyen di-
rectamente en el ahorro energéticoy en el
bienestar de las personas.

por unanimidad, el acta de la misma, se
pasob a la exposicion de tres ponencias.

La primera de ellas, titulada “Euro-
vent” fue impartida por Joop Hoogkamer,
Director Ejecutivo de EUROVENT (Co-
mité Europeo de Fabricantes de Equipos
de Tratamiento de Aire y Refrigeracion),
que fue invitado a participar en la Asam-
blea para que expusiera a los repre-
sentantes de las empresas asociadas
diversos temas relacionados con la ci-
tada entidad y con la legislacion europea
que afecta al sector de la climatizacion.

La segunda ponencia titulada: Co-
mité Técnico Permanente, preparada
por Cecilia Salamanca, que no pudo
asistir por motivos personales a la reu-

nién, por lo que la misma fue impartida
por José M? Ortiz. En esta ponencia
se hizo un repaso a los principales
temas sobre los que el CTP ha estado
trabajando.

La tercera que trat6é sobre “Actua-
ciones de AFEC en relacion con la Ley
de la Morosidad”, fue desarrollada por
Pilar Budi, Adjunta a Direccion General
de AFEC. En la misma explicod diversos
aspectos relacionados con la Ley
15/2010 de modificacion de la ley
3/2004, de medidas de lucha contra
la morosidad en las operaciones co-
merciales.

Una vez finalizada la reunion, los
asambleistas y sus acompanantes se
trasladaron al “Carmen de Chapiteles”,
situado en un enclave estratégico de la
ciudad de Granada, donde se celebr6

una cena, al final de la misma el Presi-
dente de AFEC dirigi6 unas palabras a
los asistentes, agradeciéndoles su pre-
sencia y deseandoles mucho éxito tanto
a nivel personal como profesional.

;Con que energia
se mueve tu negocio’

Los clientes de Vitogas no solo se benefician del gas
propano, una energia sequra, rentable y limpia.

El gas, energia

Seqgura

Limpia

Rentable

También cuentan con el soporte profesional y eficaz
que les permite concentrarse en lo importante:

Su negocio.

VITOGAS

Nuestro servicio nos diferencia



ml dossier chimeneas & conductos *° entrevista

“H cambio desde la antigua homologacién
hasta el Marcado GE ha significado
un verdadero esfuerzo para los fabricantes”

Jaime Garcia
Presidente de AFECH

(Viene de pagina 1)  En el 2010, por lo
que sabemos, las empresa han man-
tenido con ligeros descensos las ven-
tas ya muy caidas desde el ano 2009
e incluso del 2008.

- ¢Cuales son las perspectivas a
este respecto? Se esperaba haber to-
cado fondo en 2009, luego en 2010...

Cuando hablamos de que creemos
que ya estamos tocando fondo, lo que
hacemos es, basicamente, expresar
un deseo, el de que sea asi, pero los
deseos no siempre se cumplen y mucho
mas cuando dependen de tantos fac-
tores: internacionales, nacionales,
banca, burbuja, etc., etc. Nadie puede
asegurar eso. Es mas, el ano 2011 pa-
rece todavia peor que los anteriores y
en el horizonte préximo no se ve nada
que pueda cambiar esta perspectiva.

- ¢Como han evolucionado los pre-
cios de las materias primas (el acero
en particular)?

El acero tuvo un comportamiento
al alza muy intenso en el intervalo del
2004 hasta el 2007, a partir de esa
fecha se estabiliz6 y se situ6 en cotas
mas razonables en los anos siguien-
tes. La razdén es la misma, la crisis es
para todos. Hace unas semanas, una
de las empresas mas importantes del
sector anunciaba un ERE para este ano
del 74 por 100 de los empleados de
una de sus factorias.

Desde finales del 2010 hasta prin-
cipios de este ano si ha habido un re-
punte de los precios.

- ¢Como se las estan arreglando
las empresas para superar esta si-
tuacion?

Todo esta inventado, o actuamos
con los ingresos o con los costes. Si po-
demos buscamos nuevos mercados,
por ejemplo en el exterior. Como esto
es dificil, lento y costoso, parece mas
facil intentar captar clientes a la com-
petencia o entrar en sus nichos de mer-
cado.

Ademas disminuir los costes de pro-
duccion, reducir gastos, etc.

- Una buena noticia a este respecto
fue la aprobacion de la Ley de Moro-
sidad, ¢Qué efecto ha tenido?

Esta empezando, pero no se cum-
ple; las grandes empresas siguen bus-

on

cando subterfugios para, aprovechan-
dose de su situacion de fuerza, eludir su
cumplimiento. Sin embargo, creo que
se acabara imponiendo. De hecho, ya
hay muchas menos empresas reacias
a su cumplimiento y en la medida en
que se vayan encauzando las denun-
cias y exigiendo responsabilidades a
empresas y personas, acabara im-
plantandose, creo que es cuestion de
tiempo.

- ¢Qué alternativas o huecos en el
mercado existen para subsistir?

Es la otra alternativa, buscar nuevos
nichos para nuestros productos, sec-
tores donde tradicionalmente no esta-
mos 0 no se aplican nuestros produc-
tos, que los hay. Pero no es facil llegar

El objetivo es subsistir y salir

mads fortalecido de esta crisis.

que espero aclare el mercado.
como suele ocurrir con todas las crisis

a ellos y mucho mas en un momento
como el actual, en el que la crisis es
para todos y nuestro producto se utiliza,

4

casi siempre, para sustituir a otros, fa-
bricados con materiales de menor ca-
lidad, pero mucho mas baratos.

- ¢Cual es la situacion del empleo
en el sector? ¢Y las perspectivas?

Reduccién, contraccion. Es otro de
los factores donde se actla en tiempo
de crisis 0 incrementas los ingresos o
bajas los costes y los gastos, o lo que
suele ocurrir actlas en todos a la vez.
Por lo tanto las perspectivas para el
empleo son realmente malas.

- ¢Como se ha adaptado el sector
a la normativa aprobada en los iilti-
mos tiempos?

Bien, en este aspecto los fabricantes
nacionales, salvo algunos de caracter
local y de menor tamano que siguen por
libre incumpliendo la legalidad, se han
adaptado perfectamente a la normativa,
y eso que no ha sido facil. EI cambio
desde la antigua homologacion hasta el
Marcado CE ha significado un verdadero

esfuerzo para los fabricantes.

- ¢Cuales serian los principales
retos del sector a corto y a medio
plazo?

Es una buena pregunta, con, a mi jui-
cio, facil respuesta. El objetivo es sub-
sistir y salir mas fortalecido de esta cri-
sis, que espero aclare el mercado, como
suele ocurrir con todas las crisis.

Sl JI
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E sector se muestra activo,
innovando e invirtiendo en la mejora
te la oferta y de las instalaciones

exhaustivo repaso de las novedades
del las companias que operan en
Espana en el sector de evacuacion.

La informacioén que se ofrece a con-
tinuacion ha sido recogida directamente
de las propias companias.

Pese a los signos de debilidad que
contintia mostrando la actividad econé-
mica hay que senalar que el sector se
muestra activo, innovando e invirtiendo
en la mejora de la oferta y de las insta-
laciones y, lo que es mas importante, en
la calidad de los productos que ofrecen
a medida de cada necesidad.

CHIMETAL

Empresa dedicada a la produccién
de chimeneas modulares metaélicas.
Desde sus comienzos en 1982, sus mo-
delos de chimenea son el resultado de
toda la experiencia adquirida tras anos de
investigacion, junto por el afan de satis-
facer las exigencias del mercado.

Chimetal colaboré con el Miner (ac-
tual Mityc) y demas organismos oficia-
les prestandose a realizar todas las
pruebas y ensayos para los distintos
certificados de calidad. En su apuesta
por la calidad sigue un estricto pro-
grama basado en la norma ISO9001.
Los certificados que han acreditado a
Chimetal en sus series tanto de doble
pared, triple pared y chimeneas colec-
tivas en material acero inoxidable AISI
304, AISI 316L y galvanizado:

e Homologacion del Ministerio de
Industria y Energia (CHMO0O03).

e Documento de Idoneidad Técnica
del Instituto de Ciencias de la Cons-
truccion Eduardo Torroja (DIT 243).

e Producto homologado por el De-
partamento Inmobiliario de Telefénica
(AV9000: 00664).

e Marca N de AENOR para produc-
tos de Doble Pared (certificado de pro-
ducto n° 040/111).

e Marca N de AENOR para produc-
tos de Doble Pared Colectiva Solo Eva-
cuacion Atmosférica (certificado de pro-
ducto n° 040/109).

e Marca N de AENOR para produc-
tos de Doble Pared Colectiva Solo Eva-
cuacion Estanca (certificado de pro-
ducto n° 040/110).

e Marca N de AENOR para produc-
tos de Triple Pared Colectiva (certifi-
cado de producto n° 040/114).

e | aboratorio Afiti Licof en chimenea
Doble Pared Aislada (designacion EI 120
certificado de ensayo n° C7685/08).

e | aboratorio Applus en chimenea
Doble Pared Aislada (designacion El 30
expediente n°® 10/102143-2780).

e | aboratoire National de Métrologie
et d’essais en chimenea Doble Pared
Aislada ( designacion T600 H2 D O(75)
informe n° JO60902/1).

e | aboratoire National de Métrologie
et d’essais en chimenea Doble Pared
Aislada ( designacion T250 H1 D O(50)
informe n° J091334/1).

CONVESA

En este ano Convesa tiene nuevas
ventajas con servicios y productos para
sus clientes, ofreciéndoles nuevas po-
sibilidades en el mercado y facilitan-
doles el trabajo.

Como ejemplo de ello, en la nueva
tarifa 2011 se incluyen nuevas gamas
que se fabricaban pero que no apare-
cian, y debido a su creciente demanda,
han tenido que incluirse, para facilitar
al cliente informacién mas a mano,
tanto técnica como econdémica. Asi son
las gamas denominadas JAy JC, Pared
simple con junta, en 304 y en 316.

Ademas de gamas ya fabricadas
con antelacion, aparece un nuevo pro-
ducto, el Vitrificado.

C ompleta nuestro informe anual un

En cuanto a los servicios, con la
nueva planificacion de envios, los pe-
didos con minimo de portes, seran re-
cibidos en los almacenes de los clien-
tes entre 24 y 48 horas una vez
confirmado el pedido si es material de
stock, o entre 24 y 48 horas desde
su fabricacion. Hoy en dia prime la ra-
pidez, y Convesa es consciente.

Para el sistema de Calidad, Con-
vesa tiene establecidas rigurosas ins-
pecciones a las que se someten todos
los productos fabricados. Los pro-
ductos de las gamas que disponen de
marcado CE y marca N de AENOR
estan sometidos, ademas a los con-
troles indicados en las normas co-
rrespondientes.

La economia sigue estando en plena
crisis y es en esta situacién donde el in-
genio y la capacidad para tomar deci-
siones son fundamentales. Una em-
presa moderna ha de ser capaz de
anticiparse y prepararse para el futuro.

Esta es la principal caracteristica de
Dinak, asi en los dltimos anos de bo-
nanza ha pensado en el futuro y se ha
anticipado buscando nuevos merca-
dos que le permitieran diversificar y
consolidar su posicién, en caso de que
su, anteriormente mercado principal
entrara en la crisis actual.

Ha soportado el elevado coste de
implantacion en estos nuevos merca-
dos, pero ahora, esto, le permite con-
solidarse en el mercado. Segin datos
de la compania es la empresa del sec-
tor con mayor facturacion en Espana,
con importante diferencia con respecto
a la que se sitda en segunda posicién,
sin duda los lideres.

Pero ademas sigue con la apuesta
de adaptacion a cada uno de aquellos
paises en los que ya esta implantada
y con la bdsqueda de otros merca-
dos, ya sea en areas geograficas dis-
tintas o en la misma, pero con otros
productos.

Presume de su equipo, joven pero
con elevada formacion, y ya experto
en afrontar retos de nuevas solucio-
nes y nuevos productos.

Presta especial interés en el desa-
rrollo y la aplicacion de la normativa eu-
ropea que incorpora a sus productos.

La Gltima prueba en tal sentido es
haber obtenido el marcado CE para su
gama de chimeneas autoportantes, re-
quisito obligatorio para este producto
que ya se exige en el sector.

Como siempre, su apuesta maxima
sigue siendo el 1+D+i , en lo que tiene
muy en cuenta su preocupacion y com-
promiso por el medioambiente. De ahi
la creacion de su Marca Green, que
se asocia a todos los productos Dinak
que forman parte de instalaciones efi-
cientes y ecolégicas.

Todo ello compartido con la cali-
dad y la excelencia de sus productos.

DISMOL MASQUEFA

2011 inaugura una nueva era para
Dismol Masquefa. Este ano la firma
ha presentado su nueva imagen cor-
porativa, y su nuevo plan estratégico
que la mantendra en las posiciones li-
deres en los conductos de evacuacion
de humos y gases.

Tu partner de confianza, o Your re-
liable partner , como se indica en el
claim de su nuevo logo, indica su nueva
posicion en el mercado.

La proximidad, la confianza, la fi-
delidad y el compromiso, acompanado
de la calidad y servicio son los pilares
que transmiten a todos los almacenes,
centros de distribucién y fabricantes

(Pasa a pagina 8)
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una gama completa de soluciones
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DINAK DR
C€ 0036 CPD 90220 008

Chimeneas modulares doble
pared

DINAK 7T
C€ 0036 CPD 90220 036

Nuevas clasificaciones de
resist uego

I8 RLI

DINAK DWW DINAK DW hp DINAK =00
C€ 0036 CPD 90220 001 C€ 0036 CPD 90220 028 C€ 0036 CPD 90220 004/ 020
Chimenea modularde doble  Chimeneas de doble pared para Conducto de simple pared

con junta opcional

pared para instalaciones de
condensacion

equipos de cogeneracién y
micro-cogeneracion

DINAGAS DIVENT CTE

DINAK =0 hp
C€ 0036 CPD 90220 009/ 010/ 011 /012 Sistema general de ventilacién

de viviendas, aparcamientos y
garajes conforme al CTE

C€ 0036 CPD 90220 026
Chimeneas de simple pared
para instalaciones de
condensacién en sobrepresion

Chimeneas, individuales y
colectivas, para calderas murales
en bloques de viviendas

DINAK | DIFL LU/ FLU DINARKAIR

C€ 0036 CPD 90220 002/ 005/ 017
C€0370 CPD 0505/ 051 CPD 0148
Chimeneas individuales para

calderas de baja potencia

C€ 0036 CPD 90220 013

Chimenea para grupos
electrégenos, turbinas y
bombas contra-incendios

Conductos vistos de aire
acondicionado

ENERGIA
HOGRAR
Soluciones innovadoras para
hogares y estufas de biomasa

sS.1.P

Chimeneas, torres de
ventilacion y estructuras
autoportantes

Soluciones
para la industria

mas informacidn en catalogos y en
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= 986 45 25 26 £ 986 45 25 01 &< comercial@dinak.com

A

ECA



ml dossier chimeneas & conductos * comparfiias

(Viene de pagina 7) del sector de la ca-
lefaccion y ventilacion.

Un ano donde continGa siendo una
de las empresas mas diversificadas
del sector, aplicando una estrategia
corporativa de sinergias de todo lo que
aprende en todas sus diferentes acti-
vidades econdémicas.

En el 2005: la primera empresa es-
panola en homologar CE sus conductos
metalicos segin UNE EN-1856-2.

En el 2008, la primera empresa es-
panola en fabricar en Espana los con-
ductos, en polipropileno, y accesorios
CE para calderas de condensacion,
segln normativa UNE EN-14471.

En el 2009, esta gama se ha al-
canzando diametro 200 mm. y desa-
rrollando los accesorios necesarios
para instalaciones de calderas en cas-
cada, nuevas tendencias y exigencias
ya europeas.

En el 2011, completan la gama de
productos introduciendo uno nuevo sis-
tema de chimenea y conductos en
acero inoxidable, y la gama Disven,
conductos de PVC para ventilacion.

Con todo ello prosiguen su estra-
tegia de producto de calidad y ya ofre-
cen certificado CE en sus familias:

e Linea estanca en aluminio (M/M).

e Linea estanca en aluminio (M/H).

e Linea estanca coaxial en aluminio
(M/My M/H).

e Linea estanca condensacion.

¢ Linea inoxidable simple pared AlSI-
304 y AISI-316: DOX-SP y DOX-SP LUX.

e Linea inoxidable doble pared (sin
puente térmico) AISI-304 y AlSI-316:
DOX-DP y DOX-DP LUX.

Las gamas estan avaladas por cer-
tificaciones y auditorias de la presti-
giosa TUV Management, y Kiwa Inter-
national, y fabricado bajo la normativa
ISO 9001:2008.

Completa la gama la Linea 2000
fabricada en chapa de acero, aluminio
flexible (bulk y emblistado) y rejillas y ac-
cesorios de ventilacion.

Expo Inox es una empresa italiana
que desde sus inicios opera en el sector
del acero inoxidable. Fruto de la innova-
cion tecnolégica, la gran calidad y expe-
riencia nace la gama exclusiva de chi-
meneas, conductos y accesorios Kamini
para la evacuacion de gases y ventilacion.

Expo Inox posee una amplia red in-
ternacional. En Espana este ano ha
inaugurado una plataforma de distri-
bucién en Terrassa.

FF BOFILL

FF Bofill es fabricante de chimeneas y
conductos para la evacuacion y extrac-
cion de los humos procedentes de cal-
deras y aparatos de calefaccion sean de
combustibles sélidos (lena, carbdn, pe-
llets, etc.), liquidos y gas. La venta se re-
aliza por medio de mayoristas e instala-
dores de los sectores de la calefaccion,
ferreteria y material de construccion, dis-
tribuidos tanto en el mercado nacional
como en la mayoria de paises de Europa.

Desde el inicio de su actividad en el
ano 1892 hasta el dia de hoy, tanto la
calidad de sus productos como su fa-
bricacion han experimentado una evo-
lucién constante, por lo que actual-
mente todas sus gamas y los procesos
utilizados en la fabricacion estan cer-
tificadas de acuerdo a la normativa CE
UNE-EN 1856-1 y 1856-2/2009.

Para salidas de calderas a gas es-
tancas disponen de tuberias modulares,
de simple pared y concéntricas, de acero
inox 316L acabado brillante y en esmalte
vitrificado, en los dos casos con una
junta bilabial de silicona que resiste tem-
peratura 200°C, y certificacion CE.

Nace en 1966 y en pocos anos se es-
pecializa en la fabricacion de conductos

para la evacuacion de humos de calde-
ras y calentadores de gas y gasoil, es-
tandar y de condensacion.

Esta larga experiencia y el empleo
de las mejores tecnologias de fabrica-
cioén le permite ofrecer unos productos
de vanguardia con estandar de calidad
y seguridad equivalentes a los con-
ductos ofrecidos por los fabricantes de
aparatos.

Sus productos son por lo tanto una
sélida alternativa, ya que ademas po-
seen las certificaciones y homologa-
ciones obligatorias segln normativas
Europeas.

Las novedades a destacar son:

e Nuevo sistema de alojamientos
juntas que evita su desencaje durante
el montaje

e Ampliacion gama condensacion.
Llegan hasta diametro 300 e incorpo-
ran acoples a calderas compatibles

e Deflectores regulables para des-
viar el humo en una direccion deseada.

e Sistema en cascada en polipro-
pileno para las calderas de condensa-
cion en bateria.

Sus certificaciones de productos son:

e Marcado CE n° 0063-CPD-8751,
segln norma 1856/2 emitido por Kiwa-
Gastec, para los conductos metalicos
(aluminio).

e Marcado CE n°® 0063-CPD-8752,
segln norma 14471 emitido por Kiwa-
Gastec, para los conductos plasticos
(polipropileno).

e Certificado CE n° 0370-CPD-0505
segln norma EN 1856-5:2004 emitido
por Applus LGAI Technological Center.

Fundada en 1980 inici6 sus activi-
dades en la fabricacion de tubos heli-
coidales circulares y conducto rectan-
gular para ventilacion, climatizacion y
evacuaciones de humos.

Su gama comprende tubo engati-
Ilado helicoidal, chimenea aisladas he-
licoidal, tubo liso, chimenea modular
FR inox-inox, linea blanca, conducto
rectangular y chimeneas colectivas.

GRUPO HELICONORTE

Desde 1987 el Grupo Heliconorte fa-
brica y distribuye productos para eva-
cuacion de humos, ventilacion y clima-
tizacién. Heliconorte fabrica una amplia
gama de chimeneas modulares y con-
ducto helicoidal. Por su parte Cotugas
realiza la distribucion de productos para
evacuacion de humos, ventilacién y cli-
matizacion.

Se recoge a continuacion la rela-
cion de Marcado CE AENOR de sus chi-
meneas metalicas.

Gama doble pared clasica y con-
densacion (DP):

e DP inox-inox.

* DP inox-galva.

e DP inox 316-inox.

e DP inox 316-galva.

Gama doble pared colectivas “Heli-
coshunt” (CC):

e CC Helicoshunt “Sélo expulsién”
inoX -inox.

e CC Helicoshunt “Sélo expulsién”
inox-galva.

e CC Helicoshunt “Sélo expulsion”
inox 316-inox.

e CC Helicoshunt “Sélo expulsion”
inox 316-galva.

e CC Helicoshunt "triple pared” inox-
inox-inox.

e CC Helicoshunt "triple pared” inox-
galva-galva.

e CC Helicoshunt "triple pared” inox
316-inox-inox.

e CC Helicoshunt "triple pared” inox
316-galva-galva.

Jeremias Espana S.A., dispone de la
mas completa gama de sistemas de chi-
meneas para todo tipo de aplicaciones de
extraccion de humos de combustion, con

mas de 50 sistemas certificados en Eu-
ropa por los principales organismos de
certificacion europeos.

Sus sistemas de chimeneas de
doble pared estan especialmente di-
senados para cubrir las altas exigencias
que requieren las instalaciones de bio-
masa, combustibles sélidos, grupos
electrégenos, cogeneracion, etc. Con
todo tipo de materiales, incluyendo los
aceros inoxidables ferriticos reciente-
mente incluidos en la nueva actualiza-
cion de la norma espanola de diseno de
chimeneas UNE 123001.

Todos sus sistemas garantizan la
total continuidad del aislamiento sin
ningln puente térmico al utilizar aisla-
miento de lana de roca rigida de alta
densidad sin necesidad de elementos
metalicos de unién entre paredes.

Como novedades para este ano, y si-
guiendo con la politica de innovacion y
adecuaciéon de nuestros productos a
las nuevas normativas nacionales (CTE,
RITE) e internacionales, han presen-
tado en el nuevo Catalogo-Tarifa nuevos
sistemas como DW-Vision: Unica chi-
menea en el mercado sin abrazadera de
unién para soluciones en chimeneas
con altas prestaciones de estética ex-
terior, Ferro-Lux para conexiéon de fue-
gos bajos y estufas de lena.

Jeremias dispone y certifica asi
todas sus gamas hasta los 1.000mm
de diametro nominal conforme a la
norma UNE-EN 1856.

Dispone ademas de sistemas de con-
ductos de ventilacion con alta resisten-
cia al fuego El 30 testado y acorde al C6-
digo Técnico de la Edificacion.

NEGARRA

Negarra apuesta por la fusion entre
la innovacioén, el diseno, la calidad, y el
confort, no s6lo para dimensionar y fa-
bricar nuevas lineas de chimeneas mo-
dulares metalicas, conductos para eva-
cuacion y termos de ACS, sino también
para crear nuevos y avanzados con-
ceptos. Negarra ofrece soluciones de
Optima eficiencia para calderas indivi-
duales murales (estancas y atmosféri-
cas), calderas centralizadas, chime-
neas de salon (hogares abiertos,
cerrados y estancos), estufas de pe-
llets, barbacoas, hornos de panaderia,
grupos electrégenos, cogeneracion, hor-
nos industriales, incineracion, calde-
ras industriales, ventilacion segln CTE,
climatizacion, aire acondicionado, ba-
jantes de ropay basura, etc.

Su trabajo va encaminado a incre-
mentar el valor anadido de la actividad
realizada por sus clientes, ayudandoles a
dimensionary disenar sus proyectos, brin-
dandoles servicios con calidad técnica.

La cultura de Negarra viene definida
por una orientacion al cliente, que le per-
mite superarse cada dia, y por estar
en un permanente cambio y en una
adaptacion continua a las necesidades
del entorno. Contribuyen a la sensa-
cién de bienestar a través del diseno,
la funcionalidad, la calidad, el confort
y el servicio.

Negarra no sélo ofrece productos
innovadores, de larga vida atil y res-
petuosa con el medio ambiente, sino
también amplias prestaciones de ser-
vicio para garantizar la disponibilidad,
rapidez y profesionalidad de su servicio
post-venta. En termos su red SAT for-
mada por técnicos de amplia expe-
riencia garantiza una cobertura nacio-
nal y un excelente servicio.

CHEMINEES POUJOLAT

Desde hace mas 30 anos, Chemi-
nées Poujoulat dedica su saber hacer
al diseno de sistemas completos de
evacuacion de humos para viviendas
individuales, colectivas e industrias.

En la familia de conductos simples
de acero inoxidable posee los modelos
Kitinox, SOl y Condensor.

En conductos flexibles de acero ino-
xidable presenta los modelos, Tubagi-
nox F Liss, Lissinox HR, Tubaginox GF-P

En la familia de conductos de acero ino-
xidable doble 316L interior y 304 exterior
presenta los modelos PGl y PGI Gas.

Por su parte, Therminox es un con-
ducto acero inoxidable doble pared con
aislamiento lana de roca para todos
tipos de calderas. Condensor e€s un
conducto de simple pared acero inoxi-
dable 316l para todos tipos de calde-
ras o conductos de ventilacion. Y
Therm+ gep es un conducto acero ino-
xidable 316l interior aislado para co-
nexion sobre grupo electrogeno.

Las familias Dualis y 3CE recogen
sus conductos concéntricos de acero
inoxidable.

Flexcondens PPH son conductos y
flexibles de polipropileno.

Cada familia presenta una gama
para atender todas las necesidades de
evacuacion.

PRACTIC (VIUDA DE GABRIEL

MARI MONTANANA)

Practic sigue reforzando su posicion
en el mercado de chimenea y esta en
pleno proceso de renovacion de sus pro-
ductos, catalogos e imagen de marca.

En su catalogo se detallan las dis-
tintas soluciones que ofrece para la ex-
traccion de humos y gases, asi como
para la ventilacion de viviendas conforme
al Coédigo Técnico de Edificacion (CTE).

El catalogo, editado en espanol e in-
glés, recoge 18 gamas en mas de 100
paginas con un buen nivel de detalle y fo-
tografias de calidad de cada pieza, com-
plementando al catalogo técnico para fa-
cilitar la localizacién de referencias y
precios por gamas, medidas y codigos.

En lo referente a chimeneas, ade-
mas de las gamas ya existentes, se han
incluido novedades como la calidad AISI
316L tanto para la gama de pared sim-
ple como de doble pared. También se
han desarrollado todas las lineas exis-
tentes incluyendo nuevas referencias.

En el apartado de chimeneas co-
lectivas, se incluye también el acero
AlIS| 316L, ademas de incorporar la
gama coaxial “2 paredes”.

Los conductos de union se han am-
pliado con las lineas de estanca poli-
propileno, pellet, asi como la linea doble
pared esmaltada, apta para combusti-
bles sdlidos.

Esta guia incluye también las solu-
ciones Practic a la ventilacion de viviendas,
tanto en conducto sencillo como colectivo
tipo shunt para las campanas de cocina
y todo el accesorio necesario.

SCHUTZ IBERICA

La compania Schutz Ibérica, ubi-
cada en Tarragona, ofrece al mercado
un completo sistema de evacuacion y
conduccién de humos.

TUBIGAMO

Tubigamo cumple este ano 26 anos.

Desde su creacion, la actividad en
todo momento corresponde, principal-
mente, a la fabricacion y venta de chi-
meneas metalicas, conductos de eva-
cuacion, ventilacion, tubos y accesorios.

La Politica de Calidad de Tubigamo
constituye el pilar basico dentro de la
politica general de la empresa. La or-
ganizacion de la compania, su politica
de inversiones, el desarrollo de nue-
vos métodos y los recursos humanos,
estan orientados de forma prioritaria
al desarrollo de la calidad y la satis-
faccion de sus clientes.

Por todo ello, Tubigamo ha esta-
blecido, implantado y mantiene un Sis-
tema de Gestion de Calidad de acuerdo
a lo establecido en la Norma UNE-EN-
ISO 9001:2000 “Sistemas de Gestion
de la Calidad. Requisitos”, actualizada
a la UNE-EN-ISO 9001:2008.

Y cuenta con la homologacion de
sus chimeneas modulares metalicas
por parte de la entidad de certificacion
APPLUS.
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La evacuacion de los productos de combustion
en equipos de cogeneracion y micro-cogeneracion

Marcos Ferndndez Pérez
Direccidn Técnica
Dinak

siglas en inglés son CHP, Combi-

ned Heat and Power) se funda-
mentan en la produccion de manera si-
multanea de calor atil y electricidad.
La cogeneracion tiene aplicaciones
tanto en el sector industrial, como en
el doméstico y en el terciario. Es en
estos Gltimos donde se conoce como
micro-cogeneracion (micro-CHPs).

Los micro-CHPs producen calor (til
para calefaccion y/o produccion de
agua caliente sanitaria ademas de ener-
gia eléctrica, que puede emplearse para
consumo propio o ser vertida a la red
general de suministro eléctrico. La
micro-cogeneracion constituye hoy en
dia una opcion muy atractiva en los
sectores doméstico y terciario ya que,
ademas de ser rentable, es eficiente y
reduce las emisiones de CO,, contri-
buyendo de esta manera a conservar
nuestro medio ambiente. En el desa-
rrollo del presente articulo utilizaremos
el concepto general de cogeneracion,
entendiéndose que engloba también a
las aplicaciones de micro-cogeneracion.

La evacuacion de los productos de
la combustion de los equipos de coge-
neracion que emplean combustible gas,
se caracteriza de forma general por los
siguientes factores:

e |a temperatura de los gases de
combustion es relativamente baja, si-
tuandose habitualmente en el rango de

I 0S equipos de cogeneracion (cuyas

80 a 160 °C, dependiendo de las ca-
racteristicas del equipo y de las condi-
ciones de trabajo. La baja temperatura
de los gases provoca la aparicion de
condensaciones en el interior de la chi-
menea, que se producen cuando la
temperatura es inferior al punto de rocio
del vapor de agua contenido en los
gases. La presencia de condensados
afecta de dos maneras al sistema de
evacuacion de gases: por un lado ha de
garantizarse plenamente la estanquei-
dad, evitando que el agua condensada
fugue hacia el exterior; y por otro lado
debe tenerse en consideracion el ca-
racter acido del condensado a la hora
de seleccionar el material del conducto
de humos.

e Existe sobrepresion en el interior
de la chimenea, y su valor es cierta-
mente elevado. Dependiendo del equipo
y del dimensionado del conducto de
humos, ésta puede situarse entre los
500y los 2.000 Pa.

DIMENSIONADO DE LA CHIMENEA

El dimensionado de la chimenea se
realiza segin Norma Europea UNE-EN
13384-1, aplicando el método de cal-
culo en sobrepresion. De esta forma,
nos servimos de la sobrepresion dis-
ponible en la boca de conexion del
equipo para realizar la evacuacion de los
gases, y el diametro que se obtiene de
la chimenea suele ser reducido si lo
comparamos con el de una caldera con-
vencional de potencia térmica equiva-
lente. La velocidad resultante de los
gases es también elevada en compa-
racion con la de una caldera: 15-20
m/s de un CHP frente a los 4-8 m/s de
una caldera estandar.

AISLAMIENTO TERMICO DE LA
CHIMENEA

En estas condiciones, y a pesar de
que la temperatura de gases no es ele-
vada, las chimeneas que se emplean
son de doble pared con aislamiento
térmico intermedio. Con este diseno
constructivo, se evita el riesgo de que-
madura por contacto humano acciden-
tal con la pared exterior de la chimenea,
al garantizar una temperatura superfi-
cial inferior alos 70 °C en condiciones
normales de trabajo. Ha de tenerse en
cuenta ademas que la elevada veloci-
dad de gases facilita la transmision tér-
mica hacia el exterior, y por ello la pre-
sencia de aislamiento es si cabe mas
importante. Recordemos ademas que
la norma UNE 123001 establece como
criterio general que las chimeneas han
de esta convenientemente aisladas (re-
sistencia térmica de al menos 0,4
m2-K/W).

DESIGNACION SEGUN NORMA
EUROPEA

La designacion de la chimenea segln
Norma Europea UNE-EN 1443 (inde-
pendientemente del material del con-
ducto de humos), en base a lo ante-
riormente expuesto y a lo establecido
por la norma UNE 123001, seria la si-
guiente:

Chimenea

Numero de la norma

Nivel de temperatura

Tipo de presion

Resistencia a los condensados

Resistencia a la corrosion

Resistencia al fuego de hollin, seguida de la
distancia minima a materiales combustibles

EN
1443 g0

-

Hl W 1 Oxx

Con un nivel de temperatura T160, ga-
rantizamos una resistencia a la tempera-
tura de los gases de 160 °C en condicio-
nes nominales de funcionamiento.

La clase de presion H1 equivale a
una fuga méaxima de gases de 21,6 |/h-m?
a una presion de diseno de 5.000 Pa, y
es la adecuada para este tipo de insta-
laciones.

La clase de resistencia a los conden-
sados W, acredita el correcto funciona-
miento y la estanqueidad de la chimenea
con baja temperatura de gases, y en con-
secuencia con presencia de condensados
en su interior.

La clase de resistencia a la corrosion
1 es valida para equipos que emplean
combustible gas. En el caso de las chi-
meneas metalicas, la clase de corrosion
recomendada para el conducto de humos
seria V1 6 V2.

La clase de resistencia al fuego de ho-
Ilin exigible es O (no resistente) ya que, tra-
tandose de equipos que utilizan combus-
tible gaseoso, no es necesario que la
chimenea sea resistente al fuego de hollin
(en cuyo caso seria clase G).

INSTALACIONES CON BY-PASS

Cabe senalar que determinados equi-
pos tienen la opcidn de configuracion en
by-pass, de forma que pueden trabajar
exclusivamente como grupos electroge-
nos (by-pass abierto) o en modo cogene-
racion (by-pass cerrado). En estos casos,
las condiciones de trabajo con el by-pass
abierto son similares a las de un grupo
electrégeno, siendo la temperatura de
gases mucho mas elevada (de 450 a 600
°C). También es mas elevada la presion en

el interior de la chimenea (entre 2.000 y
5.000 Pa), al desaparecer las pérdidas de
presion que provoca el intercambiador de
calor cuando el by-pass esta abierto. Este
tipo de instalaciones son especialmente
criticas en lo que concierne a la evacua-
cién de los gases de combustion, pues re-
quieren la capacidad de la chimenea para
trabajar indistintamente en condiciones
de funcionamiento radicalmente opues-
tas (en seco y en himedo, pero ambas con
alta presion).

PANELES DE PROTECCION CONTRA
EXPLOSIONES

En funcion de la potencia de los equi-
pos y de la tipologia de la instalacion,
puede ser necesaria la instalacion de pa-
neles anti-explosion en la chimenea, que
la protejan frente a explosiones acciden-
tales, provocadas por la ignicion de bolsas
de combustible sin quemar presentes en
el interior del conducto, en especial cuando
existen tramos descendentes en el tra-
zado.

CONCLUSIONES

Concluyendo, podemos afirmar que las
condiciones de trabajo de las chimeneas
conectadas a equipos de cogeneracion y
micro-cogeneracion pueden ser particu-
larmente criticas si las comparamos con
las de una caldera convencional, por com-
binarse la baja temperatura de los gases
(y por tanto la aparicion de condensados),
con la elevada sobrepresion existente, lo
que obliga necesariamente a evolucionar
los disenos de las chimeneas hacia sis-
temas todavia mas fiables y estancos.

TUBIGAMO, s. o

EMPRESA BREGISTRANA EN ISO 9002 692/€ER/01/00

« CHIMENEA MODULAR CERTIFICADA NUMERO 017/PR/08/00
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Dinak adquiere la participacion
de las sociedades de inversion presentes

en su accionariado

| pasado mes de junio Dinak ha
Ecomprado la participacion de las

Sociedades de Inversion presen-
tes en su accionariado. Esta solidez
econdémica y buena marcha de la em-
presa han sido posibles gracias al de-
sarrollo constante de su mercado, prin-
cipalmente internacional, donde Dinak
es cada dia mas lider. Muestra de ello
son algunas de las Ultimas obras re-

presentativas llevada a cabo como,
por ejemplo, el Aeropuerto de San-
tiago de Compostela, el Centro hospi-
talario Laennec en Francia, el Centro
deportivo de Blocry en Bélgica, la
Deutsche Bundesbank en Alemania, la
Royal Air Force (RAF) de Cumbria en el
Reino Unido, el centro comercial Tecza
Kalinz en Polonia y el edificio Bahry
Gardens en Beirut.

Ferroli presenta su nuevo manual

tle calefaccion

| pasado 16
Ede junio tuvo

lugar en la
sede de la Escuela
Superior de Inge-
nieria de Madrid
(ICAl) el acto de
presentacion del

libro “Manual de
Calefaccion  Fe-
rroli”, una obra

completa para el
estudio y el pro-
yecto de las insta-
laciones de cale-
faccion desde una
perspectiva emi-
nentemente prac-
tica y llamada a
convertirse en un
manual de consulta obligada en el sec-
tor de la ingenieria.

El acto se inaugur6 con unas pala-
bras de bienvenida de Mariano Ven-
tosa, director del ICAI, y una breve in-
troduccion a cargo de Javier Carretero,
consejero delegado del Grupo Ferroli,
quien presentd a Antonio Carrién, pre-
sidente de AEDICI y prologuista del libro;
a Angel Luis Miranda, catedréatico de
la Universidad Politécnica de Cataluna
y uno de los autores de la obra; y a Je-
roni Boixareu, director general de Mar-
combo, editorial especializada en pu-
blicaciones técnicas, responsable de
la publicacion de la libro.

Baxiroca inicia en Teruel

En todas estas intervenciones se
destaco la contribucién de Ferroli a la
obra en una labor de asesoramiento y
apoyo permanente a los autores de la
misma, asi como facilitando y poniendo
a su disposicién todos los medios ne-
cesarios para que el libro tenga una pers-
pectiva eminentemente practica. El re-
sultado es una obra nueva y completa
dividida en seis partes (Teoria, Equipa-
miento, Aplicaciones, Instalaciones, Res-
peto al Medio Ambiente y Anexos) que
aborda aspectos de tremenda actuali-
dad y contiene numerosos ejercicios y
ejemplos practicos dirigidos a facilitar el
calculo del proyecto de calefaccion.

un ciclo de jornadas técnicas

"L
[}

serie de jornadas técnicas dirigi-

das a los profesionales instala-
dores para dar a conocer las ventajas
y claves de funcionamiento de la gama
de Bombas de Calor aire-agua Plati-
num BC.

B axiroca ha iniciado en Teruel una

A inicios del mes de junio Teruel
acogib la primera jornada técnica rea-
lizada con la colaboracion de la em-
presa local distribuidora José Abril e
Hijos. La jornada contd con la presen-
cia de una treintena de instaladores.

Durante la jornada celebrada en Te-
ruel se profundiz6 en el funcionamiento
de las bombas de calor aire-agua Ba-
xiroca, poniendo de relieve el impor-
tante ahorro energético que se puede
alcanzar respecto a otras tecnologias
(hasta un 30% de ahorro respecto a una
bomba de calor convencional).

Se present6 la gama Platinum BC in-
cidiendo en sus principales caracte-
risticas y ventajas. Asi, destaca el alto
rendimiento de la maquina con COP
superiores a 4, ademas del ahorro que
supone la tecnologia de modulacion
Inverter que permite que el consumo
energético se adecue a las necesida-
des reales de la vivienda.

Ademas, se aproveché este en-
cuentro para presentar la hoja de cal-
culo que puede descargarse desde la
pagina web de Baxiroca.

Entre los meses de junio y septiem-
bre Baxiroca esta realizando sesiones
técnicas para los profesionales instala-
dores en distintas poblaciones como Ga-
licia, Asturias, Lebn, Salamanca, Ma-
drid, Granada, Almeria, Ciudad Real,
Murcia y Barcelona.

Encuentro Saunier Duval en Barcelona

Duval para Cataluna y Baleares ce-

lebré recientemente en Barcelona
unas jornadas de encuentro con los pro-
fesionales del sector de la zona en las
que logré congregar en el emblematico
Esferic a cerca de 700 profesionales
del mundo de la arquitectura, la inge-
nieria, la instalacion y la distribucion.

El encuentro consistia una completa
y variada serie de actividades que se
fueron desarrollando durante tres dias.
Asi, en el apartado de exposicion de
producto, una muestra permanente
daba a conocer a los invitados las Gl-
timas novedades del portfolio de la
marca en cuanto a productos y siste-
mas, entre los que destacaban los nue-
vos sistemas hibridos, nuevos modelos
de calderas y nuevos modelos de apa-
ratos de drenaje automatico.

Se desarrollaron asimismo doce po-
nencias de interés para los profesio-

La Direccion Regional de Saunier

nales del sector cuyos contenidos abar-
caban desde las mejoras de eficiencia
en las instalaciones hasta lo relativo a
subvenciones, normativas, etc. Todas
las ponencias fueron realizadas por re-
presentantes de estamentos y orga-
nismos como ICAEN (Instituto Catalan
de la Energia) o ITEC (Instituto Tecno-
I6gico de la Construccion en Catalunya)
asi como por los diferentes responsa-
bles de Saunier Duval.

Ademas del contenido técnico y co-
mercial de las jornadas se dedic6 un
tiempo a actividades de caracter lGdico
como vuelos en helicoptero, navega-
cién en catamaran y carreras de karts
que segun los organizadores tenian el
fin de “obsequiar a los invitados con
unos momentos de disfrute y evasion
que dejasen al margen temporalmente
la tension diaria que en estos mo-
mentos tan complejos esta afectando
a todos los profesionales del sector”.

Jornada Técnica de Vaillant sobre biomasa
en Alhacete

nueva jornada técnica de Vaillant
en el Colegio Oficial de Ingenie-
ros Industriales de Albacete. En esta
ocasion el tema han sido las calderas
de biomasa (pellets), lo que ha con-
gregado a un amplio grupo de ingenie-

R ecientemente ha tenido lugar una

ros industriales interesados en esta
fuente de energia y sus aplicaciones.

La charla cierra el ciclo de tres jor-
nadas celebradas junto con el colegjo de
ingenieros industriales de Albacete en las
que se ha hablado sobre las bombas
de calor geotérmicas y su instalacion, la
energia solar térmica y, en esta lltima,
sobre las calderas de pellets.

Durante el curso-charla se abordaron
temas como los tipos de alimentacion
de estas calderas, el principio de fun-
cionamiento y mas en concreto aspec-
tos tan relevantes como la sustitucion
de las calderas de gaséleo por esta
nueva fuente de energia, las subven-
ciones que actualmente estan dispo-
nibles, normativas, etc. A la finaliza-
cion de la conferencian los asistentes
pudieron intercambiar con los profe-
sionales de Vaillant sus puntos de vista,
realizar consultas, etc.

Junkers, en el VI Climamed

nocimientos y experiencias en el

campo de la climatizacion e im-
pulsar una normativa europea que re-
gule el sector, la Asociacion Técnica
Espanola de Climatizacién y Refrige-
racién (ATECYR), junto con otras agru-
paciones de ltalia, Francia y Portugal
relacionadas con las técnicas de cli-

C on el objetivo de intercambiar co-

matizacion, y el apoyo del IDAE (Instituto
para la Diversificacion y Ahorro de Ener-
gia), convocaron entre los pasados dias
2 y 3 de junio el VI Congreso Medite-
rraneo de Climatizacion “Climamed’11”,
que se celebré en la Casa de América,
en Madrid.

Junkers, patrocinador oficial del Con-
greso, particip6 en el desarrollo de las
Jornadas con una ponencia sobre el
tema: “Bombas de calor aire/agua, con
sistemas integrales y regulacion Rego”
que fue expuesta por Manuel Ruiz, jefe
de formacion y soporte técnico de
Bosch Termotecnia.

Climamed, que se ha convertido
desde el ano 2004 en una excelente
plataforma para compartir informacion
cientifica y conocimientos técnicos entre
los paises del Mediterraneo de la Union
Europea, tuvo en esta VI Edicion una
amplia representacion de profesionales
del sector, entre los que se encontra-
ban ingenieros, proyectistas, consul-
tores, fabricantes, arquitectos, y res-
ponsables de empresas instaladoras
y mantenedoras, y empresas de servi-
cios energéticos.



i 11

Christine N. Maier, nueva direcgnra de
Relaciones Externas para Espana de Bosch

hristine N. Maier ha sido nom-

brada nueva directora de Rela-

ciones Externas de Robert
Bosch Espana, S.L.U. Christine N.
Maier, que lleva ya mas de dos anos
en el departamento de Comunica-
cion y Relaciones Externas del Grupo
Bosch en Espana, asumira la nueva
responsabilidad a partir del 1 de
julio 2011, sustituyendo en el cargo
a Javier M. Garicano, quien ha de-
sarrollado esta actividad durante los
Gltimos 15 anos y se jubilara en esta
misma fecha, después de 37 anos
en el Grupo Bosch en Espana.

Tras cursar estudios en Alema-
nia y Estados Unidos, Christine N.
Maier se licencio en Direccion y Ad-
ministracion de Empresas por la Uni-
versidad de Tuebingen (Alemania),
su carrera profesional en Bosch se
inici6 en 1994 cuando entré en la
empresa a través de un programa
“Trainee”. Uno de sus primeros des-
tinos fue el departamento de He-
rramientas Eléctricas en Espana, en
las oficinas de Madrid, donde per-
manecio durante 10 anos ocupando
diferentes puestos en Marketing y

'

Ventas. Entre 2005 y 2008 ocupb la
subdireccion del departamento de
Car Multimedia en Iberia. En 2009 se
incorporé al departamento de Co-
municacion y Relaciones Externas
donde ha ocupado, hasta ahora, el
puesto de responsable de Prensa.

Orkli redne en una Jornada Técnica en Madrid
a mas de 80 participantes

en la Sede de Asefo-

sam, Orkli logré reunir
en una Jornada Técnica a
mas de 80 profesionales del
sector. La convocatoria cen-
tré el temario en dos impor-
tantes sistemas en el campo
de las energias renovables:
por una parte el sistema de
drenaje automatico “drain
unit” de Orkli, que tiene la
funcién de evitar problemas
de sobretemperatura y con-
gelacién, es compatible con
cualquier colector, acumula-
dor o regulador del mercado y alcanza
hasta 10 colectores, muy superior a
cualquier otra alternativa del mercado.
Y, un revolucionario sistema solar “todo
en uno”, un colector que integra en su
interior todos los elementos necesa-
rios, sélo necesita conectar la entrada
y salida de agua; su depodsito en el in-
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terior tiene una capacidad de 150 I;
buenos rendimientos del sistema, como
cualquier otro del mercado; una estética
novedosa, se integra totalmente en el te-
jado o muro de la vivienda, y reduce el
tiempo de instalacién a un tercio en
comparacion con otros sistemas por
elementos.

Cursos de conduccion segura
para los socios del Club “Junkers plus”

ontinuando con el programa de

actividades que realiza periédi-

camente “Junkers plus” para los
socios que forman parte de este ex-
clusivo club de profesionales de la ins-
talacion, recientemente concluy6 en
Benidorm el programa de cursos de
conduccion segura que se llevo a cabo
durante varios meses en Madrid, Bar-
celona, Jerez, La Coruna y Guipuzcoa,
con la colaboracién de las escuelas
de conduccién de RACC, CEA y ECA
Racing.

Cerca de 30 socios por ciudad,
acompanados por representantes co-
merciales de cada zona, participaron en
este programa que consistié en un
curso de conduccion segura, combi-
nado, en algunas ciudades con otras
actividades relacionadas con el mundo
del motor, como carreras de karts.
Ademas de las pruebas practicas de
frenada de emergencia sobre pista
deslizante con y sin ABS, de las prue-
bas de derrapaje controlado y de otras
actividades relacionadas con la segu-
ridad al volante, se realizaba una in-
troduccion tedrica de las pruebas y

una presentacion de la marca Junkers.
Los cursos finalizaban con una comida
para los invitados y la entrega de di-
versa documentacion.

Fagor reiine a mas de 70 profesionales
e instaladores en Valladolid

junio, en el Hotel Vega de Valladolid,

a mas de 70 profesionales e ins-
taladores en una jornada de trabajo en
la que la compania transmitié su com-
promiso con el sector y quiso ofrecer, de
primera mano, informacion y formacion
sobre las dltimas novedades incorpo-
radas a su catalogo de productos en el
ambito de la climatizacion, calefaccion,
ACS y Energia Solar Térmica.

En este sentido, Hugo de los Bueis,
Director Regional Zona Noroeste, recalco
la fuerte apuesta de la compania por
las energias renovables y las nuevas
tecnologias, asi como la constante rein-

Fagor Confort reunié el pasado 9 de

vencion en su oferta de
productos, con el fin de
adaptarse a los cambios
que se producen en el mer-
cado y poder dar solucion
a dicha demanda.

Por su parte, Pablo Co-
nejo, Gestor de Linea Con-
fort Zona Noroeste, fue el
encargado de ofrecer a
los asistentes la forma-
cién sobre los productos
mas actuales incorpora-
dos por la compania en
este ambito.

Entre estas noveda-
des, cabe destacar la
nueva gama de caldera de Bajo NOx
con la que Fagor ha vuelto a revolu-
cionar el mercado del confort. Estas
nuevas calderas son Unicas en el mer-
cado en cuanto a diseno, prestacio-
nes y tecnologia. Su principal elemento
diferenciador es que cuentan con un
quemador no refrigerado por agua, di-
senado y fabricado especialmente por
Fagor, que le ha permitido obtener la
Clase 5 en emisiones NOx, segun la
normativa EN483.

Ademas el sistema de estas nuevas
calderas garantiza agua caliente en
menos de 5 segundos, con el consi-
guiente ahorro de tiempo, agua y gas.

Saunier Duval patrocina el Gampeonato de Golf
entre Arquitectos Espanoles

aunier Duval ha pa-

trocinado por se-

gunda vez consecu-
tiva el Campeonato de Golf
entre Arquitectos Espano-
les, una cita ya clasica,
puesto que cumplia en
esta ocasion su edicion no-
mero 44,y a la que acudio
mas de un centenar de pro-
fesionales pertenecientes
a los diferentes colegios
de arquitectos de Espana
aficionados a este de-
porte. En esta ocasion el
escenario fueron las mag-
nificas instalaciones del
Hotel Golf Montecastillo,
en Jerez de la Frontera.

Al igual que en la anterior edicion, ce-
lebrada en el Club de Golf de Neguri, el
evento resulté todo un éxito. El exce-
lente ambiente deportivo entre colegas
que ademas de su profesion comparten
una aficion comdn asi como el buen
tiempo y la inmejorable organizacion, li-
derada por los arquitectos Tristan Lopez-
Chicheri y Carlos Conde, fueron la clave.

Nicolas Klingenberg, maximo res-
ponsable de Saunier Duval en Espana,

y Juan Ortega, responsable de Nueva
Edificacion en Cataluna, no quisieron
dejar pasar la oportunidad de repre-
sentar a la firma patrocinadora midiendo
su destreza con el resto de participan-
tes. Ya como espectador, y en repre-
sentacion de la firma en la zona, acudio
Fernando Pascual, director regional para
Andalucia y Extremadura, a quien acom-
panaron varios integrantes de su equipo
comercial.

Acuerdo de DuPont y Star Refrigeration
con la distribuidora Eccogas Refrigerants

gow, Reino Unido) han anunciado

un acuerdo con una distribuidora
espanola de refrigerantes, Eccogas Re-
frigerants S.A., en relacion con la venta
del producto R-422D no procedente de
DuPont o de fuentes autorizadas.

Star Refrigeration posee las paten-
tes sobre el R-422D, un refrigerante
respetuoso con la capa de ozono que
se utiliza para la reconversion y el man-
tenimiento de equipos de refrigeracion
comercial y aire acondicionado en edi-
ficios. DuPont es el licenciatario Gnico
de Star Refrigeration para estas pa-
tentes y comercializa el R-422D como
DuPont™ ISCEON MO29.

ISCEON MO29 forma parte de la
familia de refrigerantes de sustitucion
DuPont™ [SCEON, que no perjudican
la capa de ozono. Estos refrigerantes

D uPont y Star Refrigeration (Glas-

han llegado a ser los preferidos en Eu-
ropa, ya que permiten a los propietarios
continuar operando sus instalaciones
disenadas para el refrigerante HCFC-22
a pesar de la prohibicién de utilizar
HCFC-22 virgen en la Unién Europea.

“DuPont y Star Refrigeration dispo-
nen de pruebas fehacientes para funda-
mentar acciones por violacion de patente
en Espana respecto del refrigerante R-
422D”, ha dicho Diane luliano Picho, di-
rectora global del negocio DuPont Refri-
gerants. “Estamos actuando con firmeza
para detener la comercializacion ilegal
de R-422D en el mercado europeo. La
aplicacion de los derechos de propiedad
intelectual de este refrigerante garantiza
a los clientes la continuidad en el ac-
ceso a un refrigerante de alta calidad, de
forma legal y procedente de proveedores
fiables y reconocidos.”
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“En 2011 vamos a volver a registrar crecimientos
por encima e lo que esta haciendo el mercado”

contrara una entrevista a Manuel

Ledesma, director general de Vi-
togas, en la que nos desvela la potente
estrategia que la compania esta des-
plegando en nuestro pais.

Casi toda la carrera profesional de
Manuel Ledesma ha estado ligada al
Grupo Rubis (multinacional francesa
especializada en almacenamiento y dis-
tribucién de productos petroliferos pro-
pietaria de Vitogas), compania para la
que trabaja desde hace 28 anos desa-
rrollando distintas areas de responsa-
bilidad. Ledesma, esta casado tiene
50 anos y dos hijas. Llego a Espana en
2007 con la adquisicion de Shell Gas.
Un ano mas tarde participa en la com-
pra de TotalGaz Espanay en 2010 cul-
mina el proceso de adquisiciones hasta
la actualidad con la compra de la unidad
de negocio de BP Oil Espana por parte
de Vitogas. Estos movimientos expan-
sivos son, para Ledesma “una consta-
tacion de la firme apuesta por el de-
sarrollo del GLP en Espana.”

E n las préximas lineas el lector en-

Desde su aterrizaje en Espana en el
ano 1997 Vitogas ha realizado un re-
corrido que ha llevado a la empresa a
ocupar un lugar destacado entre los
operadores de GLP ¢Cuales son los
principales proyectos de la compania
para 2011 y 2012?

Venimos de un intenso proceso de
adquisiciones que aln estamos digi-
riendo. Todo ello en un contexto de
inestabilidad econémica que obliga a
estar muy centrados y cohesionados.
Este sera nuestro principal objetivo du-
rante los proximos meses.

Puede comentarnos la evolucion
de las ventas y de la capacidad de al-
macenamiento de Vitogas en los ilti-
mos ejercicios. {Qué perspectivas
tiene para 2011?

En 2011 vamos a volver a registrar
crecimientos por encima de lo que esta
haciendo el mercado, tanto en capa-
cidad de almacenamiento como en ob-
jetivos de venta. Con la reciente inau-
guracion de Sober (Lugo), el grupo
—que tiene cuatro plantas en Espana-
ha ampliado su volumen global hasta
los 1.100.000 litros. Y no vamos a
parar aqui, porque tenemos previsto re-
alizar nuevas inversiones para ampliar
nuestra capacidad de distribucion en el
Este peninsular. Con respecto a la
venta, confiamos en asentarnos en
esta misma tendencia de crecimiento
de nuestra cuota. Aunque estamos
frente a una de las peores crisis eco-
némicas y el clima no esta acompa-
nando a nuestro negocio, tenemos a
los equipos comerciales mas implica-
dos del mercado y a las mejores em-
presas colaboradoras.

¢Qué rasgos diferencian el servi-
cio de Vitogas para los sectores do-
meéstico, comercial e industrial?

Basicamente somos una empresa
que conoce a nuestros clientes y que
esta cerca de sus necesidades, ofre-
ciéndoles soluciones agiles y Utiles a
sus problemas cotidianos, tanto desde
el punto de vista logistico como técnico.

La proximidad, el conocimiento del
negocio y de nuestros clientes, asi como
nuestra red de distribucion nos hacen
ser (inicos en un mercado espanol do-
minado por empresas que nho son es-
pecialistas en la distribucién de GLP,
sino que tienen éste negocio como uno
mas en su portfolio de actividades.

La colaboracion con la red de em-
presas instaladoras e ingenierias es-
pecializadas en gas es esencial para el
desarrollo de la compania {Como es-
tructura su oferta para este colectivo
profesional?

Este colectivo es el eje vertebrador
de nuestro negocio y —como dije antes—
una de nuestras ventajas competitivas.
Nuestros vinculos con la red de cola-

boradores se rigen por los criterios de
profesionalidad, conocimiento y capa-
cidad de adaptacion al mercado. Hay
una conciencia plena de que los be-
neficios de crecer son compartidos, y

ésto es algo muy importante en un
mercado cada vez mas maduro.

Las cifras de consumo de autogas
no paran de crecer y se espera que en

el proximo ano Espana alcance un nivel
de desarrollo similar al de otros pai-
ses europeos. ¢Qué actuaciones de-
sarrolla la compainia en este mercado?

Vitogas cree que éste es un seg-
mento del mercado que tiene un poten-
cial enorme de crecimiento, por ser una
energia sostenible, limpia, eficiente y
disponible. Si ya hay ocho millones de ve-
hiculos que lo estan usando en Europa,
nuestro pais no va a ser una excepcion,
por tanto es un sector que tiene que ser
obligatoriamente contemplado por cual-
quier operador de GLP.

Por ultimo, ¢En qué punto se en-
cuentra la integracion de la unidad de
negocio de GLP adquirida a BP Oil Es-
pana a finales del pasado ano?

El acuerdo se rubricé el pasado 23
de Diciembre con la adquisicién de
100% del capital social de la unidad de
negocio. Actualmente y desde el pa-
sado 30 de Junio, una vez pasados
todos los procesos legales, se ha rea-
lizado la fusion juridica de las dos com-
panias. Vitogas integré en sus estruc-
turas los activos de BP y todos sus
empleados, que han pasado a formar
parte de nuestra nueva Delegacion en
Madrid, hoy una herramienta basica
para nuestro desarrollo en el Suroeste
de la peninsula.
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Y no vamos a parar
aqui. porque tenemos
previsto realizar
NUEvVas inversiones

para ampliar nuestra
capacidad de
distribucion en el
Este peninsular

Vitogas duplica la capacidad
te su planta de gas licuado en Lugo

(Viene de pégina 1) Vitogas, que
esta especializada en la venta de
gas licuado a granel y por canaliza-
cion fundamentalmente en los sec-
tores industrial, doméstico, de ser-
vicios y agricola-ganadero, espera
un importante desarrollo de su ac-
tividad derivado de la mejora que

supone la ampliacion. Con capacidad
para distribuir mas de 48 mil tone-
ladas anuales, la planta duplica sus
posibilidades, tanto en almacena-
miento como en operatividad para el
abastecimiento, y prepara a Vitogas
para crecer en todo el arco Noro-
este de la peninsula.

Actualmente, Vitogas Espana ocupa
la primera posicion del ranking espa-
nol de empresas centradas exclusi-
vamente en el GLP (gas licuado del
petréleo), tanto por volumen de ventas
como por capacidad operativa con mas
de 50.000 toneladas y un ndmero su-
perior a los 16.000 clientes.
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Ligero descenso de la demanda

te gas natural en abril

Consumo de GLP

ABRIL ACUMULADO ANUAL (LTIMOS DOCE MESES
KT V(%) (*) KT V(%) (¥) KT TV(%)(*)  ESTRUCTURA (%)
ENVASADO 73 475 406 09 1.068 30 59,4
GRANEL 59 4187 333 88 701 14 39,5
AUTOMOCION 2 89 7 158 19 18,7 11
0TROS = = = = = = =
TOTAL 134 189 745 0.2 1777 2,2 100,0

* Tasas de variacion con respecto al mismo periodo del ano anterior

Fuente: Cores

a demanda de gas natural experi-
mento el pasado mes de abril un ligero

escenso, totalizando 26.396 GWh.
La demanda convencional de gas natural
desciende de este modo un 7,6 por 100.
Este descenso, esta motivado por diver-
sas causas, destacando la alta tempe-
ratura media del mes (maxima desde
1950) y la debilidad del sector industrial.

Estos factores unidos a la buena si-
tuacion hidrolégica que atraviesa la mayor
parte del pais y la competencia del resto
de energias renovables, han motivado
que la demanda de gas natural para ge-
neracion eléctrica experimente una con-
traccion del 36,0 por 100.

En el primer tercio del ano, la demanda
experimenta un descenso del 3,6 por 100
y en el ano movil, un 2,8 por 100. El con-
sumo de gas natural para generacion eléc-
trica en el ano mévil disminuye un 15,4
por 100 y representa el 32,6 por 100 del
total en la estructura de la demanda.

Gas Natural Fenosa
vende a Endesa
245.000 clientes de
gas en Madrid

as Natural Fenosa ha acordado

la venta a Endesa de alrededor

de 245.000 clientes de gas
de Madrid y otros contratos asocia-
dos en esta zona.

Una vez se obtengan las autori-
zaciones pertinentes, Gas Natural
Fenosa vendera los 245.000 clientes
por un importe total de 38 millones
de euros. Esta venta generara una
plusvalia bruta estimada de 15 mi-
llones de euros.

Esta operacion se enmarca en
el cumplimiento de los compromi-
sos adquiridos con la Comision Na-
cional de la Competencia (CNC) para
la compra de Unién Fenosa, que in-
cluye la desinversion de nuevos pun-
tos de suministro y clientes en Ma-
drid. Con la venta de estos clientes,
la compania finaliza el cumplimiento
de estos compromisos.

Ademas, Gas Natural Fenosa ha
cerrado también la venta de 304.000
puntos de suministro de gas natural
en la Comunidad de Madrid que han
sido adquiridos por el Grupo Madri-
lena Red de Gas, por un importe de
450 millones de euros.

La operacion, que se realiza en
cumplimiento de los compromisos
de desinversion adquiridos con la
Comision Nacional de la Competen-
cia (CNC), ha generado una plusva-
lia bruta estimada de 280 millones
de euros.

El pasado 30 de abril de 2010,
Gas Natural Fenosa traspaso ya un
paquete de activos de comercializa-
cion y distribucion de gas natural en
38 municipios de la Comunidad de
Madrid a Galp Energia y a Morgan
Stanley Infrastructure, respectiva-
mente, y que supuso la transmision
de un total de 507.000 puntos de su-
ministro de gas natural, 412.000
clientes de gas y 8.000 clientes de
energia eléctrica.

En lo que se refiere al consumo de
GLP, en abril se produjo un descenso del
16,9 por 100 interanual. La demanda se

Consumo de gas natual

ABRIL ACUMULADO ANUAL ULTIMOS DOCE MESES
GWH  TV(%) (%) GWH V(%) (*) GWH  TV(%)(*)  ESTRUCTURA (%)
CONSUMO CONVENCIONAL 20,954 78 102,623 07 268.808 47 67,4
GENERACION ELECTRICA 6042 380 35.754 112 130,201 154 328
GNL DE CONSUMO DIRECTO 987 6.1 4217 21,0 11678 116 29
TOTAL 263% 161 138.377 36 399.097 28 100,0

|
* Tasas de variacion con respecto al mismo periodo del ano anterior

Fuente: Cores

vio afectada por la alta temperatura media
del mes, 3,9°C por encima del valor medio
en este mes, lo que supone el mes de
abril mas calido en el conjunto de Es-
pana desde 1950. Los GLP envasados

descienden un 17,5 por 100, el de granel
el 16,7 por 100 y el de automocién con-
tinGa con tasas positivas, creciendo un 8,9
por 100. En el primer tercio del ano, el con-
sumo desciende un 9,2 por 100.
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Lana Sarrate comercializa el primer
caudalimetro portatil no invasivo ATEX

portatil no invasivo Fluxus
F608,/G608 esta basado en el am-

pliamente usado, fiable y versatil
F601/G601 de Flexim, pero ha sido
modificado para sus uso en zonas pe-
ligrosas y dispone de certificado ATEX.

F608: para caudal de liquidos.

G608: para caudal de gases y li-
quidos.

Ofreciendo un alto grado de flexibi-
lidad, sin comprometer la seguridad.

La caja de fibra de carbono extre-
madamente resistente junto con el di-
seno robusto de los sensores, asegu-
ran una resistencia muy grande a los
impactos y todo tipo de liquidos. El
F608 dispone de gestion eficiente de la
bateria como su hermano el F601, ofre-
ciendo 14 horas de medicion autbnoma.

Ademas, este equipo puede ponerse
en marcha en menos de 5 minutos gra-
cias a su intuitiva guia y al reconoci-
miento automatico de los sensores de
caudal. En cuanto a aplicaciones no
tiene rival desde pequenas tuberias de
10 mm. hasta tuberias de 6.500 mm.
de diametro abarcando temperaturas de
-40°C a + 200°C (con Waveinjector
hasta 400°C).

EI nuevo caudalimetro ultrasénico

EL F608,/G608 va donde otros por-
tatiles no pueden ya que esta equi-
pado con 2 canales de medida, multi-
ples entradas y salidas y un datalogger
integrado con interface serie. Este
equipo esta disenado para usarse en
areas Upstream, Midstream y Downs-
tream asi como industrias de proceso
y energia.

Como en todos los caudalimetros
Flexim, el F608 ofrece una medicion
bidireccional muy exacta y rapida, asi
como un rango dinamico muy amplio y
sin derivas de cero.

Este equipo no sélo es seguro,
exacto y fiable, sino que ademas es
compacto y ligero, muy adecuado para
llevarlo como equipaje a las plantas
offshore.

Nuevos catalogos de Galefaccion y energia solar
térmica y de Climatizacion de Ferroli

Ferroli 2011 correspondiente a las

lineas de Calefaccion y Energia Solar
Térmica. En esta ocasion se presenta
en un nuevo formato para facilitar al pro-
fesional la obtencion y permanente ac-
tualizacion de la informacion.

En el nuevo formato cada producto es
presentado en fichas individuales clasi-
ficadas por medio de separadores en
funcion de las diferentes lineas de pro-
ducto de la gama Ferroli. El total de las
fichas aparece integrado en una carpeta
de anillas para facilitar su bisqueday ac-
tualizacion en cualquier momento, asi
como la inclusion de novedades.

Este nuevo catalogo de Calefaccion
y Energia Solar Térmica recoge los nue-
vos productos de la marca para el 2011.
Como novedades dentro del apartado de
calderas murales, habria que destacar
las nuevas calderas de condensacion
Econcept Tech micro. Estas unidades
presentan frente a las actuales Econcept
Tech, las ventajas de la microacumula-
cién incorporada con la consiguiente
mejora en el confort en ACS. Igualmente,

Ya esta disponible el nuevo catalogo

el apartado de
calefaccion
cuenta con la
incorporacion
de la nueva
caldera DOMI-
project D en
sustitucion del
modelo DOMI-
project, e incor-
pora un panel
digital de facil
manejo.

También se
ha publicado el nuevo catalogo de la
firma de Climatizacién, en el que como
principales novedades en el apartado
de producto doméstico, aparece la
nueva familia de Split murales Voleé
Inverter de clase Ay precios ajustados;
y la nueva gama de bomba de calor
aire-agua Split Inverter Vitality con pro-
duccién de ACS para aplicaciones re-
sidenciales. Ambos equipos completan
la oferta para la climatizacion de vi-
viendas con rendimientos estacionales
muy elevados.

rroli

Monitorizacion de las mediciones durante
el transporte con el testo Saveris

ada la diversificacion de aplica-
Dciones moviles y en transporte

de las tareas de medicion, Ins-
trumentos Testo se ha comprometido
a ofrecer una solucién de medicioén y do-
cumentacion totalmente profesionali-
zada.

El sistema de mediciéon testo Sa-
veris, ademas de registrar la tempera-
tura y la humedad, también permite la
documentacion centralizada y la emision
de alarmas si se sobrepasan los valo-
res limite establecidos. Como nove-
dad, ahora el sistema de medicion tam-
bién se puede instalar en aplicaciones
moviles, como por ejemplo durante el
transporte de alimentos o productos
farmacéuticos.

Gracias a su funcionamiento total-
mente automatico para la medicion y
documentacion de los valores, propor-
ciona un gran ahorro de tiempo al ope-
rario. Y, por encima de todo, ofrece
una gran seguridad gracias a la emision
de alarmas cada vez que se excede
un valor limite.

Durante el transporte de las mer-
cancias, los registradores instalados

en la caja del
camion o fur-
goneta trans-
miten todos
los valores de
forma inalam-
brica a un mo-
nitor instalado
en la cabina
del conductor;
este monitor i
muestra en
su pantalla la
informacién
mas relevante
para que el transportista esté informado
en todo momento del estado de la mer-
cancia. El monitor dispone de conexién
por infrarrojos para poder enviar la in-
formacién obtenida a la impresora por-
tatil Testo y poder imprimir asi un ticket
con todos los valores en el momento de
la entrega de los productos. Una vez
los registradores del transporte entran
dentro de la cobertura del sistema fijo,
todos los valores se transfieren auto-
maticamente a una base de datos cen-
tralizada.

Funda tel'molraguante (jue permite
la reconstruccion de chimeneas
0 conductos sin obras de Ecospai

dades y buscando las mejores

soluciones para la rehabilitacion
no destructiva de conductos de humo,
Ecospai presenta Fitfire, una funda
termofraguante que permite la re-
construccion de cualquier chimenea o
conducto sin necesidad de interven-
cion de trabajos de albanileria.

Es la solucion para conductos da-
nados que sufren pérdidas de humos
0 problemas de olores, en calderas de
gas o gasoil, chimeneas, cocinas de
restaurantes, estufas de pallets, etc.

Especialmente recomendable
para evitar molestias a los vecinos,
ya que con la solucion Fitfire no son
necesarias obras, ni andamios, se
evita suciedad y tiempo, y sélo se
actla en los extremos del conducto,
evitando pasar por dentro de los ho-
gares de los vecinos.

La vaina flexible se introduce en
el interior del conducto danado. Pos-
teriormente, se aplica vapor de agua,
adaptandose al conducto original y,
obteniendo un conducto sélido, es-

R euniendo las diferentes necesi-

tanco, sin juntas y resistente a la
temperatura y a los acidos, en el
lugar del conducto danado y con pér-
didas.

Fitfire: vaina de fibra de vidrio im-
pregnado con resinas termofraguan-
tes, indicado para rehabilitacion de
conductos expuestos a temperaturas
medias (hasta 450°C)

HT1000. vaina de base arcillosa
para conductos expuestos a altas y
muy altas temperaturas (hasta
1300°C)

Isofit: vaina con un aislamiento
extra de 25 mm de lana de roca, para
situaciones donde es preciso un ais-
lamiento superior del conducto.

Resteel: vaina con microfilamentos
de acero para darle mayor estabilidad
mecanica al conducto.

Todos los productos cuentan con
el certificado del Instituto di Richerche
e Collaudi M.Masini S.r.l. conforme
norma UNI-1443-1856 y 1859, en
1443/06 y pruebas de estabilidad en
los gases, y resistencia al fuego de ho-
llin, condensacion y térmica.

Condensacion de alta potencia Saunier Duval
en la nueva sede de Grupo Ortiz

Sala de calderas en lo alto del edificio

tegran dos edificios de maxima ca-

lificacion bioclimatica que se ubi-
can en Ensanche de Vallecas, Madrid.
En uno de ellos, concretamente el que
se ha destinado a albergar a la socie-
dad Ortiz Construcciones, la empresa
Elecor, perteciente al mismo grupo, ha
instalado para el aporte de calefaccion
una caldera de condensacion de alta po-
tencia de la marca Saunier Duval. Se
trata concretamente del modelo Ther-
mosystem Condens, de 240 kW. Elecor
es una sociedad dedicada a la actividad
de ingenieria, montajes y mantenimiento
que presta sus servicios en el sector in-

La nueva sede de Grupo Ortiz la in-

dustrial, terciario y ener-
gético.

De cinco plantas
cada uno, los edificios,
cuentan con un total de
10.000 m2 aproxima-
damente y han sido
construidos con el pro-
pésito de incorporar en
ellos técnicas cons-
tructivas y medios de
produccion que consi-
guen un elevado indice
de eficiencia energética
y un maximo confort
para sus empleados,
que disponen de un 6p-
timo espacio de trabajo. Muy singulares
por su estructura, estos edificios estan
compuestos por una sucesion de gran-
des porticos de hormigdén que permi-
ten la distribucion interna de las plantas
totalmente diafanas. Los porticos cum-
plen la doble misién de proporcionar un
control selectivo de la radiacion solary
conformar parte de la estructura del
edificio.

Siguiendo las exigencias del Codigo
Técnico de Edificacion, estos moder-
nos edificios, alcanzan la maxima cali-
ficacion bioclimatica (Clasificacion A).
Segun comenta Alfonso Aguilar, direc-
tor de Instalaciones de Elecor, para al-
canzar los objetivos bioclimaticos, ade-
mas de medidas pasivas como es el
propio diseno biomecanico de la cons-
truccion, se han desarrollado medidas
activas, como son el empleo de ener-
gias renovables, la reduccion de car-
gas térmicas externas e internas, dis-
tribucion interior de agua fria y caliente
a través de un sistema de bombeo de
caudal variable, paneles solares tér-
micos y generadores de alta eficiencia
energética como es la caldera Ther-
mosystem Condens.

Promocion veraniega de Intergas

ntergas lanza su campana de verano

2011, ofreciendo en sus calderas de

condensacion con la maxima eficien-
cia energética en ACS y calefaccion,
con un regalo directo.

El regalo consiste en una “tarjeta re-
galo” valorada en 50 euros para canjear
en cualquier centro Media Markt. La pro-
mocion estara vigente desde el 1 de julio

hasta el 30 de septiembre de 2011,y es
tan sencillo como rellenar el cupén que
le proporcionara su distribuidora al rea-
lizar su compra, adjuntarlo a su factura
y devolverlo por correo o e- mail a la di-
reccion que figura en el mismo. En el
plazo de 2 semanas desde su recepcion
recibira por mensajeria tantas tarjetas
como solicitudes haya enviado.
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Innovador sistema hidraulico oculto de Irsap

os radiadores
Llrsap desta-

can induda-
blemente por su
cuidado diseno,
su versatilidad y
su respeto por el
medio ambiente.
Ahora, gracias a
un novedoso sis-
tema hidraulico
oculto, han con-
seguido embelle-
cer aiin mas el ra-
diador y facilitar el
trabajo al instala-
dor, ya que incluye
un soporte lla-
mado “tipo cua-
dro”. Asi, se preinstala el sistema hi-
draulico y, después, simplemente se
cuelga el radiador.

Este novedoso sistema hidraulico
viene pre-montado de fabrica e incluye
una conexion ya pre-instalada de 50
mm de entre eje entre la entrada y la sa-
lida del agua. Esta conexion queda to-
talmente oculta por el propio cuerpo
del radiador.

La conexion a la pared tiene como
principales ventajas que reduce el ni-
mero de agujeros que se ha de hacery
quedan alejados entre si evitando so-
brecargar la pared, se instala como un
cuadro, se puede regular en profundidad
hasta en 1 cm., no hay tornillos a la vista,
los soportes se cubren para no ser vistos,
las valvulas quedan ocultas y, ademas,
funciona como un sistema anti vuelco.

Por ahora, el innovador sistema hi-
draulico oculto de Irsap esta implantado
en los modelos Relax 15 y Relax 48 (40
mm y 48 mm de profundidad, respecti-
vamente), Dedalo S y Dedalo L (900 mm
y 1600 mm altura respectivamente),
Tratto (con iluminacion opcional y posi-
bilidad de convertirlo en toallero), Se-
quenze Sy Sequenze L (845 mmy 1735
mm de altura respectivamente), y en el
nuevo diseno de EVO (disponible en 18,
26, 32y 38 tubos).

Todos los modelos de Irsap estan
disponibles en mas de 200 colores.
De ellos, los acabados cobre flameado
y laton flameado son tratados artesa-
nalmente, con lo que cada pieza se
convierte en Unica y original.
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Conductos de humo inflables Furanfiex

lenca S.r.I. naci6 desde una em-
Epresa de instalacion que tenia una

experiencia de veinte anos en el
campo de la reforma de chimeneas y
conductos de humo.

La empresa esta proyectada hacia
las mejores actualizaciones técnicas en
el campo del saneamiento de chime-
neas y conductos, buscando las solu-
ciones mas innovadoras, seguras y ho-
mologadas para ofrecer a nuestros
clientes las técnicas mas avanzadas en
la recuperacion de los viejos conductos
de humo y chimeneas. Los conductos
de humo inflables Furanflex representan

un hito importante por lo que respecta a la
reforma de los conductos de humo exis-
tentes, por medio de revestimiento inte-
rior, respetando las normas vigentes.

La version Furanflex Gas se utiliza para
conductos de humo en servicio de calde-
ras de gas, GLP, gasOleo y se aconseja
para calderas de condensacion; es ade-
cuado para sanear campanas extractoras
de cocinas civiles e industriales, conduc-
tos pluviales y de ventilacion en general.

Por su parte, Furanflex L Madera es
especifico para conductos de humo en
servicio de estufas y chimeneas de lena,
pellets y otros combustibles sélidos.

El primer ANUARIO especializado
en las industrias de petroleo,

petroquimica, gas y productos petrohferos

* Exploracion y produccion de hidrocarburos.

« Transporte y almacenamiento de gas, crudos y productos petroliferos.

* Refino: Analisis por companias y refinerias.

* Petroquimica: plantas y companias.

* Gas natural y GLP: Analisis por compafifas, cuadros directivos,
produccién y consumo.

* Distribucién y comercializacién de gas y productos petroliferos.
Companias operadoras.
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ahorre 50 euros. El precio del anuario una

vez publicado es de 175 euros mas gastos de envio

© Envio prioritario GRATIS Usted recibira por

mensajero y sin ningun coste adicional,

la primera edicion de la ENCICLOPEDIA

S INCLUSION GRATUITA DE LOS DATOS DE
SU COMPANIA EN EL DIRECTORIO

Asegure la presencia de su compania en

la guia de referencia para los responsables de
compras del sector

+ Estaciones de servicio: red nacional, analisis por compafiias.
* Ingenierias: Obras y proyectos en curso y directorio.

* Consumo energia. Centrales de ciclo combinado.

* Organismos oficiales, asociaciones e instituciones.

*+ Directorio de empresas suministradoras.

* Legislacion europea vigente.

y tarifa

axiroca ha presentado su catalogo
y tarifa de producto en formato

Presto, con todas las novedades
del fabricante lider en diseno y eficien-
cia energética.

Con la actualizacion digital de su
actual catalogo y tarifa en el programa
Presto, Baxiroca pone al servicio de

Sirvase enviar..
GAS, edicidn 2

| precio de reserva de 125,00 euros ejemplar (IVA y gastos de envio incluidos). para domiciliacidn, gracias.
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Presto es el programa de presu- CP. Tel Fax
puestos y mediciones para realizar el Fecha FIRMAY SELLO  p4ouece con cargo a nuestra cuenta corrente  cantidad de:

control de costes en edificacion y obra
civil, de uso mas generalizado entre
los arquitectos y profesionales de la
construccion. Un sistema estructurado
para la consulta de informacién de pro-
ductos de una forma agil e inmediata.
El programa contiene unidades de
obra -y precios actualizados- de la am-
plia gama de productos de calefaccién
y ACS de la firma Baxiroca, con la ven-
taja adicional de que es posible reuti-
lizar la informacion procedente de la
confeccion de otros presupuestos o
bases de datos, con la actualizacion
automatica de todos los datos.

........... euros, a Seoe Tecmea S.A.
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Analizador de productos

tle la combustion testo 350

lizador de productos de la combus-

tion portatil con mends de medi-
cion preajustados que guian al usuario
y facilitan hasta la medicion mas profe-
sional. El testo 350 es el analizador
ideal para, por ejemplo, la puesta en
marcha, el mantenimiento y las medi-
ciones de funcionamiento en quemado-

Testo ha desarrollado un nuevo ana-
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NHBVQS sistemas de
tuberias con aditivo
contra la legionella
de ABN

a Ultima gene-
Lracién de siste-

mas de tuberias
de ABN incorpora un
novedoso aditivo an-
timicrobiano que ha
demostrado una efi-
cacia del 100 por
100 frente a la le-
gionella, haciéndo-
los especialmente
indicados para su uso en redes de dis-
tribucién de agua destinadas al con-
sumo humano.

El novedoso aditivo se incorpora en
la capa interna del tubo en los sistemas
multicapa en PE-RC ECO-SIS Water y
ECO-SIS Fire y en los sistemas de dis-
tribucion en PPR-CT ECO-SIS CT Faser
y Clima Faser. La efectividad de este
nuevo aditivo antimicrobiano ha sido
probada en el estudio de evolucion de
la legionella, realizado por AQM Labo-
ratorios, entidad acreditada por ENAC.
El ensayo ha demostrado que, trans-
curridas menos de 50 horas en tubos
tratados con y sin aditivo, el tubo con
aditivo presenta un descenso del 100
por 100 de la Legionella Pneumophila.

De este modo, los sistemas de tu-
berias de ABN aportan una seguridad
extra frente a esta peligrosa bacteria,
por lo que estan especialmente indi-
cados su aplicacion en lugares con es-
pecial riesgo en escuelas, hospitales,
hoteles, etc. segin RD 865 /2003.

Regulador de presion
GNGVM de Evatec

a compania
LEvatec comer-

cializa en re-
gulador de presion
GNV6VM para gas
natural con valvula
de seguridad de
minima presion de
rearme automa-
tico, valvula de se-
guridad de maxima
presion y sistema reductor de golpe
de ariete.

Cuando la presién de salida de gas
baja de 12,5 mbar (+/- 10 por 100) el
mecanismo cierra la valvula automati-
camente.

También se produce el rearme auto-
matico cuando la presion sobrepasa
los 28 mbar. En caso contrario se man-
tiene un fija no superior a los 16,5 li-
tros/hora.

Asimismo si la presion de salida
sube a un valor de 110 mbar (+/- 10
por 100) se cierra automaticamente
el paso del gas, siendo preciso el re-
arme manual.

El GN6VM es conforme a la norma
UNE 60402-2 y esta certificado por
AENOR con el namero de registro
053/000300.

res industriales,
turbinas de gas,
motores indus-
triales o siste-
mas de limpieza
de los gases de
combustion, asi
como medicio-
nes de las emi-
siones de gases
al ambiente en
hornos.

Ademas, el
testo 350 es un
instrumento de
soporte para el
control y la mo-
nitorizacion de
los valores li-
mite oficiales de las emisiones medio-
ambientales y para los tests de funcio-
namiento de instrumentos fijos de
medicién de emisiones.

Todo listo para el

agenda

XXil Congreso de CONAIF

el 22 al 24 de septiembre de
D2011 se celebrara en Valencia

la XXII edicion del Congreso de
CONAIF para las Instalaciones y la
Energia. El auditorio "Santiago Gri-
solia” del Museo Principe Felipe en la
Ciudad de las Artes y las Ciencias
acogera esos dias varias sesiones
de ponencias y mesas redondas que
trataran los aspectos actuales mas in-
teresantes para las empresas insta-
ladoras, asi como los factores que
hoy en dia determinan su progreso
empresarial.

Las ponencias giraran en torno a
temas como la Seguridad Industrial,
la Eficiencia Energética, el Agua, la Mi-
crocogeneracion, la Movilidad y las
Cualificaciones y Competencias de

los Instaladores en Europa, entre
otros.

CONGRESO EUROPEO
DE LA INSTALACION

Una de las principales novedades
de esta edicion es que se celebrara
conjuntamente con el congreso de los
instaladores europeos, por lo que ten-
dra un marcado caracter internacional.
GCI-UICP, la organizacién europea de
asociaciones de empresas instalado-
ras, de la que CONAIF forma parte re-
presentando al colectivo espanol; ha
elegido la candidatura presentada por
CONAIF para organizar por primera vez
en Espana este congreso (GCIFUICP An-
nual Congress).

nuevo rango de

THEMA NOx
25 kW. Bajo NOx Clase 5.
Mixta instantanea.

THEMAFAST NOx
30 kW. Bajo NOx Clase 5.

MICROFAST ®.

Cumplen las

exigencias RITE
para evacuacion
de PDCs

La innovacion de
Saunier Duval en un

Mixta con microacumulacion

calderas mas ecologicas

Saunier Duval, marca lider en calderas murales a gas lanza sus nuevos modelos
Bajo NOx Clase 5, que ademas de proporcionar unos altos indices de confort en
agua caliente y calefaccion permiten ahorrar gas y cumplir la normativa vigente.

902 45 55 65 - info@saunierduval.es - www.saunierduval.es

Saunier Duval

THEMAFAST NOx

THEMA NOx
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