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I N S T A L A C I Ó N G A S ,  A G U A ,  C A L E F A C C I Ó N  Y  C L I M A T I Z A C I Ó N

Esteban Blanco Serrano
Presidente de CONAIF

Ingeniero Técnico Industrial,
Máster en Climatización por
la Universidad de Valladolid,

Esteban Blanco Serrano es el
nuevo Presidente de CONAIF,
cargo en el que lleva unos pri-
meros meses de intensa ac-
tividad, en primer lugar con la
elaboración del nuevo Plan Es-
tratégico de la Confederación
(“una respuesta a los duros
tiempos por los que atraviesa
el sector de las instalaciones”)
y la preparación del inminente
Congreso de Valencia.

De todo ello, además de
otras cuestiones relacionadas
con la actualidad del sector,
hablamos en la siguiente en-
trevista.

“Es momento de apostar por valores como la calidad
y la profesionalidad”

(Pasa a página 8)
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Asefosam celebra su 32 fiesta patronal

El pasado verano tuvo lugar en el
Hipódromo de la Zarzuela de Ma-
drid, la Tradicional y entrañable

cena de gala de Asefosam con motivo

de la celebración de su Fiesta Patro-
nal, reuniendo a cerca de 500 personas
entre empresas asociadas colabora-
dores e instituciones.
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Activado el Plan de Acción de Ahorro y
Eficiencia Energética 2011-2020

El Consejo de Ministros activó el
pasado mes de agosto el Plan
de Acción de Ahorro y Eficiencia

Energética 2011-2020, con el que
se espera ahorrar 78.687 millones
de euros en el capítulo energético. 

La aplicación de las medidas con-
templadas en el Plan movilizará unas
inversiones por valor de 45.985 mi-
llones de euros que deberán contri-
buir significativamente a la creación
de empleo, especialmente en el sec-
tor de la eficiencia energética.

El Plan fija un objetivo de ahorro
de energía primaria de un 20 por
100 en 2020 y pretende reducir los
consumos de energía final por uni-
dad de producto en un 2 por 100
anual entre 2011 y 2020. 

Con ello no sólo se pretende
cumplir las directrices de la Unión Eu-
ropea, sino que se logrará reducir la
intensidad energética del país en
más de un 20 por 100, objetivo
esencial de cara a nuestra compe-
titividad, ya que en la actualidad
nuestro consumo energético por uni-
dad de producto es un 15 por 100
superior a la media de la UE.

El nuevo Plan de Acción consi-
dera prioritarias las medidas pro-
puestas para los sectores difusos.
Así, en materia de transporte se
pretende conseguir hasta un 33 por
100 de ahorro con medidas referidas
al cambio modal, como el uso ra-
cional de medios, la renovación de
flotas, etc.

En cuanto a edificación y equi-
pamiento, se persigue una reduc-
ción del 15,6 por 100 gracias a me-

didas relacionadas con la envolvente
edificatoria, las instalaciones tér-
micas y de iluminación, la alta cali-
ficación energética y el Plan Renove
de electrodomésticos.

Las acciones en Vivienda se ma-
terializarán a través de:

• Inversiones para el ahorro de
energía en edificios públicos: esta-
blecimiento de una línea ICO de 600
millones de euros para obras de
ahorro y eficiencia energética en edi-
ficios públicos.

• Ayudas al uso de la biomasa
para usos térmicos en edificios: sus-
titución de calderas en las admi-
nistraciones públicas y Plan Renove
de calderas de alto rendimiento ener-
gético.

En el sector industrial se espera
un ahorro del 14 por 100 por la apli-
cación de proyectos estratégicos en
la industria, la implantación de sis-
temas de gestión energética y el
apoyo a las auditorías energéticas.
Por último, se estima un ahorro del
4,7 por 100 en las áreas de la agri-
cultura y la pesca gracias, entre
otras medidas, a la mejora de la efi-
ciencia en instalaciones de riego.
Además se continuarán los esfuer-
zos para ahorrar energía en los ser-
vicios públicos y se mejorarán los
procesos de cogeneración.

Entre los ahorros propuestos
para líneas concretas, hay que des-
tacar la reducción de 4.800 ktep al
año en la rehabilitación energética
de edificios y 130 ktep/año en la re-
forma del alumbrado exterior en los
municipios.

En esta ocasión, ya desde la propia
invitación y siguiendo por los carteles de
la entrada, se propuso un reto a todos
los asistentes.

Bajo la leyenda “¿Estás preparado
para el cambio?” se anticipaba que algo
nuevo iba a ocurrir esa noche.

A la vera del Manzanares, en el pri-
vilegiado entorno que proporcionan las
instalaciones del Hipódromo, con una cli-
matología inmejorable y con la silueta de
las cuatro torres sobre el horizonte del
atardecer madrileño, el acto dio co-
mienzo disfrutando de una generoso
cóctel durante el cual, la pregunta so-
brevoló las conversaciones de los ani-
mados corrillos en los que poco a poco
se iban disponiendo los invitados a me-
dida que accedían al recinto.

Finalizado aquel y antes de empe-
zar la cena, tras unas palabras de bien-
venida y agradecimiento a los presentes,
el Presidente de Asefosam explicó que
“Somos conscientes de que la Asocia-
ción debe continuar evolucionando y,

además, debe liderar un cambio que
trascienda al colectivo que representa.

Dicho cambio debe realizarse desde
la trasparencia, el rigor, la ilusión y el es-
fuerzo como señas de identidad de una
Asociación que pretende continuar
siendo referencia en el sector e inter-
locutor con cuantas entidades y orga-
nismos forman parte del mismo, que
quiere apostar por una formación avan-
zada y de calidad para todos los insta-
ladores, que aspira a entrar y hacer en-
trar en el mundo de las nuevas
tecnologías a las empresas instaladoras,
que tiene como objetivo, en definitiva,
contribuir a dinamizar el sector y gene-
rar oportunidades de negocio para todos
los asociados y todo ello, contando con
el mejor equipo de profesionales que
hagan que, cada empresa asociada, se
sienta única y protagonista en la labor
que desarrollamos.”

Como representación de todo ello, el
presidente descubrió ante todos los pre-
sentes el nuevo logotipo de Asefosam.
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y afines, en edificios de viviendas, no
tienen la consideración, a efectos del
Impuesto sobre el Valor Añadido, de
ejecuciones de obra, condición indis-
pensable para la aplicación del tipo im-
positivo del 8 por 100 […]. Dichas ope-
raciones, que tienen la consideración de
prestaciones de servicios, tributan por
el Impuesto sobre el Valor Añadido al
tipo del 18 por 100”.

Con anterioridad a tomar la citada
iniciativa, CONAIF había tenido conoci-
miento de varias resoluciones contra-
dictorias entre sí sobre esta misma
materia. Por eso se decidió a aclarar
cuál es el tipo impositivo que ha de
aplicarse a las operaciones de mante-
nimiento periódico de la totalidad o
parte de los componentes de instala-
ciones realizadas por instaladores en el
ámbito de su actividad.

El Ministerio de Economía y Ha-
cienda, a través de su Dirección
General de Tributos, ha respondido

a CONAIF que el IVA del mantenimiento
periódico de instalaciones tributa al 18
por 100. Esta respuesta es conse-
cuencia de la consulta vinculante pre-
sentada por CONAIF ante dicho orga-
nismo público el pasado 31 de marzo de
2011, debido a la confusión existente
entre el colectivo de instaladores con el
tipo de IVA aplicable a las actividades de
mantenimiento de las instalaciones: o
bien el general del 18 por 100 o bien el
reducido del 8 por 100.

Según indica el organismo público
en la respuesta dada a CONAIF, “las
operaciones de mantenimiento perió-
dico de instalaciones de fontanería,
gas, calefacción, climatización, pro-
tección contra incendios, electricidad

CONAIF informa de que el IVA del mantenimiento
de las instalaciones tributa al 18%,
según confirma el Ministerio de Economía

debido a sus numerosos compromisos
laborales, y será sustituido por Ulrich
Schmidt, de Bosch Termotechnik GmbH.

En la vicepresidencia también se
han generado cambios, y se nombró a
Ettore Riello de Riello Group, como sus-
tituto de Claudio Bianchini.

La próxima Asamblea General,
quedó fijada para junio de 2012, siendo
la Asociación Turca quien acogerá la
próxima celebración.

Los representantes de los principa-
les fabricantes del sector de la ca-
lefacción, se han dado cita en la XI

Asamblea General de la EHI (Associa-
tion of the European Heating Industry)
durante el pasado mes de junio en
París. La Asamblea contó con la asis-
tencia de Miguel Cervera, Jose Luis
Ureña y Sonia Pomar, en calidad de
presidente, vicepresidente y secreta-
ria general de FEGECA, respectiva-
mente.

Durante la reunión, se debatieron
numerosos temas de actualidad. 

Se presentó el Plan de Acción 2011-
12, el presupuesto para 2012, se apro-
baron las cuentas de 2010, las cuotas
para 2011 y se nombraon dos nuevos
auditores.

Se comentaron ampliamente los re-
cientes cambios en la estructura de la
EHI, en la que se incluyen nuevos co-
ordinadores de los departamentos de
trabajo y la incorporación de un nuevo
secretario general: Michael Bennett.

También se anunció la marcha del
actual presidente , Klaus Huttelmaier,

XI Asamblea General EHI 

actualidad04

Asefosam ha presentado el cambio
de su logo, de acuerdo con la idea
de que “la Asociación debe adap-

tarse a los nuevos tiempos, acompa-
ñando así a las empresas instaladoras,
promoviendo valores que creemos ne-
cesarios en la sociedad: conciliación,
productividad, trabajo y esfuerzo”.

Así, la asociación pretende que
“nuestra imagen refleje una Asociación
moderna, abierta a sus empresas aso-
ciadas y colaboraciones, transparente
y accesible.

Cambio de imagen de Asefosam

José Rial Castañeda ha sido nom-
brado director de Marketing del
Grupo Ferroli en España.
Nacido en La Coruña y con 35

años de edad, José Rial es Ingeniero
de Organización Industrial por la Uni-
versidad de Navarra y MBA por el Ins-
tituto de Empresa. 

Desde el año 2007 ha ejercido
dentro del Grupo Ferroli como direc-
tor Corporativo, función que compa-
tibilizará con su nueva responsabili-
dad en la Dirección de Marketing del
Grupo.

José Rial Castañeda nuevo director
de Marketing del Grupo Ferroli

Massimo Rossini, que ya era
miembro del consejo de Admi-
nistración de Naturgas Energía,

asumirá la dirección general de la com-
pañía en sustitución de Fernando Ber-
gasa, quien ha decidido acometer nue-
vos retos profesionales.

Rossini, de 53 años e ingeniero me-
cánico, ha desarrollado toda su carrera
profesional vinculado al negocio de la
energía, en Italia y Portugal.

Massimo Rossini desarrolló parte de
su carrera profesional en la compañía ga-
sista italiana del grupo ENI y, en la ac-
tualidad, es Consejero de Edp Gas y

Massimo Rossini, nuevo consejero director
general de Naturgas EnergíaLas auditorías para obtener esta

certificación se realizaron por el equipo
de Eficiencia Energética de la delega-
ción de Bureau Veritas Certificación en
Bombay, que ya había auditado esta
planta de energía térmica de Dahanu
para la EN/BS 16001:2009 en enero
de 2011.

Según Carlos Martín Peñasco Cá-
ceres, director de Desarrollo de Bu-
reau Veritas: “Esta certificación puede
concederse a todo tipo de organiza-
ciones y actividades, teniendo presente
que la gestión de la energía se ha con-
vertido en un punto clave en la agenda
de las empresas de cualquier tamaño
y sector debido a su complejo funcio-
namiento”.

Bureau Veritas Certificación ha otor-
gado la certificación ISO 50001:
2011 a la planta de energía tér-

mica de Reliance Infrastructure Ltd, si-
tuada en Dahanu, India, siendo la pri-
mera empresa y planta energética en
obtener esta certificación en el mundo.

El pasado 15 de junio la Organización
Internacional de Normalización (ISO)
aprobó la norma ISO 50001. Se trata de
la primera certificación internacional para
los Sistemas de Gestión de Eficiencia
Energética y tiene el ambicioso objetivo de
ayudar a las empresas en la optimiza-
ción del consumo de la energía. Se plan-
tea que el 60 por 100 del uso de energía
en todo el mundo este certificado bajo la
norma ISO 50001:2011.

Bureau Veritas otorga la primera certificación
internacional para los sistemas de gestión
de eficiencia energética

profesionales

miembro de diferentes órganos de ad-
ministración dentro del Grupo Edp. Con
anterioridad, fue director de servicios de
la unidad de negocio de gas de Galp Ener-
gía, Consejero Ejecutivo de Galp Power y
Consejero delegado de Lisboagás.

Naturgas Energía, participada por
HC Energía (Grupo Edp), está presente
en el transporte, distribución y comer-
cialización de gas natural en España.
Tiene infraestructuras propias en nueve
Comunidades Autónomas: Asturias, Can-
tabria, Cataluña, Castilla y León, Extre-
madura, Madrid, Murcia, Navarra y País
Vasco.
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Ligero retroceso del beneficio
de Gas Natural Fenosa

El beneficio neto de Gas Natural Fe-
nosa alcanzó los 822 millones de
euros en el primer semestre de

2011, lo que supone una disminución
del 3,6 por 100 a causa de las menores
plusvalías que se contabilizaron en el
período por venta de activos, en compa-
ración con el primer semestre del año an-
terior. El beneficio neto crece un 11 por
100 si se realiza una comparación ho-
mogénea, mediante el ajuste de las plus-
valías y minusvalías por desinversiones
de activos realizadas en el primer se-
mestre de 2010 y el primer semestre
de 2011. 

El ebitda del semestre alcanzó los
2.386 millones de euros, un 0,4 por 100
más que en el mismo período del 2010,
apoyado en el crecimiento de los resul-
tados de las actividades reguladas, im-
pulsadas por la contribución creciente
en el ámbito gasista internacional. 

El ebitda crece el 3 por 100 si se
realiza una comparación homogénea, te-
niendo en cuenta las desinversiones rea-
lizadas en 2010, que incluyen la venta de
activos de distribución de gas en Madrid
(más de 500.000 puntos de suministro)
y de activos de generación en México
(2.233 MW). Los altos niveles de efi-
ciencia operativa permitieron compen-
sar la contribución al ebitda de las de-
sinversiones realizadas en 2010. 

En un entorno macroeconómico, ener-
gético y financiero muy exigente los re-
sultados obtenidos ponen en valor los fun-
damentales del modelo de negocio de
Gas Natural Fenosa, basado en un ade-
cuado equilibrio entre los negocios re-
gulados y liberalizados en los mercados
gasista y eléctrico, con una contribución
creciente y diversificada de la presencia
internacional. 

Las actividades de distribución de
gas y electricidad, en España e interna-
cional, representaron en su conjunto un
54,7 por 100 del ebitda de Gas Natural
Fenosa en el primer semestre. 

Las inversiones alcanzaron los 518
millones de euros, entre enero y junio, con
un descenso del 11,9 por 100 respecto

a las del mismo período del año anterior,
debido fundamentalmente a la finalización
del programa de construcción de cen-
trales de ciclo combinado. Por otra parte,
destacó el incremento de inversiones en
negocios regulados, principalmente en
distribución de gas en España, con la
adquisición de activos a la sociedad Dis-
tribuidora Sureuropea de Gas. 

La deuda financiera neta se situó en
16.949 millones de euros a 30 de junio
de 2011, con un ratio de endeudamiento
del 55,5 por 100. Si se descuenta el dé-
ficit de tarifa (1.313 millones de euros)
la deuda neta ajustada se situaría en
15.636 millones de euros, lo que repre-
sentaría un ratio de endeudamiento del
53,5 por 100. 

El 67,7 por 100 de la deuda financiera
neta de Gas Natural Fenosa tiene venci-
miento igual o posterior al año 2015, y
la vida media de la deuda neta ajustada
es superior a 5 años. 

El contenido de los cursos fue de ca-
rácter práctico, y durante su transcurso
se mostró el funcionamiento y las ven-
tajas del conocido modelo Microtop Es-
tanco, así como las del nuevo calenta-
dor Supreme Estanco termostático
modulante en continuo, lanzado re-
cientemente y que ha supuesto una
auténtica revolución gracias a su avan-
zada y revolucionaria tecnología y a las
innumerables prestaciones que incor-
poran sus modelos de 11, 14 y 17 li-
tros respectivamente.

Durante el mes de julio tuvo lugar en
el aula de formación de Cointra, ubi-
cada en sus oficinas centrales de

Coslada (Madrid), un programa de cur-
sos prácticos para la instalación de ca-
lentadores estancos. A través de dife-
rentes jornadas, más de 500 instaladores
tuvieron la oportunidad de conocer las
particularidades en la instalación de este
tipo de aparatos con el fin de adaptarse
a la nueva normativa de la Comunidad de
Madrid sobre la obligatoriedad de insta-
lación de calentadores estancos.

Éxito de los cursos de Cointra para la instalación
de calentadores estancos

Cepsa inicia una
nueva etapa

El Consejo de Administración de
Compañía Española de Petro-
leos, S.A. (CEPSA) ha dado por

cerrada oficialmente la salida de Total
S.A.. Se ha producido la dimisión de
los cinco representantes de la entidad
francesa (Michel Bénézit, Eric de Men-
ten, Patrick Pouyanné, Humbert de
Wendel y Nathalie Brunelle), que han
sido sustituidos por tres nuevos con-
sejeros (Mohamed Badawy Al-Hus-
seiny, Hamdan Al Hamed e IPIC, re-
presentada por James Sullivan).

El Consejo, que se reduce a 10
miembros, ha confirmado como pre-
sidente de la compañía a Santiago
Bergareche y ha nombrado a H.E.
Khadem Al Qubaisi como Consejero
Delegado, después de que el hasta
ahora CEO y miembro del Consejo, Do-
minique de Riberolles, haya decidido
anticipar su próxima jubilación, dimi-
tiendo por tanto de todas su res-
ponsabilidades en la compañía. Asi-
mismo, se ha acordado la creación
del puesto de Director General de
Operaciones (COO, Chief Operating
Officer) que recaerá en la figura de
Pedro Miró, hasta ahora Director Ge-
neral Técnico de Cespa quien será
responsable de la línea operativa de
negocio, que abarca las direcciones
de Exploración y Producción, Refino y
Comercialización, y Petroquímica.

Cepsa continúa de esta manera
siendo una Compañía española a
todos los efectos, con la sede social
en Madrid.

Las ventas de la actividad regulada
de gas en España, que agrupa los ser-
vicios de acceso de terceros a la red
(ATR), de distribución de gas y de trans-
porte secundario, fueron de 107.340
GWh, un 2,6 por 100 menos que en el

mismo período del año anterior. La com-
pañía alcanzó los 5,3 millones de pun-
tos de suministro a 30 de junio (el 1,5
por 100 más), a los que da servicio a tra-
vés de una red de distribución de
44.557 kilómetros. 

‰‰‰‰‰‰‰‰‰‰‰‰‰‰‰‰‰‰‰‰‰‰‰‰‰‰‰‰‰‰‰‰‰‰‰‰‰‰‰‰‰‰‰‰‰‰‰‰‰‰‰‰‰‰‰‰‰‰‰‰‰‰‰‰‰‰‰
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Repsol crea el primer Fondo privado
de Emprendedores en eficiencia energética
de España

La Fundación Repsol crea el Fondo
de Emprendedores en eficiencia
energética dirigido a apoyar a los

mejores proyectos empresariales que
aporten soluciones en materia de aho-
rro y uso responsable de la energía.

El Fondo de Emprendedores, que
ha sido presentado el pasado verano
por el presidente de la Fundación Rep-
sol, Antonio Brufau, y su vicepresidente,
César Gallo, es una iniciativa pionera
que supone un paso adelante en el
compromiso de la Fundación Repsol
con las preocupaciones y expectativas
de la sociedad en materia de energía y
medio ambiente.

La convocatoria, abierta hasta el
30 de noviembre, inicia un proceso en
el que se seleccionarán los cinco me-
jores proyectos emprendedores y planes
de empresa en materia de eficiencia
energética a desarrollar en España.

Los seleccionados contarán con ase-
soramiento (técnico, financiero y legal)
y apoyo económico a través de un pro-
ceso de acompañamiento que se ini-
ciará después de la comunicación pú-

blica de los ganadores. Como parte de
este proceso se les facilitará contactos
con el mercado y acceso al capital in-
versor.

La convocatoria pretende captar pro-
puestas empresariales y proyectos no-
vedosos focalizados en el desarrollo
de: nuevos procesos, tecnologías, ser-
vicios, productos y materiales, tecno-
logías de almacenamiento y gestión de
redes de transporte/distribución de
energía y tecnologías de la informa-
ción, cuyas aplicaciones den como re-
sultado una mejora de la eficiencia
energética y/o un ahorro en el con-
sumo de energía.

Cada uno de los cinco proyectos se-
leccionados recibirá asesoramiento y
tutelaje técnico-económico, legal y fi-
nanciero y una asignación mensual, de-
pendiendo del proyecto, de entre 6.000
y 12.000 euros durante el periodo ne-
cesario para su desarrollo, que podrá
tener una duración máxima de 24
meses. El proceso finalizará facilitando
el acceso a potenciales inversores que
financien el desarrollo del proyecto.

Buderus, en las III Jornadas de Eficiencia
Energética en hoteles 

La aparición
del modelo
de empresa

de servicios ener-
géticos (ESE) se
presentó en la
sesión inaugural
de las “III Jorna-
das de Sosteni-
bilidad y Eficien-
cia Energética en
el Sector Hote-
lero” –organizada
por el Instituto
Tecnológico Ho-
telero (ITH), con la colaboración del
IDAE y el patrocinio de Buderus, per-
teneciente al sector de Termotecnia
del Grupo Bosch, y otras destacadas
marcas del sector–, como una exce-
lente alternativa que ayudará al sector
hotelero a acometer inversiones diri-
gidas al ahorro de costes energéticos
y a lograr la sostenibilidad del esta-
blecimiento. Se trata de un modelo de
negocio consistente en el estudio, im-
plantación y posterior mantenimiento de
las medidas de ahorro energético y
energías renovables capaces de redu-
cir el coste energético de los estable-
cimientos hoteleros garantizando unos
ahorros determinados a lo largo de los
años de contrato, asumiendo las ESE
la financiación de la inversión inicial
necesaria.

En este sentido, Álvaro Sánchez,
delegado comercial de la marca Bude-
rus, afirmó en su ponencia presentada
en la sesión inaugural de la jornada ce-
lebrada el pasado 14 de junio en el
Hotel Levante Club & Spa de Benidorm
(Alicante), que el ahorro de la energía
térmica puede contribuir a reducir hasta
un 6 por 100 los gastos de explota-
ción y hasta un 40 por 100 en la fac-
tura energética, optimizando las insta-
laciones de climatización mediante la
incorporación de calderas eficientes y
bien dimensionadas, instalando siste-
mas de microcogeneración para pro-
ducir energía eléctrica y térmica, in-
corporando captadores solares para el
calentamiento del a.c.s.; instalando los
adecuados sistemas de regulación y
control... 

SGS Tecnos autorizada como Organismo
de Control en Cataluña

Después de largos años de espera
el mercado reglamentario en Ca-
taluña se ha abierto a más em-

presas, entre ellas, SGS Tecnos que
ha conseguido ser autorizada como Or-
ganismo de Control en Cataluña.

A partir de este momento SGS en
Cataluña ofrece, su sello de calidad
habitual, en los servicios de Inspec-
ción Industrial Reglamentaria. 

Los campos autorizados son los si-
guientes:

• Aparatos elevadores 
• Aparatos a presión 
• Alta tensión 
• Baja tensión 
• Almacenamiento de productos quí-
micos 
• Gases combustibles 
• Instalaciones frigoríficas 
• Instalaciones térmicas en edifi-
cios 

• Instalaciones petrolíferas 
• Instalaciones de protección con-
traincendios  
Nuestras oficinas de atención al pú-

blico estarán localizadas en Barcelona,
Tarragona, Girona, Sant Joan Despí y
Tortosa. Esperamos ofrecer en Cata-
luña la amplia experiencia acumulada
durante muchos años en el resto del es-
tado español.

Fundado en 1878, el Grupo SGS es
la mayor organización del mundo en el
campo de la inspección y la calidad.
Con más de 64.000 profesionales, SGS
opera en 120 países, a través de su red
de 1.250 oficinas y laboratorios por
todo el mundo. En España está pre-
sente en todas las comunidades autó-
nomas a través de sus 110 oficinas y
cuenta con más de 3.400 empleados.
SGS es líder mundial en Inspección,
Verificación, Ensayos y Certificación.

Importante adquisición de Ariston
en Europa

Ariston Thermo Group, multinacio-
nal presidida por Paolo Merloni,
ha adquirido el 68 por 100 de

Cipag S.A. a través de la sociedad con-
trolada Elcotherm AG, que a su vez
posee junto a Ariston Thermo Group el
100 por 100 de Domotec S.A.

Cipag y Domotec, son empresas lí-
deres en el mercado suizo en la pro-
ducción, distribución y mantenimiento
de sistemas para el calentamiento del
agua, con una facturación de más de 53
millones de francos suizos y un ebitda
de aproximadamente 4 millones de
francos suizos en 2010. Las socieda-
des tienen 200 trabajadores.

Paolo Merloni, presidente y admi-
nistrador delegado de Ariston Thermo
Group, ha comentado sobre la impor-
tante operación financiera: “La adqui-
sición forma parte de la estrategia de
desarrollo del Grupo, que apuesta por
crecer tanto en mercados maduros,
con productos y sistemas de alto con-
tenido tecnológico, como en mercados
emergentes. Con esta operación Aris-
ton Thermo Group aprovecha las si-
nergias comerciales con Cipag y Do-
motec, y consolida su liderazgo en el
mercado suizo, fortaleciéndolo en el
sector de la calefacción del ambiente

y añadiéndole el liderazgo en el calen-
tamiento del agua”. 

Paolo Merloni afirma también: “Suiza
es muy importante para nuestros pla-
nes de crecimiento, por lo que contri-
buiremos al desarrollo de Cipag y Do-
motec, partiendo ya de una excelente
posición y una consolidada experien-
cia en el sector confort térmico tanto en
Italia como en otros países. Nuestros
productos con bajo impacto ambiental
responden ya a las exigencias de un
mercado avanzado en políticas medio-
ambientales como el suizo”.

Hasta ahora el negocio de Cipag y Do-
motec estaba centrado sobre todo en ter-
mos eléctricos pero, en línea con la re-
glamentación nacional y la tendencia del
mercado, estos productos se substitui-
rán gradualmente por bombas de calor,
que representan una competencia es-
tratégica de Ariston Thermo Group.

La operación es muy importante
también en relación a la potencialidad
de desarrollo que Cipag y Domotec ofre-
cen en servicios de asistencia. Ariston
Thermo prevé un importante desarrollo
unido a la sinergia con Elcotherm, líder
absoluto en servicios de postventa en
Suiza, gracias a una red capilar de es-
pecialistas en confort térmico.

Gas Natural Fenosa forma a ingenieros
y arquitectos en eficiencia energética 

Gas Natural Fenosa organizó el pa-
sado mes de julio en la Escuela
Universitaria Politécnica de Fe-

rrol, unas jornadas técnicas para formar
a ingenieros, arquitectos y profesiona-
les del sector en instalaciones de gas
natural y eficiencia energética en edi-
ficios. Este curso tuvo como objetivo im-
partir los conocimientos necesarios
para el diseño y ejecución de las ins-
talaciones de gas natural, además de
presentar los aspectos más importan-
tes de la legislación y metodología de
calificación y certificación energética
de los edificios. 

Durante estos encuentros se abor-
daron, entre otros temas, las carac-
terísticas de los gases combustibles,
la reglamentación y el entorno libera-
lizado del sector, las redes de distri-
bución de gas natural, y el diseño y cál-
culo de instalaciones receptoras de
gas.

Asimismo, se habló sobre la ins-
pección y seguridad de las instalaciones
y las aplicaciones actuales y futuras

de los gases combustibles tendentes a
una mayor eficiencia energética y sos-
tenibilidad. 

ENERGÍA EFICIENTE

El gas natural es la energía de su-
ministro continuo más eficiente y de
menor impacto medioambiental para
los servicios térmicos de una edificación
sostenible, en la que prima el rendi-
miento energético y la disminución de
emisiones contaminantes a lo largo de
todo el ciclo de vida del edificio. 

La eficiencia energética es uno de
los pilares fundamentales de la res-
ponsabilidad corporativa de Gas Natu-
ral Fenosa. Desde hace años, la com-
pañía desarrolla actividades de
colaboración, asistencia técnica y for-
mación, tanto con promotores como
con arquitectos e ingenieros, para con-
seguir edificios más sostenibles y que
sean más económicos en su consumo
de energía, con la consiguiente dismi-
nución de su impacto medioambiental. 

BaxiRoca, ha confiado en los ser-
vicios de Consultia IT, consul-
tora especializada en la trans-

formación de la gestión empresarial
a través de la innovación, para de-
sarrollar una nueva plataforma de
gestión integral basada en un en-
torno web/móvil dentro del proceso
renovación de los sistemas de in-
formación del fabricante. 

El principal objetivo de este pro-
yecto ha sido lograr una gestión global
del parque actual de calderas (más de
un millón de unidades) y ofrecer el
máximo valor añadido a los clientes ga-
rantizando un servicio Post-Venta efi-
caz y de alta calidad. Esto supone un
paso  más en la adaptación a las ten-
dencias del mercado de la calefac-
ción, donde la reposición de calderas
está adquiriendo cada día una mayor
relevancia. 

Para lograr dichos objetivos se
ha trabajado en el desarrollo de

una solución basada en la plata-
forma de movilidad EMX de Con-
sultia IT, consiguiendo así una ges-
tión centralizada del negocio entre
el fabricante BaxiRoca y sus 180
concesionarios (pedidos de reposi-
ción, liquidaciones trimestrales, es-
tadísticas de trabajo, etc.), y la ges-
tión completa del concesionario en
un entorno web (avisos, almace-
nes, hojas de trabajo, asignación
de técnicos, rutas, liquidaciones de
facturas, etc.). 

Esta nueva plataforma también
permite la gestión de una red com-
puesta por más de 800 técnicos
de campo en un entorno web/móvil
para optimizar el tratamiento de ór-
denes de trabajo, stocks, avisos,
cobros, ingresos y facturaciones,
entre otros aspectos. En definitiva,
la implantación de este nuevo sis-
tema garantizará un mejor servicio
para los usuarios.

BaxiRoca implanta una nueva plataforma
de gestión post-venta

compañias06
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La demanda de gas alcanza los 194.332 GWh

Durante el primer semestre de 2011,
el consumo de gas natural ha al-
canzado los 194.332 GWh. El prin-

cipal impulsor de este consumo ha sido
el mercado industrial, con un incremento
del 6 por 100 respecto al año 2010, in-
dicativo de la recuperación de la actividad.
Las ventas de este sector suponen el 53
por 100 de las ventas totales de gas na-
tural.

Paralelamente, el mercado domés-
tico-comercial ha representado un des-
censo del 16,1 por 100 en el primer se-
mestre, fruto de unas altas temperaturas
en los meses de abril y mayo en compa-
ración con el año anterior.

La demanda de gas natural para ge-
neración eléctrica ha manifestado un re-
troceso del 28,7 por 100 debido al buen
comportamiento de la energía eólica. Sin
embargo, las centrales de ciclo combi-
nado continúan siendo la tecnología más
usada para generar electricidad.

En relación con este último punto cabe
destacar que en esta primera mitad del
año, la producción de electricidad de gas
natural en los ciclos ha aportado el 20 por

100 de las necesidades de electricidad
para los españoles. Una cifra que no in-
cluye la generación eléctrica en cogene-
ración, que en las cifras de REE se en-
globa en el capítulo de régimen especial.

Sigue aumentando el consumo de GLP autol 

Según los últimos datos oficiales,
hasta junio de 2011 el consumo de
GLP ha descendido un 10,6 por 100

interanual. Por su parte, el GLP de auto-
moción ha sufrido una variación intera-

nual positiva del 14,4 por 100 consoli-
dando la tendencia de los últimos años.

Esta evolución favorable es fruto de
una intensa campaña llevada a cabo por
los principales agentes del sector.

El gas, “una realidad
indispensable”,
según el presidente
de Sedigas

Durante una de las jornadas de
los Cursos de Verano de El Es-
corial 2011, en un espacio de-

dicado al sector de la energía, parti-
cipó el presidente de la Asociación
Española del Gas, Antoni Peris, quién
ha destacado que el gas es “una rea-
lidad indispensable” para el mixener-
gético del futuro para España. 

En una mesa redonda titulada
“Consumo sostenible de energía”, el
presidente de Sedigas valoró la deci-
siva contribución que realiza el sector
gasista para que España alcance los
objetivos marcados en el “Paquete
Verde” de la Unión Europea. En este
sentido, Peris ha comentado que la
mayor penetración del gas, acompa-
ñando a las energías renovables y
sustituyendo a otros combustibles fó-
siles permite contener las emisiones
de CO2. 

Asimismo, Peris hizo una breve
radiografía del sector en la que des-
tacó asuntos tan relevantes como su
alto impacto económico en el PIB es-
pañol y su volumen de empleo, la alta
calidad y dinamismo de las infraes-
tructuras e interconexiones, así como
sobre el importante papel de respaldo
para las energías renovables que cum-
plen las centrales térmicas de ciclos
combinados en el sistema eléctrico.

Este año la temática general de los
cursos ha sido “España 2020: una re-
flexión analítica con horizontes”, con
la intención de aglutinar en 20 apar-
tados los principales retos que afronta
España de cara a ser analizados por
expertos, profesionales y personali-
dades acreditadas en su especiali-
dad que puedan aportar ideas, refle-
xiones, autocrítica y propuestas clave
para plantear un verdadero desarrollo
y progreso de la sociedad española en
todos sus sectores.

JUNIO 11 ACUMULADO ANUAL ÚLTIMOS DOCE MESES
GWH TV (%) (*) GWH TV (%) (*) GWH TV (%) (*) ESTRUCTURA (%)

CONSUMO CONVENCIONAL 20.788 10,3 144.371 1,8 271.748 4,8 68,1

GENERACIÓN ELÉCTRICA 8.383 -15,8 53.874 -11,8 127.503 -14,0 31,9

GNL DE CONSUMO DIRECTO** 1.158 35,5 8.251 17,5 11.884 11,9 3,0

TOTAL 30.131 0,6 198.345 -2,5 399.249 -2,1 100,0

Consumo de gas natural

* Tasas de variación con respecto al mismo período del año anterior
** GNL de consumo directo incluido en consumo convencional
Fuente: Cores

JUNIO 11 ACUMULADO ANUAL ÚLTIMOS DOCE MESES
KT TV (%) (*) KT TV (%) (*) KT TV (%) (*) ESTRUCTURA (%)

ENVASADO 85 -8,8 541 -8,0 1.048 -3,8 59,8

GRANEL 32 -18,1 408 -10,8 884 -4,0 39,1

AUTOMOCIÓN 2 8,3 10 14,4 20 14,8 1,1

OTROS – – – – – – –
TOTAL 99 -10,6 959 -9,8 1.750 -3,7 100,0

Consumo de GLP

* Tasas de variación con respecto al mismo período del año anterior
Fuente: Cores
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“Es momento de apostar por valores como la calidad
y la profesionalidad”

¿Cómo valora estos primeros meses
como presidente de CONAIF? 

De forma positiva. En estos prime-
ros meses de mandato hemos sentado
las bases de lo que será la actuación
de CONAIF en los próximos años y dado
pasos importantes al respecto. 

Quiero mencionar que al acceder al
cargo me he encontrado con un gran
apoyo dentro de la Junta Directiva que,
desde mi punto de vista, resulta fun-
damental para poder desarrollar con-
venientemente las líneas estratégicas
que marcarán mi presidencia. 

El reflejo más evidente de este
apoyo es la estrecha colaboración que
me han ofrecido los miembros del Co-
mité Ejecutivo, implicados al máximo
en los nuevos proyectos, y de las dife-
rentes Comisiones de Trabajo.

¿Cuál es la situación actual de la
Confederación?

CONAIF vive un momento de estabili-
dad institucional, con ambiciosos objeti-
vos por cumplir en el corto y medio plazo
tal y como recoge nuestro Plan Estratégico,
y se encuentra plenamente consolidada
en España como organización empresa-
rial de referencia en el ámbito nacional del
sector de las instalaciones. 

Actualmente CONAIF tiene en torno a
las 20.000 empresas adscritas a través
de sus asociaciones provinciales confe-
deradas, una cifra muy alta si tenemos
en cuenta que supone algo más del 80
por 100 del número total de empresas
instaladoras que existen en España. 

Por lo tanto, la representatividad de
CONAIF a día de hoy es grandísima, sin
parangón alguno no sólo ya en el sec-
tor de las instalaciones sino también
entre otras organizaciones empresa-
riales de ámbito nacional con las que
nos relacionamos.

Recientemente celebraron una jor-
nada en Navacerrada para elaborar el
nuevo Plan Estratégico, ¿Qué balance
extrae de aquella jornada?

En aquellas jornadas de trabajo en
Navacerrada del 24 y 25 de mayo de
2011 nació el Plan Estratégico de CO-
NAIF 2011-2014, como resultado del
consenso de todos los participantes y
las opiniones de cada uno de noso-
tros. Fue una experiencia nueva y muy
gratificante para todos los que asisti-
mos: el Comité Ejecutivo en pleno,
cuyos miembros representamos a las
provincias de Valladolid, Lérida, La Co-
ruña, Valencia, Málaga, Guipúzcoa, Cá-
ceres, Murcia, Teruel y Cantabria; dos
de los anteriores presidentes de CO-
NAIF (los actuales de las asociaciones
de Zaragoza y Madrid) así como varios
representantes del personal que tra-
baja en la Confederación y de la ge-
rencia/dirección de algunas asociacio-
nes provinciales.

¿Cómo valora dicho Plan Estraté-
gico? ¿Cuáles serían los ejes del
mismo?

Este Plan Estratégico es el primero
en la historia de CONAIF y nace como
respuesta de la Confederación a los
duros tiempos por los que atraviesa el
sector de las instalaciones.

Pretende reforzar la posición de CO-
NAIF en el sector e incrementar su in-
fluencia en los órganos donde se toman
decisiones que afectan a los instala-
dores, mejorar los servicios ofrecidos
a sus asociaciones provinciales y los so-
cios de éstas, así como optimizar los re-
cursos disponibles, entre otros objeti-
vos. Todo ello para lograr al final de su
vigencia, en el año 2014, que CONAIF
sea reconocida como la Confederación
empresarial líder del sector por repre-
sentatividad e iniciativas, que trans-

mita a la sociedad una imagen de ex-
celencia y fiabilidad, que ofrezca ser-
vicios eficientes a sus asociaciones,
sirva para cohesionarlas y desarrolle
una política de alianzas. 

Por ello, la valoración que hago de
este Plan Estratégico no puede ser más
que positiva y además coincidente con
la realizada unánimemente por la Junta
Directiva.

¿Cómo valora la situación actual
del sector? 

Las empresas instaladoras integra-
das en CONAIF son, en su mayor parte,
pymes y autónomos con estrecha rela-
ción con la construcción, por lo que la cri-
sis, que se ha cebado especialmente
con ese sector y ese perfil de empresas,
nos está afectando gravemente. 

Un problema asociado a la crisis
es el de la morosidad, ¿cómo valora la
aprobación de la nueva ley y en qué me-
dida se está cumpliendo?

La reforma de la Ley de Morosidad
ha sido un logro para las PYMES y au-
tónomos conseguido gracias al trabajo
incansable de la Plataforma Multisec-
torial contra la Morosidad, de la que
CONAIF forma parte desde su fundación
y es miembro de su Comité Ejecutivo.

La nueva Ley contra la Morosidad
aprobada en 2010 implica un cambio
histórico en la cultura de pago de Es-
paña, ya que establece tras un plazo
transitorio un periodo obligado de cobro
de 60 días con el sector privado y 30
días con el público, eliminando la po-
sibilidad del pacto entre partes.

Si nos referimos a las empresas
del sector privado, la ley sí se está
cumpliendo con carácter general pero
en cambio las Administraciones Públi-
cas, también con carácter general, si-
guen sin pagar a sus proveedores en los
plazos establecidos por la ley. 

quisitos que cada una de ellas esta-
blece para poder ejercer la actividad
instaladora, puesto que la actual au-
sencia de criterios comunes dificulta
sobremanera la movilidad de nuestras
empresas.

¿Qué otros serían los principales
retos para el sector?

El principal en estos momentos es
conseguir que nuestras empresas se
mantengan a flote en la grave situación
de crisis económica que sufre España.

Este mes se celebra el nuevo con-
greso de CONAIF en Valencia, ¿Qué
perspectivas tienen?

Así es, del 22 al 24 de septiembre
celebramos un nuevo Congreso, el vi-
gésimo segundo, que en esta ocasión
es en Valencia, concretamente en el
auditorio Santiago Grisolía del Museo
Príncipe Felipe, en la Ciudad de las
Artes y las Ciencias. 

Su principal novedad respecto a edi-
ciones anteriores es que se celebrará
conjuntamente con el congreso de los
instaladores europeos (GCI-UICP An-
nual Congress), por lo que tendrá un
marcado carácter internacional. 

GCI-UICP, la organización europea de
asociaciones de empresas instaladoras,
de la que CONAIF forma parte represen-
tando al colectivo español; eligió la can-
didatura presentada por la Confederación
Nacional para organizar por primera vez en
España el congreso europeo de instala-
dores bajo el soporte y el mismo marco
que el Congreso de CONAIF. 

Para esta edición hemos diseñado
un programa, tanto de ponencias como
de actos paralelos, sumamente atrac-
tivo para el instalador, de hecho a día
de hoy contamos con muchas reser-
vas de congresistas entre los que des-
taca un numeroso grupo de instalado-
res europeos. Si nos atenemos a estos
datos, las expectativas de esta edición
son excelentes. 

¿Cuáles son los principales objeti-
vos del Congreso?

Ofrecer un Congreso que, en primer
lugar, resulte de interés y utilidad a las
empresas instaladoras. En segundo
lugar que sirva de punto de encuentro
a los instaladores españoles, a los de
los otros países europeos y a todos
los demás agentes del sector (fabri-
cantes, almacenistas, importadores,
ingenieros, organismos públicos, prensa
especializada, etc.). Y en tercer lugar,
que el conjunto de lo que vamos a ofre-
cer – emplazamientos, congreso y ac-
tividades paralelas – sea un éxito en opi-
nión de los congresistas.

Como es habitual, destaca el pro-
grama de jornadas técnicas, ¿cómo
valora el de este año? ¿Destacaría al-
guna ponencia en particular?

Destacaría el programa en su con-
junto por la variedad y el interés de las
ponencias que contiene. Estará más
enfocado a las energías renovables, la
sostenibilidad y la eficiencia energé-
tica, y recogerá, asimismo, aspectos
que contribuyen a la gestión eficaz de
las empresas así como las oportuni-
dades de negocio que se presentan al
instalador por medio de la colabora-
ción con las compañías energéticas.

Contará con ponentes de Repsol y
Gas Natural Distribución, ATECYR, la
Consejería de Industria de la Generali-
dad Valenciana, el Consejo General de
la Ingeniería Técnica Industrial, el IDAE,
el Ministerio de Industria, las firmas
Uponor, Vaillant, Saunier Duval y Baxi-
Roca, así como de las consultoras
Equipo Humano y Dublino Asociados. 

En este mismo punto señalaría tam-
bién como hecho destacado el apoyo
que dos organizaciones empresariales
españolas de la importancia de
CEPYME y CONFEMETAL, de las que
CONAIF forma parte desde hace mu-
chos años, han dado a esta edición
por medio de sus respectivos presi-
dentes, Jesús Terciado y Javier Ferrer,
los cuales protagonizarán los actos de
inauguración y clausura. Para CONAIF y
nuestro congreso es un orgullo poder
contar con ambos en esta ocasión.

¿Qué alternativas o iniciativas
puede sugerir CONAIF a las empresas
para tratar de superar la situación de
crisis?

En el panorama actual las empresas
instaladoras hemos de esforzarnos por
mantenernos en el mercado, aplicando
medidas como la contención del gasto,
la optimización de costes y recursos, y
el incremento del conocimiento a través
de la formación como medio para dife-
renciarnos de la competencia.

También es momento de apostar
por valores como la calidad y la profe-
sionalidad, indispensables hoy en día
para las empresas instaladoras. Y se
hace necesario también recuperar para
la empresa instaladora valores intan-
gibles como el optimismo, la confianza,
la creatividad, la empatía, que son los
que nos permiten relacionarnos con
las personas (clientes, proveedores,
colaboradores, etc.) de forma positiva
y creando ilusión. Nuestro estado de
ánimo influirá inexorablemente en las
decisiones que adoptemos y será sin
duda una de las claves para superar la
crisis.

¿Cuáles serían las reivindicaciones
de CONAIF en materia normativa?

Los últimos cambios normativos han
acabado con las habilitaciones profe-
sionales en una actividad fundamental
para los instaladores como la fontane-
ría. Desde CONAIF entendemos que
este cambio afecta negativamente a la
calidad de las instalaciones y fomenta
el intrusismo profesional, por lo que
reclamamos que esta actividad vuelva
a estar sujeta a algún tipo de acredi-
tación para poder ser ejercida.

Además, entre nuestras reivindica-
ciones se encuentra el conseguir una
cierta uniformidad de criterios por parte
de las comunidades autónomas y re-
giones españolas respecto a los re-

CONAIF vive un momento de estabilidad
institucional, con ambiciosos objetivos
por cumplir en el corto y medio plazo 

tal y como recoge nuestro Plan Estratégico

]]
]]

(Viene de página 1)

Esteban Blanco Serrano
Presidente de CONAIF

IDG 116_IDG  14/09/11  13:15  Página 8



El XXII Congreso de CONAIF se celebra
con el europeo de GCI-UICP

Del 22 al 24 de septiembre de
2011 se celebra en Valencia la
XXII edición del Congreso de CO-

NAIF para las Instalaciones y la Ener-
gía. El auditorio “Santiago Grisolía”
del Museo Príncipe Felipe en la Ciudad
de las Artes y las Ciencias acogerá
esos días varias sesiones de ponen-
cias y mesas redondas que tratarán
los aspectos actuales más intere-
santes para las empresas instalado-
ras, así como los factores que hoy en
día determinan su progreso empre-
sarial.

Las ponencias giran en torno a
temas como la Seguridad Industrial, la
Eficiencia Energética, el Agua, la Mi-
crocogeneración, la Movilidad y las Cua-
lificaciones y Competencias de los Ins-
taladores en Europa, entre otros.

Una de las principales novedades de
esta edición es que se celebra conjun-
tamente con el congreso de los insta-
ladores europeos, por lo que tendrá un
marcado carácter internacional. GCI-
UICP, la organización europea de aso-
ciaciones de empresas instaladoras,
de la que CONAIF forma parte repre-

sentando al colectivo español; ha ele-
gido la candidatura presentada por CO-
NAIF para organizar por primera vez en
España este congreso (GCI-UICP An-
nual Congress).

CONAIF y la asociación anfitriona,
ASEIF, han seleccionado las mejores
ubicaciones de la ciudad: El auditorio
“Santiago Grisolía” del Museo Príncipe
Felipe en la Ciudad de las Artes y las
Ciencias para celebrar las jornadas de
ponencias, los hoteles Las Arenas y
SH Palace para la estancia de los con-
gresistas y el Huerto de Santa María
para la cena de gala.

El Congreso incluye también, como
es habitual, un completo programa lú-
dico que permitirá a los congresistas
y sus acompañantes disfrutar igual-
mente de momentos de ocio. 

09XXII congreso CONAIF •  programa

Programa
de ponencias
y actos paralelos 
• Miércoles, 21 de septiembre de
2011
19.30 h. Cóctel de bienvenida de Gas
Natural en el hotel Las Arenas.

• Jueves, 22 de septiembre de 2011
10.00 h. Apertura Institucional del
Congreso por parte de Jesús Ter-
ciado, presidente de CEPYME. 
10.30 h. Nuevo modelo de expan-
sión de Gas Natural. José Mª Gil Aiz-
puru, director de Distribución de Gas
de Gas Natural Fenosa.
11.00 h. Auditorías energéticas. Apli-
cación especial a las instalaciones
solares. Ricardo García San José, In-
geniero Industrial Asesor Técnico de
AFONVI. Miembro de ATECYR. 
11.30 h. Condensación: Regulación,
redimensionamiento y caudales. Al-
berto Jiménez, responsable Centro
de Formación de BaxiRoca.
12.00 h. Pausa. Café ofrecido por
Vaillant.
12.30 h. Desarrolla tu potencial. Cre-
atividad optimista. José Enrique García,
Director General de Equipo Humano.
13.00 h. Certificación energética de
edificios. Realidad y futuro inmediato.
José Manuel Pinazo, presidente del
Comité Técnico de ATECYR.
13.30 h. Nuevos desarrollos de GLP,
nuevas oportunidades para el insta-
lador. Francisco Javier Gutiérrez Bu-
cero, Director Ventas GLP España de
Repsol.
Almuerzo-cóctel ofrecido por Repsol.
16.00 h. Seguridad industrial y efi-
ciencia energética, dos caras de una
misma moneda. José Miguel Cortés,
Jefe Servicio Ordenación y Seguridad
Industrial de la D.G. Industria e Inno-
vación de la C. Valenciana.
16.30 h. Aplicaciones de la microco-
generación a gas. Joaquín Sánchez,
Director de Producto de Vaillant.
17.00 h. Revitalizar hoy mi enfoque de
empresa. Jesús Dublino, Director de
Dublino y Asociados. 
17.30 h. Diseño y uso de diferentes
tecnologías en las instalaciones tér-
micas para una mayor eficiencia ener-
gética. Gorka Goiri, Director Técnico
Preventa de Saunier Duval.
20.00 h. Cena de Confraternización
ofrecida por Movistar en El Palmar
(con recorrido en barca).

• Viernes, 23 de septiembre de 2011
10.00 h.  Comienzo 2ª jornada y bien-
venida a los congresistas europeos.
10.15 h. Directiva de Servicios. Ins-
taladores y Empresas Instaladoras
de Gas. Timoteo de la Fuente, Sub-
director General de Calidad y Seguri-
dad Industrial del Ministerio de In-
dustria, Turismo y Comercio.
10.30 h.  Oportunidades profesio-
nales en Europa. Gerardo Arroyo, CO-
GITI-UAITIE Public Affairs Director.
11.00 h. Café ofrecido por CONAIF.
11.30 h.   Cómo convencer a los ins-
taladores sobre la eficiencia de las
energías renovables. Jaume Margarit,
Director Energías Renovables del
IDAE.
12.00 h. Empleos verdes –Cualifica-
ción y competencias para los insta-
ladores. Frank Baumeister, Secretario
General de GCI-UICP.
12.30 h. Soluciones de eficiencia
energética en climatización para edi-
ficios de baja energía. Lars Sonderby
Nielsen, Marketing Manager de Upo-
nor Corporation. 
13.00 h. Intervención institucional
de CONAIF.
13.30 h. Clausura del Congreso por
parte de Javier Ferrer, presidente de
CONFEMETAL. 
13.45 h. Almuerzo cóctel ofrecido
por Saunier Duval.
21.00 h. Cena de Gala y espectáculo
ofrecida por BaxiRoca.

• Sábado, 24 de septiembre de
2011
11.00-14.00 h. Excursión por Valencia.
14.00-16.00 h. Comida de herman-
dad ofrecida por ARCO.
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Las ventas de gas natural de Galp Energia
aumentaron un 22 por 100 en el primer
semestre de 2011

Galp Energia registró en el primer
semestre de 2011 un resultado
neto de 111 millones de euros,

63 millones  menos que en el mismo
periodo de 2010, debido principalmente
al recorte del margen de refino, a la
merma de las ventas de productos pe-
trolíferos y también al menor volumen
de crudo procesado por causa de la in-
terrupción de carácter técnico que hubo
de hacerse en la refinería de Sines en
el primer trimestre del año.

Las ventas de gas natural de Galp
Energia de enero a junio de 2011 fue-
ron de 2.792 millones de metros cúbi-
cos, lo que supone un aumento del 22

10 distribución

III Jornadas de Cogeneración en la Edificación
en Sevilla

COGEN ha anunciado la celebra-
ción de las III Jornadas de Coge-
neración en la Edificación, que se

tendrán lugar los días 4 y 5 del pró-
ximo mes de Octubre en Sevilla, en el
Hotel Gran Meliá Colón. 

La inauguración correrá al cargo de
Javier Serra, Subdirector General de In-
novación y Calidad de la Edificación del
Ministerio de Vivienda. Las Jornadas
se organizan en cinco sesiones plena-

rias que reunirán a los actores claves
del sector de la cogeneración: 

Sesión 1: Introducción Cogeneración y
Microcogeneración en la Edificación
Sesión 2: Aplicaciones
Sesión 3: Tecnologías y Soluciones.
Sesión 4: Desarrollo y gestión de pro-
yectos 
Sesión 5: Mesa redonda. La experien-
cia de los actores principales

por 100, gracias a la fuerte contribución
de las ventas trading, residencial y co-
mercial.

Las ventas de electricidad a red fue-
ron de 547 GWh, con un descenso de
61 GWh sobre el mismo periodo del
año pasado.

El resultado de explotación, a cos-
tes de sustitución ajustados, del ne-
gocio de gas y electricidad fue 99 mi-
llones de euros, un 7 por 100 superior.

Por su parte, Galp Energia invirtió
590 millones de euros en los seis pri-
meros meses de 2011, un 23 por 100
más que en el primer semestre del pa-
sado año.

La Asamblea General de la Con-
federación Nacional de Asocia-
ciones de Empresas de Fonta-

nería, Gas, Calefacción, Climatización,
Protección contra Incendios, Electri-
cidad y Afines (CONAIF) ha aprobado
por unanimidad el Plan Estratégico
2011-2014, el primero en la historia
de esta organización empresarial, a
la que servirá de guía durante los
próximos años.

Este Plan Estratégico está dirigido
al conjunto de la Confederación Na-
cional y pretende reforzar la posición
de CONAIF en el sector, mejorar los
servicios ofrecidos a sus asociaciones
provinciales y los socios de éstas,
así como optimizar los recursos dis-
ponibles, entre otros objetivos. Todo
ello para lograr al final de su vigencia
que CONAIF sea reconocida como la
Confederación empresarial líder del
sector por representatividad e inicia-
tivas, que transmita a la sociedad
una imagen de excelencia y fiabili-
dad, que ofrezca servicios eficientes
a sus asociaciones, sirva para cohe-
sionarlas y desarrolle una política de
alianzas. 

Su aprobación es, asimismo, la
respuesta de CONAIF a los duros
tiempos por los que atraviesa el sec-
tor de las instalaciones, con dificul-
tades por parte de las empresas para
acceder a la financiación, elevados ín-
dices de morosidad y descenso ge-
neralizado de la actividad.

Este Plan cuenta con la máxima
participación, por lo que en su elabo-
ración han participado el Comité Eje-
cutivo en pleno, cuyos miembros re-
presentan a las provincias de
Valladolid, Lérida, La Coruña, Valen-
cia, Málaga, Guipúzcoa, Cáceres, Mur-
cia, Teruel y Cantabria; dos de los an-
teriores presidentes de CONAIF (los
actuales de las asociaciones de Za-
ragoza y Madrid) así como varios re-
presentantes del personal que trabaja
en la Confederación y de la geren-
cia/dirección de algunas asociacio-
nes provinciales.

Uno de los aspectos destacables es
que ha sido consensuado por todos
los participantes y elaborado a partir de
las opiniones de cada uno de ellos.
También su autenticidad, pues no aplica
modelos ya existentes ni estrategias ge-
nerales extraídas de otros planes, sino
que es resultado de un proceso crea-
tivo interno que toma como premisas
fundamentales las necesidades y as-
piraciones reales de CONAIF.

Este Plan Estratégico refleja el
compromiso de CONAIF hacia sus
asociaciones provinciales y el resto
del sector de las instalaciones.

PLAN ESTRATÉGICO CONAIF
2011-2014

Misión de CONAIF: Consiste en
cohesionar, representar y defender
los intereses del sector y dar servi-

CONAIF elabora un Plan Estratégico
que reforzará su posición como organización
líder del sector de las instalaciones
en España

19,5 millones para el gasoducto de los valles
del Oja y Najerilla 

El presidente del Gobierno de La
Rioja, Pedro Sanz, y el presidente
de Gas Natural Fenosa, Salvador

Gabarró, han inaugurado recientemente
en Santo Domingo de La Calzada el ga-
soducto Cenicero-Nájera-Santo Do-
mingo-Baños de Río Tobía-Ezcaray, que
unirá a 16 poblaciones de los valles del
Oja y del Najerilla.

Con una inversión de 19,5 millones
de euros, esta infraestructura permi-
tirá que los 24.000 habitantes de estas
poblaciones, así como un importante
número de segundas residencias ten-
gan acceso al gas natural. Según ex-
puso el presidente de la compañía, Sal-
vador Gabarró, “con esta infraestructura
que ponemos en marcha hoy, cerca del
90 por 100 de la población de La Rioja
tendrá acceso al gas natural”, por lo
que aseguró que "La Rioja es una re-
gión puntera en el desarrollo gasista”. 

Las 16 poblaciones que enlaza la
nueva conducción, de 53 kilómetros
de longitud, son: Alesanco, Arenzana,
Azofra, Baños de Río Tobía, Cárdenas,

Cenicero, Cirueña, Ezcaray, Hervías,
Hormilla, Huércanos, Nájera, Uruñuela,
Santo Domingo de la Calzada, San-
turde y Tricio. Estos municipios se su-
marán a los 24 que ya abastece Gas
Natural Rioja en la Comunidad, alcan-
zado así los 40 municipios para 2013. 

La infraestructura que une los valles
de los ríos Oja y Najerilla es un gasoducto
de transporte secundario que tiene cerca
de 54 kilómetros metros de longitud. 

Dentro de los municipios, la ejecu-
ción de las redes de distribución se
hará en dos fases: una primera, en la
que ya están avanzados los trabajos en
Alesanco, Cenicero, Huércanos y Uru-
ñuela, y están próximos a comenzar
en Baños de Río Tobía, Nájera, Santo
Domingo de la Calzada, Azofra y Ezca-
ray, para llevar el gas natural a 22.000
habitantes; y una segunda fase, en la
que se sumarán al gasoducto otras po-
blaciones cercanas como Arenzana,
Cárdenas, Cirueña, Hervías, Hormilla,
Santurde y Tricio, que sumarán otros
2.000 usuarios potenciales.

cios a las asociaciones que integran
la Confederación, de acuerdo a sus ne-
cesidades, prestando especial aten-
ción a difundir la cultura de gestión ex-
celente y la innovación en el tejido
empresarial.

Visión: CONAIF quiere ser recono-
cida como la Confederación empresa-
rial líder del sector por representativi-
dad e iniciativas, que transmita a la
sociedad una imagen de excelencia y
fiabilidad, que ofrezca servicios efi-
cientes a sus asociaciones, sirva para
cohesionarlas y desarrolle una política
de alianzas.

Valores y principios de CONAIF: CO-
NAIF define como valores y principios
propios los siguientes:

• La negociación como vía de coo-
peración interna y con terceros.

• La transparencia.

• La credibilidad.
• El esfuerzo, el sacrificio, el com-

promiso, la perseverancia.
• La confianza, a través de los

comportamientos que la generan.
• La lealtad. 
• La creatividad para la innova-

ción.
Líneas estratégicas: En función de

la misión, la visión, los valores de la
organización y el análisis de las debi-
lidades, amenazas, fortalezas y opor-
tunidades, el Plan recoge cuatro gran-
des ejes estratégicos: las asociaciones
provinciales, los procesos internos de
CONAIF, las personas que trabajan en
CONAIF y los resultados que se espe-
ran obtener.

Las asociaciones provinciales: 
• Aumentar la capacidad de in-

fluencia de CONAIF en la legislación
que afecta al sector.

• Potenciar la oferta de servicios
a las asociaciones en función de sus
necesidades, e incrementar la utili-
zación de los mismos a través de una
mayor comunicación y la continua in-
novación.

Los procesos internos de CONAIF:
• Implantar un sistema de gestión

que integre todos los ámbitos de la
gestión de la calidad y unifique toda la
gestión de la información.

• Especializar e incrementar la efi-
ciencia de las Comisiones de Trabajo.

Las personas que trabajan en CO-
NAIF:

• Lograr un equipo humano com-
prometido con la organización.

Los resultados que se esperan ob-
tener:

• Potenciar CONAIF como organi-
zación influyente, estar y ser recono-
cidos ante las instituciones públicas
o privadas necesarias, representando
los intereses del sector para cumplir
los objetivos de la Confederación.

• Conseguir la solvencia econó-
mica necesaria para afrontar los ob-
jetivos que se marque la organización.

liredazgo
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11novedades

Paredes se convierte en proveedor de calzado
de Repsol 

Calzados
Paredes
ha fir-

mado un
acuerdo con
Repsol por
medio del
cual se con-
vierte en su
proveedor de
calzado en el
territorio es-
pañol. El
acuerdo tiene
una vigencia
de dos años y
comprende al
personal de
gasolineras,
r e f i n e r ía s ,
plantas de GLP y terminales en muelles
de la petrolífera, quienes calzarán al-

gunos de los seis nuevos modelos se-
leccionados por Repsol.

GF Piping Systems presenta un adaptador
de transición

Georg Fischer Piping Systems acaba
de poner en el mercado un nuevo
adaptador de transición que ha-

bilita la conexión entre sistemas de tu-
berías de plástico y roscas metálicas en
una sola pieza. Se trata de una gama
de productos que permite una nueva
opción para conectar el sistema Cool-
Fit con sistemas metálicos.

Los componentes plásticos y metá-
licos se unen mediante juntas tóricas de
EPDM y un anillo de retención. La ter-
minación de plástico está realizada en
PVC-U y ABS, con una combinación
macho/hembra. La parte metálica, por
su parte, se fabrica en acero o en latón,
y puede encontrarse tanto con rosca
hembra (Rp) como con rosca macho
(R).

Esta innovadora tecnología de unión
asegura la estanqueidad del conducto,
incluso con vibraciones o con variacio-
nes de temperatura como las que ocu-
rren en los circuitos de refrigeración y
desescarche. Asimismo, no se requie-
ren ajustes posteriores a su instala-
ción. El diseño del anillo de retención y
de la junta tórica previenen daños en la
conexión plástica durante la instala-
ción.

Además de utilizarse para su uso
clásico de transición hacia tuberías de
metal, este adaptador se puede usar

también para conectar instrumentos
de medición (manómetros, sondas de
temperatura, etc.).

El sistema Multipex
de tuberías multicapa
de Blansol recibe
las prestigiosas
homologaciones
holandesas KIWA-KOMO

Blansol ha recibido las prestigio-
sas homologaciones holandesas
KIWA-KOMO para su sistema Mul-

tipex de tuberías multicapa.
Industrial Blansol es una de las em-

presas españolas con más proyección
internacional dentro del sector de las
tuberías plásticas como lo demuestra
el hecho de que exporta sus productos
a más de 55 países, suponiendo la
exportación el 65 por 100 de la factu-
ración total de la empresa.

Asimismo, Blansol uno de los fa-
bricantes españoles de tuberías con
más homologaciones a nivel interna-
cional, entre ellas destacan las más
prestigiosas a nivel internacional: la
homologación alemana DVGW, la ho-
landesa KIWA-KOMO, la francesa CSTB,
etc.

Este reconocimiento a nivel inter-
nacional de los productos de Indus-
trial Blansol constituye una nueva
prueba de la calidad de sus produc-
tos y garantía para todos sus clientes.

El elevado grado de internacionali-
zación de las ventas está permitiendo
a Industrial Blansol afrontar con éxito
la difícil situación en que se encuentra
el mercado nacional y ver el futuro con
optimismo.
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12 novedades

Examaster, control universal de Saunier Duval

Saunier Duval ha incorporado re-
cientemente a su oferta en acce-
sorios para la regulación y el con-

trol de las instalaciones de climatización
el nuevo control universal Examaster, un
producto nacido con la vocación de ser
el interfaz del usuario y el cerebro de la
gestión de los equipos de la marca
cuando se trata de la integración de di-
ferentes dispositivos comunicados a
través de protocolo Ebus. Examaster
está concebido como una unidad que fa-
cilita la configuración y uso del sistema
a través de unos menús de pantalla
asistidos e intuitivos.

En su versión para instalaciones co-
lectivas de calefacción basadas en cas-
cadas de calderas, Examaster consti-
tuye una opción sencilla para gestionar
desde 1 a 6 calderas de condensación
de alta potencia (murales o de pie) en
función de las condiciones exteriores
para satisfacer la demanda de cale-
facción de un edificio residencial o co-
mercial con solución centralizada.

Examaster es asimismo el disposi-
tivo que se ocupa de la gestión de los
novedosos sistemas híbridos para la
climatización doméstica Genia Hybrid,
de Saunier Duval, equipos compues-
tos por bomba de calor y caldera que
permiten disfrutar del máximo confort

consumiendo en cada momento y de
modo automático la energía (gas, elec-
tricidad, gasóleo…) menos cara o más
ecológica.

Examaster puede realizar la gestión
del agua caliente sanitaria, incluyendo
la protección antilegionela y también, de
forma directa, el control de hasta 3 cir-
cuitos de calefacción con válvula mo-
dulante.

Junkers cambia su tarifa para profesionales

Junkers publicó recientemente su
nueva tarifa para profesionales con
la totalidad de la gama de produc-

tos de la marca.
La nueva tarifa de precios incluye la

totalidad del portfolio de productos de
la marca Junkers: agua caliente (ca-
lentadores a gas, termos eléctricos,
acumuladores…), calefacción (calde-
ras murales a gas, de bajo NOx y de con-
densación, calderas de pie a gasóleo y
a gas, emisores térmicos, accesorios
Solarbox…), sistemas solares (gamas
Top y Smart, paquetes solares, grupos
de bombeo, acumuladores, sistemas
compactos por termosifón, controla-
dores…) y climatización (bombas de
calor aire/agua Supraeco, unidades de
aire acondicionado multi splits…), lo
que hace de esta nueva edición un ma-
nual imprescindible de consulta para
los instaladores y profesionales del
sector.

Además de la edición impresa, que
se distribuirá entre profesionales, la
nueva tarifa de precios, edición Julio
2011, se puede descargar también en
formato pdf desde el acceso profesio-

nal de la web de Junkers, entrando en
www.junkers.es y haciendo clic en Pro-
fesional.

Chaffoteaux presenta su manual
de soluciones eficientes 

Chaffoteaux presentó el pasado
mes de julio el manual “Solucio-
nes Eficientes para la calefacción”

en las instalaciones del Colegio de In-
genieros Técnicos de Barcelona.

El manual, obra de Neus Morral, in-
geniera técnica del Departamento Pre-
venta de Chaffoteaux analiza la impor-
tancia de realizar instalaciones
eficientes con el objetivo de reducir el
consumo energético y las emisiones
producto de este consumo. Las nue-
vas tecnologías, la normativa desarro-
llada, los incentivos para la mejora de

las instalaciones, la información, entre
otras medidas tomadas para obtener
esta reducción, deben servir como he-
rramientas para poder superar las ba-
rreras de la mejora de la eficiencia ener-
gética en los edificios de viviendas.

Chaffoteaux, marca líder en Siste-
mas de Calefacción eficiente, continúa
demostrando su compromiso con la
mejora de la eficiencia energética y con
los profesionales del sector con publi-
caciones de este tipo y jornadas for-
mativas tanto para ingenieros como
para instaladores.

Buderus presenta sus bombas de calor
reversibles 

Buderus inició el pasado mes de
junio la comercialización de sus
nuevas bombas de calor Logat-

herm WPS y Logatherm WPL para apli-
caciones geotérmicas y aerotérmicas,
respectivamente, que fueron presen-
tadas como novedad destacada en la
pasada edición de la feria Climatiza-
ción. 

La geotermia y la aerotermia repre-
sentan el futuro en materia de ener-
gía. La energía acumulada bajo el suelo
y en el aire constituye una reserva ener-
gética constantemente renovable e ina-
gotable. Por esta razón, Buderus intro-
duce en el mercado español sus nuevas
bombas de calor geotérmicas y aero-
térmicas de alta calidad, fiabilidad y
capaz de responder a las exigencias
de cada instalación. 

El suelo y el subsuelo son una
fuente de energía poco explotada. La
bomba de calor permite potenciar la
energía extraída del suelo para trans-
mitirla al interior de la casa. Los mo-
delos de bombas de calor agua/agua,
son los más conocidos y los sistemas
más antiguos. Por su parte, la aero-
termia aprovecha las calorías gratuitas

contenidas en el aire exterior. Las bom-
bas de calor aire/agua de alta eficien-
cia energética extraen esta energía gra-
tuita del aire exterior para convertirla en
confort para el hogar, de una manera
natural, protegiendo el medio ambiente
y favoreciendo el ahorro energético.

En el caso de la geotermia, para
determinar el tipo de sistema que se
debe utilizar hay que tener en cuenta la
conductividad térmica del suelo. Las
bombas de calor reversibles Buderus
Logatherm WPS, con potencias entre 9
y 33 kW, y bajo consumo energético, al-
canzan un coeficiente de rendimiento
COP y EER mayor a 5. Estas bombas
captan la energía de la tierra y se pue-
den configurar con los diferentes sis-
temas: captadores horizontales, son-
das verticales y pozos para extraer la
energía de la capa freática, pudiendo in-
tegrar sistemas adicionales y contro-
larlos directamente con el sistema elec-
trónico de la bomba de calor, como por
ejemplo deshumidificadores, sistemas
solares, etc. Además, son particular-
mente compactas y silenciosas, por
ello se integran perfectamente en el
interior del hogar.  

Tarjeta VIP de Vemair

Vemair ha lanzado al mercado
la tarjeta VIP "Vemair Uno de
51" para los clientes de la

compañía que tendrán acceso a
una gran variedad de ventajas ex-
clusivas como invitaciones a even-
tos, y promociones para viajes y
ocio, entre otras.

Manaut lanza las calderas de condensación
Mia Inox Condens

Manaut ha lanzado al mercado las
nuevas calderas de condensa-
ción con sistema premezcla Mia

Inox Condens. Se trata de un producto
que incorpora los sistemas de control
gestionados por el microprocesador
más vanguardista y ha sido diseñado
para garantizar la máxima eficiencia en
el mínimo espacio. De muy altas pres-
taciones, estas calderas proporcionan
el mejor confort, tanto en instalacio-
nes convencionales como en suelo ra-
diante, con un reducido consumo ener-
gético y el máximo respeto por el medio
ambiente.

Su innovadora estética y reducidas
dimensiones (700x400x290) permiten
su instalación en cualquier espacio y las
convierten en equipos ideales para re-
posición. Su tamaño compacto permite
todo tipo de instalaciones: desde pe-
queños apartamentos a viviendas unifa-
miliares, regulando en cada caso la po-
tencia máxima necesaria y adaptándose
totalmente a cada necesidad de confort.

Se presentan en modalidad estanca,
con potencias de 25 y 35 kW, y desta-
can por su sistema de encendido elec-
trónico y el doble sistema automático de
modulación, independiente para cale-
facción y a.c.s. Su tecnología de con-
densación ofrece rendimientos supe-
riores en un 20 por 100 al de una
caldera tradicional. Este nivel de efi-
ciencia permite un ahorro de gas de
hasta un 30 por 100. Así, el rendimiento
de las Mia Inox Condens al 100 por
100 de potencia alcanza el 98,2 por

100, mientras que a baja temperatura
alcanza un 107,1 por 100. En agua sa-
nitaria, la producción alcanza los 21,6
l/min (T=25ºC) en los modelos de 35
kW.

Por su baja emisión de NOx y CO2
estas calderas son la mejor solución a
los requerimientos de respeto por el
medio ambiente que exige el RITE. Para
reducir la emisión de gases, disponen
de quemador en acero inoxidable con
premezcla aire/gas, previo a la com-
bustión. Disponen de certificación Clase
5 según directiva 92/42 CEE (4 estre-
llas en calefacción) y emiten 17 ppm.
de NOx, cantidad 5 veces inferior a la
producida por una caldera estándar.

Examaster

Genia Hybrid

Ariston colabora con la Escuela de Sarriá
en formación técnica

Ariston confirma una vez más su
apuesta por participar en accio-
nes de formación promovidas por

instituciones universitarias y académi-
cas en general, por lo que incluye en su
Plan de Formación cursos en colabo-
ración con la Escuela Universitaria de
Sarriá (Barcelona).

Ariston ya ha impartido este año
tres sesiones en el Curso de Energía
Solar Térmica que ofrece la universi-
dad y tiene otras tantas previstas para
fin de año. Los objetivos del curso son
capacitar en el conocimiento de la tec-
nología solar térmica, en técnicas de
instalación, mantenimiento y repara-
ción, profundizar en los nuevos regla-
mentos (RITE) y aprender las diferentes
técnicas sobre instalación y cálculo de

las mismas, así como de los equipos y
elementos de regulación y control a uti-
lizar en estas instalaciones.

Los cursos se celebran en el Labo-
ratorio Solar Térmico de la universidad,
equipado con productos Ariston dona-
dos por la marca para la formación de
los alumnos. Son cursos principalmente
prácticos en los que se montan colec-
tores, se monta un circuito primario
completo y se realizan las mediciones
de control necesarias para el correcto
funcionamiento de una instalación. 

La formación está dirigida principal-
mente a ingenieros técnicos, arquitectos
y técnicos de formación profesional,
entre otros, que trabajan actualmente en
el sector o quieren reciclarse para am-
pliar su ámbito profesional. 
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Calderas Zombi Compact de ACV

Como todos los profesionales del
sector saben, la gama de pro-
ductos ACV cuenta con numerosos

equipos que destacan en el mercado
por sus prestaciones en ACS, bajo man-
tenimiento y máxima eficiencia ener-
gética, con lo que la rentabilidad de la
inversión para el usuario es iniguala-
ble. Entre ellos, hay que situar en uno
de los primeros lugares las calderas
murales de condensación Prestige
Kombi Kompakt ya que sus caracterís-
ticas las convierten en el equipo indis-
pensable en instalaciones de calefac-
ción y agua caliente sanitaria, tanto en

bloques de viviendas nuevas como para
reposición de equipos existentes.  

Además de su reducida dimensión,
su ventaja principal es que están dota-
das de dos circuitos independientes;
ello asegura un suministro ya sea si-
multáneo o individualizado, tanto de ACS
como de calefacción. Dichos circuitos, fa-
bricados con cobre de alta calidad, están
integrados en un único cuerpo de inter-
cambio de aluminio silicio, lo que añade
fiabilidad a todo el sistema. 

También hay que destacar su que-
mador de premezcla modulante o la
centralita electrónica de regulación de
temperatura con doble posibilidad de
funcionamiento manual o según los va-
lores de su sonda exterior. 

Actualización del
catálogo on-line de
Junkers

Junkers ha actualizado su Catálogo
on-line con toda la gama de pro-
ductos de la marca en formato

HTML y Presto para prescriptores, ar-
quitectos y profesionales de la nueva
edificación.

Se trata de una útil herramienta
para el profesional quien puede con-
sultar todas las gamas Junkers por pro-
ducto: manuales de instalación, di-
mensiones, homologaciones y ficha
técnica. Además, el profesional de la
instalación encontrará fácilmente toda
la información relacionada con los apa-
ratos de regulación y control y acceso-
rios Junkers.

En el apartado de documentación se
incluyen los libros guías de instalación,
los folletos técnico-comerciales y los
manuales de avería, evacuación y co-
nexión de termostatos. También hay un
área dedicada a los esquemas de ins-
talación para proyectos en viviendas
unifamiliares, multifamiliares y del sec-
tor terciario.

Los nuevos DVD Junkers servirán
como parte de la documentación que
maneja el grupo de ingenieros de pres-
cripción Junkers para entregar a los
profesionales encargados de asesorar
y realizar proyectos de edificación, con
el fin de facilitar su trabajo y la prepa-
ración de sus obras. Siempre de la
mano del profesional.

Buderus, en un curso
sobre geotermia de la
Universidad Politécnica
de Cartagena

Buderus participó entre los días 25
y 27 de julio en el curso “Energía
Geotérmica como Instrumento

para la Mejora de la Eficiencia Energé-
tica”, convocado conjuntamente por la
Agencia de Gestión de la Energía de la
Región de Murcia (Argem) y la Univer-
sidad Politécnica de Cartagena (UPCT),
dentro de su programación de Cursos
de Verano 2011.

La participación de Buderus estuvo
a cargo de Álvaro Sánchez, responsable
de Buderus para el área de Levante.

El equipo es de fácil instalación
gracias a su chimenea versátil, que
puede ser conectada a derecha o a iz-
quierda (bi-tubo) o concéntrica, tam-
bién dispone de una completa planti-
lla de conexiones hidráulicas que
incorpora by-pass de llenado y válvula
de seguridad. 

Por otra parte, un aspecto muy va-
lorado por el usuario, además de su
bajo consumo es su coste de mante-
nimiento, ya que no dispone de válvula
de tres vias, ni de intercambiador de
placas, por lo que no presentan los tí-
picos problemas derivados de la cal,
que reducen el rendimiento del equipo
e introducen un gasto inútil de energía. 

Además cuentan con la calificación
cuatro estrellas en rendimiento ener-
gético y bajas emisiones de Nox (clase
NOx 5). 
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Edición 2011 del estudio de análisis sectorial
más completo de la industria energética

• Información estadística
• Perfil de compañías
• Técnica
• Infraestructuras
• Proyectos
• Directorios
• Legislación vigente

Un equipo de especialistas lleva a
cabo el seguimiento diario de la ac-
tividad de los mercados, compañías
e instituciones y elabora un estudio
en profundidad con información ac-
tualizada, precisa y exclusiva clasifi-

cado en los siguientes INFORMES ES-
PECIALES:

• EXPLORACIÓN Y PRODUCCIÓN
DE HIDROCARBUROS
• TRANSPORTE DE GAS, CRUDOS
Y PRODUCTOS PETROLÍFEROS
• TRANSPORTE DE GAS, CRUDOS
Y PRODUCTOS PETROLÍFEROS
• REFINO
• PETROQUÍMICA
• GAS NATURAL Y GLP
• DISTRIBUCIÓN Y COMERCIALI-
ZACIÓN DE GAS Y PRODUCTOS PE-
TROLÍFEROS

• ESTACIONES DE SERVICIO
• BIOCARBURANTES
• CONSUMO DE ENERGÍA
• EMPRESAS DE INGENIERÍA Y
CENSO DE PROYECTOS
+ LEGISLACIÓN COMUNITARIA VI-
GENTE.
+ DIRECTORIO DE ORGANISMOS,
ASOCIACIONES E INSTITUCIONES.
+ DIRECTORIO DE EMPRESAS SU-
MINISTRADORAS.

INFORMACIÓN Y ANÁLISIS
EXCLUSIVOS IMPRESCINDIBLES

La ENCICLOPEDIA es la fuente de
información y análisis del sector ener-
gético más consultada por los ejecuti-
vos, gestores y responsables de com-
pras y aprovisionamientos, marketing,
operaciones y tecnología en:

• COMPAÑÍAS ENERGÉTICAS: PETRÓ-
LEO, PETROQUÍMICA, GAS, PRO-
DUCTOS PETROLÍFEROS Y ELECTRI-
CIDAD.
• REFINERÍAS, OPERADORES PE-
TROLÍFEROS Y FILIALES DE REFI-
NERÍAS.
• EMPRESAS TITULARES O EXPLO-
TADORAS DE ESTACIONES DE SER-
VICIO.
• EMPRESAS DE INGENIERÍA.
• CONSULTORAS Y DESPACHOS LE-
GALES.
• BANCOS, AGENCIAS DE VALORES,
ENTIDADES FINANCIERAS Y ANALIS-
TAS DE RIESGOS.
• ASOCIACIONES PROFESIONALES.
• CÁMARAS DE COMERCIO.
• INSTITUCIONES PÚBLICAS Y PRI-
VADAS.
• EMPRESAS SUMINISTRADORAS
PARA LA INDUSTRIA ENERGÉTICA.

Datos exclusivos recogidos directa-
mente de compañías e instituciones y
elaborados por especialistas en el mer-
cado energético.

OFERTA LIMITADA PARA LECTORES
DE IDG INGENIERIA DEL GAS

Como lector de IDG INGENIERIA DEL GAS
le ofrecemos la posibilidad de reservar
ahora su ejemplar de la edición 2011 y
beneficiarse de las ventajas de esta
OFERTA LIMITADA:

• PRECIO ESPECIAL RESERVA EDI-
CIÓN 2011 de 125 euros. Reserve ya
su ejemplar y AHORRE 50 euros, ya que
el precio del anuario una vez publicado
es de 175 euros + gastos de envío.

• ENVÍO PRIORITARIO GRATUITO.
Recibirá por mensajero y sin ningún
coste adicional la primera edición del
estudio.

• INCLUSIÓN GRATUITA DE LOS
DATOS DE SU COMPAÑÍA EN LA GUÍA DE
SUMINISTRADORES. Asegure la pre-
sencia de su compañía en la guía de re-
ferencia para los responsables de com-
pras y aprovisionamientos del sector
energético.

Conozca el índice de contenidos del es-
tudio solicitándolo ahora en el teléfono 91
556 50 04, donde también puede efec-
tuar cómodamente su reserva.

Ya es posible reservar la edición
2011 de la ENCICLOPEDIA NACIONAL
DEL PETRÓLEO PETROQUIMICA Y GAS, el

primer anuario especializado en los sec-
tores de petróleo, petroquímica, gas,
energía y productos petrolíferos, publi-
cado desde 1970 por nuestro grupo
editorial SEDE TÉCNICA.

Se trata del estudio de análisis sec-
torial más completo sobre la industria
energética. Un informe que analiza doce
SUBSECTORES desde el punto de vista
técnico, industrial, económico, empre-
sarial y normativo:

Datos exclusivos
recogidos

directamente
de compañías
e instituciones
y elaborados

por especialistas
en el mercado

energético

]]

]]
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Henkel: La selección es la clave, elegir la unión óptima
para las construcciones industriales

Durante las últimas décadas, los ad-
hesivos estructurales han evolu-
cionado hasta convertirse en al-

ternativas efectivas y fiables a las
técnicas de unión convencionales como
el empernado, el remachado y la solda-
dura. Pueden usarse para unir casi todos
los materiales utilizados comúnmente
en la fabricación industrial. Un aspecto
esencial es la selección de la unión co-
rrecta para cada construcción en parti-
cular. Pero ¿qué soluciones de adhesivos
hay disponibles y qué factores deben te-
nerse en cuenta para obtener los mejo-
res resultados?

Los adhesivos estructurales se usan
para unir de forma eficaz una variedad de
materiales similares y heterogéneos, lo-
grando al mismo tiempo una distribución
óptima de las cargas mecánicas, tensio-
nes y vibraciones. La gama de aplicacio-
nes comprende desde la unión de artícu-
los médicos desechables hasta el montaje
de equipo pesado. Para asegurar la re-
sistencia estructural de las líneas de unión,
el diseño estructural de los materiales a
unir y la elección de la tecnología de ad-
hesivos debe evaluarse cuidadosamente.
Cada construcción planteará distintas ne-
cesidades de unión estructural.

CONSIDERACIONES DEL DISEÑO
ESTRUCTURAL

La resistencia y la durabilidad a
largo plazo de una unión con adhesivo
estructural dependen especialmente
del adhesivo usado, los materiales im-
plicados y la carga a la que se expon-
drá la construcción. Las cargas, en
otras palabras, las fuerzas externas
que actúan sobre una construcción,
pueden clasificarse en función de cinco
tipos de tensiones: fuerzas de tracción,
compresión, cizallamiento, pelado y se-
paración. Para cada tipo de carga existe
una tecnología de adhesivos que opti-
miza la capacidad para resistir las fuer-
zas que actúan sobre el componente en
cuestión.

La fuerza de tracción es la que actúa
sobre una línea de unión cuando el com-
ponente es estirado o comprimido en una
dirección perpendicular a la línea de unión
y a los sustratos que une. Con una carga
de tracción pura, la distribución de la ten-
sión dentro de la línea de unión es rela-
tivamente uniforme. La misma carga actúa
sobre cada parte de la zona de unión. Esto
funciona también para las cargas de com-
presión. Una fuerza de compresión es
una fuerza externa que actúa sobre una
unión cuando los materiales pegados se
someten a presión. En la práctica, las
cargas de tracción o compresión puras
son generalmente poco habituales y, nor-
malmente, implican también cierto grado
de carga de pelado.

En las construcciones industriales,
las cargas más comunes son las fuer-
zas de cizallamiento, pelado y separa-
ción. Una fuerza de cizallamiento es
una fuerza que actúa sobre una línea de
unión cuando las dos partes unidas se

estiran en paralelo y en direcciones
opuestas. Las fuerzas de pelado y de
separación son muy similares y son
las fuerzas menos deseables, actúan
sobre una línea de unión estructural.
Estas dos fuerzas se producen cuando
se aplica una carga en el extremo de
una línea de unión, siendo de tipo de
pelado cuando una de las partes, como
mínimo, puede deformarse fácilmente.

Aunque las fuerzas de cizallamiento
son, con diferencia, más deseables que
las cargas de pelado o separación, en
estos tres tipos de carga, las tensiones
resultantes se distribuyen irregularmente
a lo largo de la línea de unión. Las unio-
nes adhesivas sujetas a carga de ciza-
llamiento presentan picos de tensión en
ambos extremos de la línea de unión,
mientras que las tensiones en la zona
media son menos intensas. Probable-
mente, este modo de carga es el más fre-
cuente, especialmente en las uniones so-
lapadas, que son las configuraciones más
comúnmente pegadas con adhesivos. En
cambio, las cargas de pelado producen
una alta concentración de tensión en un
extremo de la unión. Si el adhesivo em-
pieza a desprenderse del sustrato en el
borde de la línea de unión, se propagarán
pequeñas fisuras a lo largo de toda la
unión. Por lo tanto, una unión adhesiva
efectiva se caracteriza por la distribución
de tensión uniforme, que se logra selec-
cionando el adhesivo adecuado que pro-
porcionará el mejor rendimiento para dicha
construcción en particular.

TECNOLOGÍAS DE ADHESIVOS.
VISIÓN GENERAL 

En la fabricación industrial, los ad-
hesivos juegan un papel cada vez más
importante en la producción de mu-
chos tipos de productos diferentes.
Ofrecen múltiples ventajas que no pue-
den igualar las técnicas de unión con-
vencionales. En comparación con los
métodos de montaje tradicionales, las
uniones adhesivas tienen mayor ren-
dimiento en la presencia de tensión
dinámica, debido especialmente a su
naturaleza flexible. Los remaches o los
pernos solamente pueden transmitir
fuerzas sobre un área muy localizada
(cargas puntuales), mientras que en
una unión adhesiva, la distribución de
la tensión o transmisión de la fuerza se
propaga sobre toda el área de la unión.
Además, las piezas a unir no se debi-
litan por taladrar agujeros.

La baja acumulación de calor es otro
criterio fundamental para unir piezas que
ya tienen su acabado superficial final, por
ejemplo, acero cromado. Dado que son
materiales no conductivos, los adhesivos
curados tienen también un efecto ais-
lante, evitando de este modo la corrosión
por contacto.

Los sustratos implicados y las de-
mandas realizadas a la construcción
final son factores decisivos para selec-
cionar el adhesivo a usar. Dependiendo
del campo de aplicación, hay disponi-
bles diferentes tecnologías adhesivas
con propiedades de producto específicas
para la unión estructural.

EPOXIS

La clase de adhesivos más difundida
que se utiliza para la unión estructural
son los epoxis. Se encuentran en la pro-
ducción de automóviles y aeronáutica, así
como en la industria de la construcción
y montaje. Su gran ventaja es que pue-
den unir metales y plásticos. Además,
son extremadamente duraderos, pre-
sentan una baja tendencia a la termo-
fluencia y la contracción es mínima du-
rante el curado. Dependiendo del tipo,
pueden resistir la exposición continua
a temperaturas entre 100 – 200ºC. Otra
ventaja es su excelente resistencia quí-
mica, aunque generalmente son rígidos.
Los adhesivos epoxi ofrecen una amplia
gama de tiempo de aplicación que va
desde cinco minutos hasta dos horas. Un
tiempo de aplicación largo puede ser
una ventaja cuando las piezas a unir re-
quieren cierto tiempo de maniobra o
cuando tienen que recolocarse después
de que se hayan montado.

Los epoxis están disponibles como
sistemas mono o bicomponentes. En
los sistemas de un componente, la re-
sina y el endurecedor ya se han mez-
clado en la proporción correcta durante
la producción y sólo empiezan a reac-
cionar entre sí cuando se exponen al
calor. Los sistemas bicomponentes cons-
tan de una resina y un endurecedor se-
parados, que solamente se mezclan di-
rectamente antes de la aplicación.
Cuando se usan sistemas de dos com-
ponentes, debe recordarse que la reac-
ción de curado químico comienza inme-
diatamente después de la mezcla.

POLIURETANOS

Los adhesivos de poliuretano están
disponibles también como sistemas
mono o bicomponentes. Se presentan en
una amplia variedad de viscosidades,
con una amplia gama de tiempos de cu-
rado y diferentes especificaciones res-
pecto a la resistencia química. El grado
de reticulación y, por lo tanto, la resis-
tencia final de la unión están determi-
nados por la combinación de las mate-
rias primas que contiene cada uno de
estos sistemas de adhesivos. Por lo
tanto, quizá su característica más rele-
vante es su capacidad para satisfacer
prácticamente cualquier requisito me-
cánico, comprendiendo desde las cali-
dades muy rígidas hasta los adhesivos
extremadamente flexibles. Además, pre-
sentan una buena resistencia a muchos
tipos de disolvente. Por lo tanto, con
este perfil de rendimiento, los poliure-
tanos de utilizan ampliamente para ta-
reas de unión en industrias con aplica-
ciones tan diversas como la unión de

parabrisas a carrocerías o el montaje de
carcasas de los álabes de rotores para
los parques eólicos.

ACRÍLICOS

Los adhesivos acrílicos ofrecen una
gran capacidad de adhesión. Pueden unir
una amplia gama de sustratos diversos,
incluyendo la mayoría de los termoplás-
ticos y presentan un buen equilibrio entre
alta resistencia y una cierta flexibilidad,
lo que los convierte en una de las op-
ciones más frecuentes en lo que se re-
fiere a cargas dinámicas. Otra caracte-
rística interesante de esta familia química
es su gran rapidez de curado, que pro-
porciona oportunidades adicionales de
ahorro de costes en el proceso de fabri-
cación. Sin embargo, normalmente des-
prenden olor y, por lo tanto, cuando es ne-
cesario usar una gran cantidad, se
recomienda aplicarlos en áreas bien ven-
tiladas.

Los adhesivos acrílicos pueden ser
monocomponente y con un activador bi-
componentes. Los adhesivos de un com-
ponente no requieren mezcla. El adhesivo
se aplica sobre un sustrato, el activador
en el otro y el proceso de curado sola-
mente comienza cuando se unen las dos
superficies. En los sistemas bicompo-
nentes, el activador y el adhesivo se mez-
clan usando una boquilla de mezcla y
después se aplican en una superficie.

SILICONAS

Al contrario que los sistemas de ad-
hesivos descritos anteriormente, todos
los cuales se basan en productos quí-
micos orgánicos, los adhesivos de sili-
cona tienen una estructura inorgánica. A
diferencia de los orgánicos, las silico-
nas mantienen una alta elasticidad in-
cluso a temperaturas bajas hasta -90ºC.
También son capaces de resistir tempe-
raturas de servicio continuo de hasta
+200ºC y son excepcionalmente resis-
tentes a la radiación UV. Las aplicaciones
en las que pueden utilizarse como ad-
hesivos son las áreas donde es necesaria
una gran flexibilidad y capacidad de ren-
dimiento a altas temperaturas. Además,
presentan una buena resistencia a las
sustancias químicas adhesivas y una re-
sistencia excelente a la humedad y a la
intemperie.

Los adhesivos de silicona están dis-
ponibles como sistemas mono o bicom-
ponentes. La gama de aplicaciones que
cubren las siliconas de un componente
comprenden desde el montaje de plan-
chas domésticas hasta la fabricación de
vehículos y desde la ingeniería eléctrica
hasta tareas especiales en la industria ae-
roespacial. Las siliconas bicomponen-
tes se usan en la industria eléctrica, la
fabricación de electrodomésticos y la in-
dustria de automoción. Son especial-
mente útiles cuando los niveles de hu-
medad atmosférica son demasiado bajos
para permitir realizar el proceso de curado
de las siliconas monocomponentes o
cuando se desea acelerar el proceso de
producción.

POLÍMEROS DE SILANO MODIFICADO

Los adhesivos de polímero de silano
modificado, denominados con frecuencia
como polímeros MS, presentan una ad-
hesión muy buena en múltiples sustratos
diferentes. Las uniones tienen una re-
sistencia térmica continua de aproxima-
damente 80 a 100ºC, alta elasticidad
(que produce una buena resistencia a la
deformación incluso a bajas temperatu-
ras) y son muy resistentes a la radiación
UV y la intemperie. Los adhesivos basa-
dos en polímeros MS se usan para unir
piezas en la construcción ferroviaria, ve-
hículos y contenedores, el montaje de
equipos y aparatos, el procesamiento
de metales y chapas metálicas, inge-
niería solar, instalación de fachadas y
ventanas, sistemas de ventilación y aire
acondicionado, equipo de salas limpias
y en una serie de aplicaciones de cons-
trucción y montaje. La ventaja de esta ca-
tegoría de adhesivos es que está libre de
aceites de silicona y, por lo tanto, no pre-
senta incompatibilidades durante el pin-
tado posterior de las piezas unidas.

Fig. 1-2: Fuerzas de tracción y compresión

Fig. 3-5: Fuerzas de cizallamiento, pelado y separación

Fig. 6-9: Distribución de la tensión en el pegado,
remachado y empernado.
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El programa del congreso, que con-
tará también con la intervención de es-
pecialista económico Leopoldo Abadía, se
cerrará con una Mesa Redonda en la
que concurrirán los directores genera-
les de Industria de las distintas comu-
nidades autónomas. En paralelo a las po-
nencias técnicas se desarrollará un
programa lúdico para que los acompa-
ñantes puedan conocer y disfrutar de la
hospitalidad y los valores guipuzcoanos.

La Federación Nacional de Empre-
sarios de Instalaciones Eléctricas y Te-
lecomunicaciones de España se cons-
tituyó en octubre de 1977 y representa
en la actualidad a 56 asociaciones pro-
vinciales de empresarios de instala-
ciones eléctricas y de telecomunica-
ciones, que engloban a más de 16.000
empresas instaladoras, que efectúan
instalaciones, mantenimiento y pro-
yectos tanto de telecomunicaciones
como eléctricos de alta, media y baja

16 agenda

El XV Congreso de FENIE responderá
a “las actuales necesidades del sector”

El consejero de Innovación, Indus-
tria, Comercio y Turismo del Go-
bierno Vasco, Bernabé Unda, inau-

gurará el evento el próximo 27 de
octubre.

La Federación Nacional de Empre-
sarios de Instalaciones Eléctricas y Te-
lecomunicaciones de España, FENIE,
junto a la Asociación Empresarial de
Instaladores y Mantenedores de Gui-
púzcoa, INSTAGI, presentaron el pa-
sado viernes en San Sebastián la de-
cimoquinta edición del Congreso
Nacional de FENIE, un evento que prevé
congregar en la capital guipuzcoana a
medio millar de personas, entre el 26
y el 29 de octubre.

El Congreso que tendrá lugar en el
Kursaal, será inaugurado por el Con-
sejero de Innovación, Industria, Co-
mercio y Turismo del Gobierno Vasco,
Bernabé Unda. El presidente de FENIE,
Francisco Paramio, efectuó durante la
rueda de prensa un recorrido por el
programa de ponencias, junto al presi-
dente de INSTAGI, Javier Martínez, y
aprovechó para subrayar que dicho pro-
grama quiere “responder a las actuales
necesidades del sector de la instalación
eléctrica y de telecomunicaciones”.

En este sentido, se abordarán po-
nencias relacionadas con la eficiencia
energética, las redes eléctricas inteli-
gentes o la internacionalización. Preci-
samente respecto a esta cuestión Fran-
cisco Paramio ha insistido en el interés
de que las empresas del sector inte-
grado mayoritariamente por micropy-
mes se lancen al exterior “los pequeños
también pueden salir al exterior. No-
sotros desde FENIE les ayudamos a
formar grupos de empresas”. 

Por su parte, el presidente de Ins-
tagi Javier Martinez reconoció la im-
portancia que para el sector en Gui-
púzcoa tiene la celebración del congreso
en la provincia y abogó para que ayude
a los empresarios a mejorar en su día
a día “esperamos que el congreso nos
ayude a intercambiar experiencias y a
mejorar nuestros procesos para ser
más competitivos”.

tensión. La actividad de FENIE es im-
pulsar, coordinar y promover acciones
técnicas, sociales, económicas y for-

mativas para todos sus asociados, ade-
más de proporcionarles servicios y de-
fender sus intereses profesionales.

Reglamento
de Seguridad
para Instalaciones
Frigoríficas,
de CONAIF

CONAIF anuncia el lanzamiento
de una nueva publicación de
la Biblioteca Técnica: el nove-

doso “Reglamento de Seguridad para
Instalaciones Frigoríficas y sus Ins-
trucciones Técnicas Complementa-
rias”, aprobado por el Real Decreto
138/2011, de 4 de febrero.

Con este manual, que está pa-
trocinado por Saunier Duval, CO-
NAIF persigue facilitar la difusión y
mejor conocimiento entre los ins-
taladores de lo último en cuanto a
legislación en materia de instala-
ciones frigoríficas.

El volumen abarca los siguientes
capítulos:

Capitulo I.- Disposiciones genera-
les. 
Capitulo II.- Refrigerantes, fluidos
secundarios, sistemas de refrige-
ración, locales de emplazamiento e
instalaciones.
Capitulo III.- Profesionales habili-
tados y empresas frigoristas.
Capitulo IV.- Titulares y requisitos
de las instalaciones frigoríficas.
Capitulo V.- Otras disposiciones.
Capitulo VI.- Régimen sancionador. 
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