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La directiva sobre eficiencia servira para dinamizar _

el mercato”

Esteban Blanco Serrano
Presidente de CONAIF

espués de apenas ano y
Dmedio como Presidente de la

Confederacion Nacional de
Asociaciones de Empresas de Fon-
taneria, Gas, Calefaccion, Climati-
zacion, Proteccion contra Incendios,
Electricidad y Afines, Esteban Blanco
Serrano, ha desarrollado una in-
tensa actividad en el seno de CO-
NAIF, empezando por el diseno y la
puesta en marcha de un ambicioso
nuevo Plan Estratégico.

Después del éxito del Congreso
de Valencia, celebrado en septiem-
bre del pasado ano, ahora se en-
frenta a la celebracion de la edi-
cién namero 23 del mismo, que se
celebra este mes de octubre en

Lleida, y que presenta “una profunda
renovacion de los contenidos y un cam-
bio de planteamiento”, muy bien aco-
gido, segln senala, tanto por parte
de las asociaciones provinciales de
CONAIF como de las empresas insta-
ladoras y los patrocinadores.

En un momento ciertamente deli-
cado para los instaladores, el con-
greso debera servir, entre otras cosas,
“para introducir entre las PYMES y los
propios trabajadores autbnomos con-
ceptos como innovacion, motivacion,
confianza, liderazgo, gestion del co-
nocimiento o desarrollo directivo, entre
otros, tan presentes entre los directi-
vos de las grandes empresas”.

De todo ello, ademas de otras cues-
tiones relacionadas con la actualidad
del sector, hablamos con Blanco en la
entrevista que publicamos a conti-
nuacion.

(Pasa a pagina 8)
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ml el sector

Sedigas y la AOGLP rechazan la multa

de Ia CNGC

a Comision Nacional de Competen-
Lcia (CNC) ha multado a Sedigas y ala

Asociacion Espanola de Operadores
de Gases Licuados del Petroleo (AOGLP)
con un total de 1,4 millones de euros por
acordary recomendar el precio de los ser-
vicios de inspecciones periddicas de ins-
talaciones receptoras de gas natural y
GLP, el alta, enganche y verificacion de
instalaciones de dichas instalaciones y el
servicio de atencion de urgencias.

En su resolucion, que sanciona con
900.000 euros a Sedigas y con 500.000
euros a AOGLP, la CNC considera que me-
diante las conductas analizadas los dis-
tribuidores, a través de sus asociaciones,
han coordinado su conducta en materia de
costes, precios y actualizacion de los mis-
mos.

Esto se ha producido en la mayor parte
de los casos con bastante anticipacion a
la regulacion del precio, segin Compe-
tencia. Ademas, para algunos de los ser-
vicios esta coordinacion se ha producido
aunque las propuestas posteriormente
no se hicieran llegar a la Administracion,
poniendo de manifiesto que no tenian una
naturaleza meramente consultiva.

Sedigas ha manifestado su discre-
pancia con las conclusiones del Consejo
Yy, una vez agotado el procedimiento ad-
ministrativo, acudira a la via judicial e in-
terpondra un recurso ante la Audiencia
Nacional en el plazo establecido para ello.

Por su parte, AOGLP niega haber co-
metido infraccion alguna de las normas de
competencia y afirma que ha actuado
segln la legislacion vigente.

Después de analizar la resolucion de
la Comision Nacional de la Competencia
(CNC) la AOGLP ha anunciado que inter-
pondra ante la Audiencia Nacional los per-
tinentes recursos contra la resolucion de

la CNC y solicitara la suspension cautelar
de la sancién impuesta.

La AOGLP mantiene en una nota que no
ha cometido infraccion alguna de las nor-
mas de competencia, y que se ha limitado
a atender las peticiones que la propia Ad-
ministracion central y autonémica le remi-
tieron para que colaborara en el estable-
cimiento de tarifas de actividades
reguladas. Dicha colaboracion marginal en
ningln caso es ilicita, sino que representa
una coman y legitima actuacion de las aso-
ciaciones empresariales.

Segln destaca AOGLP, la propia CNE
manifestd a la CNC que "resulta habitual
que el regulador reciba informes tanto de
empresas como de asociaciones empre-
sariales, en las que se incluyen opiniones,
estudios y/o propuestas de regulacion que
afectan a las tarifas, peajes y/o canones
regulados de los diferentes sectores ener-
géticos".

El escrito senala que “la resolucion de
la CNC wulnera derechos fundamentales de
la AOGLP y sus miembros.

La resolucion de la CNC vulnera dere-
chos fundamentales de la AOGLP y sus
miembros, por cuanto se impone una san-
cién por una conducta licita y amparada por
el ordenamiento juridico.

La conducta de la AOGLP es habitual,
pUblica y transparente, como la propia CNE
ha reconocido en el expediente adminis-
trativo, pues forma parte inseparable de los
derechos de asociacion y peticion reco-
nocidos por la Constitucién Espanola, y
se trata de una actividad propia de toda aso-
ciacion. La sancion impuesta por la CNC vuk
nera por tanto gravemente esos derechos
de la AOGLP, que tiene perfecto derecho
a dirigirse a las Administraciones Plblicas
y a representar ante ellas los intereses
colectivos del sector al que representa.

Impuiso de Ia UE al ahorro energético en
edificios piblicos y grandes empresas

el 11 de septiembre una nueva di-

rectiva sobre eficiencia energética
que obliga a renovar un minimo de edi-
ficios pUblicos e impone auditorias ener-
géticas a las grandes empresas. De
acuerdo con la nueva normativa, acor-
dada con el Consejo, las companias ener-
géticas también tendran que presentar
planes de ahorro. Se estima que la re-
duccion del consumo energético de la UE
en un 20 por 100 puede ahorrar cerca
de 50.000 millones de euros al ano.

Esta nueva ley europea, que los Es-
tados miembros deberan transponer en
un ano y medio, exige a los gobiernos na-
cionales renovar cada ano el 3 por 100
de la superficie total de los edificios con
calefaccion y/o sistema de refrigeracion
que tenga en propiedad y ocupe su ad-
ministracion central.

Esta medida se aplicara a los edifi-
cios con una superficie Gtil de mas de
500 metros cuadrados y, a partir de
julio de 2015, a los de mas de 250 me-
tros cuadrados. Los Estados miembros
también podran recurrir a métodos al-
ternativos para lograr un ahorro ener-
gético equivalente.

Los paises de la UE deberan im-
poner a las companias energéticas en

EI Parlamento Europeo ha adoptado

La resolucion de la CNC afecta a un sec-
tor (el del GLP) que sufre perjuicios deri-
vados de la deficiente regulacion.

El sector del GLP en su conjunto ha su-
frido tradicionalmente una regulacion de
precios muy defectuosa. Como conse-
cuencia de ello, una gran parte del sector
sufre margenes negativos e infra-inver-
sion. En este sentido, la resolucion de la

su territorio un porcentaje de "ahorro
de energia acumulado" minimo para
2020. Dicho ahorro no podra ser in-
ferior al 1,5 por 100 de las ventas
anuales de energia a clientes finales
entre 2014 y 2020.

Las ventas de energja destinada al
transporte pueden quedar excluidas y
también se podra recurrir a métodos al-
ternativos, siempre que el ahorro ener-
gético logrado sea equivalente.

Las grandes empresas tendran que
someterse cada cuatro anos a una au-
ditoria energética. Las auditorias se ini-
ciaran tres anos después de la entrada
en vigor de la directiva y correran a cargo
de expertos acreditados en el ambito
de la energja. Las pymes quedaran ex-
cluidas.

La directiva anima a los Estados
miembros y a las regjones a hacer un uso
pleno de los Fondos Estructurales y del
Fondo de Cohesion para incentivar la in-
version en medidas de eficiencia ener-
gética. El Fondo Europeo Agricola y el
Fondo Europeo de Eficiencia Energética
también pueden servir para costear las
medidas de ahorro energético contem-
pladas en la directiva. Los paises de la
UE deben fomentar el empleo de estos
y otros mecanismos de financiacion.

CNC supone un perjuicio desproporcio-
nado para un sector ya castigado por la de-
ficiente regulacion.

La resolucion de la CNC resulta, en
definitiva, injusta, por lo que la AOGLP
llevara a cabo las acciones que en de-
recho procedan para defender de ma-
nera adecuada sus derechos y los de
sus asociados”.

k____J
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Bombas para GLP

Bombas auto-aspirantes
para tanques enterrados
y aéreos

Bombas sumergibles

AUSTRALIA

Valvulas de sobrepresién

Bajo mantenimiento

Acoplamiento directo a
motores Eexe y Eexd

Sellado mecanico sencillo

Turbina de una etapa
Diseno sin elementos sellados

Puesta en marcha sencilla

Montaje sencillo
Conexion en brida o rosca NPT
Presion regulable

Caudales hasta 600 Ltrs.

Silenciosa y sin vibraciones

Puesta en marcha sencilla
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Cambio GRATIS de caldera
de gasoleo a gas propano

iHACEMOS CRECER TU NEGOCIO!

Trabaja con la marca de calderas que tu prefieras
Ahorro y eficiencia energética para tus clientes
Saca partido a tu cartera de contactos
Diversifica tu actividad

Primagas ofrece una solucién energética rentable, limpia y facil de usar que
incluye asesoramiento, suministro de gas propano y servicio post-venta sin
renunciar al confort y la calidad del servicio.

902 300 322

www.primagas.es/cambiatucaldera
www.ahorraconpropano.com

PRIMAGASY

energia a tu servicio

Descubre mas beneficios del gas propano en: www.primagas.es



[ actuatiaad

Bosch inaugura en Madrid una instalacion

fotovoltaica de 331 kWp

acompanada por el consejero de

Economia y Hacienda de la Comu-
nidad de Madrid, Percival Manglano y el
presidente del Grupo Bosch para Es-
panay Portugal, Frank Seidel, inauguro
recientemente, en las instalaciones de
la sede central de Bosch en Madrid,
una instalacion fotovoltaica de 331
kWp, y asistio a la presentacion de
otras soluciones energéticas sosteni-
bles. Entre éstas se encuentran tres
puntos de recarga para automoviles
eléctricos, scooters 'y e-bikes —uno de
ellos es un punto de recarga alimentado
por modulos fotovoltaicos (“fotoli-
nera”)-, ademas de diversas tecnolo-
gias eficientes para la climatizacion de
la division Bosch Termotecnia. Con
estas soluciones, Bosch demuestra su

La alcaldesa de Madrid, Ana Botella,

e-'lfoﬂm w
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compromiso empresarial con la socie-
dad por la proteccion del medio am-
biente mediante la utilizacion de ener-
gias limpias en sus instalaciones.

La alcaldesa de Madrid y el conse-
jero de Economia y Hacienda del go-
bierno regional tuvieron, ademas, la
oportunidad de visitar en el mismo re-
cinto la fabrica de sensores de Gltima
generacion, tanto de aceleracion y pre-
sion atmosférica, como de ultrasoni-
dos, que equipan importantes siste-
mas del sector de la automocion, como
dispositivos de activacion de los air-
bag o el sistema de asistencia al apar-
camiento “ParkPilot”. Esta actividad
productiva convierte a este centro de fa-
bricacion de Bosch en Madrid en una de
las plantas lideres en tecnologia y pro-
cesos electronicos.

Primagas compensara la subida del IVA
para clientes existentes y nuevas altas

temporalmente a sus clientes la

proxima subida del IVA del 18% al
21% mediante un descuento equiva-
lente. Asimismo, los nuevos clientes
que contraten un servicio de suminis-
tro de gas propano a granel (en depo-
sito) podran beneficiarse de esta me-
dida hasta finales de 2012.

Las familias y los usuarios particu-
lares podran beneficiarse de una re-
duccidn de sus costes energéticos que
se concentran precisamente en los pro-
ximos meses de invierno donde el uso
de la calefaccion puede llegar al 70% del
presupuesto energético de los hoga-
res. Las empresas también percibiran
este beneficio y podran aumentar su
liguidez y mejorar su gestion de teso-
reria.

Con esta medida, Primagas refuerza
su estrategia de servicio y orientacion
al cliente y se muestra sensible ante el
contexto econdmico y las anunciadas
subidas de otros productos energéti-
cos que amenazan el presupuesto fa-
miliar y la rentabilidad de las empre-
sas.

Esta accion es acumulable a otras
promociones ya existentes como las
conversiones energéticas de gasolleo
a gas propano donde la empresa asume

I a empresa Primagas no aplicara

el importe de la nueva caldera de gas
en clientes comerciales e industriales.

Primagas ofrece una solucion ener-
gética rentable, limpia y facil de usar
que aportaahorro y mejora la eficiencia
energética de usuarios domésticos, in-
dustriales y comerciales sin acceso a
redes canalizadas de energia con un
servicio de calidad.

Primagas es la filial espanola del
Grupo SHV Energy, lider mundial en la
distribucion de gases licuados del pe-
tréleo (gas propano y butano). Primagas
es una empresa de referencia en el
mercado de la distribucidn y comercia-
lizacion de gas propano y gas natural li-
cuado con soluciones, productos y ser-
vicios que aportan valor.

El gas propano es una energia de
altas prestaciones, fiable para cada uso
y necesidad, siempre disponible en cual-
quier momento y lugar donde no llegan
las redes canalizadas de energia y apli-
cable a una amplia gama de aparatos de
alta eficiencia. Es el combustible de ori-
gen fosil con las menores emisiones de
CO,, fomenta el ahorro, mejora la efi-
ciencia energética y es el complemento
ideal de las energias renovables.

Para mas informacion visite:
www.primagas.es o contactenos en
info@primagas.es.

Ygnis, nuevo socio de FEGEGA

malizada la incorporacion de
Ygnis como socio de FEGECA.

Atlantic Ibérica, que forma parte
de la multinacional francesa Groupe
Atlantic, centra parte de su actividad
en la fabricacion y comercializacion,
a través de la marca Ygnis, de los si-
guientes productos:

— Calderas de agua caliente. Cal-
deras de condensacion de pie, de
baja temperatura, calderas murales
de condensacion

— Calderas industriales. Calde-
ras de agua sobrecalentada, cal-
deras de vapor, calderas de bio-
masa

EI pasado julio ha quedado for-

— Quemadores

— Energia solar

— Agua caliente sanitaria. Depo-
sitos, acumuladores, interacumula-
dores

Los productos bajo la marca
Ygnis van destinados especialmente
al sector de la edificacion: vivien-
das (unifamiliares, edificios de
pisos), edificios publicos (hoteles,
hospitales, centros comerciales etc.)
y al mercado industrial.

Con la incorporacion de Ygnis,
FEGECA completa su composicion
y se consolida como el principal re-
presentante de los fabricantes de
equipos de calefaccion.

Saunier Duval patrocina el X1V Campeonato

peonato de Golf entre Arquitectos
Espanoles y al que acudi6é un cen-
tenar de profesionales de la arquitectura
aficionados a este deporte y que pudie-
ron disfrutar de un gran fin de semana.

El evento tuvo lugar en el extenso
“Lamanga club de golf” en Cartagena
(Murcia).

Este ano hemos pudo contar con la
presencia de Federico Sanz, director
regional de la zona de Cataluna que
participd como experto jugador que es.

S aunier Duval ha patrocinado el Cam-

de golf entre arquitectos espanoles

Y ya como espectador, y con el fin
de compartir la jornada con los arqui-
tectos, Javier Soler, director regional de
Levante animo a los jugadores en sus
mejores golpes.

El dia estuvo nublado lo que faci-
lito el paseo, tras acabar los Gltimos
participantes, todos se dirigieron al
hoyo 18 para una foto de grupo y
poder disfrutar de una cena en la te-
rraza, amenizada por masica, las me-
jores imagenes del diay la entrega de
trofeos.

IV Jornadas sobre eficiencia energetica

en el sector hotelero

n su interés por avanzar hacia una
Eindustria hotelera mas eficiente y

sostenible, Buderus, marca per-
teneciente a la division Bosch Termo-
tecnia del Grupo Bosch, patrocina, junto
a Gas Natural Fenosa y TUV Rheinland,
la cuarta edicion de las Jornadas sobre
eficiencia energética en el sector ho-
telero que organiza el Instituto Tecno-
I6gico Hotelero, ITH, y cuya primera se-
sion fue el pasado 20 de septiembre en
Girona. El objetivo de estas jornadas
técnicas es mostrar a los hoteleros es-
panoles las opciones tecnoldgicas y
equipamientos disponibles actualmente
para aumentar sus niveles de eficiencia
energética y hacer mas sostenibles sus
establecimientos, asi como divulgar las
vias de financiacion alternativas, como
las Empresas de Servicios Energéticos
(ESEs). De esta forma, y con la ayuda
de expertos y especialistas, se abor-
daran las posibilidades, los productos
y los servicios mas competitivos del
mercado energético, con una amplia
oferta y maltiples opciones que servi-
ran para ayudar a los hoteleros a deci-
dir qué tipo de medidas deben abordar

en materia de sostenibilidad y eficien-
cia energética para sus alojamientos.

Entre los aspectos que se abordan
en estas jornadas estan los de informar
sobre las nuevas tecnologias sosteni-
bles y equipamiento técnico desarro-
[lado por marcas punteras como
Buderus, y la posibilidad de financiar las
inversiones ligadas a los equipos y a las
mejoras en eficiencia energética a tra-
vés de los ahorros obtenidos, gracias
a las Empresas de Servicios Energéti-
cos (ESEs).

Las Empresas de Servicios Ener-
géticos, cuyo modelo de negocio con-
siste en asumir el riesgo de las inver-
siones mediante la blsqueda del ahorro
energético de los hoteles, se perfila
como una solucién muy atractiva, que
asegura un mantenimiento idéneo de
las instalaciones y ahorros continua-
dos durante el tiempo de duracién del
contrato, y todo esto sin que el hotelero
realice inversion alguna.

A la convocatoria de Girona, cele-
brada en septiembre; seguiran hasta
finales de ano, las de Sevilla, Tenerife,
Valencia y Santiago de Compostela.

Henkel triplicara su eficiencia hasta 2030

Estrategia de Sostenibilidad para

2030, cuyo objetivo es triplicar la
eficiencia en todos los procesos de la
compania bajo el concepto “Factor 3”.
Esta nueva estrategia mundial se pre-
senta como un gran avance dentro del
compromiso de la compania con el
medio ambiente, puesto que ya cuenta
con un largo recorrido y liderazgo en
materia de sostenibilidad.

Henkel plantea para 2030 utilizar
solamente un tercio de los recursos
que emplea hoy por cada euro que ge-
nera, y lograr que todos los productos
y procesos sean el triple de eficientes
de lo que son hoy en dia. Para reducir
el impacto medioambiental y hacer po-
sible el consumo sostenible, la com-
pania ha definido tres areas de actua-
cién: productos, partners y personas.
Desarrollando y produciendo produc-
tos innovadores, Henkel pretende fo-
mentar el desarrollo sostenible entre
sus clientes y consumidores asi como
sus proveedores y clientes industria-
les, implicando toda la cadena de valor.
A la vez la compania ayuda a sus clien-
tes a reducir su huella medioambiental.
Mas de 47.000 trabajadores de Henkel

I I enkel ha dado a conocer su nueva

ValOr

Hoella

3X -

medioambiental

Exceflence 5 our Passiorn

de todo el mundo colaboran en la im-
plementacion de esta estrategia.

La nueva estrategia de sostenibili-
dad nace gracias a que Henkel ya cum-
pli6 y mejord los objetivos de actua-
cidn sostenible fijados para 2012 con
dos anos de antelacion, consiguiendo
reducir el consumo de energia en un 21
por 100, el de agua en un 26 por 100,
el de residuos generados en 24 por
100 y en accidentes laborales un 29 por
100. Y alrededor del 70 por 100 del vo-
lumen de su produccion vino de fabri-
cas certificadas con ISO 14001, norma
internacionalmente reconocida para los
sistemas de gestion medioambiental.
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confort sostenihle:

sistemas eficientes
e integrados|

Lider mundial en calefaccion, Buderus, marca perteneciente al grupo Bosch, ofrece soluciones
para la utilizacion rentable y eficiente de las energias.

Las calderas de condensacion y baja temperatura de medianay gran potencia garantizan
bajos consumos y emisiones de CO2 con méaximo confort. Con los captadores solares
térmicos y tubos de vacio Logasol, mas del 70% del agua caliente proviene de la energia
solar. Los equipos autéonomos de generacion de calor Logablok, son la nueva solucion
flexible y compacta de equipos prefabricados y completos, que incluyen todos los elementos
necesarios para proporcionar el méximo confort en calefaccion y a.c.s. Las bombas de calor
Logatherm, climatizan y producen a.c.s. con alta eficiencia, aprovechando la energia inagotable
de la tierra y del aire.

Elija el sistema que mejor se adapte a sus necesidades, elija eficiencia energética Buderus y
obtendra un gran ahorro.

El calor es nuestro Buderus

www.buderus.es Grupo Bosch
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Gajp Eﬂﬂl‘gii_l ingresa en el grupo de empresas
mas sostenibles del mundo

del indice Dow Jones de empre-

sas sostenibles (Dow Jones Sus-
tainability Index - DJSI), tanto a nivel
mundial como europeo, ascendiendo asi
al més prestigioso indice global de em-
presas cotizadas cuyas practicas en ma-
teria econémica, social y ambiental se
clasifican como las mas sostenibles del
mundo.

La elevada exigencia de criterios hace
que sblo seis empresas integrantes del
grupo Oil & Gas de Europa hayan obte-
nido la clasificacion suficiente para for-
mar parte del indice Dow Jones de em-
presas sostenibles global, grupo en el
cual ahora, Galp Energia se ha incorpo-
rado. El indice Dow Jones de empresas
sostenibles de Europa es aln mas res-
trictivo, contando apenas con cinco em-
presas del sector Oil & Gas entre las
cuales se incluye Galp Energia.

Galp Energia obtuvo una puntuacion
superior a 95 puntos en criterios como:
transparencia, desarrollo del capital
humano, impacto social en la comuni-
dad, proteccion de la biodiversidad, es-
trategia para el cambio climatico, salud
y seguridad laboral e impacto ambien-
tal de los combustibles que produce y
comercializa, habiendo alcanzado la
puntuacion maxima de 100 puntos en
algunos de estos criterios. Hay que se-
nalar que en las dimensiones: econo-
mica, ambiental y social, Galp Energia
obtuvo puntuaciones de 79, 83 y 84,
mucho mas elevadas en comparacion
con la media del sector de 61, 41 y
51, respectivamente.

Los indices de sostenibilidad del
Dow Jones fueron creados en 1999,
siendo los primeros indices destina-
dos a analizar el desempeno financiero
de las companias lideres mundiales,
con el fin de que la creacion de valor se
rigiese por los mas altos estandares de
sostenibilidad. Estos indices sirven de
referencia y condicionan las aplicacio-
nes financieras de un nimero creciente
de grandes inversores mundiales.

G alp Energia ya forma parte parte

El DJSI del 2012-13 integra 340
companias, seleccionadas de un uni-
verso que agrupa las 2.500 mayores
empresas cotizadas del mundo. Estas
son invitadas a proporcionar anualmente
informacion detallada sobre sus practi-
cas en materia de sostenibilidad, no
s6lo en su vertiente econdmica, sino
también en términos ambientales, en
cuestiones de corporate governance,
relaciones con stakeholders y, ademas,
en aspectos y practicas especificas de
cada industria.

La entrada en el DJSI es el resul-
tado de un esfuerzo continuado que im-
plica la participacion de toda la em-
presa durante los Gltimos anos. Con la
revision de los indices del ano pasado,
Galp Energia ha sido la empresa de su
sector que ha mejorado de forma mas
significativa las politicas de sostenibili-
dad, lo que le valio el titulo de Sector
Mover en el 2011.

La elaboracion de los indices Dow
Jones es el resultado de una alianza
con SAM Group, cuya actividad se cen-
tra exclusivamente en las inversiones
sostenibles.

GALP ENERGIA EN EL MUNDO

Galp Energia es un operador inte-
grado de energia con una presencia di-
versificada en los sectores de petrbleo,
el gas y la electricidad, con actividades
por todo el mundo. En la Peninsula Ibé-
rica, la actividad se concentra en el re-
finado y la distribucion de productos pe-
troliferos y gas natural. Galp Energia
tiene una fuerte presencia en el gje lon-
gitudinal del Atlantico Sur en cuanto a
exploracion y produccion, cubriendo la
Cuenca de Santos, en Brasil, y la costa
de Angola.

Galp Energia esta presente en 13
paises: Portugal, Espana, Brasil, An-
gola, Mozambique, Venezuela, Cabo
Verde, Guinea-Bissau, Suazilandia,
Gambia, Timor-Leste, Uruguay y Gui-
nea Ecuatorial.
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COMBUSTION

> ;Por qué convertir una farea de mantenimiento
y prevencién en un frabajo de ingenieria?

> “5 en 1" - E analizador mds facil de usor del
mercado: Analizador de combustidn, medidor

de CO ambiente, mandmetro diferencial,
termometro diferencial y detector de fugas.

> Un omplio visualizador y un dial rotatorio son
ideales para fener de forma clara, rdpida y fiable
foda la informacion necesario.

> Sin mends o diagndsticos complicados.

L"s Lana Jarrate

Tel. 93 280 01 01- Fox 93 280 84 16

www.lanasarrate.es

Nuevo director general del Grupo

Ferroli Espana

| Consejo de Administracion del
EGrupo Ferroli ha confiado la di-

reccion general del Grupo en Es-
pana a Victor Gomez Alvarez con plena
responsabilidad sobre las filiales del
Grupo en el mercado espanol. El Sr.
Gomez es Ingeniero Industrial en Au-
tomatica y Electronica por la Univer-
sidad de Valladolid y tiene una dilatada
experiencia en el sector donde lleva
doce anos ejerciendo la Direccion de
Operaciones de las plantas del Grupo
Ferroli en Espana y Polonia.

Buderus muestra un ejemplo de yeneracion
de calor en sistemas DHC

2

de las Jornadas Técnicas organi-

zadas por la Asociacion de Con-
sultores de Instalaciones (ACI), tuvo
lugar un encuentro bajo el tema “Ge-
neracion de Calor en Sistemas de Dis-
trict Heating & Cooling”, con la cola-
boracion de las marcas asociadas
Bosch y Buderus, proveedores de equi-
pos de la nueva central de produccion
que el grupo Districlima ha construido
en Barcelona.

Previamente a la visita de las ins-
talaciones, Ferran Gonzalez, director
comercial de Buderus, hizo la presen-
tacion del acto y una breve exposicion
de la nueva estrategia de Bosch Ter-
motecnia asi como la actual orienta-
cion de la marca en el mundo de la efi-

EI pasado 19 de julio, en el marco

ciencia energética dentro de la genera-
cioén de calor.

Seguidamente, Ralph Thuemen, téc-
nico de Buderus, hizo una detallada des-
cripcion de la central y de la participacion
de BoschTermotecnia en el desarrollo
del proyecto y en las soluciones adopta-
das, destacando las caracteristicas de las
calderas y su adaptacion a la geometria
del edificio, asi como las dificultades téc-
nicas halladas para la evacuacion de
humo, como principales problemas que
se debieron superar.

Posteriormente, se realizd una visita
a las instalaciones de Districlima, donde
los visitantes pudieron valorar la im-
portancia de las mismas en cuanto a su
volumen (siendo una instalacion de re-
ferencia en Europa) y funcionamiento.

Videos didacticos Junkers para explorar

las nuevas tecnologias

cercar las nuevas tecnologias a
los usuarios para mostrar el grado

de eficiencia de sus equipos, es
uno de los principales objetivos que
persiguen los tres nuevos videos di-
dacticos preparados por Junkers, que
se encuentran ya disponibles para su
visionado “on line” en su pagina web:
www.junkers.es. a través de la pestana
“Productos”, haciendo click en el apar-
tado “Explicacion de la tecnologia”.
Con un lenguaje sencillo y una gra-
fica muy clara y didactica basada en la
animacion se muestra en tres videos,
de poco mas de 2 minutos de dura-
cion cada uno, como funcionan las nue-
vas tecnologias utilizadas en diversos
equipos Junkers, que ayudan a aho-
rrar energia y cuidar el medio ambiente.
En concreto, las tecnologias explica-
das son las relativas a las bombas de
calor aire-agua, los sistemas solares
térmicos y la técnica de condensacion.
En todos ellos, Junkers hace mas com-
prensible para el usuario final los con-
ceptos de eficiencia energética y ren-
dimiento aplicados a los citados
productos de termotecnia.

“7JUNKERS ,_,_:,-_ﬁ
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Desde hace mas de 100 anos
Junkers se preocupa de ofrecer calor y
confort en el hogar, fabricando equipos
ecologicos, seguros y faciles de usar,
basados en la calidad y la tecnologia
punta de la marca. La preocupacion cre-
ciente por el medio ambiente hace que,
cada vez mas, un mayor nimero de per-
sonas busque para su confort, la utili-
zacion de energias alternativas, menos
contaminantes y mas econémicas que
las soluciones convencionales.
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Espiritu de renovacion en el XXl Congreso de CONAIF

de cambio de actitud como clave

para sortear los efectos de la cri-
sis contaran con una presencia so-
bresaliente en la vigésima tercera edi-
cion del Congreso de CONAIF, que se
celebrara en Lleida los dias 18 y 19 de
octubre de 2012

Respecto a ediciones anteriores,
en ésta de 2012 se esperan grandes
cambios e innovaciones en las que
CONAIF y la asociacion anfitriona, el
Gremi de Lleida, han dedicado notables
esfuerzos en los Ultimos tiempos.

El planteamiento y los contenidos
del Congreso seran absolutamente no-
vedosos. CONAIF ha decidido fijar un
nuevo rumbo en linea con su Plan Es-
tratégico 2011-2014, que lleva al que
es su Congreso desde hace 23 anos
a transformarse en un foro empresa-
rial de alto nivel centrado sobre todo
en los aspectos relacionados con el
éxito en la gestion de las empresas.

EI espiritu de renovacion y la idea

FORO EMPRESARIAL

Ya no se trata de abordar Unica-
mente las cuestiones de caracter téc-
nico relacionadas con la actividad ins-
taladora, como planteaba el modelo
anterior de congreso, sino de ofrecer
al instalador como empresario que es,
un concepto mucho mas amplio que le
propone abrir su mente a nuevas ten-
dencias que le aportaran mejoras y
de las que se beneficiara, en dltima ins-
tancia, su empresa.

De este modo, el Congreso de CO-
NAIF pasa de ser un foro meramente
profesional a otro eminentemente em-
presarial que se abre tanto a las em-
presas instaladoras, como al resto del
sector y a la sociedad en general. Cual-
quier empresario, ya sea instalador,
fabricante, distribuidor..., de un sector
u otro y de una actividad u otra, tiene
abiertas las puertas de este Congreso.

El cambio alcanza especialmente a
los contenidos, parcela ésta en la que
se ha apostado fuertemente por la ca-
lidad y la excelencia. CONAIF ha reali-
zado un gran esfuerzo para poder reu-
nir en esta edicion del 2012 a los
grandes expertos de la comunicacion,
el “coaching” y la ensenanza de habi-
lidades directivas, que profundizaran en
conceptos como innovacion, motiva-
cidn, confianza, liderazgo, gestion del
conocimiento o desarrollo directivo,
entre otros.

Los asistentes tendran el privilegio
de presenciar las intervenciones de
ponentes de la tallay el prestigio pro-
fesionales de Antoni Brufau Niubb,
presidente de Global Lleida y presi-
dente ejecutivo de Repsol YPF; Alfons
Cornella, fundador y presidente de In-
fonomia, la red de innovadores de re-
ferencia en lengua espanola y uno de
los mayores expertos que tenemos en
Espana sobre innovacion empresa-
rial; Antonella Broglia, doctora en De-
recho experta en el impacto de nue-
vas tecnologias que llegd a ser
consejera delegada y vicepresidenta
de la agencia Saatchi & Saatchi Es-
pana, ademas de ocupar cargos di-
rectivos en otras grandes agencias
de publicidad como Benton & Bow-
les y Ogilvy & Mather; Xesco Espar, ex
jugador y entrenador del primer equipo
del F.C. Barcelona de Balonmano,
considerado uno de los conferen-
ciantes mas impactantes, entreteni-
dos y profundos de Espana, asi como
uno de los entrenadores personales
de mayor impacto en el terreno del
“coaching”; José Maria Gasalla, in-
geniero Aeronautico y doctor en Cien-
cias Econdbmicas y Empresariales es
el creador del modelo de “Gestion
por confianza” para las organizacio-
nes, y consultor internacional de re-
conocido prestigio en el area de cam-
bio y desarrollo de las organizaciones;
Alex Rovira, Economista y MBA por
ESADE, donde dirige seminarios sobre
Innovacion, Gestion del Cambio, Ges-
tion del Talento, Gestion de Personas

y Pensamiento Creativo para alta di-
recciobn de empresas; Ramon Ter-
mens, empresario, presidente del
Grupo Taurus, ejemplo de un modelo
de negocio de éxito al aprovechar
una época de crisis; Emilio Ontiveros
Licenciado y Doctor en CCEE, Cate-
dratico de Economia de Empresa de
la Universidad Autbnoma de Madrid,
Fundador y Presidente de AFI, autor
de varios libros y numerosos articu-
los. Colabora habitualmente en di-
versos medios de comunicacion y
Juanjo Catalan, consultor especiali-
zado en Estrategia, Energia y Nego-
cios Emergentes; publicista, Master
Business Administration EAE-UPC y di-

plomado en Direccion de Marketing
EADA. EI Congreso contara con la par-
ticipacion de Xesco Espar como mo-
derador.

Como hecho destacado del Con-
greso cabe citar el “Update” que Al-
fons Cornella y Antonella Broglia lle-
varan a cabo la primera jornada. El
“Update” es una sesion multidiscipli-
nar especialmente disenada para pro-
fesionales que necesitan actualizar
sus conocimientos sobre su entorno
pero sin tiempo de hacer un segui-
miento del mismo, en la que se de-
tectan las 10 ideas clave que todo di-
rectivo debe conocer para estar al dia
en negocios.

XXII
Congreso
Conaif

Lieida, 18 y 19 de octubre 2012

WWw.congresoconaif.es
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“La directiva sobre eficiencia servira para dinamizar

el mercato”

Esteban Blanco Serrano
Presidente de CONAIF

(Viene de pagina 1)

- Hace poco mas de un ano asumio
la presidencia de CONAIF en un mo-
mento enormemente delicado para la
economia espanola, ¢qué balance po-
dria hacer del altimo ano en la activi-
dad de la Confederacion?

- Ha sido un ano dificil para todos
por la situacion econémica que esta-
mos viviendo, pero desde el punto de
la actividad desarrollada por CONAIF el
balance que hago es positivo.

En este periodo ha habido por nues-
tra parte un mayor acercamiento a
otras organizaciones empresariales de
ambito nacional, como ANESE y CO-
GITI, con las que hemos firmado sen-
dos convenios de colaboracion; a Mi-
nisterios como los de Industria,
Economia, Fomento y Vivienda, con los
que nos hemos reunido en reiteradas
ocasiones para exponerles las de-
mandas de nuestras asociaciones pro-
vinciales y reclamar soluciones.

También hemos estrechado rela-
ciones con organismos puablicos como
el IDAE, con companias energéticas
como Gas Natural Fenosa y Repsol,
con la que acabamos de firmar un con-
venio para promocionar el GLP de au-
tomocion, y con organizaciones inter-
nacionales como GCI-UICP y World
Plumbing Council, de las que forma-
mos parte. Precisamente con GCI-UICP
y ASEIF organizamos la 22 edicion del
congreso de CONAIF en Valencia, un ro-
tundo éxito en el que nos acompana-
ron casi un centenar de instaladores
europeos y 400 profesionales espa-
noles vinculados a las instalaciones
(instaladores, fabricantes, represen-
tantes de companias energéticas, dis-
tribuidores, etc.).

Y en el orden interno hemos incre-
mentado los servicios ofrecidos a las
asociaciones provinciales con nuevos
canales de comunicacion y convenios
de los que puede beneficiarse todo el
colectivo.

- ¢Cual es, en lineas generales, la
situacion actual del sector?

- La crisis econdmica que esta atra-
vesando Espana y el hundimiento del
sector de la construccion, fundamen-
talmente la nueva edificacion, al que
las empresas instaladoras estamos
tan vinculadas, suponen graves con-
tratiempos de los que se derivan otros
mas directos y tangibles, como el des-
censo de la actividad, la reduccion de
plantillas o el incremento de la moro-
sidad, cuyas tasas se han disparado.

Ha habido un descenso drastico de
las instalaciones en obra nueva y son
el mantenimiento, la rehabilitacion y
las reformas los segmentos que sos-
tienen la actividad. En estos momen-
tos las areas que ofrecen mas trabajo
al instalador son, por este orden, la re-
posicion-actualizacion de equipos, la
rehabilitacion de viviendas vy, final-
mente, la obra nueva, que dada la si-
tuacion en la que se encuentra apenas
nos ofrece trabajo.

- ¢Cual debe ser la actitud de las
empresas y los profesionales del sec-
tor ante la persistencia de la crisis?

- En un momento dificil como el ac-
tual las empresas instaladoras hemos
de esforzarnos para mantenernos en
el mercado, aplicando medidas como
la contencion del gasto, la optimiza-
cion de costes y recursos, y el incre-
mento del conocimiento a través de la
formacion como medio para diferen-
ciarnos de la competencia.

- ¢Qué perspectivas contempla a
corto y medio plazo?

- Desde el punto de vista de las em-
presas instaladoras y la actividad que de-

En estos momentos las areas que ofrecen
mads trabajo al instalador son. por este orden,
la reposicidn-actualizacion de equipos,
la rehabilitacidn de viviendas y. finalmente,
la obra nueva

(Viene de péagina 7) “Update” se
realiza semestralmente en abierto
en las principales capitales y tam-
bién “in-company” para importantes
empresas e instituciones naciona-
les e internacionales, de ahi el mé-
rito que se celebre también en el
congreso de CONAIF.

OTRAS ACTIVIDADES

Dentro de los actos del Congreso
esta previsto desarrollar una jor-
nada de Firewalk en las instalacio-
nes de INEFC (Instituto Nacional de
Educacion Fisica de Cataluna),
donde Xesco Espar impartira una
jornada sobre motivacion que ter-
minara con los participantes que lo
deseen haciendo el paso sobre as-
cuas encendidas.

Asimismo el miércoles 17 de oc-
tubre tendra lugar, con la colaboracion
de Gas Natural Fenosa, el coctel de
bienvenida a los congresistas en la
Finca Prats. El dia siguiente, jueves
18 de octubre, se ofrecera una cena
de confraternizacion en el INEFC y el
viernes 19 de octubre se celebrara la
cena de gala del congreso en la Finca
Prats, que contara con la colabora-
cién de BaxiRoca.

Esta edicion tiene el patrocinio
de Gas Natural Fenosa, BaxiRoca,
Uponor, Banco Santander, Vaillant y
CSM en la categoria Oro; y Junkers,
Northgate, Geberit, Ecotic y El Ins-
talador en la categoria Plata.

PROGRAMA OFICIAL
Miércoles 17 de octubre

17:00h. Junta Directiva CONAIF —
Finca Prats

20:30 h. Coctel de bienvenida ofre-
cido por Gas Natural — Finca Prats

Jueves 18 de octubre

9:00 h. Acreditaciones

9:30 h. Inauguracion a cargo de An-
tonio Brufau, presidente de Repsol y
GlobalLleida

10:30 h. Ramoén Térmens, presidente
del grupo Taurus

11:30 h. Coffee Break ofrecido por
Repsol

12:00 h. Antonio Brufau, presidente
de Repsol y GlobalLleida

12:30 h. "Update” de Infonomia de-
sarrollado por Alfons Cornella y An-
tonella Broglia

14:30 h. Aimuerzo — coctel ofrecido
por Repsol

18:00 h. Taller de transformacion
emocional — Firewalk a cargo de
Xesco Espar en la sede del INEFC
21:00 h. Cena de confraternizacion
en las instalaciones del INEFC

Viernes 19 de octubre

9:30 h. "Liderazgo y Felicidad” por
José Maria Gasalla. Ponencia patro-
cinada por Vaillant y Saunier Duval
11:00 h. "Condiciones para la recu-
peracion econdémica” por Emilio On-
tiveros.

12:00 h. Coffee Break ofrecido por
Vaillant y Saunier Duval

12:30 h. "El arte de construir rela-
ciones" por Ferran Ramoén Cortés
13:30 h. "Conaif 3.0” por Juanjo Ca-
talan

14:30 h. Clausura

15:00 h. Almuerzo — coctel ofrecido
por Vaillant y Saunier Duval

21:00 h. Cena de gala y espectaculo
ofrecidos por Baxiroca — Finca Prats

sempenan, la cifra de negocio no me-
jorara respecto a ejercicios anteriores.

La rehabilitacion y las reformas se-
guiran sosteniendo la actividad. No
hay visos de mejoria en la nueva edi-
ficacion, al menos a corto plazo. Todo
lo relacionado con la eficiencia ener-
gética representa buenas oportuni-
dades de trabajo. Tenemos confianza
en el trabajo y la influencia de la Pla-
taforma Multisectorial contra la Mo-
rosidad para lograr que se cumpla la
Ley de la Morosidad y disminuyan los
plazos de pago.

Confio en que iniciativas como la
recientemente aprobada Directiva sobre
Eficiencia Energética contribuyan a di-
namizar el mercado de las empresas
instaladoras. Esta nueva ley europea,
que los Estados miembros deberan
transponer en un ano y medio, exige a
los gobiernos nacionales renovar cada
ano el 3 por 100 de la superficie total
de los edificios con calefaccion y sis-
tema de refrigeracion que tenga en pro-
piedad y ocupe su administracién cen-
tral.

- CONAIF diseno recientemente
un nuevo Plan Estratégico, ¢como
esta resultando su desarrollo?

- Sigue el desarrollo previsto con-
forme a lo recogido en sus lineas es-
tratégicas, que de forma resumida
buscan reforzar |la posicion de CONAIF
en el sector, mejorar los servicios ofre-
cidos a sus asociaciones provincia-
les y los socios de éstas, asi como op-
timizar los recursos disponibles, entre
otros objetivos. Todo ello para lograr
al final de la vigencia del Plan Estra-
tégico que CONAIF sea reconocida
como la Confederacion empresarial
lider del sector por representatividad
e iniciativas, que transmita a la so-
ciedad una imagen de excelencia y
fiabilidad, que ofrezca servicios efi-
cientes a sus asociaciones, sirva para
cohesionarlas y desarrolle una poli-
tica de alianzas.

- La aprobacion de la Ley de Mo-
rosidad fue en su momento una buena
noticia, pero ¢esta siendo realmente
eficaz?

- La nueva Ley de Morosidad del
ano 2010, que naci6 gracias al tra-
bajo incansable de la Plataforma Mul-
tisectorial contra la Morosidad, de la
que CONAIF es miembro y una de las
organizaciones fundadoras, intento
poner coto al retraso de los pagos
pero la realidad es que no se esta
cumpliendo. En 2011, el plazo medio
de pago a proveedores en Espana au-
ment6 en cinco dias con respecto al
ano anterior, tanto por parte de las Ad-
ministraciones PUblicas como del sec-
tor privado, segln un estudio reali-
zado por la Plataforma.

Si la Ley no se cumple y las em-
presas no cobran a tiempo, pierden
competitividad, no pueden hacer frente
a sus compromisos adquiridos ni em-
barcarse en nuevos negocios, sobre
todo si esas empresas son PYMES y
autdnomos, el perfil mayoritario entre
las empresas de CONAIF.

Por eso pedimos a través de la
Plataforma Multisectorial contra la Mo-
rosidad, medidas como el estableci-
miento de un régimen sancionador
por incumplimiento de la Ley con mul-
tas, la creacion del Observatorio con-
tra la Morosidad y la instauracion de
la figura del mediador empresarial y de
los tribunales de comercio para dis-
minuir la judicializacién de los con-
flictos.

- ¢Cuales serian las reivindicacio-
nes de CONAIF en materia norma-
tiva?

- La desregulacion de la fontaneria
a nivel nacional plantea un problema
a los instaladores que ha llevado a
CONAIF a visitar los Ministerios de Fo-
mento, Medio Ambiente, Vivienda y
Economia, y a plantear a las dos prin-
cipales patronales espanolas, CEOE y
CEPYME, de las que CONAIF es miem-
bro, las reivindicaciones de nuestro

colectivo.
(Pasa a pagina 9)



congreso conaif Im

(Viene de pagina 8) A dia de hoy en
Espana no existe un criterio comdn en
cuanto a los requisitos necesarios para
poder ejercer la fontaneria en las dife-
rentes comunidades autébnomas.

La regulacion es absolutamente dis-
par, lo que entorpece la movilidad de las
empresas instaladoras dentro del te-
rritorio espanol. Incluso se dan los
casos de comunidades en las que no
existe ningln tipo de regulacion al res-
pecto, circunstancia ésta que favorece
el intrusismo profesional.

Ante este panorama, CONAIF pide el
restablecimiento de las habilitaciones
profesionales (carnés y registros de
empresas) a nivel nacional.

- ¢Qué otros serian los principales
retos para el sector?

- Para CONAIF y las empresas ins-
taladoras espanolas, el principal reto es
conseguir que nuestras empresas se
mantengan a flote en un sector con-
traido, afectado por el hundimiento de
la construccion, el pinchazo de la bur-
buja inmobiliaria y la situacion de crisis
econdmica que sufre Espana.

- El proximo mes de octubre se ce-
lebra un nuevo Congreso de CONAIF,
¢como se presenta la edicion de este
ano?

- La presente edicion, que tendra
lugar en Lleida los dias 18 y 19 de oc-
tubre, presenta una serie de peculiari-
dades que la hacen distinta de las an-
teriores. Ha habido una profunda
renovacion de los contenidos y variado
por completo el planteamiento del con-
greso, que ha tenido muy buena aco-
gida tanto por parte de las asociacio-
nes provinciales de CONAIF como de las
empresas instaladoras y los patroci-
nadores.

El Congreso ya no estéa basado en
cuestiones técnicas propias de la ac-
tividad instaladora sino en conceptos
mas amplios que tienen que ver con la
mejora, el progreso de las empresas y
que aln tienen escasa implantacion
en nuestro colectivo. Conceptos como
innovacion, motivacion, confianza, li-
derazgo, gestion del conocimiento o
desarrollo directivo, entre otros, tan
presentes entre los directivos de las
grandes empresas lo estaran a partir
de ahora también entre los autbnomos
y responsables de nuestras PYMES
gracias al congreso de CONAIF.

- ¢Podria destacar alguna nove-
dad?

- Ademas de la opcion presencial, el
Congreso de CONAIF 2012 presenta
entre sus novedades la posibilidad de
seguirlo en tiempo real a través de In-
ternet. Con la finalidad de que todo el
mundo pueda beneficiarse del inter-
cambio de conocimiento que tendra
lugar durante el mismo, quienes no
puedan desplazarse hasta Lleida po-
dran vivir el acontecimiento en directo
y de forma gratuita a través de la web
www.congresoconaif.es gracias a la
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Ademads de la opcidn
presencial,
el Congreso de
CONAIF 201e

presenta entre

sus novedades
la posibilidad
de sequirio en
tiempo real
a traves de
Internet

«

CONAIF pide el restablecimiento
de las habilitaciones profesionales
[carnés y registros de empresas]

a nivel nacional

tecnologia “streaming”, que permite
la distribucion de audio y video de
forma continua, sin necesidad de des-
cargar los datos al ordenador.

- ¢Qué destacaria del programa de
ponencias y actividades?

- CONAIF ha apostado por la exce-
lencia y realizado un gran esfuerzo para
poder reunir en el Congreso a los gran-
des expertos de la comunicacion, el

Maria Gasalla, experto en gestion de
personas y desarrollo de talentos;
Ramon Térmens, presidente del Grupo
Taurus; Juanjo Catalan, experto en
estrategia, prospectiva y tendencia
de mercados emergentes; Emilio On-
tiveros, catedratico de Economia de la
Empresa en la universidad Autbnoma
de Madrid; Ferran Ramoén Cortés, ex-
perto en comunicacidon personal y
Xesco Espar, especialista en gestion
de equipos de élite, motivacion y va-
lores de grupo.

- Ano tras ano, el Congreso se ha
convertido en una cita de referencia
para el sector, ¢qué hace de ella algo
imprescindible para los instalado-
res?

- En esta edicion del 2012 que ce-
lebramos en Lleida, los instaladores
y cualquier otro empresario intere-
sado van a tener el privilegio de pre-
senciar las intervenciones de un grupo
de ponentes que en estos momen-
tos me atreveria a decir que so6lo esta
al alcance de los alumnos de las mas
prestigiosas escuelas de negocios.

»

“coaching” y la ensenanza de habili-
dades directivas en Espana, ademas de
grandes personalidades del mundo de
la empresa.

El grupo de ponentes esta integrado
por Antonio Brufau, presidente de Rep-
sol y Global Lleida; Alfons Cornella,
presidente de Infonomia, la red de in-
novadores de referencia en lengua es-
panola; Antonella Broglia, experta en
nuevas tecnologias y medios; José

Mas informacidn Energia solar

Para Saunier Duval lider en el sector de la calefaccion, climatizacién y agua caliente juega

Saunier Duval
Siempre a tu lado

Necesito incluir
en mis proyectos
sistemas integrales
de energia solar...

tanto individuales
como colectivos
con lamas alta
eficiencia energética...

que aporte el ahorro
y la fiabilidad de una
marca lider.

un papel crucial el d

m]

para instalar como:

250y 350 litros

La sostenibilidad y la gestidn
la misién de Saunier Duval.

Saunier Duval ofrece una amplia gama de productos para energia solar, Sistemas listos

- Los compactos HELIOBLOCK de 150, 250 litros y 300 litros
+ La gama mas amplia de mercado de sistemas de drenaje automatico HELIOSET de 150

- Los sistemas forzados HELIOCONCEPT de entre 100 y 500 litros
¥ una amplia gama de captad i

de compli y ecologicos .
| son parte fund Ide

H s

que responden a las necesidad

p s, grupos de b: C yace
de cualquier tipo de instalacién por compleja que sea.

www.saunierduval.es

Soluciones eficientes para la calefacion, agua caliente y climatizacidn.
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Sedigas s_eﬁala fque _Ia reforma energeética
hara subir los precios un 7 por 100

por el sector industrial y el domés-

tico-comercial, deberia quedar al
margen de la reforma eléctrica, segin
opina Sedigas, la Asociacion Espanola
del Gas. La aplicacion de una “tasa
verde” al gas natural de forma genera-
lizada, penaliza a sectores ajenos al
problema del déficit eléctrico como son
la industria y el consumidor doméstico-
comercial.

Tal y como se plantea en el Ante-
proyecto de Ley de Medidas Fiscales
para la Sostenibilidad del Sistema Eléc-
trico, una tasa de 2,79 céntimos por
metro clbico penalizara la competitivi-
dad de la industria con un incremento
del coste del gas de un 7 por 100. Tam-
poco favorecera a la economia do-
méstica, que debera asumir ese mismo
7 por 100 junto con una importante
alza en los precios al consumo reper-
cutidos por el incremento del coste de
la energia.

I a demanda convencional, formada

TASA DISCRIMINATORIA

Adicionalmente el sector del gas
afirma que la tasa es discriminatoria
para el mercado convencional, ya que
afecta a la competitividad del gas na-
tural frente a otros combustibles con los
que compite en los mercados indus-
trial y doméstico-comercial, y que no
han sido gravados por la misma tasa.

Por otro lado, el sector gasista con-
sidera que la tasa verde aplicada al
gas natural es desproporcionada, ya
que supone la aportacion del 24 por

100 (804 millones) del total de la re-
caudacion asignada a las empresas
energéticas.

Ademas, en el caso de la generacion
eléctrica, el sector se vera afectado por
el impuesto del 6 por 100 que grava las
tecnologias de generacion. Cabe recordar,
que las centrales de ciclo combinado
estan soportando unos indices de utili-
zacion bajos (utilizacion media del 20
por 100 en 2012). Las causas son el in-
cremento de energia a través de fuentes
renovables, el incremento de la electri-
cidad producida por carbon, las altas
temperaturas, asi como la crisis econo6-
mica y el menor consumo de energia
eléctrica.

El sector gasista considera que la so-
lucion del problema eléctrico no pasa
por producir desequilibrios en un sis-
tema altamente competitivo como es el
gasista.

FUENTE LIMPIA

El gas es una fuente energética limpia,
abundante, segura y, sobre todo, alta-
mente competitiva que, en condiciones de
libre mercado, equitativas para todas las
energias en competencia, debe conver-
tirse en uno de los motores econémicos
que necesita Espana. En tan solo 40
anos, el sector del gas ha construido
todas las infraestructuras existentes cre-
ando una industria muy potente que hoy
supone el 0,5 por 100 del PIB espanol,
emplea a mas de 150.000 trabajadores,
y sigue invirtiendo a un ritmo de 1.000 mi-
llones de euros anuales.

EH autogas, la nueva fuerza

te Vitogas

ras anunciar su entrada al no-
Tvedoso mercado del autogas el

pasado mes de abril, Vitogas
centra parte de su trabajo en el for-
talecimiento de su actividad comer-
cial en este segmento de mercado
que, en Espana, comienza a desa-
rrollarse con la ampliacion de la red
de puntos de repostaje, la implan-
tacion de talleres de transformacion,
asi como con el lanzamiento de nue-
vas marcas de coches que funcionan
con GLP.

Ejemplo de su soélida estrategia
de crecimiento en este mercado es
la reciente firma de tres nuevos con-
tratos en los que la filial espanola del
Grupo francés Rubis sera la encar-
gada del suministro de autogas.

Dos de los acuerdos cerrados se
han realizado con talleres de trans-
formacion, que a demas de la con-
version del coche, ofreceran a sus
clientes la posibilidad de repostaje.
El primero abastecera un skid 4000
aéreo, en la localidad alicantina de

Almoradi, y el segundo cubrira las
necesidades de consumo de este
combustible alternativo en Berga,
Barcelona. Con el tercer acuerdo, la
compania pasa a ser la encargada de
suministrar el Autogas de una de las
principales estaciones de servicio
de Barcelona.

Con la firma de estos acuerdos,
la compania, que actualmente es
lider del mercado espanol de em-
presas centradas exclusivamente en
la comercializacion de GLP, confirma
su apuesta decidida por el autogas,
un combustible alternativo que ya
ofrece a los espanoles maltiples ven-
tajas tanto econdmicas como eco-
l6gicas, debido a su menor coste
(entre el 20-40% menos que el die-
sel y la gasolina), y a sus bajas emi-
siones de CO,; particulas (100% de
reduccion respecto a los motores
diesel), Nox (responsable de la lluvia
acida) y de hollin (catalogado como
una de las principales causas del
calentamiento global).

Naturgas supera el millén
tle puntos de suministro y sigue invirtiendo

en su red de distribucion

| finalizar el primer semestre del
Aaﬁo Naturgas ha anunciado que

en el mercado regulado ha conti-
nuado extendiendo su red de distribu-
cion de gas, y ha aumentado sus pun-
tos de suministro un 1,4 por 100 por
crecimiento organico hasta los
1.001.116, superando asi el millén
de puntos de suministro. El volumen de
energia distribuida o vehiculada subi6
debido al aumento de la demanda de
energia en el sector industrial.

Por su parte las inversiones rea-
lizadas aumentaron el 5,2 por 100y al-
canzaron los 18,1 millones de euros,
concentrados sobre todo en infraes-
tructuras en el Pais Vasco y en nuevos

nucleos de poblacién de Asturias, Can-
tabria y Murcia, cumpliendo asi las ex-
pectativas del plan de inversiones.

En el ambito de este desarrollo de
su red de distribucion, en el primer se-
mestre la compania finalizo la puesta en
gas de las redes de cinco nicleos de
La Granda-Logrezana-Tabaza, Niembro
y Villallana (Asturias), Torrepacheco
(Murcia) y Santillana del Mar (Canta-
bria).

Estan en curso y tienen prevista su
finalizacion en este ano las obras de
Masustegui (Pais Vasco), Fuente Alamo
y Calasparra (Murcia), Villanueva de la
Pena, Orejo y Puente Viesgo (Canta-
bria) y Agreda (Castilla y Leon).

La demanda convencional continiia impulsando

Consumo de gas natural

JULIO 2012 ACUMULADO ANUAL ULTIMOS DOCE MESES
GWH TV (%) (*) GWH TV (%) (*) GWH TV(%)(*)  ESTRUCTURA (%)
CONSUMO CONVENCIONAL ~ 19.113 6,5 170.280 5,5 277.704 25 74,7
GENERACION ELECTRICA 7.458 254 49.890 23,2 93.921 -24,0 253
GNL DE CONSUMO DIRECTO**  1.013 1,2 7.428 18 13.022 83 b
TOTAL 26.571 4,9 220.150 27 371626 58 100,0

* Tasas de variacion con respecto al mismo periodo del ano anterior
** GNL de consumo directo incluido en consumo convencional

Fuente: Cores

| mercado convencional, siguiendo
Ela tendencia de los tres primeros

meses de 2012, continda siendo
el motor del consumo de gas natural en
Espana, con un incremento del 7,2 por
100, al finalizar el primer semestre.
Dicho mercado esta formado por el
sector doméstico-comercial y el in-
dustrial.

Durante este periodo, la cantidad
total de gas transportado por el sis-
tema espanol ha sido de 222.422
GWh, un 2,1 por 100 superior a la del
mismo periodo del ano anterior, mien-
tras que el gas consumido ha sido de
190.380 GWh, cifra un 1,8 por 100
mas baja en relacién con el mismo pe-
riodo de 2011. El gas transportado
equivale, basicamente, al gas consu-
mido en Espana, mas el exportado y el
cargado en buques.

La industria continGa siendo el prin-
cipal consumidor de gas, con un 58 por
100 sobre el total consumido, seguido
del sector doméstico-comercial (19 por
100) y de las centrales de ciclo com-
binado (22 por 100).

El sector industrial ha experimen-
tado un repunte de consumo del 7,5
por 100 debido, principalmente, a la
puesta en funcionamiento de las nue-
vas instalaciones de un gran consu-
midor industrial.

Por otro lado, el mercado domés-
tico-comercial ha tenido un comporta-

miento muy positivo durante este primer
semestre, con un aumento del 9 por
100. La captacion de nuevos clientes,
junto con la ola de frio del mes de fe-
brero y las posteriores temperaturas
de abril y mayo —algo mas bajas que en
2011- han favorecido el consumo de
este sector.

Cabe destacar el importante po-
tencial del sector doméstico-comercial
en nuestro pais.

Alrededor del 75 por 100 de la po-
blacién espanola vive en municipios
que tienen servicio de distribucion de
gas natural, sin embargo, soblo el 32 por
100 lo utiliza.

La generacion de electricidad en
centrales de ciclo combinado ha des-
cendido un 24 por 100 influida, entre
otras causas, por el buen comporta-
miento de las energias renovables (prin-
cipalmente solar-térmica, fotovoltaica
y edlica), el mayor consumo de carbon.

JULIO

Recién publicadas las cifras hasta
julio, éstas mantienen la tendencia des-
crita. Asi en el acumulado anual el gas
natural registra un descenso del 2,7
por 100 especialmente lastrado por el
consumo para generacion eléctrica,
mientras que el convencional sigue cre-
ciendo a un ritmo acumulado del 5,5 por
100.

Sigue creciendo el consumo de autogas

Consumo de GLP

JULIO 2012 ACUMULADO ANUAL ULTIMOS DOCE MESES
KT V(% (%) KT V(%) (%) KT TV(%)(*) ESTRUCTURA (%)

ENVASADO 57 48 589 19 986 54 60,2
GRANEL 28 06 421 17 629 74 384
AUTOMOCION % 23 14 148 23 137 14
(ENVASADO Y GRANEL)

0TROS = a = = a =
TOTAL 87 30 1.031 16 1,637 40 100,0

* Tasas de variacion con respecto al mismo periodo del ano anterior

Fuente: Cores

egln datos oficiales de Cores, la
demanda de GLP en julio des-

cendi6 un 4,8 por 100 respecto al
mismo mes del ano anterior. Por su
parte, en el acumulado anual, el con-
sumo se contrae un 1,6 por 100 como
consecuencia, principalmente, de las
altas temperaturas medias de los
meses de primavera, excepto el mes de
abril, y la competencia del gas natural.

Un mes mas continda creciendo el
consumo de autogas (GLP para auto-
mocidn) en sus versiones envasado y
a granel a una tasa acumulada anual del
14,8 por 100, mientras que en el mes
lo hizo un 24,3 por 100.

El total del GLP consumido hasta
julio fue de 1.031.000 toneladas de
las cuales un 60 por 100 fue envasado
y un 38,4 por 100 a granel.

Las importaciones de gas se mantienen
en niveles similares a los de 2011

gas natural en los seis primeros
meses del ano, de los que algo
mas de las terceras partes lo fueron en
forma de GNL. Estas cifras representan
un descenso del 0,6 por 100 con res-
pecto al primer semestre de 2011.
Argelia es el principal suministra-
dor de gas natural a nuestro pais, con
el 43,6 por 100 del total de las im-
portaciones. Le siguen Qatar, con un

Espaﬁa importé 204.692 GWh de

13,1 por 100, Nigeria, con el 12,4 por
100, Noruega con el 11,3 por 100, Tri-
nidad y Tobago con el 7,5 por 100, y
Perd, con el 5,0 por 100. Ademas, la
participacion de Libia supera ya el 3
por 100.

En lo que respeta al mes de junio,
Espana import6é 30.082 GWh, lo que su-
pone un descenso del 9,5 por 100 con
respecto a los datos del mismo mes de
2011.
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Gas Natural Fenosa simplifica la estructura

de sus areas de negocios

as Natural Fenosa ha aprobado

la reordenacion de la estructura

de sus negocios regulados de
gas y electricidad, agrupandolos en
una Unica direccion general de Nego-
cios Regulados, que dirigira Antoni
Peris.

La nueva direccion general de Ne-
gocios Regulados tendra a su vez dos
areas claramente diferenciadas en Es-
pana, una para Distribucion de Gas,
que dirige José Maria Gil Aizpuru, y
otra para Distribucion de Electricidad,
dirigida por Blanca Losada.

Antoni Peris, que venia ejerciendo
hasta la fecha de director general de
Negocios Regulados de Gas es ac-
tualmente presidente de la Asociacion
Espanola del Gas, Sedigas.

El hasta ahora director general de
Negocios Regulados de Electricidad,
José Antonio Couso, que ocupaba dicha
direccion desde mayo de 2009, se ju-
bila después de 38 anos en la com-
pania.

SEIS UNIDADES
DE NEGOCIO

La organizacion del area de Nego-
cios Regulados se estructura en seis
unidades: Distribucion de Gas Espana,
Distribucion de Electricidad Espana,
Servicios Compartidos de Negocios

(2220229292092 2099 20922992092 2929299224

4 millones de euros
para lievar el gas
a Ponteareas,
Pontevedra

as Galicia ha iniciado la cons-

truccion del ramal de alta presion

de 14 kilometros de longitud entre
O Porrino y Ponteareas, que permitira
dar servicio a este municipio en el Ul
timo trimestre de este ano.

La red de distribucion de Pontea-
reas, que discurrira por las principales
calles del nacleo urbano, permitira que
4.300 viviendas, comercios e indus-
trias puedan disfrutar de las ventajas
que ofrece esta energia.

La compania energética, en cola-
boracion con la Xunta de Galicia, in-
vertira 2,5 millones de euros en la
construccion de los casi 14 kilometros
del ramal O Porrino-Ponteareas. La
nueva infraestructura, cuyas obras ya se
han iniciado, discurrira desde el lugar
de Atios, en O Porrino, hasta las in-
mediaciones del rio Xinzo, donde se
instalara el punto de entrega de gas
natural para el suministro al nlcleo ur-
bano de Ponteareas.

Gas Galicia invertira 1,5 millones
mas en el proyecto de gasificacion del
municipio de Ponteareas, donde tra-
baja actualmente en la construccion
de mas de 14 kilometros de canaliza-
ciones necesarias para distribuir el gas
a este municipio. La red de distribu-
cion de Ponteareas, que discurrira por
las principales calles del nacleo ur-
bano, permitira que 4.300 viviendas, co-
mercios e industrias puedan disfrutar
de las ventajas que ofrece esta energia.

PRESENCIA EN LA COMUNIDAD
GALLEGA

Gas Galicia, filial de Gas Natural Fe-
nosa, cuenta con una red de distribu-
cion de 2.600 kilometros de longitud y
mas de 225.000 puntos de suministro
en los 55 municipios gallegos donde
distribuye gas natural, y 9 mas en de-
sarrollo, lo que supone que el 64 por
100 de la poblacion gallega esta hoy en
disposicion de utilizar esta energia.

Regulados, Direccion Técnica de Dis-
tribucion, Moldavia e lItalia.

El area de Negocios Regulados ma-
ximiza la disponibilidad, seguridad y
rentabilidad de los activos de la red de
distribucién gasista y eléctrica, opti-
miza las inversiones y gastos asociados
a la expansion, y realiza el despliegue,
operacion y mantenimiento de la red
en Espana. También es responsable
del negocio de gas en Italia y del negocio
de electricidad en Moldavia asi como de
impulsar y garantizar la aplicacion de las
mejores practicas en distribucion de
gas y electricidad a nivel global.

1,4 millones para llevar el gas a la localidad

toledana de Fuensalida

| alcalde de Fuensalida, Mariano
EAIonso, y la delegada de la em-
presa en Toledo, Maria José Ro-
driguez, presentaron recientemente
a los vecinos el proyecto de gasifi-
cacion que se desarrolla en esta lo-
calidad toledana y que permitira que
mas de 60 por 100 de las familias,
comercios e industrias puedan ac-
ceder a las ventajas que ofrece esta
energia.
La compania va a invertir alre-
dedor de 1,4 millones de euros en

la construccion de una red de dis-
tribucion y canalizacion de 13 kil6-
metros, cuyas obras se ejecutaran
en diferentes fases para llevar el
gas natural al 60 por 100 de la po-
blaciéon.

Gas Natural Castilla-La Mancha,
distribuidora de gas de Gas Natural Fe-
nosa, esta presente en las cinco pro-
vincias de la comunidad castellano-
manchega, donde cuenta con mas
de 3.200 kilometros de red y sumi-
nistra gas natural a 58 municipios.

;Con qué energia
se mueve tu negocio’

El gas, energia

Segura
Rentable
LImpIa

Los clientes de Vitogas no solo se benefician del gas
propano, una energia sequra, rentable y limpia.

También cuentan con el soporte profesional y eficaz
que les permite concentrarse en lo importante:

su negocio.

ViTOGAS

Nuestro servicio nos diferencia
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Vaillant reinventa la condensacion

gamas de calderas de condensacion,
disponibles a partir del 1 de octubre,
caracterizadas por ser las calderas mas efi-
cientes del mercado. Nuevos y mejores
componentes, atractivo diseno, alto ren-
dimiento y maxima eficiencia y gran ahorro
son solo algunas de las prestaciones que
incorporan estas nuevas calderas.
Vaillant da un paso mas en su apuesta
por la condensacion como la tecnologia
mas eficiente para los usuarios de calde-
ras.

Vaillant lanza al mercado tres nuevas

NUEVA GAMA ECOTEC PRO NUEVA
EDIFICACION

Las calderas ecoTEC pro para nueva edi
ficacién, con un nuevo diseno, una alta
calidad y de las mejores prestaciones en
su segmento, han mejorado el rango de mo-
dulacion de potencia e incorporan una
bomba de 2 velocidades automatica. Con
nueva electronica que reduce el consumo
en stand-by y tecnologia eBUS, la gama b&-
sica en condensacion consta de calderas
mixtas con precalentamiento de ACS. Se
aumenta la potencia a 23 kW 'y se amplia
la gama con un modelo de 28 kW.

Nueva gama ecoTEC plus

Nuevo diseno exterior, conservando
las dimensiones de la gama antecesora,
con un acabado de mayor calidad, un in-
terface de usuario mas sencillo de mane-
jar e intuitivo, que ha sido desarrollado en
colaboracion con usuarios e instaladores,
y display retroiluminado mas grande con
texto, simbolos y graficos que facilitan su
comprension.

Las calderas ecoTEC plus son las pri-
meras del mercado, en su categoria, en in-
tegrar una bomba modulante electronica de
alta eficiencia, que sera obligatoria a par-
tir de 2015, segln las nuevas directivas eu-
ropeas. Se trata de una bomba electro-
nica modulante de gran rendimiento y
adaptabilidad a la instalacion, que realiza
un consumo minimo de energia eléctrica,
lo que se traduce en un importante ahorro
en la factura de la luz de los usuarios.

Estas calderas cuentan, ademas, con
un novedoso sistema de combustion elec-
trénico aire-gas que permite ahorrar tam-
bién en la factura del gas. Este sistema
eleva las prestaciones de las calderas de
condensacion a un nuevo y mas alto nivel:
mejora el rango de modulacion de poten-
cia a la vez que mejora la combustion en
cada momento de la modulacion, dismi-
nuyendo el nimero de arranques y pérdi-
das de calor por inicio-parada y, por tanto,
reduciendo el consumo de la bomba y re-
alizandose una combustion mas limpia y
con menos emisiones. Esto se traduce en
un ahorro en el consumo de gas y en una
reduccion del impacto sobre el medioam-
biente.

La gama ecoTEC plus esta disponible
en modelos mixtos y sélo calefaccion entre
24 y 38 kW. Todos los modelos mixtos in-
corporan microacumulacion y los modelos
de sdélo calefaccion incluyen todo lo nece-
sario para realizar la gestion de la pro-
duccion de ACS mediante acumulador. Los
modelos de sélo calefaccion incluyen sis-
temas de optimizacion y autoaprendizaje del
comportamiento del sistema en la pro-
duccion de ACS (Sistema AlS), ademas
del Sistema AKS que aprovecha la con-
densacion también durante la produccion
de ACS, pudiéndose conseguir rendimien-
tos de hasta el 104%.

Todos los modelos incluyen el Sistema
Aqua Power Plus, mas potencia para la
produccion de ACS.

Asimismo, incorporan Sistema Vaillant
Comfort Safe o funcionamiento de emer-

gencia. Sistema que permite no dejar al
usuario totalmente sin servicio en caso
de que se produzca alguna anomalia en el
proceso del sistema de combustion que no
suponga un riesgo para la integridad fi-
sica de las personas. Asi, en el intervalo
de tiempo que el Servicio Técnico tarda en
acudir el usuario puede seguir teniendo
calefaccion y agua caliente.

Con una nueva electronica, estas cal-
deras con tecnologia eBUS, incorporan el
ya conocido sistema ProE de las calderas
de mas alta gama de Vaillant, mejorado y
simplificado, y ademas se reduce el con-
sumo en stand-by, mientras esta en modo
de espera, a menos de 2 W, es decir,
menos de la mitad de lo que supone el uso
de una radio. Esto también supone un
ahorro en electricidad en el consumo glo-
bal de la caldera.

Mas facilidades para el instalador en la
puesta en marcha, con un nuevo asistente
para la instalacion, una herramienta de
comprobacion, y un sistema para que no
haya errores en la transformacion de gas.

Y sin complicar la instalacion ya que
todos los accesorios tanto hidraulicos
como de salida de gases son los mismos
que los que de la gama antecesora.

Nueva gama ecoTEC exclusiv

PRESTACIONES UNICAS
EN EL MERCADO

Las calderas ecoTEC exclusiv son las
calderas de condensacion tecnolégica-
mente mas avanzadas de Vaillant. La op-
cion ideal para viviendas unifamiliares o
chalets adosados.

Con el conocido diseno de las calderas
Vaillant, estas nuevas calderas destacan
principalmente por su sistema de com-
bustion eGAS que, ademas de conseguir
un amplio y mejor rango de modulacion de
potencia, dispone de un exclusivo y Gnico
en el mercado sensor de CO, que permite
monitorizar constantemente la combus-
tién, optimizando la misma en cada mo-
mento y reduciendo el consumo.

Este sensor permite, incluso, que la re-
alizacion de una transformacion de gas
sea tan sencilla como simplemente cam-
biar un parametro en el display —la cal-
dera sabiendo el tipo de gas con el que tra-
baja realiza las mediciones de CO para
obtener la mas 6ptima combustion con
ese tipo de gas—.

Como novedad, esta monitorizacion se
puede realizar actualmente mediante vr-
netDIALOG, dispositivo que, mediante
GPRS, permite que el Servicio Técnico se
pueda conectar con la caldera via Inter-
net, para comprobar el funcionamiento,
poder hacer un mantenimiento preventivo,
realizar ajustes y recibir mensajes de ano-
malias incluso antes que el usuario sepa
que algo no va correctamente. Y a partir
de 2013, se sustituye por el dispositivo
comDIALOG que permitira, mediante una
aplicacion para teléfonos méviles Smartp-
hone (Android o iPhone), que el usuario se
conecte para encender y apagar, cambiar
temperaturas, programas de tiempo, etc.,
aparte de recibir avisos.

Incorporan también una bomba mo-
dulante electrénica de alta eficiencia con-
tribuyendo a un importante ahorro del con-
sumo eléctrico.

Estas calderas cuentan también con el
Sistema Vaillant Comfort Safe, que per-
mite no dejar sin servicio al usuario en
caso de que detecte alguna anomalia en
la combustion, siempre que no se trate de
un fallo en algln componente que suponga
un riesgo para la integridad fisica de las per-
sonas.

Nueva generacion de sistemas de tuberia

flexible Hep20

aunier Duval ha
presentado el
nuevo sistema

de tuberias flexibles
Hep20. ElI Sistema
Profesional de Tube-
ria Flexible Hep20 de
Saunier Duval se
adapta de manera 6ptima a la realiza-
cioén de instalaciones de fontaneria, ca-
lefaccion y climatizacion. La gama de
tubos y accesorios Hep20 son un pro-
ducto de gran calidad en el que se com-

bina una elevadisima durabilidad con
una flexibilidad y ligereza excelentes.

El sistema de tuberias Hep20, fabri-
cado en polibutileno (PB), resulta el ma-
terial mas apropiado para instalaciones
en proyectos de nueva construccion, con
la mejor relacion calidad-precio.

La seguridad del sistema Hep20
esta garantizada en todas las conexio-
nes gracias al particular sistema de
unidn a cuya rapidez de realizacion se
anaden una extraordinaria estanquei-
dad y una gran seguridad.

Gama de calderas de pie a gas y yasoleo

Junkers

unkers renueva su gama de calde-
J ras de pie a gas y gasodleo con una

gran variedad para atender a los re-
querimientos de calefaccion y produc-
cion de agua caliente, con modelos de
condensacion y baja temperatura. Los
nuevos equipos se pueden combinar
con acumuladores horizontales y verti-
cales y estan pensados para cubrir dis-
tintas potencias en viviendas unifami-
liares, casas de campo y urbanizaciones
aisladas.

Los nuevos modelos comercializa-
dos incluyen dos tipos de calderas de
pie a gasobleo (de condensacion y de
baja temperatura) y una gama de cal-
deras de pie a gas de condensacion:

Gama Suprapur-O (22, 30y 35 kW).
Calderas de pie a gas6leo de solo ca-
lefaccion; mixtas con acumulador hori-
zontal SL-3E y calefaccion con produc-
cion de A.C.S. con acumulador vertical
SK-5ZB.

Gama Suprastar-O (21, 28 y 34 kW).
Calderas de pie a gaso6leo de baja tem-
peratura; mixtas con acumulador hori-
zontal SL-3E y calefaccion con produc-
cion de A.C.S. con acumulador vertical
SK-5ZB.

Gama Suprapur (15, 22, 30 y 40
kW). Calderas de pie a gas de conden-
sacion, con modelos de solo calefaccion
y calefaccion con produccion de A.C.S.

Calderas de pie & gas y gandiec Junkers

con acumulador ,

vertical SK-5ZB.

Las calde-
ras de pie de
baja tempera-
tura y conden-
sacion de
Junkers adnan
las ventajas de
la alta fiabilidad
y vida Gtil de un
cuerpo de calor
de fundicion de
gran calidad,
con la mayor eficiencia en el control
de la instalacion.

El aumento del coste de las energias
convencionales, hace necesario insta-
lar generadores de calor que garanticen
el minimo consumo de combustible sin
renunciar al confort. Las calderas de pie
de Junkers, gracias a un cuerpo de
calor de elevada inercia térmicay gran
contenido de agua, unido a un control
inteligente de gestion integral de la cal-
dera y de la instalacion permiten ga-
rantizar un funcionamiento optimizado
en todo momento con el menor con-
sumo. Adicionalmente, las calderas de
fundicion gris Junkers, tienen una gran
robustez e inercia térmica lo que per-
mite mantener el calor por mucho mas
tiempo.

Tecnologia de condensacion de Buderus en el
hotel Indalopark Santa Susana, en Barcelona

on el suministro e instalacion en

cascada de cuatro calderas mu-

rales de condensacion a gas Lo-
gamax Plus GB162 de 100 kW cada
una, Buderus acaba de completar en el
hotel Indalopark, en Santa Susana de
la Bisbal, cerca de la localidad barce-
lonesa de Arenys de Mar, una nueva
instalacion de referencia para el sector
hostelero. Este sector se caracteriza
por su sensibilizaciébn con la moderni-
zacion del equipamiento con produc-
tos termoeficientes que, ademas de
reducir costes operativos, consiguen
una mayor compatibilidad medioam-
biental.

La solucién aportada a este em-
blematico hotel costero por la marca
Buderus, perteneciente a la division
Termotecnia del Grupo Bosch, se ha
materializado en la aplicacion de la mas
moderna tecnologia de condensacion di-
rigida a lograr la maxima potencia ca-
lorifica: 400 kW de potencia, en un es-
pacio muy reducido, apenas un metro
cuadrado. De hecho, en las calderas Lo-

gamax plus GB162 instaladas en el In-
dalopark, Buderus ha alcanzado nuevas
pautas en latecnologia de calefaccion.
La nueva caldera mural, con un rendi-
miento estacional de hasta el 110%, es
el nuevo pilar en el mundo de las cal-
deras murales de condensacion a gas,
representando una alternativa impres-
cindible para viviendas unifamiliares o,
montada en forma de cascada, para
grandes instalaciones como la recien-
temente realizada en Santa Susana.
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La gama ecoTEC exclusiv esta dispo-
nible en modelos en sélo calefaccion
desde 14 hasta 27 kW, cuya combina-
cién con acumuladores de agua caliente
sanitaria también aprovecha de una ma-
nera eficiente la energia aportada por el
gas con los 2 sistemas exclusivos que
permiten ahorrar gas durante la produccion
de ACS: Sistema Aqua Kondens System
(Sistema AKS), que permite el aprove-

chamiento de la condensacion durante la
produccion de agua caliente también y el
Sistema Inteligente de Acumulacion (Sis-
tema AIS) que optimiza el proceso de pro-
duccidn de agua caliente. También incor-
pora el Sistema Aqua Power Plus.

Ademas la gama ecoTEC exclusiv
cuenta con la Tecnologia Multisenso-
res que facilita el mantenimiento pre-
ventivo.
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Pl'imagas fomenta el ahoryo y la eficiencia
energetica con su campana de cambio gratuito

te caldera

a empresa Primagas ha puesto en
Lmarcha una iniciativa para fomentar

el cambio de instalaciones de gaso-
leo a gas propano. Los usuarios de ga-
s6leo con un consumo minimo de 4.000
litros de gasoleo anuales disfrutaran de ex-
cepcionales condiciones hasta el 31 de di-
ciembre de 2012.

En particular, para una consumo
entre 7.000 y 15.000 litros de gasobleo
anuales, Primagas asume el coste in-
tegro de la nueva caldera de gas que
sustituye a la de gasdleo. Ademas
queda incluido el montaje y la instala-
cion del depésito de gas.

Para el resto de consumos se realizan
aportaciones econdmicas que facilitan el
cambio de energia.

Esta accion aportara grandes benefi-
cios a clientes e instaladores. Los usua-
rios mejoraran su eficiencia energética,
ahorraran y pondran sus instalaciones al
dia con un uso mas racional de la energja.
Los instaladores podran reactivar su ac-
tividad, ser mas competitivos, atraer mas
clientes y aprovechar nuevas oportuni-
dades de venta.

Esta accion es acumulable a otras
promociones ya existentes como la de
no aplicar la subida del IVA del 18% al
21% en las entregas de gas durante 2012
para nuevas altas de clientes. También es
compatible con los planes renoves de cal-
deras impulsados desde las administra-
ciones publicas.

Primagas ofrece una solucién ener-
gética rentable, limpiay facil de usar que
aporta ahorro y mejora la eficiencia ener-
gética de usuarios domésticos, indus-
triales y comerciales sin acceso a redes
canalizadas de energia con un servicio
de calidad.

Primagas es la filial espanola del
Grupo SHV Energy, lider mundial en la
distribucion de gases licuados del pe-
tréleo (gas propano y butano). Prima-
gas es una empresa de referencia en el
mercado de la distribucion y comercia-
lizacion de gas propano y gas natural li-
cuado con soluciones, productos y ser-
vicios que aportan valor.

Tarifa Junkers edicién
septiembre 2012

a esta disponi-
ble la nueva ta-
rifa general de

Junkers 2012, edicion
Septiembre, con la ac-
tualizacion de produc-
tos y precios de la
marca perteneciente
a la division Bosch Ter-
motecnia. En ella se
incluye toda la gama
de productos vigente durante los proxi-
mos meses: agua caliente, calefaccion,
sistemas solares, bombas de calor y aire
acondicionado. Entre las principales no-
vedades introducidas en esta edicion de
septiembre 2012 se encuentra la nueva
gama de calderas de pie a gas y gasoleo.

La nueva tarifa, impresa en formato
A4, con 54 paginas de contenido, in-
cluye ademas en sus Ultimas paginas
informacion sobre los programas de for-
macion y otros servicios para el profe-
sional con los que Junkers pretende apo-
yar el trabajo de los instaladores en las
etapas del proyecto y la instalacion de los
sistemas de calefaccion, agua caliente,
solar térmica y aire acondicionado. Esta
formacion se ve complementada, ade-
mas, con la posibilidad de realizar dicha
formacion a distancia por internet.

Como es habitual, la nueva tarifa
esta disponible para su descarga en
version pdf, dentro del area profesio-
nal, accesible a través de la pagina web:
www.junkers.es, entrando en el apar-
tado “Acceso Profesional” y haciendo
clic en documentacion y tarifas.

El gas propano es una energia de
altas prestaciones, fiable para cada uso
y necesidad, siempre disponible en cual-
quier momento y lugar donde no llegan
las redes canalizadas de energia y apli-
cable a una amplia gama de aparatos de
alta eficiencia. Es el combustible de ori-
gen fosil con las menores emisiones de
CO,, fomenta el ahorro, mejora la efi-
ciencia energética y es el complemento
ideal de las energias renovables.

Para mas informacion visite:
www.primagas.es/cambiatucaldera o
contactenos en info@primagas.es

Camara termografica testo 875i

camara termografica testo 875i, una

evolucion de la exitosa testo 875,
como la camara de inicio a la termo-
grafia aunque sin renunciar a la tecno-
logia mas avanzada.

Manteniendo el mismo manejo in-
tuitivo, la nueva testo 875i con matriz
FPA de 160x120 pixeles, ampliable a
320x240 con SuperResolution, mejora
el contraste de las termografias con
una excelente NETD de 50mk (es decir,
detecta diferencias de temperatura de
tan s6lo 0,052C).

La testo 875i también incluye Utiles
funciones como la representacion de
isotermas, temperaturas maxima y mi-
nima, valoracion del riesgo de conden-

I nstrumentos Testo presenta la nueva

sacion, grabacion
de comentarios de
voz, iluminacion con
leds de luz fria y
puntero laser. El
rango de tempera-
tura es ahora de -
20..+350°C, opcio-
nalmente ampliable
hasta +550¢2C.

La gama de camaras termograficas
875i es la mejor eleccion para iniciarse
en la técnica de la termografia. Gracias
a su manejo sencillo y al software Ir-
soft incluido, se convierten rapidamente
en una herramienta imprescindible para
el mantenimiento preventivo o para re-
alizar auditorias energéticas.

Y

Nueva gama de calderas de pie Junkers
a gas y gasoleo

nmn

Variedad y confort con tecnologias eficientes:
condensacion y baja temperatura, para calefaccion y a.c.s.

Junkers presenta su nueva gama de calderas de pie a gas y gasoleo con mas modelos y mas eficiencia energética para calefaccion
y agua caliente. Modelos de condensacion, Suprapur-O de gasdleo (22, 30, 35 kW) y Suprapur de gas (15, 22, 30, 40 kW) y
modelos de baja temperatura, Suprastar-O de gasoleo (21, 28, 34 kW), para cubrir todas las necesidades de confort con la
innovacion tecnoldgica, calidad y experiencia avalada por el Grupo Bosch.
Variedad y confort que se complementan con una amplia gama de sistemas de control para ajustar las necesidades de cada instalacion.

<7JUNKERS

www.junkers.es

Confort para la vida

Grupo Bosch
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Vaillant presenta su caldera con acumulador

ecoCOMPACT 30 kw

aillant amplia su gama de calderas
de pie de condensacion con acu-

mulador integrado y sistema de
carga por estratificacion ecoCOMPACT
con un nuevo modelo de 30 kW. Esta
nueva caldera resulta perfecta para vi-
viendas ya existentes que busquen una
mayor potencia de calefaccion y una
mayor produccion de agua caliente, ya
que la potencia en calefaccion varia,
dependiendo de la temperatura de uso,
entre 30 y 32 kW pero la de agua ca-
liente es de 34 kW.

Con la tecnologia de combustion de
condensacion de las calderas murales
de Vaillant y un deposito que se carga
por estratificacion, se consigue un
mayor rendimiento en todo el conjunto
que en sistemas convencionales de
acumulacion. Este rendimiento es com-
parable a sistemas de mayor volumen
de agua caliente acumulada y con la

ventaja de .
disponer de | .
agua caliente
desde el pri- B i
mer minuto. '

Las cal-
deras eco-
COMPACT
son la solu-
cion para
quienes desean disponer de la mayor
cantidad de agua posible sin tener que
destinar un lugar especifico para un
acumulador de notables dimensiones.
Estan disponibles en las siguientes po-
tencias:

e ecoOCOMPACT VSC 196: 19 kW
(19-20,6 (calef.) / 23 kW (ACS)

e ecoOCOMPACT VSC 246: 24 kW
(25-27 (calef.) / 28 kW (ACS)

e ecoCOMPACT VSC 306: 30 kW
(30-32 (calef.) / 34 kW (ACS)

Radiadores Dubal Hybrid de Baxiroca

anos radiadores, Baxiroca, pre-

senta en nuestro pais los emisores
Dubal Hybrid, un nuevo concepto en cli-
matizacion que revolucionara el mer-
cado.

Las altas emisiones tanto en insta-
laciones de alta como de baja tempera-
tura, lo convierten en el equipo ideal
para combinar tanto con calderas de
condensacion Platinum, como con bom-
bas de calor aire-agua Platinum BC.

Ademas esto implica que el espacio
ocupado es muy inferior al de un radia-
dor tradicional (hasta cuatro veces
menos). Los emisores estan disponi-
bles en dos medidas —1000x500 y
500x500- para responder a las nece-
sidades de todo tipo de estancias.

Dubal Hybrid posee una bateria de
bajo contenido en agua, asi como un
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ventilador de 6 velocidades con un re-
ducido nivel sonoro, que permiten
un rapido calentamiento de la es-
tancia, consiguiendo asi alcanzar la
temperatura deseada en un periodo
de tiempo muy corto.

Ademas, la placa porcelanica de-
lantera actGa como un acumulador
térmico consiguiendo una alta inercia
térmica.

Para aquellos usuarios que quie-
ran disponer del mejor confort du-
rante todo el ano, la combinacion de
la bomba de calor Platinum BC, capaz
de generar frio y calor, con Dubal Hy-
brid —que emite tanto frio como calor—
se plantea como la opcion ideal. Una
solucion perfecta con la que el usua-
rio vera reducida su factura energé-
tica en gran medida.

Ferroli estrena gama
tle hiomasa

|--<-.; 4

el ritmo del mercado de calefaccion

con el lanzamiento de la gama mas
completa de productos de calefaccion ali-
mentados por biomasa. Una gama inte-
grada por estufas, termoestufas, quema-
dores y calderas de pellets a la que se une
el insertable de lenay que representan la
forma mas econémica y ecoldgica de ca-
lefactar una vivienda, permitiendo, gracias
a el bajo coste del combustible y al alto ren-
dimiento de los aparatos (de hasta el
97,97%), ahorros de hasta 2.000 € al
ano para el caso de las calderas y perio-
dos de amortizacion menores de 3 anos
en todos los productos.

Pensadas para la decoracion de la es-
tancia donde se instalan por sus elegan-
tes acabados en acero, ceramica 0 maib-
lica, las estufas y termoestufas de pellets
de Ferroli destacan por su amplia variedad
de potencias que llegan hasta los 13 kW
para las estufas y hasta los 28 kW para
las termoestufas.

La gama de Biomasa Ferroli también
incorpora dos modelos de calderas de Pe-
llets (NATURFIRE 25 y NATURFIRE 30) en
22y 27,4 kW de Potencia til, que al igual
que las termoestufas permiten calefactar
estancias de hasta 232 metros cuadrados.
Incorporan deposito de pellet de 70 Kg, que
unido a su modulacion de carga de pe-
llet, lo hace un producto sencillo y comodo
de mantener.

Las calderas y termoestufas de pe-
llets de Ferroli tienen la posibilidad de su-
ministrar agua caliente directamente a tra-
vés de un interacumulador externo
mediante la instalacion de kit adicional.

Para aquellos casos en los se precise
sustituir los quemadores de gasoleo, la
gama biomasa de Ferroli tiene disponible
2 modelos de quemadores de pellets con
potencias de 34,1y 55 kW, los cuales se
suministran de forma completa (cuerpo
de quemador, motor, alimentador y tubo fle-
xible de carga).

Por Gltimo, completa la gama de Bio-
masa de Ferroli el insertable de lena Fio-
rella 700 que esta equipado con camara
de combustion con verniculita y ventilador
para mejorar la difusion del aire caliente en
la estancia a calefactar.

l | na vez mas, la marca Ferroli marca
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Tuberias de acero flexible inoxidable
para las instalaciones de autogas

instalacion, siempre son un ele-
mento critico de las mismas, y para
tener las mayores garantias de seguri-
dad y longevidad a lo largo de la vida dtil
de las instalaciones, siempre es acon-
sejable utilizar los mejores materiales.

Esto es especialmente importante
en instalaciones de GLP, pues cualquier
fuga de producto, dado que su per-
cepcion es imposible por medios vi-
suales, anade un riesgo adicional sobre
los combustibles liquidos, cuya pre-
sencia es detectable sobre el terreno,
mas el riesgo para los empleados y
clientes en las instalaciones de explo-
sion cuando la mezcla de gas y oxigeno
del aire se da en la proporcion que la
hace “inflamable” si se produce cual-
quier chispa en la zona, lo cual no es
muy dificil desgraciadamente.

Es por este motivo, que Fullgas,
como empresa innovadora del sector, in-
trodujo hace anos las tuberias de acero
flexible Brugg, fabricadas en Alemania,
en el mercado espanol.

Estas tuberias tienen unas venta-
jas contundentes:

e Vienen en rollos de distintas lon-
gitudes y diametros. Su manejo es facil
y sencillo.

e Seccion helicoidal, que produce
muy baja perdida de carga al paso del
combustible, y requiere menos poten-

""I formacion

ATEGYR ofrece el

| Curso de Experto
en Climatizacion
tde 300 horas

TECYR ofrece,
una nueva
propuesta for-

mativa, el | Curso
de Experto en Cli-
matizacion de 300
horas presenciales
que tendra lugar
del 19 de octubre
de 2012 al 20 de
julio de 2013 en
Madrid.

El Curso de Experto en Climatiza-
cion, de 300 horas en formato viernes
por la tarde y sabados por la manana,
ha sido disenado por los técnicos de
mayor prestigio y con mayor conoci-
miento dentro del sector, dirigidos por
el presidente del Comité Técnico D.
José Manuel Pinazo Ojer.

El curso esta dirigido a personal téc-
nico interesado en instalaciones de cli-
matizacion, tanto a responsables de
gestion y mantenimiento de bienes in-
muebles, técnicos de mantenimiento,
auditores energéticos, proyectistas, in-
genieros, arquitectos, consultores, como
a directivos y profesionales de otras
areas empresariales que deseen de-

I as tuberias enterradas en cualquier

cia de bombeo, y menos consumo de
electricidad para llevar el GLP de un
punto a otro del suministro.

e Se tienden de punto inicial a punto
final en un dnico tramo continuo, no
siendo necesario hacer ningln empalme
enterrado, ni por tanto ningn tipo de ra-
diografia de control. No hay puntos dé-
biles en todo el trazado de la misma. El
terreno no necesita ninguna prepara-
cion especial para recibir la tuberia.

e | as terminaciones se ponen en
obra de forma mecanica una vez que ya
tenemos el trazado definitivo y los com-
ponentes a unir (tanques y surtidores

normalmente) ya ubicados en sus po-
siciones definitivas.

¢ La instalacidbn mecanica es pues
rapida, y sencilla. Fullgas da so-
porte/formacion para la primera insta-
lacidn que cualquier instalador vaya a re-
alizar con este nuevo sistema en todo
el territorio nacional.

e El ahorro de tiempo es importante,
sobre todo cuando se anade el GLP
como nuevo combustible en las esta-
ciones de servicio existentes, que no se
pueden paralizar varios dias para hacer
estas instalaciones. En una manana se
puede tender la tuberia, hacer la prueba
de estanqueidad, cerrar zanjas y abrir de
nuevo al trafico la zona afectada por
las instalaciones.

e | a tuberia se puede utilizar tanto
enterrada como aérea, y dispone de
todo tipo de certificados Europeos para
su utilizacién en el mercado Espanol.

Todas estas ventajas, compensan
con creces el “posible” sobre coste que
pudiera existir entre seguir utilizando
los métodos tradicionales de tramos
soldados enterrados y el acero inoxi-
dable flexible continuo.

Bombas

de calor

Platinum BC

Maxima eficiencia y confort durante
todo el ano

La gama de bombas de calor aire-agua
Platinum BC se ha desarrollado para aportar
el maximo confort a la vivienda tanto en
invierno como en verano. También generan
Agua Caliente Sanitaria durante todo el afio.
Integran los sistemas INVERTER y POWER
SUPPLY que elevan su eficiencia energética,
consumiendo un 30% menos de energla que
otros modelos.

BAXIROCA

la nueva calefaccion

sarrollar una nueva actividad innova-
dora, asi como a postgrados titulados
de grado medio o superior en carreras
técnicas universitarias de ingenieria 'y ar-
quitectura que vean en el sector de la
climatizacion un prospero futuro laboral.

PROGRAMA

Consta de seis modulos:

e Un primer modulo de bases donde
se accedera a los conocimientos fisi-
cos, termodinamicos y psicrométricos
necesarios para la mejor compresion
de los desarrollos de los demas modu-
los. Asi mismo en este moédulo se tra-
tarad de forma detallada el célculo de
cargas de un edificio.

(Pasa a pagina 16)
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Climatizacion 2013 calienta motores

zacion, Salon Internacional de Aire

Acondicionado, Calefaccion, Venti-
lacion y Refrigeracion Climatizacion
2013 tendra lugar del 26 de febrero al
1 de marzo de 2013. Organizada por
IFEMA se trata de la feria lider del sec-
tor de instalacion y para esta edicion
presentara numerosas novedades.

Los sectores presentes en la feria
seran:

- Aire Acondicionado

- Aislamiento

- Calefaccion y Agua Caliente Sani-
taria

- Componentes

- Equipos de Bombeo

- Refrigeracion Industrial y Comer-
cial

- Regulacion, Control y Gestién Téc-
nica Centralizada

- Tuberia y Valvuleria

- Utiles, Herramientas y Aplicacio-
nes para instalaciones

- Ventilacion

AFEC Asociacion de Fabricantes de
Equipos de Climatizacion es el promo-
tor de esta iniciativa.

Y como en anteriores ediciones la
feria contara con la colaboracion de:

- AEDICI, Asociacion Espanola de In-
genierias e Ingenieros Consultores.

- AMASCAL, Asociacién de Mayo-
ristas de Saneamiento, Calefaccion,
Fontaneria, Gas, Aire Acondicionado
y Afines.

- AEFYT, Asociacion de Empresas
de Frio y sus Tecnologias.

- APIRAC, Asociacion Portuguesa de
la Industria de la Refrigeracion y el Aire
Acondicionado.

La decimoquinta edicion de Climati-

(Viene de péagina 15)

e El segundo modulo abordara
la generacion térmica de calor con
sistemas convencionales (desde
calderas o bombas de calor hasta
sistemas mas complejos como la
micro-cogeneracion) y los genera-
dores de frio, tanto condensados
con aire como con agua.

e En el tercer modulo se trata-
ran los diversos sistemas de cli-
matizacion. Con ello se pretende
que el alumno aprenda a disenar
todos los componentes de los sis-
temas de climatizacion, asi como a
seleccionar adecuadamente éstos
dentro de los catalogos de los dis-
tintos fabricantes.

e En el cuarto modulo se abor-
dara la distribucion de energia, bien
mediante agua, aire o refrigerante
asi como el almacenamiento de
ésta.

e El quinto modulo profundizara
en el conocimiento del ahorro de
energia dentro de las instalaciones
de climatizacion como elemento
esencial mas a tener en cuenta en
el disenos de las mismas, asi como
las tecnologias afines tales como la
generacion de agua caliente sani-
taria, diseno de lineas de vapor o es-
tancias especiales (museos o salas
limpias). Ademas de abordar am-
pliamente el control de las instala-
ciones como un elemento mas de
ahorro de energia

e Finalmente, con el sexto mo-
dulo se dara fin al Curso en el que
se ensenaran todos los conoci-
mientos necesarios sobre la puesta
en marcha de las instalaciones y
su mantenimiento. En este Gltimo
modulo se hara desarrollar a los
alumnos cuatro proyectos basicos
de instalaciones tipo y dos com-
plejos de grandes instalaciones que
ademas se visitaran.

En la web www.atecyr. org puede
encontrarse toda la informacion re-
lativa al | Curso de Experto en Cli-
matizacion, tanto en lo relativo a
su contenido, profesorado, asi como
los pasos a seguir para realizar la
inscripcion.

- ASETUB, Asociacion Espanola de
Fabricantes de Tubos y Accesorios Plas-
ticos.

- ASIMCCAF, Asociacion de Empre-
sarios Instaladores y Mantenedores de
la Comunidad de Madrid.

- ATECYR, Asociacion Técnica Es-
panola de Climatizacién y Refrigeracion.

- CNI, Confederacion Nacional de Em-
presarios Instaladores y Mantenedores.

- CONAIF, Confederacion Nacional
de Asociaciones de Empresas de Fon-
taneria, Gas, Calefaccion, Climatiza-
cion, Proteccion contra Incendios, Elec-
tricidad y Afines.

- FEGECA, Fabricantes Espanoles de
Generadores y Emisores de Calor por
Agua Caliente.

MITSUBISHI
L ELECTRIC

¢Por qué aerotermia Vaillant?

Porque geoTHERM garantiza el silencio en tu jardin

Méxima eficiencia, minimo ruido - bomba de calor aire-agua
geoTHERM.

La bomba de calor aire-agua geoTHERM de Vaillant se adapta perfectamente
al exterior de cualquier vivienda gracias a su silencioso funcionamiento y su
disefio, premiado recientemente.

geoTHERM de Vaillant convierte su jardin en una fuente de energia renovable
altamente eficaz, que proporciona calefaccién y agua caliente con la médxima
eficiencia para disfrutar de un confort sin igual.

Alta tecnologia para una sencilla instalacion.

B Calefaccién N Agua caliente N Energias renovables

Porque EVaillank piensa en futuro

902 11 63 56 + info@vaillant.es + wwwyvaillant.es
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