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Esteban Blanco, presidente de CONAIF
“Nos hemos tenido que adaptar

a los cambios pero encaramos el futuro
con mayor optimismo”

unque insiste en la necesidad
Ade ser prudentes, el presiden-

te de CONAIF, Esteban Blanco,
muestra optimismo de cara al futu-
ro mas proximo. Los largos anos de
crisis han tenido efectos muy con-
siderables en el sector, pero por fin
“se advierte una ligera mejoria en
cuanto a volumen de trabajo y resul-
tados”.

En la siguiente entrevista, Blanco
hace un repaso a las cuestiones
fundamentales que atanen al sector
en la actualidad, ademas de senalar
las claves del nuevo congreso de
CONAIF.

En lineas generales, ¢qué balan-
ce puede hacer de lo sucedido en el
sector en el lltimo ano? ¢Qué
aspectos concretos destacaria?

Un balance positivo y destaco
algunos aspectos que considero
importantes para nuestro colectivo.
Asi, el ano pasado los instaladores
de CONAIF fortalecimos la organiza-
cién con la incorporacion la Asocia-
cion de Gremios de Instaladores de
Cataluna (AGIC), impugnamos el pro-
cedimiento establecido para las ins-
pecciones de gas, tras la modifica-
cion de la Ley de Hidrocarburos, con
el fin de hacerlo (Pasa a pagina 8)
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En 2015 las distribuidoras de gas natural
realizaron 1.580.000 inspecciones

egun datos ofrecidos por la
SCNMC en su ultimo informe so-

bre el mercado del gas natural,
el nimero de atenciones de urgencia
de los Uultimos seis anos promedia
aproximadamente 92.000 atenciones
anuales, mientras que se registra una

media de 1.700.000 inspecciones al
ano.

El ndmero de atenciones de
urgencia realizadas por los distribui-
dores de gas en 2015 fue de 96.529
atenciones de avisos de urgencias
un 7,6 por 100 mas que en 2014

(principalmente en las atenciones de
Nivel 3 que aumentaron un 10,9 por
100), con una media de 264 atencio-
nes al dia, lo que significa aproxima-
damente 1,27 urgencias por cada
100 clientes.

(Pasa a pagina 2)

La ultima innovacion
en medicion eléctrica.

Mas simple y seguro: La nueva era de los instrumentos de medicién Testo.

www.testo.es

El Big Data permite al
sector energeético ahorros
de hasta un 70 por 100

as empresas del sector energético
Lson una de las grandes beneficia-
das de la aplicaciéon de proyectos
de Big Data. Segun los datos analiza-
dos por Tinamica, estos proyectos per-
miten a las empresas  (Pasa a pagina 2)
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02 el sector

En 2015 las distribuidoras de gas natural
realizaron 1.580.000 inspecciones

(Viene de pagina 1)

Los de nivel 1 son aquellos avisos
que procedan de organismos oficiales:
Policia, bomberos, Proteccion Civil, etc.,
los que se refieran a olor a gas en
espacios cerrados, viviendas, edificios
0 en sus proximidades, de los que no
pueda determinarse su procedencia ni
pueda aislarse la fuga, y los que infor-
men de afecciones con riesgo potencial
sobre las instalaciones o de incidentes
sobre la misma con salida de gas.

Los de nivel 2 son los avisos de
presunto olor a gas que el comunicante
sitlie en zonas ventiladas, en la calle, o
en el interior de viviendas si el olor pudo
eliminarse cerrando una llave de la ins-
talacion o ventilando el local.

Los de nivel 3 son los relacionados
con falta de gas o anomalias del servi-

cio que no comprometan la seguridad
de bienes o personas. Paralelamente,
en 2015 se han realizado 1.580.971
inspecciones por parte de las distribui-
doras, lo que representa aproximada-
mente un 21 por 100 de los puntos de
suministro en el mercado nacional, de
los cuales el 92 por 100 se resolvieron
sin anomalias. En los ultimos cuatro
anos se han realizado 6.755.964 ins-
pecciones periddicas, lo que significa el
88,7 por 100 del parque de instalacio-
nes de gas en Espana. De dichas ins-
pecciones, un 7,6 por 100 presentaba
algun tipo de anomalia. La distribucion
temporal de las mismas es bastante
homogénea realizandose un promedio
de 1.700.000 inspecciones al ano.
Como recordara el lector, los distri-
buidores de gas deben mantener un

servicio de asistencia telefénica y un
sistema operativo de atencién de
urgencias que asegure la atencion per-
manente y la resolucién de las inciden-
cias que, con caracter de urgencia,
puedan presentarse en las redes de
distribucién y en las instalaciones
receptoras de los consumidores conec-
tados a sus redes.

Asimismo, los consumidores de
gas deben efectuar una inspeccion de
sus instalaciones receptaras para veri-
ficar las condiciones de seguridad de
las instalaciones, pudiendo contratarla
con una empresa instaladora de gas
habilitada, o a través de su empresa
distribuidora. De acuerdo con el Real
Decreto 919/2006, las inspecciones
de las instalaciones receptoras de gas
natural se realizan cada cinco anos.

El comité juridico de Sedigas se reune
en la sede de Reganosa

lebrado una reunion en la sede de
Reganosa en el puerto de Ferrol, don-
de ha acudido expresamente para man-
tener una de sus sesiones periodicas.
Sedigas es la asociacion espanola
que agrupa a todos los actores del sec-
tor gasista espanol. En su Comité Juridi-
co, que presta un servicio de interpreta-

EI Comité Juridico de Sedigas ha ce-
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en positivo

«Cada 5% de
participacion de gas
natural vehicular
en el transporte
supone una
disminucion del 1%
de las emisiones de
los gases de efecto
invernadero»

Fuente: Sedigas

cion y estudio de textos regulatorios,
participan los representantes de las
asesorias juridicas de las empresas
comercializadoras, transportistas y dis-
tribuidoras del sistema gasista. La reu-
niéon mantenida en Mugardos, conté con
la presencia de representantes de EDR
Enagés, Endesa, Gas Natural, Iberdrola,
Redexis, Union Fenosa Gas, Sonatrach,
Viesgo y la propia Reganosa. Tras la
sesion de trabajo, los integrantes del
Comité Juridico han visitado las instala-
ciones de la planta de regasificacion de
la compania en Mugardos y el Centro de
Interpretacion de Caldoval, proyecto
social financiado por Reganosa.

H Big Data permite al sector energeético
ahorros de hasta un 70 por 100

(Viene de pégina 1) ahorrar hasta un
70 por 100 desde el punto de vista de
infraestructura y tecnologia. Si habla-
mos de cliente final, los ahorros con-
seguidos pueden llegar hasta el 10
por 100 en la tarifa, gracias a una ges-
tion mejor para reducir las pérdidas de
energia y, de esta forma, controlar el
gasto. Ademas, el Big Data también
mejora la eficiencia mediante el ana-
lisis de los patrones de consumo que
identifican las oportunidades.

La analitica de datos aporta flexibili-
dad en la gestion de la informacion,
asegura el acceso controlado a la
misma, asi como la trazabilidad y moni-
toreo de toda la actividad, lo que permi-
te un control completo de la integracion
de todas las fuentes de datos, tanto
internas como externas, repercutiendo
en una mejora del 25 por 100 en la

calidad de las métricas de negocio.
Ademas, las empresas pueden ofrecer
al consumidor un mejor servicio al clien-
te, mejorando la tarifas y pagos por uso.
Por su parte, los consumidores también
resultan beneficiados, ya que se redu-
cen los problemas en la facturacion, se
eliminan los recibos estimados y solo
pagan por lo que consumen. Incluso, se
puede facilitar de forma activa la partici-
pacion del usuario, que podra visualizar
SuUs consumos en tiempo real.

Segun explica Enrique Serrano,
director general de Tinamica, “para
que todo esto sea posible es necesa-
ria la integraciéon de todos los datos
en repositorios accesibles para ser
consultados por cualquier analista de
las utilities y a partir de aqui dotarles
de las reglas de negocio adecuadas,
analitica e inteligencia”.
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El sector illllll!lllilial'iﬂ afianza
su rrecuperacion

0s principales indicadores del
Lmercado inmobiliario espanol -

con una importante influencia en
el desarrollo del mercado de las ins-
talaciones energéticas— han mostrado
en los meses trascurridos de 2016 un
comportamiento positivo, impulsando
la reactivacion de la actividad promo-
tora y traduciéndose en la mejora de
los ingresos y la rentabilidad de las
sociedades con actividad en el sector.

Segun el Observatorio Sectorial
DBK de INFORMA, la facturacién agre-
gada de las 30 principales inmobilia-
rias se situé en 6.434 millones de
euros en 2015, lo que supuso cerca
de un 5 por 100 mas que en el gjerci-
cio precedente. Las diez mayores
empresas facturaron de forma conjun-
ta 4.554 millones de euros, mientras
que la facturacion agregada de las
veinte primeras alcanz6 los 5.741
millones de euros.

De este modo, el mercado inmobi-
liario espanol mantuvo en 2015 la
tendencia de recuperacion apreciada
ya en el ano anterior, en un contexto
de mejora de la coyuntura econémica,
descenso del desempleo y mayor faci-
lidad en el acceso a la financiacion.

El valor de los trabajos de cons-
truccion en el area de edificacion
residencial contabiliz6 un aumento del

GASNAM ya cuenta
con 100 socios

-GRASHIRM

ASOCIACION IBERICA DE GAS NATURAL PARA LA MOVILIDAD

ral para la Movilidad, GASNAM, ha

alcanzado el hito de sumar 100 so-
cios en sélo tres anos de existencia.

GASNAM se ha convertido en el foro
de las empresas de todo tipo de activi-
dad relacionada directa o indirectamen-
te con el gas natural en la movilidad,
tanto en el ambito terrestre como en el
maritimo. En GASNAM participan desde
companias gasistas a flotas que utili-
zan el gas natural como combustible,
pasando por fabricantes de vehiculos y
motores de todo tipo, astilleros, fabri-
cantes de equipamiento, ingenierias,
empresas de transformacion, autorida-
des portuarias, etc.

GASNAM es ademas una asociacion
de ambito ibérico, que cuenta con un
importante nimero de socios portugue-
ses, por la comunidad de intereses penin-
sulares en el sector del gas natural.

Todos los socios de GASNAM son
empresas, ya que la asociacion no prevé
la opcion de socio individual. Por otra
parte y desde su fundacion GASNAM
cred la figura de Socio Institucional, que
le permite contar con la presencia de
entidades nacionales, autondémicas y
locales interesadas en los ambitos de la
energia y medio ambiente, con presencia
en la Junta Directiva.

Las actividades de GASNAM se
desarrollan principalmente a través de
sus grupos de trabajo sobre normativa,
fiscalidad, bunkering, promocion, for-
macion y otros, asi como con su parti-
cipacion en los distintos foros y even-
tos relacionados con los combustibles
alternativos y la movilidad en general.

El continuado crecimiento de GASNAM
y su presencia en todos los ambitos
relativos al transporte y energias alter-
nativas le han permitido consolidarse
como una entidad de reconocido presti-
gio en el sector e interlocutora habitual
de las distintas administraciones.

La celebracion del préximo V Con-
greso GASNAM tendra lugar los dias 7
y 8 de marzo de 2017 en Madrid.

La Asociacion |bérica de Gas Natu-

7 por 100, superando los 30.000
millones de euros y alcanzando el
nimero de viviendas iniciadas las
42.000 unidades, lo que supuso un
incremento del 17 por 100 con res-
pecto a 2014.

La prolongacién de la actual fase
de crecimiento de la economia espa-
nola y la mejora experimentada por
los principales indicadores del sector
inmobiliario en los Ultimos meses,
hacen prever la consolidacién del cre-

cimiento de la actividad a corto y
medio plazo. Asi, se estima una cifra
de 51.000 viviendas iniciadas para el
cierre de 2016 y de alrededor de
59.000 para el ano 2017.

El precio de la vivienda mantendra
la actual tendencia alcista, favorecido
por la progresiva disminucion del
stock de vivienda nueva sin vender y
el creciente interés de los inversores
por este tipo de activos.

En el mercado no residencial tam-
bién se aprecia una significativa mejora
en los principales indicadores. En el
gjercicio 2015 se registré un descenso

de las tasas de desocupacion en las
principales ciudades y un incremento
de las rentas. Por su parte, la superficie
visada para uso no residencial crecio
cerca de un 29 por 100 respecto al ano
precedente, destacando a este respeto
los inmuebles para uso turistico.

A corto plazo es previsible que se
produzcan en el sector nuevas operacio-
nes de fusién y adquisicién entre empre-
sas, con el fin de crear economias de
escala y reforzar las estructuras finan-
cieras, lo que provocara un aumento de
la concentracion de la oferta. Las nue-
vas inversiones continuaran concen-
trandose en fondos de inversion inmobi-
liarios y en Socimis, que seguiran prota-
gonizando compras de activos en todos
los segmentos de actividad.
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Comision de suelo radiante de FEGECA

mision de trabajo enfocada a desa-

rrollar trabajos especificos relacio-
nados con el sector del suelo radiante.

La Comision de Suelo Radiante de
FEGECA, constituida por destacados
representantes de este sector en
Espana: Baxi Calefaccién, Eurotherm ,
Giacomini, Orkli, Uponor, Vaillant
Group y Zehnder, ha mantenido la pri-
mera reunion de trabajo el 7 de sep-
tiembre, fruto de la cual se ha puesto
en marcha la elaboracién de una Guia
sobre Suelo Radiante.

Esta guia, enfocada a profesiona-
les y prescriptores del sector de la
climatizacion, contara con un amplio
contenido en el que se abordaran
todos los aspectos relacionados con
las instalaciones de suelo radiante,
reuniendo en un solo documento, la

FEGECA ha constituido una nueva co-

informacion mas actual sobre los sis-
temas de climatizacion invisible por
suelo radiante, fuentes de generacion,
componentes, regulacion y control,
calculo de instalaciones, proceso de
instalacion y mantenimiento, asi como
un completo dossier de casos de
éxito llevados a cabo por los miem-
bros de la Comision.

Se ponen en marcha las actividades
del nuevo Cluster Mejores Edificios

nuevo Cluster Mejores Edificios
que ha nacido para agrupar a to-
das las industrias, los servicios y las
actividades econémicas de nuestro
pais relacionadas con la edificacion.
Un portal de comunicacion, comple-
mentado con las redes sociales, la
organizacion de una jornada sobre ges-
tion de la rehabilitacion el 10 de noviem-
bre en Valencia, asi como los primeros
pasos para la organizacion de FORAE I
en febrero de 2017, configuran las pri-
meras acciones de esta nueva Iniciativa
para promover la rehabilitacion, la rege-

| | an arrancado las actividades del

neracion urbana, la eficiencia energéti-
ca y la calidad en la edificacion.

Desde el mes de julio esta operati-
vo en la red Mejores Edificios, el portal
web de informacién y conocimiento del
mundo de la edificacion del nuevo
Cluster ME: www.mejoresedificios.com
Ahora en septiembre arranca con sus
newsletters semanales, a una base de
mas de 120.000 suscriptores.

Mejores Edificos es la base de comu-
nicacion del nuevo Cluster con informa-
ciones relevantes del mundo de la edifi-
cacion y de los miembros del Clister.
Los contenidos del portal son gratuitos.

IBM e ISS transformaran la gestion de
mas de 25.000 edificios en todo el mundo

ISS A/S (ISS.CO, ISS DC, ISSDY),

proveedores lideres en servicios
para instalaciones, han firmado un
acuerdo comercial con IBM (NYSE:
IBM) con el que podran utilizar la po-
tencia de Watson IOT para transformar
la gestion de mas de 25.000 edificios
en todo el mundo.

A través de este nuevo acuerdo,
ISS aprovechara la plataforma Watson
loT de IBM, asi como sus avanzadas
tecnologias de gestion y consultoria, a
fin de transformar los servicios que
presta a propietarios e inquilinos de
edificios. El objetivo principal es que
las instalaciones sean cada vez mas
personalizadas e intuitivas para el
usuario.

En colaboracion con IBM, ISS podra
integrar y analizar la informacién proce-
dente de millones de dispositivos
conectados y sensores ubicados den-
tro de los edificios, concretamente, en
puertas, ventanas, sillas, salas de
reunion, instalaciones de distribucion o
sistemas de aire acondicionado.

Los datos recogidos se subiran a
la plataforma en la nube de IBM Wat-
son loT, lo que posibilitara ademas
extraer informacion de valor mediante
el uso de tecnologias cognitivas. Todo
ese conocimiento servira a ISS para
optimizar sus servicios y, al mismo

EI Grupo ISS y la empresa matriz

tiempo, entender la manera en que
las personas hacen uso de esos edifi-
cios, creando asi nuevas oportunida-
des de innovacion.

La instalacion de sistemas inteli-
gentes en zonas de acceso, por ejem-
plo, permite informar al gerente del
inmueble sobre cuantas personas
estan en el interior del edificio en un
momento determinado. Si se aplican
en un dispensador de platos, el equipo
de cocina podra calcular el nimero de
raciones de comida por servir y evitar
el desperdicio de alimentos. Asimis-
mo, colocar sensores en el mobiliario
de salas de reuniones, como sillas y
mesas, pueden aportar detalles acerca
de quiénes ocupan ese espacio, Si una
reunion debe ser finalmente cancelada
0, simplemente, si la habitacién nece-
sita una limpieza.

Como primer paso, ISS ha equipa-
do su central de Copenhague, que
sirve de laboratorio de innovacion
para el Grupo, con cientos de senso-
res conectados a la plataforma de
IBM Watson IOT y al software de ges-
tion de servicios TRIRIGA, a fin de
optimizar reservas de salas y servi-
cios de restauracion para los 250
empleados del edificio. El siguiente
paso sera implementar la tecnologia
cognitiva para Internet de las Cosas
en instalaciones de clientes.

Glausura y nueva convocatoria del
Curso de Experto en Climatizacion de Atecyr

respuesta que ha tenido el V Cur-

so de Experto en Climatizacion,
Atecyr ha decidido realizar una segun-
da convocatoria para poder acoger a
todos técnicos del sector que estan
interesados en realizar dicho curso
durante 2016 — 2017.

Ante el gran interés y la magnifica

Atecyr ha programado este
nuevo curso de Experto en Climati-
zacion, que se impartira en forma-
to viernes tarde y sabados manana
desde el 21 de octubre de 2016
hasta el 29 de julio de 2017 en
formato presencial y videoconfe-
rencia.

Alberto Zerain corona la cima del
Manasliu con el apoyo de Saunier Duval

rain alcanzaba la cumbre del Ma-

naslu (8.163 metros), expedicion
en la que ha contado de nuevo con el
patrocinio de Saunier Duval y que se
enmarca dentro del proceso de pre-
paracion fisica del vitoriano antes de
intentar nuevos retos para el proyecto
2x14x8000, en el que comparte cor-
dada con Juanito Oiarzabal.

Tras casi 12 horas de intensa
actividad, coronaba el punto mas
alto del Manaslu consiguiendo
sumar asi a su cuenta personal su
noveno ochomil.

En esta ocasion Alberto Zerain no
ha coincido con Juanito Oiarzabal,
que se recupera de las molestias de
salud generadas en el Dhaulagiri. Su
companero ha sido el montanero
argentino, Mariano Galvan, con el

EI pasado 4 de octubre Alberto Ze-

que realizd el ataque final en dicha
expedicion y que culminé con la llega-
da a la cima el pasado 19 de mayo.

Se mantiene vivo por tanto el pro-
yecto 2x14x8000, que bajo del lema
“Ser el primero es una actitud”,
patrocina Saunier Duval como marca
comprometida con la innovacion y el
liderazgo, impulsando asi el reto per-
sonal de Juanito Oiarzabal de ser la
primera persona en alcanzar por pri-
mera vez las 14 cumbres mas altas
del planeta.

AFEC apuesta por la bomba de calor

Equipos de Climatizacion (AFEC),

comprometida con la proteccién
del medio ambiente, propone la bom-
ba de calor como alternativa ecolégica
de climatizacién. La bomba de calor, se
presenta como el sistema mas eficaz
de climatizaciéon para los hogares, ya
que, ademas de ser capaz de generar
calefaccion y refrigeracion, también pue-
de producir agua caliente sanitaria, al
mismo tiempo que reduce costes en la
factura eléctrica puesto que utiliza fuen-
tes naturales y renovables.

Segun el Reglamento de Instala-
ciones Térmicas en Edificios -RITE-, la
temperatura idonea de una habitacion
debe mantenerse en invierno en 21
grados y en verano en 26; y esto es
posible gracias a la bomba de calor.

La versatilidad de esta tecnologia
permite utilizarla tanto en verano
como en invierno. Esto unido a que
los equipos bomba de calor son capa-
ces de transformar una unidad de

La Asociacion de Fabricantes de

electricidad o gas en tres 0 mas uni-
dades de calefaccion o refrigeracion,
hace que este sistema se pueda usar
durante todo el ano con el consiguien-
te ahorro en la factura energética.

La bomba de calor es capaz de man-
tener cualquier local o habitacién a una
temperatura perfecta, sin que el usuario
note frio ni calor, ayudando, al mismo
tiempo, a reducir las emisiones de CO..

Su tecnologia moderna y funcionai,
puede integrarse perfectamente con la
arquitectura y diseno de cualquier recinto.

La bomba de calor es un sistema
econdémico y sostenible que proporcio-
na calefaccion, y refrigeraciéon y /o ACS,
a la vez que favorece la calidad del aire
contribuyendo, asi, al bienestar de los
usuarios. La bomba de calor requiere
poco mantenimiento y en el caso del
sector Residencial/Doméstico, es
suficiente con que el usuario limpie
los filtros. No obstante, se recomien-
da realizar periédicamente una revi-
sién de la instalacion.

La Confederacion Nacional de Instaladores
y Mantenedores exige la inmediata
publicacion de la modificacion

tel RD de Gases Fluorados

ladores y Mantenedores, ha remiti-

do un comunicado al Secretario de
Estado de Medio Ambiente exigiendo
la inmediata publicacion de la modi-
ficacion del RD de Gases Fluorados,
que se retrasa ya mas de dos anos
desde la publicacion del Reglamento
Europeo el 20 de mayo de 2014.

Este retraso esta causando graves
perjuicios econdémicos a multitud de
empresas frigoristas del sector, asi
como generando un volumen incalcu-
lable de fugas de gases fluorados a la
atmodsfera y proliferacion de economia
sumergida en el manejo de equipos
que contienen gases fluorados.

En carta dirigida al Secretario de
Estado de Medio Ambiente, el Presi-
dente de la Confederacion Nacional de
Instaladores, ha expuesto ante el
Ministerio de Agricultura y Medio
Ambiente, los graves perjuicios que
estd ocasionando el retraso en la
publicacion en el BOE del la modifica-
cion del RD de Gases Fluorados. Javier
Cueto, Presidente de la COnfederacion,
le ha recordado a Pablo Saavedra Ina-
raja, Secretario de Estado, que las pri-
meras alegaciones al borrador del
texto legislativo de modificacion, fue-
ron remitidas por la Confederacion al

La Confederacion Nacional de Insta-

Ministerio el 6 de septiembre de 2012.
Han transcurrido mas de cuatro anos y
la modificacion del texto legal del RD
de Gases Fluorados, necesaria para
adaptarlo al nuevo Reglamento Euro-
peo de Gases Fluorados 517/2014,
todavia no ha visto la luz.

En reciente visita al Ministerio,
representantes de C N | han reiterado
al Subdirector General de Coordina-
cion de Acciones frente al Cambio
Climatico Eduardo Gonzalez, su males-
tar y preocupacion por el inexplicable
retraso en la publicacion de la ley.

La Confederacion mantiene contac-
to regularmente con el Ministerio de
Medio Ambiente y ha colaborado de
forma habitual y participado en reunio-
nes de trabajo donde miembros exper-
tos del Comité Técnico ofrecen sus
conocimientos técnicos y experiencia
en la materia. El Reglamento Europeo
de los Gases Fluorados es de obligato-
ria aplicacion en los Estados miembros
desde enero de 2014. No obstante,
las empresas del sector aguardan la
publicacion de la modificacion del RD
795 de Gases Fluorados, para conocer
con exactitud los términos en los que
el estado espanol ha recogido en su
normativa los cambios reflejados en el
Reglamento 517 / 2014.



Exito de participacion en las primeras
Jornadas Pre-lahorales sohre

discapacidad y empleo

el informe de resultados de las |
Jornadas Pre-laborales sobre Disca-
pacidad y Empleo “Saber y Hacer”. Las
Jornadas, que contaron con la colabora-
cion de Galp, se desarrollaron el pasado
mes de mayo, durante tres dias, y par-
ticiparon un grupo de personas con dis-
capacidad, provenientes de diferentes
asociaciones y fundaciones, con las que
habitualmente colabora la Fundacion.
Durante las Jornadas, cuyo objeti-
vo principal es ofrecer a las personas
con discapacidad la oportunidad de
ver de cerca la experiencia real del dia
a dia en un puesto de trabajo, se tra-
taron temas como la integracion en el
mercado laboral y el importante papel
del empleo para la inclusién socio-la-
boral de los trabajadores. Asimismo,
los asistentes realizaron actividades
practicas y formativas, en las que
pudieron mejorar sus aptitudes, gra-
cias al asesoramiento de los profesio-
nales. También se organizd una visita
a la estacion de servicio Galp Sanchi-
narro, con la intencién de mostrarles
como funciona un punto de suminis-
tro. En el desarrollo de esta actividad,
se explicé a los participantes el fun-
cionamiento técnico de la estacion,
recursos para la atencion al cliente y
conceptos basicos de merchandising.
El informe de resultados muestra
que el desarrollo y la organizacién de

La Fundacion Alares ha presentado

Bosch abre en Sevilla
y Valencia centros de
formacion en climatizacion

osch refuerza su compromiso con
Bla formacion de los profesionales
del sector de la termotecnia con
la apertura de dos nuevos centros ubi-
cados en Sevilla y Valencia. A partir
de este momento, los profesionales
que acudan a estos centros recibiran
formacion de productos de la marca
Bosch, entre los que destaca su nue-
va gama de aire acondicionado de
Caudal Variable Refrigerante (VRF).
Estos nuevos sistemas de alta efi-
ciencia Bosch 5000 VRF cuentan con
una amplia gama de potencias que van
desde 8 kW a 200 kW suministran
calefaccion y refrigeracion simultanea-
mente. Posee las siguientes gamas
que ofrecen alto rendimiento y facil
instalacion: sistema de recuperacion
de calor de tres tubos, Serie RDCI,
sistema de bomba de calor VRF de dos
tubos Series DCIl y SDCI, y un sistema
bomba de calor mini VRF, Serie MDCI.

Cobher Iberia se traslatda
a su nueva sede

obber Iberia ha trasladado su
sede central a unas nuevas ofici-
nas en el centro de Madrid situa-
das en la calle Moscatelar, 1 N, con el
objetivo de mejorar el nivel de atencién
y servicio a sus socios y proveedores.
Este traslado se enmarca también
dentro de la nueva estrategia de Cobber
Iberia de aumentar al maximo la eficien-
cia de la organizacion, asi como acele-
rar el crecimiento del Grupo y avanzar
en el reciente proceso de incorporacion
e integracion de Clima Ainé.
Cobber Iberia cuenta actualmente
con 12 socios y 125 puntos de venta.
El Grupo de Distribucién Cobber
esta ahora formado por Aramburu Guz-
man, Caballero Distribucién, Clima Ainé,
Foncal, Hierros y Aceros de Mallorca,
Lostal, Saneamiento y Suministros,
Siete Hermanos de El Bonillo, Siro Vaz-
quez, Suministros Fonca, Tubos Domin-
guez y Valvuleria del Norte.

las | Jornadas Pre-laborales fueron un
éxito. La participacion fue muy elevada
y, en todas las sesiones, los asisten-
tes expresaron su satisfaccion con las
actividades. En los cuestionarios de
evaluacion, que completaron los parti-
cipantes, se valoraron aspectos como
las exposiciones de los ponentes y la
utilidad practica de las Jornadas, des-
tacando las buenas valoraciones que
recibié la visita a la estacion de servi-
cio de Galp.

Consciente de la importancia de
este tipo de acciones y en linea con
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su apuesta por la accion social en sus
programas de RSC, Galp seguira cola-
borando en este tipo de iniciativas, en
las que participan activamente todos
los empleados de la compania. Asi-
mismo, seguira apostando por este
tipo de actividades, orientadas a ofre-
cer mas oportunidades para lograr la
insercion laboral y que responden a
las nuevas demandas de la sociedad.
El objetivo de Galp y Fundacién
Alares es contribuir a aumentar el
nimero de personas con discapaci-
dad que acceden a un puesto de tra-
bajo en Espana. En estos momentos
son mas de 350.000 las personas
con discapacidad en edad de trabajar,
de las cuales mas 200.000 son hom-
bres y cerca de 150.000 mujeres.

ACCESORIOS GAS NATURAL
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Saunier Duval presente en

Instalandalus 2016

” SAUNIER DUVAL

——

un ano mas, en Instalandalus, fe-

ria lider en el sector de la instala-
cion en Andalucia que se ha celebrado
en el Palacio de Ferias y Congresos de
Malaga del 29 de septiembre al 1 de
octubre.

Instalandalus se ha convertido en
una plataforma excelente para dar a
conocer las innovaciones y novedades
del sector consiguiendo ser en punto
de encuentro referente para fabrican-
tes, instaladores y empresas comple-
mentarias de estos servicios.

En esta edicion, la quinta que se
celebra, se han dado cita mas de 100

Saunier Duval ha estado presente,

expositores y ha contado con un ambi-
cioso programa de ponencias y jorna-
das técnicas impartidas por prestigio-
sos profesionales de las marcas mas
importantes, con el objetivo de ayudar
a los profesionales de la instalacion a
afrontar con garantias los nuevos
retos del sector.

En el Stand de Saunier Duval, ade-
mas de informarse sobre las Ultimas
novedades, los visitantes podian ver
expuesto (entre otros productos) el
nuevo calentador Opaliatherm F con
tecnologia Segurtec, principal pro-
puesta de la marca en su gama de
agua caliente sanitaria.

Ciclo de conferencias on line sobre Edificacion

y Eficiencia Energética

esde este mes de octubre, el
DGrupo Sectorial tuberias plas-
ticas AseTUB lanza una serie
de webinarios (conferencias on-line
gratuitas) con la participacion de los
técnicos expertos de sus empresas
miembros, que abordaran los temas
mas actuales y presentaran las solu-
ciones plasticas mas novedosas para
el sector de la edificacion y la eficien-
cia energética.
Las proximas conferencias progra-
madas son las siguientes:

e Geotermia - Suelo radiante. Caso
practico de eficiencia, por Joan Cubedo
(28 de octubre a las 10:30 h.)

e Evacuacion insonorizada, por Ru-
ben Aguinaco (4 de noviembre a las
10:30 h.)

e Cimentaciones termoactivas,
por lvan Castano (11 de noviembre a
las 10:30 h.)

e Nueva normativa sobre tuberias
multicapa para instalaciones receptoras
de gas hasta 5 bar, por Enrique Méndez
(18 de noviembre a las 10:30 h)

Baxi presenta su coleccion de ropa
que conecta con los sistemas
de climatizacion del hogar

o

seguir el mayor confort en el hogar,

ha desarrollado BAXI Project (www.
baxiproject.com), la primera coleccion de
ropa inteligente que permitira conectar a
las personas con los dispositivos del ho-
gar para alcanzar una climatizacion per-
fecta y ultra personalizada. Si el hogar es
el lugar donde mas conectamos, ahora
esta conexion sera mas especial.

La modelo Martina Klein y el dise-
nador Modesto Lomba han sido los
anfitriones de la presentacion de este
proyecto revolucionario que auna cli-
matizacién, tecnologia y moda, y con el
que la compania quiere actualizar el
concepto de comodidad de las perso-
nas en su hogar. Tras un periodo de
investigacion y apostando por su estra-
tegia de I+D, BAXI ha conseguido desa-
rrollar, junto con la colaboracién de La
Salle Campus Barcelona-URL, la prime-
ra prenda capaz de medir la temperatu-
ra corporal de quien la lleva puesta y
enviar toda esta informacion, captada
a través de una aplicacion movil, a los
dispositivos del hogar que regulan la
temperatura del hogar.

Se trata de un proyecto en vanguar-
dia, un auténtico cambio de mentalidad
que implica poner a la persona en el
centro de la climatizacién que ha defini-
do como ‘Confort ultra personalizazo’.

Durante la demostracién técnica
que ha tenido lugar en la presentacion,
Jordi Mestres, director general de BAXI

BAXI, fiel a su compromiso de con-
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para Espana y Portugal, ha destacado lo
que ha supuesto este proyecto para
BAXI y como, de la conectividad en el
hogar, se ha pasado a desarrollar teji-
dos inteligentes capaces de controlar la
temperatura corporal para mejorar el
dia a dia de las personas y conseguir
una climatizacion perfecta. “BAXI Pro-
ject es sin duda uno de los proyectos
mas ambiciosos e innovadores de la
compania con el que queremos cambiar
el presente del confort y ofrecer a las
personas las mejores soluciones en
climatizacion. En un futuro, lo que hoy
estamos presentando como un prototi-
po, podria adquirirse en cualquier tien-
da de ropa e implantarse a los hogares
de forma masiva.”

Por su parte, Modesto Lomba, dise-
nador de la coleccion BAXI Project, ha
explicado qué ha significado para él
crear una prenda de estas caracteristi-
cas, destacando que “ha sido un gran
reto, pero a la vez, una gran satisfaccion
personal porque hemos desarrollado un
‘uniforme no oficial’ de la comodidad de
las personas”. Se trata de la primera
vez que el disenador incorpora estos
conceptos en sus creaciones, que ade-
mas formaran parte de la coleccion que
presentarda en la préxima Merce-
des-Benz Fashion Week Madrid.

Martina Klein ha sido la primera
modelo en probar esta pieza Unica y
ha compartido la ilusiébn de formar
parte de este proyecto tan innovador.

Testo apoya la innovacion y
la practica universitaria

omo empresa
lider en tec-
nologia y con

una gran inversion
en |4+D, una de las
prioridades de Testo
es apoyar el conoci-
miento y la creativi-
dad como base para
las futuras solucio-
nes de medicion. La
Universidad es uno
de los lugares don-
de se encuentran

Por eso, Testo colabora con proyectos universitarios
como el ARUS Andalucia Racing Team, un grupo de alum-
nos de la Escuela Superior de Ingenieria de la Universi-
dad de Sevilla que se han unido para crear un automovil

Los estudiantes del ARUS estan llevando a cabo un
proyecto en el que contar con la méas alta tecnologia para
la creacion de un monoplaza de competicion es primor-
dial; por eso, han confiado en Testo y su elevada calidad
en instrumentacion de medicion para realizar las pruebas
térmicas en el motor del coche. En concreto, los alumnos
realizaron comprobaciones de temperatura mediante una
camara termografica Testo 875i a distintos regimenes de
funcionamiento, por lo que pudieron obtener un analisis
detallado del comportamiento y también del rendimiento
del sistema de refrigeracion. Gracias a la utilizacion de la
tecnologia de medicion avanzada Testo y la exactitud en
los datos de medicion obtenidos, el equipo del Andalucia
Racing Team obtuvo valiosos datos que les permitiran
progresar y avanzar en su proyecto.



Bosch estrena identidad de marca

Bosch quiere subrayar la trans-
formacion digital de la compania
hasta convertirse en un proveedor de
soluciones para una vida conectada.
“Queremos ayudar a mejorar la cali-
dad de vida y a conservar los recur-
sos mediante soluciones conectadas.
Nuestra nueva identidad de marca
sigue esta premisa. Su diseno refleja
la diversidad y la individualidad de la
vida y de nuestros productos”, ase-
gura Volkmar Denner, presidente del
Consejo de Administracion de Robert
Bosch GmbH, explicando el trasfondo
de la nueva identidad de la marca.
El nuevo diseno corporativo resalta
los aspectos emocionales de la marca
mediante una gama mas amplia de

Con su nueva identidad de marca,

Loctite patrocina nueve
equipos de la competicion
Formula Student

innovacion al patrocinar a ocho

equipos espanoles de diferentes
partes del territorio y a un equipo por-
tugués, a los que ayudara aportando
soporte técnico y material.

Loctite, lider en soluciones de adhe-
sivos de ingenieria, selladores y trata-
miento de superficies, lleva desde 2010
patrocinando a equipos de diferentes
partes del territorio espanol que partici-
pan en la competicion interuniversitaria
Formula Student. Este tipo de eventos
permite a los jovenes estudiantes desa-
rrollar su talento y tener una primera
experiencia cercana al mundo laboral.

Anualmente son mas de cien las
universidades de todo el mundo que
acuden a las distintas competiciones
que se celebran por toda Europa.

Formula Student es una competi-
cion anual en la que equipos de estu-
diantes de ingenieria de todo el mundo,
trabajan durante el ano en el disefo y
la construccion de un coche de carre-
ras monoplaza.

l | n ano mas Loctite apuesta por la

Sello "Pyme innovadora”
tlel Ministerio de Economia
para Ega Master

a Direccion General de Innovacion y
LCompetitividad del Ministerio de Eco-

nomia y Competitividad ha concedi-
do a Ega Master el sello de la pequena
y mediana empresa innovadora. Este
sello reconoce la naturaleza innovadora
y la calidad de los productos y servicios
de la firma ofrecidos a sus clientes.

El Ministerio confirma asi el esfuerzo
inversor de EGA Master en |+D+i (7 por
100, cinco veces superior a la del sec-
tor), que le ha llevado desarrollar cerca
de 200 patentes, exportar el 90 por 100
de su produccion a mas de 150 paises
de los cinco continentes, especializarse
en soluciones integrales para los cam-
pos de la seguridad y la eficiencia, y dar
servicio a las empresas mas exigentes
en sectores como automocion, aeroes-
pacial, petréleo, gas o mineria.

EGA Master es hoy un fabricante de
herramienta industrial de referencia
mundial, y una de las 100 firmas que
conforman el Foro de Marcas Renom-
bradas Espanolas, junto a lideres como
Zara, Barcelona FC, Banco Santander,
Real Madrid CF, Repsol o Telefénica.
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color y un nuevo lenguaje de las image-
nes y de la forma. La tipografia roja del
logotipo Bosch, subrayado por el eslo-
gan “Innovacion para tu vida”, y el
anagrama en forma circular permane-
cen sin cambios. “Nuestra sociedad
ha cambiado mucho en los Ultimos
anos. El nuevo diseno corporativo es la
expresion de la transformacion digital
en nuestra compania”, anade Denner.

El nuevo diseno corporativo esta
dirigido especialmente a satisfacer las
necesidades graficas especiales de
diseno que configuran los medios digi-
tales. Sin embargo, también se aplica
en los medios impresos, el embalaje
del producto, y en diseno interior.

Calidad CETIL en suministro de gas
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congreso conaif « entrevista

“Nos hemos tenito que adaptar a los cambios

pero encarames el futuro con mayor optimismo”

Esteban Blanco,
presidente de CONAIF

(Viene de pagina 1) mas favorable para
las empresas instaladoras espanolas
y desarrollamos una importante activi-
dad y multiples gestiones para conse-
guir que se reconociera a los instala-
dores espanoles la competencia en
las inspecciones de gas por canaliza-
cion, tanto de GLP como de gas natu-
ral, como finalmente ocurrid.

También entré en vigor todo el con-
tenido completo de los reglamentos
de etiquetado energético y ecodiseno,
que introdujeron cambios fundamen-
tales en el sector del clima (calefac-
cion/refrigeracion) y la modificacion
de la norma de gas UNE 60670 que,
entre otras cosas anadio el multicapa
y el acero inoxidable corrugado como
posibles materiales a emplear en las
instalaciones receptoras de gas.

Ambas novedades abrieron nuevas
oportunidades de negocio para las
empresas instaladoras en los campos
de la eficiencia energética y las insta-
laciones de gas.

¢Como salen las empresas de
este largo y duro periodo de crisis?
¢En qué situacion se encuentran y
cuales son sus perspectivas a corto
y medio plazo?

Cambiadas. La crisis ha sido tan
acusada que ha obligado a las empre-
sas instaladoras a adaptarse a un
nuevo entorno, cambiando lo que
habia quedado inservible. Lo que
antes valia ya no vale. El cliente ha
cambiado sus costumbres y forma de
actuar. El mercado se comporta de
otra manera. La competencia también
ha cambiado y nuestros proveedores
-los almacenes o distribuidores a los
que compramos los productos- han
experimentado una de las transforma-
ciones mas acusadas.

Las empresas instaladoras nos
hemos tenido que adaptar a los cam-
bios y encaramos el futuro préximo
con mayor optimismo que hace unos
meses porque se advierte una ligera
mejoria en cuanto a volumen de traba-
jo y resultados.

En los tltimos aios han desapare-
cido muchas de ellas y se ha perdido
empleo, ¢(como evoluciona ahora
mismo la situacion?

Se aprecia una ligera mejoria, como
decia antes. Pero eso no deberia ale-
jarnos de la prudencia porque no pode-
mos olvidar que los Ultimos anos han
sido de recortes, reestructuraciones,
precios ajustados y cambios drasticos
en nuestras empresas instaladoras
por el descenso acusado de trabajo y
los impagos, que han provocado la
desaparicion de un buen nidmero de
ellas en todas las regiones de Espana.

¢Cuales serian las claves para
avanzar en la necesaria dinamizacion
del sector? ¢{Como esta afectando el
desarrollo normativo que se viene
dando en los ultimos tiempos?

Las claves estarian en la recupera-
cion de la construccion, principalmente
de la nueva edificacion que fue la mas
castigada en la crisis, y el impulso por
parte de las Administraciones Publicas
de la actividad relacionada con la mejo-
ra de la eficiencia energética.

Respecto al desarrollo normativo
en los udltimos tiempos, ha sido mas
bien escaso debido a la situacion poli-
tica que vive Espana. La imposibilidad
de formar Gobierno ha tenido, entre
otras consecuencias, la paralizacion
de algunos textos legales que se esta-
ban tramitando.

¢&Qué aspectos concretos en mate-
ria normativa espera entonces el sec-

tor de las administraciones? ¢Esta
afectando de alguna manera el estan-
camiento de la situacion politica?

Si, totalmente. Hay varios asuntos
importantes a la vista que afectan a las
empresas instaladoras y no han sido
aun aprobados por el Gobierno que
esta en funciones. Como las previsibles
revisiones del RITE y el Cédigo Técnico
de la Edificacion, o la aprobacion de la
trasposicion de la Directiva 212/27/UE
de Eficiencia Energética, que en Espana
esta pendiente y se refiere, entre otras
cuestiones, a la obligatoriedad de la
contabilizacion individualizada de con-
sumos de las instalaciones centraliza-
das de calefaccion, agua caliente o frio
de edificios existentes.

Y estan pendientes también otros
desarrollos reglamentarios en materia
de proteccion contra incendios, mani-
pulacion de gases fluorados e instala-
ciones petroliferas de suministro a
vehiculos.

Por otra parte, en CONAIF reclama-
mos una vuelta a la regulacion en la
fontaneria y la recuperacion del carné
profesional, como existia anteriormente.

En ese sentido, ¢se ha resentido
la cooperacion entre CONAIF y las
distintas administraciones?

No, la colaboracion se mantiene,
pero si es cierto que no se puede
conseguir ningun avance para el sec-
tor porque los Ministerios y sus orga-
nismos estan actualmente como “en
pausa”, a la espera de que llegue un
Gobierno estable.

La eficiencia energética es un
potencial dinamizador para el sector
que no acaba de dar todos sus frutos,
Jqué deberia suceder para que esto
cambie?

Se necesitaria una mayor concien-
cia ciudadana de los beneficios que
aporta la eficiencia energética y un
mayor apoyo por parte de las Adminis-
traciones Publicas.

El intrusismo sigue siendo uno de
los caballos de batalla de CONAIF,
¢Qué medidas concretas se plantea
CONAIF a este respecto? ¢Podria
hacer mas la Administracion para
controlar la situacion?

El intrusismo se ha incrementado
considerablemente con la crisis eco-
némica ya que los usuarios de los
servicios de los instaladores, al ver
reducido su poder adquisitivo, antepo-
nen en algunas ocasiones el precio a
otras consideraciones. Actividades
como la fontaneria lo han sufrido de
forma especialmente dura en los ulti-
mos tiempos. Y la Administracion, a
mi entender, tiene mucho que hacer.

La lucha contra el intrusismo pro-
fesional es tarea de todos, también
de las Administraciones Publicas, que
deben prestar especial vigilancia a
este asunto. Y poner sus medios y
capacidades, que son muchas, por
cierto, para informar y concienciar al
usuario sobre la importancia de con-
tratar los servicios de empresas debi-
damente habilitadas que cumplan con
todos los requisitos legales.

(Viene de pagina 9)

10.30 a 11.15 Tecnologia efi-
ciente al servicio de las personas.
Igor Etxabe, director de Atencion y
Comunicacion Externa de la socie-
dad publica del Gobierno Vasco
Alokabide.

11.15 a 11.30 Turno de pregun-
tas.

11.30 a 12.00 Pausa-café.

12.00 a 12.45 En busca de la
hormona del crecimiento empresa-

2

Porque el intrusismo no s6lo hace

dano a las empresas instaladoras
legalmente establecidas, también
influye negativamente en la seguridad
y calidad de las instalaciones y, por lo
tanto también, en los ciudadanos.
Seria deseable una mayor colabo-
racién en este sentido por parte de
las Administraciones local, autonémi-
ca y central con las organizaciones
empresariales que, como CONAIF y
sus asociaciones confederadas,
representamos a los instaladores.

¢En qué otros frentes se mueve
ahora mismo CONAIF? ¢;Cuales son
sus principales retos?

El futuro nos plantea el reto del aho-
rro y la eficiencia energética, es decir,
conseguir que nuestras instalaciones
sean eficientes, con un consumo contro-
lado y el menor impacto medioambiental
posible. También el reto de la internacio-
nalizacion de nuestras empresas, pres-
tando servicios mas alla de nuestras
fronteras con el fin de ampliar negocio y
horizontes. Y lograr tener capacidad sufi-
ciente para ofrecer al cliente servicios
integrales que permitan satisfacer todas
sus necesidades en materia energética.

Pero uno de los principales retos a
los que el instalador se enfrenta es, a
mi entender, el de la fidelizacion de los
clientes, al que desde CONAIF esta-
mos prestando mucha atencion y dedi-
cando todos los esfuerzos necesarios.

Ocurre que el instalador, por regla
general, capta a sus clientes dedicando
mudltiples recursos propios, presta el
servicio por el que le han contratado y
ahi acaba su funcion. Lamentablemente
no sigue avanzando en la relacioén con el
cliente, sino que lo suele transmitir a
terceros para que éstos lo fidelicen.

Esto es, desde mi punto de vista, un
error. El instalador deberia asegurarse
su confianza mas alla de lo que es el
servicio de instalacion, y evitar dejar en
manos de otros al que es “su” cliente.

Una importante novedad en el sector
es la integracion de CONAIF y FENIE,
&qué deberia suponer esta iniciativa?

Que tanto los organismos y Adminis-
traciones publicas, como los fabrican-
tes, companias energéticas y demas
agentes del sector tendran en la nueva
organizacion empresarial resultante de
la uniéon de CONAIF y FENIE a un unico
interlocutor en representacion de las
empresas instaladoras espanolas cual-

rial. José Carlos Diez, economista,
profesor en la Universidad de Alcala
de Henares. Es una de las voces
mas mediaticas (La Sexta TV, Onda
Cero, SER) e influyentes entre los
expertos en Economia espanoles.

12.45 a 13.30 Técnicas de ven-
tas para “cracks”. Victor Kuppers,
experto formador y conferenciante
sobre temas comerciales y de desa-
rrollo personal.

quiera que sea su actividad, tanto eléc-
tricas como de fontaneria, gas y clima,
ya que agrupara a 35.000 empresas
instaladoras y representara al 87 por
100 del sector en Espana.

Y el instalador o mejor dicho, la
asociacion de instaladores de CONAIF
y FENIE y sus empresas instaladoras
asociadas, se beneficiaran de mas y
mejores servicios, asi como de una
atencion mejorada por parte de la
nueva organizacion empresarial, al con-
tar con mas medios y capacidades.

Los dias 20 y 21 se celebra el
nuevo Congreso, ¢en qué medida ten-
dra influencia esta integracion de
ambas entidades en la preparacion y
desarrollo del mismo?

En esta edicion de 2016 estoy
seguro de que se va a hablar mucho
en los pasillos de esta noticia porque
es reciente y de gran calado. Pero no
ha sido determinante en los preparati-
vos ni hemos considerado la posibili-
dad de tratarla en el programa de
ponencias porque el proceso de inte-
gracion esta en ciernes. Mas adelan-
te, cuando se vayan cerrando etapas y
concretando avances en el proceso,
seguro que tendra un espacio prefe-
rente dentro del Congreso.

¢Cudles son las perspectivas en
esta ocasion?

Prevemos un nimero importante de
asistentes, superior al de algunas edi-
ciones anteriores. Un mes antes del
Congreso ya habiamos superado la
cifra de 200 congresistas inscritos y
nos hemos visto obligados a cerrar la
posibilidad de reservar en algunos de
los actos paralelos programados, como
la cena de gala del Congreso, al haber
alcanzado el aforo maximo permitido.

Los instaladores y las firmas del
sector estan respondiendo a la convo-
catoria, por lo tanto las perspectivas
que tenemos en CONAIF son muy
buenas de cara a esta edicion.

¢Destacaria alguna novedad espe-
cialmente significativa?

Si, destaco que es la primera vez
que el Congreso de CONAIF llega no
solo a Valladolid sino a Castilla y Leon.
En nuestra comunidad auténoma
nunca antes habiamos tenido la opor-
tunidad de acoger un Congreso como
éste, que lo consideramos propio y que
ha tenido un importante apoyo tanto
de la asociacion Avain-Incafo como de
la Federacion de CONAIF en Castilla y
Ledn, FEINCAL, que agrupa a las nueve
asociaciones provinciales de instalado-
res de esta comunidad auténoma.

Como es habitual, las jornadas téc-
nicas constituyen uno de los grandes
atractivos del Congreso, ¢como valora
las de esta edicion?

El Congreso de CONAIF vuelve a
contar este ano, como en ediciones
anteriores, con un excelente plantel de
ponentes y respecto al contenido del
programa, este ano incluye, siguiendo
la senda iniciada el ano pasado en
Murcia, ponencias referidas a las cues-
tiones técnicas de actualidad e interés
para los instaladores y otras de tipo
transversal a cargo de expertos en
coaching. Este modelo mixto de Con-
greso fue un éxito en la edicién ante-
rior de Murcia y seguimos apostando
por €l con el convencimiento de que va
a ser del interés de los instaladores.

13.30 a 13.45 Turno de preguntas

13.45 a 14.15 Clausura. Carlos
Martin Tobalina, director general de
Industria y Competitividad Junta de
Castilla y Leon.

14.30 a 16.00 Almuerzo-coctel.

21.00 a 00.30 Cena de gala y
espectaculo ofrecido por BAXI. Coc-
tel previo ofrecido por FEINCAL,
Federacion de Asociaciones de Ins-
taladores de Castilla y Ledn.



congreso conaif « programa

Todo a punto para la celebracion del Congreso
de GONAIF 2016

scar Puente Santiago, alcalde

de Valladolid, inaugurara la 27

edicién del Congreso de CONAIF,
que se celebrara en el auditorio 2 de
la Feria de Valladolid los dias 20y 21
de octubre de 2016.

El programa de este ano incluira
ponencias referidas a las cuestiones
técnicas de actualidad e interés para
los instaladores y otras de tipo trans-
versal a cargo de expertos en coa-
ching que, en el modelo actual de
este Congreso, representan una de
sus principales senas de identidad.

La periodista y escritora Marta
Robles volvera a presentar y moderar,
como en la edicion anterior, las distin-
tas sesiones del congreso en el que
van a intervenir reputados ponentes en
la parte técnica y prestigiosos profesio-
nales del coaching en la parte dedicada
a la mejora del desempeno de las fun-
ciones del instalador como empresario.

Han confirmado su participacion,
entre otros, los conferenciantes Victor
Klppers, reconocido coach y escritor
que abordara la metodologia sobre téc-
nicas de ventas, satisfaccion de clien-
tes y fidelizacion; el mediatico Josef
Ajram, que mostrara como mejorar el
rendimiento en las empresas con ejem-
plos de su propia vida, en la que combi-
na el mundo de la empresa y el deporte
extremo; el reputado orador Juan Mateo,
que ayudara a los congresistas a enten-
der la importancia de la colaboracion y
su influencia en el alto rendimiento de
un equipo. Finalmente el economista
José Carlos Diez, habitual en los medios
de comunicacién audiovisuales, hablara
de economia desde la perspectiva de
pymes y auténomos.

Ademas de las citadas ponencias,
el Congreso incluird otras sesiones vy
mesas redondas de indole técnica,
centradas en tematicas de actualidad
que afectan a la actividad de las empre-
sas instaladoras. Por areas, se trataran
temas relacionados con la calefaccion,
el aire acondicionado y el gas, principal-
mente, con referencias directas a las
soluciones de climatizacion en la reha-
bilitacion de viviendas, los nuevos refri-
gerantes y la reglamentacion europea
que afecta a los instaladores RITE vy
frigoristas, asi como las oportunidades
que para el instalador generan los nue-
vos modelos energéticos.

ACTIVIDADES PARALELAS

En cuanto a las actividades parale-
las, el miércoles 19 de octubre Orkli ha
preparado una ruta de pinchos por el
casco histérico de Valladolid; el céctel
de bienvenida a los congresistas, ofreci-
do por Gas Natural Fenosa, sera el jue-
ves 20 de octubre en el Museo Patio
Herreriano. La cena de gala y el espec-
taculo que ofrece Baxi se celebraran, el
viernes 21 de octubre, en la Abadia
Retuerta. Y los almuerzos-cocteles de
ambos dias del congreso seran ofreci-
dos, respectivamente, por Redexis Gas
y Conaif en la Feria de Valladolid.

La inscripcion de los asistentes se
realiza a través de la pagina web del
Congreso, www.congresoconaif.es,
que en esta edicion de 2016 esta de
estreno.

PROGRAMA DEL 27 CONGRESO
DE CONAIF
Auditorio 2 de la Feria de Vallado-
lid. 20 y 21 de octubre de 2016
Presentado por la periodista y
escritora Marta Robles.

Jueves, 20 de octubre

09.00 a 09.30 Acreditaciones

09.30 a 10.00 Inauguracion a
cargo de Oscar Puente, alcalde de
Valladolid.

10.00 a 10.30 Sistemas hibridos
en la rehabilitacion de edificios.

10.30 a 11.00 Junto a vosotros
sumamos. Nuria Rodriguez, directora
Negocio Distribuciéon de Gas en Espa-
na de Gas Natural Fenosa.

11.00 a 11.30 Turno de preguntas

11.30 a 12.00 Pausa café

12.00 a 12.30 Proyectos de
CONAIF. Esteban Blanco, presidente
de CONAIF y AVAIN-INCAFO.

12.30 a 13.30 Provocadores de
éxito. Juan Mateo, profesor titular del
CIFF en la Universidad de Alcala de

Henares. Autor de 6 libros y numero-
sos articulos sobre “management” en
publicaciones nacionales e internacio-
nales.

13.30 a 14.30 ¢D6nde esta el
limite? Josef Ajram, “trader” de Bolsa,
practicante de deporte extremo y
“coach”. Es autor de varios libros
sobre motivacion personal y auto
superacion.

14.30 a 16.00 Almuerzo-céctel
ofrecido por REDEXIS GAS

09

21.00 a 23.00 Coctel de bienveni-
da en el Museo Patio Herreriano ofre-
cido por GAS NATURAL FENOSA.

Viernes, 21 de octubre

09.00 a 09.30 Acreditaciones

09.30 a 10.00 La bomba de calor,
una tecnologia eficiente y renovable.
Pilar Budi'y Manuel Herrero, de la Aso-
ciacién de Fabricantes de Equipos de
Climatizacién (AFEC).

10.00 a 10.30 ¢Cémo afectara la
Directiva F-Gas a las empresas insta-
ladoras? Eduardo Gonzalez, subdirec-
tor general de Coordinacién de Accio-
nes frente al Cambio Climatico. Minis-
terio de Agricultura, Alimentacion y
Medio Ambiente.

(Pasa a pagina 8)
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10  operadores gasistas

tie Gas Natural Fenosa a un fondo amenricano -« - e s .
Eseis primeros meses del ano un

Caixa han alcanzado un acuerdo

con el fondo estadounidense GIP
Ill para la venta del 20 por 100 del
capital social de Gas Natural SDG
por un importe superior a los 3.800
millones de euros. Segun los térmi-
nos del acuerdo, Repsol y Criteria
venden a GIR respectivamente cada
una de ellas, 100.068.934 acciones,
representativas de un 10 por 100 del
capital social de Gas Natural, por un
importe de 1.901.309.746 euros, lo
que equivale a un precio de 19 eu-
ros por accion. La plusvalia generada
para el Grupo Repsol por la transmi-
sion de este 10 por 100 asciende

Las companias Repsol y Criteria

aproximadamente a 246 millones de
euros.

Como consecuencia, Repsol y Cri-
teria han convenido asimismo finalizar
el acuerdo existente entre Repsol y la
Caixa sobre Gas Natural de 11 de
enero de 2000, modificado posterior-
mente el 16 de mayo de 2002, el 16
de diciembre de 2002 y el 20 de junio
de 2003.

Por otra parte, Repsol, Criteria y
GIP han asumido, en el contrato de
compraventa, una serie de compromi-
sos relativos al gobierno corporativo
de Gas Natural que tienen por objeto
la composicion de su Consejo de
Administracion y de sus Comisiones.

El beneficio de Gas Natural Fenosa descendio
un 6,5 por 100 en el primer semestre

as Natural Fenosa alcanzé en el
G primer semestre de 2016 un be-

neficio neto de 645 millones de
euros, el 6,5 por 100 menos en térmi-
nos homogéneos, es decir, sin el efecto
de la depreciacion de las divisas y de
los impactos positivos no recurrentes
del primer semestre de 2015. Los re-
sultados estan en linea con lo previsto
en el Plan Estratégico para 2016.

EI EBITDA de los primeros seis meses
del ano alcanz6 los 2.457 millones de
euros, con un descenso del 0,4 por 100
en términos comparables con el EBITDA
del mismo periodo del ejercicio anterior,
una vez re-expresado por la discontinui-
dad del negocio del gas licuado del
petréleo en Chile. El EBITDA del semes-
tre se vio afectado por un entorno ener-
gético y macroeconémico muy exigente,
en el que los tipos de cambio tuvieron un
impacto negativo de 114 millones de
euros. Pese a este complicado escena-
rio, que afect6 especialmente a los nego-

cios de aprovisionamiento y comerciali-
zacion de gas y a las actividades regula-
das en Latinoamérica, los resultados de
Gas Natural Fenosa demuestran la soli-
dez de su modelo de negocio. La activi-
dad de distribucion de gas aport6 el
33,8 por 100 del EBITDA, la de distribu-
cion de electricidad, el 27,1 por 100,y la
de electricidad y gas, el 20,4 por 100 y
el 17,2 por 100, respectivamente.

En cuanto a la distribucion geografi-
ca, el 55,7 por 100 del EBITDA entre
€nero y junio provino de las operaciones
en Espana (+2,2 por 100), frente al 44,3
por 100 que correspondi6 a las activida-
des internacionales (-15,1 por 100).

Las inversiones brutas del primer
semestre ascendieron a 655 millones
de euros, con un descenso del 7,5 por
100. El principal foco inversor se situ6
en la actividad de distribucién de gas
natural, que representé el 41 por 100
del total consolidado, frente al 40 por
100 de la distribuciéon de electricidad.

CO + CO2 ambiente

# Muy facil de usar.

+ Medicion simultanea de la
combustion y del CO y CO2
ambiente.

¢ Sensor de CO2 por infrarrojos.
+ 5 anos de vida de los sensores.

Tel. 93 280 01 01 - www.lanasarrate.es

KANE 455 + KANE 100
Analizador de combustion y

# Comunicacion por infrarrojos
y bluetooth para impresora y
dispositivos moviles.

# Servicio de mantenimiento
exprés: rapido, econémico,
sin sorpresas y proporciona
5 anos de garantia.

L¥; Lana Jarrate

El cierre de la compraventa esta
condicionado a que se implementen
en los 6rganos de Gas Natural los
cambios derivados de los compromi-
sos de gobierno corporativo anterior-
mente referidos, y a que se prevea en
el Reglamento del Consejo de Admi-
nistracion de Gas Natural una mayoria
reforzada de dos tercios de los Conse-
jeros respecto de determinadas mate-
rias reservadas (basicamente, la
adquisicion o enajenacion de activos
significativos, la aprobacioén del presu-
puesto y el plan estratégico, la modifi-
cacion de la politica de dividendos o
la suscripcién o modificacién de con-
tratos materiales).

Enagas invirtio 193 millones
en el primer semestre

total de 193,1 millones de euros.
De esta cifra, 30,1 millones corres-
pondieron a inversiones en Espana y
163,0 millones a proyectos internacio-
nales en curso.

En marzo, Enagas llegé a un acuer-
do para ampliar la su participacion en
Transportadora de gas de Peru (TgP)
desde el 24,34 hasta el 25,98 por
100.

Ademas, en junio Enagéas firmé6 un
acuerdo para incrementar su participa-
cion en la Planta de Regasificacion de
Sagunto desde el 30 hasta el 72,5 por
100, y alcanzd dos acuerdos para
ampliar su participacion en la Planta
GNL Quintero (Chile) desde el 20,4
hasta el 60,4 por 100.

Acuerdo entre el Ente Vasco de la Energia
y EDP para vender el 5 por 100 de la
participacion en Naturgas

| Ente Vasco de la Energia y EDP
Ehan completado la transaccion del

5 por 100 que el EVE conservaba
en la empresa gasista Naturgas. Esta
operacion se produce en virtud del
acuerdo de venta realizado en el ano
2010 en el que Hidroeléctrica del Can-
tabrico, que actualmente es propiedad
de EDRadquirié el 29,43 por 100 de las
participaciones del EVE en Naturgas,
con opcion de compra del restante 5

por 100, ahora transferido a un precio
calculado de acuerdo a una férmula
preestablecida por ambas partes.

Bajo esta premisa, el EVE ha ven-
dido su participacion del 5 por 100 en
Naturgas a EDP a través de Hidroeléc-
trica del Cantabrico por un importe de
33,3 millones de euros con lo que
completa definitivamente el proceso
de privatizacion de activos gasistas
iniciado en el ano 2003.

Enagas adquiere un 13 por 100 de Mibgas

cipacion del 13,33 por 100 en el

operador del mercado organizado
de gas Mibgas, que se ha consolidado
como la principal plataforma de inter-
cambio de este hidrocarburo después
de su integracion, en el pasado mes de
julio, con la sociedad Iberian Gas Hub,
promocionada por Bilbao Gas Hub.

La compania ha logrado la autori-
zacion definitiva de la Comision Nacio-
nal de los Mercados y la Competencia
(CNMC) a esta operacion, a la que no
ha impuesto condiciones y considera
ajustada a la normativa.

La entrada de Enagas en Mibgas ya
estaba prevista y forma parte del proce-
so de “dispersion del capital social” de
la nueva plataforma del mercado con-
templado en la Ley 8/2015, en la que
se recogen los porcentajes en los que
participaran los diferentes agentes.

Hasta ahora, Mibgas estaba partici-
pado al 100 por 100 por el operador

Enagés se ha hecho con una parti-

espanol Omel y por el portugués Omip,
a razén de un 50 por 100 para cada
uno, si bien la legislacion establece que
la participacion conjunta de estos dos
agentes debe situarse en el 30 por 100.
Asi, Omel debe conservar un 20 por
100 del capital de Mibgas, mientras que
Omip ha de retener otro 10 por 100.
Los gestores técnicos del sistema
gasista de Espana y Portugal tendran un
20 por 100; dos tercios de este porcen-
taje, un 13,33 por 100, sera para Ena-
gas, mientras que su homélogo tomara
el resto. Para el 50 por 100 restante solo
existe el condicionamiento de que las
empresas 0 agentes con actividades en
el sector energético no podran tener de
forma individual mas del 3 por 100, ni
sumar entre todos el 30 por 100. El
resto de los sujetos tienen una limitacion
del 5 por 100. Mibgas acaba de incor-
porar a Repsol como agente del merca-
do organizado. Asi, son ya 31 los agen-
tes que pueden comprar y vender gas.

Los operadores europeos de GNL
defienden el papel del gas natural

cuado (GNL) a pequena escala,

la transparencia del mercado
gasista y consolidar el gas natural
como el combustible fésil para la
transicion hacia la generalizacion
de la energia renovable son los
tres grandes retos que afrontan las
empresas gasistas europeas. Asi
queddé de manifiesto en la reunion
plenaria de otono de Gas LNG Euro-
pe (GLE), celebrada el pasado 5 de
octubre en la sede de Reganosa, en
la localidad corunesa de Mugardos.

La Gas LNG Europe (GLE) es una
entidad que representa a los opera-
dores europeos de terminales de gas
natural licuado. La asamblea contd
con la participacion de representan-
tes de las dieciséis plantas integra-
das en la organizacién, que acumu-

La distribucion de gas natural li-

lan el 90 por 100 de la capacidad de
regasificacion.

La transformacion de las regasifi-
cadoras en centros de distribucion de
GNL a pequena escala, especialmente
para combustible maritimo, es una
linea de trabajo en la que todas las
terminales del continente van a operar,
y se espera que se constituya en un
factor decisivo para conseguir un
transporte maritimo mas limpio gra-
cias a la reduccion de emisiones de
gases. También espera GLE que el gas
natural se consolide como el combus-
tible de transicion hacia la “descarbo-
nizacion” y como el combustible de
respaldo una vez que llegue la plena
implantacion de las energias renova-
bles. Igualmente, los reunidos también
han unificado criterios para dar mayor
transparencia al mercado gasista.



El mercado de Ia deteccion de incendios
crece un 10 por 100 en 2015

egun el dltimo estudio de mer-
cado de deteccion de incendios
del ejercicio 2015, realizada por

Tecnifuego-AESPI, se esta confirmando
la tendencia positiva al alza en la factu-

racion, iniciada en 2014. Asi, durante
2015, se ha obtenido un crecimiento
en las ventas entorno al 10 por 100.
El coordinador del Comité de
Deteccion, Juan de Dios Fuentes, ha

La eficacia contra incendios
de los rociadores automaticos

Asociacion Europea de Sprinkler,

ESFN se detallan algunos incen-
dios del pasado mes de mayo que
no tuvieron mayores consecuencias
gracias a la instalacion de rociadores
automaticos (sprinkler).

Por su interés, detallamos algunos
de los sucesos.

31 de mayo, Londres. Incendio en
un restaurante-asador. ElI fuego
comenzé en el cableado eléctrico en
un refrigerador, extinguido por un
rociador. Los danos: 5 por 100 de la
unidad de refrigeracion; 1.100 perso-
nas evacuadas de manera segura.

27 de mayo. Corby. Incendio en
vivienda al arder una sartén. Se extin-
guid con un solo rociador.

25 de mayo. ljsselland en los Pai-
ses Bajos. Incendio en la fabrica de
alfombras Vebe en Hasselt. Los rocia-
dores extinguieron el fuego y el dano
se limita al sistema de climatizacion.

24 de mayo. Norte de Irlanda.
Incendio en la fabrica de armas en el
este de Belfast. El sistema de rocia-
dores en funcionamiento control6 el
fuego en una sala de tratamiento qui-
mico. Danos menores.

20 de mayo. Londres. Incendio en
una secadora industrial, un solo rocia-
dor habia operado para contener el
fuego a la secadora.

18 de mayo, Gelderland en los
Paises Bajos. Incendio en la fabrica
de Fermacell en Niftrik. El fuego

En el dltimo informe enviado por la

comenz6 en las maquinas de corte de
madera. A la llegada del cuerpo de
bomberos, el sistema de rociadores
habia extinguido el fuego.

17 de mayo, Lincolnshire , incen-
dio en una secadora de ropa indus-
trial. El sistema de rociadores extin-
guioé el incendio de la habitacion.

11 de mayo. Bolton, gran incendio
en una maquina de una imprenta. El
sistema de sprinkler apagé el incen-
dio. Danos y evacuacion de trabajdo-
res

9 de mayo. Londres, un incendio
producido en un area de almacena-
miento de combustible en un almacén
de tratamiento de residuos. El siste-
ma de rociadores control6 el incendio.

4 de mayo, Glasgow. Incendio en
un hospital de salud mental, de 15
pisos. Un solo rociador extinguié el
fuego. Pequenos danos. No hubo que
evacuatr.

Por todas las ventajas que conlle-
va su instalacion, el Comité de Siste-
mas Fijos de Tecnifuego-AESPI reco-
mienda el uso de rociadores automa-
ticos para la extincién automatica de
un incendio.

Los rociadores automaticos, que
s6lo se activan en caso de necesidad,
aseguran una proteccion eficaz en
cualquier tipo de edificio. Sus caracte-
risticas técnicas son invariables
durante décadas, si se realiza el man-
tenimiento puntual, segln senala la
legislacion vigente.

profesional

Beatriz Paimeiro, nueva secretaria
general de TEGNIFUEGO-AESPI

naria de la Junta Directiva de

TECNIFUEGO-AESPI, celebrada
el 13 de septiembre, se ha nom-
brado por unanimidad nueva Se-
cretaria General a Beatriz Palmeiro,
estrecha colaboradora del anterior
secretario Xavier Grau (DEP).

Beatriz Palmeiro ha ocupado el
puesto de apoyo administrativo en
Secretaria desde su entrada en la
Asociacion hace seis anos. Su tra-

En la dltima reunion extraordi-

yectoria profesional ha estado
siempre ligada a cargos como
secretaria de direccion y apoyo en
la gestion.

En esta nueva etapa de cambios
necesarios para superar el vacio
administrativo en la Asociacion, Bea-
triz Palmeiro compromete todo su
esfuerzo y entusiasmo, en equipo
con la Junta Directiva y el resto de
profesionales que prestan sus servi-
cios en TECNIFUEGO-AESPI.

analizado alguno de los resultados
mas llamativos del estudio: “Aunque
hay crecimiento, entendemos que la
recuperacion del mercado se centra
en las renovaciones, y que en obra
nueva el mercado auln esta muy
resentido tras la crisis de los ultimos
anos. Por otro lado se continda apre-
ciando, como en anos anteriores, que
el mercado espanol se focaliza en
equipos de bajo coste con una parte
muy relevante de productos de tecno-

logia convencional (mas de una terce-
ra parte del total), y adicionalmente
con una baja presencia de detectores
multicriterio/multisensor. Por otro
lado, hay que destacar el incremento
sostenido que continda obteniendo la
tecnologia de deteccion por aspira-
cion”.

Otro dato de interés es que el mer-
cado de la deteccion de incendios
toco fondo en 2013. Ahora se conso-
lida la tendencia al alza, aunque muy
lejos de las cifras logradas en la déca-
da anterior 2000-2010.

Finalmente, 2016 se percibe como
un ano de incertidumbre, con un cier-
to freno en la inversion. Desde Tecni-
fuego-AESPI se espera que se active
de nuevo hacia el fin del ano.

L Negarra

CHIMENEAS RESISTENTES
AL FUEGO

CHIMENEA RESISTENTE AL FUEGO EI30

Chimenea modular aislada de doble pared destinada a
campanas de cocina profesionales y calderas estancas

estandar

™ Diametros disponibles: 80-1.000mm —

™ Aislamiento de fibra de ceramica

25 mm de espesor

¥ Clase de estanqueidad H1: 5000 Pa
™ Disefio exlusivo que evita el puente

termico

™ Maxima estanqueidad interior y

exterior

™ Sin necesidad de aplicar sellante de

silicona

¥ Incorpora dos juntas de silicona
bilabial y abrazadera de unién

Imagen: Ampliacién aisfada

CHIMENEA RESISTENTE AL FUEGO EI120

Chimenea modular aislada de doble pared para su
aplicacion en el paso de elementos de
compartimentacion de incendios destinada para

Grupos Electrégenos

™ Diametros disponibles: 80-1.000mm
M Aislamiento de fibra de cerdmica de - -

50 mm de espesor

¥ Clase de estanqueidad H1:5.000 Pa
¥ Disefo exclusivo que evita puente

térmico

¥ Maxima estanqueidad interior y

exterior

™ Reversibilidad sin alteraciones

Instala tranquilidad

www.negarra.com

Imagen: Adaptador a brida
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Se mantiene estable la demanda
te gas natural

mercado nacional se mantiene

estable durante el primer semes-
tre de 2016 y suma 158.860 GWh
(13,6 bcm), lo que representa un lige-
ro descenso del 1,3 por 100 en com-
paracién con el mismo periodo del
ano anterior.

El mercado industrial continda
siendo el principal demandante de
gas, con un 63,7 por 100 del total
consumido, seguido del sector
domeéstico-comercial (20,4 por 100) y
del consumo de gas para el sector
eléctrico, con un 14,3 por 100 (cen-
trales de ciclo combinado y centrales
térmicas).

La demanda convencional de gas
(domestico-comercial e industrial)
remonté durante el segundo trimes-
tre, tras unos primeros meses de ano
marcados por unas temperaturas

EI consumo de gas natural en el

inusualmente altas que no contribuye-
ron al encendido de calefacciones. Asi
pues, la demanda convencional de
gas en enero, febrero y marzo descen-
dié un 2,5 por 100 respecto al mismo
periodo de 2015; en cambio, en los
meses de abril, mayo y junio la deman-
da convencional de gas se vio incre-
mentada en un 6,8 por 100 en com-
paracion con el segundo trimestre del
ano anterior. Los principales motivos
de este incremento en la demanda
convencional durante el segundo tri-
mestre del ano han sido unas tempe-
raturas mas bajas en los meses de
abril y mayo, meses que a pesar de no
ser propiamente invernales, tienen
cierta afeccion de las temperaturas
en el encendido de las calefacciones,
asi como la demanda industrial, que
mantiene su senda alcista respecto al
ano anterior.

En julio crecio el consumo de gas natural

tle uso convencional

Consumo de gas natural

Unidad: GWh

Julio 2016 Acumulado anual Ultimos doce meses
GWh TV (%)* GWh TV (%)* GWh TV (%)*  Estructura (%)
Consumo convencional 17.477 33 149.435 1,7 246.236 21 79,3
Generacidn eléctrica 5.403 -30,9 27.914 -18,6 54.700 -9,4 17,6
GNL de consumo directo 789 -11,2 5.548 15 9.525 -58 31
Total 23.669 -1,1 182.897 -2,0 310.461 -0,4 100,0

Cogeneracion** 7.618 =25

* Tasas de variacion con respecto al mismo periodo del afio anterior.

51.581 -6,1

89.893 -6,7 29,0

Fuente: Cores

** Suministros a instalaciones que disponen de sistemas de cogeneracion

“ igual que 0,0 / ™ distinto de 0,0

Cores informa que las ventas de
gas natural registradas entre los
meses de enero y julio de este
ano se elevaron a 182.897 GWh, lo
que supone un descenso del 2,0
por 100 respecto de los siete prime-
ros meses de 2016. La demanda de
consumo convencional alcanzd los
149.435 GWh, un 1,7 por 100 mas
que en el mismo periodo del ano
2015.

El consumo para generacion eléc-
trica se elevd en dicho periodo a
27.914 GWh, con un descenso del
18,6 por 100.

La demanda de GNL de consumo
directo fue de 5.548 GWh, lo que

supone un aumento del 1,5 por 100.
En cuanto al propio mes de julio, las
ventas de gas natural se elevaron a
23.669 GWh, un 7,7 por 100 menos
que en el mismo mes de 2015.

Durante el mes de julio, las tempe-
raturas han sido inferiores a las regis-
tradas durante el mismo mes de
2015. La temperatura media se ha
situado 1,5 °C por debajo de la media
alcanzada en el mismo mes de 2015.

En julio de 2016, la contribucion
de los ciclos combinados a la cobertu-
ra de la demanda eléctrica fue del 1
por 100 y la de la edlica, del 16 por
100. Los ciclos combinados cubrieron
el 40 por 100 del hueco térmico.

Gas Natural Fenosa suministrara electricidad y

gas al grupo Correos

as Natural Comercializadora, fi-

lial de Gas Natural Fenosa, ha

obtenido la adjudicacion de los
cuatro lotes que la Sociedad Estatal
Correos y Telégrafos ha licitado me-
diante concurso para el suministro de
electricidad y gas natural, y su gestion
integral, a sus instalaciones. El con-
trato, que se prolongara hasta el 31
de diciembre de 2019, tiene un pre-
supuesto estimado de 85 millones de
euros, impuestos incluidos.

Los tres lotes eléctricos abastece-
ran 3.456 puntos de suministro, que
abarcan todas las oficinas y centros
logisticos de la Sociedad Estatal. En
total, representan un consumo cercano
a los 142 gigavatios hora (GWh) anua-
les, lo que supone 485 GWh en el
conjunto del contrato. Por su parte, el
lote de gas natural estd compuesto de
79 puntos de suministro, con un consu-
mo proximo a los 17 GWh anuales, es
decir, 58 GWh a lo largo del contrato.

Fuerte aumento en el niimero de puntos
tle suministro de Redexis

con 602.944 puntos de suminis-

tro, lo que supone un aumento

del 16,6 por 100 con respecto al se-

mestre de 2015, segun indic6 la em-
presa de infraestructuras gasistas.

La compania también apunta que en

el primer semestre invirti6 161,4 millo-

nes: 42,9 millones para la expansion

Redexis cerrd el primer semestre

de redes de transporte y distribucion de
gas natural, y 118,5 millones por la
compra de puntos de suministro de gas
licuado del petréleo (GLP) a Repsol.

En el primer punto, estas inversio-
nes han permitido a Redexis ampliar
sus redes en 590 kilémetros, lo que
supone un aumento del 10,4 por 100
respecto al ano anterior.

En el ambito del mercado industrial,
durante el primer semestre de 2016
destaca un aumento de la demanda
del 2,2 por 100 segun las estimacio-
nes elaboradas por Sedigas y teniendo
en cuenta la materia prima respecto al
mismo periodo del ano anterior.

El primer semestre de 2016 ha
sido testigo de un descenso del con-
sumo de gas para generacion eléctri-
ca (ciclos combinados y centrales tér-
micas) que se traduce en un - 14,5
por 100, en comparacion con los pri-
meros seis meses de 2015.

La principal explicaciéon a esta
reduccion radica en el incremento de
la generacion hidraulica, de un 41,6
por 100 y en un contexto en el que la
demanda de electricidad ha sido casi
pareja a la del ano 2015 (+0,1 por
100, segun los datos de Red Eléctrica
de Espana.

La terminal de Reganosa
recibe el primer gasero con
GNL de Estados Unidos

a terminal de Reganosa en el Puer-
Lto de Ferrol recibi6 el pasado verano

la llegada del buque Sestao Knut-
sen, con una carga de 138.000 metros
cubicos de gas natural licuado (GNL).

Se trata del primer cargamento de
ese combustible que llega a Espana
procedente de Estados Unidos, y el
segundo de Europa.

El Sestao Knutsen procede de la
terminal de licuefaccion de Sabine Pass
(Luisiana), en funcionamiento desde
febrero de 2016, operada por Cheniere
Energy.

Cheniere estima que Estados Uni-
dos se convertira en el tercer mayor
proveedor de GNL en 2020, con una
capacidad de produccion de 60 millo-
nes de toneladas anuales. Espana
sera uno de los principales receptores
del combustible norteamericano debi-
do a que es el pais europeo que cuen-
ta con la mejor red de regasificadoras.

Redexis pm;senta al Govern sus planes
tle expansion del gas natural en Baleares

rnando Bergasa, presidente de
Redexis Gas y la consejera dele-

gada, Cristina Avila, presentaron
recientemente al conseller de Territori,
Energia i Mobilitat del Govern de les
llles Balears, Marc Pons, los planes
de expansion de su compania en las
Islas Baleares, donde se ha previsto
una inversion cercana a los 200 mi-
llones de euros para el desarrollo de
nuevas redes de transporte y distribu-
cion de gas natural, que abasteceran
a un total de 1.100.000 ciudadanos
del archipiélago.

Con cerca de 270 millones de
euros ya invertidos, la extension del
gas natural en las islas es una firme
apuesta de la compania. Redexis Gas
gestiona actualmente una red trans-
porte y distribucion de 1.200 kiléme-
tros y da acceso al gas natural a
850.000 ciudadanos en 14 munici-
pios. Ademas, ha construido y opera
los cinco gasoductos de transporte de
Baleares, tanto en la isla de Ibiza
como en la de Mallorca.

Con el plan de inversiones previsto,
Redexis Gas atendera con gas natural
a 49 municipios de las islas, 17 de los

cuales ya estan autorizados y 14 de
ellos ya disponen de gas natural actual-
mente. De este modo, la compania
estaria en disposicion de desarrollar
nuevas infraestructuras en 32 munici-
pios adicionales, que supondria el
despliegue de 500 kilometros de red,
hasta alcanzar un total de 1.700 kil6-
metros de infraestructuras de trans-
porte y distribucion en la comunidad.

La expansion del Gas Natural Vehi-
cular en Baleares se apoya sobre la
gran infraestructura de Redexis Gas
en las islas, donde dispone de 1.200
kilometros de redes y da servicio a la
gasinera de Cas Tresorer, ubicada en
el Cami Fondo de Palma de Mallorca,
a la gasinera de la empresa publica
Emaya, para la limpieza urbana y a
Quely, que disponen de una estacion
de recarga propia.

Redexis Gas ha comenzado a ope-
rar 742 nuevas instalaciones y 13.050
nuevos clientes de GLP —Gas Licuado
del Petréleo- en las Baleares, reparti-
dos a lo largo de 38 municipios, pro-
cedentes de la compra realizada a
Repsol. Para ello, la compania ha
invertido cerca 25 millones de euros.

Endesa suministrara gas a universidades

tle Cataluna y Madrid

ndesa suministrara gas durante
E2017 al consorcio de servicios

universitarios de Cataluna (CSUC),
integrado por 22 entidades universita-
rias, con un volumen de 88 gigavatios
hora (GWh), asi como a la Universidad
Complutense de Madrid, con 56 GWh,
por 5,15 millones de euros.

Seguin explicé la eléctrica, esta
licitacion supone un total de 354 pun-
tos de suministro distribuidos entre
las 23 universidades. Con este acuer-
do Endesa se posiciona como el prin-

cipal proveedor de suministro eléctri-
co y de gas natural de las universida-
des de Cataluna, donde se incluyen la
Universidad Autonoma de Barcelona y
la Pompeu Fabra, entre otras, y la
Complutense de Madrid. Ademas, se
compromete a asesorar y formar a las
universidades en materia de eficien-
cia energética, poniendo a disposicion
del CSUC su experiencia y un equipo
de profesionales expertos en la opti-
mizacion energética de las universida-
des.



distribucion & comercializacion 13

lherdrola es el grupo lider en captacion
tle clientes en el primer trimestre de 2016

nol cerrd el prmer trimestre con

7.603.843 clientes. De estos, el
nimero de clientes suministrados a
precio libre es de 5.876.587 (aumen-
tan en 34.802 clientes con respecto
a diciembre de 2015), lo que supone
el 77,3 por 100 del total de clientes

EI mercado de gas natural espa-

de gas, mientras que los clientes su-
ministrados a tarifa de ultimo recur-
so son 1.727.256 (disminuyen en
16.789 clientes con respecto a di-
ciembre de 2015), lo que representa
el 22,7 por 100 del total de clientes.

Por grupos empresariales, Iberdro-
la es el grupo lider en captacion de

Arranca el servicio de gas a la zona
te Couso en Aguino (Ribeira)

as Natural Galicia, compania dis-
Gtribuidora de Gas Natural Feno-

sa, ha iniciado el suministro de
gas natural al lugar de Couso, en la
parroquia de Aguifo, en el municipio
de Ribeira (A Coruna). La compania
ha construido un ramal de casi tres
kilometros que conecta con la red de
distribucion existente de Ribeira y que
permitirda que mas 300 vecinos e in-
dustrias de la zona tengan acceso a
las ventajas de esta energia.

El director de Enerxia e Minas de la
Xunta de Galicia, Angel Bernardo Taho-
ces, y el delegado de Gran Consumo
en la Zona Norte de Gas Natural,
Javier de Celis, visitaron hoy la empre-
sa Conresa, que sera la primera
industria de Aguino que cuente con
suministro de gas natural a través del
ramal construido. La empresa fabri-
cante de harina de pescado y aceite
consumira alrededor de 21 GWh y
conseguira importantes ahorros, ade-
mas de mejorar su competitividad.

Con el cambio a gas natural, Con-
resa se adelanta también al cumpli-
miento de la Directiva de la Unién
Europea relativa a la eficiencia ener-
gética y reducciones de emisiones a
la atmésfera, y de obligado cumpli-
miento a partir de noviembre de 2016
en Espana.

El nuevo servicio permitira un
importante ahorro energético para las
familias y empresas del lugar de
Couso, ademas de atraer nuevas
inversiones industriales en el munici-
pio. El gas natural es el combustible
fosil mas competitivo y respetuoso
con el medio ambiente, es una ener-
gia de futuro que contribuye a mejorar
la calidad de vida y el confort en los
hogares, ademas de aumentar la com-
petitividad y la eficiencia de las indus-
trias y comercios. Se trata de una
energia limpia y de suministro conti-
nuo, que ademas permite ahorros
econémicos superiores a otras ener-
gias como el propano o el gasdleo.

Redexis Gas continua con la expansion

del gas natural en Jaén

desarrollo en la provincia de Jaén

con el despliegue de mas kilome-
tros de infraestructuras en Cazorla,
Ubeda y Andujar.

La compania gasista tiene previsto
invertir 3,5 millones de euros en la
construccion de 10 kilébmetros de
redes de distribucién que beneficiaran
a cerca de 3.500 viviendas y negocios
de las localidades jienenses. Las
obras de canalizacion supondran la
generacion de 55 puestos de trabajo
directos e indirectos.

En Cazorla, Redexis Gas canalizara
la Plaza de la Constitucion, la Avenida
del Guadalquivir y las zonas del Car-
men y de Ximénez de Rada. En Ubeda,

Redexis Gas continda su plan de

se desplegaran las redes por las calles
San Marcos, Obispo Cobos-Minas, Ras-
tro, Cristébal Cantero, y las zonas de
San Marcos y de Antonio Machado. En
Andujar, se pondran en gas las zonas
de la Plaza de Toros y de Emperadores,
y las calles Seis de Diciembre, Grana-
dos, Hoyos, Valenciana, Velillos, Melo-
neras, Ronda de Mestanza, Larga, Juan
Robledo, Talabarteros y Jesus Maria.

Redexis Gas ha desarrollado a dia
de hoy en estos municipios cerca de
60 kiléometros de canalizaciones que
suponen una inversion en la zona cer-
cana a los 20 millones de euros, y
que permiten el suministro de gas
natural hoy en dia a 14.200 viviendas
y negocios.

Gas Natural Galicia inicia el suministro
al municipio de Ribadeo (Lugo),
tonde invertira casi seis millones de euros

julio al gasoducto de A Marina

Lucense, en el que la compaiiia
ha invertido mas de 30 millones de
euros y que permitira el acceso al gas
natural a mas de 55.000 habitantes
y al tejido empresarial e industrial de
la zona.

Gas Natural Galicia ofrecera el
suministro de gas natural a mas de
3.000 hogares, industrias y comer-
cios de Ribadeo.

El conselleiro de Economia, Empleo
e Industria de la Xunta de Galicia,
Francisco Conde, el alcalde de Conce-
llo de Ribadeo, Fernando Suarez, y el
director general de Negocios Regula-
dos de Gas Natural Fenosa, Antoni
Peris, abrieron de forma simbdlica la
valvula que conecta la localidad de
Ribadeo al ramal de transporte prima-

Ribadeo se conectd a finales de

rio Ribadeo—-Viveiro, que permite el
inicio del suministro de gas natural al
municipio.

El acto de presentacion también
conté con la presencia del delegado
general de Gas Natural Fenosa en
Galicia, Manuel Fernandez; la directo-
ra de Negocio Distribucion Gas Espa-
na, Nuria Rodriguez; el director de
Distribucion Gas en la zona norte,
Juan Antonio Pazos; y la directora
general de Gas Natural Galicia, Raquel
Vallejo.

Gas Natural Galicia tiene previsto
invertir alrededor de seis millones de
euros en el proyecto de Ribadeo, de
los que ya ha destinado 4,5 millones.
El objetivo es dotar de suministro de
gas natural a Ribadeo y ofrecer el ser-
vicio a mas de 3.000 hogares, indus-
trias y comercios del nucleo urbano.

clientes en el primer trimestre de
2016, con un crecimiento de 24.587
clientes (+0,30 puntos porcentuales).

Por el contrario el grupo con mayo-
res pérdidas de cuota es el Grupo
Gas Natural Fenosa con 26.325
clientes menos (-0,48 puntos porcen-
tuales).

El director de Enerxia e Minas de la Xunta de
Galicia, Angel Bernardo Tahoces, y el delegado
de Gran Consumo en la Zona Norte de Gas Na-
tural, Javier de Celis, junto a los responsables
de Conresa, en su visita a las instalaciones.

La compania inici6 el suministro de
gas natural a Ribeira en 2011 gracias a
la instalacion de una planta satélite de
gas natural licuado (GNL) en el poligono
industrial Xaras, en Monte Alberte, que
también suministra al ndcleo urbano de
A Pobra do Caraminal. La red de distribu-
cion discurre por las principales calles
del nucleo urbano de Riveira, Palmeira y
A Pobra, donde mas de 1.200 familias,
comercios e industrias del municipio
disfrutan de las ventajas y beneficios del
gas natural. Desde esta red de distribu-
cion también se suministra gas natural
a importantes industrias de la zona
como Frinsa, Escuris, Congalsa, etc.

Gas Natural Distribucion
pasa a denominarse
Gas Natural Catalunya

as Natural Distribucion, la filial

distribuidora de Gas Natural

Fenosa que opera en Cataluna,
cambia de nombre y pasa a denomi-
narse a partir de ahora Gas Natural
Catalunya.

Con el cambio a Gas Natural Cata-
lunya se aplica el modelo del negocio
de distribucion de Gas Natural Fenosa
en Espana, que implica que las dife-
rentes distribuidoras incluyan el nom-
bre de la Comunidad Auténoma en la
cual realizan su actividad.

De acuerdo con este modelo, el
grupo cred recientemente Gas Natural
Aragén y también Gas Natural Balears,
donde esta trabajando en la gasifica-
cion de la isla de Menorca.

Gas Natural Fenosa, a través de
sus distribuidoras, es lider en distribu-
cién de gas natural en Espana. Actual-
mente cuenta con mas de 5,3 millo-
nes de puntos de suministro y supera
los 51.600 kilometros de red de dis-
tribucion en los 1.213 municipios de
las 10 comunidades auténomas en
las cuales esta presente. Las inver-
siones fueron de 435 millones de
euros en 2015, cerca de un 30 por
100 superiores al ano anterior.

Gas Natural Catalunya distribuye
gas natural a 389 municipios catala-
nes. El indice de penetracién (puntos
de suministro sobre el total de hoga-
res que hay en los municipios de
Cataluna) es del 56 por 100, por enci-
ma del 30 por 100 de la media espa-
nola, gracias al esfuerzo inversor rea-
lizado por la compaiia en los ultimos
20 anos.

CONTAGAS

M(ALEA

VAILVOLE s.-1

v’ Temperatura -60°C a 220°C

Valvulas de esfera
para uso industrial

« Aprobadas por las principales compaiiias de gas
v Esfera flotante y esfera guiada. Ejecucion 2 y 3 vias
« Embridadas, roscadas, soldables y con camisa de calentamiento

+’ Accionamiento manual o neumatico

v En acero al carbono o acero inoxidable

v Certificacion ATEX, TUV, PED 97/23/CE, AP| 6D, TA-LUFT, Fire Safe
v Aprobacion para trenes cisterna SNCF

40 anos ofreciendo servicio en el sector del gas

CONTAGAS, S.A.
ventas_gas@contagas.com / Tel. 933 940 502
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NEGARRA g
"Apostamos por la fusion entre
innovacion, calidad y confort”

Y

De izquierda a derecha: David Calderdn y Artur Nores

(Viene de pagina 1)

egarra es uno de los principales
fabricantes de sistemas para la

evacuacion de productos de la
combustion. La compania tiene su ori-
gen en Talleres Negarra, empresa que
nacié en las cercanias de Bilbao en
1948 con una marcada vocacion in-
dustrial y emprendedora.

Durante los afnos 80 se consolida
como uno de los principales fabrican-
tes del mercado. En la década de los
90 la compania acomete un ambicio-
so programa de inversiones que cul-
mina con la inauguracioén de su segun-
da fabrica en Lemona y su nueva
sede social en Igorre. Como parte de
su estrategia, paralelamente se lle-
van a cabo numerosas mejoras tecno-
l6gicas en los procesos de produc-
cion y gestion de recursos que han
situado a Negarra entre las pioneras
del sector.

En el canal de distribucion Negarra
tiene abiertas cuatro delegaciones dis-
tribuidas por Espana que hacen posi-
ble una atencion agil y cercana a todos
los clientes, convirtiendo la excelencia
en el servicio en la ‘marca de la casa’.

Artur Nores Moreira es responsa-
ble técnico en Negarra, cargo que
ocupa desde hace seis anos. Con una
dilatada carrera profesional de mas
de 10 anos en la industria de evacua-
cion de humos y chimeneas.

Como cabeza visible dentro de
Negarra, cabe resenar la figura de
David Calderon que con tan sélo 35
anos ha crecido profesionalmente
dentro de la empresa y conoce desde
dentro la realidad de un sector que
nos desvela en la siguiente entrevista
junto con Artur Nores para los lecto-
res de IDG INGENIERIA DEL GAS.

— Con 68 aiios de historia y una
marcada vocacion de liderazgo, Nega-
rra sigue creciendo. En este sentido
¢Cuales son las lineas que caracteri-
zan la fortaleza de la compaiiia en el
mercado?

David Calderon: Tras la dilatada
experiencia que llevamos a nuestras
espaldas en cuanto a la fabricacion de
sistemas para la evacuacion de humos
y gases y termos eléctricos podemos
destacar entre nuestras lineas de
negocio una linea bien constituida
como es el caso de las chimeneas
modulares de acero inoxidable en cali-
dades diversas, individuales o colecti-
vas de simple y doble pared. Estas
Ultimas con aislante de fibra de vidrio.

Fachada de Negarra

Ademas, queremos hacer referencia a
la estrella de la gama: GC25 Master,
chimenea resistente al fuego EI30.

— ¢Como ha influido la apuesta
por la calidad en la historia de la
compaiia?

David Calderon: No sélo aposta-
mos por la calidad, sino por la fusiéon
entre diversos conceptos como son la
innovacion, la calidad y el confort,
para dimensionar y fabricar nuevos
productos y desde luego, para crear
nuevas y avanzadas metodologias.
Esto lo conseguimos haciendo mejo-
ras constantes e invirtiendo en [+D+l,
ademas de contar con un equipo de
departamentos conectados entre si,
que provoca que faciliten y mejoren el
rendimiento personal y de ventas.

Por lo tanto, en este sentido, ha
influido gratamente incrementando el
valor anadido que desde hace anos
queremos proporcionar a nuestros
clientes y que ellos mismos han podi-
do reconocer valorando nuestras ven-
tajas competitivas como los cantos
redondeados, la maxima estanquei-

¥ra

a tranquilidad

dad sin necesidad de la aplicacion de
sellantes de silicona, la facilidad y
rapidez de montaje y las abrazaderas
de cierre rapido, entre otras caracte-
risticas de nuestras Chimeneas. En
cuanto a los Termos Eléctricos, la
maxima fiabilidad y minimo porcentaje
de averias y reparaciones.

— Como especialista, ¢puede ofre-
cer a los lectores de IDG INGENIERIA DEL
Gas un breve panorama del mercado
de soluciones de evacuacion y chi-
meneas?

David Calderon: Nos encontramos
en un momento en el que la caida del
sector de la construccion debido a la
crisis econémica nos ha afectado
duramente. Creemos que soélo las
empresas que han sabido reinventar-
se han podido salir a flote. Por nues-
tra parte, han sido la busqueda de
nuevos nichos de mercado, nuestras
técnicas de venta y facilidades de
compra hacia nuestros clientes lo que
ha conseguido que mantengamos
nuestra posicion como empresa refe-
rente en el sector.

— En un entorno de recuperacion
en el que las ventas han comenzado
a crecer, ¢puede ilustrarnos sobre la
gama de productos y los mercados
en los que trabaja Negarra?

David Calderon: Nuestra amplia
gama de chimeneas cubre todas las
necesidades domésticas e industria-
les, siendo éstas de doble pared de
acero inoxidable con aislamiento
intermedio, como las gamas de pro-
ducto MD, MDW, GC, o bien chime-
neas de simple pared como la gama
ISW, o conductos esmaltados para
combustible sélido y biomasa.

Ademas, también fabricamos ter-
mos eléctricos para ACS con una
diversa gama destinada a pequenas y
grandes necesidades de agua desta-
cando nuestro Sentia Digital, termo
eléctrico con nuevas funcionalidades
que le hacen mas preciso y ayudan a
reducir el consumo.

Nos dirigimos a un mercado tanto
nacional e internacional, cubriéndolo
a través de nuestros representantes y
delegados de ventas ubicados por
toda la peninsula ibérica y llegando al
sector internacional gracias a nuestro
departamento de exportaciones.

Queremos poner a disposicion del
cliente los catalogos necesarios que
recogen la gran gama de productos
con los que contamos dentro de nues-
tras tres lineas de negocio. Pueden
encontrarlos en: http://www.negarra.
com/es/catalogos/

— Respondiendo a las necesidades
de sus clientes, Negarra cuenta una
oficina de proyectos ¢Qué ventajas
ofrece este servicio de cara a sus
clientes?

Artur Nores: Desde el departa-
mento técnico de Negarra se atienden
de forma personalizada todos los pro-
yectos recibidos. Nuestro trabajo se
inicia con el apoyo a Ingenierias y
Arquitecturas en la elaboracion de
Proyectos Técnicos y continda con el
apoyo a Instaladores a pie de obra,
siempre de la mano de nuestros dis-
tribuidores.

Una vez recepcionada la documen-
tacion necesaria por parte de nuestros
Técnico-Comerciales, se realiza un
dimensionamiento de la instalacion de
acuerdo a la normativa vigente en cada
caso particular, proponiendo al cliente
una valoracion de la instalacion acom-
panada de un informe técnico de calcu-
lo, Marcado CE del producto ofertado,
despiece y diseno en formato digital,
siempre en funcion de las necesidades
del cliente, y garantizado un correcto
diseno y funcionamiento de la instala-
cion, siguiendo con nuestro lema “Ins-
tala Tranquilidad”.

- Por liltimo, ¢puede contarnos las
caracteristicas de las nuevas gamas
de chimeneas modulares metalicas
que lanza Negarra al mercado?

Artur Nores: En este apartado,
nos gustaria hacer referencia a nues-
tra gama de chimeneas, Resistentes
al Fuego EI 30y EI 120, abarcando asi
las soluciones de evacuacion de vapo-
res de coccion de Campanas Profesio-
nales y la solucion al paso de instala-
ciones a través de elementos de
compartimentacion de incendios.

Nuestra gama Resistente al Fuego,
GC, se caracteriza por disponer del
menor espesor de aislamiento del
mercado, obtenido gracias a la utiliza-
cion de un aislamiento de fibra cera-
mica biosoluble de altas prestacio-
nes, y gracias a un diseno exclusivo
con juntas de estanqueidad en las
paredes interior y exterior, que permi-
ten la mayor clasificacion posible de
estanqueidad H1 (estanca a 5.000
Pa) sin la necesidad de aplicar sellan-
tes de silicona en las uniones , facili-
tando de gran manera su instalacion
en obra.

Esta misma gama GC, es una chime-
nea policombustible, de aplicacion tam-
bién en instalaciones de condensacion
y de combustible sélido, aportando una
versatilidad total y una mayor confianza
en la eleccion de la chimenea.



gas natural movilidad 15

En 2026 habra mas de 39.000 estaciones
te gas natural vehicular en todo el mundo

repostaje de gas natural para

automocion podria situarse en
torno a los 39.300 en todo el mundo
hacia el ano 2026, segun destaca un
nuevo informe elaborado por Navigant
Research, en el que se analiza el mer-
cado mundial para el desarrollo de in-
fraestructura de repostaje de gas natu-
ral durante los préximos diez anos.

Desde finales de 2014, la produc-
cién de petréleo crudo ha superado la
demanda, lo que provocd a partir de

EI ndimero de estaciones para el

mediados del pasado ano un colapso
sostenido de los precios mundiales
del petréleo, que han permanecido
por debajo de los 50 ddlares por
barril. Estos bajos precios han ejerci-
do una fuerte presion sobre el merca-
do de vehiculos de gas natural y la
correspondiente infraestructura de
carga.

Sam Abuelsamid, analista de
Navigant Research, senala sin embar-
g0 que “a pesar de la disminucion de
los precios del petréleo, las regulacio-

Gas Natural mejora la eficiencia
del parque movil e instalaciones

de la Guardia Civil

| director de Gestion de Mercados
Ede Gas Natural, Manuel Gil, y el

director de Flotas de Seat Espa-
na, Antonio Calvo, entregaron recien-
temente al director general de la Guar-
dia Civil, Arsenio Fernandez de Mesa,
el primer vehiculo de gas natural com-
primido que pasa a formar parte de
la flota de vehiculos de la Guardia
Civil.

La entrega de este vehiculo, un
Seat Leon TGl, es fruto del acuerdo de

colaboracion suscrito por Gas Natural
y la Guardia Civil el pasado mes de
octubre. Entre otras iniciativas, el con-
venio recoge la realizacion de estu-
dios para mejorar la eficiencia de los
edificios e instalaciones de la Direc-
cion General de la Guardia Civil, asi
como el analisis de la incorporacion
del uso del gas natural en el parque
de vehiculos terrestres y maritimos
con el objetivo de mejorar su desem-
peno medioambiental y eficiencia.

automatizacion

Microrruptor final de carrera
inalambrico de Genebre

enebre ha presentado su nue-
Gvo microrruptor final de carrera

inalambrico, un elemento que
se utiliza para trasmitir una senal
eléctrica a un centro de control (Ta-
blero, PC, PLC, etc) en el cual podre-
mos visualizar si la valvula esta en la
posicion deseada (On-Off). También
se puede utilizar esta senal con otro
fin de control.

Basandose en una alta tecnologia
inalambrica y de sensores la compa-
nia ha desarrollado un sistema inteli-
gente de control y monitoreo.

Todos los dispositivos utilizan el
protocolo de comunicacion remota
ZigBee Pro.

Este sistema se denomina Red
de Valvulas WWiless y esta disenado
para el control y monitoreo de valvu-
las (on/off, manuales o automatiza-
das) de forma remota, sin cables y
en tiempo real.

Sistema de equilibrado hidraulico mas
rapido y sencillo ALPHA3 de Grundfos

te encontrar un sistema de

calefaccion doméstica correc-
tamente equilibrado. Por eso, Grun-
dfos ha decidido lanzar al mercado
un sistema pionero y realmente
novedoso para ayudar a los profe-
sionales a conseguir un equilibrado
de las instalaciones de forma facil,
rapida y fiable.

Grundfos es consciente tanto del
beneficio como de la complejidad
que supone realizar un equilibrado
hidraulico correcto por lo que ha
desarrollado un sistema de asisten-
cia al instalador para optimizar las
instalaciones de calefaccion domés-
tica bitubo y por suelo radiante.

El sistema ALPHA3 consta de
tres componentes independientes
pero que, utilizados conjuntamen-
te, ofrecen la posibilidad de reali-
zar un equilibrado hidraulico de
una instalacién en un plazo de
tiempo aproximado de 1 hora. Per-
mite ademas generar un informe

En Espana es muy poco frecuen-

de la instalacién basandose en el
registro y calculo de datos in situ.

El sistema ALPHA3 de Grundfos
se compone de una bomba circula-
dora un lector para leer los datos
registrados por la circuladora y una
aplicacion (app) Grundfos GO Balan-
ce para el equilibrado de sistemas.

El sistema ALPHA3 de Grundfos
supone un gran avance respecto a
soluciones ya existentes en el mer-
cado; el tiempo y los costes de
instalacion se reducen sustancial-
mente para el profesional y el siste-
ma queda perfectamente equilibra-
do ofreciendo un gran confort para
el usuario final al distribuir el calor
de forma uniforme y eficiente.

nes mas estrictas de emisiones y eco-
nomia de combustible reflejan que el
gas sigue siendo una alternativa muy
atractiva a la gasolina y el gaséleo en
muchas regiones, asi como en aplica-
ciones vehiculares donde la electrifica-
cién no es una opcién practica”.

El informe destaca que “pese a
que la desaceleracion del crecimiento
en China esta teniendo un impacto en
las ventas de vehiculos, el ndmero de
estaciones de GNC a nivel mundial
esta siendo proyectado a una tasa

-

compuesta de crecimiento anual del
4,4 por ciento durante la proxima
década”.

Varios factores de mercado siguen
haciendo del gas natural una propues-
ta atractiva en la préxima década,
especialmente para camiones gran-
des y autobuses, donde la electrifica-
cién no es tan practica, y la operacion
de gas puede reducir los costos aso-
ciados con el tratamiento de las emi-
siones del gasdleo.

De acuerdo con el informe, el

endurecimiento de las regulaciones
de emisiones, en particular para los
motores diésel, también se espera
que empuje a las flotas hacia las con-
versiones de gas, lo que redundara en
el desarrollo sostenido de este tipo
de instalaciones.

De izquierda a derecha, el director de Gestion de Mercados de Gas Natural, Manuel Gil,
el director general de la Guardia Civil, Arsenio Fernandez de Mesa, y el director de Flotas

de SEAT Espana, Antonio Calvo.
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Se pone en marcha el Clister Espanol

del Autogas

| pasado jueves 6 de octubre se
Epresenté, bajo el auspicio del Di-

rector General de Industria, Victor
Audera, el Cluster Espanol del Autogas,
en un acto que conté con la represen-
tacion de sus miembros fundadores,
entre los que se encuentran opera-
dores de GLP como Repsol, Cepsa
y Disa, fabricantes de vehiculos y
componentes como PSA, Fiat Chrys-
ler, King Long y Begas Motor y centros
tecnolégicos de primer nivel como
IDIADA y el Centro de Motores Térmi-
cos de la Universidad Politécnica de
Valencia.

El Cldster Autogas nace con el obje-
tivo de promover el uso del autogas
como carburante alternativo y de mejo-
rar la competitividad de los sectores
relacionados integrando una cadena
de valor de este carburante e impul-
sando la investigacion, desarrollo e
innovacioén de los productos y servicios
de sus miembros.

Durante el acto de presentacion, el
gerente del cluster, José Luis Blanco,

puso de manifiesto el objetivo y activi-
dades previstas del Cluster Autogas y
sus préoximos pasos, destacando la
puesta en marcha de un proyecto de
innovacion industrial para el desarro-
llo de un autobds cien por cien impul-
sado por Autogas.

El autogas supone una solucion
real a los problemas de movilidad a
los que se enfrenta nuestro pais. Sus
bajas emisiones de CO,, dioxidos de
nitrégenos y casi nulas de particulas
garantizan el cumplimiento de las
exigencias medioambientales euro-
peas en materia de calidad del aire.
Con una tecnologia altamente desa-
rrollada, con una infraestructura ya
implantada de mas de 500 estacio-
nes de servicio y con una produccion
mundial proveniente de los pozos de
gas natural y de las refinerias espa-
nolas que aseguran su suministro
para el presente y el futuro, el auto-
gas esta totalmente preparado para
satisfacer hoy al consumidor mas
exigente. La apuesta por el autogas

Importante aumento del consumo de GLP

egun los ultimos datos publica-
Sdos por Cores, el consumo de

GLP registré un importante incre-
mento durante el pasado mes de julio,
cuando se situé un 39,2 por 100 por
encima de la cifra registrada en el mis-
mo mes del pasado ano, si bien hay
que destacar que, frente al descenso
del GLP envasado, a granel y de auto-
mocion, el repunte responde al fuerte
incremento de los GLP distintos a los
anteriores grupos, incluyendo GLP des-

Consumo de gases licuados del petroleo

tinado a su posterior transformacion.
Asi, el GLP envasado retrocedié un 3,5
por 100, situandose en 51.000 tone-
ladas, mientras que el GLP a granel lo
hizo en un 3,3 por 100 para situarse
en 24.000 toneladas y el de automo-
cion cay6 también un 3,2 por 100, para
situarse en 4.000 toneladas.

Mientras que el GLP envasada y a
granel disminuyen sus ventas en el
acumulado del ano, el de automocién
crece un 13 por 100.

Unidad: miles de toneladas

Julio 2016

Acumulado anual Ultimos doce meses

kt Tv (%)* kt v (%)* kt v (%)* Estructura (%)
Envasado 51 -35 513 -1,6 856 -1,0 45,4
Granel 24 -33 336 -2,7 507 -0,8 26,9
Automocidn (envasado y granel) 4 -3,2 27 13,0 46 175 2,4
Otros** 81 1451 261 10,5 AT7 28,5 253
Total 160 39,2 1.138 0,9 1.886 5,6 100,0

* Tasas de variacion con respecto al mismo periodo del afio anterior.

Fuente: Cores

** Incluye GLP distintos de los anteriores incluyendo GLP destinado a su posterior transformacion

“ igual que 0,0 / ™ distinto de 0,0

Programacion Integral sorprendera
en Matelec 2016 con sus novedades
en software profesional

especializada en el desarrollo
de software profesional, presen-
ta en Matelec dos nuevos médulos
para la gestion empresarial, PiCo-
nec y FlowGes, asimismo presentara
nuevas funciones en Vision Artificial
y la version 16 de sus ERPR
Programacion Integral, lider en sof-
tware de gestion entre los instaladores,
presentara la version 16 de sus ERP
dirigidos a negocios de instalacion y/o
distribucion del sector eléctrico, y mos-
trara otras soluciones como el banco
de tarifas y catalogos de los principales
fabricantes de electricidad, climatiza-
cién, calefaccion..., software de ges-
tion de mantenimientos, esquematica
y boletines, etc. que tienen como obje-
tivo la optimizacion de recursos y la
eficiencia en la gestion tanto del peque-
no negocio como de la gran empresa.
Con motivo de la celebracion del 25
aniversario de Programacion Integral,
todo profesional de sector que visite su

Programacién Integral, empresa

Ay
PIConec

QOO
FISwGes

e
o

stand y sea informado sobre las nove-
dades presentadas recibira como obse-
quio unas gafas de realidad virtual.
Ademas Programacion Integral aplicara
promociones exclusivas Matelec 2016,
que permiten acceder a soluciones de
software innovadoras en condiciones
excepcionalmente ventajosas.

Espacio expositivo de Programa-
cion Integral en Matelec. Ifema
Pabellén 4 stand 4C05 — Madrid del
25 al 28 de octubre 2016.

supone ademas una oportunidad
para la industria automovilistica, asi
como para el desarrollo tecnolégico
de motores de inyeccion directa, hibri-
dos o duales.

La creacion del Cluster constituye
un hito crucial en el impulso del uso de
autogas en el sector de transporte. No
en vano, la entidad espera convertirse
en referente para la difusion de infor-
macion del combustible reforzando
lazos con todas las empresas y admi-
nistraciones relacionadas para facilitar
la inclusion de fabricantes de vehicu-
los y aumentar la oferta de modelos
alimentados por autogas. Consolidar la
ya extensa red de distribucién, crear
consorcios para la puesta en marcha
de proyectos de I+D+l, profesionalizar
el sector a través de titulaciones y pro-
mover el intercambio de conocimientos
entre universidades y empresas son
otros de los retos que el Cldster pre-
tende afrontar.

En Espana existe un gran mercado
potencial para el autogas.

Autorizada la venta

a Madrilefia Red de Gas del
negocio de GLP canalizado
de Repsol

a Comision Nacional de los Mer-
Lcados y la Competencia (CNMC)

ha autorizado en primera fase la
venta por parte de Repsol Butano a
Madrilena Red de Gas del negocio
de gas licuado del petréleo (GLP) ca-
nalizado en la Comunidad de Madrid,
consistente en 41.832 puntos de su-
ministro.

La Sala de Competencia de la
CNMC solo realiza una objecion, rela-
cionada con el contrato de suministro
de GLP a granel entre Madrilena Red
de Gas y Repsol Butano, al que consi-
dera, dada su duracion, necesario para
la realizacion de la operacion y, por
tanto, vinculado a la misma.

Esta consideraciéon se produce
siempre y cuando no existan clausu-
las de exclusividad, en cuyo caso este
contrato de suministro no se conside-
raria accesorio ni necesario y queda-
rfla sujeto a la normativa sobre acuer-
dos entre empresas.

La Comunidad de Madrid da un nuevo

impulso al autogas

n millar de conductores de vehicu-
U los de gasolina podran acogerse
al Plan Renove que la Comunidad
de Madrid ha puesto en marcha en co-
laboraciéon con la Asociacién Espanola
de Operadores de Gases Licuados del
Petr6leo (AOGLP), por el que podran per-
cibir un descuento de 400 euros para
adaptar los motores de sus vehiculos al
autogas, lo que supone un ahorro del
25 por ciento del coste total del cambio.
Para el desarrollo de este plan, la
consejera de Economia, Empleo y Hacien-
da de la Comunidad de Madrid, Engracia
Hidalgo, firmé recientemente semana un
convenio de colaboracion junto con el
secretario general de la Asociacion Espa-
nola de Operadores de Gases Licuados
del Petréleo (AOGLP), José Luis Blanco, y
el presidente de la Asociacion de Transfor-
madores de Vehiculos a Gas (TRANSVE-
GAS), Jesus Salmoén Acereda.
La consejera de Economia ha expli-
cado que la subvencion de 400 euros

para el cambio de coche supone apro-
ximadamente el 25 por ciento del
coste, dependiendo de cada vehiculo.

Sobre la repercusion del autogas en
la vida de los madrilenos, Engracia Hidal-
g0 ha asegurado que espera llegar este
ano “a mas de mil coches”. En este
sentido ha destacado que en Madrid hay
“66 estaciones de servicio y 525 en
toda Espana”. “Madrid apuesta por esta
tecnologia”, ha asegurado Hidalgo, quien
ha recalcado sus beneficios econémicos
y medioambientales.

Para el secretario general de AOGLR
José Luis Blanco, “este Plan Renove llega
en un momento perfecto para el Autogas,
que en 2015 present6 un crecimiento del
22 por 100 y un 117 por 100 en los Ulti-
mos cinco anos”. Blanco se mostrd con-
vencido de que “como ha sucedido con
otros, este plan contribuira en gran medida
a continuar con este impulso, con vistas a
alcanzar los objetivos marcados tanto por
la Union Europea como por el Gobierno”.

tic

TomTom Telematics se asocia con Sage
para proporcionar contabilidad de flotas

una colaboracién con Sage, el li-
der del mercado en software de
contabilidad en la nube.

Al combinar TomTom WEBFLEET y
Sage Live, la colaboracion proporcio-
nara contabilidad en tiempo real para
empresas con flotas de vehiculos.
WEBFLEET, el galardonado servicio de
gestion de flotas de TomTom Telema-
tics, es utilizado por empresas de
todo tipo de tamano para ayudar a
mejorar el rendimiento de los vehicu-
los, ahorrar combustible, apoyar a los
conductores e incrementar la eficien-
cia de la flota en general. La solucion
combinada permitira a los clientes de
Sage Live visualizar de forma automa-
tica los datos de los vehiculos conec-
tados — incluyendo camiones, vehicu-
los comerciales ligeros y coches de
pasajeros.

“Al asociarnos con Sage, estamos
ayudando a crear un entorno de conta-
bilidad mas moderno y responsivo,
uno que aprovecha la tecnologia en la

TomTom Telematics ha anunciado

nube y el coche conectado para permi-
tir a nuestros clientes ahorrar costes”,
comenté Thomas Schmidt, director
general de TomTom Telematics. “La
nueva integracion de software ofrece-
ra un servicio vital para empresas que
no necesiten necesariamente rastrear
y localizar a sus equipos de ventas o
de ingenieria en un mapa, pero que
estén interesadas en incorporar otros
datos importantes del vehiculo a sus
sistemas financieros”.

“Asociarnos con TomTom Telema-
tics nos permite aprovechar el poten-
cial del coche conectado para propo-
sitos de contabilidad”, dijo Jennifer
Warawa, EVP de Marketing de Pro-
ducto en Sage. “También refuerza la
posicion de Sage como la platafor-
ma de contabilidad en la nube mas
innovadora del mercado. Proporcio-
nar contabilidad en tiempo real para
flotas de vehiculos ayudara a hacer
el proceso mas transparente y prac-
tico, y proporcionara a las empresas
un mayor control de sus finanzas”.



Vaillant presenta su caldera
tle condensacion ecoTEC exclusive

por delante y lanza al mercado

la caldera de condensacién mas
avanzada del mercado, la nueva eco-
TEC exclusive. Disponible en modelos
realmente potentes en 30, 35y 43 kW,
proporciona caudales de agua calien-
te de 17, 20 y 25 I/min con un salto
térmico de 25 grados y con una esta-
bilidad increible, gracias a un intercam-
biador de placas sobredimensionado y
con una gestion impecable.

Es la primera caldera de la marca
alemana que cuenta con el exclusivo
y Unico sello Green iQ de Vaillant, que
indica que los productos que lo inclu-
yen ofrecen la maxima sostenibilidad
y eficiencia, y llevan la conectividad
integrada lo que permite controlar la
caldera desde cualquier lugar al colo-
car el control multiMATIC 700. Pero, el

l |na vez mas, Vaillant va un paso

Suelo radiante Orkli
en el Museo de la Energia

| Museo de la Energia de Ponfe-
Errada escoge la solucion de sue-

lo radiante Orkli para sus nuevas
instalaciones de Ponferrada.

La primera de las instalaciones
abiertas al publico, es una antigua
central térmica en la que se muestra al
visitante como se producia electricidad
a partir del carbén y como la utilizacién
de este recurso natural para la produc-
cion de energia, fue el motor de cam-
bio de un territorio y de sus habitantes.

Orkli ha colaborado en la construc-
cion de este museo instalando mas
de 5.000 metros cuadrados del siste-
ma de calefaccion de suelo radiante.

En la busqueda de la eficiencia
energética, la instalacion se decanté
por la solucién de suelo radiante de
Orkli dado que éste ofrecia una panel
con alta densidad (cumple con la
norma EN-1264) y con una resistencia
térmica de 1,8 metro cuadrados K/W
que junto con el diseno de la placa,
favorece el contacto del tubo con el
mortero y asi contribuir mas si cabe a
la eficiencia energética del edificio.

Estudios completos
con los nuevos
registradores Fluke

btenga los datos que necesita
Opara tomar decisiones funda-

mentales en tiempo real con
los nuevos registradores Fluke 1736
y 1738. Los registradores trifasicos
Fluke 1736y 1738 son los equipos de
medida ideales para realizar estudios
energéticos y registros basicos de ca-
lidad eléctrica.

Mas visibilidad: capture y registre
automaticamente mas de 500 para-
metros de calidad eléctrica.

Elimine la incertidumbre: simplifi-
que la configuraciéon y reduzca los
errores gracias a la funcion inteligente
de verificacion de la conexion.

Tome mejores decisiones: acceda
a datos de forma remota y comparta-
los con la aplicacion Fluke Connect.

Fluke ofrece ahora una oferta
especial con los registradores de
potencia 1736y 1738.

Oferta valida hasta el 15 de diciem-
bre de 2016 o hasta fin de existencias.

sello Green iQ es algo mas que una
imagen, es un modo de funcionamien-
to que viene preajustado de fabrica y
garantiza que la caldera funcione en
el rango mas Optimo de condensa-
cion.

Con bomba de alta eficiencia
modulante y un consumo en stand-by
menor a 2 W, las calderas ecoTEC
exclusive incorporan un sistema avan-
zado de sensores, destacando el sis-
tema de control de la combustion All-
Gas-System, que mediante el All-Gas-
Sensor, se realiza un analisis constan-
te de la combustion, concretamente
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de los valores de CO, garantizando
una combustién 6ptima con cualquier

tipo de gas y en cualquier circunstan-
cia, reduciendo en consumo de gas.
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Contagas introduce la explotacion
inteligente y activa de las redes de gas

de Pietro Fiorentini en la peninsu-

la ibérica ha introducido la gestién
inteligente en las redes de distribucion
de gas, dando un salto cualitativo en
la forma de gestionar la distribucion,
desde un modelo estatico y estacional
a un modelo dinamico donde se permi-
te desde los centros de operacion la
respuesta eficaz ante la necesidad del
momento, y la actuacion inmediata en
caso de emergencia.

El sistema modular FIO 2.0 permite
monitorizar y controlar remotamente la
estacion de regulacion de una red de
distribucion de gas natural. EI FIO 2.0
puede realizar una medicién del caudal
de distribucion, modificar la presion de
salida (instantaneamente o con un
programa diario/semanal, 0 como un
sistema de compensacion de la red en
funcion de la demanda de carga), moni-
torizar los principales indicadores de la
instalacion y limitar el caudal de las
redes sin elementos intrusivos.

El sistema FIO 2.0 esta compuesto
por una centralita electrénica, una
antena, tres sensores de presioén, uno
de temperatura y otro de posicion.

Contagas como distribuidor oficial

Gestiona hasta seis senales digitales
y dos lineas de regulacion. Esta nueva
tecnologia permite la integracion con
los sistemas de gestion global de la

energia (SCADA, OPM, ...), la adecua-
cion de las redes para reducir los nive-
les de fugas cuidando nuestro entorno
y la optimizacion de la distribucion de
presiones, asegurando la calidad del
suministro a los clientes.

\
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Exploracion y produccion de hidrocarburos.
Transporte y almacenamiento de gas, crudos y

productos petroliferos.

Refino: Anélisis por compafiias y refinerias.
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Distribucion y comercializacién de gas y productos petroliferos.

Compafiias operadoras.

Estaciones de servicio: red nacional, andlisis por compafifas.

Petroquimica: plantas y compafiias.

Gas natural y GLP: Andlisis por compafifas, cuadros directivos,

produccion y consumo.

Consumo energia. Centrales de ciclo combinado.
Ingenierias: Obras y proyectos en curso y directorio.

Legislacion europea vigente.

Organismos oficiales, asociaciones e instituciones.
Directorio de empresas suministradoras.
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El informe anual de referencia desde 1970

Saunier Duval lanza la calculadql-a
para aerotermia y sistemas Hibridos

aunier Duval, firma lider en sis-
Stemas y soluciones de confort

doméstico, continda con su fir-
me apuesta por la aplicacion de la
aerotermia en las instalaciones térmi-
cas de las viviendas, como propuesta
innovadora para lograr las soluciones
de climatizacion mas ecologicas y efi-
cientes del mercado.

Sus Sistemas Genia (tanto en su
version Alone como Hybrid) permiten
conseguir ahorros de hasta el 65 por
100 en la factura anual de calefaccion
y agua caliente, en comparaciéon con
otros sistemas tradicionales, y para
dar a conocer ésta y otras ventajas,
Saunier Duval ha desarrollado una
nueva calculadora para Aerotermia y
Sistemas Hibridos.

Esta herramienta online -con un
diseno claro, intuitivo y que se adapta a
cualquier dispositivo moévil- permite cal-
cular todos los aspectos de una instala-
cién Saunier Duval, escoger los compo-

nentes mas adecuados y generar presu-
puestos. Tan sélo es necesario cumpli-
mentar un sencillo formulario, aportan-
do datos sobre el sistema, vivienda,
instalacion y consumo energético, y se
obtiene un detallado informe con una
estimacion del ahorro anual, que puede
descargarse en version PDF.

Una nueva utilidad pensada espe-
cialmente para ayudar a los profesio-
nales en su dia a dia que ya esta
disponible accediendo a la web de la
marca.

Genebre presenta la nueva valvula
de esfera para manguera con dos salidas

enebre presenta al mercado su
Gnueva valvula de esfera para

manguera con dos salidas. Las
principales caracteristicas de esta
valvula, cuya referencia es 3059D, se
detallan a continuacion:

e Valvula de esfera para conexion
manguera con dos salidas.

e Construccién en latén segln
UNE-EN 12165 cromado.

e Entrada rosca gas (BSP) macho
s/ IS0 228/1.

e Salida racor de dos piezas con
difusor para conectar manguera y sali-
da rosca macho % pulgadas (medida
disponible: %2 pulgada x %4 pulgada x
%4 pulgada).

® Accionamiento mediante palan-
ca de acero.

® Doble térica en el eje

e Asientos PTFE.

® Temperatura de trabajo desde
-20°C a 100°C.

® Presion maxima de trabajo 16
bar (PN-16).

e Dispositivo para bloqueo en
abierto y cerrado con candado.

Junkers potencia la instglacién de calderas
murales de condensacion

nueva campana, a través de la cual

premia con hasta 200 euros la ins-
talacion de sus calderas murales de
condensacion y refuerza, una vez mas, la
fidelizacion de los profesionales de la ins-
talacion asociados al club Junkers plus.

La campana, que se desarrolla hasta
el proximo 30 de noviembre, incluye las
calderas murales de condensacion Cera-
pur Excellence Compact, Cerapur Com-
fort, Cerapur, Cerapur Excellence y Cera-
pur Acu Smart, asi como los controlado-
res CW100, MZ100, Junkers Easy Con-
trol CT100 y el nuevo CR80 RF.

Esta gama se caracteriza por su
innovacion, versatilidad, 6ptimo diseno

Junkers ha puesto en marcha una

y sencillez de
instalacion gra-
cias a su tecno-
logia avanzada.
Destaca por sus
altos niveles de

eficiencia, que
le hacen mere- hecho clompre £
cedora de la cla- Zuma;

sificacion ener-
gética A, permi-
tiéndole alcan- s
zar hasta A+ en
combinacién con controladores de la
marca. Ademas, es compatible con sis-
temas solares y cuenta con hasta 94
por 100 de rendimiento.

Baxi lanza el termostato modulante

Wi-Fi Heat Connect

axi ha lanzado una de sus nove-
Bdades en la gestion de los equi-

pos de calefaccion: su termostato
ambiente Wi-Fi TXM 10C Heat Connect,
cuya instalacion puede realizarse tan-
to como termostato modulante o como
On/Off. Entre sus caracteristicas prin-
cipales, destaca la gestion remota via
Wi-Fi mediante la App Heat Connect (en
version i0S y Android), que hace posible
la visualizacién, control de temperatura y
programacion semanal. Este termostato
también permite la regulacion modulan-
te de la calefaccion. Cabe destacar que
el control On/Off funciona con cualquier
modelo de caldera o bomba de calor del
mercado, a diferencia del termostato mo-

dulante, compatible con todos aquellos
modelos de caldera que utilicen el proto-
colo de conexién opentherm, como son
las calderas Baxi Platinum Campact Eco,
Neodens Plus Eco y Victoria Condens.
Con este tipo de termostatos, Baxi
ofrece al usuario la posibilidad de
estar siempre conectado a su equipo
de calefaccion, ya que ademas de soli-
citar el encendido o apagado del equi-
po, informa al usuario de parametros o
variables. EIl TXM 10C Heat Connect
permite, por ejemplo, conocer el consu-
mo de la caldera y programarlo de
forma eficiente, gestion que puede
hacer ahorrar al usuario entre un 5y
un 15 por 100 de la factura energética.



Caldera de condensacion de gaséleo

de Vaillant

aillant lanza al mercado la nueva
Vcaldera icoVIT exclusiv, la opcion
ideal para viviendas unifamiliares
o multifamiliares y pequenos edificios
comerciales. Es perfecta tanto para
casos de rehabilitacion como de nue-
va construccién y con cualquier emi-
sor: radiadores, suelo radiante o aire.
icoVIT exclusiv esta disponible con
tres rangos de potencia, 10/15 kW,
16/25 kW y 21/35 kW, todas con
tecnologia de condensacion y quema-
dor de dos etapas, lo que permite que
el sistema se adapte a todas las
necesidades, proporcionando el mas
alto nivel de confort y facilidad de
mantenimiento.

Esta nueva caldera de condensa-
cion de gasdleo de pie incorpora los
ultimos avances tecnolégicos y la mas
moderna ingenieria alemana. La efi-
ciencia extremadamente alta y el ajus-
te preciso del rendimiento aseguran
que cada gota de gasoleo proporcione
su maximo rendimiento.

icoVIT exclusiv funciona con tecno-
logia de condensacion “real”, es decir,
con condensacion completa de los
humos de combustion. El calor de
condensacion se convierte en calor
térmico vy, por ello, casi se alcanza la
maxima eficiencia térmica fisicamen-

te posible: hasta 99 por 100 PSC 6
105 por 100 PCI.

El gran contenido de agua en el
intercambiador de calor hace mas
sencillo el adaptarse a cualquier sis-
tema hidraulico y el ventilador del
quemador permite ajustar el rendi-
miento para una maxima eficiencia. El
silenciador del ventilador integrado
asegura siempre un funcionamiento
confortable.

Instrumentos Testo actualiza la pagina weh

mentacion portatil de medicién

ha renovado su pagina web para
adaptarla a dispositivos moéviles. Des-
de principios de este mes de octubre
los usuarios ya pueden disfrutar de
esta mejora.

Ahora, al acceder a www.testo.es
desde un smartphone o una tablet, el
usuario disfrutara de una mejor expe-
riencia de uso, gracias al nuevo disefo
responsive que adapta los contenidos
de la pagina al dispositivo empleado.

Ademas, para aumentar la facili-
dad en la busqueda de producto den-
tro del amplio catalogo de instrumen-

EI conocido fabricante de instru-

tos disponibles, se han incorporado
numerosas opciones de filtrado.
Segun la gama de producto seleccio-
nada, hay diferentes filtros para que el
usuario encuentre enseguida el pro-
ducto que busca.

Arco presenta la gama Vitan

en Eurobrico

millones de valvulas instaladas en todo el mundo,

Vélvulas ARCO, lider de su sector con mas de 1.000
ha estado presente en la feria internacional del
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Zonescan Alpha, sistema permanente

te control de fugas

ana Sarrate presenta Zonescan Al-
Lpha, el unico sistema fijo de super-

vision de redes realmente automati-
co: detecta, correlaciona y ubica fugas
en cuanto ocurren; ahorra agua y costes
desde la comodidad de su oficina.

Se trata de un sistema de correla-
cion multipunto en el que el nimero
de correladores, repetidores y unida-
des Alpha (GPRS) dependeran de la
red a controlar.

A continuacion se exponen las ven-
tajas de utilizar Zonescan Alpha:

® | ocalizacion y ubicaciéon automa-
tica de las fugas de agua.

e Diseno muy robusto tanto a nivel
de hardware como de software.

e Control permanente de la red.

® Modularidad y escalabilidad: des-
de unos pocos correladores hasta mi-
les. Puede empezar usando los loggers
en el modo patrullaje o recoger & mo-
ver antes de convertirlo en un sistema
fijo y automatico.

® |nterfaz muy facil y versatil. Utili-
zamos Google Maps o StreerView.

e Total Transparencia del sistema
para poder acceder y mantener todo
su sistema.

e Sistema de auto-aprendizaje: el
software Zonescan Net esta disenado
para ser mas eficaz con el tiempo. Dis-
pondra de una base de datos histori-
cos de fugas y ruidos, incluyendo gra-
baciones de sonido, comentarios, etc.

Superiative Condens y Bluehelix Tech,
tle Cointra y Ferroli, reconocidas por la 0CU

del mes de octubre un analisis com-

parativo entre las calderas murales
de condensacion de uso doméstico
(potencias comprendidas entre 19 y 25
kW) de ocho de las principales marcas
del mercado, entre las que se encuen-
tran Ferroli y Cointra. En dicho analisis
han sido valorados nueve importantes
aspectos a tener en cuenta de cara a la
compra de este tipo de equipos: Coste
Anual, Potencia, Rendimiento tanto al
100 como al 30 por 100 de la poten-
cia, Funcionamiento en verano, Funcio-
namiento en invierno, Confort en agua
caliente, Emisiones (tanto de CO como
de NOx) y Consumo Eléctrico.

Una vez analizadas todas estas varia-
bles, las calderas de Ferroli y Cointra han
sido reconocidas como Compra Maestra
al resultar las mejores clasificadas como
media de todos los valores indicados,
pero destacan de forma especial:

e E|l ahorro econémico, tanto en
electricidad como en gas.

La OCU ha publicado en su revista

e Rendimiento al 30 por 100, que es
la forma habitual de trabajo de la caldera,
y por lo tanto principal fuente de ahorro.

e Gran confort en agua caliente
sanitaria: por rapidez y estabilizacion
de la temperatura.

® Menores emisiones de CO y NOx.

La OCU destaca especialmente el
excelente comportamiento de la Bluehelix
Tech en los modos de calefaccion y agua
caliente, sobre todo en invierno, con un
bajo consumo de luz y gas y gran estabili-
dad de temperatura en agua caliente.

Gracias a ello, se recomienda esta
caldera para aquellos hogares que
generen un uso intensivo de la misma
durante todo el ano con la garantia de
ahorro en las facturas de gas y luz.

Con respecto a la Superlative Con-
dens de Cointra, el analisis destaca
especialmente que obtiene el mejor
rendimiento en calefaccion al 30 por
100 de carga y maximo confort en tér-
minos de rapidez y estabilizacion de la
temperatura del agua caliente.

WHERE QUALITY COUNTS CHOOSE YOUR PARTNER WISELY

bricolaje celebrada entre el 28 y el 30 de septiembre en
Feria Valencia. La multinacional espanola ha presenta-
do su catalogo de valvulas, accesorios y sistemas para
instalaciones de fontaneria, gas y calefaccion, tanto
para la industria como para el mercado doméstico.

Una de las dltimas innovaciones de ARCO es el
sistema VITAQ, disefiado para mejorar la vida util de las
valvulas. El concepto “Vitaq Inside” consiste en una
valvula con un eje bola de una sola pieza, fabricado en
un material técnico, de gran resistencia que impide que
cualquier particula de cal se adhiera al eje y por tanto
facilita su funcionamiento y garantiza al 100 por 100 la
estanqueidad y una baja pérdida de carga.

Con el nuevo sistema Vitaq, ARCO soluciona dos
problemas habituales en fontaneria: la acumulacién de
cal debido a la dureza del agua o la temperatura; y el
uso esporadico de las valvulas que también favorece
que la cal se adhiera dificultando la maniobra de aper-
tura y reduciendo el caudal de agua. El nuevo sistema
VITAQ de Arco, pone fin a este tipo de deterioro y alarga
la vida de la valvula.

FABRICACION, INNOVACION Y CALIDAD
FABRICANTES DE TODO TIPO DE ARMARIOS DE REGULACION PARA GN Y GLP
ESPECIALISTAS EN SOLUCIONES PARA CONDUCCION Y REGULACION DE GAS

AALBERTS
INDUSTRIES
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Excelentes expectativas para
cllmatlzaclon V Hetmgel'aclon C&R 2017

y Refrigeracion C&R 2017, que se

celebrara entre los dias del 28 de
febrero al 3 de marzo de 2017 en los
pabellones de IFEMA, se perfila, una vez
mas, como la gran cita comercial de re-
ferencia en nuestro pais de los sectores
de aire acondicionado, calefaccion, ven-
tilacion, frio industrial y comercial.

En plena fase de comercializacion
y en visperas de celebrar una primera
adjudicacién de espacio en este mes
de octubre, la respuesta empresarial
registrada hasta la fecha ya supera la
participacion total alcanzada en su
pasada convocatoria, por lo que todo
apunta a que la feria crecera en todos
sus parametros. En esta misma linea
de previsiones positivas, hay que sefna-

I a préxima edicion de Climatizacion

ANERR vuelve a
Construtec con su
circuito de rehabilitacion
renovado

a Asociacion Nacional de Empre-
Lsas de Rehabilitacion y Reforma

(ANERR) ya present6 en Mayo de
la mano de IFEMA su Plan Estraté-
gico 2016, donde se anuncié con la
participacion de Radul Calleja, Director
de Construtec, Salén Internacional
de Materiales, Técnicas y Soluciones
Constructivas, y por parte de ANERR,
de su Presidente, Fernando Prieto, la
participacion de ANERR con su Circui-
to de Rehabilitacion, tercera edicion.

La préoxima edicion de Construtec
sera del 25 al 28 de octubre en
IFEMA, Feria de Madrid.

El Circuito ANERR de Rehabilita-
ciébn, sera un espacio singular que
destacara en la feria ya que se trata
de 700 metros cuadrados formado
por una estructura de andamios,
dejando atras el formato de stand
tradicional, que hara imprescindible al
visitante acercarse a ver “qué ocurre
alli dentro”.

El continente dara paso al conteni-
do, las Soluciones en Rehabilitacion
Eficiente que se integraran para impul-
sar y favorecer la Accesibilidad, el
Confort, la Eficiencia y el Ahorro a los
Usuarios, siempre remarcando la
importancia de la Profesionalizacion
del Sector y la Calidad de Materiales
y soluciones a implantar.

Su ubicacion, entre la zona deno-
minada La Plaza y el Foro (congreso,
jornadas) le confiere una situacion
privilegiada ya que sera de “obligado
paso” acercarse al Circuito, como
espacio abierto que se ha disenado.

En el centro de dicho espacio se
desarrollaran actividades practicas
cortas, practicas, técnico-lidicas para
que resulte interesante y formativo a
todos los visitantes, como siempre
organiza ANERR.

lar que regresan a la feria importantes
marcas del mercado que, junto a la
participacion de empresas lideres que
se mantienen fieles al Salén, configu-
rardn un escenario clave para conocer
un panorama global de las propuestas
y avances tecnolégicos de un sector
innovador y comprometido con la sos-
tenibilidad.

El Salén, que en su pasada edicion
reunié la oferta de 590 empresas, y
registr6 la asistencia de 44.693 pro-
fesionales de 65 paises, organizara,
como es habitual, un amplio programa
de conferencias y sesiones plenarias
en el marco de Foro C&R, que este
ano como novedad se desarrollara a
lo largo de los cuatro dias de feria; los
talleres dedicados a la difusion de
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mejores practicas en instalaciones —
Taller TAC, y talleres de Refrigeracion—
y el Auditorio de Aplicaciones Singula-
res. Ademas, la Galeria de Innovacion,
la iniciativa de reconocimiento al
I+D+i sectorial, destacara una selec-
cion de las propuestas de vanguardia
de entre las presentadas en la feria,
en base a los criterios de innovacion,
eficiencia energética, respeto al medio
ambiente, calidad, diseno y utilizacion
de energias renovables.

C&R se celebrara en coincidencia
con GENERA 2017, Feria Internacional
de Energia y Medio Ambiente, configu-
rando un doble encuentro con la efi-
ciencia energética y la sostenibilidad
de importante atractivo para un comun
colectivo de profesionales.

822 Conferencia
Euroconstruct
en Barcelona

| proximo dia 25 de noviem-
Ebre, Barcelona acogera la 822

Conferencia Euroconstruct, de
analisis y previsiones del sector de
la construccion, organizada por el
ITeC. La conferencia, que sera in-
augurada por el Consejero de Te-
rritorio y Sostenibilidad de la Ge-
neralitat de Cataluna, Josep Rull,
tendra lugar en el Ateneu Barce-
lonés, y en ella se presentaran:

® |as Ultimas previsiones a
medio plazo (hasta 2019) y las
conclusiones relativas al segui-
miento del sector de la construc-
cion de las 19 economias miem-
bro de la red Euroconstruct

® |os retos de la industria

® ponencias de expertos inter-
nacionales del sector

Un dia antes, el 24, tendra
lugar la cena de bienvenida, en el
Mirador del Palau de la Musica.

Las conferencias Euroconstruct
se vienen celebrando desde los
anos setenta, dos veces al ano.

En ellas se presentan las con-
clusiones del analisis sobre el esta-
do del sector de la construccion en
19 paises europeos: Austria, Bélgi-
ca, Republica Checa, Dinamarca,
Finlandia, Francia, Alemania, Hun-
gria, Irlanda, Italia, Paises Bajos,
Noruega, Polonia, Portugal, Eslova-
quia, Espana, Suecia, Suiza y Reino
Unido, junto con las previsiones a
tres anos vista desglosadas por
pais y por submercados.

PLATINUM COMPACT ECO

LA APUESTA

SEGURA

wWww.baxi.es

| La tecnologia GAS INVERTER, con un
ratio'de modulacion 1:7, ofrece un

silencioso. Su hidroblock de laton
proporciona la maxima resistencia y
robustez, que unido a su tamane

aporta elevadas prestaciones en
agua caliente.

funcienamiento mas eficiente, fiable y

compacto, permite una facil instalacion.
Gracias a la funcidon de Microacumulacién

o
o

GAS INVERTER

BAXI

LA NUEVA CLIMATIZACION



