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Durante el aino 2017 se conectaron
172.487 nueveos puntos a la red

te distribucion de g

egun recoge el informe del

mercado minorista de gas

elaborado por la CNMC el
mercado minorista de gas vol-
Vié a crecer en todos sus para-
metros durante el pasado ano
2017.

El ano 2017 se cierra con
una demanda de gas natural de
348.000 GWh, cifra que signifi-
ca un aumento del 8,4 por 100
con respecto al ano 2016. Cabe
recordar que se trata del tercer
ano de crecimiento consecutivo.

El nimero de puntos de su-
ministro aumenté en 2017, al-
canzando la cifra de 7.782.000
clientes de gas, impulsado ma-
yoritariamente por la transfor-
macion de redes de GLP cana-
lizado.

Asi, el gas natural sigue ex-
pandiendo sus redes de distri-
bucién llegando al 79 por 100
de la poblacién en Espana, con
un 31 por 100 de penetracion
en viviendas.

Durante el ano 2017 se co-
nectaron 172.487 nuevos pun-
tos a la red.

El sector gasista ha repor-
tado un volumen global de in-
versiones de 344 millones de
euros.

(Pasa a pagina 8)

La edificacion
residencial crecio
un 41 por 100

en 2017

n 2017, la licitacion publica
Ede obra civil crece un 38 por

100 (8.309 M€) y la contra-
tacion publica, por su parte, un
32 por 100 (4.755 M€) con res-
pecto al 2016, aunque, en am-
bos casos, estas cifras represen-
tan la tercera parte del volumen
de 2007 y contindan en niveles
proximos a los minimos histo-
ricos, segln ha informado esta
manana SEOPAN, Asociacion de
Empresas Constructoras y Con-
cesionarias de Infraestructuras.

Los datos agregados de las
empresas de SEOPAN, respecto
a 2016, muestran un ligero au-
mento de la actividad nacional
del 0,3 por 100 (4.296 M€),
principalmente motivado por la
subida de la edificacion residen-
cial (+41 por 100), ya que la ac-
tividad en obra civil ha seguido
cayendo (—2 por 100). Asimis-
mo, el empleo directo disminuye
un —7,2 por 100 (18.199 em-
pleos).
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Mas de 800 profesionales
dehaten el futuro del gas
natural en el transporte
en el V| Congreso Gasnam

gar la inauguracion de la sexta

edicién del congreso anual de la
Asociacion Ibérica del Gas Natural
para la Movilidad, Gasnam, que, bajo
el lema “Gas natural: ecologia inteli-
gente para la movilidad”, ha reunido a
cerca de 800 profesionales del sector
del transporte y la energia, empresas,
periodistas y representantes de las ad-
ministraciones publicas. A lo largo de
la jornada, los asistentes disfrutaron
de ponencias y mesas redondas sobre
el presente y el futuro del gas natural
como solucion sostenible y econémica
para el trasporte terrestre y maritimo.

José Ramodn Freire, presidente de
Gasnam, inauguré el congreso y des-
tac6é que “no hay ningin combustible
como el gas natural para llevar al sec-
tor del transporte la energia renovable.
El apoyo a la innovacion y desarrollo
de los fabricantes de vehiculo y de los
astilleros es clave para desarrollar una
nueva economia en torno al uso del gas
natural en el transporte”.

Tras su intervencién, Begona Criste-
to Blasco, secretaria general de Indus-
tria y de la Pequena y Mediana Empresa
del Ministerio de Economia, Industria y

(Pasa a pagina 12)
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02 el sector

La industria gasista reivimljca sl papel
protagonista en la transicion energetica

Llardén, considera que el sector

gasista esta preparado para cum-
plir un papel protagonista en la transi-
cion energética.

En su discurso ante la junta gene-
ral de accionistas, celebrada a finales
del pasado mes de marzo en Madrid,
Llardén destac6 que las prioridades
estratégicas de la compania para los
proximos anos estaran centradas en
el crecimiento sostenible, la eficiencia
operativa, una sélida posicion financie-
ra y de liquidez y una atractiva retribu-
cion al accionista.

Llardén cree que los principales
retos de futuro de la compania son
la regulacion, el desarrollo de nuevas
actividades relacionadas con el core
business del grupo, la actividad inter-
nacional y la transicion energética, que
considera “un proceso gradual pero
imparable, en el que Enagas ya esta
trabajando activamente”.

A este respecto, recordé las venta-
jas medioambientales del gas natural
y la flexibilidad de las infraestructuras
gasistas ya desarrolladas, que estan
preparadas para transportar tanto gas
natural como gases renovables (bio-
gas, hidrégeno, etc).

Por otra parte, Llardén apunt6 el pa-
pel clave que debe jugar Espana para

EI presidente de Enagas, Antonio

reforzar la seguridad de suministro
energético europeo gracias al gas na-
tural y a las interconexiones gasistas.

PAPEL DE LAS INTERCONEXIONES

El presidente de Enagas destaco el
papel de las interconexiones, que los
pasados 28 de febreroy 1y 2 de marzo
hicieron posible que el sistema gasis-
ta espanol suministrara gas natural a
Francia en un momento comprometido
en el que la demanda de gas en Europa
era muy alta, debido a la ola de frio y
el nivel de almacenamiento de gas en
el continente se encontraba en niveles
muy bajos.

Mas de 6.000 visitantes en

la Feira da Enerxia

n total de 6.235 profesionales y
U consumidores visitaron durante
sus tres dias de celebracion la
segunda edicion de la Feira da Enerxia
de Galicia, que se ha celebrado en la
Feira Internacional de Galicia ABANCA.
Entre estos asistentes, que su-
ponen un 13,3 por 100 mas que en
la pasada convocatoria y que fueron
acreditados antes de su acceso al
pabellén, se registraron visitantes de
practicamente todas las comunidades
auténomas y ademas de otros paises,
en su mayoria de Portugal, pero tam-
bién profesionales de Francia, Suiza,
Uruguay, Dinamarca y Reino Unido.
Este publico pudo ver en el area
expositivo de la feria numerosas pro-
puestas de muchas de las empresasy
entidades mas importantes del ambito
energético. Sumaron 255 firmas expo-
sitoras de 20 paises, lo que supone un
incremento de un 5,8 por 100 respeto
a la pasada edicion, las cuales estuvie-
ron representadas por 104 expositores
directos, un 11,8 por 100 mas, de Es-
pana, Portugal, Alemania y Bulgaria. De

estos expositores directos, 11 fueron
internacionales, mas del doble de em-
presas extranjeras que en 2016.

Estas empresas y entidades ocu-
paron uno de los pabellones principa-
les del recinto y una zona exterior del
mismo, siendo la superficie neta de
5.479 metros cuadrados, un 27,6 por
100 mas que en 2016, cuando habian
sido 4.294 metros cuadrados.

La feria fue inaugurada por el vi-
cepresidente de la Xunta de Galicia,
Alfonso Rueda, y por el conselleiro de
Economia, Emprego e Industria, Fran-
cisco Conde.

La feria ofreci6é un interesante pro-
grama de actividades que, conducidas
por cerca de 150 expertos, conté con
propuestas para profesionales y con-
sumidores.

86 CONFERENCIAS

Las conferencias fueron una pieza
clave. Sumaron 86 que se agruparon en
29 jornadas organizadas por destacadas
entidades, como el Instituto Enerxético
de Galicia (INEGA); Instituto Iberoame-

Por su parte, el consejero delegado
de la compaiia, Marcelino Oreja, sena-
16 el papel clave del gas natural en el
sector residencial, donde mas del 31
por 100 de las viviendas en Espana lo
utilizan, y en el industrial, que en 2017
representoé el 62 por 100 del consumo
total de gas natural en el pais.

Oreja sostuvo que “el gas natural es
el unico combustible capaz de aportar,
de una forma eficiente y sostenible,
las elevadas necesidades de potencia
térmica de determinados procesos in-
tensivos”, y explico a los accionistas la
apuesta de Enagas por la digitalizacion
y la innovacioén, “dos pilares esenciales

ricano de Ingenieros de la Energia, Es-
cuela de Ingenieria de Minas y Energia
de la Universidad de Vigo, Asociacion
Espanola de Valorizacion Energética de
lana Biomasa (AVEBIOM), Conselleria
de Cultura, Educacién e Ordenacién Uni-
versitaria, Federacion Galega de Insta-
ladores Eléctricos e Telecomunicacions
(FEGASINEL), los cldsters gallegos del
Autoconsumo y da Xeotermia (AGAEN
y ACLUXEGA) y también las empresas
Saltoki, Férroli, Repsol, Reganosa, CO2
Smart Tech y Termosun.

Estas conferencias, en las que par-
ticiparon 91 profesionales de mas de
60 entidades, profundizaron en temas
de gran interés, como las Directrices

en positivo

«El consumo de gas
natural volvio a crecer
en 2017, por tercer
ano consecutivo»

Fuente: Sedigas

en el futuro de la compania”, desta-
cando que la clave de la digitalizacion
esta en las personas y, por eso, Enagas
esta facilitando a sus profesionales la
adaptacion a este nuevo modelo, ofre-
ciéndoles formacion y haciéndoles par-
ticipes de los proyectos que se estan
desarrollando.

Por otra parte, la junta general de
accionistas aprob6 un dividendo total
por accion de 1,46 euros con cargo al
ejercicio 2017. A este respecto, Llar-
dén recordd que una de las prioridades
de la compania es ofrecer al accionista
una retribucién “atractiva y sostenible”
y reiterd el compromiso de seguir incre-
mentando el dividendo un 5 por 100
anual hasta 2020.

Asimismo, los accionistas dieron su
visto bueno a la renovacién de Llardén
y del consejero delegado, Marcelino
Oreja, como consejeros ejecutivos por
un periodo de otros cuatro anos.

Enerxéticas de Galicia 2018-2020, aho-
rro y eficiencia energética, biomasa, au-
togas, softwares de gestién energética,
aerotermia, experiencias energéticas
en paises iberoamericanos, edificios
de consumo casi nulo, sistemas de
produccion de ACS mediante energia
solar, el proyecto Core LNGas hive, se-
guridad industrial, movilidad sostenible,
autoconsumo, geotermia, tramitacio-
nes telematicas para instalaciones de
baja tension, biogas, cogeracion o hi-
bridacion, entre otros. Por otra parte, la
feria cont6 con una propuesta que tuvo
gran acogida entre el publico general,
un circuito de movilidad sostenible con
vehiculos eléctricos y hibridos.
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El sector de las instalaciones

ve el futuro con optimismo

taladores y Mantenedores, C N |,

ha reunido a diez importantes em-
presarios instaladores de diferentes
provincias espanolas, que trabajan en
areas como climatizacion, refrigeracion,
fontaneria, o electricidad, y que viven el
dia a dia de las instalaciones y hablan
a diario con el cliente final.

Estos empresarios han contestado
a algunas preguntas que desvelan las
claves de un sector en alza y en conti-
nuo cambio. A la pregunta de como cree
que el publico valora a los profesionales
de la instalacién de su sector, coinciden
todos los entrevistados en que el usua-
rio estda mejor informado y busca ante
todo garantia y seguridad. “Cada vez es
mas frecuente que el cliente cuente con
un instalador de confianza a quien le
consulta todo antes de tomar una deci-
sion”, afirma Cipriano Sanchez Acevedo,
empresario de Ciudad Real.

Ha aumentado la profesionalidad
con técnicas de trabajo mas complejas,
nuevos sistemas y maquinaria. No obs-
tante, a menudo el sector no esta bien
valorado por las malas practicas de la
economia sumergida y el uso indiscri-
minado que hacen grandes operadores
de sus bases de datos de clientes con
fines puramente comerciales.

I a Confederacion Nacional de Ins-

ESCASEZ DE PROFESIONALES
CUALIFICADOS

En cuanto a los principales proble-
mas que encuentra en su actividad, la

De izqda. a dcha.: Juan Vidal Tuduri (Menorca), Marti Barber Benejam (Menorca), Luis Gonzalez
Lledé (Alicante), Jorge Ibanez Andreu (Alicante), Ciprigano Sanchez Acevedo (Ciudad Real),

Lluis Segarra Castells (Barvelona), Raul de la Pena Aguilar (Sevilla), José Manuel Lozano Garcia
(Teruel), Luis Fernandez Oro (Asturias), Javier Cueto Martinez (Burgos)

economia sumergida que representaba
el mayor problema en el sector, cede el
puesto a la escasez de profesionales
cualificados. Los trabajos actualmen-
te requieren de una formacion técnica
mas cualificada y escasean profesiona-
les preparados lo que causa preocupa-
cion entre los empresarios.

La competencia desleal de otros
sectores ha aumentado de forma pre-
ocupante: “nos encontramos con pre-

Naturgas cambia su normbre a Nortegas y
anuncia que seguira invirtiendo para crecer

(ahora Nortegas), Alejandro Legarda,
ha protagonizado el pasado mes un
desayuno-coloquio organizado en Bilbao
por la Asociacion de Directivos y Profe-
sionales de Euskadi ADYPE, bajo el titulo
“El debate sobre el futuro de la energia”.
Para el Presidente de Naturgas Ener-
gia, este cambio de modelo energético
€es necesario para “no comprometer el
futuro de la sociedad y del medio am-
biente”. No obstante, este proceso de
transicion “debe hacerse de manera se-
gura y ordenada”, de forma que en todo
momento se pueda cubrir la demanda.
En cualquier caso, el cambio de mo-
delo debera afrontarse, y para Alejandro

EI Presidente de Naturgas Energia

Legarda, la discusion esta en cual sera
la energia de transicion durante los proxi-
mos anos. En su opinién, el gas natural,
“menos contaminante que los combus-
tibles fosiles y con un precio competiti-
vo”, sera la fuente mas relevante durante
este proceso transitorio.

Durante el posterior coloquio, mo-
derado por Txema Vazquez Eguskiza,
Presidente de ADYPE, Alejandro Legar-
da profundizé en algunas de las cues-
tiones abordadas durante la ponencia, y
anuncio el cambio de nombre de Natur-
gas Energia por Nortegas. Asimismo el
presidente mostr6 la firme voluntad de
la compania de seguir invirtiendo para
crecer en Euskadi, Asturias y Cantabria.

Félix Sanz asume el cargo de Adjunto
a la Gerencia de AEFYT

Frio y sus Tecnologias, refuerza su

equipo directivo con la incorpora-
cion de Félix Sanz del Castillo como
Adjunto a la Gerencia, cargo desde el
que se ocupara de la expansion de la
asociacion tanto a nivel interno como
externo.

Ingeniero industrial por la ETSIl de
Madrid y profesor numerario de forma-
cion profesional, Sanz se incorpora a
AEFYT tras una larga trayectoria en la
empresa multinacional Danfoss, don-
de ha asumido diferentes cargos de
responsabilidad relacionados con la
refrigeracion y el aire acondicionado.
Cuenta, ademas, con un amplio bagaje
en ensenanza de tecnologias frigorificas
en Formacion Profesional y en la UNED.

El nuevo Adjunto senald que “espero
aplicar mi experiencia en la industria de
la refrigeracion, donde he tenido estre-
cho contacto con todo tipo de opera-
dores desde una perspectiva de sector
para conseguir beneficios comunes”.

Uno los objetivos principales del nue-
vo Adjunto a la Gerencia de AEFYT es

AEFYT, Asociacion de Empresas del

profundizar en el logro de una representa-
cion lo mas real y completa de todos los
sectores y subsectores que conforman la
industria del frio —fabricantes de compo-
nentes y equipos, distribuidores e insta-
ladores, entre otros— y que todos ellos,
tengan el tamano que tengan, puedan
disfrutar de los beneficios de ser socios
de AEFYT. Se busca, de esta manera, re-
forzar el papel de AEFYT como portavoz
del sector del frio ante las administracio-
nes publicas y las diferentes entidades
internacionales, nacionales y regionales.

supuestos que se apartan de las mas
elementales normas de una buena ins-
talacion y por debajo de los estanda-
res minimos de calidad”, afirma Jorge
Ibanez Andreu, empresario de Alicante.

El sector aspira a avanzar hacia una
simplificacion administrativa como fru-
to de la liberalizaciéon de la economia,
pero cada vez se va legislando mas y
aumentando los requisitos normativos
e impuestos al sector. Cada vez hay
que dedicar mas horas a la parte ad-
ministrativa con una complejidad y una
incertidumbre mayores.

Las nuevas tecnologias constituyen
uno de los retos mas importantes a
los que tiene que hacer frente el sec-
tor. Mévil, tableta, aplicaciones, correo
electronico, programas informaticos,
plataformas webs, tramitaciones onli-
ne o certificado digital son conceptos
que ya estan integrados en nuestro dia
a dia.

INTERCAMBIOS DE
CONOCIMIENTO

A la pregunta de si cree que la for-
macion técnica de los instaladores es

suficiente para realizar correctamente
su trabajo, todos los encuestados coin-
ciden en que la formacién es el camino
hacia la excelencia, la garantia de un
futuro préspero.

A la formacion profesional teérica
existente que garantiza unos conoci-
mientos de alto nivel, se unen los inter-
cambios de conocimiento con los fabri-
cantes que marcan mucho los avances
técnicos y su uso 6ptimo. Ocho de los
diez encuestados coincidieron en la
importancia de este intercambio de
conocimientos e informacion.

Nueve de los diez encuestados, con-
sideran que el sistema de formacion
actual deberia modificarse para llegar
a una formacion mas activa, con presen-
cia y trabajo practico en el dia a dia de
las instalaciones en todas sus fases (di-
seno, ejecucion y mantenimiento). “Los
nuevos profesionales sin experiencia ca-
recen de muchos conocimientos practi-
cos que soélo se adquieren trabajando”,
afirma Luis Fernandez Oro, empresario
de Asturias. Por ello, entre las propues-
tas que hacen los entrevistados, esta
la de Juan Vidal Tuduri, empresario de
Menorca, que afirma que “los contratos
de aprendizaje con cuotas iniciales a la
Seguridad Social nula o muy bajas para
terminar de formar a los profesionales
facilitarian la incorporacion al mercado
de trabajo sin grandes costes para la
empresa instaladora”.

TRABAJO DE CALIDAD Y
FORMACION CONTINUA

Finalmente, a la pregunta de como
ve el futuro los instaladores y qué le
dirfa a un joven que quiera apostar por
la profesion, todos los entrevistados
consideran que la profesion tiene un
gran futuro y que no faltara trabajo
en los anos venideros. “Cada vez hay
mas necesidad de buenos profesiona-
les, bien sean mecanicos montadores,
técnicos de diseno o directores de las
instalaciones” afirma Jorge Ibanez An-
dreu, empresario de Alicante.

“Los jovenes deben tener claro que
la empresa instaladora es algo mas
que el instalador. Se requiere una es-
tructura empresarial para gestionar
las cada vez mayores exigencias de
la administracion y de los clientes, y
sobre todo, empezar a tener vision eu-
ropea, todo lo que hacemos viene de
Europa” finaliza Javier Cueto Martinez,
empresario de Burgos y Presidente de
la Confederacion.

Convenio entre CONAIF y FECE

Blanco Serrano y el secretario

general de la Federacion Espa-
nola de Comerciantes de Electrodo-
mésticos (FECE), José Prat Jiménez,
han firmado un convenio marco de
colaboracion a nivel nacional para
favorecer a los colectivos de am-
bas organizaciones empresariales:
instaladores y tiendas de electrodo-
mésticos, respectivamente.

Envirtud de este acuerdo CONAIF,
a través de sus asociaciones, fede-
raciones y gremios de instaladores;
ofrecera a los comerciantes asocia-
dos a FECE informacion de las em-
presas instaladoras habilitadas que
pueden instalar, en la zona que se
trate, los aparatos de calefaccion,
climatizacion y frio que ellos venden,
cuando la tienda no disponga de la
habilitacion para ello.

Segun se expone en el convenio,
FECE comunicara a sus asociados
el contenido del acuerdo con CO-
NAIF y les recomendara que, para
la instalacion de los aparatos que
venden a sus clientes, cuenten
siempre con empresas instaladoras
habilitadas. Asi, cuando el usuario
final precise de los servicios de una
empresa instaladora tras la compra
de un aparato de las citadas ca-
racteristicas, podra ser informado

EI presidente de CONAIF, Esteban

por la tienda de electrodomésticos
miembro de FECE de aquellas aso-
ciaciones de instaladores, gremios
y federaciones de asociaciones que
forman parte de CONAIF, a las que
podra dirigirse para solicitar los ser-
vicios de empresas instaladoras ha-
bilitadas que ejecuten la instalacion
del aparato adquirido.

Ademas de favorecer y potenciar
que las instalaciones sean realiza-
das por empresas instaladoras habi-
litadas, conforme a lo que establece
la legislacion sectorial vigente, el
convenio tiene otro objeto mas: faci-
litar la formacion y obtencion de las
habilitaciones precisas para la eje-
cucion de las instalaciones a aqué-
llas tiendas que lo precisen, para
lo que FECE facilitara informacion
a sus asociados sobre los centros
de formacion de las asociaciones
de CONAIF, de modo que aquellos
tengan la posibilidad de inscribirse
en los cursos de formacion inicial y
reciclaje profesional.

Por dltimo, el convenio recoge
otras areas en las que CONAIF y
FECE también podran colaborar,
como la divulgativa, u otras activida-
des como la organizacion de jorna-
das, la comunicacion de acciones y
la adquisicion de libros y programas
en condiciones ventajosas.
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Acuerdo entre CONAIF y Repsol

Blanco Serrano y el subdirector de
Ventas de Repsol Butano, Joaquin
Garrote Villar, han firmado en Madrid un
acuerdo de colaboracion en virtud del
cual Repsol Butano estrechara lazos
con la practica totalidad de asociacio-
nes provinciales de instaladores de
CONAIF y, con ello, con la mayoria de
las empresas instaladoras espanolas.
Como primer paso de esta colabo-
racién, Repsol Butano se va a incorpo-
rar como socio colaborador a las aso-
ciaciones provinciales de CONAIF de

EI presidente de CONAIF, Esteban

las que adn no lo es, lo que permitira
a la compania energética beneficiarse
de las ventajas de ostentar esta con-
sideracion, entre ellas alcanzar una
mayor visibilidad entre los instalado-
res que forman parte del colectivo de
CONAIF.

Segun el acuerdo, Repsol Butano
divulgara en las asociaciones integra-
das en CONAIF las acciones para dar
a conocer sus proyectos energéticos
al objeto de favorecer, entre otros
aspectos, la promocion de los gases
licuados del petréleo como combusti-

Aumenta la venta de materiales

te construccion

apei, lider mundial de soluciones
IVl para la industria de la construc-

cion, cerr6 el ejercicio 2017 con
una facturacion anual de 45.890.836
euros, casi cinco millones mas respec-
to el 2016.

Estos datos demuestran un claro
crecimiento en la venta de las diferen-
tes lineas de producto.

El aumento de construccion de
obra nueva en el sector de la edifica-
cion y el empuje de la rehabilitacion
de edificios, son los principales moto-
res de la evolucion positiva del sector.
A lo que hay que sumar el esfuerzo en
innovacién e investigacién realizado
por Mapei.

Actualmente la marca dispone de
18 laboratorios de I+D repartidos por
todo el mundo, que garantizan que los
mas de 340 productos y las mas de
160 soluciones industriales de la fir-
ma sean sostenibles y seguras.

Ademas, Mapei ha desarrollado
una red técnico-comercial que opera
en todo el mundo y ofrece un eficaz
Servicio de Asistencia Técnica, muy
apreciado por arquitectos, ingenieros,
contratistas y prescriptores. El sector
de la construccion esta experimen-

tando un cambio de paradigma. La
edificacion respetuosa con el entorno
es la clave de esta revolucion, que in-
corpora soluciones y técnicas innova-
doras en toda la cadena de valor del
sector.

En este sentido, el Premio Mapei
a la Arquitectura Sostenible es una
iniciativa que reconoce a los profesio-
nales que impulsan proyectos soste-
nibles y destaca las buenas practicas
que contribuyen a la evolucion de la
Construccion.

El jurado, formado por expertos
en arquitectura, un representante del
GBCe y por un representante de Mapei
Spain, debera seleccionar proyectos de
arquitectura sostenible de calidad, in-
novadores y respetuosos con el medio
ambiente.

La marca espera un crecimiento
razonable en la actividad constructora
en nuestro pais, tanto por la evolucién
del mercado, los informes coyunturales
del sector, como por las acciones que
desarrolla la marca para dar poner en
el mercado nuevos y mejores productos
y la labor constante para acompanar
al prescriptor en todas las fases de
la obra.

Arasaf se incorpora a AFEC

da en 2010, como una evolucién
de Arasaf Industrial, se ha incor-
porado a AFEC (Asociacion de Fabrican-
tes de Equipos de Climatizacién), como
Socio de Numero.
En 2006, Arasaf Industrial comenz6
a fabricar equipos de calor (generado-
res de aire caliente) para usos diver-
so0s, tales como industriales, agricolas,
ganaderos y de servicios, pero no fue
hasta 2010, cuando en una evolucion
natural de la actividad, se decidio6 crear
Arasaf Climatizacion. En ese momento
se incorpor6 personal especifico de ese
sector y se comenz6, poco a poco, con
el desarrollo de varias lineas de produc-
to, tales como evaporativos, ventilado-
res, equipos de biomasa, Unidades de
tratamiento de aire y dltimamente recu-
peradores de alta eficacia, baja silueta y

Arasaf Climatizacioén, empresa crea-

cumpliendo ERP 2018. En el ano 2013,
se dio un gran salto con el desarrollo
de las Unidades de Tratamiento de Aire
(UTAs o AHUs), con la adquisicion del
programa de calculo de UTAs, AirCalc++,
lo que supuso un gran avance, tanto
cualitativo como cuantitativo, al poder
ofrecer a sus clientes, tales como Ar-
quitecturas, Ingenierias, Constructoras
e Instaladoras, una herramienta de gran
versatilidad y calidad, y desarrollando
SuUs equipos bajo unos parametros de
gran calidad.

El grupo Arasaf cuenta con una lar-
ga experiencia en la construccion de
equipos para grandes Empresas, con
esa experiencia, con su capacidad de
fabricacion y con su equipo de profesio-
nales, desarrolla soluciones y colabora
estrechamente con sus clientes para
ofrecerles la mejor de las opciones.

ble en las instalaciones receptoras de
los usuarios finales.

Los citados proyectos energéticos
estaran abiertos a cualquier instala-
dor y empresa instaladora de gas ha-
bilitada que forme parte de CONAIF.
Se busca con ello, entre otros objeti-
vos, favorecer un mayor nivel de impli-
cacion de los instaladores y empresas
instaladoras de gas que forman parte
de CONAIF en los proyectos energéti-
cos de la compaiia, asi como su im-
plicacion en la actividad comercial de
ésta.

Termina el plazo para
instalar calentadores
atmosfeéricos

esde el pasado 14 de abril ya
no podran instalarse calenta-

dores de gas de camara de
combustion abierta y tiro natural
para la sustitucion de calentadores
de agua caliente sanitaria instanta-
neos a gas con potencia de hasta
24,4 kKW, que se encuentren en el
interior de locales habitados.

EI BOE del 13 de abril de 2013
publico el Real Decreto 238/2013,
por el que se modifican determina-
dos articulos e instrucciones técni-
cas del Reglamento de Instalacio-
nes Térmicas en los Edificios. En
su Disposicion Transitoria Unica es-
tablecia un periodo de cinco anos
desde su entrada en vigor —plazo
que terminé el 13 de abril- para
poder realizar dichas operacio-
nes de sustitucion de los citados
calentadores por otros de tipo at
mosférico. Esta prérroga de cinco
anos, concedida por el RITE a los
calentadores atmosféricos a gas
en determinados supuestos, ha
estado vigente en toda Espana ex-
cepto en la comunidad de Madrid,
donde es obligatorio que todos los
calentadores a gas sean estancos.

Convenio entre la Confederacion C N |
y AEM para impulsar el mantenimiento

de edificios

a Confederacion Nacional de Ins-
Ltaladores y Mantenedores, y la

Asociacion Espanola de Manteni-
miento, AEM, han firmado un acuerdo
para promover la presencia de sus aso-
ciados en los cursos, foros y jornadas
técnicas que organiza AEM.

AEM, al igual que la Confederacion
C N I, es una organizacion con mas de
cuarenta anos de existencia y referen-
cia en nuestro pais en el ambito del
mantenimiento industrial y de edificios.
“Ambas entidades hemos colaborado en
otras ocasiones porque son muchos los
temas comunes que nos interesan. La
practica totalidad de nuestros asociados
ademas de instalaciones nuevas hacen
mantenimiento de las mismas y AEM dis-
pone de unos cursos y jornadas de gran
nivel técnico en este ambito” manifiesta
Javier Cueto, Presidente de C N I.

El incremento de la automatizacion
de los procesos a través de la digitaliza-
cion, asi como la necesidad de alcanzar
cada vez mayores indices de eficiencia
y competitividad, hacen necesario revi-
sar los programas de los cursos y jor-
nadas técnicas dirigidos al profesional
instalador y asegurarse de que su con-
tenido se sitla en los parametros de
mayor nivel y exigencias de calidad.

El acuerdo beneficiara especial-
mente a los miembros de las Asocia-

ciones de C N | en Barcelona, Madrid,
Bilbao y alrededores, donde se con-
centran un gran ndmero de socios de-
dicados al mantenimiento industrial y
de edificios y donde se celebran gran
parte de los cursos sobre manteni-
miento que organiza AEM.

AEMYy C N | trabajaran también para
situar el mantenimiento de instalacio-
nes de edificios en la posicion ade-
cuada en la nueva normativa europea,
donde las inspecciones periddicas se
ven claramente debilitadas a favor
de la automatizacion de edificios. La
Confederacion considera que no debe
existir una exclusion entre ambas ac-
tividades. “El asesoramiento personal
del profesional instalador al realizar
la inspeccion es muy importante para
conseguir el maximo rendimiento de
la instalacion y un manejo adecuado.
LA Confederacion C N | no ve ninguna
razén para sustituir las inspecciones
periodicas por sistemas de automati-
zacion y control de edificios. Estamos
de acuerdo en que tales sistemas inci-
den en la frecuencia y el contenido de
las inspecciones pero no las eliminan.
Ademas, estos sistemas son costosos
y su instalacién debe justificarse para
no imponer cargas financieras despro-
porcionadas a los usuarios”, manifies-
ta Javier Cueto, Presidente de C N I.

El sector de instalaciones crece impulsado
por la rehabilitacion de viviendas

crecera en 2018 impulsado por

un auge de las reformas y la re-
habilitacion de la vivienda, de acuer-
do con los analistas sectoriales de
Crédito y Caucion, tras el periodo de
crisis. Las companias instaladoras
espanolas se estan reestructurando
procediendo a una integracion verti-
cal de empresas en grupo solventes
y de gran tamano que han empren-
dido un camino hacia la internacio-
nalizacion.

EI sector de las instalaciones

Aunque el sector mantiene un ele-
vado grado de competencia, las insta-
laciones presentan ciertas debilidades
derivadas de su elevada dependencia
del sector de la construccion. En este
sentido, destaca su sensibilidad a las
fluctuaciones del precio de las mate-
rias primas y el hecho de que nos en-
contramos ante un sector atomizado
con una gran presencia de microem-
presasy pymes, en el que se detectan
elevados niveles de apalancamiento y
una alta morosidad.
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duccion en los mercados de equipos
que no cumplan con los requisitos.

e Este tercer escalon afectara a
calentadores de agua a gas, calderas

y acumuladores de gas, bombas de ca-
lor de gas, calderas de combustibles
liquidos y calderas y bombas de calor
de gasoil.

Junkers explica las nuevas normativas
de producto e instalaciones termicas

en materia de normativa de pro-

ducto e instalaciones térmicas,
ya que desde el pasado 14 de abril
se ha puesto fin a los cinco anos de
la moratoria que marcé la disposicion
transitoria al Reglamento de Instalacio-
nes Térmicas en Edificios (RITE) que
afectaba a la prohibicién de instalar ca-
lentadores de agua a gas de camara
abierta, mientras que en septiembre de
este mismo ano se aplicara el tercer
escalon de eficiencia y cumplimiento
de emisiones de NOx dentro de la Di-
rectiva de Ecodiseno (ErP).

La motivacién principal de la aplica-
cion de estas normativas es la reduc-
cion del impacto medioambiental de es-
tas instalaciones, ya que las emisiones
de NOx contribuyen a la formacion de
0zono en las capas bajas de la atmésfe-
ra, a la creacion de la niebla fotoquimica
y al efecto invernadero. Ademas, son
toxicos para el ser humano y uno de los
principales causantes de la lluvia acida.

Con el objetivo de ayudar a usuarios
y profesionales a conocer en qué con-
sisten estos reglamentos, comprender
los motivos de su aplicacién y saber
cémo estos pueden afectarles, Junkers,
marca de la division Bosch Termotecnia
perteneciente al Grupo Bosch, presenta
las claves a tener en cuenta sobre estos
cambios que estan por venir.

e E| RITE, como marco normativo,
establece las condiciones basicas que
deben cumplir en nuestro pais las insta-
laciones de calefaccion, climatizacién y
agua caliente sanitaria, para conseguir un
uso racional de la energja atendiendo a la
demanda de bienestar térmico e higiene.

e En abril de 2013, el RITE esta-
blecié una disposicién transitoria Unica
con una moratoria de cinco anos que
afectaba a la prohibicion de instalar
calentadores de agua a gas de hasta

Este 2018 se presenta decisivo

70 kW de tipo B, salvo en locales que
cumplieran los requisitos de sala de
maquinas. Esta prohibicion no afecta-
ba a aparatos de tipo B3x, que toman
el aire necesario para la combustion
del local donde estan instalados, pero
desde el tubo de admision.

e Durante la moratoria, y hasta su
final el proximo 14 de abril, se ha per-
mitido realizar tres tipos de instalacio-
nes de calentadores: de tiro natural,
tiro forzado y estanco. Desde el 14 de
abril, solo se permitira la instalacion de
calentadores de tipo estanco.

® | a motivacion principal es la
seguridad, ya que la camara estanca
donde se produce la combustion inter-
na, es una camara sellada, por lo que
no permite que ningun gas procedente
de la combustidon pueda revertir hacia
el local donde se encuentra instala-
do. Ademas, no necesita ningun tipo
de ventilacién, por lo que puede ser
instalado con completa seguridad en
cualquier estancia.

® | a aplicacion del RITE convive con
las Directivas Europeas de Ecodiseno
(ErP) y Etiquetado (ELD) que entraron
en vigor el 26 de septiembre de 2015
y con las que se cambiaron las hormas
legislativas del mercado de los equipos.

e Concretamente, la Directiva de
Ecodiseno (ErP), es una normativa eu-
ropea obligatoria que define los niveles
minimos de eficiencia, las emisiones
maximas de NOx, el nivel maximo de
pérdidas térmicas en los depésitos de
a.c.s. y el nivel de ruido para bombas
de calor de climatizacién, bombas de
calor de a.c.s., termos eléctricos, cal-
deras eléctricas y cogeneracion.

® Sera a partir del 26 de septiembre
de 2018 cuando se aplique el tercer es-
calon de eficienciay las limitaciones de
emisiones maximas de NOx, impidiendo
la obtencién del marcado CE y la intro-

Jornada de puertas ahiEI_‘taS
para instaladores de Baxi

de puertas abiertas para ins-

taladores en su showroom de
Madrid, sede actual de la compania,
un espacio abierto que cuenta con
todas las novedades de la marca y
que se concibié como un punto de
encuentro para todo el sector.

La empresa lider en sistemas
eficientes para la climatizacion
compartié con los instaladores su
estrategia y nuevos retos para todo
lo que queda de 2018 y aprovechd
para hacer balance de los hitos lo-
grados y compartir experiencias.
Este ano, ademas, estando a las
puertas de una nueva directiva a
nivel europeo sobre los Edificios
de Consumo Casi Nulo que debe
ser extrapolada a Espana y que

Baxi ha celebrado una jornada

afecta a todo el sector se centré la
jornada en esta tematica. En este
sentido, Jaume Alcover, director de
Marketing, afirmaba que “desde la
compania queremos ser proacti-
vos y hacer pedagogia en el sector
y también ayudar al profesional a
transformarse”.

Desde Baxi ven la nueva norma-
tiva como una oportunidad también
para un cambio en positivo. “Espa-
na ha sido modélica en la implemen-
tacion de la normativa ErR Por ello,
insisto, nuestra posicion es siempre
la de ayudar, fomentar y apoyar a
todos los actores implicados para
acometer este cambio” Jaume Alco-
ver, ha subrayado durante el encuen-
tro en el showroom de Baxi entre la
compania y los instaladores.

Construtec 2018 crea dos nuevas areas
de eficiencia y tecnologias digitales

Construtec 2018, Saldn Internacional

de Materiales, Técnicas y Soluciones
Constructivas, que tendra lugar del
13 al 16 de noviembre préoximos, en
el Pabellon 8 de la Feria de Madrid.
El certamen se inscribe en el marco
de ePower&Building, paraguas que por
segunda vez acoge los certamenes de
IFEMA relacionados con el mundo de
la construccion: Bimexpo, Archistone,
Veteco, Matelec y Matelec Lighting.
Una convocatoria que espera reunir a
1.600 empresas expositoras —un 25
por 100 mas que en 2016-y a mas

I FEMA convoca una nueva edicion de

de 80.000 profesionales, procedentes
de un centenar de paises. Asimismo
y coincidiendo con estos salones, se
volvera a celebrar Matelec Industry, Sa-
16n Internacional de Soluciones para la
Industria y Smart Factory. Construtec
completara su oferta, en esta ocasion,
con dos nuevas areas: Construtec Zero
y Construtic.

Bajo el paraguas de ePower&Buil-
ding y con el lema “Transforming the
way we build a Green World” como leit
motiv, Construtec 2018 tendra como
ejes vertebradores la Sostenibilidad,
la Tecnologia y la Innovacion.

IMPLEMENTACION E IMPACTO
DE LAS NORMATIVAS

Ecolabelling (ELD) entraran
mercado de losequi

Directiva de Ecodiseiio (ErP)

Obligatoria en o drea de influencia
de la Unidn Europea deéfine;

+ Los niveles minimos de eficiencia
- Las emisiones maximas de NOx
- Nivel de ruido de aparatos eléctricos

El nived miximo de pérdidas térmicas en los
depdsitos die ACS

norimas legisia s dlel

a5 Ecodesign (ErP) y

i bos jpoic ¢ sraritizado

35 reguerimient

Reglamento de Instalaciones
Térmicas de Edificios(RITE)

El RITE, marca normative a nivel nacional,
cuya Oltima actualizacidn enlrd en vigor
en Abril del 2013, establece las
condiciones bisicas que deben cumplir las
Instalaciones de calefaccidn, climatizacién
y-agua caliente sanlitaria, para conseguir
un use racional de la energla atendiendo a
1a demanda de_ bignestar témico
& higiene.

Calendario de aplicacion de productos

Este calendario resume los hitos mas importantes y los dltimas
escalones pendientes para su implementacion,

ErP
Publicacian y entrada en vigor

ELD

Publicacion y entrada en vigor

ErP

obligatoriedad de cumplimiento del prirmer
escalén del requerimiento de eficiencia y
nivel sonore (solo para Bombas de Calor),
ELD

etiguetade obligatorio desde A hasta G de
los productos y su respectiva comunicacion
de la clasificacidn en los soportes de
comunicackin,

-
i RITE
El 14 de abril de 2018 se cumplen los 5 afos
de moratoria que marcd la disposicién
transitora al RITE del 2013, y por lo tanto los
aparatod de cdmara ablerta no podrdn ser
Instalados a partir de dicha fecha.

Sdlo estard permitida la instalacion de
A, calentadores de cimara estanca.

RITE

Disposician Transitoria dnica referidaa
posibilidad de segulr instalando calertadores
de gas y camara abierta {tipo B de hasta
J0kW con moratoria de 5 ahos pam su
aplicacidn.

ErP
Periodo transitono
ELD
Periodo transitorio

ErP

obligatoriedad del cumplimiento del
segundo escaldn de requititos de eficienday
nivel sonoro (solo para las Bombas de Calor,
Calderas y Cogeneradian)..

ELD

Etiquetado obligatorio de A+ aF
de los productos y hasta A+++ delos
sistemas

ErP \

Obligatoriedad del cumplimiento del tercer
escaldn de minima eficiencia (solo para
perfiles de consumo de XXL-4XL) y de los
requerimientos de NOx de 56 mg/kWH para
calentadores de agua a gas, calderas y
acumuladores a gas, asi comao calderas de
combustibles liquidos, calderas y bombas de
calor de gasdil con sus respectivos niveles de
emislones miximos.

S no se cumple, no 5& podrd obtener el
marcado CE ni venderse en & mercado.

Se establecen unos valores de minimos para
aquellos aparatos cuyo perfil de consumo en
agua callente sea XX1, 3 XLy 4XL. Eficlencia
quee ert el menor de jos casos (XXL) es de un

60% _/

DIRECTIVA ERP

DESDE EL 26 DE SEPTIEMBRE
DEBERAN CUMPLIR LOS
REQUISITOS DE EMISIONES NOX

LOS CALENTADORES ANTIGUOS DE CAMARA ABIERTA YA INSTALADOS, NO NECESITAN
SER SUSTITUIDOS, SALVO EN CASO DE REFORMA O NUEVA INSTALACION.

\\
" -
RITE
pespeeL 14 pe arn,
LOS CALENTADORES DEBERAN
SER DE CAMARA ESTANCA




Acuerdo entre Ferroli y Repsol
para impulsar la energia sostenible

Firma del convenio de colaboracion
FERROLI -REPSOL

Ferroli

rroli y Repsol han llegado a un
F:cuerdo de colaboracion para se-
guir desarrollando una politica de
especializacion en el sector residencial,
identificar oportunidades para mejorar
la eficiencia energética, llevar a cabo un
Plan de Sostenibilidad apostando por
el desarrollo y recomendacion de com-
bustibles mas sostenibles y contemplar
distintas actuaciones en comun relati-
vas a eventos, jornadas y seminarios.
El objetivo principal de Repsol en el
ambito de este acuerdo es la investiga-
cion, el desarrollo, la produccion y la co-
mercializacion de productos exclusivos
de ultima generacion adecuados para la
tecnologia de calderas mas eficientes, ob-
teniendo importantes ahorros energéticos
y cuidando el medio ambiente en el sector
residencial, con el importante apoyo de
fabricantes como Ferroli, quien recomien-
da este tipo de combustibles para sus
productos. Gracias a esta alianza, ambas
companias fomentan un consumo respon-
sable de la energia entre sus clientes.
El acuerdo fue suscrito por Alfonso
Fernandez Castro, director comercial

I B |
-—
REPrOL

de la divisién Industrial de Ferroli y por
José Manuel Hernandez Carrero, Direc-
tor de Residencial, Flotas y Agro de la
Unidad de Negocio de Ventas Directas
de Repsol.

Para Alfonso Fernandez Castro, di-
rector comercial de la division Industrial
de Ferroli, “este acuerdo supone con-
seguir generacion de calor fiable y muy
eficiente. La evolucion tecnolégica de
las calderas de condensacion Ferroli
junto con un combustible de ultima ge-
neracion como Bi Energy e+10 genera
importantes ahorros tanto a los clien-
tes como a ambas companias, a la vez
que se consigue ser muy respetuoso
con el medioambiente”.

Por su parte, José Manuel Hernan-
dez Carrero, Director de Residencial, Flo-
tas y Agro de la Unidad de Negocio de
Ventas Directas de Repsol “nos permite
abordar conjuntamente oportunidades
de mercado donde ambas entidades se
complementan en su oferta a un cliente
comun, y donde Repsol BiEnergy e+10
es el suministro 6ptimo para las calde-
ras de Ultima generacién de Ferroli”.

Bosch apoya a los profesionales
en los Encuentros Hosteltur

—
~ BOSCH

Bosch Termotecnia, division perte-
neciente al Grupo Bosch, refuerza
Su apoyo a profesionales con su parti-
cipacién en la segunda edicién de los
Encuentros Proveedores Hosteltur para
el Canal Horeca. Un encuentro en el
que Bosch ha estado a disposicion de
los mas de 50 directores de Compras
del sector hotelero, hospitalario y Hore-
ca que se han acercado estos dias al
Hotel Madrid Marriot Auditérium.
El encargado de poder atenderles cara
a cara ha sido Jesus Pozo, Jefe Nacio-
nal de Ventas de Bosch Comercial Aire
Acondicionado quien, a gracias a estas
jornadas organizadas por Proveedores
Hosteltur, ha podido escuchar de primera
mano las demandas de los profesionales
del sector, para continuar ofreciéndoles de
manera personalizada las soluciones de
calefaccion y aire acondicionado de Bosch
que mas se ajustan a sus necesidades.
Ademas de estas sesiones de
workshops orientadas a dinamizar las

EI area Comercial e Industrial de

relaciones entre proveedores y profe-
sionales, los Encuentros Proveedores
Hosteltur han celebrado también diver-
sos debates con los que poner sobre la
mesa los retos a los que se enfrentan
los diferentes sectores presentes en
esta edicion.

Para llevar a cabo estos coloquios,
se ha contado con la colaboracion de
27 expertos de las diferentes especia-
lidades y tematicas abordadas. Entre
ellos, el propio Jesus Pozo, quien ha
sido el encargado de representar a
Bosch en la Mesa Redonda sobre Efi-
ciencia Energética, moderada por el Di-
rector de Ahorro y Eficiencia Energetica
del IDAE, Pedro Antonio Prieto.

Un coloquio que Jesus Pozo ha apro-
vechado para remarcar el compromiso
de Bosch Comercial e Industrial con
la eficiencia energética y su constan-
te apuesta por la innovaciéon “Bosch
fabrica y comercializa unidades inno-
vadoras y eficientes que se adaptan a
las exigentes normativas reguladoras”
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Caja de Ingenieros incorpora la linea
te crédito ICO IDAE eficiencia energética

crédito y servicios financieros y

aseguradores, refuerza su apues-
ta por los productos y la financiacion
sostenible mediante la adhesion a la
nueva linea de crédito ICO IDAE Eficien-
cia Energética 2017-2018, exclusiva
para la Banca de Empresas.

De este modo, Caja de Ingenieros
podra financiar los proyectos de PY-
MES y grandes empresas del sector
industrial, comercial y de hosteleria,
relacionados con la eficiencia energé-
tica.

Caja de Ingenieros incorpora esta
nueva via de financiacion en linea con
el plan de accién de la Comision Eu-
ropea, presentado el pasado mes de
marzo, cuyo objetivo es potenciar el
apoyo al sistema financiero hacia una
economia baja en carbono.

La Entidad, a través de Banca
de Empresas, contribuye ademas a
la financiacion de los proyectos que
tengan como objetivo mejorar el gas-
to energético y mejorar la sostenibi-
lidad.

La linea de crédito ICO IDAE Efi-
ciencia Energética 2017-2018 conta-
ra con el aval de IDAE sobre el 50 por
100 del riesgo. De esta forma, Caja
de Ingenieros amplia su colaboracion
con las lineas de financiacién del ICO,
una alianza que se inicié en 2010.

Juanjo Llopis, director de Negocio
Bancario de Caja de Ingenieros, co-
menta que: “Uno de nuestros princi-
pales objetivos es impulsar aquellos
proyectos empresariales que contribu-
yen tanto al desarrollo econémico de
la sociedad en la que operan como a
la sostenibilidad. Esta nueva linea de

Caja de Ingenieros, cooperativa de

crédito permitira a las empresas con
proyectos de inversion en eficiencia
energética contar con unas ventajas
de financiacion mas competitivas”.

INSTRUMENTOS QUE MEJORAN
LA SOSTENIBILIDAD

Para promover la sostenibilidad
de la economia real y el retorno a lar-
go plazo, Caja de Ingenieros disena
distintos productos que incorporan
criterios medioambientales. CI Envi-
ronment ISR, Fl, es el primer fondo de
Caja Ingenieros Gestion y el primero
de Espana que tiene el objetivo de
promover, a través de la inversién en
empresas, la lucha contra el cambio
climatico.

El Grupo Caja de Ingenieros es un
grupo cooperativo de crédito y servi-
cios financieros y aseguradores es-
pecializado en la atencién a comuni-
dades profesionales y empresas, que
apuesta por un modelo propio de en-
tidad bancaria basado en la atencion
personalizada, el rigor y la transparen-
cia en la gestién y compromiso con la
sociedad.

Caja de Ingenieros ha celebrado
este 2017 su 50 Aniversario y se
encuentra en pleno desarrollo de su
ambicioso plan estratégico IMPULSA
2019, con el que espera consolidar
su posicion de referencia dentro de la
banca cooperativa nacional.

Caja de Ingenieros cuenta con una
red de 27 oficinas en Espana (9 en
Barcelona, 3 en Madrid, 2 en Sevilla, 2
en Valencia y una en Girona, Zaragoza,
Alicante, Sant Cugat del Vallés, Lleida,
Palma de Mallorca, Malaga, Tarragona,
Bilbao, Matar6 y Terrassa).

CONTAGAS

K D%

Gas Measurement Insiruments Lid

GS-700

> Equipos de deteccion portatil para gases
inflamables y toxicos

PS-200

v Aprobados y homologados por las principales compafiias de gas
en Espana. Ademads de: IEC; ATEX; CSA; MED y CE.

v/ Para proteccion (en zonas clasificadas, espacios confinados), deteccion
y reseguimiento (por perforaciones, tuberias enterradas, depdsitos)

v Alarma acustica, dptica y por vibracion.

v’ Desde 1 hasta 5 gases. Bomba de aspiracion interna. Facil manejo.

v Seleccion gas inflamable a detectar: unico equipo para metano/propano.
v Hasta 14 horas de uso. Se puede cargar por USB en tu vehiculo.

v’ Posibilidad de volcado de datos por Bluetooth y posicionamiento GPS.

v’ Recambios, accesorios y mantenimiento econdmico

40 ainos ofreciendo servicio en el sector del gas

CONTAGAS, S.A.
ventas-gas@contagas.com / Tel. +34 933 940 504
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dossier gas natural

Durante el ano 2017 se conectaron
172.487 nuevos puntos a la red
e dlstmhucmn de gas natural

(Viene de pagina 1)

GAS NATURAL FENOSA LIDERA
LA COMERCIALIZACION

Con respecto a la comercializacion,
los grupos gasistas con mayores ventas
en el conjunto del mercado son Gas Na-
tural Fenosa (39,36 por 100), Endesa
(16,73 por 100), UFG Comercializa-
dora (8,19 por 100), lberdrola (6,87
por 100), Cepsa (5,04 por 100), Axpo
(3,73 por 100), BP (3,48 por 100) y
Galp (3,03 por 100). El resto de grupos
empresariales suman en conjunto el
13,58 por 100 restante del mercado
de gas en Espana.

Comparando el ano 2017 con los
valores registrados en el ano 2016,
se observa que en términos de ven-
tas, los grupos comercializadores que
mas han aumentado su cuota son BP
(1,48 puntos porcentuales), Galp (1,39
puntos porcentuales) y Axpo (1,12 pun-
tos porcentuales); por el contrario han
visto reducida su cuota Gas Natural
Fenosa (-4,50 puntos porcentuales),
Iberdrola (-0,62 puntos porcentua-
les) y Cepsa (-0,52 puntos porcen-
tuales).

Con respecto al nimero de clientes
del mercado minorista, los cinco princi-
pales comercializadores concentran el
99,0 por 100 de los puntos de suminis-
tro, mientras que el resto de empresas
suman en total unos 77.000 clientes.

En 2017, el grupo comercializador
que mas crece es lberdrola con la cap-
tacion de casi 50.000 clientes, segui-
do de EDP con mas de 30.000 puntos
y Viesgo con 20.000, por el contrario
Gas Natural Fenosa registra una pér-
dida de 25.000 clientes y Endesa se
mantiene con muy pequena caida. Ade-
mas de los cinco grupos principales,
hay once empresas que superan los
1.000 puntos de suministro, desta-
cando el crecimiento de Fenie y Aldro,
que superan los 10.000 clientes en
2017.

Por dltimo, segun el informe el
ndimero de clientes suministrados a
precio libre es de 6.168.619, lo que
supone el 79,27 por 100 del total
de clientes de gas, mientras que los
clientes suministrados a tarifa de ul-
timo recurso son 1.613.423, lo que
representa el 20,73 por 100 del total
de clientes. En el ano 2016 el nimero
de clientes suministrados a precio libre
ha aumentado en 160.000.

LA DEMANDA INDUSTRIAL
SE DISPARA

Sedigas informa que la demanda
convencional (doméstico-comercial e
industria, incluida la demanda para
usos no energéticos) aumenté un 5,1
por 100 con respecto al 2016. Desta-
car la punta de consumo en los meses
de Agosto y Septiembre debido a las
altas temperaturas y la utilizacion del
gas para la refrigeracion en el sector
doméstico-comercial.

En este contexto, la industria con-
tinda su recuperacién econémica con
un aumento de consumo de gas de un
7,3 por 100 y ya representa el 62 por
100 del consumo de gas nacional, in-
dicador de la recuperacion econémica
del sector.

CATALUNA LIDERA EL CONSUMO
DE GAS NATURAL

Segun datos ofrecidos por Enagas,
durante el ano 2017, las comunidades
auténomas con mayores consumos de
gas natural fueron Cataluna, Andalucia
y Aragon. Entre ellas suman cerca de la
mitad del consumo total de gas natural
en Espana.

Destaca la subida generalizada del
consumo de gas en 2017 en la mayoria

Transformacion a gas natural de las redes
de propano en Villarcayo (Burgos) de Gas
Natural Castilla y Leon

de las comunidades autonomas. Este
incremento fue mas pronunciado en
La Rioja (29 por 100) y la Regioén de
Murcia (32 por 100), debido en am-
bos casos al aumento de la generacion
eléctrica con ciclo combinado.

La comunidad auténoma que vio
mas reducido su consumo de gas en
2017 fue Madrid (-3 por 100), debido
a un descenso en el sector domésti-
co-comercial y pymes, motivado por el
incremento en las temperaturas con
respecto al ano anterior. A pesar de
ser una de las comunidades auténo-
mas con mayor consumo, la demanda
de la Comunidad Valenciana también
descendi6 ligeramente por un menor
consumo de sus ciclos combinados.

13.361 KILOMETROS DE
GASODUCTOS DE TRANSPORTE

Enagas informa que a finales del
ano 2017 el Sistema Gasista contaba
con 11.369 kilémetros de gasoductos
de transporte primario y 1.992 kilome-
tros de transporte secundario lo que
hace un total de 13.361 kildmetros
de gasoducto dedicados a transporte.
Incluyendo la distribucion la red cuenta
con 85.108 kilometros de gasoductos.

Obtuvieron Actas de Puesta en
Marcha dos gasoductos de transporte
secundario:

® Yeles-Sesena: Tiene una presion
maxima de servicio de 59 bares, una
longitud de 9 kildbmetros y un diametro
de 8 pulgadas.

e Villacarrillo-Villanueva del Arzo-
bispo: Actualmente, cuenta con una
presion maxima de servicio de 49,5
bares, una longitud de 12 kilémetros y
un diametro de 8 pulgadas.

El titular de ambas infraestructuras
es Redexis Gas, S.A.

DISENANDO EL FUTURO
DEL GAS NATURAL

Como bien ha senalado Sedigas, el
ano 2018 es un ano clave para defi-
nir el futuro energético de Europa y de
Espana. La Ley de Cambio Climatico
y Transicion Energética, la estrategia
de Economia Circular y la Calidad del
Aire, son los tres ejes que marcaran
el camino.

En este entorno, Antoni Peris presi-
dente de Sedigas ha senalado que “el
gas tendra un rol protagonista en la
economia baja en carbono y un papel
clave en la transicion energética global,
en especial por la creciente inyeccion
de gas de origen renovable en su in-
fraestructura”.

CAMBIOS CORPORATIVOS

En el ambito corporativo senalar
que el grupo EDP ha cambiado durante
2017 las denominaciones sociales de
sus activos de distribucién en Espana
y mantiene tres sociedades distribui-
doras de gas natural en Espana: EDP
Espana Distribucion Gas S.A.U., pasa a
llamarse NED Espana Distribucion Gas
S.A.U. Naturgas Energia Distribucion

S.A.U., pasa a llamarse NorteGas Ener-
gia Distribucién Gas S.A.U. y Tolosa
Gas S.A., mantiene su nombre.

Recién estrenado 2018, Gas Natural
Fenosa ha lanzado Nedgia, la nueva
marca para toda su actividad de distri-
bucién de gas en Espana, e inicia una
nueva etapa enfocada en el crecimien-
to y la transformacion de su actividad
con el objetivo de aportar bienestar a
10,7 millones de usuarios (a través de
mas de 5,3 millones de puntos de su-
ministro en nuestro pais).

Tras la implementacion de la nueva
marca, las diferentes empresas que
realizan la actividad de distribucion
de gas mantendran la denominacion
territorial e histérica en las regiones
donde operan, y pasaran a llamarse Ne-
dgia Andalucia, Nedgia Aragon, Nedgia
Balears, Nedgia Castilla-La Mancha,
Nedgia Castillay Ledn, Nedgia Catalun-
ya, Nedgia Cegas, Nedgia Galicia, Ne-
dgia Madrid, Nedgia Navarra y Nedgia
Rioja.

El 80 por 100 de

los clientes de gas
natural esta en el
mercado liberalizado

| ndmero de clientes sumi-
Enistrados a precio libre en el

mercado minorista espanol
de gas natural asciende a 6,168
millones, lo que supone el 79,27
por 100 del total de clientes de
gas, mientras que los suministra-
dos a tarifa de ultimo recurso ha-
bian caido a cierre del ano 2017
a un total de 1,613 millones
(el 20,73 por 100 del total de
clientes). Con respecto a 2016,
el ndmero de clientes suminis-
trados a precio libre aumento el
ano pasado en 160.000, segun
datos del informe de Supervision
del Mercado de Gas Natural en
Espana de 2017 de la Comision
Nacional de los Mercados y la
Competencia (CNMC).

El ndmero total de clientes
de gas natural en el mercado mi-
norista crecié en 110.000 en el
pasado ejercicio, para situarse
en la cifra de 7,782 millones.

Gasnam premia las mejores practicas
para impulsar el gas natural vehicular

la cena oficial ofrecida en el

transcurso del VI Congreso de
Gasnam, se celebr6 la entrega de
los primeros Premios Gasnam, en
reconocimiento a las empresas,
instituciones y proyectos mas des-
tacados en la promocion y difusion
del gas natural como energia sos-
tenible en el transporte maritimo y
terrestre.

El presidente de Gasnam, José
Ramén Freire, fue el encargado de
hacer entrega de los galardones
en sus cuatro categorias en esta
primera edicion del premio. Estos
han sido los ganadores:

® Seat, en la categoria Proyecto
Innovador, por su trabajo en el de-
sarrollo y evaluaciéon de vehiculos
de gas natural comprimido que han
utilizado unicamente el biometano
obtenido de las aguas residuales
en la planta de Aqualia en Jerez
durante 30.000 kildmetros como
combustible. El proyecto ha de-
mostrado un paso importante en
el avance hacia la sostenibilidad y
economia circular, con vehiculos y
un combustible hecho en Espana.

® |veco, en la categoria Inicia-
tiva Empresarial, por la vision que
tiene sobre el futuro del sector,
que sitda al gas natural como el
siguiente paso hacia la sostenibili-

EI pasado 11 de abril durante

dad. Su ultimo lanzamiento, el Ive-
co Stralis NP 460, es una prueba
mas de que el gas natural repre-
senta el futuro para el transporte
sostenible y una tecnologia proba-
da para las flotas de hoy en dia.

e E| Pais, en la categoria Pre-
mio Divulgativo, por su trabajo en
la difusion del gas natural como
combustible sostenible para la mo-
vilidad, asi como de las energias
renovables y de los beneficios del
gas natural como combustible eco-
I6gico y econémico tanto para uso
particular, como para la larga dis-
tancia terrestre y maritima.

® (Gobierno Vasco, en la cate-
goria Institucional, por su fuerte
apuesta y maxima implicacion en
desarrollo de iniciativas para favore-
cer el gas natural como combustible
sostenible para la movilidad y su
apoyo a las energias renovables, asi
como a las tecnologias de proceso
y almacenamiento de gas natural.

Con esta iniciativa, Gasnam pre-
tende sensibilizar tanto al tejido em-
presarial e institucional como a la
sociedad en general, sobre la nece-
sidad de impulsar el uso del gas na-
tural vehicular como alternativa real
y econémica para el transporte tanto
terrestre como maritimo, ademas de
como una solucion ecolégica para la
movilidad en las ciudades.



CONAIF y Redexis Gas colahoran
en la promocion del gas natural

De izquierda a derecha, Ana M? Garcia (Conaif), Francisco Guzman (Conaif), José Luis Corral
(Conaif), Javier Migoya (Redexis Gas), Esteban Blanco (Conaif), José M? Ortiz (Redexis Gas),
Santiago Magallon (Conaif) y Magdalena Verdd (Conaif).

Blanco y el director de Expansion

de Redexis Gas, Javier Migoya, han
firmado un acuerdo de colaboracion
para la promocion del gas natural como
combustible por parte de aquellos ins-
taladores y empresas instaladoras que
forman parte de las asociaciones y fe-
deraciones de CONAIF.

En las comunidades auténomas en
las que Redexis Gas tiene presencia
se ofrece a las empresas instaladoras
de gas que cumplan ciertos requisitos

EI presidente de CONAIF, Esteban

la posibilidad de colaborar con ella,
adhiriéndose a la oferta publica y par-
ticipando después en la promocién y
extension de las redes de gas natural.

Para ello, Redexis Gas comunicara
a los instaladores su oferta publica por
dos vias: mediante su pagina web —www.
redexisgas.es — y también a través de
CONAIF, que la transmitira directamente
a su colectivo por medios propios.

La distribuidora ofrece, a la vez, a
las asociaciones de instaladores de
CONAIF ocuparse del apoyo administra-

Gas Natural Fenosa vende el 20 por 100
de lIa distribucion de gas en Espana

as Natural Fenosa firmé hoy el
G acuerdo para vender una partici-

pacién minoritaria del 20 por 100
en la compania Holding de Negocios
de Gas, S.A. que posee los activos de
redes de gas en Espana a un consor-
cio de inversores en infraestructuras a
largo plazo formado por Allianz Capital
Partners y Canada Pension Plan Invest-
ment Board.

Tras la aprobacion de las autori-
dades de competencia, la compania
energética completé la transaccién en
los términos acordados. Como resulta-
do, Gas Natural Fenosa recibe un total
de 1.500 millones de euros en efec-
tivo del consorcio por la participacion
del 20 por 100 vendida en Holding de
Negocios de Gas. Ademas, la transac-
cion genera reservas positivas en el

patrimonio neto de GNF por aproxima-
damente 1.000 millones de euros.

Gas Natural Fenosa mantiene una
participacion del 80 por 100 y conti-
nuara consolidando la sociedad Hol-
ding de Negocios de Gas por integra-
cion global.

El Consejo de Administracion de
la sociedad esta compuesto por siete
consejeros, de los cuales cinco son
designados por Gas Natural Fenosa y
dos designados por el consorcio.

Entre las sociedades integradas en
el Holding de Negocios de Gas figura
Nedgia SA, que engloba los activos
de distribucién de gas en Espana asi
como la participacion en las distribui-
doras regionales, superando los 5,3
millones de puntos de suministro y los
51.000 kilometros de red.

La comercializadora Podo empieza
a ofrecer gas a hogares y pymes

de electricidad renovable Podo aca-

ba de incorporar el gas natural a su
oferta de servicios en Espana (territo-
rio peninsular); y lo hace con el lanza-
miento del paquete combinado de luzy
gas, dispuesto a captar un nuevo nicho
de clientes residenciales y pymes con
su identidad diferencial de mercado:
precios reducidos, y el mejor servicio
apoyado en el uso intensivo de las tec-
nologias digitales.

El hecho de que el negocio del gas
requiera escala y un acceso competi-
tivo a la compra de materia prima ha
llevado a Podo a firmar un contrato de
suministro a largo plazo con un opera-
dor directo como es Galp.

Galp es uno de los principales ope-
radores de gas natural en la peninsula
ibérica. Este acuerdo forma parte de
una alianza estratégica mas amplia
por la que Galp ha entrado en Podo
con un 25 por 100, lo que afianza

I a comercializadora independiente

la futura colaboracién entre ambas
companias y por la que Podo seguira
explorando oportunidades de indole
comercial, en innovaciéon de produc-
tos y servicios. La gestion de Podo se
mantiene independiente, con Eugenio
Galdoén y Joaquin Coronado como te-
nedores del 75 por 100.

Segln explica Joaquin Coronado,
consejero delegado de Podo: “Ofrecer
un producto combinado de electricidad
y gas es un paso natural en nuestro
plan de negocio que nos permitira se-
guir creciendo mediante el acceso a
una mayor base de clientes potencia-
les y una oferta mas completa para dar
mas cobertura a las diferentes necesi-
dades de hogares y pymes. El acuerdo
con Galp nos permite tener un aprovi-
sionamiento de gas a largo plazo a pre-
cios muy competitivos, asi como tener
un socio permanente con el que buscar
otras oportunidades comerciales que
anadan valor a nuestros clientes”.

distribucion & comercializacion

09

Las ventas de gas natural se frenan

al inicio de 2018

Consumo de gas natural

Unidad: GWh

Enero 2018

Acumulado anual Ultimos doce meses

GWh ™ (%) GWh v (%) GWh e  Estuctura (%)
Consumo convencional 28.903 1,0 28.903 -1,0 263.894 2,8 75,8
Generacidn eléctrica 5171 208 5171 208 74106 206 213
GNL Consumo directo 1170 250 1170 250 10225 18 29
Total 35.244 86 35.204 86 348.225 6,1 100,0
Cogeneracion** 8.881 39 8.881 39 100.844 57 29,0

* Tasas de variacion con respecto al mismo periodo del afio anterior.

Fuente: Cores

** Suministros a instalaciones que disponen de sistemas de cogeneracion

“ igual que 0,0 / ™ distinto de 0,0

Cores al cierre de enero de 2018
el consumo de gas natural ha des-
cendido en su conjunto un 8,6 por 100
lastrado por el consumo convencional
y el destinado a generacion eléctrica.
Por el contrario el GNL de consumo di-
recto ha avanzado un 25 por 100 en el
primer mes del ano.
La evolucion interanual sin embar-
g0 se mantiene en crecimiento para

Segdn los datos elaborados por

todos los indicadores especialmente
en el caso del consumo para genera-
cion eléctrica que se mantiene con un
crecimiento del 20,6 por 100. El con-
sumo convencional registra un 2,8 por
100 de avance, mientras que el GNL
repunta un 1,8 por 100 anual.
Asimismo el gas suministrado a
instalaciones de cogeneracion avanza
un 5,7 por 100 en la comparativa ano-
ano, pese a un enero flojo de ventas.

tivo y la gestion documental requeridas
para que las empresas instaladoras se
adhieran a la oferta publica, asi como
de la recopilacion y entrega a Redexis
Gas de la documentacion necesaria,
facilitada por sus instaladores, para
poder solicitar un nuevo punto de su-
ministro.

Redexis Gas es una de las principa-
les compaiiias dedicada al transporte

y distribucién de gas natural, asi como
a la distribucion y comercializacion de
gas licuado del petréleo (GLP) en Espa-
na. Opera mas de 9.990 kilémetros de
redes de gas repartidas a lo largo de
Andalucia, Aragon, Baleares, Castilla-La
Mancha, Castilla y Leén, Cataluia, Co-
munidad de Madrid, Comunidad Valen-
ciana, Extremadura, Region de Murcia
y Canarias.

COMAP

SOLUTIONS FOR EFFICIENCY

FABRICACION, INNOVACION Y CALIDAD
FABRICANTES DE TODO TIPO DE ARMARIOS DE REGULACION PARA GN Y GLP
ESPECIALISTAS EN SOLUCIONES PARA CONDUCCIGN Y REGULACION DE GAS



10 bomba de calor

Bomba de calor a gas: tecnologia
eficiente y sostenihle

omo el lector conocer, la Unién Eu-
‘ ropea (UE), para luchar contra el

cambio climatico, ha establecido
una hoja de ruta cuyo objetivo es re-
ducir, de forma gradual, las emisiones
de CO..

En i)ase a ello y para frenar las con-
secuencias que el cambio climatico, y
sus efectos adversos, pueden llegar a
tener en el medio ambiente, la citada
hoja de ruta ha fijado una escala de va-
lores de reduccion de emisiones de CO,.

Entre otras iniciativas y proyectos,
para contribuir a cumplir los porcenta-
jes de esta hoja de ruta se conceden
ayudas a proyectos de emisiones en
sectores difusos, entre los que se
encuentran el sector residencial, co-
mercial e institucional, el sector trans-
porte, el sector de la agricultura y ga-
naderia, etc.

Ademas de la concesion de ayudas
hay que alcanzar un reto que va mucho
mas alla y que consiste en concienciar
a la sociedad para que apueste por la
sostenibilidad en la climatizaciéon y el
uso de tecnoldgicas limpias, donde
se enmarcan sistemas como la bom-
ba de calor, una maquina térmica que
consigue la temperatura perfecta en
cualquier tipo de local o recinto, tanto
en invierno, como en verano, pudien-
do también producir agua caliente, de
una forma sencilla, econémica y res-
petuosa con el medio ambiente.

La bomba de calor toma la energia
del entorno natural (el aire, el agua o
la tierra) y la transporta al interior de
los recintos, calentandolos. Y también
actua a la inversa, llevando el calor del
interior de los recintos hacia el exte-
rior, refrigerandolos.

Y todo ello de una forma muy efi-
ciente, ya que la bomba de calor es
capaz de transportar mas calor que
la energia que consume (ya sea gas o
electricidad).

Hay numerosos tipos, para adap-
tarse a cualquier necesidad y cual-
quier condicionante de instalacion.

En Espana la bomba de calor es
mas conocida en su version modo
refrigeracion, pero no cabe duda que
poco a poco, tanto los usuarios finales
como los profesionales del sector de la
climatizacion, se han ido familiarizando
con las bondades de estos equipos y
su utilidad durante todo el ano.

FUNCIONAMIENTO

El funcionamiento de la bomba de
calor se fundamenta en el proceso de
cambio de fase que se produce en el
ciclo frigorifico.

El proceso, en modo calefaccion,
consiste en extraer el calor de una
fuente de energia renovable (aeroter-
mia, hidrotermia o geotermia) a través
del evaporador, y transferirlo a un foco
de alta temperatura a través del con-
densador.

En modo refrigeracion el ciclo se
invierte, ya que el calor se extrae del
interior del recinto.

Sus principales componentes son:

e Evaporador: Intercambiador de
calor en el que se produce el cambio
de fase del refrigerante de liquido a
vapor, absorbiendo calor.

e Compresor: Maquina que utili-
zando un trabajo exterior, comprime
fluidos compresibles, incrementando
Su presion.

e Condensador: Intercambiador de
calor en el que se produce el cambio
de fase del refrigerante de vapor a Ii-
quido, cediendo calor.

e Valvula de expansion: Regulador
de la entrada del refrigerante liquido
al evaporador procedente del conden-
sador.

e Gracias a este proceso, estos
€equipos son capaces de proporcionar
calefaccion, refrigeracion y agua ca-
liente sanitaria (ACS).

asociacion de fabricantes
de equipos de climatizacion

(( La bomba de calor puede

transformar 1 unidad de
electricidad o gas en 3 o mas
unidades de calefaccion o

refrigeracion

El plan de promocion de la bomba
de calor continuara en 2018

cion de la Bomba de Calor ten-

dran continuidad a lo largo de
este ano, organizadas por AFEC y
con el patrocinio de 23 de sus em-
presas asociadas (Airlan, Aquatermic,
Ariston, Baxi, Carrier, Ciat, Daikin, Fri-
gicoll, Johnson Controls Hitachi, Hi-
tecsa, Junkers, Keyter, Lennox, Mit-
subishi Heavy Industries, Panasonic,
Samsung, Saunier Duval, Sedical,
Systemair, Trane, Toshiba, Vaillant y
Wolf), y con la colaboracion de diver-
s0s organismos publicos y privados.

El objetivo que se pretende alcan-
zar, ademas de difundir los beneficios
de la bomba de calor, es dar a cono-
cer la contribucion de estos equipos
a las politicas de descarbonizacion
de la Unién Europea y, por tanto, al
desarrollo energético sostenible.

Una vez mas, los representantes
de AFEC seran los encargados de
realizar dichas jornadas en diferentes
ciudades espanolas.

El pasado 23 de enero, tuvo lugar
la primera Jornada del 2018 relativa
a la Bomba de Calor, celebrada en

Las jornadas del Plan de Promo-

el Salon de Actos del COIIM (Colegio
Oficial de Ingenieros Industriales de
Madrid).

La inauguracion estuvo a cargo
de César Franco (Decano del COIIM),
quien dio la bienvenida a los mas de
60 asistentes y realiz6 una presen-
tacion de la AFEC y de los ponentes.

A lo largo de la jornada se desta-
caron las diversas acciones que se
estan llevando a cabo dentro del Plan
de Promocion, que acaba de arrancar
su tercer ano de actividad. También
se comentaron aspectos tales como
la legislacion que afecta a estos equi-
pos, mostrando como su utilizacion
contribuye a la consecucion de los ob-
jetivos de la UE relativos a la eficien-
cia, al uso de energia procedente de
fuentes renovables y a la reduccion
de las emisiones de CO.,,.

PROMOCION TAMBIEN
EN CANARIAS

Ademas, en el marco de las ac-
tividades del Plan de Promociéon de
la Bomba de Calor se han celebrado
tres jornadas dedicadas a esta tecno-

»

Prueba de su eficiencia energética
y de su contribucion a la sostenibilidad
son los diversos apoyos, que cada vez
mas instituciones, de ambito nacional
e internacional, dan a esta tecnologia,
por ejemplo:

® | a bomba de calor elegida como
Mejor Tecnologia Disponible (MTD)
para calefaccion de espacios (AGEN-
CIA INTERNACIONAL DE LA ENERGIA).

® | a bomba de calor puede trans-
formar 1 unidad de electricidad o gas
en 3 o mas unidades de calefaccion
o refrigeracion (ESTRATEGIA DE LA UE
RELATIVA A CALEFACCION Y REFRIGE-
RACION).

® | a bomba de calor elegida como
mejor sistema de calefaccion en lo
que se refiere a eficiencia energética
(GREENPEACE).

BOMBA DE CALOR A GAS

La bomba de calor a gas GHP por
sus siglas en inglés (Gas Heat Pump)
es un equipo en el que el accionamien-
to del compresor lo realiza un motor
endotérmico de combustion interna.
La ventaja fundamental de esta bom-
ba de calor reside en la posibilidad
de mejorar su rendimiento energético
gracias a la recuperacion del calor del
motor y de los gases de escape para
su utilizacién en aplicaciones de ACS.

Otra caracteristica de este tipo de
maquinas es la posibilidad de realizar
el desescarche utilizando el calor resi-
dual del motor, lo que permite dar ser-
vicio de forma continuada y conseguir
una elevada eficiencia estacional.

Pese a ser una tecnologia mas co-
nocida en Europa, en nuestro pais las
marcas mas destacadas con equipos
GHP son Absorsistem con sus bom-
bas Aisisn equipadas con motores To-
yota y la gama ECO G de Panasonic.

WWW.BOMBADECARLOR.ORG

Esta tecnologia ha iniciado su
camino de promocién de la mano la
iniciativa BOMBA DE CALOR www.bom-
badecarlor.org en el marco de AFEC y
respaldada por la Asociacion Europea
de bomba de Calor (EHPA) que ha ce-
lebrado el pasado mes de diciembre
10 millones de bombas instaladas en
el continente.

Este grupo de trabajo esta reali-
zando un importante esfuerzo por dar
a conocer esta tecnologia a través de
un completo programa que incluye
jornadas, eventos, colaboraciones,
publicaciones, normativas, asesora-
miento, etc. y que cuenta ademas
con el respaldo de 23 compaiiias fa-
bricantes.

logia, que tuvieron lugar durante los

dias 6, 7 y 8 de marzo en Las Palmas
de Gran Canaria, Lanzarote y Fuerte-
ventura respectivamente.

Estas jornadas, impartidas por

AFEC, fueron organizadas conjunta-
mente con CAFONGAS (Asociacion
Provincial de Empresarios Instalacio-

nes de Fontaneria, Calefaccion y Gas

de Las Palmas), contando asimismo
con la colaboracion de FEMEPA (Fe-
deracion Provincial de la Pequena y

Mediana Empresas del Metal y Nue-

vas Tecnologias de Las Palmas) que
estuvo representada por Kurt Engel,

Director del Area de Asociaciones y

Secretarias Técnicas.

La inauguracion de las tres jorna-

das estuvo a cargo de Jorge Velasco
Trevino, Presidente de CAFONGAS. En
el transcurso de las mismas, AFEC

realiz6 una presentacion de las acti-

vidades realizadas en el marco del ci-
tado Plan de Promocién de Bomba de
Calor, y se impartieron dos ponencias,
tituladas Contribucion de los Equipos

Bomba de Calor a las politicas de des-

carbonizacion, a cargo de Pilar Budi,

Directora General de AFEC y Aspec-

tos Tecnolégicos y Aplicaciones de la

Bomba de Calor, a cargo de Manuel
Herrero, Adjunto a la Direccion General

de AFEC.



El consumo de autogas crecio cerca
tle un 8 por 100 en 2017
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utogas, el carburante alternati-
Avo mas extendido en Espana, ya
supone un 3,4 por 100 de las
1.518.370 de toneladas de GLP (ga-
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ses licuados del petréleo) que se con-
sumen en nuestro pais, superando las
51.000 toneladas. El autogas a granel
acapar6 el 95 por 100 de las ventas

Siguen aumentando las ventas de GLP

automocion

anteniendo la tendencia que vie-
IVI ne siguiéndose en los ultimos

meses, el consumo de GLP
agudizé su descenso también al final
de 2017, para sumar en todo el ano
un consumo total de 2,26 millones de
toneladas.

Esta cifra supone un descenso del
10,0 por 100 en relacion al afio an-
terior.

Segun los datos de la Corporacion
de Reservas Estratégicas (CORES), el
consumo de GLP envasado acumulo
en 2017 un total de 849.000 tone-
ladas, con un descenso del 1,2 por
100 con respecto a lo sucedido en
2016. El consumo de GLP a granel,

Consumo de gases licuados del petroleo

sin embargo, experimenté en el con-
junto del ano un crecimiento del 3,6
por 100, para situarse en 554.000
toneladas.

El consumo de GLP de automocion
subié un 8,0 por 100, situandose en
51.000 toneladas.

En el arranque del ano, la ténica
fue similar a las de la segunda mitad
del pasado ano, ya que el consumo
de GLP cay6 un 30 por 100. Como es
habitual, destacé el crecimiento del
consumo del GLP para automocion
(con un incremento del 18,0 por 100),
mientras que el consumo descendio
en el GLP envasado (un 12,1 por 100)
y en el GLP a granel (un 5,2).

Unidad: miles de toneladas

Enero 18

Acumulado anual Ultimos doce meses

kt ™ (%)* kt ™ (%)* kt TV (%)*  Estructura (%)
Envasado 97 12,1 97 12,1 836 -5,2 385
Granel 76 -5,2 76 -52 550 -2,0 254
Automocidn (envasado y granel) 4 18,0 4 18,0 52 82 2,4
Otros** 33 -69,1 33 -69,1 731 -32,6 337
Total 211 -30,0 211 -30,0 2.168 -15,8 100,0

* Tasas de variacion con respecto al mismo periodo del afio anterior.

Fuente: Cores

** Incluye GLP distintos de los anteriores incluyendo GLP destinado a su posterior transformacion

“ igual que 0,0 / ™ distinto de 0,0

o

=
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totales del carburante. En 2017 el GLP
usado como carburante de automocion,
mas conocido como autogas, amplio

su presencia dentro del parque movil
con cerca de 9.000 nuevos vehiculos.
La adquisicion de vehiculos autogas
de fabrica se triplicé con respecto al
ano anterior gracias a mas de 4.800
matriculaciones.

En cuanto a las adaptaciones de
vehiculos usados para circular con au-
togas, se multiplicaron por cuatro con
respecto a 2016.

Para entender las razones de este
aumento hay que acudir a la expan-
sion de la red de talleres autorizados,
que ya alcanza los 800 puntos, a la
sencillez de la adaptacién y a su cos-
te, facilmente amortizable. Asi, segun
el Marco de Accion Nacional de ener-
gias alternativas en el transporte, por
las carreteras espanolas circulan alre-
dedor de 50.000 vehiculos gracias al
carburante ECO.

La clave para entender este incre-
mento esta en la extension de la red
autogas, que amplié sus puntos de
repostaje hasta rebasar las 560 esta-
ciones de servicio, asegurando el su-
ministro mas alla de las grandes ciu-
dades y las grandes infraestructuras
de transporte terrestre.

La apuesta de la Administracion
por el autogas como solucién para la
movilidad sostenible a través de pla-
nes de incentivo para la compra de
vehiculos de energias alternativas,
la categorizacion de la DGT de los
vehiculos autogas como ECO y las
ventajas fiscales y de circulaciéon en
situaciones de alta contaminacion en
numerosas localidades estimularon la
adquisicion de vehiculos autogas de
fabrica y la adaptacion de vehiculos
usados.

Las casi nulas emisiones de par-
ticulas y de NOx y las bajas emisio-
nes de CO, de los vehiculos autogas
juegan un papel clave en la mejora de
la calidad del aire, la lucha contra el
cambio climatico y la reduccion de la
contaminacion acustica. Ademas, los
vehiculos autogas generan ahorros
de hasta un 40 por 100 frente a los
combustibles tradicionales, ya que el
precio del autogas es, de media, un
50 por 100 inferior al de dichos car-
burantes.

KANE 455 + KANE 100
Analizador de combustion y

CO + CO2 ambiente

¢ Muy facil de usar.

¢ Medicién simultanea de la
combustion y del CO y CO2
ambiente.

¢ Sensor de CO2 por infrarrojos.
¢ 5 anos de vida de los sensores.

@ Comunicacion por infrarrojos
y bluetooth para impresora y
dispositivos moviles.

# Servicio de mantenimiento
exprés: rapido, econdémico,
sin sorpresas y proporciona
5 anos de garantia.

L¥; Lana Jarrate

Tel. 93 280 01 01 - www.lanasarrate.es



12 gas natural « transporte

Mas de 800 profesionales debaten
el futuro del gas natural en el transporte
en el \/| Congreso Gasnam

(Viene de pagina 1) Competitividad, se-
nalé que “el plan MOVEA ha permitido
introducir en el mercado 31 millones
de euros en ayudas para la adquisi-
cion de vehiculos de energias alterna-
tivas. Este 2018 contamos con 16,6
millones de euros en ayudas; a esto
hay que sumarle 50 millones de euros
del Ministerio de Energia en el plan de
energias alternativas. El gas natural
esta llamado a ser una energia funda-
mental hacia una movilidad basada en
la ecologia inteligente”.

El presidente de SEAT, patrocinador
oficial del Congreso, ha sido uno de
los ponentes destacados de esta sexta
edicion. Para Luca de Meo, “el GNC
no es solo una tecnologia puente, sino
una alternativa real a largo plazo. Nues-
tra apuesta es firme y por ello, SEAT
desarrollara la tecnologia GNC para el
Grupo Volkswagen”.

Durante la mesa sobre la “Vision
estratégica del gas natural en la movili-
dad”, Pierre Lahutte, presidente mundial
de la marca IVECO, afirmé: “Somos lide-
res en el mercado europeo de vehiculos
propulsados por energias alternativas, y
el Unico fabricante que ofrece una gama
completa de modelos de gas natural.
Creemos en esta tecnologia y confiamos
en el apoyo del Gobierno espanol para
la transicion energética, como ya vemos
en otros paises europeos, como ltalia
y Francia, que estan reaccionando acti-
vamente y acelerando la lucha contra la
contaminacion y el cambio climatico”.

En esta misma linea, Marcelino Ore-
ja, CEO de Enagas, destacé a Alemania
como otro pais que ya utiliza el gas
natural para el transporte masivo de
pasajeros. “El gas natural vehicular es
una fuente para incrementar la deman-
da de este combustible en Espana”,
ha senalado. Por ultimo, Adolfo Utor,
presidente de Balearia, resalté el uso
del gas natural licuado en sus buques,
“se trata de una decision estratégica
en la que llevamos trabajando desde
hace tiempo y en la que vamos a con-
tinuar en el futuro”.

APUESTA DEL GOBIERNO

Tras sus intervenciones fue el tur-
no del Secretario de Estado de Energia
de Portugal, Jorge Seguro, quien hizo
hincapié en la apuesta de su Gobier-
no por el gas natural, apoyando a las
empresas del sector y trabajando de
forma conjunta con Espana y el resto
de la Unién Europea.

A continuacion, tuvo lugar la sesion:
“Fabricantes de vehiculos y suminis-
tradores de gas natural”, moderada
por Aitor Oregi, director de Energia,
Minas y Administracién Industrial del
Gobierno Vasco, y en la que participa-
ron: Mikel Palomera, director general
de SEAT Espana; Daniel Lépez Jorda,
director general de Negocios Minoris-
tas de Energia de Gas Natural Fenosa;
Roberto San Felipe, director Comercial
de Scania Ibérica, y Luis Josep Traba-
do, director general de Enel X Iberia de
Endesa. Durante el debate se coment6
de la gran apuesta de sus companias
por la diversidad de modelos de vehi-
culos y de motores y su demanda a las
instituciones de un apoyo firme al desa-
rrollo de las infraestructuras necesarias.

Con posterioridad, Nuno Moreira,
presidente de Dourogas, presentd la
mesa “Una movilidad sostenible: desa-
fios para el sector”, que conté con la
participacion de Teresa Ribera, directora
del Instituto de Desarrollo Sostenible y
Relaciones Internacionales (IDDRI), con
sede en Paris, y Mariano Gonzalez, Co-
misionado del Gobierno de la Comuni-
dad de Madrid para el Cambio Climatico.

La mesa “Ecologia inteligente para
la calidad del aire en las ciudades”,

moderada por la secretaria general de
Gasnam, Eugenia Sillero, reuni6é a ex-
pertos en estrategias y soluciones de
movilidad y de una mejor calidad del
aire urbano, tanto para el transporte
terrestre como maritimo, como: Paz
Valiente, coordinadora de Medio Am-
biente, Sostenibilidad y Movilidad del
Ayuntamiento de Madrid; Mateu Mar-
cus, director gerente de la EMT Palma,
(Mallorca); Airam Diaz, director de Med-
Cruise, y Raul Cascajo, jefe de Politicas
Ambientales de la Autoridad Portuaria
de Valencia.

Ramon Valdivia, director de ASTIC,
ha sido el encargado de moderar la
mesa “Gas natural, la solucién soste-
nible”, donde se hablé de la apuesta
de vehiculos GNC/GNL con: Antonio
Calvo, director de Movilidad Sosteni-
ble de SEAT; José Maria Chamizo, di-
rector Desarrollo de Negocios Gas de
IVECO, y Manuel Arias, responsable de
Vehiculos de Larga Distancia en Sca-
nia Ibérica. Ademas, se completd con
una vision sobre las soluciones para
el ferrocarril a cargo de Alberto Garcia,
director general de Estrategia de Renfe.

Para finalizar, durante la tarde tuvie-
ron lugar dos sesiones de trabajo sobre
infraestructuras de gas natural terrestres
y maritimas y sobre el gas renovable.

SEGUNDA JORNADA

La presentacion de la Seccién Te-
rrestre corri6 a cargo de Javier Cachon
de Mesa, director general de evalua-
ciéon ambiental y medio natural del Mi-
nisterio de Agricultura, Pesca, Alimen-
tacion y Medio Ambiente, que asegurd
que “los combustibles mas limpios y
la mayor eficiencia en el uso de los
mismo, pueden contribuir a mejorar
la salud publica y el medio ambiente.
Construir coches ecolégicos van mas
alla y es fundamental para crear y fo-
mentar en el sector”.

La primera mesa “Impulso de la mo-
vilidad con gas natural”, fue moderada
por Marta Margarit, secretaria general
de Sedigas, y ha contado con la parti-
cipacion de: Joaquin Silvestre-Albero,
profesor titular del Departamento de

Quimica Inorganica de la Universidad
de Alicante; Alvaro Miranda, director de
innovacion y proyectos estratégicos de
la Mancomunidad Comarca de Pamplo-
na; David Fernandez, director del Con-
sorcio Europeo ECOGATE-NEDGIA del
Grupo Gas Natural Fenosa, y Pedro
Prieto, director de Ahorro y Eficiencia
Energética de IDEA.

Silvestre-Albero explicé las limitacio-
nesy los requisitos de presion y tempe-
ratura para que los motores de GNL y
GNC puedan funcionar correctamente.
“La gente se siente mucho mas segura
si usa un coche que trabaje a menos
atmdsferas y consuma menos pero tam-
bién que sea mejor en términos econo6-
micos y de diseno”, ha puntualizado.

A continuacion, se celebro la sesion
“Proyectos e innovacioén urbana: el fu-
turo es el gas natural”, presidida por
Alejandro Vesga, director de Empren-
dedores. En ella, han participado: Ale-
jandro Doblas, jefe de operaciones de
Cabify Espana; Timo Buetefisch, CEO
de Cooltra; Javier Escribano, CPO y co-
fundador de Ontruck, e lan Paterson,
cofundador & presidente de Respiro.
La principal conclusion de esta mesa
fue la necesidad de aunar esfuerzos
para conseguir tener ciudades mas
sostenibles. Ademas, se ha recalcado
el interés de los gestores de flota en
utilizar combustibles mas limpios.

Posteriormente, tuvo lugar la mesa
“Gas natural en flotas urbanas”, mo-
derada por Rafael Barbadillo, presi-
dente de Confebus. Participaron como
ponentes: Santiago Garrido, CEO de
Gas & Go; Sergio Tarrio, responsable
del departamento de |+D+i y Diseno
de Castrosua; Justo Sierra, consejero
delegado de UROVESA, y Javier Iglesias,
responsable de cuentas publicas de
EvoBus. En esta sesion, se trataron
las diferentes soluciones que se han
incorporado a vehiculos e instalaciones
terrestres como es el caso de hibridos
GNC de Mercedes o la ampliacion de
las nuevas instalaciones de la EMT.

La manana ha terminado con la ex-
posicion del paquete europeo “Clean
Mobility Package”, “GNL en larga distan-

Construccion de la primera gasinera
piblica de GNC en Castilla y Ledn

te de Comercializacion de Solucio-

nes Energéticas de Gas Natural
Servicios, Maria Francisca Rodriguez
y el consejero delegado de Paso Hon-
roso, José Pedro Luengo, han firmado
el contrato para la construccion de
la primera estacion publica de gas
natural comprimido sobre la red de
distribucion en Castilla y Leon.

La gasinera estara ubicada en la
estacion de Paso Honroso en Merca-
ledn, una localizacion de gran valor
estratégico por su importante trafico

La delegada en la zona Centro-Nor-

de mercancias, cercania al centro de
la ciudad y conexion con una de las
principales arterias de la ciudad.

El acto de presentacion estuvo
respaldado por el alcalde de Leén, An-
tonio Silvan, el concejal de Comercio y
Consumo, Pedro Llamas, el delegado
de Gran Consumo e Infraestructuras
en la zona Norte de Nedgia, empresa
distribuidora de Gas Natural Fenosa,
gracias a cuyas redes se suministra-
ra la energia a esta gasinera, Javier
de Celis y el gerente de Mercaledn,
Carlos Javier Suarez.

cia, 20 anos de experiencia en flotas” y
“Ultima Milla”. En estas mesas, se ha
subrayado el crecimiento del nimero de
usuarios y empresas que apuestan por
la tecnologia del gas natural.

El vicepresidente terrestre de Gasnam,
José Luis Pérez Souto, fue el encargado
de clausurar la seccion.

SECCION MARITIMA

“A pesar de las resistencias, hace
seis anos que el sector comenz6 a
aplicar cambios en materia energética
con el objetivo de utilizar combustibles
mas eficientes. Sin embargo, los retos
medioambientales también implican
cambios tecnolégicos y normativos y
debemos trabajar en ellos”. Con esta
declaracion inauguré la Seccion Mari-
tima, Rafael Rodriguez Valero, director
general de la Marina Mercante.

Posteriormente, Claudio Rodriguez,
vicepresidente Maritimo de Gasnam,
realiz6 una breve introduccién sobre
las mesas que se han celebrado poste-
riormente, asegurando que “el impacto
medioambiental es cada vez mas im-
portante y existe una creciente preocu-
pacion por la calidad del aire en las ciu-
dades con puertos maritimos. En esta
situacion, el GNL es la alternativa real
al combustible tradicional para el trans-
porte maritimo”. Entre los retos a los
que se enfrenta el sector se encuentran:
la necesidad de dar a conocer el GNL
entre los usuarios, transmitir mensajes
comunes sobre sus ventajas, unificar
las regulaciones, impulsar la tecnolo-
gia y promover requisitos de seguridad,
entre otros.

A continuacién, se desarrollaron
diferentes mesas y ponencias. La pri-
mera de ella, “Superando Barreras: De-
sarrollos Normativos, Retos Medioam-
bientales y Aspectos Tecnolégicos”,
estuvo moderada por Antonio Géngora,
jefe del area de intermodalidad y logis-
tica de Puertos del Estado y en ella han
participado: Javier de Juana, Technical
support office manager de Lloyd’s Re-
gister; Jorge Pinto, jefe de producciony
calidad de DNV GL, y Montserrat Espin,
responsable de maquinas, electricidad
y seguridad de Bureau Veritas.

A continuacion, tuvo lugar la sesion
“Superando Barreras: Perspectivas
de Armadores y Navieras”, moderada
por José Poblet, director general de
Cotenaval. En esta mesa, actuaron como
ponentes: Guillermo Alomar, director de
flota de Balearia; Carlos Rodriguez, direc-
tor de sistemas de gestion de Boluda;
Daniel Hernanz, jefe de inspeccion de
SASEMAR; Rafael Rolo, director técnico
de flota de Suardiaz; y Daniel Scavuzzo,
jefe comercial de Astilleros Gondan.

Posteriormente, Francisco Payri, di-
rector del Instituto de Motores Térmicos
de la Universidad Politécnica de Valencia
moderé la mesa, “Superando Barrera:
Soluciones Integrales para Propulsion y
Generacion a Gas”. En ella, participaron
como ponentes, Pablo Cantero, business
development manager de Caterpillar;
Gertu Bidegain, PDM marino de Siemens;
Fernando Marcos, director comercial de
MAN Diesel & Turbo, y Josu Goiogana,
director de ventas de Wartsila Ibérica.

La manana finaliz6 con dos mesas
sobre suministros maritimos y la inno-
vacion de la mar.

El responsable de clausurar esta
seccion fue Claudio Rodriguez, vice-
presidente maritimo de Gasnam que
ha resumido los puntos fundamentales
de la jornada.

El' VI Congreso GASNAM ha contado
con ha contado con SEAT como patro-
cinador oficial; Enagas, Endesa, Galp,
Gas Natural Fenosa, IVECO, REPSOL y
Scania Ibérica como patrocinadores,
y Bureau Veritas, DNV GL, GAS & GO,
Lloyd’s Register, Molgas, NIP S.A., Re-
dexis Gas, Renault Trucks y URO, como
colaboradores.

La Asociacion Ibérica del Gas Na-
tural para la Movilidad, Gasnam, nace
en 2013 con el objetivo de fomentar el
uso del gas natural en la movilidad, tan-
to terrestre como maritima, en todos
los sectores de la actividad econémica.
En la actualidad, cuenta con 116 aso-
ciados de Espana y Portugal.



Junkers-Bosch estrena la gama Hydronext

vas vigentes Junker-Bosch acaba

de presentar su nueva gama de
calentadores de Ultima generacion,
equipados con los Ultimos avances en
conectividad y eficiencia energética.

Asimismo, la compania ha presen-
tado su nueva imagen que abandona
el tradicional amarillo para construir
su imagen en base a una gama cro-
matica multicolor que identifica cada
una de las lineas de negocio.

Estas novedades fueron presenta-
das el pasado 13 de abril en Madrid
en un acto que contd con la interven-
cion de Vicente Gallardo, director de
Ventas de Bosch Termotecnia Espana.
Gallardo avanzé las bases del creci-
miento de la compania que espera
alcanzar una facturacién de 8.000 mi-
llones de euros en 2020.

Por su parte, Alicia Escudero, Di-
rectora de Marketing y Producto de
Bosch Termotecnia Espaina y Portugal,
realiz6 un repaso de la historia de la
marca y avanzd la nueva estrategia
que ha puesto al cliente en el centro
de atencion.

Del nuevo calentador, Escudero
quiso subrayar que: “La gama Hydro-
next de calentadores nace bajo la
estrecha colaboracion entre Junkers
y Bosch con el objetivo de liderar la
transformacién digital y ofrecer los
productos mas punteros del mercado,
que ya demandan los nuevos consu-
midores. Sélidos pilares sobre los que
acometer el cambio de normativas,
con nuevos productos disenados para
el futuro.”

En este sentido, la gran experien-
cia de Junkers y la capacidad innova-
dora de Bosch se han unido para di-
senar la nueva gama de calentadores
Hydronext de Junkers-Bosch, de ulti-
ma generacion que sale al mercado
con la gama mas amplia y con todos
los adelantos tecnolégicos deseables
para esta nueva realidad. Nuevas so-
luciones con las que satisfacer las ne-
cesidades mas exigentes de los usua-
rios y facilitarles la vida al maximo con
productos disenados para el futuro.

La nueva gama de calentadores
Junkers-Bosch, todos ellos estancos
y de bajas emisiones NOx, esta com-
puesta por el Hydronext 5600 S, que
permite un control termostatico grado
a grado de la temperatura, asi como
ahorro y eficiencia en dimensiones
compactas; el Hydronext 5700 S, es
el primer calentador del mercado con
conectividad Wifi, adaptandose asi al
mundo de la conectividad, y el Hydro-
next 6700i S es capaz de combinar
la tecnologia mas puntera con conec-
tividad wifi integrada y el disefio mas

En linea con las nuevas normati-

innovador con frente de vidrio y display
tactil a color.

Esta nueva gama de calentadores
de bajo NOx ha nacido bajo la estre-
cha colaboracion de Junkers y Bosch
en respuesta a la constante evolucion
del sector hacia la digitalizacion, la
hiper-conectividad y las soluciones
agiles e innovadoras para los hoga-
res. Calentadores de dUltima genera-
cién en los que se alnan el liderazgo
de Bosch en transformacion digital,
Smart Homes e Internet of Things, asi
como sus capacidades técnicas y de
diseno, con la amplia experiencia de
Junkers, referente del mercado tras
mas de 100 anos de historia.

Por su parte, Fernando Sanchez,
jefe de Producto de ACS de la firma
anadié que se trata de la gama mas
completa y extensa del mercado, con
soluciones para todas las necesida-
des de ACS.

POR DELANTE DE LA NORMATIVA

Los nuevos calentadores Junkers-
Bosch han sido presentados este mes
de abril, coincidiendo con el fin de la
moratoria que marcd la disposicion
transitoria al Reglamento de Instala-
ciones Térmicas en Edificios (RITE), y
que a partir de ahora solo permitira
la instalacion de calentadores de tipo
estanco en todo el ambito nacional.

Un cambio de normativa al que en
septiembre de este ano hay que su-
mar la entrada en vigor del tercer es-
calén de la Directiva sobre el diseno
ecolégico — Ecodesign (ErP), con la que
se impedira obtener el marcado CE, y
por lo tanto ponerse en el mercado,
aquellos aparatos que no lo cumplan
con los niveles minimos de eficiencia
y méaximos de emisiones de NOx.

Redexis lanza una aplicacion digital
para facilitar la lectura del gas

cion de sus usuarios la aplicacion

movil YoLeoGas Multidistribuidora,
para facilitar el proceso de lectura de
contador del gas.

Se trata de una iniciativa comparti-
da por las principales distribuidoras de
gas de Espana, Redexis Gas, Nedgia,
Madrilena Red de Gas y Nortegas,
que cada vez mas comprometidas con
una mayor eficiencia en los procesos,
apuestan por la digitalizacion y por su
firme vocacion de servicio al cliente
poniendo a disposicion de sus usua-
rios una misma aplicaciéon para facili-
tar la lectura del gas.

La nueva aplicacién permite fa-
cilitar la lectura de forma sencilla a
través del movil o tableta. El usuario
sélo tiene que registrar el nimero del
CUPS (Cédigo Unificado de Punto de
Suministro que figura en la factura
emitida por el comercializador) en la
aplicacion y hacer una foto al equipo
de medida. La APP avisa al cliente si
la foto es correcta y la envia a los sis-

Redexis Gas ha puesto a disposi-

temas informaticos de la distribuidora
correspondiente, que la procesa de
forma automatica.

Entre las opciones que ofrece la
aplicacion se encuentra la configu-
racion de notificaciones para que el
usuario reciba un aviso en el momen-
to en que debe realizar la lectura del
contador. Ademas, la APP muestra el
historico de lecturas para que el cliente
pueda llevar el control de su consumo.

La aplicacion, que esta ya disponi-
ble, puede ser utilizada por todos los
usuarios de gas canalizado de Espana
de las distribuidoras promotoras de la
aplicacion, asi como por todas las comer-
cializadoras existentes, que podran asi
recibir de forma on line la informacién de
consumo de cada punto de suministro.

Con esta aplicacion multidistribui-
dora las companias buscar ir mas alla
del mero cumplimiento normativo que
requiere poner a disposicion de los
consumidores y comercializadoras un
sistema para la comunicacion de la
lectura del contador.
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Catalogo-Tarifa 2018 de Baxi

rifa 2018, una herramienta cuyo
objetivo es facilitar su uso por par-
te de los profesionales instaladores.

El catalogo redne los lanzamientos
de este ano y toda la informacién actua-
lizada de la oferta de marca, incluyendo
nuevos productos y los nuevos precios.

Algunas de las mas destacadas
novedades son:

e Bombas de calor Platinum BC iPlus.
Incorporan un nuevo cuadro de control
con amplias capacidades de regulacion,
unidades de menor potencia para insta-
laciones con necesidades térmicas redu-
cidas, dimensiones mas compactas para
facilitar su instalacion, especialmente en
viviendas de nueva edificacion. En resu-
men, un gran conjunto de soluciones.

® |a gama de de fancoils de alta
eficiencia IMEQ, con equipos de pared,
cassette, suelo-techo y de conductos,
todos ellos disponibles en diferentes
potencias.

® | a bomba de calor mural para pro-
duccion de agua caliente BC ACS 90.

e Oferta de suelo radiante, con
nuevos paneles aislantes de distintas

B axi ha presentado su Catéalogo-Ta-

geometrias y acabados, mayor oferta
de tubos PEX y nuevos accesorios para
facilitar su instalacion.

® |a gama de Quilak de Splits do-
mésticos de aire acondicionado, un pro-
ducto con las prestaciones mas avanza-
dasy que utiliza R32 como refrigerante.

® | 0s grupos modulares GME, equi-
pos roof top con calderas Eurocondens
SGB, con posibilidad de personaliza-
cion segln las necesidades de cada
instalacion.

EGA Master Empresa del Ano
en los Premios Euskadi Avanza

Master Inaki Garmendia recibio

el galardon a la Empresa del Aho
en los Premios Euskadi Avanza de El
Correo y Banco Sabadell, en un acto
celebrado en el Museo Guggenheim
de Bilbao.

EGA Master, ubicada en el Pais
Vasco, es una empresa espanola dedi-
cada a la concepcion, diseno y fabrica-
cion de soluciones integrales dirigidas
a los campos de la seguridad y eficien-
cia, a través de instrumentos, equipos
y herramientas de alta especializacion
y tecnologia, para uso industrial. La
Marca EGA Master, ha sido elegida
como una de las 100 marcas espa-
nolas mas renombradas y valoradas a
nivel internacional y como tal, incluida
como miembro en el prestigioso Foro
de Marcas Renombradas Espanolas
junto a lideres como Zara, Barcelona

EI Presidente y fundador de EGA

FC, Banco Santander, Real Madrid CF,
Repsol o Telefénica. Asi, EGA Master
se ha convertido en la primera empre-
sa del sector en conseguir este hito.

Exes apuesta por mejorar la eficiencia
energetica en edificios

lizada en las Tecnologias de la

Informacion e Industriales, aporta
una serie de medidas que mejorar la
eficiencia energética en las instalacio-
nes térmicas de edificios que ademas
de proporcionarnos un mayor ahorro de
energia y una mejor calidad de aire nos
permitirdn mejorar nuestra calificacion
energética:

® Renovacion o sustitucion de los
sistemas de calefaccion y aire acondi-
cionado por otros mas eficientes como
los sistemas que integran calderas de
condensacion, bomba de calor, etc.

e Utilizar sistemas de medicioén y
control; la utilizacion de aparatos de
medicién y control de los sistemas de
climatizacion y ventilacion tales como,
termostatos digitales, sondas de cali-
dad de aire, valvulas o repartidores de
costes facilitaran un éptimo funciona-
miento de las instalaciones que reper-
cutira, por tanto, en una mayor eficien-
cia adaptandose en todo momento al
usuario.

e E| uso de ventilacién local. Sis-
temas que eliminen eficazmente la
humedad del aire y los olores, entre-
gando paredes secas, libres de con-
densacion y moho; que ayuden a pre-
venir enfermedades en sus ocupantes
y patologias de la vivienda por mala
ventilacion.

® Mejoras en el aislamiento de
la vivienda que producira una menor

Exes, compania espanola especia-

demanda de calefaccion y aire acondi-
cionado al evitar las pérdidas de frio y
calor de la vivienda.

e Utilizar energias renovables; el
uso de energia solar térmica para la
produccion de agua caliente sanitaria
o la utilizacion de sistemas de energia
solar fotovoltaica para la generacion
de electricidad o sistemas como la
geotermia o la aerotermia nos permi-
tiran mejorar la eficiencia de los siste-
mas de climatizacion y al mismo tiem-
po reducir las emisiones de CO.,,.

Las instalaciones térmicas (cale-
faccion y climatizacion) son las insta-
laciones que mas energia consumen
en los edificios y para minimizar los
efectos de este alto consumo en un
contexto de crisis econdmica, se exi-
ge que estas instalaciones sean cada
vez mas eficientes. Un aspecto muy
importante para conseguir un nivel
de eficiencia razonable es el conoci-
miento de los elementos de control de
estas instalaciones y esta es una de
las labores que se exige a los servi-
cios de mantenimiento y de asistencia
técnica. “En este sentido, Exes ofrece
un amplio abanico de Cursos relacio-
nados con la Climatizacion, desde los
mas avanzados, hasta los mas basi-
cos ofreciendo ademas un Centro de
Formacion Industrial Avanzado, a dis-
posicion de todos los estudiantes, en
el que realizar las préacticas” explica
José Antonio Alvarez, CEO de Exes.
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De Dietrich presenta sus nuevas
soluciones multienergia en la feria VICE 18

lider en el mercado europeo de

calefaccion, ha presentado sus
novedades y soluciones mas efi-
cientes en el certamen MCE 2018,
la gran cita mundial del sector hi-
drosanitario, la climatizacion y las
energias renovables, celebrado en
Milan los dias 13 a 16 de marzo.

En el apartado doméstico des-
taca la nueva gama de calderas
murales de gas de condensacion
de elevadas prestaciones Evodens
AMC, con potencias desde 10 hasta
35 kW, robusto cuerpo de fundicion
de aluminio-silicio y una estética de
diseno premium.

También en el segmento domés-
tico se presento la renovada gama
de bombas de calor aire/agua HPI-S
con nueva estética y una avanzada
regulacion, asi como los modelos
Alezio S V200, para produccion de
agua caliente sanitaria por acumula-
cion y calefaccion/refrigeracion: una
solucion en columna, de dimensio-
nes compactas (1600x748x1250
mm) y conexiones superiores.

EI fabricante De Dietrich, marca

En el apartado de soluciones
de media potencia se presento la
gama de calderas de gasédleo de
condensacion Modulens O Pro con
potencias desde 45 a 120 kW y mo-
dulacion del 59 al 100 por 100, asi
como los modelos C 240y C140 de
pie de gas de condensacion desde
45 hasta 300 kW con cuerpo de fun-
dicion de aluminio-silicio.

Todas las gamas se complemen-
tan con la nueva regulacion Diema-
tic Evolution, que permite la gestion
de hasta tres circuitos con valvula
mezcladora y un circuito de ACS por
acumulacion, asi como la regulacion
de sistemas de mudltiples calderas
en cascada. La avanzada regulacion
incluye un display en color de gran-
des dimensiones a través del cual es
posible el acceso de manera intuitiva
a todos los parametros y ajustes de
caldera e instalacion y es compatible
con las unidades ambiente interacti-
vas Smart TC° con conectividad total
que permiten al usuario el acceso y
la gestion remota de la instalacion
a través de smartphone, PC o tablet.

Arco celebra su 45 aniversario

redne en Valencia a toda la red de

ventas de Valvulas Arco, ha incor-
porado este ano un componente con-
memorativo puesto que ha marcado el
inicio de la celebracion del 45 aniversa-
rio de la compania. Jose Maria Ferrer,
presidente de Arco, recibié al equipo
comercial con un emotivo discurso en
el que repasd brevemente la historia
de la firma y puso el acento en la ca-
pacidad innovadora como clave de su
éxito internacional.

El fundador de Arco agradecio6 a to-
dos los asistente su implicacién con
los valores de la firma destacando que
el lema “Comprometidos contigo” de-
fine el caracter de Arco: “En una em-
presa tan innovadora como la nuestra,

I a convencion anual, que cada ano

i |

hay algo que se ha mantenido inaltera-
ble desde 197 3: nuestro compromiso:
compromiso con la calidad, con el di-
seno, con el cliente, compromiso por
supuesto con nuestros empleados”.
Asimismo, alabé la capacidad de adap-
tacion del equipo humano de Arco que
ha incorporado herramientas como el
nuevo CRM con excelentes resultados.

Durante su intervencion Miguel
San Martin, director general de Arco
compartio con la fuerza de ventas el
crecimiento obtenido en 2017, basa-
do en una estrategia comercial dirigida
al afianzamiento de nuevos canales y
estrategias de venta al tiempo que se
ha consolidado el canal tradicional de
distribucion en el que se sitia como
lider indiscutible.

Viessmann refuerza su Servicio Tecnico
e inaugura nuevas oficinas SAT0 en Madrid

do 19 de abril las nuevas ofici-

nas SATO de Vietec, el Servicio
de Asistencia Técnica Oficial de Viess-
mann para caldera mural en Madrid.
Las nuevas instalaciones —localizadas
en la calle Berrocal nimero 5, 28021
de Madrid— disponen de una superficie
total de 305 metros cuadrados y han
requerido una inversién de 637.000 eu-
ros, concentrando todas las actividades
de Oficina, Showroom, Servicio Técnico,

Viessmann ha inaugurado el pasa-

Sala de Formacion, venta de repuestos
y el nuevo Laboratorio de Calibracion
y Metrologia acreditado por la Entidad
Nacional de Acreditacion (ENAC), que
dispone de todos los servicios de cali-
bracién y reparacion de equipos como
analizadores de gases, manémetros,
termémetros y explosimetros.

Este nuevo Centro de Servicio de
Post Venta refuerza la proximidad con
todos los clientes y permite ofrecer
mayor calidad y rapidez de respuesta.

Danfoss lanza un termostato
para radiador inteligente

anfoss Eco proporciona un con-
Dtrol total de la calefaccion por ra-

diador de su hogar via Bluetooth
siendo la solucion auténoma perfecta
para quienes residen en un piso pe-
queno o en una casa. Danfoss Link
por su parte, es una solucion completa
de calefacciéon inteligente que ofrece
un control total de la calefaccion en
el hogar, incluyendo radiadores y sue-
lo radiante (eléctrico o hidrénico), en
cualquier momento y en cualquier lugar.
El sistema se comunica mediante Wi-

Fi y permite ajustar la temperatura de
cada habitacion ademas de programar
la calefaccion en funciéon de las necesi-
dades diarias a través de la aplicacion
Danfoss para moviles.

Las soluciones de calefaccion inte-
ligente Danfoss Eco y Link se basan
en la misma filosofia: ambas son fa-
ciles de instalar, manejar y usar tanto
para profesionales como para usuarios
finales, ademas de ahorrar energia y
aumentar el confort de manera fiable
y segura.

Todas las soluciones Danfoss
Smart Heating estan hechas para faci-
litar la transicion a la calefaccion inte-
ligente. Se instalan y configuran facil-
mente con una guia paso a paso y son
compatibles con el 90 por 100 de las
valvulas de radiadores. Una vez insta-
ladas se pueden controlar y programar
en funcion de las necesidades diarias
a través de la aplicacion Danfoss para
moéviles, de manejo sencillo.

Ferroli presenta sus novedades
te producto en el Wanda Metropolitano

us novedades de producto, y por

ello ha elegido un lugar emblemati-

€co muy en boca de muchos madrilenos

por su reciente inauguracion, el Estadio
Wanda Metropolitano.

El jueves 22 de marzo, Ferroli sal-
taba al campo con sus productos es-
trella de esta temporada: su amplia
gama de aerotermia y la nueva caldera
de condensacion Bluehelix Tech RRT.

En esta ocasion, los aficionados
eran instaladores y distribuidores del
area comercial Centro de Ferroli, que
recibieron la bienvenida de la Jornada
por el Jefe Regional de dicha zona,
Rodolfo Pérez. A continuacién, Aurelio
Lanchas, Jefe de Producto de calefac-
cion, present6 la nueva caldera Blue-
helix Tech RRT destacando sus princi-
pales funcionalidades y ventajas. Por
su parte, Javier Henche, hizo hincapié
en la nueva gama de aerotermia de Fe-
rroli recalcando la importancia de su
utilizacién para colaborar en el consu-
mo de la energia sostenible.

La presentacion, que finalizé de la
mano del director nacional de ventas,
Benito Cantalejo y el Area Manager
West Europe, Victor Gomez, se resu-

Ferroli apuesta fuerte este 2018 por
s

me en buenos tiempos para Ferroli
y su continua apuesta por nuestros
clientes. Como broche final, se dio
paso a una sorpresa para los asis-
tentes: el tour por el estadio seguido
de un céctel-networking en el que se
intercambiaron impresiones en un am-
biente mas distendido.

En la jornada del dia siguiente,
Barcelona fue la elegida para albergar
el evento de Ferroli en el Hotel Plaza
Catalonia contando en esta ocasion
con la presencia del Mago More quien
desarrollé su interesante conferencia
“El poder positivo del cambio” que fue
valorada muy positivamente por los
asistentes por su caracter didactico
y lddico. En esta ocasion, también se
finalizé con un gran céctel en el res-
taurante del hotel.

ista publica una Guia Practica sohre
la Propuesta de Proyecto de Real Decreto
e Contadores de Galefaccion

" sta, compaiia especializada en servi-
cios de medicion y liquidacion individual
de consumos de energia y agua, ha

creado una Guia Practica para entender

las consecuencias derivadas de la publi-
cacion de la Propuesta de Real Decreto
por el que se regula la contabilizacion de
consumos individuales de calefaccion.
La Guia, destinada al usuario final,
cuenta con informacion clara y sencilla
para que los ciudadanos puedan enten-
der esta Propuesta. Con la entrada en
vigor de este borrador, todos los edificios
que no resulten exentos de la obligacion
deberan instalar contadores de calorias

y, en caso de que eso no sea técnica-

mente viable (cuando la distribucion de la

calefaccion sea por columnas), repartido-
res de costes. Todos los contadores de
calefaccion o repartidores de costes ins-
talados deberan ser de lectura remota.

La fecha limite de instalacién varia
en funcién de en qué zona climatica
esté el edificio, y si el edificio tiene mas

0 menos de 70 viviendas. Ademas,

habra multas y estas seran de entre

1.000y 10.000 euros si no se cumple
con la obligacién, siendo las comunida-

des auténomas las responsables de
inspeccionar y multar, en su caso.

Gracias a la Guia Practica publica-
da por ista es posible conocer, entre
otros aspectos, si existe obligatoriedad
para instalar repartidores de costes.
Ademas, el documento elaborado por
la compania, también da respuesta a
otras posibles preguntas que puedan
plantearse los afectados por la regu-
lacion de la contabilizaciéon de consu-
mos individuales de calefaccién como
la obligatoriedad de instalacion de val-
vulas termostaticas, las fechas previs-
tas para todo el proceso o las posibles
sanciones para aquellos que incumplan
con lo establecido en el Real Decreto,
una vez que sea aprobado.



Las Jornadas Técnicas de GENERA 2018
analizaran la transicion a un modelo

energetico sostenible

maran este ano el programa de

Jornadas Técnicas de GENERA
2018, Feria Internacional de Energia y
Medioambiente, que, organizada por IFE-
MA se celebrara los préximos del 13 al
15 de junio. Un espacio para el debate y
el andlisis de los temas mas candentes
de la actualidad sectorial, que una vez
mas, servira de punto de encuentro de
empresas, profesionales, representan-
tes de las administraciones publicas y
de las asociaciones vinculadas al mun-
do de las energias renovables, la efi-
ciencia energética y el medioambiente.

Eficiencia energética en entornos
urbanos para mitigar el cambio clima-
tico, autoconsumo en la red, edificios
de consumo casi cero, soluciones para
la descarbonizacion de los paises se-
ran, entre otras, algunas de las cues-
tiones que abordaran estas ponencias
especialmente centradas en mostrar
los nuevos retos y oportunidades en
el desarrollo del sector.

En este contexto, se hablara de “El
nuevo modelo de sociedad ante la tran-
sicién energética. Una oportunidad para
el sector edlico y el nuevo concepto de
ciudad y movilidad”, en una jornada que
organizan la Asociacion Empresarial E6-
lica (AEE) y la Asociacion de Productores
de Energias Renovables (APPA).

Ademas de esa conferencia, APPA
desarrollara sesiones de diferente in-
dole que abordara temas como “Geo-
termia somera en entornos urbanos”,
junto a ICOG (llustre Colegio Oficial
de Gedlogos); “Biomasa: energia fir-
me para la Transicion Energética”, en
colaboracion con la Unién por la Bio-
masa Proyecto Interreg Biomasstep, y
“La industria nacional ante el reto de
la energia marina”.

De la mano de la Plataforma para el
Impulso de la Generacion Distribuida y
el Autoconsumo Energético Proyecto
Europeo iDistributedPV, APPA organizara
una sesion sobre autoconsumo, titulada
“Integracion del autoconsumo en lared”.
Por su parte, UNEF (Unién Espanola Foto-
voltaica) presentara “Casos de éxito de
Autoconsumo fotovoltaico” y celebrara
otra jornada sobre los avances en “La
digitalizacion en el sector fotovoltaico”.

De “La eficiencia energética en en-
tornos urbanos como herramienta para
mitigar el cambio climatico” se tratara
en una de las sesiones organizadas
por CIEMAT (Centro de Investigaciones
Energéticas, Medioambientales y Tec-
nolégicas). “Concentracion solar: situa-
cion y potencial térmico y eléctrico” es
el titulo de la otra conferencia en la que
participa CIEMAT, en este caso junto a
SOLAR CONCENTRA.

La tendencia hacia la construccion de
edificios de consumo casi cero sera otro
de los temas a tratar este ano en GENE-
RA, en X Congreso Energia Solar Térmica
que organiza la Asociacién Solar de la
Industria Térmica (ASIT) en el marco de

l |n total de 21 sesiones confor-

la feria. Haciendo hincapié en la misma
cuestion, la Asociacion de Empresas de
Energia Energética (A3e) junto a ASHRAE
Spain Chapter, presentaran la conferen-
cia “Edificios de Energia Casi Nula”.

Por otro lado, seran tres las con-
ferencias que tengan como hilo con-
ductor la descarbonizacién del entorno.
Con el titulo de “Hacia una economia
baja en carbono gracias a la mejora
de la eficiencia energética” el Instituto
para la Diversificacion y Ahorro de la
Energia (IDAE) ahonda en el tema. La
Oficina Espanola de Cambio Climatico
(OECC) también aborda la cuestion
en su sesién “Herramientas para la
descarbonizacion de la economia es-
panola”. Por ultimo, la Asociacién Es-
panola del Hidrégeno (AeH2) junto a la
Plataforma Tecnolégica Espanola del
Hidrégeno y de las Pilas de Combus-
tible (PTE HPC) presentaran “Energias
renovables e hidrégeno: una solucion
para la descarbonizacion de Europa”.

El ambito de la eficiencia energética
ha sufrido numerosos cambios en su
legislacion, un asunto que también se
abordara en esta edicion de GENERA.
Precisamente “Cambios normativos en
la contratacion de Eficiencia Energéti-
ca” es el titulo de la sesién que ha
organizado A3e en colaboracién con la
Asociacion de Empresas de Manteni-
miento Integral y Servicios Energeticos
(AMI), la Asociacion Técnica Espanola
de Climatizacion y Refrigeracion (ATE-
CYR) y la Asociacion de Empresas de
Redes de Calor y Frio (ADHAC).

En ese contexto legjslativo se inscri-
be, ademas, la conferencia “Eficiencia
energética en las Comunidades Auto-
nomas. Analisis de la aplicacion del RD
56/2016 y nueva ley de contratos del
sector publico” que llevara a cabo A3e.
En la misma linea, la Asociacion de Em-
presas de Servicios Energéticos (ANESE)
organizara una mesa redonda para ha-
blar sobre “El modelo de contratacion de
rendimiento energético en el marco de la
nueva Ley de Contratacion Publica y en
conformidad con el tratamiento de deu-
da de Eurostat”. Y sobre financiacion de
proyectos de energia sostenible, ANESE
desarrollara una sesion en la que presen-
tara la herramienta ENERINTOOL.

Sin duda, de interés para el sector
sera también la conferencia “La coge-
neracion: Tecnologia para el nuevo mix
energético” dirigida por la Asociacion
Espanola para la Promocion de la Co-
generacion (COGEN) y la Asociacion
Espanola de Cogeneracion (ACOGEN).
No menos relevante es la sesion ti-
tulada “Paises clave en el Desarrollo
Iberoamericano: EE.RR.2025" llevada
a cabo por la Camara lIberoameriana
de Espana, de Comercio, Industria,
Transporte, Energia y Minas. A ellas se
suman , la conferencia organizada por
ASIT en la que se hara un repaso de
la “Evolucion del uso de Energia Reno-
vable en los equipos de climatizacion”.
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El mayor evento del sector gasista tendra
lugar en Madrid del 22 al 23 de mayo
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Este afio, la Reunion Anual J

LA CITA FRENTE AL
CAMBIO CLIMATICO

2018

tendra lugar el mayor evento del
sector gasista espanol, que este
2018 deja atras su nombre tradicional
para dar paso a una nueva etapa y a
unos nuevos retos. De este modo, la
Reunion Anual de Sedigas del pasado

Los proximos 22 y 23 de mayo

Sedigas evoluciona en

ren c::AMMd d, el

limatico que

DATE

se convierte ahora en La Cita frente al
Cambio Climatico 2018. En esta pri-
mera edicion, el Colegio Oficial de Ar-
quitectos de Madrid sera el encargado
de acoger al sector gasista, en este
importante evento organizado por Se-
digas, la Asociacién Espanola del Gas.

Aranjuez sede del proximo congreso

de Amascal

£ D istribuimos tu futuro” es el slo-

gan del Congreso que Asocia-

cion de Mayoristas de Sanea-
miento, Calefaccion, Fontaneria, Gas,
Aire Acondicionado y Afines. AMASCAL
celebrara el proximo 24 y 25 de mayo en
Aranjuez. EL Hotel Occidental y el Casino,
nos serviran de marco a este encuentro.

El futuro es el tema sobre el que
giraran las ponencias de este Congre-
S0, que reunira a toda la distribucién
nacional.

David Juan, presidente de la asocia-
cion sera el encargado de la apertura,
con un breve repaso a la actividad y
servicios de Amascal.
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16 medio ambiente

H gas renovable favorece la
tescarbonizacion y la economia circular

medioambiental es neutro, refor-

zara la capacidad para cumplir
los objetivos de descarbonizacién e
impulsara la economia circular, segun
se sefnal6 en el primer Foro Tecnologi-
co sobre el Gas Renovable, celebrado
recientemente en Madrid.

Asimismo, el impulso al gas renova-
ble favorece el desarrollo en entornos
rurales ya que se basa fundamental-
mente en la explotacion de recursos
agroalimentarios y promueve la coope-
racion local de los diversos agentes
implicados (agricultores, ganaderos,
empresas energéticas, ingenierias,
administraciones publicas locales,
tecnélogos, etc.).

EI gas renovable, cuyo impacto

(( Es primordial planificar
las adaptaciones necesarias en
la infraestructura gasista para
aprovechar todo el potencial
de esta energia

Antoni Peris, director general de Negocios
Regulados de Gas Natural Fenosa

Durante la celebracién del foro,
veinte reconocidos expertos del
sector, analizaron la actual situa-
cion de esta energia en Espana,
asi como las bases para el dise-
no de un programa de actuaciones
que impulsen en el medio plazo
el gas renovable como energia
sostenible. El grupo de expertos
presentd una propuesta de me-
didas efectivas para impulsar el
desarrollo del gas renovable en
Espana, fruto de las conclusiones
de cada una de las intervenciones
del | Foro Tecnolégico de debate.

Antoni Peris, director general de
Negocios Regulados de Gas Na-
tural Fenosa, senala que “el gas
renovable juega un papel esencial
en la transicion energética a la que
ya asistimos.

Es primordial planificar las
adaptaciones necesarias en la in-
fraestructura gasista del pais en
los préximos anos para aprovechar
todo el potencial de esta energia.

Potenciar la red de gas como
receptora de energia renovable
es una opcion sostenible y eco-
nomicamente competitiva para
potenciar un sistema energético
descarbonizado”.

Los expertos senalaron que el
gas natural renovable aporta bene-
ficios medioambientales, ya que es
una energia baja en emisiones de
GEI (gas de efecto invernadero).

Su produccion contribuye a
cumplir los objetivos de la Unidn
Europea en el proceso de descar-
bonizacion del sistema energético,
para que éste sea estable, com-
petitivo y sostenible y permitir el
impulso de la economia circular.

EL DESARROLLO DEL GAS
RENOVABLE EN ESPANA

En la primera reunién de traba-
jo para el desarrollo del gas reno-
vable en Espana, participaron des-
tacados profesionales del sectory
representantes de la Administra-
cion central como Sergio Lépez,
Subdirector General de Hidrocar-
buros del Ministerio de Energia,
Turismo y Agenda Digital; Maj-Britt
Larka, Subdirectora General de
Calidad del Aire y Medio Ambiente
Industrial; Maria Luisa Castano,
directora de Energia del CIEMAT, o
el profesor e investigador de la Uni-
versidad Politécnica de Catalunya,
Xavier Flotats, entre otros.

Lépez senald que “foros como
este son fundamentales para
construir e impulsar nuevas tecno-
logias y soluciones y hay mucho
que construir e impulsar en lo re-
ferido al gas renovable”.

Por su parte, Maj-Britt Larka
destaco que “el gas renovable es
una excelente oportunidad para
cumplir los objetivos marcados por
la Unién Europea y viene a aportar
soluciones al problema de la ges-
tion de residuos, especialmente en
los sectores agricola y ganadero”.

Ingeniero Jorge Juan

www.madriding.com



