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Nedgia lanza una Oferta Publica
dirigida a instaladores para incentivar
las conexiones de yas

del Grupo Naturgy, ha lanzado

después de dos anos una ofer-
ta publica dirigida a profesionales y
empresas instaladoras en todas las
comunidades autonomas donde esta
presente. La oferta supone un im-
pulso para el sector de instaladores
de gas, pudiendo llegar a beneficiar
a mas de 4.000 empresas y forta-
leciendo la relacion de cercania con
los gremios y asociaciones a los que
pertenecen.

Esta oferta publica de Nedgia
permite a los instaladores acredita-
dos por el 6rgano competente de la
comunidad auténoma recibir un in-
centivo econémico por la tramitacion
de nuevas solicitudes de conexién
a la red de gas natural de clientes.

Nedgia, la distribuidora de gas

La Comision insta a
Espaiia a transponer

la nueva Directiva

de eficiencia energética

a Comision ha enviado dictame-
Lnes motivados a Croacia, Espana

y Luxemburgo por no garantizar
la plena transposicion al Derecho na-
cional de la Directiva (UE) 2018/844,
por la que se modifica la Directiva
2010/31/UE, relativa a la eficiencia
energética de los edificios.

La directiva introdujo nuevos ele-
mentos para reforzar el marco exis-
tente, como los requisitos minimos
de eficiencia energética de los edifi-
cios nuevos, la electromovilidad y los
puntos de recarga, y nuevas normas
sobre la inspeccion de las instalacio-
nes de calefaccion y aire acondicio-
nado.

Transmite una clara senal politi-
ca del compromiso de la UE con la
modernizacion del sector de la cons-
truccion a la luz de las mejoras tec-
nolégicas y con el aumento del bajo
indice de renovacién de edificios a
fin de mejorar la eficiencia energéti-
ca del parque inmobiliario de la UE.
La normativa revisada debia incorpo-
rarse al ordenamiento juridico nacio-
nal el 10 de marzo de 2020 a mas
tardar.

En mayo de 2020, los tres Esta-
dos miembros recibieron una car-
ta de emplazamiento por no haber
transpuesto la directiva. Tras exami-
nar las medidas nacionales, la Comi-
sion considera que la transposicion
esta incompleta en Croacia, Espana y
Luxemburgo y, por lo tanto, envia a di-
chos Estados miembros un dictamen
motivado.

Estos paises disponen ahora de
dos meses para responder. De no re-
cibirse una respuesta satisfactoria, la
Comisién puede remitir estos asun-
tos al Tribunal de Justicia de la Unién
Europea.

Instalador & Nedgia

A su vez, las empresas instaladoras
pueden aplicar a los clientes ofertas

y descuentos para la instalacion de
gas natural. (Pasa a pagina 04)
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El 40 por 100

de los propietarios
desconoce el certificado
energético de su casa

os de cada tres viviendas en Es-
Dpaﬁa tienen mas de 30 anos,

segun los Ultimos datos del INE.
Esta cifra no solo implica que el parque
inmobiliario espanol esté envejecido,
sino también que es poco eficiente en
lo que se refiere a su consumo ener-
gético. No en vano, la vivienda ya es la
tercera causa de emisiones de CO, en
Espana, segun la Agencia Internacional
de la Energia; ademas, 4 de cada 5 edi-
ficios no son eficientes en su consumo
energético.

Estas cifras cobran aun mas rele-
vancia ante la reciente celebracion el
pasado 5 de marzo, del Dia Mundial
de la Eficiencia Energética. Una jorna-
da especial que tiene como objetivo
reflexionar y concienciar sobre el con-
sumo de energia de forma eficiente en
todos los ambitos, incluido el domés-
tico. Una concienciacion esencial en el
sector inmobiliario en Espana debido a
la falta de conocimiento de propietarios
e inquilinos en materia energética.

Tal es asi que el 40 por 100 de los
propietarios espanoles desconoce cual
es el certificado energético de su casa,
aunque la mayoria ha escuchado hablar
sobre €l (88 por 100), segln ha podido
constatar UCI (Pasa a pagina 02)

El sector de chimeneas
y conductos, aliado
esencial en la
tescarhonizacion

de las instalaciones
térmicas

(Pasa a pagina 08)
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02 el sector

E 40 por 100 de los !ll‘ﬂlliﬂtﬂl‘iﬂS tlesconoce
el certificado energetico de su casa

(Viene de pagina 01)
(Unién de Créditos Inmobiliarios) —enti-
dad especialista en financiacion sosteni-
ble de la vivienda— en el informe “El ca-
mino hacia la sostenibilidad en el hogar”.
Pero pese a este desconocimiento,
9 de cada 10 propietarios en Espana
creen tener un hogar bastante eficien-
te, segln este mismo informe, pues un
34 por 100 de propietarios considera
que vive en una casa muy eficiente y
un 55 por 100 en un hogar bastante
eficiente. Por tanto, solo un 11 por 100
va en linea con la realidad y opina que
su casa no cumple con los criterios
6ptimos para la eficiencia energética.
Un optimismo y desconocimiento
que contrasta con la realidad del par-
que inmobiliario en Espana. Asi, los
ultimos datos ofrecidos por el Ministe-
rio para la Transicion Ecolégica senalan

que solo el 5 por 100 de los edificios
de uso residencial en Espana cuenta
con un buen certificado de eficiencia
energética, es decir, disponen de una
calificacion de A, B o C, en la escala de
eficiencia que va de la A (mayor eficien-
cia) a la F (menor grado de eficiencia).

Este documento es obligatorio para
alquilar o vender una vivienda segun
el Real Decreto 235/2013, y también
para el alquiler vacacional segun el
Real Decreto 390/2021. Pero no solo
se puede hablar de obligaciones con
el certificado energético, sino también
de sus ventajas. “Existen ayudas que
permiten a los propietarios desgravar-
se entre un 20 por 100 y un 60 por
100 del IRPF en reformas destinadas a
la mejora energética y para solicitarlas
es necesario presentar un certificado
energético antes y después de la obra”,

GContagas Partner Oficial
te Pietro Fiorentini Iberia

esde el 1
de Abril
de 2022,

Pietro Fiorentini
se ha estableci-
do en la peninsu-
la ibérica como
Pietro Fiorentini
Iberia para dar
un servicio mas

sa un momento
muy importante
de cambio mar-
cado por grandes desarrollos en los
campos de contadores inteligentes,
hidrégeno y biometano, entre otros.
En este marco de actividad, Pietro
Fiorentini, como empresa estratégica
a nivel mundial del sector energético,
desea formar parte de estos nuevos
avances de forma directa.

Para el resto de equipos, Contagas
seguira siendo el Partner Oficial de
Pietro Fiorentini en Espana y conti-
nuara atendiendo a sus clientes, en
todas aquellas consultas relaciona-
das con productos y servicios que
ofrece el grupo Pietro Fiorentini, con
la misma calidad de siempre.

Contagas es distribuidor histéri-
co de Pietro Fiorentini desde 1976
de aparatos de regulacién, control
y medida de gas y sigue siendo su
Partner Oficial. La compafia sigue

directo al mer- CONTA.GAES"

cado espafol y Partner oficial de

portugués. : S -
El sector ener-

gético  atravie-

ofreciendo a sus clientes el mejor
producto y el mejor servicio, tanto de
Pietro Fiorentini, como del resto de
marcas representadas que forman el
portfolio de Contagas.

En este sentido, el nuevo direc-
tor general de Contagas, Antonio
Cuadra, comenta: “En Contagas
seguimos trabajando con nuestro
partner, Pietro Fiorentini, con todo
nuestro esfuerzo e ilusion, ofrecien-
do la mejor calidad de producto y
servicio, con presencia comercial en
toda la peninsula.”

Por su parte, Maria Presas, hasta
ahora directora general de Contagas,
pasa a ocupar la posicién de conse-
jera delegada de la compania con
la que sigue manteniendo un fuerte
vinculo y asume su nuevo puesto de
CEO de Pietro Fiorentini lberia.

segun avanza la directora de RSC y sos-
tenibilidad de UCI.

Entre las reformas destinadas a
la mejora energética del hogar, que
se llevan a cabo principalmente en vi-
viendas de segunda mano, destaca la
instalacion de fuentes alternativas de
calefaccion como las bombas de calor,
capaces de producir entre 2 'y 5 veces
mas cantidad de energia de la que
consumen; sustituyendo a métodos
mas tradicionales como las calderas
de gas, que solo producen un 0,9 mas
de energia de la que consumen. Tam-

en positivo ¢« '/ %

«Crece la produccion
de biogas a las redes
de transporte
y distribucion»
Fuente: Cores

bién entran dentro de estas obras de
rehabilitacion energética la instalacion
fuentes de energia verde, como pane-
les fotovoltaicos, capaces de generar
un ahorro de 3.000 euros en diez anos.

AFEC y ANDIMAC impulsaran el mercado
tle climatizacion en el marco de las ayudas
europeas a la rehahilitacion

tes de Equipos de Climati-

zacion (AFEC) y la Asocia-
cion Nacional de Distribuidores
de Ceramicas y Materiales de
Construccion (ANDIMAC) han
firmado un convenio de cola-
boracion para el desarrollo e
impulso del mercado de la cli-
matizacion en el marco de las
ayudas europeas a la rehabili-
tacion.

En concreto, ambas orga-
nizaciones ultiman un plan de
accion que busca el ahorro
energético y la sostenibilidad
medioambiental con dos ejes
principales. Por un lado, este plan de
accion pretende fomentar la forma-
cion relativa a sistemas de climatiza-
cion (calor, frio, ventilacion, tratamien-
to y distribucion de aire, mejora de la
calidad de aire interior, produccién de
agua caliente sanitaria, regulacion y
control, etc.), entre profesionales de
la distribucion.

Con esta iniciativa se espera re-
forzar los programas de cualificacion
de ANDIMAC, que persiguen orientar
la figura del gestor comercial hacia el
asesoramiento sobre climatizacion,
para la generacion de oportunidades
de negocio.

Por otro lado, se trabajara conjun-
tamente en la comunicacion sectorial
y social para transmitir los valores de
los sistemas sostenibles de climati-
zacion, asi como la importancia de
la ventilacion y la calidad del aire, de
manera que tanto este conocimiento
como las buenas practicas, alcancen
a las pequenas empresas construc-
toras, a los instaladores, a los técni-
cos, etc.

La Asociacion de Fabrican-
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Nueva familia de productos destinados a la impulsién y

aspiracion de bombas de calor para ACS

COMPATIBLES CON TODRAS LAS MARCAS Y MODELDS DE APARATOS
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Contar con
un gran aliado

TU y nosotros somos imparables. Hazte colaborador de Nedgia y juntos podremos
crear mas oportunidades de negocio, porque tendras:

- Retribucién por cada alta de gas*

- Hasta 500€ de descuento para tus clientes**

- Marketplace, el lugar para que tus clientes te encuentren
. Area privada para altas y gestiones

- Canal Acerca de atencion personalizada

* Altas de viviendas sin gas natural en los dltimos 3 afios, dentro de una comunidad de vecinos
gue dispone de gas natural.

** Consulta condiciones de la actual oferta a cliente en Nedgia.es

4 nedgia 900 500 405

Grupo Naturgy ' nedgia.es/sercolaborador


www.nedgia.es/sercolaborador
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Nedgia lanza una Oferta Publica
dirigida a instaladores para incentivar
las conexiones tde gas

(Viene de pagina 01)

VENTAJAS PARA EMPRESAS
INSTALADORAS

Para las empresas instaladoras,
la adhesion a esta oferta publica de
Nedgia supone una ventaja competitiva y
una oportunidad para fidelizar a sus clien-
tes. Supone ademas un ingreso adicional,
al recibir una compensacion econémica
por la actividad comercial y la gestion de
las solicitudes de conexion de sus clien-
tes a la red de gas de Nedgia. También
facilita la labor comercial de la empresa
instaladora con ofertas, y financiaciones
para la instalacion de sus clientes. Ade-
mas, a través del acceso a los sistemas
de Nedgia, la empresa instaladora podra
acompanar a su cliente en el proceso de

puesta en gas, ya que siempre dispondra
de la informacién actualizada.

VENTAJAS PARA NUEVOS CLIENTES
DE GAS

Se simplifican las gestiones para el
cliente, que tendra a su instalador como
interlocutor de referencia. Esto supone
una mayor rapidez y calidad en la pues-
ta en servicio al reforzarse la coordina-
cion entre Nedgia y el instalador. Por
otro lado, los nuevos clientes se podran
beneficiar de descuentos en el precio
de su instalacion reduciendo su coste.

Nedgia, la filial del grupo Naturgy
es la compania lider en la actividad de
distribucion de gas natural en Espana,
donde opera en 11 comunidades au-
ténomas y 1.150 municipios. Cuenta

Nace la asociacion RESURGE
para impulsar Ia rehabhilitacion de edificios

e ha puesto en marcha la Asocia-
Scién para la Renovacion Eficiente y

Social Urbana con Rehabilitacion a
Gran Escala, RESURGE, con el objetivo de
fomentar las rehabilitaciones energéticas
de edificios mediante la estructuracion
de proyectos de renovacion urbana a gran
escala a través de la creacion de con-
sorcios empresariales que identifiquen,
disenen, gestionen y ejecuten rehabilita-
ciones energéticas de edificios mediante
la estructuracion de proyectos de Reno-
vacion Urbana a Gran Escala (RUGE).

Cada proyecto RUGE que se estruc-
ture generara un Agente Rehabilitador y
un consorcio concreto de empresas que
se encargara con garantias de la gestién
y desarrollo del proyecto técnico y las
licencias, la tramitacion de las subvencio-
nes y la financiacion, ademas de la eje-
cucion de los trabajos de rehabilitacion,
ofreciendo soluciones ‘llave en mano’ de
la rehabilitacion de cada edificio.

La rehabilitacion integral de los edi-
ficios requiere de gran escala para su
eficacia (a nivel barrios, ciudades, con-
junto de edificios...) y es una iniciativa
que mejora la vida de las personas y el
entorno, con numerosas externalidades
positivas. Si bien ha sido la asignatura
pendiente, con el apoyo de los fondos
Next Generation se espera el impulso
definitivo a esta actividad. De ahi la

aparicion de esta nueva asociacion,
RESURGE.

Julian Dominguez, presidente del
RESURGE vy director general de CIP Ar-
quitectos destaca que buscan “dar res-
puesta a los desafios de la rehabilitacion
a Gran Escala en Espana, fomentando
un trabajo colaborativo, de union entre
empresas, profesionales, instituciones y
usuarios generando proyectos a nivel de
barrios, favoreciendo la creacion de Co-
munidades Energéticas Sostenibles, que
supondran economias de escala y bene-
ficios para la sociedad. Es el momento
definitivo para el despegue de esta activi-
dad, avanzar en la descarbonizacion y en
mejorar nuestros espacios construidos”.

RESURGE es una asociacion abierta
en la que todos tienen espacio, y prue-
ba de ello es que ya se han sumado al
proyecto y son socios empresas y enti-
dades como ACR, Aldes, Anesca, Arfi-
con, Baublock, Baumit. BIM Academy,
CIP Arquitectos, Construcciones Rubau,
CPV Global, Danosa, Discesur, Ecokapi-
tal, EOS Energy, Fundacién Ressa, Gia-
comini, Greenward, IETCC, Madrid World
Construction Capital, Rehare, Renova-
mos Madrid, Rockwool, Siberzone, Sika,
Sociedad de Tasacion, Tecnalia, Thermo-
chip, Vaillant Group, Valladares Ingenie-
ria y Wabin, con diferentes perfiles alre-
dedor del mundo de la rehabilitacion.

Madrilena de Gas celebra una Jornada
sobre la Inspeccion Periodica

Con el objetivo de conocer de pri-
mera mano las impresiones de
los clientes que han realizado
la Inspeccion Periédica con Madrilena
Red de Gas, se ha celebrado una jor-
nada con un grupo de clientes.

Los clientes participantes fueron se-
leccionados de la base de datos de Ma-
drilefia Red de Gas entre aquellos que
realizaron la Inspeccion Periédica duran-
te los Ultimos seis meses de 2021.

Tras una introduccion del director
del Operaciones, Glen Lancastle y de
la responsable de Inspecciones Periodi-
cas, Elisa Cobian, los participantes nos
transmitieron sus impresiones sobre la
Inspeccion Periddica que habian reali-
zado y las sensaciones que tuvieron
durante la misma.

Desde Madrilena Red de gas quie-
ren dar las gracias a los participantes
por su participacion y su sinceridad, asi
como las ideas que les han transmiti-
do que se transformaran en mejoras
durante este ano 2022. Entre ellas,
una mejor comunicacion de la primera

comunicacion que reciben los clientes

sobre las Inspecciones Periddicas,
que ademas se pueden consultar en
la Oficina Virtual o comunicar de ma-
nera mas eficiente que los precios son
regulados por ley en las inspecciones
que realizan las distribuidoras.

Para el Equipo responsable de las
Inspecciones Periddicas este acerca-
miento ha sido mas que positivo y se
plantean ya nuevas jornadas donde
sean los clientes quienes les expliquen
qué deben mejorar.

con mas de 5,4 millones de puntos de
suministro que suponen el 70% de los
consumidores. Su principal activo son
los mas de 54.000 kilometros de redes
que permiten hacer llegar hoy, de forma
segura y eficiente, el suministro energé-
tico de gas natural y de gas renovable
(biometano), asi como de hidrégeno en
el futuro. La innovacion, cercania y aten-
cion al cliente forman parte de su razén
de ser y caracterizan su actividad.

Nedgia refuerza
la colaboracion

con mas de 4.000
empresas instaladoras
y profesionales
impulsando
su actividad con
incentivos econémicos

Enfoque multitecnolagico de Bosch
para alcanzar los objetivos climaticos

Bosch Thermotechnology

ExpertTalk
Reaching our climate goals:
A multi-technology approach

Q

cambio climatico o el calentamien-

to global suponen uno de los mayo-
res retos a los que se enfrenta la pobla-
cion mundial. Por este motivo, la mayoria
de los esfuerzos de todos los actores
implicados en un hecho tan relevante,
van dirigidos a detener esta problemati-
ca mediante medidas que reduzcan los
gases de efecto invernadero emitidos a
la atmdsfera. Consciente de ello, Bosch
Termotecnia organiz6 el primer encuentro
celebrado en 2022 de Bosch Thermote-
chnology ExpertTalk bajo la tematica “Al-
canzando nuestros objetivos climaticos:
un enfoque multidisciplinar”, para ofrecer
una vision general sobre los avances que
se estan produciendo en el grupo desde
un enfoque multitecnoldégico.

En primer lugar, el vicepresidente de
politica energética de Bosch Termotec-
nia, Rainer Orthmann, abord6 la trans-
formacién eficiente del sector de la edifi-
cacion desde un punto de vista politico.
Y es que, la Unién Europea ha fijado las
metas a alcanzar para llevar a cabo un
proceso paulatino de descarbonizacion
del continente. El Plan Europeo “Green
Deal” contempla una estrategia a largo
plazo que espera reducir las emisiones
de CO, en un 55% para 2030 y en un
95% 6 100% para 2050.

De esta forma, el experto ha sena-
lado que es una cuestion “ambiciosa”
que, para ser alcanzada, tiene que ser
abordada por todos los actores impli-
cados en esta problematica, desde em-

I on en dias, cuestiones como el

B

presas, instituciones, politicos,
hasta los usuarios y todos ac-
tuando en la misma direccion.

Aunque estas medidas in-
cluidas en el Acuerdo de Paris
afectan a todos los sectores,
desde el Grupo Bosch estan
trabajando en la consecucion
de estos objetivos mediante so-
luciones multitecnolégicas que
apuesten por tecnologias como
las bombas de calor, el uso del
hidrogeno y la electrificacion de
edificios como posibles alternativas a los
métodos de calefaccion tradicionales que
realizan emisiones de gases de efecto in-
vernadero a la atmosfera.

Orthmann ha enfatizado en la idea
de que “aumentar la electrificacion
significa aumentar automaticamente
el uso de la eficiencia energética” y
ha ofrecido una versién realista de la
conversion sostenible que se tiene que
llevar a cabo en el sector energético
teniendo en cuenta todas las variables.

“Nuestro punto de vista es que no
se puede simplemente reemplazar un
75% de las tecnologias de calefaccion
actual de combustibles fésiles en elec-
tricidad, debido a los costes de instala-
ciény a la electricidad que se necesita
para conducir estas tecnologias a los
edificios”, ha senalado este experto.

De esta forma, ha apuntado como otro
tipo de solucién la aplicacion del hidroge-
no en el sector de la edificacion. Concre-
tamente, en la actualidad, el uso de este
gas en Europa es de menos de un 2%,
pero el objetivo de la Union Europea es
que su cifra ascienda al 14% en 2050.

Por su parte, el jefe de grupo de ar-
quitectura y sistemas de ingenieria de
Bosch Termotecnia, Philipp Perrin, ha
expuesto las ventajas y desventajas de
los diferentes sistemas de calefaccion
existentes en el mercado y ha ahon-
dado sobre los costes econdémicos e
inversion previa que supone la instala-
cion de las nuevas soluciones multitec-
nolégicas que ofrece Bosch.

El Centro de Formacion de APIEM cerro
2021 con mas de 3.000 alumnos

cerrd 2021 con un total de 160
cursos realizados, mas de 3.000
alumnos formados y aproximadamente
5.000 horas de formacion impartidas.
En 2021 se han incrementado los cur-
sos de climatizacion (30 cursos) y el Centro
de Formacién de APIEM continda siendo
referencia nacional en Sf6, con 32 cursos
de certificacion y 522 personas formadas.
Respecto a la formaciéon on line,
Victor Quintana, director del Centro de
Formacion de APIEM, comenta que “la
plataforma online en modalidad aula
virtual ha supuesto un gran avance tec-
nolégico en la formacion, con 42 cursos
en todas las areas”.

EI Centro de Formacion de APIEM

Asimismo, se han realizado un total
de 13 jornadas online y dos presencia-
les de diversas areas tematicas.
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Testo firma con FEGICAT un contrato
te colahoracion en el marco de la nueva
oferta piblica de Nedgia

Be sure. ii:s_giﬂ

(FEGICAT)

mado entre Nedgia, Distribuidora

de gas natural del Grupo Naturgy
y FEGICAT, y con el fin de ofrecer a las
empresas instaladoras agremiadas
notables ventajas competitivas y fi-
nancieras, Testo ha sido la empresa
escogida para participar activamente
en la capacitacion técnica de las cita-
das empresas instaladoras.

La apuesta de Nedgia y FEGICAT
pasa indiscutiblemente por formary ca-
pacitar a todos sus agremiados, todos
ellos técnicos en el sector de la cale-
faccion y el clima, y el compromiso de
Testo es ofrecer, a partir de marzo, un
contenido formativo en el que se dara a
conocer cOmo y con qué realizar todas
las mediciones requeridas durante la
inspeccion de las instalaciones de gas.

D entro del marco de colaboracion fir-

El acuerdo de colaboracién FEGICAT
— TESTO, ademas, pretende fomentar
la digitalizacion de las empresas, asi
como el cumplimiento de lo estable-
cido en los diferentes reglamentos en
términos de medicién. Por este motivo,
este acuerdo ofrece unas condiciones
especiales para todos sus agremiados
en cuanto a la disponibilidad de instru-
mentacién de medida, de tal manera
que ésta pueda disponerse de forma
rapida, sencilla y econémica.

Con una vision de futuro y una
estrategia centrada en el instalador,
Nedgia, FEGICAT y Testo estan seguros
de ofrecer al conjunto de empresas
colaboradoras de las Asociaciones de
FEGICAT, una gran oportunidad para
modernizarse y desarrollar su activi-
dad.

TUV SUD explica cuales son los nuevos
equipos sujetos a inspeccion periodica

publicacion del Real Decreto

178/2021, de 23 de marzo, sobre
el Reglamento de Instalaciones Térmi-
cas en los Edificios, el Ministerio para
la Transicion Ecolégica y el Reto Demo-
grafico ha publicado una nota aclarato-
ria para ayudar a interpretar y aplicar
las dltimas modificaciones. Segun TUV
SUD, la compania lider internacional en
soluciones de alta calidad, sostenibili-
dady seguridad, estos son los equipos
sujetos a inspeccion periédica de efi-
ciencia energética a los que se hace
referenciaen las IT 4.2.1y IT 4.2.2:

e Equipos o sistemas cuya cone-
xién se produce de forma hidraulica o
frigorifica.

e Equipos o sistemas en una misma
sala de calderas que comparten chime-
nea para los gases de escape, aunque
no estén conectados hidraulicamente.

e Generadores modulares con sis-
tema de control automatico suministra-
dos por el fabricante.

e Unidades que climatizan el mis-
mo espacio (estén o no en la misma

Transcurrido un ano desde la

sala de maquinas), siendo el espacio
del mismo titular, excepto cuando los
usuarios sean responsables del control
del sistema y la factura energética del
mismo.

En este sentido, aclaran, “deberan
someterse a inspeccion periédica de
eficiencia energética cuando la suma
de potencias de generacion de los
equipos sea mayor que 70 kW y estos
estén relacionados entre si, actuando
en simultaneidad contra la instalacién
de calefaccion y ACS del edificio o la
instalacion de refrigeracion, segun la
demanda energética del mismo”.

Ademas, anaden, “la instalacién de
ACS debera ser inspeccionada si por si
misma supera los 70 kW o si la suma
de potencias de los generadores del
sistema de calefaccion combinado con
ACS supera los 70 kW. En los sistemas
reversibles, como el caso de una bom-
ba de calor, sera obligatoria la inspec-
cion cuando la suma de potencia de
cualquiera de los servicios sea mayor
de 70 kW, realizandose la inspeccion
segun la IT 4.2.27.

Pecomark cuenta con el apoyo de Testo
para aportar herramientas

en la edicion de este aio

de Ia competicion estatal Spainskills

bienalmente y en ella participan repre-

sentantes de todas las comunidades
y ciudades autbnomas previamente selec-
cionados en las correspondientes convo-
catorias regionales. El Ministerio organiza
y promueve esta iniciativa que constituye
un valioso instrumento divulgativo de esta
oferta formativa y un medio para estimular
a estudiantes, profesorado y empresas.

La competicion Spainskills se celebra

Consciente de ello, Pecomark, con
el apoyo de Testo, ha dotado de una
relacién muy extensa de material a la
Organizacion, dentro de la categoria
“Construcciones e Instalaciones”.

Estas aportaciones afianzan el com-
promiso de ambas Companias en inver-
tir para el desarrollo y capacitacion de
las futuras generaciones de técnicos
de refrigeracion de nuestro pais.

Renovacion de cargos
en la Junta Directiva de AFEC

Perucho, ha designado a

los miembros del Comité
Permanente de AFEC durante la
Junta Directiva que tuvo lugar el pa-
sado 22 de febrero. Laura Salcedo
(Lumelco), Moisés Sanchez (Hitecsa)
y José Tomas Susarte (Koolair) se
incorporan a dicho Comité como vi-
cepresidentes, mientras que Rafael
Ramos (Danfoss) asume el papel
de tesorero.

EI presidente de AFEC, Francisco

Los vicepresidentes y el tesorero
cuentan con una dilatada experien-
cia tanto en la industria, como en la
Asociacion, en donde han mostrado
durante anos su compromiso con el
proyecto AFEC.

El presidente y los cuatro nuevos
integrantes del Comité Permanente
son pilares clave para la continui-
dad del plan estratégico de AFEC,
asi como para seguir reforzando el
papel de liderazgo de la asociacion.

DINAK CONTROL DE HUMOS

Linea de soluciones DINAK certificadas para realizar el Control

de Humos de Incendio de acuerdo con lo establecido por el

DB SI del CTE, y el Reglamento de Instalaciones de Proteccion

Contra Incendios (RIPCI), siendo con ello, el unico fabricante
espanol en disponer de estas certificaciones:

CONTROL DE HUMOS DE INCENDIO

MULTISECTOR

Gama EI120+

Conducto modular metalico de doble pared
con aislamiento mineral de 100 mm de
espesor, disponible de @80 a 800 mm.

Esta solucion dispone de unas certificaciones
de Resistencia al Fuego para Control de Humos
de Incendio “multisector” muy superiores a las

exigidas por el DB Sl del CTE para este tipo de

aplicaciones:

El 120 ve S500multi
El 120

120 ho S500multi

Certificado C € de acuerdo con UNE EN 12101-7

CONTROL DE HUMOS DE INCENDIO
MONOSECTOR

Gama Dinak XT

Conducto modular metalico de simple pared,

disponible de @125 a 1.000 mm.

Esta solucion dispone de una certificacion de
Resistencia al Fuego para Control de Humos
de Incendio “monosector” muy superior a la
E50060 exigida por el DB Sl del CTE para este

tipo de aplicaciones:

Certificado € € de acuerdo con UNE EN 12101-7

Camifio do Laranxo, 19, 362016 Vigo, Espaiia
+34 986 45 2526 comercial@dinak.com
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Sedigas alerta de posibles distorsiones
en los mercados te la energia

nte las medidas aprobadas
Arecientemente por el Consejo
de Ministros sobre el mercado
energético nacional, la Asociacion
Espanola del Gas coincide con el
Gobierno en la necesidad de prote-
ger de forma temporal a los consu-
midores, especialmente a los mas
vulnerables, de unos precios de la
energia extraordinariamente impac-
tados al alza por una coyuntura vola-
til y de alta imprevisibilidad.
Sedigas lamenta que persista la
discriminacion a los consumidores
gasistas en el acceso a medidas de
proteccion como las rebajas fiscales
que si se aplican a otras energias.
El gas es uno de los escasos sumi-
nistros basicos de los hogares que
se mantienen al tipo maximo de IVA
(21 por 100), frente a otros sumi-

nistros como la electricidad, que se
sitda en un 10 por 100.

La asociacion insta al Gobierno
a que extienda las rebajas imposi-
tivas a la factura que soportan los
consumidores domésticos de gas,
garantizando asi un tratamiento jus-
to y equilibrado.

Reconociendo la voluntad de
proteger de la subida de los pre-
cios del gas a los consumidores
acogidos a la tarifa de ultimo recur-
so (TUR), Sedigas subraya su pre-
ocupacion por la generacion de un
déficit tarifario de caracter estruc-
tural para el sistema gasista que
ponga en riesgo su sostenibilidad
econémico-financiera, y que cues-
tione el proceso de liberalizacion
emprendido por el sector hace mas
de dos décadas.

Enagis establece como prioridades
la seguridad de suministro

y Ia descarhonizacion

a Junta General de Accionistas de
LEnagés, celebrada el 31 de marzo,

ha aprobado las cuentas de 2021,
el informe de gestién y todos los pun-
tos incluidos en el Orden del Dia.

Antonio Llardén, presidente de la
compania, senald que el actual esce-
nario geopolitico mundial esta impul-
sando “un nuevo paradigma energético
europeo”, poniendo de manifiesto la
necesidad de una politica energética
comun, de la que la Unién Europea esta
comenzando a poner las bases.

Llardén defiende que “para poder
hablar de una Unién Europea real es im-
prescindible contar con la energia como
un pilar de esa unidad, una unidad que
es cada vez mas necesaria para abordar
de forma eficaz y eficiente” los desafios
actuales.

El presidente de Enagas cree que
Europa “marca el camino” de la com-
pania, que tiene dos focos muy claros:
“contribuir a la seguridad de suminis-
tro de Espana y Europa, y las nuevas
oportunidades que ofrece el proceso
de descarbonizacién”, destacando el
valor de las infraestructuras existen-
tes y la necesidad de desarrollar otras
nuevas para transportar los gases re-
novables, especialmente el hidrégeno.

El consejero delegado de Enagas,
Arturo Gonzalo, indicd “cinco pilares en
clave europea sobre los que va a gravi-
tar la estrategia de la compania hasta
2030: almacenamiento, interconexio-
nes, biometano, hidrégeno renovable
y alianzas con paises vecinos”.

Para Gonzalo “la mejor respuesta a
la fragilidad energética es acelerar la
transformacion del sistema”.

OBJETIVOS CUMPLIDOS
En 2021, un ano de gran incerti-
dumbre global y muy complejo para el

sector energético, Enagas ha cumpli-
do todos sus objetivos, tanto los eco-
némicos y financieros como otros muy
estratégicos y vinculados al propésito
de la compania. Con un incremento
del 5,1 por 100 de la demanda total
de gas natural en Espana con respec-
to al ano precedente, Enagas funciond
al 100 por 100, tanto en disponibili-
dad de sus infraestructuras como en
la coordinacién del Sistema Gasista
espanol.

El resultado econémico ha sido
posible gracias a la aportacion de las
participadas en un 40,4 por 100 al be-
neficio después de impuestos (BDI) de
la compania y a la mejora en eficiencia,
que ha permitido reducir costes operati-
vos y financieros, manteniendo el firme
compromiso de Enagas con el empleo.

En el primer ano de entrada en vi-
gor de la reforma regulatoria, Enagas
ha amortiguado su impacto sobre los
ingresos regulados.

Las filiales de Enagas mejoraron
sus resultados un 24 por 100 con res-
pecto a 2020, gracias especialmente
a la evolucién del negocio de Tallgrass
Energy, en Estados Unidos, y Trans
Adriatic Pipeline, una infraestructura
clave para la seguridad del suministro
en Europa en la que Enagas cuenta con
una participacion del 16 por 100.

Redexis cerrd 2021 con 761.607 puntos

e suministro

a compania concluye el ano con
L45.51O nuevos clientes conectados

a sus redes gasistas, alcanzando
761.607 puntos de suministro, un 3,9%
mas que a cierre del mismo periodo del
ano anterior, De esta forma, la compania
esta presente en 980 municipios de un
total de 40 provincias espanolas. Ade-
mas, la compania alcanzé los 11.905
kildmetros de redes propias de infraes-
tructuras de transporte y distribucion, un
1,6% mas que a cierre del afo anterior.

Por otra parte, a finales de 2021,
Redexis cerrd un acuerdo con Nedgja para
la adquisicion de 14.450 puntos de sumi-
nistro de gas propano canalizado en 7 mu-
nicipios donde ya opera y en 58 nuevos
municipios en las provincias de Almeria,
Cérdoba, Granada, Jaén, Huesca y Zarago-
za, incrementando significativamente su
huella geografica. Ademas, gracias a esta
operacion, Redexis comenzara a operar
en la isla de Menorca donde distribuira
GLP en 7 municipios. Esta operacion re-

La CNMC aprueba mecanismos de gestion
e congestiones y antiacaparamiento
de capacidad en el sistema gasista

por la que se establecen los meca-

nismos de gestion de congestiones y
antiacaparamiento de capacidad en el sis-
tema gasista espaniol (RDC/DE/006/21).
Se trata de procedimientos de detalle
definidos en la Circular 9/2021.

Cada mecanismo aplica a unos ser-
vicios y esta disenado para evitar que
los usuarios puedan acaparar capaci-
dad en las plantas de regasificacion
espanolas y luego no hagan uso de
ella. Por ello, la capacidad infrautiliza-
da quedara liberada y podra ofertarse
a otros usuarios que estén interesados
en contratarla.

El primer mecanismo tiene un al-
cance a mas largo plazo y consiste en
liberar capacidad contratada cuando el
uso de ésta por parte del usuario en el

La CNMC ha aprobado la resolucion

periodo anterior sea inferior a un valor
determinado.

El segundo mecanismo, de corto
plazo, libera capacidad contratada
diariamente, cuando los usuarios no
prevean utilizarla.

El tercer mecanismo imputa recar-
gos adicionales a la capacidad contra-
tada de descarga y carga de buques
de gas natural licuado por un usuario,
cuando esta no sea utilizada y, con una
cierta antelacion, no haya sido puesta
a disposiciéon de otros usuarios.

Por dltimo, el cuarto mecanismo
oferta capacidad adicional a la exis-
tente cuando esta esté completamente
contratada pero no se prevea su utili-
zacion completa, de forma similar al
procedimiento aplicado actualmente en
las interconexiones con Europa.

La CE propone soluciones para paliar

la subida de los precios

N

La comisaria europea de Energia, Kadri Simson

a Comisién ha expuesto sus pro-
Lpuestas para emprender una ac-

tuacion europea conjunta para ase-
gurar el suministro de gas a precios
asequibles.

La comisaria de Energia, Kadri
Simson, senala que “los mercados de
la energia mundiales y europeos atra-
viesan tiempos turbulentos, especial-
mente desde la invasion rusa de Ucra-
nia. Europa debe actuar con rapidez si
queremos asegurar nuestro suministro
energético para el préximo invierno”.

La Comision ha presentado una
propuesta legislativa con la obligacion
para el proximo invierno de contar con
una capacidad de almacenamiento de
gas que cubra un minimo del 80 por
100 de las necesidades con vistas a
asegurar el suministro energético.

La Comisién también ha adoptado
una comunicacion en la que expone
las posibilidades que contempla para
una intervencion del mercado a escala
europea y nacional, y evalua los pros y
los contras de cada opcion.

La Comision esta dispuesta a crear
un grupo operativo sobre compras
conjuntas de gas a escala de la UE
con terceros paises para garantizar el
suministro y bajar precios. Un equipo
de negociacién conjunto dirigido por la
Comision se encargaria de llevar las
conversaciones con los proveedores
de gas y prepararia también el terreno
para las futuras asociaciones energé-
ticas con suministradores clave, yendo
mas alla del GLP y el gas. Para ello,
se inspiraria en la experiencia que ha
adquirido con la pandemia de covid-19,
en la que ha sido fundamental la actua-

fuerza la posicion de Redexis como segun-
do operador de propano canalizado a nivel
nacional con mas de 117 mil clientes.
El volumen de energia vehiculado
alcanzé los 36,5 Twh. En el segmento
residencial la demanda crecié un 4,5%,
respecto a 2020, mientras que en el
negocio industrial y terciario la demanda
alcanzo los 12.854 GWh de gas distri-
buido, un 7,0% mas que el ano anterior.

cién conjunta de la UE para velar por
que hubiera un suministro suficiente
de vacunas para todos.

ASEGURAR EL ALMACENAMIENTO
DE GAS PARA EL INVIERNO

La Comision ha presentado una pro-
puesta legislativa en la que se exige a
los Estados miembros que, para el 1
de noviembre de 2022, su capacidad
de almacenamiento subterraneo de
gas cubra un minimo del 80 por 100
de sus necesidades, capacidad que de-
beria alcanzar el 90 por 100 en los anos
siguientes. Los operadores de los em-
plazamientos de almacenamiento debe-
ran notificar los niveles de llenado a las
autoridades nacionales y los Estados
miembros deberan supervisarlos men-
sualmente e informar a la Comision.

Las instalaciones de almacena-
miento de gas son criticas para ga-
rantizar la seguridad del suministro.
Se establece una nueva certificacion
obligatoria para evitar los riesgos po-
tenciales derivados de la influencia
externa en las infraestructuras criticas
de almacenamiento, de modo que los
operadores no certificados renuncia-
ran a la propiedad o el control de las
instalaciones de almacenamiento de
gas de la UE. Ademas, para que una
instalacién de almacenamiento de gas
pueda cerrar sus operaciones tendra
que contar con una autorizacion del
regulador nacional. Para incentivar la
recarga de las instalaciones de almace-
namiento de gas, la Comision propone
un descuento del 100 por 100 en las
tarifas de transporte basadas en la ca-
pacidad que se aplique en los puntos
de entrada y salida de las instalaciones
de almacenamiento.

GNL

Se disparan

las descargas de
bugques en las plantas
tde regasificacion

n marzo las plantas espa-
Eﬁolas de regasificacion han

recibido un 74,4 por 100
mas de descargas que el mis-
mo mes de 2021 llegando a los
26.675 gigavatios hora.

Asimismo, en dicho mes des-
cargaron en las seis plantas ope-
rativas un total de 26 buques,
frente a los 16 de maro de 2021.



El consumo de gas natural mantiene
una firme tendencia alcista

Consumo de gas natural

Unidad: GWh

Enero 2022

Acumulado anual

Ultimos doce meses

GWh v (%)* GWh v (%)* GWh TV (%)* Estructura (%)
Consumo convencional 28.779 -8,1 28.779 -8,1 267.836 2,8 71,2
Generacion eléctrica 11.005 94,4 11.005 94,4 95.474 11,4 254
GNL de consumo directo 847 -24,5 847 -24.5 12.955 78 3,4
Total 40.631 6,6 40.631 6,6 376.265 5,0 100,0
Cogeneracion** 6.689 73 6.689 73 76.932 1,8 20,4

* Tasas de variacion con respecto al mismo periodo del afio anterior

Fuente: Cores

** Suministros a instalaciones que disponen de sistemas de cogeneracion

“ igual que 0,0 / ™ distinto de 0,0

de recuperacion después de la cri-
sis del COVID-19, el consumo de
gas natural registré durante el pasado

De acuerdo con la firme tendencia

Sedigas celebra la Hoja de Ruta del Biogas,

mes de enero un nuevo incremento, si-
tuandose en 40.631 GWh, un 6,6 por
100 mas que en el mismo mes del
ano 2021.
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En 2021 se negociaron
mas de 77,4 TWh en Mibgas

as de 77,4 TWh se negociaron
IVI en 2021 en la plataforma de
Mibgas, el operador del Mercado
Ibérico Organizado de Gas, frente a los
47,3 registrados el ano pasado, lo que
supone un incremento notable del 64
por 100. Este dato y otras de las princi-
pales magnitudes registradas por Mib-
gas en 2021, se encuentran recogidos
en un documento que acaba de publicar
Mibgas como adelanto a los datos que
recogera en su Informe Anual 2021.
Entre las cifras que se muestran,
se incluyen los precios medios anua-

Las ventas de gas natural para
consumo convencional en enero dis-
minuyeron un 8,1 por 100 con res-
pecto a enero de 2021, situandose
en 28.779 GWh, mientras que las de

pero cree gue sus ohjetivos no estan alineados
con el potencial de Espana

a Asociacion Espanola del Gas,
LSedigas, celebra la aprobacion

por parte del Gobierno de la
Hoja de Ruta del Biogas y del reco-
nocimiento que otorga a los gases
renovables como pieza esencial para
alcanzar los objetivos de pais en ma-
teria energética y de neutralidad cli-
matica en 2030 y 2050.

Se trata de “un primer paso en la
direccion correcta hacia el aprovecha-
miento del gran potencial que tiene
Espana como productor de biogas y
biometano procedente de nuestras
relevantes industrias agropecuaria y
agroalimentaria y de gestion de re-
siduos”.

El sector gasista considera, sin
embargo, que los objetivos en cuanto
a capacidad de produccion de biogas
y biometano no reflejan plenamente
el potencial del pais.

Segun la CE, Espana es el tercer
pais de la Unién con mayor potencial
técnico para producir hasta 137 TWh
(la demanda de gas en Espana alcan-
76 los 378 TWh en 2021). El objetivo
de 10,41 TWh en 2030, representa-
tivo de apenas un 1,5 por 100 de
biometano de la demanda gasista,
€s muy poco ambicioso. Sedigas con-
sidera que es posible alcanzar uno
proximo al 10 por 100, tal y como se

han propuesto otros
paises como Francia.

Este seria ademas
un objetivo mas ali-
neado con el objetivo
de Europa de incre-
mentar la diversifica-
cion de origenes en
el aprovisionamiento
de energia y reducir
asi la dependencia
exterior. La reciente
comunicacion de la
CE REPowerUE sena-
laba precisamente un
objetivo de produccion
conjunta de 35 bcm
de biometano para
2030. Si la estrategia
de diversificacion y re-

siliencia energética de
la UE pasa por cubrir
alrededor del 8,5 por 100 de su de-
manda con biometano, nuestro pais
no puede desaprovechar el enorme
potencial de este vector.

Ademas, el sistema gasista espa-
nol es fundamental para la seguridad
del suministro europeo por su eleva-
da capacidad de almacenamiento y
regasificacion y su sélida infraestruc-
tura de distribucion que, si bien debe
seguir mejorandose en el ambito de

la ampliacion de la capacidad de
interconexion con Europa, esta pre-
parada para poder vehicular gases
renovables como el biometano (y en
el futuro hidrégeno verde).

La asociacion recuerda la relevan-
cia de profundizar en el desarrollo de
mecanismos de apoyo adecuados al
desarrollo del gas renovable, tanto
desde el punto de vista del respaldo
a la produccion, como a la inyeccion

les del producto D+1 en 2021, que fue
de 47,31 euros por MWh, y del M+1,
que se situé en 47,34 euros por MWh.
Asimismo, con relacion al porcentaje
negociado en Mibgas sobre la deman-
da en Espana, en 2021 fue del 21 por
100, incrementandose también consi-
derablemente con el dato del ano 2020
que fue del 13,6 por 100.

El documento también recoge los
porcentajes de los productos negocia-
dos en Mibgas y Mibgas Derivatives
y los volimenes en cada uno de sus
segmentos de negociacion.

generacion eléctrica aumentaron un
94,4 por 100 (hasta los 11.005 GWh)
y las de GNL de consumo directo ca-
yeron un 24,5 por 100, hasta los 847
GWh.

biogas
Grece la produccion
de biogas a las redes

de transporte y
distribucion

egun los ultimos datos elabora-
Sdos, la produccién de biogas a la

red de transporte y distribucion
crecié un 9,3 por 100 en marzo, con
un total de 12,3 gigavatios hora.

En una comparativa mes sobre
mes, el biogas a transporte aumenté
un 7,5 por 100 y un 100 por 100 a
distribucion —el ano pasado fue de O-,
los valores absolutos fueron de 10y
2,3 gigavatios hora respectivamente.

Por su parte, el acumulado anual
marca un impulso del 49,4 por 100,
con un repunte del 9,8 por 100 de
biogas a la red de transporte (29,2
gigavatios hora) y un avance del 100
por 100 en el vertido a la red de dis-
tribucion (10,5 gigavatios hora).

en red de biometano y su consumo.
En este sentido, es positivo que se
haya reconocido explicitamente la ne-
cesaria puesta en valor del origen re-
novable del biogas mediante la crea-
cion de un sistema de garantias de
origen, que permita a consumidores
y empresas diferenciar su valor ana-
dido y asegure los correspondientes
estandares de sostenibilidad.
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EH sector de chimeneas y cnnductns,
aliatlo esencial en Ia dpscarhonizaciun
te Ias instalaciones termicas

sanitaria en 2021 ha visto crecer sus cifras de ventas

gracias a la recuperacion del mercado tras el golpe sufrido
por la pandemia en 2020.

Asi mismo, estas ramas de actividad profundamente liga-
das a la evolucién del mercado de chimeneas y conductos de
evacuacion, han sido testigos de un 2021 de fuerte actividad
legislativa en el contexto de la descarbonizacion.

En el ambito europeo entré en vigor la Ley Europea del
Clima, complementada posteriormente con el paquete “Fit for
55” con nuevas medidas llamadas a acelerar el proceso de
neutralidad de emisiones.

Estos avances tuvieron su reflejo en nuestra legislacion con
la publicacién de la Ley de 20 de mayo de cambio climatico y
transicion energética y en julio de la Fase | de revision del RITE.

Esta Fase | de modificacion del RITE introduce también
varios requisitos relativos a las instalaciones térmicas que
contribuiran a la reduccion de un 39,5 por 100 del consumo
de energia primaria, prevista en el PNIEC 2021-2030 de Es-
pana (Plan Nacional Integrado de Energia y Clima). En base
a lo anterior, el RITE es fundamental para conseguir ciertas
medidas propuestas en el citado Plan, como es el caso de
la renovacion del equipamiento residencial, el fomento de la
eficiencia energética en la edificacion del sector terciario y en
equipos generadores de frio, asi como en grandes instalaciones
de climatizacion del sector terciario e infraestructuras publicas.

Avanzado 2022 se ha publicado la Hoja de ruta del Biogas
que, junto con la Hoja de Ruta del Hidr6geno, que vio la luz en
2020, establecen un marco para la incorporacion en la red de
los gases renovables y el hidrégeno, dos vectores energéticos
esenciales para avanzar en el proceso de paulatina descarbo-
nizacion de los edificios.

EI sector de la calefaccion y la produccion de agua caliente

UNA RED PREPARADA PARA EL FUTURO

En este contexto, 90 distribuidoras de 17 paises europeos
han constituido “Ready4H2”, entre ellas las cinco distribuidoras
de gas espanolas (Nedgia, Nortegas, Madrilena Red de Gas,
Redexis y Gas Extremadura). La iniciativa busca facilitar la
puesta en marcha de un marco normativo nacional y europeo
para el desarrollo del hidrégeno, que aproveche el potencial de
la infraestructura europea de gas y, por tanto, beneficie a los
ciudadanos y al cumplimiento del objetivo de neutralidad de
carbono fijado por la UE, a través de compartir conocimiento y
experiencia adquiridos en proyectos propios y en colaboracion
con otros agentes locales de la cadena de valor del hidrégeno
en cada pais.

Espana cuenta con una moderna red de distribucion que ya
esta preparada para distribuir gas renovable (biometano) que
no precisa realizar ninguna adaptacion en las instalaciones
y equipos de los consumidores e incorporar hidrégeno en el
medio plazo, por lo que el impacto sobre la descarbonizacion
seria inmediato e innegable.

Como recordara el lector, el sector de la calefaccion, repre-
sentado por Sedigas, Conaif, Fegeca, CNI y Amascal ha mani-
festado en diversas ocasiones el importante papel que el gas
renovable (hidrégeno, biometano y biogas) desempena en la
transicion hacia la descarbonizacion en la edificacion, la rehabi-
litacion, la eficiencia energética y la reduccion de las emisiones.

Segun el informe presentado por el sector, cada espanol
emite en torno a 7 toneladas anuales de gases contaminan-
tes, de las cuales aproximadamente 2 toneladas proceden de
los diferentes sistemas de calefaccion. EI mas extendido en
Espana es el que utiliza el gas natural, que emite la mitad que
los basados en carbén y ligeramente menos que los eléctricos
(1,8 toneladas frente a 2,1 toneladas).

Ademas, para seguir avanzando en el objetivo de descar-
bonizacion, las citadas organizaciones abogan por fomentar la
renovacion de aparatos e instalaciones obsoletos por equipos
de condensacion. Una medida permitiria mejorar la seguridad
y la eficiencia energética de las instalaciones en un 25 por
100, reduciendo en un porcentaje aun mayor, el 35 por 100,
la emision de CO, a la atmédsfera.

Al igual que la asociacion europea EHI, FEGECA concluye
que el motor del sector de la calefaccion y la produccion de
agua caliente sanitaria sigue siendo la reposicion y sin duda
continuara asi en los préximos anos, gracias a los planes y
ayudas enfocadas a la descarbonizacion de los edificios.

En la misma linea, la patronal europea reconoce que las
instalaciones antiguas son un foco de alto consumo energéti-
co y elevadas emisiones de CO, y la sustitucion de los viejos
equipos ineficientes constituye en si misma una via con un alto
potencial para mejorar significativamente ambos indicadores. Es
un camino rapido y asequible —y por tanto viable— para acelerar
la descarbonizacion. Mas teniendo en cuenta que en la Unidn
Europea existen 126 millones de calderas instaladas de las que
cerca del 60 por 100 son ineficientes.

TECNOLOGIA

En el ambito de la tecnologia, los fabricantes agrupados
en la Asociacion de Fabricantes de generadores y emisores
de calor (FEGECA) han reiterado la disponibilidad de equipos
aptos para trabajar con metano biolégico y sintético. Asi como
con GLP biolégico sin ningun tipo de cambio en el aparato, y
muchos de los equipos que se comercializan actualmente,
pueden funcionar con mezclas de hasta un 20 por 100 de
hidrégeno con cualquier gas a base de metano.

La industria esta firmemente comprometida con esta solu-
cién y tiene un claro compromiso para el desarrollo a corto plazo
de aparatos capaces de trabajar con hidrégeno 100 por 100.

Tal y como recoge FEGECA en su Informe anual, en este
sentido cobra especial relevancia la publicacién por parte de la
Comision Europea el 15 de diciembre del Paquete de medidas
sobre la descarbonizacion del mercado del hidrégeno y del gas,
en el que se menciona claramente la complementariedad entre
la electrificacion y los gases renovables en los hogares y reco-
noce la necesidad de desarrollar una planificacion integrada
entre la red de gas y la de electricidad.

En este marco, la previsible evolucion de las ventas de
chimeneas, productos y accesorios para la evacuacion de gases

¢ FR centra su actividad en la fabricacion de conductos
circulares y rectangulares, para ventilacion, y chimeneas mo-
dulares metalicas..

e GRUPO POUJOULAT fabrica sistemas metalicos de
evacuacion de humos (conductos de chimenea y salidas de
tejado).

se ligan por un lado a la renovacion del parque de calderas y
calentadores y, por otro, tal y como suscribe Jaime Garcia, presi-
dente de AFECH en la entrevista que ofrecemos en la presente
edicion, a través de aparatos que utilizan combustible biomasa.

En todos ellos, un sistema de evacuacion adecuado y bien
disenado permite alcanzar los indicadores de eficiencia y emi-
siones exigidos por la reglamentacion europea para el conjunto
de la instalacion de calefaccion.

“QUIEN ES QUIEN” EN EL SECTOR

Una edicién mas, el informe anual sobre chimeneas y con-
ductos de evacuacion ofrece un directorio de las companias
que operan en Espana en el sector.

La informacion que se ofrece a continuacion ha sido re-
cogida por nuestra redaccion directamente de las empresas.

e BOFILL fabrica y distribuye de una amplia gama de solucio-
nes en tuberias y conductos para la evacuacion de humos y gases.

¢ CHIMENORTE es una empresa especializada en el sumi-
nistro de chimeneas modulares de doble y simple pared para
evacuacion de humos, ventilacién y soluciones para instala-
ciones de chimeneas.

e CHIMETAL fabrica chimeneas modulares desde hace
mas de 30 anos.

e CONVESA fabrica una amplia gama de chimeneas y pro-
ductos de alta calidad para los que ofrece 25 anos de garantia.

e PRACTIC, empresa espanola con mas de 100
anos de experiencia en la fabricacion de sistemas de
evacuacion de humos y gases.

Con el pleno convencimiento de las ventajas y utilida-
des que la tuberia modular ofrece frente a otras alterna-
tivas y apostando por la calefaccion doméstica, amplia y
mejora cada ano su catalogo de productos para ofrecer
a sus clientes un producto de calidad, homologado con-
forme a la normativa vigente.

Como novedades este ano, presenta nuevas termi-
naciones para su Linea de “Polipropileno”, kits de calen-
tadores en su Linea “Estanca Coaxial” (compatibles con
las principales marcas del mercado), asi como nuevos
diametros en su linea “Elite Doble Pared” (T600).

Toda la gama de productos Practic cuenta con mar-
cado CE y esta avalada por los mas estrictos sistemas
de certificacion con controles realizados con organismos
internacionales independientes.

Apostando por una transformacion digital del nego-
cio, ha implementado recientemente nuevas herramien-
tas digitales y tecnol6gicas para optimizar los procesos

© DINAK

e Terminabamos nuestro comentario el ano pasado
diciendo: “El secreto de Dinak es la dedicacion, el esfuer-
zo y la ilusién que todos ponemos en lo que hacemos,
desde el primero al tltimo.”.

Me parece también algo muy valido, ya que nos de-
fine para empezar el comentario de este ano 2022, en
el que estamos poniendo en marcha todos los nuevos
procesos de control de gestion y los demas cambios que
ya anunciabamos el afno pasado.

No es posible el estancamiento, y a pesar de la pan-
demia y a pesar de la inestable situacion del mercado,
de la evolucion de los costes de nuestros insumos, de
todos ellos y muy especialmente el del acero, e incluso
a pesar de las dificultades de obtener algunos de los
mismos, Dinak no ha demorado ni dejado de servir en
tiempo y forma los pedidos de sus clientes.

Este ano, cuando apenas empieza a parecer que la
situacion de la pandemia esta controlada, el mercado
sufre el embate de la guerra de Ucrania, y de nuevo los
precios se disparan al igual que el ano pasado.

En Dinak, seguimos apostando fuertemente por la
combustion sostenible y muy especialmente por la de
los productos cercanos y renovables, de kilémetro O, es
decir la biomasa, que esta presente en nuestro medio
rural, en esas zonas en las que queremos fijar poblacion,

de trabajo, abordando todos sus canales de distribucion
para asi acortar al maximo los plazos de entrega.
Gracias a su estrategia comercial, la marca Practic
hoy esta presente en mas de una treintena de paises y
continda con la tendencia de abrirse a nuevos mercados
internacionales.
www.practic.es

¢ ROS CHIMNEYS es una de las empresas que integran
ROS Group. Desde su fundacion en 1867 y siguiendo una tra-
dicion estrictamente familiar, se especializa en la fabricacion
de tubos y accesorios en chapa inoxidable, galvanizada y pulida
con sistemas de union tanto tradicionales como modulares de
nueva generacion. Su planta de produccion esta centrada en
la fabricacion de tuberia para la conduccién y la evacuacion
de humos en areas de utilizacion como biomasa, calefaccion,
industrial y ventilacion. Su amplia gama de productos, homo-
logada conforme a las normativas vigentes, incluye tuberia
de doble pared aislada, simple pared, concéntrica, colectiva,
resistente al fuego, entre otras.

e |Las chimeneas modulares metélicas SABANZA se
caracterizan por una importante ventaja: la compatibilidad.
Estan disefadas para poder, cuando es necesario, combinar
piezas de diferentes gamas, que seran facilmente acoplables
entre si, creando una 6ptima adaptacion de cada tramo de
chimenea a cualquier escenario y facilitando la labor del
instalador, consiguiendo una instalacion rapida, econémica
y sencilla.

Ademas, son fabricantes de piezas especiales a medida y
comercializan el sistema mecanico de deshollinado de chime-
neas CHIMCLEANER.

para asi evitar los incendios y las emisiones y danos que
se producen cada verano.

Y no solo eso, sino evitar la dependencia del exterior
que en estos momentos de falta de suministro es mas
acentuada.

Dinak continda potenciando al maximo su presencia
en los mercados exteriores muy especialmente en Euro-
pa pero también en otros paises y continentes.

www.dinak.com

e DISMOL MASQUEFA fabrica casquillos (montados sobre
flexos y elementos de conexionado para la conduccion de agua
y gases) y conductos de evacuacion de humos y gases de ac-
cesorios y de tuberias (tubos y accesorios de alumino y PPs).

e CHIMENEAS ELISEO FERNANDEZ esta dedicada a la
fabricacion de chimeneas y accesorios en acero inoxidable,
con una larga trayectoria y experiencia.

e EXPO INOX fabrica todo tipo de productos para la eva-
cuacion de humos.

e FIG nace en 1966 y en pocos anos se especia-
liza en la fabricacion de conductos para la evacuacion
de humos de calderas y calentadores de gas y gasoil,
estandar y de condensacion.

Es la Unica empresa nacional que puede ofrecer
calidad y seguridad O.E.M. Esto significa que sus con-
ductos de evacuacion, ademas de estar homologados
y conforme a la normativa vigente, son equivalentes en
calidad y seguridad a los ofrecidos por los fabricantes
de aparatos.

Disenamos, fabricamos y distribuimos los me-
jores sistemas de evacuacion de humos con el afan
de satisfacer las necesidades de instaladores y dis-
tribuidores, ayudamos a resolver los problemas que
puedan derivarse de instalaciones complejas gracias a
nuestras soluciones que ahorran espacio y tiempos de
montaje. Conocemos, asesoramos y aplicamos todas
las normativas vigentes que afecta a las instalaciones
de evacuacion de humos.

Puedes encontrar todas nuestras novedades y estar
al tanto de nuestras noticias en www.fig.es

TUBIGAMO

e TUBIGAMO cuenta con mas de 30 anos de ex-
periencia como fabricante de chimeneas metalicas,
conductos de ventilacion y calefaccion para la evacua-
cion de humos y gases en la localidad madrilena de
Rivas-Vaciamadrid.

La empresa planifica cuidadosamente las actividades
de produccion con el propdsito de optimizar la calidad
y fiabilidad de todos sus productos y hacerlo de forma
flexible, rapida y eficaz. Gracias a la tecnologia y a un
equipo de profesionales cualificados y experimentados,
la compania fabrica una amplia gama de productos bajo
las mas diversas especificaciones.

Ademas, Tubigamo esta comprometida con la mejora
continua en el desarrollo de sus productos garantizados
y dotados de los mas altos estandares de calidad.

Las actividades de produccion estan estructuradas
minuciosamente para lograr la calidad y fiabilidad de
todos sus productos, asi como la rapidez y puntualidad
en la entrega.

La compania ha implementado un sistema de pro-
duccion flexible y moderno con capacidad para fabricar
productos bajo las mas diversas especificaciones.

Respecto a la distribucion de los conductos de venti-
lacion y calefaccion para la evacuacion de humos y gases
de las chimeneas metalicas que fabrica, cuenta con un
sistema de ventas capaz de adaptarse a las diferentes
preferencias y necesidades de todos sus clientes con
una extensa gama de productos.

Tubigamo fabrica una amplia gama de familias cla-
sificadas en las siguientes categorias: vitrificado en
negro; acero inoxidable; pellet; tuberia de doble pared;
chimenea helicoidal galvanizado y pintado en negro a las
que anade otros productos y accesorios como placas
cubrechimeneas, pasacubiertas, caperuzas y terminales.

En otra linea de negocio Tubigamo fabrica una amplia
gama de barbacoas.

Tubigamo pone a los clientes en el centro de su
estrategia. Su equipo humano se orienta a detectar e
interpretar sus necesidades y ofrecer asesoria seguin sus
preferencias en base a sus conocimientos y experiencia.
Un factor de éxito para el crecimiento de la compania a
lo largo de mas de 30 anos.

www.tubigamo.com



JAIVE GARCIA, PRESIDENTE DE AFECH
“Nuestro reto es diversificar nuestros

productos y generar nuevos mercados”

ultimos ejercicios, con el impacto
del Covid-19, y la reciente invasion
de Ucrania por parte de Rusia, en un
conflicto que se prolonga mas de lo ini-
cialmente esperado, estan dificultando
la marcha del sector de fabricantes de
chimeneas, que, sin embargo, logré un
sensible incremento de la facturacion.
Segln explica Jaime Garcia, presi-
dente de la Asociacion de Fabricantes
de Chimeneas (AFECH), el gran reto del
sector pasa en la actualidad por diver-
sificar los productos y generar nuevos
mercados.

La delicada coyuntura de los dos

La crisis derivada de la pandemia
ha tenido un fuerte impacto en el sec-
tor durante los dos tiltimos ejercicios,
¢Cual ha sido el alcance de ese impac-
to? ¢Cual ha sido la evolucion de la
facturacion de las empresas de AFECH
en estos dos liltimos ejercicios?

Efectivamente asi ha sido, tenemos
datos del 2020 pues ya estan publica-
das las cuentas anuales y casi todas
las empresas del sector han disminui-
do sus ventas. Si bien no todas en la
misma medida, debido a sus distintos
posicionamientos en los diversos mer-
cados en los que actuamos.

En el ano 2021 de nuevo las distin-
tas oleadas de la pandemia nos han
afectado en general, pero, ademas, se
le ha unido el problema de la falta de
materia prima y las elevadas subidas
de los costes de los insumos, lo que
ha provocado que hubiéramos de subir
las tarifas tres veces en un ano, los
precios de nuestros productos, algo
que ocurre por primera vez en la histo-
ria de nuestro producto.

A pesar de ello, o quiza por ello,
la facturacion de nuestras empresas
ha tenido un importante crecimiento
en este ano, pero, a la espera de que
se publiquen las cuentas anuales, creo
que si deflactaramos el efecto de la su-
bida de precios veriamos que no ha ha-
bido real incremento de la facturacion.

¢Cual es la situacion en la
actualidad? ¢{Como han reaccionado
las empresas del sector y cuales son
ahora las perspectivas?

Pues mas menos en la misma linea
o incluso peor. Parece que la pande-
mia remite y esto es magnifico, y mas
si con ello se revitalizan sectores tan
importantes para nosotros como son
la hosteleria y el turismo en general.

Pero se anade un nuevo factor que no
es episddico, como lo fue la huelga del
transporte, sino de efecto mas duradero,
que es la guerra de Ucrania, que nos
afecta en el precio de los insumos en
general y muy especialmente en el inox,
por su componente de niquel, no olvide-
mos que Rusia es uno de los principales
productores mundiales de niquel.

Como consecuencia, este ano ya
ha habido una subida de tarifas y es
inminente otra, con lo que de nuevo
estaremos repitiendo lo ocurrido el ano
pasado.

2019 fue un ano de crecimiento
moderado, y, después del complicadi-
simo 2020, en el pasado ano 2021
se produjo un cierto repunte, ¢Esta
viviendo el sector una recuperacion
acorde con el crecimiento general de
la economia?

Si, efectivamente, el 2019 fue un
buen ano al igual que el 2018. EI 2020
como ya queda dicho fue un ano muy
dificil, pero como ya le indicaba el ano
pasado, “ni tan malo.” Las perspecti-
vas cuando se cerr6é todo, en marzo,
eran terribles, pero afortunadamente
se tomaron medidas, como los pres-
tamos ICO y los ERTES, que favorecie-
ron la continuidad de las empresas y
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Nosotros hemos
de apostar por
la combustion

sostenible

el mantenimiento de los puestos de
trabajo.

La caida del PIB en el 2020 fue del
10 por 100y se supone que el 2021 ha
crecido un 5 por 100. Por lo tanto, no
se ha recuperado y si las cosas fueran
bien la prevision seria que se recupe-
rara a finales de este ano.

¢Como estan afectando la crisis
energética y la guerra en Ucrania?
¢Se estan notando ya los efectos de
las mismas?

Nos afecta como a todos en cuanto
al precio de la energia, al precio de los
transportes y muy especialmente al
precio del niquel, que afecta al coste
de nuestro mayor insumo, que es el
acero inoxidable.

Pero obviamente afecta a toda la
economia y esto hace que muchos pro-
yectos que se tendrian que realizar se
paren porque es imposible ejecutarlos
a los precios iniciales o incluso por pro-
blemas de suministro de materiales vy,
si se paran los proyectos...

El efecto positivo para el sector de
la gran tragedia de Ucrania es que ha
puesto mas de relieve la conveniencia
que tiene utilizar los recursos que es-
tan en nuestra inmediatez, vamos, lo
que se dice el kilometro 0. Me refiero
a la biomasa, que no viene de fuera,
la tenemos aqui y ademas nos da la
oportunidad de fijar poblacién en las

zonas rurales y evitar los incendios que
nos asolan todos los veranos y no ve-
ranos, pues con el cambio climatico ya
se producen en cualquier mes.
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Este efecto positivo se esta notan-
do en las ventas de aparatos de pellets
y lena que esta teniendo un muy fuerte
incremento.

¢En qué direccion estan trabajando
las empresas de AFECH en cuanto a
producto? ¢Destacaria especialmente
alguna novedad? ¢Cual cree que es
el papel del sector en la transicion
energética hacia una economia des-
carbonizada?

Nosotros hemos de apostar por la
combustion sostenible, con recursos
cercanos, energia sostenible y renovable.

El gas natural sigue siendo un ele-
mento importante y los aparatos con
este combustible se siguen poniendo
muy especialmente en las renovacio-
nes de instalaciones. Nosotros debe-
mos estar ahi y mucho mas cuando el
hidrégeno se suministre como mezcla
con el gas natural.

¢Qué novedades destacaria en lo
que respecta a normativa?

Después de la publicacién de la
Fase | del RITE el ano pasado, esta-
mos actualmente a la espera de que se
publique la Fase Il, donde desde AFECH
propusimos varios cambios que mejo-
raran la calidad y eficiencia de las chi-
meneas. Por otro lado, también se ha
iniciado la revision del Reglamento del
Gas, para el cual hicimos propuestas
en el mismo sentido.

¢Cuales han sido, en los ultimos
tiempos, los hitos mas destacables en
la actividad de AFECH?

Quiza el hito mas memorable se
consiguié con la publicacion del CTE
y fue la obligatoriedad de que los pro-
ductos de la combustién se evacuaran
a cubierta de los edificios.

¢Qué otros retos estan en la
agenda de AFECH y del sector en
general?

El reto esta en buscar aplicaciones
en las que podamos instalar nuestras
gamas actuales y disenar otras nuevas
que nos permitan diversificar nuestros
productos y generar nuevos mercados.

<{> Lana Jarrate

ANALIZADOR DE
LA COMBUSTION

KANE 458s

- Analizador de la combustion para
calderas domésticas.

- Muy fécil de usar.

- Medicién directa de CO, CO2 y con
proteccién de CO.

- Sensor de CO2 por infrarrojos.

- Comunicacién por Bluetooth
e infrarrojos
para impresoras y
dispositivos moviles.

- Servicio de mantenimiento
exprés: rapido, econémico
y sin sorpresas.

- 10 anos de garantia.

Tel. 93 280 01 01 - www.lanasarrate.es
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Liquid Gas Europe y la WLPGA responden al plan
te la AlE para reducir el uso de gas ruso

tuciones sectoriales Liquid Gas

Europe y la WLPGA hicieron llegar
una carta la Agencia Internacional de
la Energia en respuesta a su plan de
diez puntos para disminuir la depen-
dencia del gas ruso que reproducimos
a continuacién por su interés.

“La invasion rusa de Ucrania esta
teniendo consecuencias dramaticas,
dejando un futuro incierto para todos.
El impacto catastréfico de la guerra
esta afectando a millones de perso-
nas, poniendo en peligro la pazy la es-
tabilidad en toda Europa. Es innegable
que la crisis tiene un fuerte impacto
en el mercado energético mundial y
europeo y requiere respuestas ade-
cuadas de los responsables politicos
para preservar la seguridad y la ase-
quibilidad energética. En este contex-
to, la Asociacion Mundial de GLP (WL-
PGA) y Liquid Gas Europe creen que
el plan de 10 puntos de la Agencia
Internacional de Energia para reducir
el gas ruso agrega mucho valor a la
discusion y esta en linea con la mision

EI pasado 10 de marzo las insti-

fundacional de la AIE de responder a
problemas derivados de la interrup-
cion fisica en el suministro de energia.

Pero queremos enfatizar que esta
es una crisis inmediata y el GLP ofre-
ce una solucién inmediata. Es poco
probable que la crisis actual afecte el
suministro seguro de GLP a los con-
sumidores, gracias a una multitud de
productores de GLP que operan en
todo el mundo, sélidas cadenas de su-
ministro globales, distribucion fiable a
los consumidores finales y la naturale-
za distribuida (sin red) del negocio. El
sector europeo de GLP esta invirtiendo
actualmente en capacidad de produc-
cion local de bioLPG y DME renovable,
lo que a su vez reforzara la seguridad
energética de la UE al garantizar varios
y variados puntos de suministro.

Nos preocupa la recomendacion de
la AIE de acelerar la sustitucion de las
calderas de gas por bombas de calor
sin reconocer el matiz de las opcio-
nes bajas en carbono como el GLP o
el rGLP La recomendacién en si mis-
ma no es tecnolégicamente neutra y

El Congreso Europeo de GLP 2022

vuelve a Barcelona
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rope es una cita imprescindible en

la que se encuentran los maximos
representantes europeos del sector
con el objetivo de representar al GLP
como una energia versatil, eficiente,
disponible y respetuosa con el medio
ambiente.

Este encuentro retne a la vez una
feria de negocios y una serie de con-
ferencias para ofrecer una experien-
cia exclusiva donde hacer negocios y
fomentar el didlogo en el sector: un
congreso donde se dan cita empresas
y administraciones comprometidas con
el uso y el desarrollo de este combus-
tible excepcional.

En 2022, el Congreso Europeo se
celebra en Espana por primera vez des-
de 2010, bajo el lema ‘Energy in an Era
of Disruption’. En una época en plena
transicion energética y marcada por los
desafios medioambientales y tecnol6-
gicos, esta cita internacional permitira
conocer como el GLP presenta solu-
ciones innovadoras que combinan el
ahorro de costes con el suministro de
energia respetuosa con el medio am-
biente y la calidad del aire.

El mercado europeo registra un con-
sumo de 38,7 millones de toneladas

EI Congreso anual de Liquid Gas Eu-

de GLP y cuenta con mas de 15 millo-
nes de vehiculos de autogas, el com-
bustible alternativo nimero uno en el
continente.

La edicion 2022 se celebra en pa-
bellon 2 del recinto histérico de Mon-
tjuic de Fira Barcelona recuperando
asi los encuentros personales para
fomentar el negocio en una cita que
prevé superar las cifras prepandemia.
En 2018 el Congreso Europeo de GLP
dio la bienvenida a 1.000 asistentes
profesionales procedentes de 57 pai-
ses y acogi6 cerca de 100 empresas
expositoras.

VEHICULOS DE AUTOGAS

Asimismo, la exposicion contara
este ano con un espacio diferenciado,
el Autogas Village, dedicado a los ve-
hiculos propulsados con este combus-
tible alternativo.

Ademas de los expositores, esta
cita 2022 cuenta con una destacada
némina de sponsors entre los que se
encuentran Cepsa, Repsol y el Grupo
SHV Energy entre otros.

Como media partner, IDG INGENIERIA
per Gas tendrd una destacada participa-
cioén en este evento de referencia anual
para el mercado europeo de GLP.

ademas omite el hecho de que tales
aparatos de calefaccién también pue-
den ser alimentados con gases cada
vez mas renovables y descarbonizados
sin mayores alteraciones en las insta-
laciones de calefaccion actuales o en
los hogares de las personas. Ademas,
la presién adicional sobre la red co-
rre el riesgo de que la generacion de
electricidad en Europa vuelva a utilizar
combustibles ricos en carbono a corto
plazo. A largo plazo, si bien la electrici-
dad para calefaccion funciona bien en
muchas situaciones, no es necesaria-
mente la solucién mas eficiente desde
el punto de vista energético para areas
fuera de la red dificiles de electrificar.
40 millones de hogares europeos
no estan conectados a la red de gas
natural. La industria europea del GLP
se esta moviendo hacia una cartera
cada vez mas diversificada de gases
fuera de la red, renovables y descar-
bonizados, mas bajos en carbono, pro-
ducidos en dentro y fuera de Europa.
Una recomendacion tan especifica de
alejarse de las calderas de gas puede

tener un impacto muy negativo tanto a
nivel doméstico como en las inversio-
nes en soluciones gaseosas renova-
bles y bajas o nulas en carbono.

Creemos que una comunicacion
que aliente el cambio hacia combus-
tibles gaseosos renovables y desfo-
silizados con menos carbono que se
puedan usar en las calderas actuales,
preparadas para el futuro y cada vez
mas eficientes, junto con las bombas
de calor hibridas y renovables intermi-
tentes, es mas eficaz y util para imple-
mentar la transicion energética para la
industria y los consumidores y tiene la
ventaja anadida de aumentar la segu-
ridad energética europea.

El GLP es un combustible gaseoso
que representa una de las pocas ener-
gias alternativas disponibles de forma
inmediata, especialmente en zonas
aisladas, para calentar y descarboni-
zar viviendas y comercios rurales. Jun-
to el bioLPG como el rDME, pueden
ayudar a lograr la seguridad energéti-
ca de la UE y cumplir los objetivos del
Green Deal”.

Vitogas Espana lanza un mensaje
de optimismo en la recta final del COVID-19

ViTOG)A\

A,

anos desde que la Organizacion

Mundial de la Salud (OMS) decre-
tase el virus COVID-19 como pande-
mia. Desde entonces, el mundo ente-
ro ha tenido que afrontar situaciones
impensables en pleno siglo XXI. Con-
finamientos, vacunas, nuevas formas
de relacionarse... una lucha constan-
te contra el virus que parece acercar-
se a su fin.

En Vitogas Espana, conscientes de
la situacion excepcional en la que nos
encontrabamos, pusieron en marcha

En marzo se han cumplido dos

todos los protocolos, herramientas y
medios telematicos que teniamos a
nuestro alcance para asegurar el su-
ministro energético de todos nuestros
clientes, el bienestar de sus trabaja-
dores y el contacto permanente con
sus colaboradores.

Tras este largo y duro periodo en
los que entre todos y con gran esfuer-
z0 hemos ido superando estas situa-
ciones adversas, Vitogas cree que ha
llegado el momento de mirar con opti-
mismo el futuro y enviar un mensaje
de tranquilad y confianza.

Asi, desde Vitogas Espana, a las
puertas de que el mundo escriba el
epitafio de la pandemia anima a todos
sus clientes, trabajadores y colabora-
dores a seguir caminando juntos para
que este ano 2022 se convierta en el
punto de partida de un periodo cargado
de nuevas oportunidades para todos.

Se recuperan las ventas de autogas

Consumo de gases licuados del petroleo

Unidad: miles de toneladas

Enero 2022 Acumulado anual Ultimos doce meses

kt v (%)* v (%)* kt TV (%)* Estructura (%)
Envasado 9 -131 -131 796 0,9 447
Granel 68 -5.1 -5.1 471 11,2 26,4
Automocidn (envasado y granel) 7 38,4 38,4 85 34,2 48
Otros** 36 91 -9,1 429 -45,6 241
Total 205 -8,8 -8,8 1.781 -13,7 100,0

* Tasas de variacion con respecto al mismo periodo del afio anterior.

Fuente: Cores

** Incluye GLP distintos de los anteriores incluyendo GLP destinado a su posterior transformacion

“ igual que 0,0 / ™ distinto de 0,0

sensible descenso durante el

pasado mes de enero, segun
las cifras mas recientes facilitadas
por la Corporacion de Reservas Es-
tratégicas (CORES), situandose en
205.000 toneladas, lo que supone
un 8,8 por 100 menos que el mismo
mes del pasado ano.

El consumo de GLP envasado acu-
mul6é en enero un total de 94.000

EI consumo de GLP registrdé un

toneladas, con un descenso del 13,1
por 100 con respecto al mismo mes
de 2021.

El consumo de GLP a granel expe-
rimentd un descenso del 5,1 por 100,
para situarse en 68.000 toneladas.

En el lado contrarios, impulsado
por la recuperacion de la movilidad,
el consumo de GLP automocion (au-
togas) se dispar6 un 38,5 por 100,
situandose en 7.000 toneladas.



Junkers Bosch pone el foco en los sistemas
hibridos con aerotermia como un primer
paso hacia la descarhonizacion

esta alzando como la solucion
ideal para cubrir las necesidades
de calefaccién, refrigeracion y produc-
cion de agua caliente en cualquier épo-
ca del ano, y es que se trata de uno
de los equipos mas eficientes, pues,
al extraer energia del aire exterior, se
alcanza el confort de manera gratuita,
natural, protegiendo el medio ambiente
y favoreciendo el ahorro energético.
Un modelo energético cada vez mas
extendido en los hogares que apues-
tan por la elevada eficiencia obtenida
con energia renovable y es por ello por
lo que cada vez optan mas viviendas
tanto de obra nueva como de reforma
y rehabilitacién. Y es que la bomba
de calor es una solucion que ademas
puede coexistir junto a las calderas de
condensacion funcionando como sis-
tema hibrido, lo que supone un primer
paso para reducir la dependencia de
los combustibles fésiles. Porque los
sistemas hibridos permiten combinar
generadores de calor tradicionales de
combustibles fésiles, como calderas de
gas/gasobleo, con sistemas de fuentes
de energia renovable como las bombas
de calor aerotérmicas.

I on en dia, la bomba de calor se

Arco patrocina el equipo
Azalea UPV de jovenes
fjue disenan la casa
sostenible del futuro

Arco ha renovado el convenio con la

Universitat Politécnica de Valencia
(UPV) para seguir apoyando y fomen-
tando jovenes talentos.

En este marco de colaboracion,
Arco patrocina Azalea UPV, el equipo
multidisciplinar formado por mas de 45
estudiantes y recién graduados de la
UPV que comparten el mismo objetivo:
revolucionar la forma de vivir.

Azalea UPV ha creado un grupo mul-
tidisciplinar para disenar y construir la
casa sostenible del futuro. El equipo ha
investigado los principales problemas
de vivienda de la Comunidad Valencia-
na, viendo que la principal dificultad es
la notable division entre la ciudad y las
zonas agricolas que la rodean.

Con esta investigacion, Azalea UPV
propone un rediseno de La Barraca, una
casa tradicional de los agricultores de la
Comunidad Valenciana tradicionalmente
ubicada en las zonas agricolas. El obje-
tivo del proyecto es crear una vivienda
sostenible, mezclando la tradicion va-
lenciana con la modernidad del siglo XXI
mediante una instalacién modernizada.

Este proyecto se presenté en la
competicion Solar Decathlon Europe
2019 en Hungria, resultando premia-
do en diversas categorias. Solar Deca-
thlon es una competicion universitaria
internacional que busca promover la in-
vestigacion y el desarrollo de viviendas
eficientes y sostenibles.

I a compania valenciana Valvulas

Junkers Bosch lleva anos ponien-
do el foco en la aerotermia como una
gran oportunidad para contribuir al pro-
ceso de descarbonizacion en Europa y
conseguir los objetivos climaticos del
Acuerdo de Paris. Una vision que tam-
bién comparten las nuevas normativas
europeas que animan a utilizar fuentes
de energia renovables como la aero-
termia para reducir las emisiones de
CO, a la atmoésfera. En este sentido,
la marca quiere acercar al consumidor
las ventajas de los sistemas hibridos
con bomba de calor y las claves para
decidir entre un sistema monovalente
0 un sistema hibrido.

Asi, a la hora de seleccionar la po-
tencia de la bomba de calor, Junkers

Bosch recomienda tener claro si esta
tiene que cubrir el 100% de la deman-
da de la instalacion o si se prevé otro
sistema para los picos de demanda.
A mayor potencia de bomba de calor
instalada, mayor inversion inicial de la
instalacién, pero menores costes de
consumo de calefaccion anuales. En
cambio, las soluciones hibridas permi-
ten un menor coste inicial de la instala-

compafnias "

cion lo que supone un menor tiempo de
amortizacién, permitiendo seleccionar
una bomba de calor con menor poten-
cia aprovechando elementos de la ins-
talacion existentes realizando de esta
forma una contribucién renovable que
se traducira en ahorros energéticos.

Las soluciones hibridas ademas
ofrecen mayor rapidez en la instalacion,
al poder aprovechar la instalacion exis-
tente y gracias a las unidades interio-
res especialmente disenadas para el
funcionamiento bivalente, que permiten
la integracion de la bomba de calor de
forma sencilla.

Del mismo modo, garantizan el su-
ministro y el confort, pues mantener la
caldera, permitird asegurar el confort
en la vivienda incluso a temperaturas
exteriores muy bajas, asi como el sumi-
nistro inmediato de agua caliente sani-
taria. En este sentido, Junkers Bosch,
considera que lo ideal es encontrar un
punto de equilibrio en estas situacio-
nes de bivalencia de sistemas.

EUROPEAN LIQUID GAS
CONGRESS
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12 calefaccion

FEGECA destaca el sector
de la calefaccion y ACS como clave
en la descarhonizacion

neradores y Emisores de Calor (FE-

GECA), ha presentado en exclusiva,
por cuarto ano consecutivo, el Informe
de Mercado de la Calefaccion 2021
en una rueda de prensa para medios
especializados, en la que su presiden-
te, Vicente Gallardo, ha informado de
las novedades, resultados y datos ob-
tenidos tras realizar este analisis del
sector en el ano 2021.

En un contexto marcado por las ex-
pectativas de recuperacion de la activi-
dad econémica, fuertemente afectada
por el retroceso provocado por el con-
finamiento sufrido el ano anteriory con
una abundante actividad legislativa, el
sector de la calefaccion y la produccién
de agua caliente sanitaria se ha iden-
tificado como una pieza fundamental
para la consecucion de los objetivos
medioambientales.

El analisis muestra una buena recu-
peracion con una facturacion cercana
a los 900 millones de euros. El estu-
dio revela un horizonte optimista en el
que se presentaran oportunidades de
ofrecer medidas eficientes, sostenibles
y renovables a favor de los objetivos
climaticos para el ano 2030.

La Asociacion de Fabricantes de Ge-

Evolucion de las ventas del mercado de calefaccion 2020-2021

Calentadores agas 227300 uds.
Termos eléctricos 799.800 uds.
Bombas de calor multitarea* 36.200 uds.
Bomba de calorsdlo ACS 1.600 uds.
Calderas murales 292100 uds.
Calderas de pie 39500 uds.
Captadores solares 86100 m?
Controladores 282.000 uds.
Radiadores 1178.000 uds.
Suelo radiante 3477000 m?

53.000 uds.

Depdésitos de agua

* aerotermia+g

Fuente: FEGECA

Esto se debe en gran medida al
desarrollo de equipos aptos para
trabajar con gases renovables e hi-
drégeno y el creciente compromiso
de la industria para el desarrollo de
aparatos capaces de trabajar con hi-
drégeno 100%, que viene acompana-
do por el desarrollo de programas y

Nedgia participa en la renovacion
del Plan Renove Privado de Salas
te Calderas 2022

remia

Asocincion de Empresas del Sector
de bas Instalaciones  ln Energla

- -

ciacion de Empresas del Sector

de las Instalaciones y la Energia
(Agremia), la Asociacién de Fabrican-
tes y Emisores Generadores de Calor
(FEGECA) y Madrilena Red de Gas, han
suscrito el convenio para la puesta en
marcha del Plan Renove de Salas de
Calderas en la Comunidad de Madrid
para el ano 2022.

Este Plan, al que pueden adherirse
liboremente las empresas instaladoras
y mantenedoras, tiene por objeto la
transformacion de antiguas salas de
calderas que utilicen carbén, gaséleo
u otros combustibles distintos al gas
natural, a nuevas salas con calderas
de condensacion que empleen el gas
natural como combustible, mejorando
la eficiencia y la seguridad de las ins-
talaciones existentes.

El importe de los incentivos vendra
determinado por la potencia final de las
calderas instaladas, con un tope maxi-
mo algo superior a los 14.000 euros
por actuacion.

Podran beneficiarse de los incen-
tivos todas las transformaciones que
cumplan los requisitos establecidos en

N edgia, en colaboracién con la Aso-

Agremia

A% X ; : 5 5
el Plan y que se hayan ejecutado o se
ejecuten entre el 1 de noviembre de
2021 y el 31 de diciembre de 2022.
Entre estos beneficiarios, se encuen-
tran las comunidades de propietarios
de dos 0 mas viviendas, o las personas
fisicas o juridicas, que sean titulares o
arrendatarios, de:

— Fincas de propiedad particular de
dos o0 mas viviendas.

— Edificios de viviendas pertenecien-
tes a Comunidades de Bienes con una
potencia térmica nominal mayor a 70 kW.

— Empresas con potencia térmica
nominal mayor a 70 kW.

— Edificios pertenecientes al sector
terciario, con potencia térmica nominal
mayor a 70 kW.

Las ayudas deben ser solicitadas
por los titulares de las instalaciones
a través de las empresas instaladoras
que acometa la reforma de la sala,
mediante la aplicacién telematica que
estara operativa en la web www.cam-
biatucaldera.com.

Como ocurriera en la anterior edi-
cion, la tramitacion de este Plan Re-
nove sera exclusivamente de manera
telematica.

278.000 uds,

920.000 uds.
47.500 uds.
16.500 uds,

368.000 uds.
50.000 uds.

60.000 m?

315.000 uds.

1.480.000 uds.

4.000.000 m?

60.000 uds.

proyectos para incorporar en la red
estos gases. Ademas, en Espana, el
Plan de Recuperacion, Transforma-
cion y Resiliencia (PRTR) liderara el
camino hacia la salida de la crisis y
sentara las bases para una Europa
moderna y mas sostenible.

El presidente ha finalizado su ex-
posicién ratificando que, al igual que
en ejercicios anteriores, en un esce-
nario en el que el sector de la cons-
truccion muestra claros signos de re-
cuperacion, la reposicion de equipos
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sigue siendo el motor del sector de la
calefaccion y la produccién de agua
caliente.

Tras una visién general del sector,
el informe recoge un analisis de las ci-
fras de venta de los diferentes merca-
dos de la calefaccion representados
en FEGECA.

Como fuente se han tomado las
estadisticas que se elaboran en la
Asociacion a partir de los datos que
aportan los socios periddicamente en
los siguientes mercados:

— Emisores: radiadores y suelo ra-
diante.

— Generadores de calor: calderas
murales, de pie y biomasa.

— Generacion de ACS: calentado-
res, depositos de agua.

— Solar térmica.

— Controladores.

Durante el encuentro con los me-
dios, el presidente, junto con Sonia
Pomar, secretaria general de FEGECA,
han agradecido el apoyo que los me-
dios han ofrecido a la entidad durante
los 40 anos que lleva en activo.

La,hl’lsqueda tle confort, el aspecto
mas importante a la hﬂl‘,a de elegir
un sistema de calefaccion en el hogar

res aliados para llevar el maximo

confort al hogar en los meses de
mas frio del ano. No obstante, segun
el estudio “Habitos de consumo de
calefaccion y climatizacién en los ho-
gares espanoles en tiempos de Covid”
realizado por Junkers Bosch, un 18,9%
de los hogares espanoles no dispone
de un sistema de calefaccion en sus
viviendas. Una cifra que varia segun
la comunidad auténoma en la que nos
encontremos, pues en ciudades como
Andalucia o la Comunidad Valencia
esta sube a un 31% y 26,5% respecti-
vamente al no existir alta demanda de
calefaccion en todas las provincias, y
en cambio en el Pais Vasco y en Madrid
baja hasta el 5,5% o el 1,5%.

Para Junkers Bosch, disponer de un
sistema de calefaccion eficiente, ade-
cuado y adaptado a las condiciones cli-
maticas de cada ciudad es sinénimo de
bienestar y comodidad y por ello trabaja
continuamente por ofrecer soluciones
punteras que se adapten al mercado
actual y que garanticen el calor en la
vivienda. Y es que, el estudio también
recoge que la busqueda del confort de
la familia es el aspecto mas importante
a la hora de elegir un sistema de cale-
faccion y climatizacion.

En cuanto al tipo de calefaccion que
predomina en los hogares espanoles,
destaca la calefaccion central con un
26%, seguido de la caldera mural con
un 20,5% y el radiador eléctrico con un
18,3%. Sin embargo, también se revela
un alto interés por la bomba de calor, al
ser una soluciéon mas respetuosa con
el medio ambiente, renovable y com-
pleta. Una solucion que extrae energia
del aire exterior de manera eficiente,
favoreciendo el ahorro energético.

Segun el estudio, un 52,7% de los
hogares espanoles cuenta con un con-
trolador de temperatura para gestionar
su sistema de calefaccion de forma

I a calefaccién es uno de los mayo-

eficiente acorde a sus necesidades.
Al utilizar un controlador modulante en
combinacién con una caldera, es posi-
ble ahorrar hasta un 30% en la factura
de la calefaccion, y ademas, aumentar
la eficiencia energética de la instalacion
en un 4% adicional, que puede convertir-
se en hasta un 5% en combinacion con
las valvulas termostaticas inteligentes
para aquellos sistemas de calefaccion
que cuenten con radiadores.

LA IMPORTANCIA DE UNA
CONSULTA PROFESIONAL

Hay mdltiples factores y considera-
ciones que se deben tener en cuenta
a la hora de elegir un sistema de cale-
faccion. Y es por ello por lo que Junkers
Bosch recomienda siempre consultar
con un profesional especializado que
pueda guiar en el proceso de compra.
Es fundamental contar con el equipo
de calefaccion que mas se adecle a
las necesidades del hogar para ahorrar
dinero y obtener el maximo confort y
para ello, es necesario tener en cuenta
las caracteristicas de cada vivienda, el
nimero de personas residentes o el
clima de la zona geografica en el que
se encuentra.

En este sentido, la marca dispone
de una herramienta gratuita mediante
la cual se podra solicitar un presupues-
to gratuito adaptado a las necesida-
des de cada vivienda y un instalador
Junkers Bosch personalizara la oferta.



READY4H2

La hoja de ruta del hidrégeno presentata
por las redes de distribucion de gas
tle Europa recoge acciones concretas

tra acciones e hitos para las redes

locales de gas europeas desde los
distintos puntos de partida actuales y
hacia el objetivo comun de las alianzas
de transicion a una economia del hidr6-
geno, basado en el escenario de reduc-
cion de las emisiones de CO, en mas
de 500 millones de toneladas al ano y
la creacion de casi un millén de pues-
tos de trabajo europeos. Entre ellos,
290.000 empleos en la produccion de
hidrégeno verde, 135.000 en operacio-
nes y mantenimiento y 542.000 en la
produccion de electricidad necesaria
para el hidrégeno verde. El hidrégeno
también puede apoyar la fabricacion
europea en riesgo de deslocalizacion,
al proporcionar una via de descarboni-
zacion rentable.

La hoja de ruta de Ready4H2 mues-

“Vemos un enorme potencial de
la transicién al hidrégeno en Europa,
y con esta hoja de ruta, ahora somos
concretos en cuanto a llegar a ella.
Sin embargo, primero hay que tomar
una serie de decisiones politicas. Un
paso legislativo impactante podria ser,
dar a los operadores de redes de gas
locales un papel en la distribucion de
hidrégeno y un papel en la planifica-
cion estratégica de la futura infraes-
tructura energética de Europa a través
de la creacion de una entidad europea
independiente de operadores de siste-
mas de distribucion para el gas natu-
ral y el hidrégeno. Esto facilitaria una
mejor coordinacién y armonizacion de
las cuestiones de planificacion, técni-
cas y de otro tipo, en colaboracion con
los gestores de redes de transporte

Gasnam pone de relieve el potencial
el hidrogeno renovable con
la presentacion del Corredor Vasco

Neutral
Transport
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Gasnam ha celebrado hoy una jorna-

da online para presentar el Corredor
Vasco del Hidrégeno, una iniciativa pio-
nera, que nace de la mano de Petronory
Repsol, para avanzar en la descarboniza-
cion del transporte, entre otros sectores.

Los invitados a esta presentacion re-
cibieron la bienvenida de la secretaria
general de Gasnam, Eugenia Sillero; del
presidente de la Asociacion del Corredor
Vasco del Hidrégeno, José Ighacio Zudaire,
y de su vicepresidente, Inigo Ansola.

Durante su intervencion Eugenia
Sillero afirmé que “el hidrégeno verde
es sinénimo de seguridad energética,
sostenibilidad y desarrollo econémico”
y subray6 la importancia de este vector
energético para descarbonizar el trans-
porte pesado de dificil electrificacién.

Por su parte, José Ignacio Zudaire
abundé en las palabras de la secretaria
general de Gasnam e insistié en que
el Corredor Vasco del Hidr6geno sera
también una gran baza para la zona:
“Hay que convertir el gran reto de la
transicion energética en una oportu-
nidad para la reactivacion econdémica
del territorio y contribuir al desarrollo
tecnologico e industrial”.

Inigo Ansola, director general del
Ente Vasco de la Energia, considerd que
estamos ante “un proyecto clave y estra-
tégico, donde la colaboracién publico-pri-
vada va a ser el eje vertebrador. Servira
para crear una cadena de valor, un eco-
sistema nuevo que va a generar puestos
de empleo y que sera fundamental en el
objetivo de la descarbonizacién”.

I a asociacion de movilidad sostenible

AVANZAR EN LA DESCARBONIZACION
Como responsable de proyectos de
hidrégeno en Petronor Innovacion, Arturo

Fernandez fue el encargado de explicar
en qué consiste y cudles son los gran-
des objetivos y retos del Corredor Vasco
del Hidrégeno. “El proyecto del Corredor
Vasco del Hidrégeno consiste en la crea-
cion de un ecosistema del hidrégeno
en el Pais Vasco para desarrollar pro-
yectos y avanzar en la descarbonizacion
de la economia mejorando la competi-
tividad de la industria vasca”, resumio
Fernandez, tras anadir que el Corredor
se constituy6é oficialmente en octubre
de 2021 y que en la actualidad estéan
implicadas en él 78 empresas que es-
peran alianzas con otros ecosistemas
industriales, compartir experiencias eu-
ropeas similares, habilitar corredores de
transporte y poner en valor el hidrégeno
Ccomo recurso renovable.

Seguidamente se presentaron varios
de los proyectos del Corredor Vasco de
la Energia que guardan una relacién mas
estrecha con la actividad de Gasnam.

Juan Manuel Fernandez, técnico
de eficiencia energética del Ente Vas-
co de la Energia, presenté el proyecto
de produccion de hidrégeno verde que
se ubicara en la refineria de Petronor
en Muskiz (Bizkaia) gracias a un elec-
trolizador de 2,5 MW de capacidad.
Fernandez adelanté que, a menos de
un kildmetro de la refineria, se esta
construyendo el parque tecnolégico
de Abanto, muy vinculado con el H2 y
sus tecnologias, donde habra un centro
logistico de acondicionamiento y alma-
cenamiento, ademas de una hidroge-
nera que dispensara a 350 bary 700
bar. Este centro también abastecera,
en una segunda fase realizada en co-
laboracién con Petronor, a otras tres
hidrogeneras que estaran junto a las
capitales vascas.

de toda Europa. Hay que permitir que
ambas entidades trabajen conjunta-
mente en planes nacionales de de-
sarrollo a 10 anos, al igual que en el
caso de la electricidad”, afirma Peter
Kristensen, presidente de Ready4H?2.

Ademas, como Ready4H2 demostro
en el primer informe, la conversion de
todo el gas natural que sus miembros
distribuyen a los clientes en hidro-
geno u otros gases verdes, reduciria
mas de 300 millones de toneladas de
emisiones de CO, al ano, mas que las
emisiones de CO, de Francia en 2020.
Un mayor despliegue del hidrégeno, in-
cluso en otros sectores como el del
transporte, tiene el potencial de reducir
540 millones de toneladas anuales de
emisiones de CO, en toda Europa para
2050.
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BIOMETANO Y EL HIDROGENO
SERAN IMPRESCINDIBLES

Ademas, como se indica en la Co-
municacioén de la Comision Europea pu-
blicada el 8 de marzo, el biometano y
el hidrégeno seran fundamentales para
garantizar la futura independencia ener-
gética europea. Ready4H2 no sélo esta
dispuesta a apoyar este objetivo, sino
que estamos convencidos de que la
legislacion europea debe reflejar el im-
portante papel que las redes de distri-
bucion estan dispuestas a desempenar
en la recogida y entrega de hidrégeno
a nivel local.

La infraestructura de gas, ha sena-
lado Kristensen, “puede hacer frente
al rapido crecimiento de la cuota de
energia edlica y solar variable, asi como
manejar la gran estacionalidad de la
demanda y proporcionar un suministro
fiable de hidrégeno incluso durante los
inviernos mas frios, ayudando a los eu-
ropeos a reducir la dependencia de las
importaciones de combustibles fésiles.
Las instalaciones de almacenamiento
subterraneo de hidrégeno a gran escala
vinculadas a las redes de gas son la
Unica capacidad de almacenamiento
rapida y duradera a gran escala para
hacer frente a esta variabilidad de la
produccion y la demanda”.

Exolum se adhiere a la alianza

Hydrogen Europe

xolum se ha adherido a la alianza
EHydrogen Europe, organizacion que

tiene como objetivo impulsar la in-
dustria europea del hidrégeno verde
para alcanzar los objetivos de neutrali-
dad climatica de la UE para 2050. Esta
alianza esta integrada por mas de 300
empresas y 30 asociaciones naciona-
les pertenecientes a toda la cadena
de valor del hidrégeno y las pilas de
combustible.

Exolum esta desarrollando un am-
bicioso plan de crecimiento y diver-
sificacién hacia nuevos modelos de
negocio entre los que se encuentra el
impulso al sector del hidrogeno verde.
Ademas, esta desarrollando proyectos
relacionados con el almacenamiento
y distribucién de productos quimicos,
eco-combustibles 0 economia circular.

Exolum esta construyendo la prime-
ra planta de produccion de hidrégeno
verde en la Comunidad de Madrid, que
se prevé que esté plenamente operativa
en la segunda mitad de 2022. La planta
producira en un primer momento unas
60 toneladas al ano de hidrégeno verde.

Asimismo, Exolum junto con Naturgy
y Enagéas (a través de su filial Scale
Gas) ha constituido la alianza “Win4H2”
para estudiar y desarrollar conjunta-
mente infraestructuras de produccion,
distribucion y suministro de hidrégeno
verde que permita la movilidad en la
totalidad de la peninsula con vehicu-
los alimentados con este combustible
sostenible.

Este proyecto comprende la cons-
truccién de una red de 50 hidrogeneras
que abarcara toda Espana.

Calvera Hydrogen entrega
una hidrogenera de 700 hares

/]

alvera Hydrogen acaba de en-

tregar al Centro Nacional del

Hidrégeno una hidrogenera de
700 bares que se va a instalar en
Puertollano (Ciudad Real) para un
proyecto de movilidad financiado
con fondos FEDER. Esta hidroge-
nera dispensa mas de 100 kg al
dia a 700 bares, aunque también
es posible la dispensacion a 350
bares. Se trata de un equipo esca-
lable con una ampliacion de la ca-
pacidad facilmente instalable y ya
disenada en esta fase.

Otra caracteristica importante es
el trabajo realizado en la ingenieria
de Calvera para hacer una hidro-
genera facilmente transportable e
instalable en su punto de consumo,

fue se instalara en Puertollano

con un diseno com-
. : pacto y una instalacion
plug&play. Estas ca-
racteristicas la hacen
mas competitiva por
su reducido tiempo de
instalacion en el lugar
de dispensacion. La
empresa aragonesa
ha implementado su
sistema FRS (Fast Re-
covery System) basa-
do en la electronica de control y en la
experiencia propia para conseguir un
mayor caudal de dispensacion con
un menor almacenamiento y por lo
tanto huella de la instalacion.
Calvera Hydrogen es, actualmen-
te, el Unico fabricante de hidrogene-
ras que ha realizado dos unidades
de 700 bares en Espana. En este
sentido, en los ultimos 18 meses
la compania situada en Epila (Zara-
goza) ha aumentado un 75 por 100
su plantilla especializada en inge-
nieria de hidrégeno y fabricacion de
equipos, en un esfuerzo constante y
necesario para atender la demanda
del sector y poder satisfacer todos
los proyectos nacionales e interna-
cionales en los que participa.
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El informe anual del mercado
te la climatizacion destaca
una fuerte recuperacion en 2021

peracion del mercado HVAC, que
vuelve a los niveles de 2019, ano
en el que se llegd a una facturacion
de mas de 1.200 millones de euros.

Este crecimiento compensa la cai-
da de 2020, ano en el que, a pesar
de las dificultades e incertidumbre, el
comportamiento del sector fue mejor
que las previsiones iniciales.

Los datos globales proporcionados
por los fabricantes e importadores de
equipos de climatizacion presentes en
el mercado espanol que participan en
las estadisticas de mercado organiza-
das por AFEC, ascienden a 1.268,13
millones de euros, lo que representa
un incremento total de un 12,05 por
100 respecto del ano anterior.

Los datos conocidos confirman una
tendencia al alza de todos los sectores analizados.
El empuje de las politicas de descarbonizacion pue-
de ser uno de los factores clave para justificar este
crecimiento. Tanto la Unién Europea como la Adminis-
tracion Publica, a nivel regional y estatal, estan arti-
culando mecanismos de subvenciones que faciliten
y agilicen la recuperacion del sector.

Dichas politicas, con ambiciosos objetivos de eficien-
cia energética, uso de renovables y reduccion de emisio-
nes, contemplan algunas soluciones como la bomba de
calory la regulacion y control como protagonistas clave
de la transicion hacia una climatizacion mas limpia.

El informe senala que los fondos europeos son
fundamentales para apoyar el crecimiento, y ya han
iniciado su andadura en forma de ayudas para la
rehabilitacion energética. Por otro lado, la creciente
preocupacion por la calidad del aire interior (CAl) ha
redundado en un mayor interés por la instalacién de
equipos de ventilacion, filtracion, purificacion, difusion
y tratamiento de aire, climatizacion, humidificacién,
etc., ademas de abrir nuevas vias de impulso a la
industria, con equipos y sistemas cada vez mas efi-
caces y eficientes.

EI ano 2021 ha supuesto una recu-

MERCADO DE LA CLIMATIZACION 2021

Segun el informe de AFEC, el mercado de la
climatizacion facturé en 2021 alrededor de 1.268
millones de euros de los cuales, 990,85 millones
correspondieron al subsector de Maquinas, 135,54
millones al subsector de tratamiento y distribucion
de aire, 120,47 para el subsector de la ventiladores
y 21,27 millones que corresponden a la ventilacion
residencial.

Evolucion del mercado de la climatizacion
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En el analisis individual de cada uno de los sub-
sectores se aprecia como el mercado de las maqui-
nas para la produccion de calor, frio y agua caliente
sanitaria y unidades terminales, es el que mayor
crecimiento ha experimentado en comparacion con
el ano anterior, experimentando un incremento del
12,91 por 100.

Mercado HVAC (mill €) 2021 2020
Equipos de produccién de calor, frioy acs 990,85 877,60
UTAs + UV, con Recuperacion de Calor 81,47 78,85
Distribucian y Difusion de Aire 54,07 47,71
Ventilacién Residencial 21,27 20,39
120,47 107,26
1.268,13 1.131,82

2021 vs 2020
12,91%
3,33%
13,32 %
4,34 %
12,31%
12,05%

Ventiladores
Total mercado

MERCADO DE MAQUINAS: EVOLUCION
POSITIVA EN VENTAS DE BOMBAS DE CALOR
AEROTERMICAS

En el sector residencial/doméstico, las cifras co-
rrespondientes a 2021, segun los datos aportados
por las empresas participantes, son: 895.443 Uni-
dades y 595,73 millones de euros.

Informe anual 2021
del mercado de la
climatizacion
(HVAC)

En el caso de equipos partidos, el nimero de
unidades se corresponde con el de las exteriores.

El mercado correspondiente a este sector expe-
rimenta un incremento en volumen de negocio del
13,78 %, respecto del ejercicio 2020.

La evolucion de ventas de bombas de calor aero-
térmicas (aire-agua, incluidas las de produccién de
agua caliente sanitaria) sigue siendo muy positiva.

En el ano 2021, los equipos aire-agua han pasado
de representar en 2020 el 13,7% en valor, a tener un
peso sobre el total facturado del 16,0% respecto al
total del mercado de maquinas.

De esta manera se sigue evidenciando el auge
de esta tecnologia como sistema combinado de ca-
lefaccion, refrigeracion y produccion de agua caliente
sanitaria.

En relacion con las cifras relativas al segmento
de equipos de produccion de calor, frio y agua ca-
liente sanitaria y unidades terminales, los valores
correspondientes a los diferentes sectores en los

C&R 2023 se celebrara
en noviemhre

ganizador y a las empresas participantes en

las Ultimas ediciones de C&R, la proxima edi-
cion del Salon Internacional de la Climatizacion
y la Refrigeracion, se celebrara del 14 al 17 de
noviembre de 2023. Una meditada decision que
viene a dar continuidad a las fechas de la convo-
catoria 2021, que habia trasladado su celebra-
cién a noviembre por la situacion de pandemia.

Los argumentos para llevar a cabo este
cambio de fechas han tenido especialmente en
cuenta el calendario internacional de eventos
del sector, asi como la positiva experiencia y
resultados de C&R 21, que, a pesar de la situa-
cion sanitaria, se saldé con la visita de mas de
34.000 profesionales, la oferta de mas de 300
empresas y, sobre todo, la satisfaccion general
de los participantes por el elevado volumen de
reuniones y contactos Utiles realizados, asi como
por la calidad del visitante.

El escenario sera, como siempre, el Recinto
Ferial de IFEMA MADRID donde C&R 2023 volvera
a convertirse en el gran referente internacional
de las instalaciones térmicas, con la participa-
cion de las empresas y marcas lideres de los
sectores de Aire Acondicionado, Climatizacion,
Ventilacion, Frio Industrial y Comercial, Calefac-
cion y Fontaneria, que ofreceran el mas completo
escaparate de novedades, tendencias y lineas de
avance de esta industria.

Tras consultar a las entidades del Comité Or-

que, tradicionalmente, se divide este mercado, son
las siguientes:

Sector 2021 2020 2021 vs. 2020
Residencial/Doméstico 585,73 523,58 13,78%
Comercial 250,34 223,88 11,82%
Terciario/Industrial 144,78 130,14 11,25%
TOTAL 990,85 877,60 12,91%

Cifras en millones de euros

El sector de Maquinas incluye variaciones con
respecto a los productos incluidos en cada uno de
los sectores:

Mercado Maquinas: Sector terciario/industrial

— Enfriadoras de agua, a partir de 50 kW

— Bomba de Calor Multitarea >17,5 kW

— Sistemas de caudal variable de refrigerante a
partir de 32 kW

— Bomba de Calor Solo ACS Split (5%)

— Close Control Units.

Sector Comercial

— Equipos suelo/techo/pared > 6 kW

— Cassettes

— Equipos auténomos de condensacion por agua

— Equipos autébnomos de condensacion por aire
>12 kW y Roof Top

— Sistemas de caudal variable de refrigerante
hasta 32 kW

— Enfriadoras de agua desde 17,5 kW hasta 50 kW

— Fancoils (80%)

— Bomba de Calor Solo ACS Compactas > 150 |
(20%)

— Bomba de Calor Solo ACS Split (15%)

Sector residencial/doméstico

— Equipos transportables y de ventana, equipos
de pared, suelo, techo, unidades sencillas y multis
hasta 6 kW

— Equipos de Conductos < 12 kW

— Enfriadoras de Agua < 17,5 kW

— Fancoils (20%)

— Bomba de Calor Multitarea hasta 17,5 kW

— Bomba de Calor Solo ACS Compactas < 150 |

— Bomba de Calor Solo ACS Compactas > 150 | (80%)

— Bomba de Calor Solo ACS Split (80%)

Unidades de Tratamiento y Distribucion y Difusion
de Aire

(UTAs) sumados a las Unidades de Ventilacion
con Recuperacion de Calor (UVRs): 81,47 millones
de euros. En este segmento, el total estimado de
UTAs y UVRs, experimenté incremento del 3,33% con
respecto al ano 2010.

La venta de unidades de distribucién y difusion
de aire experimentd un incremento de un 13,32% en
2021, recuperando la cuota de mercado que habia
perdido en 2020.

Mill € 2021 2020 2021 vs. 2020

Distribucion 13,08 12,24 6,80%

Difusion 40,99 35,47 15,58%

TOTAL 54,07 47,71 1332%
VENTILACION

Por dltimo, el mercado de la ventilacion residencial
experimentd un crecimiento de un 4,34 % en 2021 con
unas cifras de facturacion de 21,21 millones de euros.

La venta de ventiladores se incrementd en un
12,31%, alcanzando una facturacién total de 120,47
millones de euros.

Estos resultados vienen a confirmar que el sec-
tor de la climatizacion en Espana continda su conso-
lidacion en la senda del crecimiento de los dltimos
anos favorecido por las crecientes cifras en rehabi-
litacion y por la implantacion de regulaciones y nor-
mativas dirigidas a la mejora de la habitabilidad y
confort en las edificaciones y al incremento de la
eficiencia energética en diversos ambitos.

Los fabricantes de equipos de climatizaciéon es-
tan en constante evolucion tecnolégica, siempre con
el telén de fondo del aprovechamiento de energias
renovables, del cumplimiento con las exigencias
normativas y legislativas sobre eficiencia energéti-
ca, energias renovables, etc.

La climatizacion forma parte de la gran transfor-
macion que la sociedad demanda para actuar contra
el Cambio Climatico. La Unién Europea tiene como
objetivo la descarbonizacion y

Espana no es ajena a este objetivo, tal como se
observa en nuestro Plan Nacional Integrado de Ener-
gia y Clima (PNIEC). Los combustibles fosiles pare-
cen abocados a desaparecer y a ser sustituidos por
soluciones cuyo impacto medio ambiental es mucho
menor. La electrificacion de las ciudades y la produc-
cion de energia a través de fuentes renovables es la
gran evolucion que veremos en los proximos anos.

En este sentido, se exigen y se ofrecen solucio-
nes cada vez mas eficientes, sostenibles y respe-
tuosas con el medio ambiente, y la hibridacion de
tecnologias sera mas habitual en el diseno de los
proyectos y de los equipos.



Junkers Bosch destaca la importancia
de la formacion profesional de las
instalaciones térmicas

oy en dia, los mercados son
H cada vez mas competitivos. Las

tecnologias avanzan muy rapida-
mente, los cambios normativos estan
a la orden del dia, y esto sumado a
la tendencia de crear equipamientos
cada vez mas ecolégicos y sosteni-
bles vuelven imprescindible que los
profesionales de las instalaciones
térmicas continden formandose para
ofrecer el mejor asesoramiento a los
consumidores.

Asi, en su compromiso por ofrecer
el mejor servicio y las mejores solucio-
nes, Junkers Bosch, continda contri-
buyendo de forma activa en la forma-
cion, preparacion y cualificacion de los
profesionales de la instalacion con el
objetivo de ofrecerles un dominio com-
pleto para convertirse en expertos de
sus soluciones.

Y es que, consciente de que adqui-
rir los conocimientos directamente del
fabricante puede ayudar al profesional
de la instalacion a optimizar su tiempo
y actualizar sus conocimientos en nue-
vas tecnologias, Junkers Bosch ofrece
continuamente formaciones técnicas
en distintos formatos adaptadas a las
necesidades y horarios de los profesio-
nales:

e Formaciones online en el Aula
Junkers: perfectas para ser visualiza-
das en cualquier momento, a cualquier
hora y desde cualquier lugar. Abarcan
tematicas sobre normativas, tenden-
cias y tecnologias basicas. Como no-
vedades para este ano Junkers Bosch
ha introducido un nuevo moédulo de
Ventilacion Eficiente y Recuperadores
de calor y proximamente incorporara
un curso mas sobre Refrigerantes e
Instalaciones de Aire Acondicionado.
En esta plataforma, el profesional
puede encontrar ademas toda la do-
cumentacién técnica necesaria para
el desarrollo de su trabajo como ma-
nuales, guias técnicas, videos tuto-
riales, certificados, despieces, datos
técnicos...

e Formaciones presenciales: tras
la crisis generada por la pandemia de
coronavirus, vuelven por fin los cur-
sS0s presenciales con un amplio com-
ponente practico impartidos en los

6 centros de formacion que Junkers
Bosch tiene repartidos por toda Espa-
na donde expertos de la marca acer-
can al profesional las ultimas solucio-
nes. Se trata de jornadas dedicadas
monograficamente a una tecnologia o
equipo. Las fechas y horarios estan
disponibles en la web de la Academia.

e Formaciones del Aula Digital:
cursos online de menos de dos horas
de duracion convocados semanalmen-
te. Son impartidos por expertos en
cada solucién que muestran el fun-
cionamiento, ajustes y caracteristicas
del equipo en directo y donde se pue-
den resolver dudas directamente con
el especialista. Las fechas y horarios
estan disponibles en la web de la Aca-
demia.

e Atencion al Profesional: una po-
sibilidad mas de contacto con el fa-
bricante para los profesionales de la
instalacion, que pueden llamar al 902
41 00 14 o escribir a través del email
soporte.boschtermotecnia@es.bosch.
com, con horario ininterrumpido para
consultar sus dudas en cuanto al di-
seno o ejecucion de una instalacion.

De esta forma, Junkers Bosch
ofrece un itinerario formativo con una
completa programacion de cursos teo6-
rico-practicos presenciales y online,
con moédulos de formacion para cada
nivel de necesidad, con el fin de que
sus instaladores estén mas activos
que nunca. Cuatro vias de contacto,
cuatro canales por donde se trasvasa
conocimiento, por donde discurre la
formaciéon que necesita el profesional
para estar al dia en tecnologias y aho-
rrar tiempos de instalacion.

Para mas informacién sobre las for-
maciones que ofrece Junkers Bosch,
acceda a su web o visualice su nuevo
video en Youtube.

Ariston refuerza su servicio oficial
con una nueva plataforma online

de la calefaccion y el agua calien-

te sanitaria y aerotermia lanza su
plataforma online servicio técnico ofi-
cial con el fin de ofrecer servicios pos-
tventa a todos sus clientes. Gracias a
este nuevo servicio, la empresa italiana
busca facilitar y mejorar la atencion al
cliente durante la gestion de sus servi-
cios, la comunicacion de incidencias o
la solicitud de una revisién de calderas.
Contar con el asesoramiento de un
servicio técnico oficial es fundamental
para garantizar la maxima vida Util de los
dispositivos de climatizacion del hogar,
entre ellos termos, calentadores, calde-
ras, bombas de calor, etc. Esta iniciativa
promueve el consumo sostenible y el
alargamiento de la vida util de sus pro-

Ariston, experto mundial del sector

ductos, unas de las prioridades de la
compania que mira al futuro con la maxi-
ma responsabilidad medioambiental.

Siguiendo con la estrategia llevada
a cabo por Ariston para promover la
sostenibilidad en el ambito de la ca-
lefaccion y agua caliente, la compania
ha lanzado una nueva accion esta vez
dirigida al consumo sostenible sin te-
ner que renunciar al confort y ahorro
de sus equipos.

Para ello, Ariston pone a la mano
de sus usuarios una serie servicios di-
rigidos al mantenimiento de sus equi-
pos, ofreciendo desde ampliaciones
de la garantia registrando su producto
online en la web, hasta packs de mante-
nimiento personalizados para calderas
y equipos Nimbus.

Proyecto Edificio Piloto Tecnologico
Sostenible de Giacomini en Rehuild 2022

presentado un proyecto de proto-
tipo de Edificio Tecnolégico Sos-
tenible, del que Giacomini ha formado
parte junto con a un equipo multidis-
ciplinar formado por promotores, pro-
yectistas, constructores y fabricantes,

C on ocasion de Rebuild Expo, se ha

todos ellos componentes del Cluster de
la Edificacion. Un proyecto que aspira
a ser un modelo de cara a un futuro
cercano, todo con el objetivo de ofrecer
viviendas sostenibles durante todo su
ciclo de vida y con un coste de vivienda
ajustado.
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Sistema de registro de datos

WiFi testo Saveris 2

o] importa
dénde se en-
cuentre: con

los data loggers
WiFi testo Saveris
2 tendra bajo con-
trol las condicio-
nes ambientales
como la humedad
y la temperatura
de forma sencilla
y segura.

Ya sea en la
gestion de insta-
laciones o en el
control de calidad de los alimentos y
medicamentos: los registradores de
datos WiFi pueden emplearse prac-
ticamente en todo lugar en donde la
temperatura y la humedad tengan que
supervisarse continuamente.

Con el testo Saveris 2 se cumplen
las normas y reglamentos de forma
segura, es posible perfeccionar los
procesos, garantizar la calidad y au-
mentar la eficiencia.

Los data loggers de la serie testo
Saveris 2 forman un sistema de regis-
tro de datos por WiFi que se puede
ampliar y adaptar segln sus necesida-
des y que se puede integrar facilmen-
te en su red WLAN existente.

Usted elige los registradores de
humedad y temperatura que mas se
adapten a sus requisitos; para ello,

puede elegir entre los data loggers
con sensores internos o los data lo-
ggers que admiten la conexién del
extenso portfolio de sondas externas
Testo. Ademas, la compatibilidad total
con los registradores de datos de la
serie testo 160 le garantiza registrar
también parametros tales como CO, y
lux de forma comoda en un solo sis-
tema.

Los registradores de datos WiFi
envian sus valores medidos al testo
Cloud, donde se guardan automatica-
mente y se documentan. Con su cuen-
ta del Cloud podra acceder a los va-
lores medidos desde su smartphone,
tablet o PC y una conexion a internet.
Si se alcanzan valores criticos, el sis-
tema le enviara una alarma por correo
electrénico y/o SMS

Wolf anima a las comunidades a solicitar
las ayudas para instalar energias

renovahles térmicas

Decreto 477/2021, de 29 de ju-

nio, para la ejecucion de diversos
programas, entre ellos, la implantacion
de sistemas térmicos en el sector resi-
dencial, se han convertido en una opor-
tunidad Unica para llevar a cabo una
renovacion energética de los edificios.

Estas subvenciones son importan-
tes en la medida en que posibilitan la
incorporacion o la renovacion de ins-
talaciones que producen calefaccion
y agua caliente sanitaria usando o
bien energia solar térmica, biomasa, o
bombas de calor solo para aerotérmica
aire-agua, hidrotérmica o geotérmica.

En este sentido, segun WOLF, pro-
veedor lider en sistemas de climati-
zacion, refrigeracion y ventilacion, es
importante impulsar campanas de in-
formacion al ciudadano y a los distintos
prescriptores de las distintas ayudas

Las ayudas establecidas en el Real

vigentes en sus respectivas comunida-
des auténomas, para obtener un mayor
rendimiento econémico y energético de
las mismas.

“Por ejemplo, en instalaciones sola-
res térmicas, el uso hibrido de energia
solar y caldera de gas puede ahorrar
mas de la mitad del consumo anual de
agua caliente sanitaria en un edificio”,
apuntan desde esta compaiiia.

WOLF pone en el mercado una am-
plia gama de soluciones y sistemas de
calderas a gas compatibles con insta-
laciones solares térmicas. Una de las
calderas de condensacion a gas que
ofrece la tecnologia de calefaccion mas
innovadora en el mercado es la CGB-2,
ideal para viviendas, tanto de obra nue-
va como en proceso de reforma.

“La descarbonizacion del parque re-
sidencial sera mas facil si equipamos
nuestros edificios de sistemas hibridos
de calderas de condensacion, alimen-
tadas con fuentes de energia renova-
bles”, destaca Antonio Torrado, director
general de BU Heating and Ventilation
de WOLF lIbérica.

Cada comunidad auténoma gestio-
na las subvenciones de este Programa,
cuyas cuantias proceden de los Fondos
Next Generation, por lo que el usuario
puede acceder facilmente a las con-
vocatorias a través de la web de su
region.

Genebre presenta su nueva linea

de Catalogos 2022

enebre, la compania lider a nivel
mundial en valvulas y accesorios

para el control de fluidos y griferia

de alta calidad, presenta su nueva linea
de Catalogos 2022.

El pasado 1 de abril, entraron en
vigor los nuevos 5 Catalogos de todas
las gamas de producto de Genebre: Hi-
drosanitaria, Industrial, Colectividades,
Connectors y Griferia.

Se trata de los Catalogos destina-
dos a profesionales y prescriptores
de las Lineas Industrial, Colectivi-
dades, Hidrosanitaria, Connectors y
Griferia.
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7 V4
on del Gas Renovable se celebrara coocewemme
sivo del sector. De los 7.480 visitantes

que acudieron al recinto ferial, donde

V -
en paralelo se celebré Expobiomasa,
542 visitantes eligieron “la produccion

I6n del Gas Renovable por parte
de los profesionales del sector el
pasado septiembre de 2021, la Aso-
ciacion Espanola del Biogas (AEBIG)
como partner técnico, y la Asociacion
Espanola de la Biomasa (AVEBIOM)
como entidad organizadora, convocan
la segunda edicion este ano en
Valladolid con el objetivo de dar un
fuerte impulso al sector, comunicando
y mostrando la tecnologia disponible y
las oportunidades que se abren en los
proximos anos.
Los profesionales que asistieron al
primer encuentro mostraron su satisfac-

Tras la magnifica acogida del | Sa-

ePower&Building vuelve
a convocar al sector
de la edificacion

TR S

Power&Building y los salones que

lo integran —Construtec, Veteco,

Archistone, Bimexpo, Matelec y
Matelec Industry— vuelve a convocar
de forma presencial al sector de la
edificacion, del 15 al 18 de noviembre
proximos, en el Recinto Ferial de IFEMA
Madrid. Una convocatoria que vuelve a
contar con el renovado apoyo de los prin-
cipales agentes de esta industria, que
confian en la mayor plataforma comer-
cial y de negocio del sur de Europa de
este importante segmento econémico,
para el desarrollo de sus estrategias.

Eurovent,celehraré
su reunion anual
en Malaga

a Asociacion de Fabricantes

I de Equipos de Climatizacion

AFEC y la Asociacion de
Empresas de Frio y sus Tecnolo-
gias — AEFYT, seran anfitriones
de la reunion anual de Euro-
vent, que se celebrara del 18 al
20 de mayo de 2022.

Eurovent ha elegido Malaga
como sede de su proxima reu-
nién anual, la primera de esta
asociacion que se celebrara pre-
sencialmente desde 2019, y que
sera punto de encuentro para
profesionales de la industria de
la calefaccion, ventilacion, acon-
dicionamiento de aire (HVAC) y
refrigeracion de toda Europa.

El evento reunira a todos los
organos de decision del grupo
Eurovent, entre los que se en-
cuentran, entre otros, Eurovent
Services, Eurovent Certita Certi-
fication, PRODBIM y COPILOT, y
finalmente tendra lugar la Asam-
blea General.

Las reuniones se alternaran
con un programa social, que per-
mitira un mayor intercambio de
experiencias entre los miembros
de Eurovent.

El registro para los participan-
tes en los diferentes grupos de
Eurovent se abrira préximamente.

de biogas” como su principal interés.
El | Salon del Gas Renovable cons-

taté que existen tecnologias maduras
(; capaces de obtener multiples produc-
& tos, reducir emisiones y producir gas
Salon del gas—ll‘EI1ova IE renovable a partir de la gestion de los
- abundantes residuos disponibles. Es-
. y pana podria ser el tercer pais de Euro-
R . pa en generacion de gas renovable en
“. 2050 si se materializa un apoyo claro
> = - por parte de administraciones por una
e, N . fuente de energia que aprovecha los re-

L] . siduos de forma sostenible y eficiente.

Expertos del sector prevén que Es-

pana cuente al finalizar 2022 con 12

plantas de biometano en explotacion y

otras 30 en proyecto. En 2024 seran

64y generaran 2.077 GWh/ano frente

a los 162 GWh/ano actuales. En Euro-

pa, el nimero de plantas de biometano
aumento un 17% en el Ultimo ano.
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