-

INSTALACION

ano 27 | nim. 178

GAS, AGUA,

2085

CALEFACCION ¥ CLIMATIZAECILON

www.ingenieriadelgas.com

noviembre-diciembre 2022

Los instaladores reclaman mas informacion

para avanzar en la descarbonizacion

urante la celebracion del ul-
Dtimo Congreso CONAIF 2022
en Sevilla el pasado mes de
octubre destaco la intervencion de
Magdalena Verdd, que participd en
representacion de los instaladores,
en la mesa redonda titulada ‘Futuro
del Sector del Gas’. La gerente de
Segurgas Verdu y ponente de la
Comision de Gas de CONAIF, alz6 la
voz reclamando que, pese al compro-
miso de todas las gasistas con el co-
lectivo como agente de la transicion
energética, les falta informacion y
formacion para poder acometer este
reto de forma proactiva y no reactiva.
En este sentido, los ponentes
reiteraron que la empresa instala-
dora es el nexo de unién por exce-
lencia entre proveedores de energia
y usuario final. Una funcion que los
convierte en la clave del proceso de
transicion energética.

Las ventas del mercado
minorista de gas
aumentaron un 7 por 100
en el tercer trimestre

egln datos elaborados por la

CNMC, durante el tercer trimestre

de 2022 |la demanda de gas ha al-
canzado aproximadamente 88,82 TWh,
aumentando un 7,03 por 100 respecto
al mismo periodo del ano anterior. En
el tercer trimestre de 2022, los grupos
societarios con mayores ventas han
sido Naturgy (28,28 por 100), Endesa
(20,72 por 100), Repsol (8,41 por
100), Iberdrola (7,61 por 100) y Axpo
(5,95 por 100). El resto de comerciali-
zadores suman en conjunto una cuota
de mercado del 29,03 por 100 en tér-
minos de ventas. (Pasa a pagina 10)

Naturgy acelera

el cambio de todos

sus clientes de gas

a la tarifa regulada para
abaratar sus facturas
energéticas

aturgy da un paso mas en su com-
promiso para ayudar a sus clien-

tes a pagar el menor precio posi-

ble por sus suministros energéticos y
promovera de manera activa el traspa-
so a la Tarifa de Ultimo Recurso (TUR)
de todos aquellos clientes domésticos
de la compania con un consumo anual
de gas inferior a 50.000 kWh anuales.
La compania ha puesto a dispo-
sicion de sus clientes de mercado li-
beralizado un formulario en su pagina
web, donde podran rellenar los datos
requeridos para confirmar su identidad,
la titularidad del suministro y la acep-
tacion del traspaso.  (Pasa a pagina 10)

La penetracion de los gases re-
novables es el camino mas viable,
rapido y econémico para conseguir
los objetivos de descarbonizacion y
para ello la contribucion de la em-
presa instaladora es imprescindi-
ble.

En este punto es donde Verdd re-
clamé a companias energéticas y fa-
bricantes de equipos que potencien
la comunicacion, la informacién y la
formacioén sobre los nuevos vectores
energéticos y las tecnologias que ha-
ran posible la transformacion.
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Enagas GTS pondra

en marcha el sistema
de garantias de origen
para los gases
renovables

| Ministerio para la Transicién
EEcoIégica y el Reto Demografico ha

publicado en el Boletin Oficial del
Estado (orden TED/1026/2022 del 28
de octubre) la aprobacion del procedi-
miento de gestion del sistema de ga-
rantias de origen para los gases renova-
bles. Esta normativa designa, de manera
transitoria, a Enagas Gestor Técnico del
Sistema como entidad responsable de
la puesta en marcha y gestion de este
nuevo sistema de garantias.

La aprobacion de este procedi-
miento, que regulara el funcionamien-
to del sistema de garantias de origen
en Espana, marca —de acuerdo con el
Real Decreto 376/2022- el inicio de
un periodo de seis meses dentro del
cual Enagas GTS debera activar el nue-
VO servicio.

El Plan +SE (Plan Mas Seguridad
Energética) considera este proyecto
como prioritario y establece dos hitos
para su puesta en funcionamiento: el
registro de usuarios e instalaciones de
produccion debera estar habilitado en
enero de 2023 y la expedicién de ga-
rantias de origen en marzo de 2023.

Una vez puesto en funcionamiento,
Enagas GTS expedira las garantias de
origen del gas procedente de fuentes
renovables a las empresas producto-
ras. Estas nuevas garantias informaran
sobre donde, cuando y como se han
producido los gases renovables, como
el hidrégeno verde y el biogas.

(Pasa a pagina 11)

H sector

de calderas avanza
en la introduccion
de gases renovables

(Pasa a pagina 06)

sumario

el sector

actualidad

dossier calefaccion 2022
profesionales

gas natural

gases renovables
empresas & equipos

agenda


https://www.contagas.com/

02 el sector

Dialogos, aprendizaje, networking
y nuevas experiencias para instaladores
en el Congreso de CONAIF 2022

en el edificio Expo de la Isla de la

Cartuja a la 32 edicion del congre-
so de CONAIF, celebrada en Sevilla los
dias 6y 7 de octubre con la asociacion
provincial de empresas instaladoras de
Sevilla (Epyme) como anfitriona. Fueron
dos jornadas de dialogos, aprendizaje,
networking y nuevas experiencias para
los asistentes, que pudieron disfrutar
de un gran evento respaldado por el
ayuntamiento de la ciudad y el gobierno
auténomo andaluz.

El alcalde de Sevilla, Antonio Munoz
Martinez, puso en valor a los instala-
dores durante la inauguracion. Dijo de
estos profesionales que son imprescin-
dibles e importantes, asi como “pieza
fundamental en el funcionamiento de
cualquier territorio y de la economia”,
con un gran futuro por delante a pesar
de los cambios que se estan produ-
ciendo en el sector y los grandes re-
tos a los que se enfrentan, “como la
digitalizacion, la sostenibilidad, la lucha
contra el cambio climatico y el cambio
de modelo energético”.

El presidente de CONAIF, Francisco
Alonso, se refirié igualmente al momen-
to de cambio que vivimos con grandes
retos a la vista, para el que se nece-
sitan, segun apunté en sus primeras
palabras a los asistentes, “organiza-
ciones empresariales fuertes como
CONAIF que ayuden y representen a
los instaladores”. Una Confederacion
Nacional —continudé diciendo— “que
cada vez es mas fuerte e influyente
porque estamos incorporando nuevas
asociaciones de instaladores de toda
Espana que nos hacen crecer, ganar en
representatividad, poder y fuerza para
defender mejor los intereses de los
instaladores a nivel nacional”.

Por su parte, el presidente de Epyme
y anfitrion del congreso, José Antonio
Vizcaino, dio la bienvenida a Sevilla, su
ciudad, y puso el foco en la figura del
instalador durante su intervencion en el
acto de inauguracion. “Los instaladores
—dijo— tenemos que ser protagonistas
en el panorama energético actual, con
retos como el autoconsumo, la aeroter-
mia, las comunidades energéticas, etc.”

La clausura corri6 a cargo de
Cristébal Sanchez, secretario general
de Industria y Minas en la Junta de
Andalucia.

El Congreso de CONAIF 2022, que
contd con la colaboracién del ayunta-
miento de Sevilla, la Junta de Andalucia y
un importante grupo de empresas patro-
cinadoras, tuvo a Alicia Senovilla como
presentadora y maestra de ceremonias.

l ' n total de 406 personas asistieron

Combiné las dos jornadas de po-
nencias con un amplio programa social
que permitié a los asistentes relacio-
narse, intercambiar opiniones y com-
partir experiencias.

Estas fueron algunas de las conclu-
siones del congreso:

— EI futuro energético no es sola-
mente eléctrico. El objetivo es la des-
carbonizacién y la electrificacion es
una opcion para alcanzarla, pero no la
Unica, los gases renovables y el hidré-
geno representan opciones igualmente
eficaces.

— La empresa instaladora tiene fu-
turo en el gas, donde se mantendra la
colaboracion con las companias ener-
géticas. El paso del gas tradicional a
los nuevos gases renovables y el hi-
drégeno requiere de sus servicios, no
solamente técnicos, también de pres-
cripcion y en materia de comunicacion
con los clientes.

— La reconversion de la empresa
instaladora atendiendo a los cambios

Fyemyme ,\!_-
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de la sociedad espanola ha de hacerse
enfocandose hacia el cliente.

— El instalador tiene en la comer-
cializacion de energia un gran campo
donde desarrollar su negocio.

— El instalador contribuye con su tra-
bajo a mejorar la productividad, el em-

Vicente Gallardo, premio Manuel Laguna

de la
Fabricantes

| expresidente
Asociacion de

de Generadores y Emisores
de Calor (Fegeca) y actual direc-

tor de Ventas de la division de
Termotecnia de Robert Bosch
Espana, Vicente Gallardo, ha re-
cibido la maxima distincion de
CONAIF, el premio Manuel Laguna,
en su edicién 2022. La entrega
del galarddn tuvo lugar el 7 de oc-
tubre en un acto enmarcado den-
tro de la 322 edicién del congreso
de CONAIF, celebrada en Sevilla
los pasados dias 6 y 7 de octubre.

La decision de conceder este
premio a Vicente Gallardo se tomé
en la reunion de la junta directiva de
CONAIF celebrada el 17 de junio en
Madrid y tuvo la unanimidad de todos
sus miembros. Se valord su aporta-
cion al sector de la calefaccion y de
forma particular su trayectoria dentro
del mismo, marcada por el apoyo a
las empresas instaladoras y la cola-
boracion con CONAIF en todos los
ambitos profesionales en los que ha
tenido responsabilidad.

La presentadora de la gala de
entrega del galardoén, la periodista

en positivo

«El consumo de GLP
repunta un 11,7 por 100»

Fuente: Cores

pleo, el conocimiento y a que el mercado
sea mas eficiente; ademas de ser un
agente clave de la seguridad industrial.

— Las comunidades energéticas re-
presentan una oportunidad de negocio
para el instalador. Son una opcion mas
para ofrecer al cliente y favorecer el
autoconsumo.

— Segun algunos ponentes, los ins-
taladores van a tener una préxima dé-
cada de mucho trabajo, mayor del que
podrian atender. Necesitaran mas for-
macion técnica y comercial, asi como
diferenciarse mediante la fiabilidad y el
trabajo bien hecho.

La edicion nuimero 33 del congre-
so de CONAIF se celebrara los dias
26 y 27 de octubre del proximo aino
en San Sebastian, con Instagi como
asociacion anfitriona. Asi lo anuncié
su presidente, Carlos Cestero, en la
clausura del congreso.

Alicia Senovilla, también destaco
de él su lado humano y la buena
disposicion a la colaboracién: “Con
CONAIF ha demostrado ser una per-
sona afable, accesible, cercana, de
buen trato, que ha sabido escuchar
sus demandas y se ha situado en
innumerables ocasiones al lado de
los instaladores”.

Tras recibir el premio de manos
del presidente de CONAIF, Francisco
Alonso; Vicente Gallardo expres6 su
agradecimiento e hizo énfasis en coémo
el vinculo entre Conaif y Fegeca se ha-
bia estrechado en los Ultimos anos.

Asi lo puso de manifiesto, igual-
mente, al hacer una valoracion final:
“Recibir el galardon con mayor presti-
gio del sector de la calefaccion supo-
ne un gran honor. Es un placer recibir
este premio, tras cumplir mi periodo
de ocho anos como presidente de
Fegeca y estar vinculado al sector
de la climatizacion y las energias
renovables desde el ano 2000. En
definitiva, aunque reciba este pre-
mio a titulo personal, es un recono-
cimiento a la labor que, durante los
dltimos anos, se ha llevado a cabo
entre Fegeca y Conaif, trabajando de
forma conjunta en la promocion del
mercado de los sistemas de calefac-
cion y agua caliente sanitaria”.
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Sedigas patrocina la campana de seguridad
de instalaciones de gas

Vivienda y Agricultura de la

Comunidad de Madrid, Paloma
Martin, ha presentado en la sede de
Nedgia la campana informativa “El gas
siempre con seguridad”, que incluye re-
comendaciones a la ciudadania para el
buen uso de las instalaciones de gas
en los hogares. La consejera ha esta-
do acompanada entre otros por el di-
rector de Relaciones Institucionales de
Sedigas, Pedro Palencia.

Para Sedigas, y para todos los par-
ticipantes en esta iniciativa, “la se-
guridad es un objetivo prioritario, por
lo que estas campanas de informa-
cién y concienciacién son necesarias
para minimizar los riesgos y garanti-
zar el maximo bienestar y confort de
los usuarios de gas natural”, afirma
Palencia.

La consejera de Medio Ambiente,

Vigilar que la combustién sea correc-
ta, evitar que las rejillas de ventilacion
y el tubo de salida de gases queden
obstruidos y realizar la inspeccion pe-
riédica de la caldera cada cinco anos
son algunos de los principales consejos
practicos para utilizar con seguridad las
instalaciones de gas. Ademas, es impor-
tante saber que, en caso de notar olor a
gas, hay que abrir las ventanas, no en-
cender ninglin aparato eléctrico ni inte-
rruptores de la luz y llamar al servicio de
urgencias de la compania distribuidora.

Ademas de Sedigas, la campana de
este ano cuenta con la participacion y
apoyo de las distribuidoras Nedgia y
Madrilena Red de Gas, la comerciali-
zadora Repsol —todas ellas socias de
Sedigas—, y la Asociacion de Empresas
del Sector de las Instalaciones y la
Energia (Agremia).

FEGECA destaca el papel crucial
de los instaladores en EFINTEC

— T

FEGECA, participé en EFINTEC,

Exposiciéon y Férum de Empresas
Instaladoras y Nuevas Tecnologias” un
encuentro imprescindible en el ambito
de la instalacion y la energia en nues-
tro pais.

Con la ponencia “Evolucion del
sector: el mercado de la calefaccion
y acs”, Perell6 dio una visién de con-
junto teniendo en cuenta las nuevas
tecnologias y el cambiante marco nor-
mativo, con el telén de fondo de un en-
torno sujeto a las tensiones sociales,
geopoliticas y econémicas de los ul-
timos tiempos. Ademas, puso el foco
en el papel crucial que los instalado-
res jugaran en la descarbonizacion de
los edificios, ademas de la importan-
cia de atraer a nuevos profesionales
al sector y mejorar y actualizar las ca-
pacidades de los ya existentes.

El sector de Climatizacién y de pro-
duccion de agua caliente sanitaria se
encuentra ante un reto sin preceden-
tes, ya que, ademas de las especiales
caracteristicas de los equipos, la ges-
tion global de la energia va a ser un
factor determinante para obtener el
menor nivel de emisiones con el me-
nor coste posible.

En el marco de las exigencias de
los paquetes Fit-for-55 y REPowerEU,
las diferentes tecnologias deben tener
las mismas oportunidades de desarro-
llo para ofrecer las mejores soluciones
eficientes y econémicamente viables.
En este sentido, Perell6 destacé como
idea relevante que descarbonizar no
significa necesariamente electrificar;
hay vias alternativas, que pasan por
otras energias renovables y por la hi-
bridacién.

Asimismo, quiso subrayar que
los fabricantes que forman parte de
FEGECA se han caracterizado por
ser pioneros en desarrollar equipos
eficientes, con las tecnologias mas
avanzadas, y que ya cumplen con mu-

Antonio Perelld, vicepresidente de

chas de las nuevas exigencias que se
plantean. De hecho, ya hay disponi-
bles equipos aptos para trabajar con
metano biolégico y sintético. Asi como
con GLP biolégico sin ningln tipo de
cambio en el aparato, y muchos de los
equipos que se comercializan actual-
mente pueden funcionar con mezclas
de hasta un 20 por 100 de hidrége-
no con cualquier gas a base de me-
tano. La industria esta firmemente a
favor de esta solucion y tiene un claro
compromiso para el desarrollo a corto
plazo de aparatos capaces de trabajar
con hidrégeno 100 por 100. De he-
cho, ya existen unidades funcionando
de forma experimental.

El vicepresidente de FEGECA enfa-
tizé el hecho de que, en este escena-
rio de innovacion tecnolégica, exigen-
cias normativas medioambientales y
alto coste energético, el papel de los
instaladores es y sera crucial para
alcanzar los objetivos de descarboni-
zacion del parque edificado. Sin em-
bargo, para cumplir con los objetivos
de REPowerEU en 2030, el nimero de
instaladores tendra que aumentar un
50 por 100 en comparacion con el ac-
tual. Y de los instaladores existentes
hoy, al menos el 50 por 100 debera
recapacitarse para poder trabajar con
tecnologias de bombas de calor y de
hibridacion. Ademas, las nuevas com-
petencias necesarias para los insta-
ladores de sistemas incluyen digita-
lizacién, hibridacion, electrificacion,
optimizacion de sistemas, refrigeran-
tes y gases descarbonizados.

Perellon concluyé su intervencion
manifestando que el colectivo al que
representa FEGECA ofrece a los ins-
taladores los equipos mas modernos,
seguros y eficientes, y los menos
contaminantes. También formacién
presencial y on-line en nuevas tecnolo-
gias y normativas. Y apoyo técnico es-
pecifico en la resolucion de problemas
e incidencias.

En memonria de Jordi Presas,
presidente y fundador de Contagas

mos en la redaccion la triste no-
ticia del fallecimiento de Jordi
Presas, presidente y fundador de
CONTAGAS, compania pionera en la
comercializacion de equipos de re-
gulacion, control y medicion de gas.
Jordi pertenecié a una genera-
ciéon de empresarios que ha prota-
gonizado el extraordinario desarro-
llo de nuestro tejido industrial. Con
33 anos, en 1976 Jordi arrancaba
en Barcelona una apasionante
aventura fundando la compania
que hoy es parte de la historia del
sector gasista.

EI pasado 19 de octubre recibia-

Comprometido con la excelen-
cia, Jordi supo mantener un rumbo
firme del negocio cuya filosofia re-
sumié en una entrevista publicada
en nuestras paginas con ocasion
del 40 aniversario de CONTAGAS:

“Buscamos construir relaciones
a largo plazo, tanto con nuestros
clientes como con nuestros provee-
dores y colaboradores, y esto solo
se consigue desde la honestidad y
el querer hacer las cosas bien”.

A su faceta empresarial se
sum6 una profunda vocacién edu-
cativa, compaginando su quehacer
diario con la transmision de su co-
nocimiento técnico y experiencia a

cientos de profesionales activos
hoy en la industria gasista.

Trabajador incansable, siempre
‘al pie del canén’, alegre y de trato
exquisito, Jordi supo ademas conta-
giar su pasion y energia tanto a su
equipo como en el ambito familiar,
embarcando a sus hijos en esta
apasionante aventura que pronto
celebrara medio siglo de historia.

Desde la redaccion de IDG que-
remos transmitir a su familia, ami-
gos y a todo el equipo CONTAGAS
nuestro mas sentido pésame,
junto a un carinoso abrazo de ani-
mo en recuerdo de Jordi Presas.
Descanse en Paz.

Agremia crea mas de 120 empresas
en los ultimos cinco anos

n los ultimos cinco anos, la
EAsociacién de Empresas del Sector
de las Instalaciones y la Energia
(Agremia), como vivero y “acelerado-
ra” de emprendedores, ha ayudado a
la creacion de mas de 120 empresas,
generando empleo y autoempleo.
Desde noviembre de 2014 Ia
Asociacion es Punto de Atencion al
Emprendedor (PAE), a través del cual
facilita la creacion de nuevas empresas
en el sector de las instalaciones, el inicio
efectivo de su actividad y su desatrrollo,
facilitando servicios de informacion, tra-
mitacion de documentacion, formacion
y apoyo a la financiacion empresarial.
Dado el éxito de la actividad de
Agremia como vivero de pymes, la
Secretaria General de Industria y de la
Pequena y Mediana Empresa, dependien-
te del Ministerio de Industria, ha suscri-
to con la Asociacion la renovacion del

acuerdo de colaboracién para el estable-
cimiento de PAEs integrados en el Centro
de Informacion y Red de Creacion de
Empresas (CIRCE), cuyo sistema es fun-
damental para la tramitacion electronica.

“Ademas de prestar servicios de
informaciéon y asesoramiento a los
emprendedores durante sus prime-
ros anos de actividad, desde el PAE
de Agremia les ayudamos a iniciar
los tramites administrativos de cons-
titucion de la empresa, que permite
abrir un nuevo negocio como auté-
nomo, Sociedad de Responsabilidad
Limitada (SL) o Sociedad Limitada
Nueva Empresa (SLNE) de una forma
sencilla y a través de medios telemati-
cos. Hacemos que el primer paso para
crear una empresa sea sencillo y nada
farragoso para el emprendedor”, expli-
ca Miguel Angel Sagredo, responsable
del departamento juridico de Agremia.

Confederacion CNI aplaude la campana
para para impulsar la rehabilitacion

| Ministerio de Transportes,
EMoviIidad y Agenda Urbana (MITMA)

prepara una campana de comunica-
cion para impulsar el proceso de reha-
bilitacion en Espana. La Confederacion
CNI se muestra enormemente satisfe-
cha con este anuncio que recoge esta
peticion reiterada por la confederacion
en repetidas ocasiones a varios minis-

terios. “En una reunién sobre eficiencia
energética con la Secretaria de Estado
de Energia del MITECO el pasado 19
de julio, insistimos en la importancia
de llegar al usuario final con una cam-
pana de comunicacién masiva muy
visual, con lenguaje accesible, mensa-
jes cortos y directos y liderada por la
Administracion.
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NICOLAS KLINGENBERG, PRESIDENTE DE FEGECA
La evolucion del parque de calderas

para la introduccion de gases renovahles

sicionando las calderas de gas

para el uso de gases renovables,
una evolucion que no ha hecho mas
que empezar.

Hasta hace poco tiempo, nada
hacia presagiar el uso, por ejemplo,
del hidrégeno como recurso alter-
nativo renovable al gas natural, con
muy bajas emisiones e incluso nulas
de CO, a la atmoésfera. Pero no es la
Unica fuente de energia que lleva el
apellido renovable. También el biogas
y el hidrégeno natural sintético GNS
alimentan las calderas gracias a su
alto rendimiento y a sus cualidades
sostenibles frente a combustibles f6-
siles sélidos o liquidos.

El interés por el empleo de gases
renovables para el funcionamiento de
calderas esta calando especialmente
en el sector de la edificacién, tan-
to para construccion de obra nueva
como para rehabilitacion. Y es que,
por tratarse de combustibles, tienen
la propiedad de producir una gran
cantidad de energia en su proceso de
combustion que es casi improbable
ser igualado por otro tipo de energias
renovables, como es la solar fotovol-
taica o térmica o la aerotermia, que
siempre necesitan de un sistema de
acumulaciéon debido a su reducida
potencia de generacion. Tanto es asi,
que cada vez son mas las construc-
toras o promotoras que apuestan por
sistemas hibridos o el uso de dife-
rentes tecnologias combinadas para
reducir la dependencia del edificio,
apostando por la transformacion de
un nuevo modelo energético.

En la actualidad, es un hecho que
gran parte de las calderas que se
venden ya son capaces de funcionar
con mezclas de hidrégeno al 20 por
100, existiendo incluso tecnologia
para producir calderas que traba-
jen al 100 por 100 con este recur-
so natural. Pero esta no es la Unica
opcion ya que actualmente todas las
calderas, asi como las redes de su-
ministro, pueden trabajar con gases
renovables bien al 100 por 100, por
ejemplo, con el biometano, o mezcla-
dos con gas natural. También el bio-
diésel esta presente en las calderas.

Las calderas a gas y los gases
renovables han dejado de ser esce-
narios futuros para estar mas pre-
sentes que nunca. A nadie se le es-
capan las limitaciones que tiene la
aplicacion de las energias renovables
para el sector de la calefaccion y la
produccién de agua caliente sanitaria
(acs) en el sector residencial, preci-
samente por el componente de acu-
mulacion de energia necesario al que
antes aludia, pero se da un escenario
optimo para avanzar en este terreno
si optamos por el empleo de gases
renovables en las calderas para con-
seguir la descarbonizacién del parque
edificado.

Los fabricantes integrados en
FEGECA tienen disponibles varias
versiones de calderas que pueden
funcionar en distintos escenarios de
implementacion del hidrégeno y ga-
ses renovables en nuestras redes de
suministro. Todo ello fruto del traba-
jo en |+D+i que llevan desarrollando
desde hace anos.

En este sentido, vislumbramos
distintos tipos de escenarios:

e Cuando haya disponibilidad de
gases renovables, por ejemplo, bio-
metano, al 100 por 100 en redes, las
calderas actuales ya instaladas pue-
den trabajar sin necesidad de realizar
ningun cambio.

e Cuando en una red gasista se
introduce un 20 por 100 de hidrége-
no sin necesidad de adaptar o ajus-

EI avance de la industria esta po-
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2022 también acabara,

a falta de conocer los datos
de los ultimos meses,
siendo un buen ano
en cifras, estabilizando
el mercado

tar las calderas o calentadores exis-
tentes; o bien cuando se realiza una
adaptacion de los equipos terminales
y las redes de suministros para tra-
bajar con hidrégeno al 100 por 100,
supuesto que implica disponer de

y

calderas preparadas, pero sin transi-
cion, esto es, sin ajustes;

¢ Y, finalmente, cuando se produ-
ce una sustitucion gradual del par-
que de calderas existente por otros
equipos que pueden trabajar con el

Desde FEGECA trabajamos
en una continua labor
de concienciacion e

informacion en beneficio
del uso de gases renovables
como la opcion mas viable

gas natural actual y con distintas
proporciones de hidrégeno para que
en un futuro cercano puedan admitir
hidrégeno al 100 por 100, lo que obli-
garia a un ajuste minimo en dichas
calderas.

Nos encontramos, por tanto, con
varios escenarios posibles para la
distribucion y empleo de gases natu-
rales, especialmente con mezcla de
hidrégeno, que motiva un cambio de
modelo que redundara en un bene-
ficio para el sector, los ciudadanos
y, fundamentalmente, para el medio
ambiente.

Pero, en este camino para la trans-
formacién energética, es muy impor-
tante que desde la Administracion se
dé el impulso necesario, tanto eco-
némico como legislativo, a este tipo
de soluciones para que el ciudadano
conozca que puede reducir las emi-
siones sin necesidad de cambiar la
tipologia de equipo.

PROYECCION DEL MERCADO

El mercado de la calefaccion y
agua caliente sanitaria, que venia
de un 2020 que afecté a todas las
capas econdémicas a causa de la
pandemia, despunté en 2021 alcan-
zando una facturacion préoxima a los
900 millones de euros. 2022 tam-
bién acabara, a falta de conocer los
datos de los ultimos meses, siendo
un buen ano en cifras, estabilizando
el mercado. Incluso podra superar el
ejercicio anterior, pese a la falta de
capacidad de suministro y el incre-
mento de los costes de fabricacion
derivada por el conflicto bélico para
atender el aumento de demanda,
cada vez mayor por la preocupacion
ciudadana por los altos costes ener-
géticos, ahorroy proteccion del medio
ambiente. Y el ano que entra, 2023,
significara un punto de inflexion, gra-
cias a la inyeccion de capital proce-
dente de los Fondos Next Generation
que esta impulsando el sector de
la edificacion, especialmente de la
rehabilitacion.

En cuanto a la tipologia de equi-
pos que se estan fomentando, si
bien 2022 se ha caracterizado por un
incremento en comercializacion de
calderas, sistemas eléctricos y otros
productos alternativos o de apoyo a
estufas de pellets, las companias fa-
bricantes de calderas a gas que for-
man parte de FEGECA cuentan con
equipos eficaces e innovadores, que
desde 2017 ya han sido probados en
instalaciones piloto en diferentes lo-
calizaciones europeas:

a) Calderas murales a gas de 20
hasta minimo 35 kW de calefaccion
y produccion instantanea de ACS a
base de combustible de hidrégeno
como solucién de cero emisiones y
funcionamiento similar a una caldera
mural de condensacion actual.

b) Conversién de gas natural a
100 por 100 de hidrégeno. Puede
funcionar en gas natural y hasta una
mezcla del 20 por 100 de hidrégeno.
En el momento que se cuente con
suministro de este recurso en la red
de gas, se puede convertir de gas y
ajustarse sin necesidad de cambio
de caldera.

c) La mejor solucién para reposi-
cion de calderas sin reforma de ins-
talacién y sin renunciar al confort y
ahorro de la produccién de acs ins-
tantanea.

Desde FEGECA trabajamos en una
continua labor de concienciacion e
informacion en beneficio del uso de
gases renovables como la opcidn
mas viable desde el punto de vista
técnico y econdémico para la descar-
bonizaciéon de los equipos ya insta-
lados. Somos conscientes que los
ciudadanos, los verdaderos perjudi-
cados por el incremento de los cos-
tes de la energia, fundamentalmente
el gas, cada vez estan mas sensibi-
lizados con la situacion energética,
y buscan equipos térmicos mas efi-
cientes y menos contaminantes que
contribuyan a la mejora del medio
ambiente.
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El mercado de calefaccion crecio
un 30 por 100 en 2021

Mercado de calefaccion 2021. Fegeca

Como es habitual FEGECA, la
Asociacion de Fabricantes de
Generadores y Emisores de Calor,
ha elaborado un ano mas su Informe
del mercado de la calefaccion 2021,
que fue presentado la pasada prima-
vera en Madrid.

El entonces presidente de la aso-
ciacion, Vicente Gallardo, fue el respon-
sable de trasmitir las conclusiones del
analisis, destacando muy especialmen-
te el crecimiento global del 30 por 100,
traducido en una facturacion cercana a
los 900 millones de euros.

Las familias de productos que mas
han aumentado son las bombas de
calor multitarea y solo agua caliente
sanitaria. Sin duda la buena salud del
sector, un mercado “vigoroso”, segun
Gallardo, viene de la mano de la repo-
sicion de equipos. Si a esto sumamos
las ayudas europeas, la evolucion del
mercado seguira en ascenso en los
préoximos anos.

UN COMPROMISO CLARO
POR LA DESCARBONIZACION

En un contexto marcado por las
expectativas de una recuperacion de
la actividad econdémica fuertemente
afectada por la crisis de la COVID-19,
el sector de la calefaccion y la pro-
duccion de agua caliente sanitaria se
ha identificado como una pieza fun-
damental para la consecucion de los
objetivos climaticos para el 2030. En
este contexto, la descarbonizacién es
protagonista, un proceso que no impli-
ca electrificar necesariamente, segun
Gallardo. Hay un parque de calderas
que puede adaptarse con una nueva
combustion, de ahi la importancia de
estudiar cada caso para encontrar la
solucién mas eficiente. De hecho, el
sector esta desarrollando equipos que
ya funcionan con gases renovables,

2020 2021 Variacién 21/20
Calentadores a gas 227.300 278.000 22,31 por 100
Termos eléctricos 799.800 920.000 15,03 por 100
Bombas de calor multidrea 36.200 47.500 31,22 por 100
Bombas de calor sélo ACS 11.600 16.500 42,24 por 100
Calderas murales 292.100 308.000 25,58 por 100
Calderas de pie 39.500 50.000 26,58 por 100
Captadores solares 86.100 m? 60.000 m? -30,31 por 100
Controladores 282.000 315.000 11,70 por 100
Radiadores 1.178.000 1.480.000 25,64 por 100
Suelo radiante 3.677.000 m? 4.000.000 m? 8,78 por 100
Depdsitos de agua 53.000 60.000 13,21 por 100

como las calderas de hidrégeno, con
el compromiso de conseguir equipos
capaces de funcionar con hidrégeno
100 por 100. Todo esto se acompana
de programas para incorporar estos
gases en la red.

DATOS DEL SECTOR POR FAMILIAS
Por familias de productos, han creci-
do todos los segmentos, salvo el solar
térmico, que sufre una caida del 30 por
100 como consecuencia de la no obli-
gatoriedad de su instalacion en obra
nueva, aunque los datos son positivos
en renovacion. En un ano excelente

La Comunidad de Madrid presenta
el Plan Renove de Calderas Individuales

v

sentado en la Escuela Técnica de

la Asociacion de Empresas del
Sector de las Instalaciones y la Energia
(Agremia) el Plan Renove de Calderas
y Calentadores Individuales, anunciado
por la presidenta de la Comunidad de
Madrid, Isabel Diaz Ayuso.

Tras una visita por las instalaciones
de la Escuela Técnica, centro de for-
macién de referencia de instaladores
madrilenos, la consejera de Vivienda,
Medio Ambiente y Agricultura, Paloma
Martin, explicd, acompanada por
Emiliano Bernardo, presidente de
Agremia y Victor Pernia, director de la
Escuela Técnica, los pormenores de
este nuevo Plan Renove, cuyos fondos
ascienden a mas de 5 millones de eu-
ros, pudiéndose solicitar las ayudas
hasta el 31 de marzo de 2023.

“Este Plan servira para sustituir
mas de 15.000 calderas por otras mas
eficientes de condensacion en 37.000
hogares madrilenos. Ademas, supon-
dra un ahorro directo del 20 por 100

La Comunidad de Madrid ha pre-

en el consumo del gas, lo que supone
una reduccion anual de 250 euros en
la factura”, senalé Martin.

Por su parte, Emiliano Bernardo
expresd la “buena acogida” que ya
esta teniendo el Plan por el ndmero
de llamadas que ha recibido Agremia.
“Este Renove de calderas y calentado-
res incentivara no solo el trabajo en el
sector de las instalaciones, sino que
también posibilitara una reduccién
de las emisiones contaminantes y un
ahorro econémico en el bolsillo del
ciudadano por tratarse de calderas
mas eficientes”.

El presidente de Agremia ha mani-
festado, ademas, la necesidad de que
el instalador esté acreditado y autoriza-
do para instalar estos aparatos.

La cuantia del incentivo que podran
percibir los madrilenos que realicen la
sustitucion sera de hasta 350 euros
por inmueble en el caso de calderas
de condensacion y de hasta 150 euros
en el caso de calentadores estancos
de bajo NOx.

para el sector, no solo en comparacion
con 2020, también con 2019, vemos
aumentos generalizados de dos digi-
tos, excepto en suelo radiante.

Las tecnologias emergentes son
las que mas han aumentado en ven-
tas. Es el caso de las bombas de calor
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multitarea (31,22 por 100) y las bom-
bas de calor solo para ACS (42,24 por
100), que han liderado el mercado en
2021 sobre todo en obra nueva, aun-
que en proporcion el mercado aun es
reducido.

También destaca el aumento de las
calderas de pie (26,58 por 100) y las
calderas murales (25,98 por 100). En
las primeras el crecimiento responde
a que nos encontramos en plena fase
de reposicion de las calderas instala-
das entre los anos 2005 y 2006. En
datos absolutos, las cifras se acercan
a las observadas durante la burbuja
inmobiliaria, segun Gallardo. En este
sentido, senaldé que, aunque en obra
nueva el sistema mas instalado son las
bombas de calor, un parque de reposi-
cion de calderas tan grande “hace que
este mercado pueda seguir creciendo
muchisimo, tanto en porcentaje como
en valores absolutos”.

La venta de radiadores también ha
facturado un 25,64 por 100 mas, pa-
raddjicamente, puesto que las nuevas
soluciones de calefaccion y acs se
encaminan mas hacia el suelo radian-
te. Estas cifras se deben, en buena
medida, a la apuesta de los usuarios
por la renovacién del hogar como con-
secuencia de la pandemia.

Por su parte, los calentadores de gas
han aumentado no solo por el efecto re-
posicion, también por el cambio de nor-
mativa que ha permitido de nuevo la ins-
talacion de calentadores atmosféricos.

Los termos eléctricos tuvieron un
incremento resenable (15,03 por 100)
por suponer una solucién simple y eco-
némica y por el efecto reposicion.

Los depésitos de agua conforman
una nueva categoria, que también ha
crecido por reposicion y como comple-
mento de la bomba de calor.

H,

Baxi lanza un proyecto pionero
para calentar doce viviendas con
calderas de hidrdgeno puro

DR Thermea, y el
Boperador de la red,

Alliander, han pues-
to en marcha el proyecto
piloto, que durara tres
anos, y que permitira
realizar pruebas exhaus-
tivas del funcionamiento
del sistema en invierno,
cuando la demanda de
calor es maxima. Las vi-
viendas antiguas que sir-
ven para la prueba se eli-
gieron deliberadamente
para someter a mas exi-

gencia la iniciativa, dadas
las restricciones a la hora de hacer
cambios en ellas debido a su con-
dicion de patrimonio.

Bertrand Schmitt, director gene-
ral de BDR Thermea Group, senala
que “la calefaccion de los edificios
y del agua contribuye de forma
significativa al uso de la energia
y a las emisiones de CO,: la cale-
faccion de espacios representa el
63,6 por 100 y el calentamiento
del agua el 14,8 por 100 del uso
de energia residencial de la UE.
Por tanto, la descarbonizacion de
los edificios es un imperativo ur-
gente, y el hidrégeno es una de las
tecnologias clave para lograrlo, jun-
to con las bombas de calor total-
mente eléctricas y las soluciones
hibridas que combinan bombas de
calor con calderas de gas”.

Por su parte, Jordi Mestres, CEO
de BAXI en Espana y Portugal, ase-
gura que “la iniciativa que se ha
puesto en marcha en Holanda pue-
de abrir una puerta muy importante
para que el hidrégeno verde pase

a formar parte de la solucién a la
descarbonizacion de las viviendas
también en el ambito residencial”.

Un estudio reciente impulsado
por el sector europeo de la calefac-
cion y publicado por la consultora
Guidehouse, muestra que una combi-
nacion de tecnologias de calefaccion
es la forma mas rapida de reducir
el consumo de gas natural en 2030
en un 45 por 100, y asi generar un
beneficio de costes agregado de mas
de 520.000 millones de euros hasta
2050 en la Union Europea.

Las bombas de calor desem-
penan un papel fundamental en la
descarbonizacion de la calefaccion
y son perfectas para las casas bien
aisladas y las nuevas construccio-
nes. Las hibridas pueden reducir
rapidamente las emisiones de car-
bono en los edificios existentes me-
nos aislados, reduciendo el uso de
gas hasta en un 70 por 100. Con
el tiempo, el uso de gas restante
puede reducirse utilizando gases re-
novables, como el hidrégeno verde.
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Crece 12 instalaci(ng tle homhas de calor
tle accionamiento termico

tipologias de bombas de calor

que pueden ayudan a reducir el
consumo de combustible fosil y a la
lucha contra el calentamiento global,
empiezan a destacar las bombas de
calor de accionamiento térmico.

Esta tipologia de bombas de ca-
lor, para algunas aplicaciones espe-
cificas concretas, ofrecen un menor
consumo de energia primaria que las
bombas de calor de accionamiento
eléctrico y pueden instalarse alla don-
de no existe una gran infraestructu-
ra eléctrica o gran potencia eléctrica
disponible.

Ademas, estan consideradas den-
tro de la estrategia europea “Fit for
557, con la clasificacion energética C
o E, segun el nuevo escalado previs-
to y que se muestra, por ejemplo, en
el informe del Regulatory Assistance
Project (RAP). “The perfect fit: Shaping
the Fit for 55 package to drive a clima-
te-compatible heat pump market”.

Desde la Asociacion Europea de
Bomba de Calor (EHPA) y la Asociacion
Europea de la Industria de la Calefaccion
(EHI) el grupo de expertos en bombas
de calor de accionamiento térmico ha
redactado un libro blanco para difundir
los conceptos en los que se basa esta
tecnologia, titulado “Thermally driven
heat pumps HOW THEY WORK AND
WHY THEY MATTER”,

La bomba de calor de acciona-
miento térmico se define en el borra-
dor de Ecodiseno y Reglamento de
Etiquetado Energético (UE) 813/2013
y 814/2013: “Bomba de calor de
accionamiento térmico significa una
bomba de calor que utiliza calor o un
motor para impulsar el ciclo de sorcién
0 compresion”.

Hay tres tipos principales de bom-
bas de calor impulsadas térmicamen-
te; bomba de calor de sorcion de gas
(GAHP) y la bomba de calor de com-
presion térmica (TCHP) que estan des-
critas por la EN 12309 y la bomba de
calor con motor a gas (GEHP), incluida
en la EN 16905.

I |asta el 2050, y entre todas las

Una bomba de calor utiliza energia
para “bombear” calor renovable desde
un nivel de temperatura bajo hasta un
nivel de temperatura que se puede uti-
lizar para calentar una casa o producir
agua caliente sanitaria.

Mientras que una bomba de calor
de compresién de vapor utiliza electrici-
dad para impulsar el calor, una bomba
de calor de accionamiento térmico uti-
liza calor para impulsar un compresor
“térmico”. Este calor puede proceder
de un quemador de gas.

Las bombas de calor de acciona-
miento térmico constituyen un innova-
dor y prometedor segmento del mer-
cado y son una solucion 6ptima para
varios campos de aplicacion.

Con esta novedosa tecnologia cabe
afirmar que la bomba de calor puede
cumplir con casi todos los requisitos
del mercado para calefaccion, refrige-
racion y agua caliente sanitaria. Ambas
asociaciones respaldan la tecnologia
de bomba de calor en todas las apli-
caciones posibles (edificios nuevos y
existentes, procesos industriales, ca-
lefaccion y refrigeracion urbana, etc.).

INDICADORES CLAVE

Los indicadores clave de rendimien-
to de las bombas de calor de acciona-
miento térmico son:

— Contribucion a los objetivos ener-
géticos y climaticos de la UE: reduccion
de emisiones de CO,del 30 al 40 por
100 en comparacion con las tecnolo-
gias tradicionales de calefaccion, aho-
rro de energia primaria y uso de energia
eficiente, diversificacion de las fuentes
de energia. Cuando se utilizan gases
renovables en las bombas de calor de
accionamiento térmico es posible re-
ducir aun mas las emisiones de CO,.

— Reduccion de la energia primaria
necesaria en comparacion con las tec-
nologias de calefaccion tradicionales

de hasta un 40 por 100.

— Buen desempeno a bajas tem-
peraturas del aire exterior (no solo en
aplicaciones de fuentes terrestres) y
mayores temperaturas de suministro

de calefaccion (también con radiado-
res).

— Aplicacién en areas con carga in-
suficiente de la red eléctrica y en areas
con climas severos (y suministro de
gas o GLP disponible).

— Menor coste de perforacién (bom-
ba de calor de fuentes del subsuelo).

— Temperatura de inyeccién hasta
70 °C: compatible con “aplicaciones de
actualizacion” y necesidades de acs.

— Posibilidad de reversién de cale-
faccion y refrigeracion.

— Las tecnologias de bomba de
calor ofrecen un uso mas eficiente de
la energia que las tecnologias tradi-
cionales de calefaccion, sin importar
el uso de energia (electricidad reno-
vable, combustible gaseoso, gas). El
uso de combustible gaseoso, amplia-
mente distribuido en muchos paises
europeos puede evolucionar hacia el
gas verde (biometano, hidrégeno, etc.)
en los préximos anos, reduciendo aun
mas las emisiones de CO,. De hecho,
la introduccion de combustibles como
el gas de sintesis, el biogas, el bio-

metano e hidrégeno verde hara que el
combustible gaseoso sea renovable.

La capacidad de proporcionar altas
temperaturas de salida (por encima de
55°C en calefaccion y acs) permite que
las bombas de calor de accionamiento
térmico se utilicen directamente como
sistemas de calefaccion.

Las bombas de calor de sorcion
actualmente disponibles en el merca-
do y en desarrollo estan dirigidas al
mercado de rehabilitacion en edificios
existentes con sistemas instalados
que precisan el suministro de calor a
dichas temperaturas.

En los estandares mencionados
las normas de temperaturas maximas
describen las temperaturas maximas
de suministro:

e Suministro a baja temperatura,
35°C.

e Suministro a temperatura inter-
media, 45°C.

e Suministro a temperatura media,
55°C.

e Suministro a temperatura alta,
65°C.

DESARROLLO DEL MERCADO

La venta de sistemas de acciona-
miento térmico de alta calidad esta
creciendo. A finales de 2020 existian
en Europa mas de 30.000 unidades
instaladas en el mercado comercial,
industrial y residencial.

Un mayor conocimiento y mejor
disponibilidad van a potencial el cre-
cimiento de la demanda. Esta tecnolo-
gia se esta desarrollando rapidamente
gracias a su sencilla y rapida adapta-
cién para reemplazar las calderas de
condensacion tradicionales. De hecho,
utilizan el mismo vector energético, con
temperaturas similares, pero con una
reduccion significativa del consumo
energético.

Europa lidera el desarrollo y fabrica-
cion sistemas a gran y pequena escala
de bombas de accionamiento térmico.
Empresas como Bosch, Robur, BDR
Thermea, Aisin Tecnocasa, Panasonic y
Yanmar ya estan en el mercado en el
que pronto entraran nuevos fabricantes.

Por su parte, las utilities europeas
estan desarrollando sus propias pro-
mociones para que sus clientes pue-
dan adoptar esta solucion a medida
de sus necesidades de confort y de
reduccion de la huella de carbono.

calidad del aire

La hosteleria y la restauracion,
protagonistas del | Foro de Ventilacion

ganizado por AFEC (Asociacion

de Fabricantes de Equipos de
Climatizacion) y el Cluster IAQ, en co-
laboracién con la publicacion HR, se
celebro el pasado 29 de septiembre
en Madrid bajo el lema “beneficios y
retos de la ventilacién en hosteleria y
restauracion”.

El foro, conducido y moderado por
Antoni Ruiz, se inici6 con la bienvenida
por parte de los organizadores, Marta San
Roman, directora de AFEC, y Pau Pallas,
presidente del Cldster IAQ, quienes ex-
plicaron el porqué de este encuentro.

La presencia institucional estu-
Vo representada por Maria de la O
Alvarez Rodriguez, del Area de Sanidad
Ambiental de la Consejeria de Sanidad
de la Comunidad de Madrid

Las intervenciones de la mesa de-
bate en torno a la Ventilacion en H&R
como fuente de productividad y sa-
lud, se iniciaron de la mano de Sergio
Baragano, CEO de Room2030, quien
hablé sobre los hoteles modulares
como clara tendencia constructiva, que
pueden incorporar ventilacion mecani-
ca con recuperacion de calor, y sobre
la flexibilidad que ofrecen y el enfoque
a aumentar la eficiencia y la calidad en
todo el ciclo de vida de los edificios.

EI primer Foro de Ventilacion, or-

L. Javier Alvarez Furriel, Responsable
Sistemas de Ventilacion de Daikin, co-
menté como la experiencia del cliente
puede mejorar a través de la monito-
rizacion de la calidad del aire interior,
con tecnologia avanzada que permite
visualizar la calidad ambiental de los
espacios interiores, a través de para-
metros como temperatura, humedad,
presion del aire, iluminacion, etc.

Miguel Angel Séanchez, Product
Sales Manager Ventilation de Tecna,
hablé sobre la reduccién del consumo
energético y de la generacion de resi-
duos mediante filtracion electrostatica,
una tecnologia con una eficacia de fil-
tracion alta y duradera, que ademas

La I:pmisi(m Europea propone mejorar
los limites de calidad del aire

publica su propuesta de revision

de la Directiva 2008/50/CE del
Parlamento Europeo y del Consejo, de
21 de mayo de 2008, relativa a la ca-
lidad del aire ambiente y a una atmés-
fera mas limpia en Europa, continuan-
do el proceso de actualizacion de la
normativa europea de calidad del aire,
que ahora se debatira en el Consejo y
el Parlamento Europeo hasta su adop-
cion definitiva a lo largo de 2023.

La propuesta de la Comision
Europea rebaja sustancialmente la
mayor parte de los limites de calidad
del aire actualmente vigentes y los
aproxima a las recomendaciones de

La Comision Europea ha hecho

consigue inactivacion viral y desinfec-
cion bacteriana considerables.

Jesls Menéndez Lépez, socio de
Estelae Hotels&Resorts y CEO de Hotel
Mystery Guest, compartio la experien-
cia real del cliente en hosteleria y res-
tauracion.

Carlos Martinez Real, Especialista
Técnico de la Division IAQ de Sodeca,
habld sobre la oportunidad de negocio

la Organizacion Mundial de la Salud
(OMS), actualizadas en septiembre
del ano pasado y estableciendo un
mecanismo de adaptacion al pro-
greso cientifico, aunque sin llegar a
adoptar dichas directrices.

Asi, el valor limite anual de dioxi-
do de nitrégeno (NO,) pasaria de los
actuales 40 microgramos por metro
cubico a 20 mg/metro cubico, mien-
tras los valores limite anuales de
particulas respirables (PM10) y finas
(PM2,5) bajarian respectivamente
de 40 a 20 mg/metro cubico y de
25 a 10 mg/metro cubico. Se crean
ademas nuevos valores limite diarios
para el NO2 y las PM2,5.

para hosteleria y restauracion que en
esta época postpandemia pueden brin-
dar el control de CO,y la recuperacion
de calor, haciendo un analisis sobre el
peso significativo que tienen el turis-
mo, la hosteleria y la restauracion en
el PIB, y sobre como las tecnologias de
medicién, monitorizacion y control de
calidad de aire interior pueden suponer
un elemento diferenciador en el sector.



Naturgy nombra a Raul Suarez
nuevo consejero delegado de Nedgia

aturgy ha nombrado a Radul
N Suarez nuevo consejero dele-

gado de Nedgia, la distribuido-
ra de gas del grupo en Espana, y a
Méonica Puente, nueva maxima res-
ponsable de UFD, su distribuidora
eléctrica.

Raul Suarez (Madrid, 1974) diri-
gira a partir de ahora la distribuidora
de gas de Naturgy, tras ocupar dis-
tintas posiciones directivas durante
mas de 20 anos en el grupo, tanto en
Espana como en América Latina. A
lo largo de su trayectoria sus respon-
sabilidades han estado focalizadas
especialmente en los negocios regu-
lados de gas y electricidad. Durante
los dltimos cuatro anos ha liderado
una profunda transformacion digital
y operativa de UFD, la distribuidora
eléctrica del grupo, y la ha converti-
do en la mas eficiente del sector en
términos econdmicos y operativos.

El nuevo CEO de Nedgia, socie-
dad participada también por Allianz
y CPPIB, es ingeniero de Caminos,
Canales y Puertos por la Universidad
Politécnica de Madrid, y sustituye en
el puesto a Narcis de Carreras, que
deja la compania para abordar nuevos
retos profesionales fuera de Espana.

Alejandro Baschwitz, jefe de Ventas Nacional
para Bosch Termotecnia Residencial

neciente al Grupo Bosch, designa

a Alejandro Baschwitz como nue-
vo jefe Nacional de Ventas de Bosch
Termotecnia Residencial, pasando
asi el testigo a su companera Maria
Goretti Ganzo Bustamante quien este
mes asume su antiguo cargo como jefa
Nacional de Ventas de Bosch Industrial.
Asi, desde noviembre, se encarga de
liderar e impulsar las gamas de produc-
to para el area Residencial de Bosch
Termotecnia a nivel nacional en un
momento donde los sectores de cale-
faccion y refrigeracion en Espana son
claves para la transicion energética del
pais.

Ingeniero industrial por la Escuela
Politécnica Superior de la Universidad
de Zaragoza, cursé parte de sus estu-
dios en la Université libre de Bruxelles
asi como el MBA por el IESE Business
School. Cuenta a su vez con una sélida
trayectoria de mas de 15 anos en el
sector de energias renovables donde

Bosch Termotecnia, division perte-

r

también ejerci6 de Project Manager de
plantas de energia.

De esta forma, tras 8 anos de
desempeno profesional en el area
Comercial e Industrial de la compania,
Baschwitz encabeza una nueva etapa
para respaldar al area Residencial en
su apuesta por los hogares del futuro.
Y es que ahora, la Ultima tecnologia
para el hogar en calefaccién y climati-
zacion se comercializa en Espana bajo
una sola marca, Bosch.

Nathalia Pessoa, nueva directora de
comunicacion y marca de Bosch para Iheria

nombramiento de Nathalia Péssoa

como directora de Comunicacién
Institucional y Marca de Bosch para
Iberia, liderando el desarrollo de la es-
trategia de comunicacion interna y exter-
na de la compania en Espanay Portugal.
Pessba sucede a Christine Maier, tris-
temente fallecida el pasado mes de
agosto, en la direccion de comunicacion
corporativa de Bosch en Espana.

Con casi quince anos de carrera
profesional dedicados al Grupo Bosch,
diez de ellos como responsable de
Comunicacion Institucional en Portugal,
Nathalia Pessb6a tiene una amplia expe-
riencia en gestion de equipos y definicion
de la estrategia de comunicacion de la
marca Bosch con diferentes stakehol-
ders, desarrollo de actividades de sos-
tenibilidad, employer branding, organiza-
cion de eventos y representacion de la
empresa ante organismos oficiales.

EI Grupo Bosch ha anunciado el

Como responsable de comunica-
cion de Bosch para los mercados es-
panol y portugués, Nathalia Pessoa
liderara los equipos de comunicacion
de ambos paises, que comprenden
las areas de comunicacion externa e
institucional, comunicacién interna y
gestion de contenidos, comunicacion
digital, estrategia de marca y employer
branding, patrocinios y eventos, y res-
ponsabilidad social corporativa. El ob-
jetivo es trabajar de manera integrada,
aprovechando este cambio estructural
para potenciar las actividades de comu-
nicacion de ambos paises, buscando
conectar mas y mejor la marca Bosch
con todos sus publicos en cuanto a
su actividad, innovacién y compromiso
social y medioambiental.

“Es una gran motivacion para mi
aceptar este nuevo reto de liderar la
comunicacion ibérica de una empresa
global como Bosch, con una presen-
cia tan fuerte en Espana y Portugal.
Juntos, compartiendo experiencia y co-
nocimientos, seguiremos fortaleciendo
el posicionamiento interno y externo de
la marca respecto a nuestro publico
objetivo, y haremo mas y mejor por la
comunicacion de Bosch”, dice Nathalia
Pess0a, la recientemente nombrada di-
rectora de Comunicacion y Marca de
Bosch para Iberia.

profesionales
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Aifonso Fernandez Castro, nueve director
nacional de Ventas en Ferroli Profesional

Q Ifonso Fernandez, actual direc-
tor nacional de Ventas en Ferroli
Industrial, ha sido nombrado adi-
cionalmente director nacional de Ventas
en Ferroli Profesional, por lo que pasa
a tener el cargo de director nacional de
Ventas de Ferroli Profesional e Industrial.
Entre sus principales retos se en-
cuentran potenciar las gamas basadas
en energias renovables, principalmente
la aerotermia, asi como mejorar la aten-
cién a nuestros clientes en el entorno
de mercado actual.
Alfonso goza de una amplia tra-
yectoria profesional en Ferroli Espana

donde ha ocupado distintos cargos
de responsabilidad y cuenta con una
dilatada experiencia en el mercado
espanol.

DINAK CONTROL DE HUMOS

Linea de soluciones DINAK certificadas para realizar el Control

de Humos de Incendio de acuerdo con lo establecido por el

DB SI del CTE, y el Reglamento de Instalaciones de Proteccion

Contra Incendios (RIPCI), siendo con ello, el Unico fabricante
espanol en disponer de estas certificaciones:

CONTROL DE HUMOS DE INCENDIO

MULTISECTOR

Gama EI120+

Conducto modular metalico de doble pared
con aislamiento mineral de 100 mm de
espesor, disponible de @80 a 800 mm.

Esta solucion dispone de unas certificaciones
de Resistencia al Fuego para Control de Humos
de Incendio “multisector” muy superiores a las

exigidas por el DB Sl del CTE para este tipo de

aplicaciones:

El 120 ve S500multi
El 120 ho S500multi

Certificado C € de acuerdo con UNE EN 12101-7

B

CONTROL DE HUMOS DE INCENDIO
MONOSECTOR

Gama Dinak XT

Conducto modular metélico de simple pared,

disponible de @125 a 1.000 mm.

Esta solucion dispone de una certificacion de
Resistencia al Fuego para Control de Humos
de Incendio “monosector” muy superior a la
E;0060 exigida por el DB SI del CTE para este

tipo de aplicaciones:

5y

Certificado C €de acuerdo con UNE EN 12101-7

Camino do Laranxo, 19, 362016 Vigo, Espana
+34 986452526 comercial@dinak.com
o
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Las ventas del mercato minorista
tle gas aumentaron un 7 por 100
en el tercer trimestre

(Viene de pagina 01)

El indice de concentracion del mer-
cado (HHI) aumenté con respecto al
mismo periodo del ano anterior, situan-
dose en 1.463; no obstante, el indice
sigue indicando una concentracion baja
en términos de ventas de gas natural.

En términos de clientes de gas
que cierran el tercer trimestre con
7.990.187, la cuota de los cinco
principales operadores representa
un 95,00 por 100. El resto de los

operadores suman 399.660 clientes
de gas. Entre los pequenos opera-
dores, los que tiene un mayor creci-
miento durante este trimestre son el
grupo Factor Energia seguido de MET,
con un crecimiento de unos 5.000
y 3.000 clientes, respectivamente.

Los clientes suministrados a
tarifa de dltimo recurso fueron
1.584.602 (el 19,83 por 100), au-
mentando en 45.050 clientes con
respecto a junio de 2022.

El consumo sigue creciendo

Unidad: GWh
Sep 2022 Acumulado anual Ultimos doce meses

GWh TV (%)* GWh v (%)* GWh TV (%)* Estructura (%)
Consumo convencional 11.966 -35,4 169.969 -15,7 242.137 -11,6 62,4
Generacion eléctrica 15.631 53,1 103.668 174 135.576 73,7 35,0
GNL de consumo directo 607 -44,2 6.900 -30,2 10.184 -22,4 2,6
Total 28.204 -5,4 280.537 4,0 387.897 6,2 100,0
Cogeneracion** 3111 -51,4 45572 -209 65.130  -16,0 16,8

* Tasas de variacion con respecto al mismo periodo del afio anterior

Fuente: Cores

** Suministros a instalaciones que disponen de sistemas de cogeneracion

“ igual que 0,0 / ™ distinto de 0,0

Nueva nql'mgtiva
te gestion tecnica
del sistema gasista

a CNMC ha aprobado la re-
Lsolucién por la que se esta-

blece la normativa de ges-
tion técnica del sistema (NGTS)
sobre programaciones, nomina-
ciones, repartos, balances, la
gestion y uso de las conexiones
internacionales y los autoconsu-
mos (RDC/DE/010/20).

La resolucién define los
procedimientos y protocolos
necesarios para la operacion y
gestion de las instalaciones ga-
sistas relacionados con las pro-
gramaciones de uso de éstas,
las hominaciones y renominacio-
nesy los repartos y balances del
gas transitado.

Ademas, determina las condi-
ciones generales para la gestion
de cisternas de GNL, los para-
metros para la operacion normal
de las infraestructuras y la reali-
zacion de acciones de balance
en el Punto Virtual de Balance
(PVB), la manera para calcular la
capacidad de las instalaciones
y su autoconsumo, asi como la
informacion que se debe propor-
cionar sobre las mermas de gas
y el mecanismo para realizar re-
visiones y reclamaciones de los
diferentes procesos.

La resolucion de la CNMC,
que aprueba por primera vez las
NGTS de acuerdo con las funcio-
nes establecidas por el RD ley
1/2019, tiene en cuenta los nue-
vos modelos de acceso, balance y
mermas aprobados por la CNMC,
asi como las propuestas aproba-
das por el Grupo de Trabajo del
Comité de Seguimiento del sis-
tema gasista coordinado por el
Gestor Técnico del Sistema (GTS)
y las alegaciones realizadas por
los agentes en el tramite de au-
diencia publica.

Por puntos de suministro a sep-
tiembre de 2022 el Grupo Nedgia
liderd el cierre de trimestre con el
67,31 por 100 y 5,37 millones de
clientes, seguido de Grupo Nortegas
con el 12,26 por 100 (0,97 millones
de clientes), Madrilena de Gas ocupa
la tercera posicion con 0,89 millones
de clientes (11,25 por 100 de cuota)
y Redexis, con un 8,14 por 100, ce-
rré a septiembre con 0,65 millones
de clientes.

ambiando la tendencia de recu-
‘ peracion mantenida después de

la crisis del covid-19, el consumo
de gas natural cayé un 5,4 por 100
durante el pasado mes de septiembre,
situandose en 28.204 GWh.

Las ventas de gas natural para
consumo convencional en septiem-
bre disminuyeron un 35,4 por 100
con respecto a septiembre de 2021,
situandose en 11.966 GWh, mientras
que las de generacion eléctrica au-
mentaron un 53,1 por 100 (hasta los
15.631 GWh) y las de GNL de consu-
mo directo cayeron un 44,2 por 100,
hasta los 607 GWh.

Naturgy lanza una atencion
especializada para
las comunidlades de vecinos

aturgy vuelve a posicionarse del
lado de sus clientes con un am-

plio abanico de medidas para
reforzar su atencion al consumidor y
ayudarle a que pague menos en su fac-
tura energética.

La compania ha activado un equipo
dedicado en exclusiva a la atencién per-
sonalizada y directa a las Comunidades de
Vecinos con calefaccion central y un con-
sumo superior a los 50.000kWh/ano para
facilitarles informacion y la contratacion de
la nueva Tarifa de Ultimo Recurso (TUR)
aprobada recientemente por el Gobierno.
Este cambio producira un importante aho-
rro en sus facturas energéticas de cara a
los proximos meses coincidiendo con el
periodo de mayor consumo de gas del ano.

De esta forma, los presidentes de
comunidades de propietarios y adminis-
tradores de fincas interesados pueden
llamar al 900 370 801 para resolver
sus dudas y contratar esta nueva tarifa.
Ademas, las comunidades de vecinos
pueden solicitar su contratacion en la
pagina web www.comunidadesnaturgy.
com o a través de su red de 151 tien-
das operativas en el pais.

“Como grupo energético y en un
contexto tan cambiante como el actual,
entendemos por lo que esta pasando
el consumidor y queremos facilitarle las
gestiones y ayudarle en todo lo que po-
damos. Nuestro objetivo es hacer todo
un poco mas sencillo a las familias y a
nuestros clientes”, explica el director ge-
neral de Comercializacion, Carlos Vecino.

Naturgy acelera el camhio de todos sus clientes de gas
a la tarifa regulada para abaratar sus facturas energeticas
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Naturgy ha contactado también a
través de distintas vias (email, SMS
y correo postal) con sus clientes del
mercado liberalizado para ofrecerles
este cambio rapido y automatico a la
TUR a través de un enlace directo al
formulario, cuyo precio es actualmen-
te muy inferior al del mercado al estar
subvencionado por los Presupuestos
Generales del Estado.

Esta iniciativa esta dirigida inicial-
mente a aquellos clientes ubicados
en las 9 comunidades autbnomas en
las que el grupo energético tiene dis-
tribucion de gas. Estos territorios son:
Andalucia, Castilla-La Mancha, Castilla y
Ledn, Cataluna, Comunidad Valenciana,
Galicia, Madrid, Navarra y La Rioja. Se
trata del 90 por 100 de los clientes del
grupo en el negocio de gas en Espana.

Asi, los clientes dejaran de ser clien-
tes de Naturgy Iberia, S.A. (comercia-

lizadora de mercado liberalizado) y co-
menzaran a serlo de Comercializadora
Regulada Gas&Power, S.A. (comercia-
lizadora regulada del Grupo Naturgy).
La compania ha puesto a disposi-
cion la informacion y el formulario en
www.naturgy.es/turaunclic.

De esta forma y a través de un clic,
Naturgy pretende acelerar la moviliza-
cion de clientes al mercado regulado
con el objetivo de que estos paguen
menos en su factura de gas antes de
que llegue el invierno, periodo en el que
se concentra el mayor consumo de gas
del ano.

Esta nueva iniciativa se suma a las
medidas ya puestas en marcha por la
compania para hacérselo todo mas fa-
cil a sus clientes.

“Naturgy tiene una clara voluntad
por ayudar a sus clientes en un contex-
to tan complejo como el actual. Todas
estas propuestas ponen de manifiesto

Nedgia Madrid participa, un ailo mas,

en la campana de seguridad de instalaciones

mas, en la campana de seguridad

de instalaciones de gas de uso
domeéstico impulsada por la Comunidad
de Madrid, una iniciativa que tiene
como objetivo ofrecer a los usuarios
una serie de consejos practicos para
utilizar con seguridad las instalaciones
domésticas de gas y evitar asi posibles
accidentes.

La Consejera de Medio Ambiente,
Vivienda y Agricultura, Paloma Martin,
el Viceconsejero de Medio Ambiente
y Agricultura, Mariano Gonzélez, el
Director General de Descarbonizacion y
Transicion Energética, Fernando Arlandis,
y el Director Gerente de Fenercom, José
Antonio Gonzalez, acudieron a la pre-
sentacion de la campana de seguridad
en la sede de Nedgia, acompanados de
la directora de Nedgia Madrid, Raquel
Vallejo, y del responsable de Servicios

Nedgia Madrid participa, un ano

Técnicos de Zona Centro de Nedgia,
Manuel Fernandez Canizares.

Para Nedgia Madrid, y para todos
los participantes, “la seguridad de las
personas es un objetivo prioritario y es-
tas campanas de concienciacién son

imprescindibles para garantizar su cum-

plimiento”, afirma Raquel Vallejo.

La campana, promovida por la
Comunidad de Madrid, también cuen-
ta con la participacion de AGREMIA,
Madrilena Red de Gas, Repsol y la
Asociacion Espanola del Gas (SEDIGAS).

que ponemos al cliente en el centro,
que estamos al servicio de la sociedad,
comprometidos con la situacion actual
y actuando con transparencia”, explica
el director general de Comercializacion,
Carlos Vecino.

Susana Velasco,
nueva gerente
te Comunicacion
de Gasnam

asnam ha nombrado a la
G periodista Susana Velasco
como nueva gerente de
Comunicacion de la asociacion.
Con esta incorporacion, la enti-
dad refuerza su equipo para ha-
cer frente a los nuevos proyectos
gue surgen como consecuencia
del rol primordial que los gases
renovables, tanto el biometano
como el hidrégeno, comienzan a
jugar en la descarbonizacion del
transporte por tierra, mary aire.
La nueva gerente de
Comunicacion de Gasnam tiene
una dilatada experiencia en el
sector energético, donde ha des-
empenado cargos de diversa res-
ponsabilidad en la comunicacion
corporativa del grupo Naturgy y su
distribuidora de gas, Nedgija, y de
Enagas.



Enagas GTS pondra en marcha
el sistema de garantias de origen

para los gases renovahles
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Se emitiran garantias de origen tanto
para los gases renovables que se inyec-
ten en el Sistema Gasista y en canali-
zaciones aisladas, como para los gases
de origen renovable que se hayan produ-

cido con logistica offgrid (transportados
en camiones o cisternas) o que hayan
sido utilizados para autoconsumo en las
propias instalaciones de produccion.
Enagas GTS organizara con el sec-
tor sesiones de trabajo conjuntas para

| SALON DEL GAS RENOVABLE
La industria espanola propone sustituir

el 10 por 100 del consumo te gas
por hiometano en 2030

brado el 5y 6 de octubre en Feria

de Valladolid, cerré sus puertas
triplicando la afluencia de visitantes
de su primera edicion. Un total de
2.296 profesionales procedentes de
20 paises se dieron cita en un evento
eminentemente técnico, el mas impor-
tante celebrado por el sector del gas
renovable en la peninsula ibérica.

El sector, que ha demostrado su ma-
durezy pujanza, cree necesario y posible
actualizar el objetivo establecido por la
Hoja de Ruta del Biogas. Propone una
meta de sustitucion del 10 por 100 del
gas que consuma en Espana en 2030
por biometano y demanda que se acti-
ven de manera inaplazable medidas que
aceleren la produccion nacional de este
gas renovable. Esto supondra la implan-
tacion de centenares de instalaciones.

Espana podria estar generando 45
TWh de biometano en 2030, convir-
tiéndose en el cuarto pais productor de
Europa, y alcanzar los 122 TWh en 2050
para ascender al tercer puesto gracias
a la implantacion de tecnologias, proce-
sos y modelos de negocio mostrados
estos dias que se encargaran de valo-
rizar todo tipo de materias de base, in-
cluidos los hasta ahora poco utilizados.

Durante su intervencion en la inaugu-
racion oficial del Salén, la Secretaria de
Estado de Energia, Sara Aagsen anuncio
que dentro del plan de contingencia que
esta elaborando el Gobierno en respues-
ta a la situacion energética actual esta
prevista la aceleracion de la puesta en
marcha del sistema de garantias de ori-
gen para los gases renovables que se
aprob6 en mayo de 2022. Ademas, ase-
guré que la revision del PNIEC ampliara
los objetivos de 10 TWh establecidos ac-
tualmente para el gas renovable a 2030,
visto el gran potencial de nuestro pais.

EI Il Salon del Gas Renovable, cele-

El consumo de GLP repunta un 11,7 por 100 en 2022

nificativo incremento durante el

pasado mes de septiembre, se-
gun las cifras mas recientes facilita-
das por la Corporacion de Reservas
Estratégicas (CORES), situandose en
155.000 toneladas, lo que supone
un 28,9 por 100 mas que el mismo
mes del pasado ano.

El consumo de GLP envasado
acumulé en septiembre un total de
46.000 toneladas, con un descenso
del 5,1 por 100 con respecto al mis-
mo mes de 2021.

Sin embargo, el consumo de GLP a
granel experimentd un incremento del

EI consumo de GLP registr6 un sig-

Javier Diaz, presidente de la
Asociacion Espanola de la Biomasa,
organizadora del evento comparte “el
entusiasmo de los cientos de profesio-
nales que han acudido al evento con el
proposito de desarrollar nuevos proyec-
tos en Espana que, sin duda, van a con-
tribuir a la descarbonizacién de nuestra
economia y a hacerla mas competitiva.

Por su parte, AVEBIOM esta tra-
bajando para activar el interés de los
productores de la materia prima y ge-
nerar una interlocucion continua entre
los agentes agrarios y agroindustriales
con la administracion. De hecho, sena-
la Javier Diaz, “la Secretaria de Estado
de Energia pudo constatar en persona
que “hay sector” en su visita a la feria”.

MAS DE 100 EXPOSITORES

El Salon del Gas Renovable ha con-
tado en esta segunda edicion con la
participacion de 111 firmas exposito-
ras de 12 paises que han presentado
las Ultimas novedades de este sector

desarrollar los procedimientos de de-
talle e informar sobre el avance del
proyecto. Asimismo, la compania ha
puesto a disposicion del sector un bu-
z6n de correo (GDO_GTS@enagas.es)
para consultas o resolucion de dudas.
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en auge. Por su parte, la decimoquinta
edicién del Congreso Internacional de
Bioenergia reunié a 500 congresistas
en torno a la promocién de las tecno-
logias y el mercado del gas renovable.
En definitiva, Un congreso a rebosar
que refleja el enorme dinamismo que
vive el sector de los gases renovables.

Con la celebracion de ambas
convocatorias, los organizadores, la
Asociacion Espanola de la Biomasa
(AVEBIOM) y la Asociacion Espanola
del Biogas (AEBIG), quieren contribuir
a estimular la actividad del sector en
Espana para convertirnos en el cuarto
pais del ranking europeo en produccion
de gas renovable a partir subproductos
y residuos de origen organico.

En paralelo al Saléon se ha desa-
rrollado la 15? edicion del Congreso
Internacional de Bioenergia, que ha
contado con 52 ponentes, 30 comunica-
ciones orales y 583 asistentes. Se pre-
sentaron tecnologias de vanguardia con
enorme proyeccion como la metanacion

glp

Consumo de gases licuados del petroleo

Unidad: miles de toneladas

Sep 2022 Acumulado anual Ultimos doce meses
kt TV (%)* kt TV (%)* kt TV (%)* Estructura (%)
Envasado 46 -5,1 558 -2,3 797 -0,1 40,9
Granel 33 25,8 388 20,1 539 18,4 21,1
Automocion (envasado y granel) 10 24,0 76 26,8 99 28,3 51
Otros** 65 77,3 395 25,6 513 21 26,3
Total 155 28,9 1417 11,7 1,949 6,3 100,0

* Tasas de variacion con respecto al mismo periodo del afio anterior.

Fuente: Cores

** Incluye GLP distintos de los anteriores incluyendo GLP destinado a su posterior transformacion

“ igual que 0,0 / ™ distinto de 0,0

25,8 por 100, para situarse en 33.000
toneladas, mientras que el consumo de

GLP de automocion subié un 24,0 por
100, situandose en 10.000 toneladas.

gases renovables 1

Redexis recibe

la primera autorizacion
para inyectar hidrégeno
verde en la red

edexis, compania integral de in-
Rfraestructuras energéticas, ha

obtenido por parte del Ministerio
para la Transicion Ecolégica y el Reto
Demografico la autorizacién adminis-
trativa y de ejecucion para realizar la
instalacion del sistema de inyeccion de
hidrégeno verde en la posicion de uno de
sus gasoductos de transporte primario,
en concreto el situado en San Juan-Cas
Tresorer-Son Reus, en la isla de Mallorca.

Este proyecto supone un hito histéri-
co para el sector, dado que es la primera
instalacion de inyeccion de hidrégeno
renovable autorizada en el sistema ga-
sista espanol y permitira inyectar este
vector en la red de gas natural que
suministra a toda la isla de Mallorca,
compuesta a su vez por mas de 160
kilometros de gasoductos y 1.150 kil6-
metros de redes de distribucion.

La instalacion tiene capacidad para
inyectar hasta un 2 por 100 de hidrége-
no, lo que supone 575 toneladas/ano.
Ademas, al tratarse de hidrégeno verde,
implicara una reduccién de emisiones
de hasta 21.000 toneladas/ano de CO,
derivados de la capacidad de produc-
cion de la planta de Lloseta, que en un
principio sera de 300 toneladas/ano.

La mezcla de hidrégeno verde y gas
natural es la pieza clave del proyecto
ya que, ademas de ser la primera ins-
talacion de este tipo que se realiza en
Espana, es por capacidad una de las
mas grandes de Europa. Para llevar-
lo a cabo, Redexis implementara una
solucion tecnolégicamente avanzada y
pionera basada en la mezcla de gases
mediante un sistema de mezcla estatico
que permite dilucion indirecta de las co-
rrientes de hidrégeno y de gas natural.

El hidrogenoducto que alimentara
este sistema de inyeccion esta actual-
mente en proceso de tramitacion ante la
Direccion General de Energia y Cambio
Climatico del Govern Baleary se espera
su autorizacién en el corto plazo. Una
vez autorizado, se ejecutara la cons-
truccion y dara comienzo la inyeccion
de hidrégeno verde en las redes de gas
natural de Mallorca, siendo un paso muy
relevante en el avance hacia una socie-
dad de cero emisiones (NetZero).

Para Diego Sanchez Muslera, direc-
tor de Ingenieria, Ofertas y Ejecucion de
Redexis, “esta inyeccion supondra el acer-
camiento y abaratamiento de costes de
vectores energéticos como el hidrégeno
a segmentos como el industrial y el do-
méstico. Este proyecto permitira que la
produccion de hidrégeno se inyecte al me-
dio de transporte mas eficiente y econé-
mico, por estar ya disponible: las redes de
transporte y distribucion de gas natural”.

biolégica del CO, del biogas, productos
innovadores en compresion y limpieza
de los gases renovable o procesos para
obtener productos quimicos base con
alto valor anadido. Ademas, se presen-
taron en detalle las nuevas plantas de
biometano instaladas en Espana en los
ultimos meses, el modelo danés del bio-
gasy la situacién del mercado analizada
por los lideres de opinion del sector.

David Fernandez, vicepresidente
de AEBIG, socio tecnolégico del even-
to, asegura que “estamos en el punto
de inflexion definitivo para dar un salto
exponencial en nimero de plantas de
biometano en Espana en los proximos
anos siguiendo el ejemplo de otros
paises europeos que desde 2018 han
multiplicado sus instalaciones gracias
a un marco normativo proclive y a un
ecosistema de facilitadores —tecndlo-
gos y promotores— muy dinamico”.

Las organizadoras, la Asociacion
Espanola de Biomasa y la Asociacion
Espanola de Biogas han anunciado que
la proxima edicion se celebrara el 3y
4 de octubre de 2023.
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Contagas presenta soluciones
para aplicaciones especiales

con Valvole Hofmann

NUEVA SOLUCION

COMPLETA DE CONTROL

H VALVOLE
Hofmann
by BONINO
Engineering

(A‘:)OONTAGAS

ofrecen soluciones a sus clientes

en valvulas de control y regulacion.
Desde su Delegacion Norte y Oficina
Técnica, Contagas ofrece el asesora-
miento técnico y suministro de productos
en un proceso experimental, ofreciendo

Valvole Hofmann junto a Contagas

la solucién 6ptima para cada cliente.
Entre otras, suministra valvulas de con-
trol de tres vias desviadoras todo/nada
y modulante para fluido térmico.

Ademas, existen numerosas solucio-
nes para el control de fluidos en la gama
de productos de Valvole Hofmann.

Instrumentos Testo cumple 30 anos

con mas novedades que nun-

ca. Su tecnologia de medicion
esta en constante desarrollo y hoy
podemos decir que representa a
una empresa lider con presencia
internacional y experta en tecnolo-
gia de medicion de alta precision
y soluciones de medicion innovado-
ras.

“Be Sure”. Este lema es a la
vez un eslogan y la clave del éxito
de Testo. Su liderazgo responde al
éxito de todos y cada uno de sus
empleados, clientes, asociaciones
y proveedores que han apoyado
a esta compania. Ellos han sido
los verdaderos embajadores de
las herramientas y equipos que
Testo ofrece a los instaladores,
mantenedores del sector HVAC/R,
negocios de restauracion y retail,
industria alimentaria y farmacéuti-
ca, sector hospitalario, entre mu-
chos otros.

Gracias a la tecnologia Testo,
hoy nuestros clientes garantizan, a
través de la medicion, su profesio-
nalidad y la calidad de sus produc-
tos y servicios mientras ahorran
tiempo y recursos.

El 2022 es un ano de aniver-
sarios destacados para diferentes
subsidiarias de la gran corporacion
Testo SE & Co. KGaA emplazada

Testo celebra su 30 aniversario

en Lenzkirch (Alemania), a la que
pertenece Instrumentos Testo, S.A.

Testo SE & Co. KGaA tiene pre-
sencia en todos los continentes,
con 37 filiales y mas de 80 socios
comerciales. Un crecimiento me-
dio anual de mas del 10 por 100
desde la fundacion de la empresa
en 1957 y una facturacion actual
de 400 millones de euros demues-
tran claramente que la Selva Negra
y los sistemas de alta tecnologia
son una combinacion perfecta.

Aproximadamente 3.400 testo-
rianos en todo el mundo investigan,
desarrollan, producen y comerciali-
zan para la empresa con pasion y
experiencia.

Ariston compra Centrotec Climate Systems

riston apuesta por el mercado
‘ \de las bombas de calor con la

compra del fabricante aleman
de soluciones de calefaccion y venti-
lacién Centrotec Climate Systems por
un valor de 703 millones de euros. Con
este acuerdo, el mas grande hasta la
fecha, aumenta el enfoque en solu-
ciones sostenibles Premium y podra
integrar dentro de su oferta marcas
como Brink y Wolf. Esto le permitira
reforzar su apuesta por el mercado de
las bombas de calor y, al mismo tiem-
po, fortalecer su presencia en Paises
Bajos y Alemania.

A través de sus marcas Wolf, Brink,
Pro-Klima y Ned Air, Centrotec Climate
System es una empresa lider en el su-
ministro de soluciones de calefaccién,
ventilacion, tratamiento de aire y de
produccion de calor, con unos 2.500
empleados.

En 2021, Centrotec registr6 unos
ingresos de 600 millones de euros. Al
igual que Ariston Group, durante los
ultimos anos, y en el primer semestre
de 2022, ha presentado un gran cre-
cimiento, tanto en ingresos como en
rentabilidad. El cierre de la operacion
tendra lugar a finales de 2022.

Baxi abre las puertas de su nueva aula

tecnica de formacion en Bilhao

mg

EL SISTEMA DE CLIMANZACIGN
GUE TU PROYECTD RECESITA
0N BOMBAS DE CALOR

OF AEROIERMIA ¥ EMEORES
[ D6 ALTA EFICIENC

cion de equipos de climatizacion
para el hogar, ha presentado su nue-
va aula técnica de formacion en Bilbao.
Los cursos, dirigidos por el equipo de
formacion y soporte profesional Baxi,
empezaron el pasado lunes 21 de no-
viembre en las instalaciones de AFONVI.
Baxi ha celebrado una jornada de
puertas abiertas para presentar a pro-
fesionales de la climatizacion su nueva
aula técnica de formacion en Bilbao. El
acto conto con la asistencia del personal
del centro, ademas del equipo comercial
y de formacion Baxi que acompané du-
rante toda la jornada a los instaladores
y profesionales que quisieron visitar y
reservar su plaza en algunos de los cur-
sos ya disponibles y que empezaron el
pasado 21 de noviembre.
El objetivo es ampliar la oferta de
formaciones para poder instruir a ins-

Baxi, lider especialista en la fabrica-

taladores y técnicos del sector en un
momento especialmente comprometi-
do con la necesidad latente de ampliar
conocimientos sobre energias renova-
bles como aerotermia. Por ello, la nue-
va aula técnica de formacién Baxi en
Bilbao cuenta con dos espacios, una
clase teodrica y otra practica. En esta
Ultima los profesionales podran encon-
trar equipos Baxi expuestos, ademas
de visualizar instalaciones reales de
los mismos.

El espacio de Baxi representa la
tipologia de instalaciones en las que
la marca confia para afrontar los re-
tos del futuro, marcado sin duda por la
sostenibilidad y para dar respuestas a
un cliente hiper informado, comprome-
tido, que exige facturas energéticas
reducidas y que desea interactuar con
un hogar inteligente y eficaz climatica-
mente.

Cointra presenta su gama de calentadores

e gas estancos GETI

|-

cion CETI con tecnologia Inverter y

un rango de modulacién de hasta
1:8 ofrecen un diseno innovador con
panel digital de gran formato y las maxi-
mas prestaciones, proporcionando un
elevado nivel de confort, asi como aho-
rros de hasta el 25 por 100 de gas y
hasta el 35 por 100 de agua.

I 0s calentadores de ultima genera-

Los calentadores estancos CETI, de
una cuidada estética, disponen de un
nuevo panel digital de gran tamarno con
tecnologia Capsense Touch (maxima
sensibilidad y resolucion).

Gracias a su tecnologia Inverter
y a su rango de modulacién de has-
ta 1:8 (modelo 17 1), puede trabajar
con una potencia minima de 3,6 kW,
lo que permite importantes ahorros de
gas incluso con caudales minimos de
agua (evita la mezcla con agua fria).
Por eso son ideales para combinarlos
con paneles solares térmicos, ya que
el agua precalentada requiere menos
potencia para alcanzar la temperatura
seleccionada por el usuario.

Otra de sus grandes ventajas es
que alcanza la mayor calificacion en
perfil de carga (XL, excepto en el mo-
delo de 10 1) debido a la mejor puntua-
cion en estabilidad de temperatura, con
mayor caudal a 40 grados y en menor
tiempo requerido para pasar de 10 a
40 grados.

Calderas Adisa para la estacion

te Atocha

ADI-LT 400

€5
dlsorsa

de Adisa Heating daran servicio

de calefaccion en la estacion de
Atocha de Madrid, garantizando el maxi-
mo confort de sus usuarios.

Las calderas de Alta Eficiencia ADI

Para esta instalacion, realizada por
Maetel, el Administrador de Infraestructuras
Ferroviarias (Adif) contara con cuatro calde-
ras ADI LT 400 de Adisa Heating, potencia
Util total de 1520 kW, mediante calderas
de cuerpo de acero inoxidable que per-
miten trabajar a muy bajas temperaturas
y condensar en continuo con elevados
rendimientos de condensacion.

El conjunto funciona mediante cas-
cada inteligente, de modo que la poten-
cia suministrada se adapta en todo mo-
mento a la demanda de la instalacion, y
varia la temperatura de funcionamiento
en funcién de la temperatura exterior, lo
cual incrementa la eficiencia estacional
del conjunto.



Calderas a punto para los meses mas frios
con el Servicio Tecnico Oficial

te Junkers Bosch

medida que el invierno avanza y
Acon él, las bajas temperaturas, se

acerca el momento de preparar el
hogar para hacerlo confortable y evitar
imprevistos. Asi, el mes de octubre es
un momento idéneo para poner a pun-
to los equipos de calefaccion de cara
a asegurar su 6ptimo funcionamiento
durante los meses mas frios.

Consciente de ello, Junkers Bosch
pone de relieve las ventajas de contra-
tar el servicio de mantenimiento con el
Servicio Técnico Oficial para los usua-
rios que tengan instalada una caldera
de la marca.

Asi, bajo el claim “Déjanos cuidar de
tu calderay ella cuidara de ti”, Junkers
Bosch ha puesto en marcha su nueva
campana de invierno cuyo objetivo prin-
cipal es asegurar el confort y la tran-
quilidad de sus clientes mediante la
contratacion de sus servicios a través
del Servicio Técnico Oficial. Los clientes
de la marca pueden elegir, entre diver-
sas modalidades de contratos, aquel
que mejor se ajuste a sus necesidades,
como, por ejemplo, aquellos que per-
miten cubrir las revisiones anuales, la
sustitucién de piezas por otras nuevas
originales, los desplazamientos o los
servicios de reparaciones en general.

Tal y como senala Junkers Bosch,
cuidar de la instalacion de calefaccion
es cuidar de nuestro hogar y de la co-
modidad que nos proporciona, espe-
cialmente en esos meses en los que
buscamos el calor y el confort de casa
al pasar mas horas en ella.

Ademas, contratar un servicio de
mantenimiento, ofrece la seguridad
de estar cumpliendo con la normati-
va vigente. El actual Reglamento de
Instalaciones Térmicas en los Edificios
(RITE) en la IT 3.3 establece que “las
instalaciones térmicas se mantendran
de acuerdo con las operaciones y pe-

Genebre y Genwec
participan en la 3? edicion
tle EFINTEC

enebre, la compania lider a ni-
Gvel mundial en valvulas y acce-

sorios para el control de fluidos
y griferia de alta calidad y su division
de equipamiento y accesorios para el
bano y para colectividades Genwec
Washroom Equipment & Comp, parti-
ciparon de nuevo en la Exposicién y
Forum de Empresas Instaladoras y
Nuevas Tecnologias EFINTEC.

La tercera edicion de la feria lider en
el sector de la instalacion y la energia,
organizada por FEGICAT (Federacién
de Gremios de Instaladores de
Cataluna) con el objetivo de crear una
plataforma para la interrelacion, pro-
fesionalizacion y la innovacion dentro
del sector, se celebré los dias 20y 21
de octubre en Fira Barcelona (Recinto
Montjuic).

Los visitantes profesionales que se
acercaron al stand de Genebre, pudie-
ron conocer las Ultimas novedades de
la Linea Hidrosanitaria de la compania.

También tuvieron la oportunidad
de descubrir las ultimas soluciones
en equipamiento y accesorios para el
bano, tanto a nivel residencial como
para colectividades, de Genwec.

La dltuima edicion de EFINTEC reu-
nié a mas de 8.000 profesionales, en
su mayoria instaladores, pero también
arquitectos, ingenieros o perfiles téc-
nicos y conté con la presencia de mas
de 150 empresas expositoras: fabri-
cantes, como es el caso de Genebre
y Genwec, distribuidores y empresas
afines al sector.

La feria cuenta con el apoyo de las
principales instituciones y asociacio-
nes profesionales.

riodicidades contenidas en el programa
de mantenimiento preventivo estableci-
do en el manual de uso y mantenimien-
to del fabricante”, cuya recomendacion,
en el caso de Junkers Bosch, es la de
llevar a cabo una revision anual para
garantizar un correcto funcionamiento,
mejor eficiencia energética, reduccion
de emisiones contaminantes y mayor
vida util.

Hacer este mantenimiento antes de
que empiece la temporada ofrece una
alta fiabilidad y seguridad en el funcio-
namiento del equipo y evitara gastos
imprevistos de reparacion.

Para obtener mas informacioén sobre
la extensa red de Servicios Técnicos

empresas & equipos

Oficiales y la contratacion de servicios
de mantenimiento de Junkers Bosch,

YYJUNKERS BOSCH

f

o
5

Déjanos cuidar de tu caldera
y ella cuidara de ti.

Contrata nuestro servicio de mantenimiento
y conéctate con nuestro Servicio Técnico Oficial.

Lo altime de Junkers ya es Bosch.

www.junkers-bosch.es
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Desde 1970, la revista OILGAS

publica el anico

ANUARIO especializado en las industrias ener-
géticas de gas, petrdleo, petroquimica y produc-

tos petroliferos.

La ENCICLOPEDIA 2022 es una base de datos
tnica que recoge en cada edicion mas de seis mil
datos exclusivos, contrastados y actualizados
reunidos en un tnico volumen.
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EFINTEC registra un gran aumento
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del sector de la instalacion y

la energia ha cerrado la edicion
de 2022 con la presencia de 7.000
profesionales, un 20 por 100 mas
que el ano pasado.

Los asistentes han podido co-
nocer de primera mano las ultimas
innovaciones tecnolégicas de 140
expositores, entre fabricantes, distri-
buidores y empresas afines al sector.
Una cifra que supera en un 50 por
100 el numero de expositores regis-
trados en 2021, que congregé 90.

Los grandes resultados logrados,
el excelente volumen de negocio
generado y el descubrimiento por
parte de los instaladores de las ul-
timas novedades de los fabricantes
han hecho que la tercera edicion de
EFINTEC haya sido la mas exitosa.

La feria catalana organizada
por la Federacion de Gremios de
Instaladores de Cataluna (FEGICAT),
ha confirmado asi su poder de convo-
catoria y se ha consolidado como el
punto de encuentro mas importante
de toda la cadena de valor del sec-
tor energético, incluidos fabricantes,
distribuidores e instaladores.

Ademas, EFINTEC cuenta con el
apoyo oficial de las administracio-
nes publicas catalanas.

EFINTEC, la feria de referencia

te expositores y visitantes

El acto inaugural de EFINTEC ha
contado con la presencia de Roger
Torrent, consejero de Empresa y
Trabajo, y de Jaume Collboni, primer
teniente de alcalde del Ayuntamiento
de Barcelona.

Torrent ha afirmado que la trans-
formacion del modelo productivo y
la transicion energética “solo sera
posible si se hace pensando en
toda la cadena de valor para llegar
a una economia totalmente descar-
bonizada entre el 2030 y el 2050,
objetivo compartido en el ambito
europeo y global”.

El consejero también ha alenta-
do a las empresas instaladoras a
“aportar valor anadido en todo este
proceso” y ha subrayado la impor-
tancia del trabajo y la formacion
€n un proceso en que es basica la
“concertacion entre el sector publi-
co y el privado”.

En este sentido, ha puesto
como ejemplo el reciente acuer-
do de colaboracion firmado entre
el Departamento de Empresa y
Trabajo, FEGICAT y PIMEC con el
objetivo de resolver la carencia de
profesionales, ajustando la oferta
y la demanda, asi como mejorar la
competitividad de las empresas del
sector energético.

Baxi e Hitecsa diseian soluciones
de climatizacion sostenibles

0s pasados 7 y 8 de no-
Lviembre, BAX| e Hitecsa

celebraron en sus de-
pendencias de Fabrisolia en
Barcelona, diversas sesiones
de trabajo para los equipos
de Prescripcion y Oficina
Técnica de ambas companias.
Ademas de ampliar la forma-
cion del porfolio de productos
y servicios, se proyectaron soluciones
de climatizacion de futuro, pensando
en las necesidades de los clientes ante
el rapido proceso de la descarboniza-
cién de edificios en Europa.

La incorporacion de Hitecsa a BAXI
permite ofrecer a los clientes una gama

completa de sistemas de climatizacion
para cualquier tipo de edificio, tanto re-
sidencial como terciario. Baxi e Hitecsa
han iniciado el proceso de integracion
de los equipos de prescripcion para
promover la prescripcion de sistemas
de climatizacién conjunta.

La hombha de calor geoTHERM perform de
Vaillant, galardonada en les Premios Auna 2022

cion de la Gala anual de Auna

Distribucioén, el pasado 27 de octu-
bre, reunié a mas de 500 personas en
una jornada en la que se entregaron los
Premios Auna 2022. En esta edicion, la
bomba de calor geotérmica geoTHERM
perform de Vaillant resulté galardo-
nada con el premio al Producto mas
Sostenible en el sector de Fontaneria,
Calefaccion y Clima.

Nicolas Klingenberg, director gene-
ral de Vaillant Group en Espana fue el
encargado de recoger el premio y tras-
ladar el agradecimiento de la marca a

La celebracion de la séptima edi-

todos aquellos profesionales que han
votado por el equipo de Vaillant.

Baxi y BDR Thermea apuestan

por [a aerotermia

axi esta aumentando su produccion
B de aerotermia para satisfacer la cre-

ciente demanda de los clientes de
estas soluciones de climatizacion sos-
tenibles y energéticamente eficientes.
El aumento del precio del gas y la pre-
ocupacion por la seguridad energética
han acelerado la demanda europea de
bombas de calor y soluciones hibridas.

En este sentido, ha decidido abrir
nuevas lineas de produccion de bom-
bas de calor en sus centros de fabri-
cacion de Apeldoorn (Paises Bajos) y
Bassano del Grappa (Italia). A partir de
julio de 2023, los centros de produc-
cién empezaran a fabricar bombas de
calor ademas de calderas de gas.

La compaiia también esta aumen-
tando su capacidad en un 50 por 100
en sus centros de produccion de bom-
bas de calor existentes en Mertzwiller
(Francia) y en el que actualmente se
esta construyendo en Vilafranca del
Penedés (Espana), y esta incrementan-
do la produccién de acumulador de agua
caliente sanitaria —un componente clave
de los sistemas de bombas de calor—en
Mertzwiller y Estambul (Turquia).

Estas operaciones forman parte
de un objetivo global del Grupo BDR
Thermea al que Baxi pertenece: aumen-
tar su produccion anual de bombas de
calor hasta 800.000 para 2026.

Peter Snel, director de tecnologia
de BDR Thermea Group, afirma: “Las
bombas de calory las soluciones hibri-
das desempenan un papel fundamental
en la transicién energética: son muy
eficientes y ofrecen la oportunidad de
descarbonizar la calefaccion en el lugar
de uso. La actual subida de los precios
del gas y la preocupacion por la segu-
ridad energética estan impulsando la
demanda a niveles sin precedentes.
En los ultimos anos, hemos invertido
en la ampliacion de nuestra gama de

-

bombas de calor y en la formacién de
instaladores para el mantenimiento de
estas soluciones. Ahora ha llegado el
momento de aumentar la escala para
seguir el ritmo de la demanda. Y como
la demanda sigue aumentando, ya esta-
mos previendo una mayor expansion”.
En palabras de Jordi Mestres, “es
un orgullo poder formar parte de este
ambicioso proyecto industrial europeo.
Desde Espana, nuestro nuevo centro de
desarrollo y produccion de aerotermia en
Vilafranca del Penedés participara activa-
mente en fabricar equipos y soluciones a
este creciente mercado, tanto para satis-
facer la demanda interna en Espana como
en el conjunto de la Unién Europea”.
Baxi apuesta por la transicion ener-
gética renovando constantemente su
gama de productos y soluciones inno-
vadoras para la descarbonizacion de
los edificios, a través de su amplio ca-
talogo de productos, desde calderas de
alta eficiencia hasta tecnologia de bom-
bas de calory servicios conectados. En
2021, amplié su gama de productos
para introducir 24 nuevas soluciones
de bombas de calor. Ademas, la empre-
sa lleva realizando con éxito pruebas
de calderas 100 por 100 de hidrégeno
para uso residencial desde 2019, y el
mes pasado anuncié que la primera
caldera de hidrégeno puro para apli-
caciones comerciales esta lista para
realizar las primeras pruebas reales.

Gran exito de GES Premium Event 2022

| 29 de septiembre concluyé la se-
Egunda y mas exitosa edicion de GES

Premium Event 2022 (GPE22), el
evento de referencia del ano del sector
instalador, que tiene como objetivo im-
pulsar las sinergias entre los integrantes
de la cadena de valor, a la vez que gene-
rar oportunidades de negocio entre sus
participantes. En esta ocasion, GPE22
reunié en un mismo espacio, a los princi-
pales clientes de GES de las zonas de la
Comunidad Valenciana, Murcia, Aragén
y Castilla la Mancha; mas de 80 fabri-
cantes de primeras marcas; y el experto
equipo especializado GES.

El acto, que se ha extendido a dos
jornadas, ha tenido lugar en el marco
incomparable de la Ciudad de las Artes
y las Ciencias de Valencia, reuniendo
a mas de 800 asistentes y mas de 80
fabricantes lideres del sector.

Ambas jornadas fueron conducidas
por el director de Marketing y desarro-
llo de negocio de GES, Inaki Aramburu,
acompanado de Carolina Ferre, periodista
y presentadora de TV, con una distendida
apertura del CEO de GES, Ricard Vilella.

GES puso de manifiesto en la pre-
sentacion inicial de la primera jornada,
las fantasticas cifras conseguidas en
el ejercicio de 2021, alcanzando una
facturacion de 345 millones de euros
y con una prevision de crecimiento en
2022 del 24 por 100 y una facturacion
de 428 millones de euros. En dicha
cifra destacaron dos palancas de cre-
cimiento y oportunidad: su marca espe-
cializada en climatizacién y fontaneria,
Fluid Stocks, que en tan sélo cuatro
anos desde su creacion en 2018y sus
ya diez puntos de venta repartidos por
toda Espana, tiene una prevision de
facturacion en 2022 de 50 millones
de euros; y la parte de soluciones
de fotovoltaica, con una prevision de
facturacién de cierre de 2022 de 42
millones. Sin dejar de lado el exponen-

cial incremento del GES eCommerce,
la tienda online de GES, con un creci-
miento esperado del 2022 vs el 2021
del 53 por 100.

La segunda jornada fue la mas in-
tensa del evento. Dio inicio con la mesa
redonda: “Sector de la instalacion pro-
fesional: oportunidades de negocio y
transformacion empresarial”, con Javier
Arbues, director de distribucion Espana
en Schneider Electric; Joan Ferran, direc-
tor comercial de Prysmian Group; David
Albertin, director del canal profesional
de Signify; Oscar Valladares, responsa-
ble de exportaciones y canal distribucion
de Mitsubishi Electric; y Antonio Perelld,
director comercial Spain & Portugal de
Baxi, con Inaki Aramburu, director de
Marketing de GES y Carolina Ferre como
moderadores, pusieron en comun las
oportunidades de negocio que presenta
el escenario actual para el instalador
profesional. Todos ellos coincidieron en
que la transformacién empresarial del
sector pasa por una correcta gestion
de los Fondos Next Generation, la fir-
me apuesta por el crecimiento de las
energias renovables y la clara orienta-
cion hacia lograr una mayor eficiencia
energética.

Posteriormente, dio lugar la espera-
da jornada de Networking, en el edificio
de Arquerias, donde en una extensa
superficie de mas de 4.000 metros
cuadrados, con mas de 80 fabricantes
repartidos por todo el recinto y una gran
zona GES, se celebraron 1.632 reunio-
nes entre los mas de 800 asistentes.



Genera 2023 sera el marco para conocer
las novedades del sector solar termico

a industria solar térmica
Lespaﬁola expondra en

la Feria Internacional de
Energia y Medio Ambiente,
Genera 2023, sus expecta-
tivas para un mayor desarro-
llo como sector protagonista
en la transicién energética
del pais y de Europa, y con
perspectivas de crecimiento
para el proximo afo tras una
fase de expansion en 2022.

La 267 edicion de
Genera, que se celebra-
ra del 21 al 23 de febre-
ro de 2023 y organizada por IFEMA
Madrid con el apoyo del Ministerio
para la Transicion Ecoldgica y el Reto
Demografico, a través del Instituto
para la Diversificacion y Ahorro de la
Energia, IDAE, contara con la partici-
pacion de importantes representantes

sectoriales, como la Asociacion de la
Industria Solar Térmica, ASIT.

En el marco de Genera 2023, ASIT
organizara su XXV Asamblea General de
Socios y el XV Congreso de la Energia
Solar Térmica, que se celebrara el 22
de febrero.

Construmat 2023 mestrara las ultimas
soluciones del mercado para
una construccién mas sostenible

e

Fira Barvdduna

bilidad”, el Salén Internacional de la

Construccioén de Fira de Barcelona
prepara para 2023 una edicion renova-
da que pondra el foco en dar respues-
ta a las necesidades y oportunidades
que la sostenibilidad, la digitalizacién
y la industrializacion generan en el sec-
tor. Asi, en su 222 edicion, Construmat
ofrecera los materiales, herramientas,
técnicas y servicios mas innovadores
del mercado actual adaptados a las
dltimas normativas medioambientales
que promueven una construccién mas
sostenible y eficiente.

Tras su dltima celebracion en 2019,
el salén ha llevado a cabo un profun-
do analisis del sector para disenar una
nueva edicion lo mas cercana posible
a la realidad de la demanda de una in-
dustria que vive un importante momen-
to de transformacién, especialmente,
por los nuevos marcos normativos en
materia de sostenibilidad y eficiencia
energética encaminados a conseguir
un parque inmobiliario descarbonizado
en la Unién Europea en el ano 2050.

Por este motivo, del 23 al 25 de
mayo de 2023 Construmat sera el pun-
to de encuentro donde los profesionales
podran descubrir los Ultimos materiales,
técnicas, servicios y sistemas para una
construccion de bajas emisiones, asi
como soluciones para la digitalizacion
y la industrializacion de los procesos
constructivos que ya se estan aplicando
con éxito en el mercado. Este nuevo en-
foque cuenta con el apoyo de las asocia-
ciones, colegios y gremios profesionales
mas representativos del sector.

B ajo el lema “Construyendo sosteni-

Asimismo, el salén contara con un
nuevo presidente, Xavier Vilajoana,
presidente de la APCE (la Asociacion
de Promotores de Cataluna) y conse-
jero delegado del Grupo Euroconstruc.
Vilajoana sustituira a Ana Valles, presi-
denta de Sorigué, que ha presidido el
salén desde 2016.

Xavier Vilajoana ha querido “reco-
nocer la gran labor desarrollada por mi
predecesora en las ultimas dos edicio-
nes de Construmat, evento que debe
seguir siendo el punto de encuentro
de referencia del sector de la construc-
cion, adaptandose a sus necesidades
actuales con un cambio de modelo pro-
ductivo a través de la sostenibilidad,
la industrializacion y la digitalizacion”.

Por su parte, el director de
Construmat, Roger Bou, ha afirmado
que “trabajamos para que el salén
referente en Espana sea la cita im-
prescindible donde los profesionales,
constructores, promotores, arquitectos,
distribuidores o instaladores, encuen-
tren todos los materiales y sistemas
para la construccion sostenible que
les ayudaran a ser mas competitivos
y eficientes”.

El salon tendra lugar en el Pabellon
1 del recinto de Gran Via y contara con
una zona expositiva para que los profe-
sionales conozcan las ultimas solucio-
nes y aplicaciones de la industria; un
area de formacion donde se impartiran
talleres y jornadas técnicas para cono-
cer las dltimas novedades en produc-
tos y servicios; asi como un espacio
de conocimiento con conferencias y
mesas redondas sectoriales.
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Renmad Hidrogeno 2023 reine al sector
en Zaragoza en febrero

sicionando como la solucién para

descarbonizar el planeta y ser el
posibilitador de la transformacién in-
dustrial global “net zero” en los proxi-
mos anos. )

RENMAD HIDROGENO 2023 retne
en Zaragoza del 8 al 10 de febrero to-

EI hidrogeno renovable se esta po-

das partes involucradas en la cadena
de valor de este vector, desde la gene-
racion y regulacion hasta la demanda
y los usos, pasando por transporte,
almacenamiento y los proyectos mas
llamativos que se estan desarrollando
actualmente a nivel nacional e inter-
nacional.

descarbonizacion

Samsung presenta su Obhservatorio

Ty

amsung Electronics Iberia ha

presentado su Observatorio

de Eficiencia en los Hogares,
una iniciativa pionera en nuestro
pais que permitirda proporcionar
soluciones que hagan realidad los
hogares libres de emisiones. El
Observatorio tiene como objetivo
aportar conocimiento sobre la efi-
ciencia en un contexto tan comple-
jo como el actual; marcado por la
inflacion, la escalada de precios en
la factura energética y el Cambio
Climatico.

“El Observatorio pretende ser
una guia para el desarrollo de ho-
gares mas eficientes y el cuidado
de nuestro planeta; una tarea que
debemos asumir de forma conjun-
ta empresas, instituciones y ciuda-
danos” ha explicado Nacho Angel
Murciano, director del area de Digital
Appliances de Samsung Electronics
Iberia. “En Samsung llevamos mas
de 10 anos innovando con tecnolo-
gias eficientes para nuestros elec-
trodomésticos. Por ejemplo, la co-
nectividad de SmartThings permite
controlar el consumo energético,
la Inteligencia Artificial y la tecno-
logia EcoBubble facilitan el ahorro
de agua y energia, y la garantia de
20 anos en los motores y compre-
sores Digital Inverter favorece la du-
rabilidad de lavadoras, secadoras y
frigorificos. Los consumidores nos
acompanan en este objetivo hacia
el Hogar Sostenible; ya que somos
lideres en venta de lavadoras vy fri-
gorificos etiqueta energética A”, ha
anadido.

El primer estudio realizado por
este Observatorio revela que el 83
por 100 de los espainoles estan
llevando a cabo medidas de aho-
rro energético como principal ac-
cion para la proteccion del Medio
Ambiente; por delante de medidas
mas tradicionales como la separa-
cion de residuos para su reciclado
(79 por 100) y el ahorro de agua
(77 por 100).

La subida de los precios de la
energia ha tenido sus consecuen-
cias durante el ultimo ano, ya que
un 36 por 100 de los usuarios ha
utilizado sus electrodomésticos en
los horarios mas favorables. De la
misma forma, un 33 por 100 ha
dejado de utilizar elementos de
gran consumo energético y un 29
por 100 ha emprendido la busque-
da activa de ofertas de suministro
energético como reaccion ante la
crisis actual. Estas acciones se su-
man a otras que ya se adoptaban
anteriormente, como el uso a car-

te Eficiencia en los Hogares

ga completa de la lavadora (85 por
100), el cambio de bombillas halo-
genas a led (81 por 100) o la com-
pra de electrodomésticos con un
etiquetado superior (76 por 100).

Entre aquellos consumidores
que han tenido que realizar recien-
temente la compra de un electro-
doméstico, mas del 60 por 100 ha
tenido en cuenta el precio como el
principal factor de eleccion, si bien
la etiqueta de eficiencia energética
cobra un valor muy importante en
la decision (mas del 50 por 100),
junto con la calidad de la marca
(mas del 40 por 100).

CLAVES DE LA CRISIS

La presentacién del Observatorio
Samsung de Eficiencia en los
Hogares ha contado con el respal-
do de expertos que han analizado
las claves de la crisis energética,
el crecimiento de la demanda de
energias renovables y los nuevos
modelos de uso de la energia.

Silvia Rafael, jefa de Servicio
en la Subdireccion General de
Eficiencia Energética del Ministerio
para la Transicion Ecolégica y el
Reto Demografico, ha explicado:
“La eficiencia energética implica
tecnologia, conocimiento, indicado-
res de evaluacion y monetizacion
del ahorro respecto a la reduccion
del consumo energético. Hay cues-
tiones basicas que debemos impul-
sar, empezando por la dimension
econ6émica del ahorro energético,
y en este sentido una herramienta
estratégica serian los Certificados
de Ahorro Energético (CAE)”.

Ha explicado en qué consisten
estos certificados CAE y sus bene-
ficios.

Por su parte, Santiago Chivite,
director general de Imagina
Energia, ha expuesto las ventajas
de la transicion energética: “El
alto grado de radiacién solar en
Espana —el mayor de Europa- situa
a la energia solar como la apuesta
mas clara y accesible en el cami-
no hacia la transicion energética.
Desde Imagina Energia ofrecemos
soluciones energéticas que ayu-
den a los hogares y empresas en
Espana a fomentar el ahorro al
mismo tiempo que se reducen las
emisiones de CO, para que tomen
partido de esta transicion”.

Finalmente, Ester Higueras ha
concluido con su vision sobre la
importancia de las ciudades en
este proceso de transformacion:
“La crisis es una oportunidad para
el cambio; y la ciudad es el origen
de esa oportunidad. La genera-
cion de energias limpias tiene que
producirse en la ciudad. Tenemos
que dar un gran impulso, trasla-
dar el conocimiento a las empre-
sas, personas e instituciones. Y,
sobre todo, debemos cambiar la
ecuacion: una mayor eficiencia es
igual a menor contaminacion y mas
salud”.
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ISH 2023 reunira en Frankfurt

a mas de 2.000 expositores

1
g.
-

Conocer en persona a los socios comerciales, intercambiar conocimientos y encontrar inspiracion:
la ISH de Francfort es el punto de encuentro internacional del sector de instalaciones sanitarias,
calefaccion y climatizacion. Fuente: Messe Frankfurt Exhibition GmbH

HVAC + Water, que se celebrara del

13 al 17 de marzo de 2023, se cen-
trara en soluciones comercializables
para un futuro sostenible. Actualmente
se espera contar con unas 2.000 em-
presas, que presentardn sus solucio-
nes para obtener fuentes de energia
renovables, un uso sostenible del agua
y aire limpio en el principal evento in-
ternacional del sector de instalaciones
sanitarias, calefaccién y climatizacion.

El lema de la ISH, que se celebrara
del 13 al 17 de marzo de 2023, es
“Soluciones para un futuro sosteni-
ble”. Durante cinco dias, la feria lider
internacional sobre agua, calefacciony
ventilacion girara en torno a las innova-
ciones que contribuyen a alcanzar los
objetivos en materia de cambio clima-
tico y permiten un uso responsable y
eficiente de los recursos disponibles.

“El balance provisional ha hecho au-
mentar nuestra expectacion. Por el mo-
mento, contamos con cerca de 2.000
expositores que aprovecharan la relevan-
cia de la plataforma de innovacién para
sus actividades comerciales. Se reparten
mas 0 menos a partes iguales entre los
segmentos ISH Water e ISH Energy.

Conocer en persona a los socios
comerciales, intercambiar conocimien-
tos y encontrar inspiracion: la ISH de
Frankfurt es el punto de encuentro in-
ternacional del sector de instalaciones
sanitarias, calefaccién y climatizacion.

En cualquier caso, la feria es una
oportunidad Unica para que todos los
participantes presenten sus propias
soluciones a un publico internacional,
se beneficien de los efectos del esta-
blecimiento de redes e intercambien va-
liosos conocimientos”, explica Stefan
Seitz, director de gestion de marca de
ISH, durante la presentacion del avance
de la préxima edicion celebrado hoy.

El mayor punto de encuentro mun-
dial del sector de instalaciones sa-
nitarias, calefaccion y climatizacion
tendra un alto grado de presencia
internacional en 2023 con el 70 por
ciento. Ademas de muchas empresas
alemanas, la mayoria de los exposito-
res proceden de ltalia, Turquia, Espana,
China, Polonia, Francia, Paises Bajos,
Austria, Bélgica, Suecia y Suiza. Todos
ellos se reparten entre los segmentos
ISH Water e ISH Energy.

El diseno moderno de los cuartos
de bano y la tecnologia sostenible en el
uso del agua son los temas centrales
de la seccion ISH Water. En los pabe-
llones 1, 2, 3, 4, 5y 6, los visitantes
encontraran productos y soluciones in-
novadoras para el cuarto de bafno orien-
tado al estilo de vida, una instalacion
higiénica de agua potable, tecnologias
de montaje y fijacion que ahorran tiem-
po y soluciones de software.

La oferta de ISH Energy en los pa-
bellones 8, 9, 10, 11 y 12 abarca des-
de la innovadora generaciéon de calor,
centrada en la tecnologia sostenible de
bombas de calor, la distribucion, trans-

La ISH, World’s leading trade fair

ferencia y sistemas de calor modernos
y la automatizacion inteligente de casas
y edificios hasta la tecnologia de refrige-
racion, climatizacion y ventilacion, con el
tema principal “El aire como alimento”.
El ISH Contactor ofrece una lista
actualizada de todos los expositores
que participan en la feria en www.ish.
messefrankfurt.com/contactor.

CON LA MIRADA PUESTA
EN EL FUTURO

“Soluciones para un futuro sosteni-
ble” es el lema de la ISH 2023. Todo
girara en torno a las innovaciones que
contribuyen a alcanzar los objetivos en
materia de cambio climatico y permiten
un uso responsable y eficiente de los re-
cursos disponibles. El sector de la cons-
truccion, que representa alrededor del 40
por ciento del consumo de energia, pue-
de aportar una importante contribucién
al respecto. Por tanto, la sostenibilidad
es el requisito central de la industria y
determina todos los temas principales.

En el area ISH Energy, la atencion
se centra en la expansion de las ener-
gias renovables, la descarbonizacion,
una mayor eficiencia energética, el uso
de la tecnologia de bombas de calor y
el aprovechamiento del hidrégeno. Es
lo que representan los temas principa-
les, “Solutions for Heat Transition and
Climate Protection” (Soluciones para la
transicion térmica y la proteccion del cli-
ma) y “Energy Efficiency & Sustainability”
(Eficiencia energética y sostenibilidad).

El tema del aire, que también forma
parte de la ISH, contribuye asimismo
de forma significativa al objetivo primor-
dial de reducir las emisiones de CO, y
ahorrar energia. En la ISH 2023, todo
ello se tratara de forma exhaustiva bajo
el tema principal “Indoor-Air Quality”
(Calidad del aire interior).

En la seccion ISH Water, con el tema
“Resource Water” (El agua como recur-
so), la atencion se centra en el uso
sostenible y la seguridad del suministro
de agua potable.

Ya se trate del sector de los oficios,
el comercio, la industria, oficinas de
planificacion o el sector de la construc-
cion y la vivienda, asi como de autori-
dades y proveedores: los responsables
del sector de instalaciones sanitarias,
calefaccion y climatizacion contaran
con un variado programa. Por primera
vez, la agrupacién tematica de las acti-
vidades en forma de puntos de encuen-
tro garantizara una orientacion rapida.

Toda la informacién sobre el com-
pleto programa de la ISH 2023 puede
consultarse en www.ish.messefrank-
furt.com/events.

ISH DIGITAL EXTENSION

De forma paralela a la ISH 2023 en
Francfort y durante una semana mas,
se abrira la plataforma digital com-
plementaria a la feria. La ISH Digital
Extension ofrece la posibilidad de estar
presente de forma digital del 13 al 24
de marzo de 2023.
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ISH ENERGY

Confluencia de ideas pioneras
con los artifices del futuro.

iCual sera el abastecimiento
energético del manana y como
lograr la transicion energética?

Encuentre aqui respuestas

a estas cuestiones del futuro.

Feria lider internacional de
HVAC + Agua

info@spain.messefrankfurt.com
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