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El mercado de climatizacion crecio
un 21 por 100 en 2022

de Equipos de Climatizacion,

presentd recientemente ante

los medios de comunicacion y miem-

bros de la administracion publica el

informe de mercado de la climatiza-
cion y HVAC para el ano 2022.

El encuentro, que tuvo lugar en

la sede de UNE (Asociacion espano-

AFEC Asociacion de Fabricantes

la de Normalizacioén), contdé con la
presencia de Javier Garma director
general de UNE, quien dio la bien-
venida a los asistentes y expuso el
valor de las normas en la industria;
con Federico Munoz, director general
adjunto de CEIS (Centro de Ensayos,
Innovacion y Servicios), que destaco
la importancia de la certificacion y

Raul Suarez, nombrado presidente
de la Asociacion Europea de Distribuidoras
de Gas para la Sostenibilidad

a Asociacion Europea de
LDistribuidoras de Gas para la

Sostenibilidad (GD4S) ha nombrado
al consejero delegado de Nedgia, Radl
Sudrez, nuevo presidente del organismo
durante la celebracion de su Asamblea
General Anual celebrada en Bruselas.
Esta entidad representa a los principa-
les grupos de distribucion de gas en
Francia, Grecia, Italia, Irlanda, Espana,
Portugal y Rumania, con un total de
27,7 millones de clientes en Europa.

Enagas GTS lanza

la plataforma del nuevo
sistema de garantias

de origen para los gases
renovables

nagas GTS ha puesto en funcio-
Enamiento la plataforma para el

alta de tenedores y el registro de
instalaciones del sistema de garantias
origen para los gases renovables, apli-
cables al biogas, biometano y al hidré-
geno renovable.

El Gestor Técnico del Sistema cum-
ple asi el primer hito de este proyecto,
segln lo dispuesto en el Plan +SE (Plan
Mas Seguridad Energética) del Gobierno,
presentado en octubre de 2022.

El Gestor Técnico del Sistema ha ha-
bilitado la pagina web (www.gdogas.es)
a través de la cual cualquier empresa
interesada puede solicitar su alta en
el sistema y registrar instalaciones de
produccion de gases renovables.

Asimismo, puede consultar infor-
macién detallada sobre la ubicacién,
tipologia, capacidad y fecha de puesta
en marcha de las instalaciones de pro-
duccion de gas procedente de fuentes
renovables, de acuerdo a lo requerido
por el Real Decreto 376/2022.

Esta normativa designa, de manera
transitoria, a Enagas GTS como entidad
responsable del desarrollo y gestion de
este nuevo sistema de garantias.

En marzo de 2023, en linea con el
objetivo marcado para este proyecto en
el Plan +SE, Enagas GTS permitira la
expedicion de garantias de origen para
las instalaciones que estén registradas
en el sistema.

Suérez inicia su mandato en un
contexto marcado por la inminente fi-
nalizacion del Paquete de Gas de la
UE, el Reglamento de Emisiones de
Metano y la finalizacion del paquete
Fit for 55. “Necesitamos una nueva
mirada sobre la politica energética eu-
ropea, con una combinacién mayor de
los objetivos de reduccion de emisio-
nes, seguridad energética y competiti-
vidad”, afirmé.

El nuevo consejero delegado de
Nedgia, la filial de distribucion de
gas del Grupo Naturgy, se ha marca-
do como objetivo fomentar la colabo-
racion entre los miembros de GD4S
con otras asociaciones para impulsar
el relevante papel del gas en el deba-
te sobre la politica energética de la
Unién Europea.

evaluacion de conformidad de los
equipos del sector de la climatiza-
cion, especialmente dada la trans-
formacion tecnoldgica y el auge de
algunas soluciones, como la bomba
de calor; y con Maria Valcarce, di-
rectora del Salon Internacional de la
Climatizacion y la Refrigeracion, para
realizar una breve (Pasa a pagina 06)
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Green Gas Mobility Summit vuelve

en septiembre

GASNAM / NEUTRAL TRANSPORT

green

MOBILITY
SUMMIT

Summit, el evento de referen-

cia sobre transporte sostenible

en la peninsula ibérica, se celebrara

los dias 20 y 21 de septiembre de
2023 en La Nave (Madrid).

El Congreso contara con inter-

venciones de expertos de primer

nivel que analizaran el presente y

l | n ano mas, Green Gas Mobility
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el futuro de soluciones tecnolégicas
como el biometano, el gas sintético
y el hidrégeno.

Organizado por Gasnam, la edi-
cion 2023 reunira a representantes
de los principales actores del sector
para realizar networking y disfrutar
de mas de 4.000 metros cuadrados
de exposicion interior y exterior.

Aprobado el sistema
e Certificados
te Ahorro Energético

| Consejo de Ministros, a peticion
Edel Ministerio para la Transicion

Ecolégica y el Reto Demografico
(MITECO), ha aprobado el pasado 24
de enero un Real Decreto que regula
el sistema de Certificados de Ahorro
Energético (CAE), una nueva herramien-
ta para alcanzar los objetivos de aho-
rro de energia comprometidos con la
UE de un modo flexible y mas eficaz.
Creara un nuevo mercado que facilita-
ré a las comercializadoras de energia
el cumplimiento de sus obligaciones
de ahorro, beneficiara a los consumi-
dores e impulsara el empleo, la pro-
ductividad y la competitividad empre-
sarial. También se cumple con ello otra
de las medidas previstas en el Plan
Mas Seguridad Energética (Plan +SE).

La Directiva 2012/27/UE, relativa
a la eficiencia energética, insta a los
Estados Miembros a la creacion de
un mecanismo que permita asignar
a las empresas comercializadoras de
gas y electricidad, (Pasa a pagina 02)

La CE define que
es hidrégeno renovable

a Comision ha adoptado dos Actos
LDeIegados en los que se proponen

normas detalladas para definir lo
que constituye el hidrégeno renovable
en la UE. Estos Actos forman parte
de un amplio marco regulador para el
hidrégeno que incluye inversiones en
infraestructuras energéticas y normas
sobre ayudas estatales, asi como obje-
tivos legislativos para el hidrégeno re-
novable en los sectores de la industria
y el transporte.

Los dos Actos estan interrelacio-
nados y son necesarios para que los
carburantes puedan contabilizarse a
efectos del objetivo de los Estados
miembros en materia de energias re-
novables. Proporcionardn seguridad
normativa a los inversores, ya que la
UE pretende alcanzar una produccion
interior de diez millones de toneladas
de hidrégeno renovable en consonancia
con el plan REPowerEU. (Pasa a pagina 10)
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Convenio de colahoracion
entre FEGECA y ACTECIR

e Generadores y Emisores de Calor,

ha firmado un acuerdo de colabora-

cion con ACTECIR, la Asociacion catala-

na de técnicos en energia, climatizacion
y refrigeracion.

El objetivo del convenio es estable-
cer un marco de colaboracion entre las
dos asociaciones para ejercer actua-
ciones conjuntas en temas de interés
para el sector de las instalaciones en
energia, climatizacion y refrigeracion, asi
como la innovacion, la internacionaliza-
cion, la informacién y documentacion,
estudios de las condiciones de trabajo
de los profesionales de la consultoria de
las instalaciones y todo lo referente que
consideren ambas partes que pueden
efectuar de manera conjunta.

FEGECA, la Asociacion de Fabricantes
d

Aprohado el sistema de Gertificados

de Ahorro Energeético

(Viene de pagina 01)
a los operadores de productos petrolife-
ros al por mayor y a los operadores de
gases licuados de petréleo al por menor,
una cuota anual de ahorro energético en
el ambito nacional, segin sus ventas,
que en el caso espanol sélo se ha po-
dido realizar hasta ahora en aportacio-
nes financieras equivalentes al Fondo
Nacional de Eficiencia Energética (FNEE).
Al objeto de reforzar el volumen de
ahorros exigidos por la Directiva y las
actuaciones de eficiencia energética,
el Gobierno ha aprobado hoy un Real
Decreto que establece el sistema de
CAE, que permitira a las empresas suje-
tas a cuota anual de ahorro energético
sustituir voluntariamente un porcentaje
de sus pagos al FNEE por un ahorro ener-
gético certificado, proveniente de las in-
versiones en eficiencia energética. Los
CAE son una férmula exitosa en otros
paises, como Francia, que ha conseguido
multiplicar su capacidad de ahorro anual.
Las empresas podran identificar me-
didas de ahorro segin un Catalogo de
actuaciones relativas a climatizacion,
mejora de la envolvente, iluminacion, mo-

vilidad, procesos industriales, etcétera,
cuya ejecucion permitira obtener los CAE
(un CAE equivale a 1 kWh ahorrado). Una
orden ministerial aprobara este Catalogo
proximamente.

Una vez ejecutada la actuacion de
ahorro, la empresa presentara los resul-
tados ante un verificador independiente,
acreditado por ENAC, para que los valide.
Después se registraran en una Plataforma
electrénica operada por el MITECO y la
Comunidad Auténoma donde se haya ac-
tuado expedira los correspondientes CAE,
con efecto en todo el territorio nacional.

Los CAE registrados en la Plataforma
electronica podran liquidarse, contribu-
yendo a cumplir las obligaciones de aho-
rro de las empresas, o podran comercia-
lizarse, permitiendo que otras empresas
obligadas los adquieran y procedan a su
liquidacion para cumplir con sus obligacio-
nes. Los sujetos obligados podran operar
directamente o contratar los servicios de
empresas acreditadas, denominadas su-
jetos delegados. La Plataforma permitira
inventariar a todos estos agentes y trazar
las operaciones realizadas con los CAE
durante sus tres anos de vigencia.

FEGECA presenta su renovada pagina weh

restructuracion de su web a través

de una nueva identidad mas visual,
actual, y moderna, que refleja nuestros
propésitos y valores. Con esta evolu-
cion, desde la Asociacion pretendemos
que todos nuestros visitantes conoz-
can de manera mas sencilla y agil los

I a Asociacion ha llevado a cabo la

servicios de FEGECA a través de una
interfaz dinamica. Su estructura de
contenidos es mas accesible, presenta
una navegacion simplificada y responde
a un diseno responsive para facilitar el
acceso movil.

De esta manera, la pagina tiene una
estructura mas funcional y moderna,

en positivo

«El mercado de
climatizacion crecio
un 21 por 100 en 2022»

Fuente: AFEC

Este acuerdo pone de manifiesto
la misién comun de ambas asociacio-
nes a la hora de fomentar y desarro-
llar profesionalmente las empresas a
las que representan, y el propésito de
colaborar en los ambitos dedicados
principalmente a los servicios relacio-
nados con el sector de la calefaccion y
produccién de agua caliente sanitaria,
y la energia, climatizacién y refrigera-
cion.

|.(,IS ingresos del sector de mantenimiento
tecnico de edificios se acercan
a los 9.000 millones de eurocs

DBK de Informa (filial de Cesce),
la facturacion derivada de la
prestacion de servicios de manteni-
miento técnico de edificios e insta-
laciones registr6 un crecimiento en
2021, tras el descenso de la actividad
en el ano anterior por el impacto de la
pandemia de la COVID-19. El volumen
de negocio sectorial se situé en 8.600
millones de euros, o que supuso un
crecimiento del 5,5 por 100, frente al
descenso del 6,2 por 100 de 2020.
Los datos provisionales para el
cierre de 2022 apuntan a que el
mercado podria haberse situado en
unos 8.950 millones de euros, lo
que supondria una tasa de creci-
miento de alrededor del 4 por 100.
El segmento de industria, ener-
gia y otras instalaciones mostro el
mayor dinamismo en 2021, con un
aumento del 6,1 por 100, hasta al-
canzar los 3.670 millones de euros,
mientras que el de mantenimiento
de edificios se situ6 en 4.930 millo-
nes de euros (+5,1 por 100).
Por tipo de servicio, el manteni-
miento de ascensores reunié el 22
por 100 de la facturacion sectorial,

Segun el Observatorio Sectorial

destacando su interfaz sencilla para
dar respuestas a los usuarios. Gracias
a su navegacion intuitiva se podra ac-
ceder a una gama rica de contenidos,
informacion de nuestros asociados,

seguido de los servicios de manteni-
miento de maquinaria industrial (19
por 100), instalaciones eléctricas y
alumbrado (18 por 100) y climatiza-
cion (13 por 100).

La fuerte atomizacion de la oferta
sectorial se refleja en las cuotas de
mercado conjuntas de los principales
operadores. Sin embargo, el sector re-
gistra un creciente grado de concentra-
cion de la actividad en las principales
empresas. Asi, las cinco primeras reu-
nieron una cuota de mercado conjunta
del 17,8 por 100 en 2021, porcentaje
que se situd en el 27,5 por 100 al
considerar las diez primeras.

La mayor parte de las empresas
son de pequena y mediana dimen-
sion, y cuentan con un ambito de
actuacion local o regional, si bien
junto a ellas destaca la presencia
de un reducido nimero de grupos
de gran dimensioén, que cuentan con
actividad en la mayoria de las comu-
nidades auténomas. Entre ellos des-
taca la presencia de empresas de
instalaciones y montajes, asi como
de grupos multiservicios, fabricantes
e instaladores de ascensores o filia-
les de grupos constructores.

las ultimas noticias del sector, norma-
tivas actualizadas, publicaciones, infor-
macion sobre subvenciones, articulos
y también un area privada destinada
exclusivamente a los socios.
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Dejar huella en I3 historia, no en el planeta
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La solucian de climatizacion disenada para reducir la huella de CO,

El nuevo sistema VRV 5 de recuperacion de calor con R-32 garantiza el maximo confort
en los edificios comerciales y, al mismo tiempo, reduce al minimo su huella ambiental.

La Tecnologia Shirudo marca la diferencia

Un sistema de deteccion de fugas totalmente innovador y versatil que garantiza lo sequridad
y permite la instalacién en todo tipo de espacios cumpliendo con la estricta normativa.

Innovacion y sostenibilidad, por fin juntas

El nuevo sistema VRV 5 representa el futuro de la climatizacidn comercial gracias a:

e Ser el sistema de recuperacion de calor mas eficiente del mercado

( ,ﬂ( SHIRUDO
TECHNOLOGY
¢ Una reduccion de hasta el 71 % en el impacto del calentamiento global
mediante la adopcion del R-32 y una carga de refrigerante menor que la
de los sistemas con R-410A

e Tener un sistema de deteccién y limitacién de fugas

BLUEeVOLUTION

Descubre cémo el VRVS estd cambiando el futuro de los edificios comerciales, entra en www.daikin.es


https://www.daikin.es/
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El Plan Renove Privado de Salas de Galderas 2023
garantizara la seguridad de las instalaciones
y Ia reduccion del consumo de energia

r—

onscientes del incremento de
‘ la demanda de energia en los ul-
timos anos en la Comunidad de
Madrid, procedente en su mayor parte
del entorno residencial, la Asociacion de
Empresas del Sector de las Instalaciones
y la Energia (Agremia), la Asociacion de
Fabricantes y Emisores Generadores de
Calor (FEGECA) y las companias distri-
buidoras de gas Nedgjia y Madrilena Red
de Gas (MRG) se han vuelto a unir para
desarrollar un nuevo Plan Renove Privado
de Salas de Calderas y, asi, garantizar la
calidad del suministro y la cobertura de
las necesidades energéticas de la region.
Este Plan 2023, gestionado por
Agremia, y al que pueden adherirse
libremente las empresas instalado-
ras y mantenedoras, tiene por objeto
la transformacion de antiguas salas
de calderas que utilicen combustibles
distintos al gas natural a nuevos es-
pacios con calderas de condensacion
que empleen este recurso, mejorando
la eficiencia y la seguridad de las ins-
talaciones existentes.
Durante la firma del convenio,
Nedgia Madrid, MRG, AGREMIA y
FEGECA han destacado la necesidad

gremia

de continuar con las actuaciones so-
bre las instalaciones térmicas de cale-
faccion, climatizacion y produccion de
agua caliente sanitaria de los edificios
existentes, entre las que se encuentran
las calderas, por considerar que éstas
son determinantes de un importante
porcentaje del consumo energético.
“Nuestra linea de actuacion y cola-
boracion a través de este Plan Renove
se centra en incrementar la seguridad

Fundacion Naturgy se adhiere
a la Alianza para la FP Dual

ndaciodn
Naturgy se ha
adherido oficial-

mente a la Alianza
para la FP Dual, con
el fin de seguir im-
pulsando la forma-
cion profesional y la
empleabilidad de los
jovenes en el sector
energético. Francisco
Belil, vicepresiden-
te de Fundacion
Bertelsmann, hizo
entrega de la pla-
ca de adhesion de
Fundacion  Naturgy
a su directora general, Maria Eugenia
Coronado, en un acto que tuvo lugar en
la sede de Naturgy en Barcelona.

Con esta nueva iniciativa en el ambi-
to educativo, Fundacion Naturgy ratifica
la necesidad de estrechar la colabo-

=

Alianza para Ny
s L Naturgy ¥/
la FP Dual W

racion entre el sector educativo y el
empresarial, para adecuar los perfiles
profesionales, mejorando ademas la
empleabilidad de los jévenes y dotando
a las empresas de empleados que se
ajusten a sus necesidades.

AISLA se une a la Confederacion CNI

Aislamiento) y CNI (Confederacion
Nacional de Instaladores) se alian
para favorecer el reconocimiento del
instalador profesional y potenciar su
formacion. Ademas, esta labor conjun-
ta también se orienta a la busqueda de
sinergias con otros gremios involucrados
en la eficiencia energética, el confort, la
seguridad y la salubridad de los edificios.
Para José Antonio Garcia, presiden-
te de AISLA, “esta nueva colaboracion
permitira a los asociados de AISLA
tender puentes y establecer lineas de
trabajo conjuntas con otros gremios
de instaladores que permitan ampliar
servicios y fortalecer su posicion en el
mercado. Para la asociacion, ademas,
supondra un impulso a sus actividades,
una mayor visibilidad, mas informacion,
mayor prestigio, y poder colaborar con
CNI para impulsar la figura del instala-
dor profesional”.

Para Luis Nevares, presidente de
la Confederacion CNI, “La suma de
nuevas asociaciones al colectivo de
CNI nos hara mas fuertes a todos.
Tendremos mas conocimientos y expe-
riencia, para conseguir nuestras metas
en un sector transversal como son las

AISLA (Asociacion de Instaladores de

instalaciones de un edificio, donde to-
dos somos uno con un solo objetivo:
la total satisfaccion del usuario final
con buenos profesionales que trabajan
unidos, para conseguir la mayor soste-
nibilidad y prestaciones en un edificio”

La Confederacion, creada hace 50
anos, esta formada por 16 asociacio-
nes de instaladores que agrupan a mas
de 5.000 empresas instaladoras. CNI
defiende la figura del instalador profe-
sional, difunde informacién relevante
para las empresas instaladoras, partici-
pa en instituciones publicas espafolas
y europeas, organiza ferias y encuen-
tros profesionales, y tiene convenios de
colaboracion externos para trasladar
descuentos y condiciones especiales
para sus Socios.

Por su parte, AISLA cuenta con 78
asociados instaladores y proveedores
repartidos por todo el territorio nacio-
nal, después de 30 anos de actividad.
Sus asociados instalan soluciones de
aislamiento térmico, estanqueidad al
aire, aislamiento acustico, impermeabi-
lizacion, salubridad, proteccion frente al
radon y proteccion pasiva contra el fuego
en edificacion, bajo los principios de éti-
ca, formacion, calidad y sostenibilidad.

de las instalaciones tal como establece
el Plan Energético de la Comunidad de
Madrid, sobre todo en lo referido a la
promocién de la eficiencia energética
mediante la sustitucién de calderas
ineficientes”, ha senalado Emiliano
Bernardo, presidente de AGREMIA.

Podran acogerse al Plan Renove to-
das aquellas sustituciones realizadas
desde el 1 de noviembre de 2022 al
31 de diciembre de 2023.

Entre los beneficiarios de estos in-
centivos se encuentran las comunida-
des de propietarios de dos 0 mas vivien-
das, o las personas fisicas o juridicas,
que sean titulares o arrendatarios, de:

— Fincas de propiedad particular de
dos o mas viviendas.

— Edificios de viviendas pertenecien-
tes a Comunidades de Bienes con una
potencia térmica nominal mayor a 70 kW.

— Empresas con potencia térmica
nominal mayor a 70 kW.

— Edificios pertenecientes al sector
terciario, con potencia térmica nominal
mayor a 70 kW.

El importe de los incentivos vendra
determinado por la potencia final de las
calderas instaladas, con un tope maxi-
mo algo superior a los 14.000 euros
por actuacion.

Las ayudas deben ser solicitadas
por los titulares de las instalaciones
a través de las empresas instaladoras
que acometa la reforma de la sala,
mediante la aplicacion telematica que
estara operativa en la web www.cam-
biatucaldera.com.

La reduccién del consumo energéti-
co y de la contaminacién atmosférica,
mediante la optimizacion energética del
conjunto de las instalaciones, asi como
el incremento de la seguridad de las
instalaciones, centran los fines de este
nuevo Plan, que ha conseguido renovar
mas de 2.500 salas de calderas en la
region madrilena, lo que supone ayudas
por un importe superior a 21 millones
de euros.

Proyecto europeo para mejorar la calidad
del certificado energético de edificios

i1
S

‘Benjamin Gonzalez

peo integrado por 14 organizacio-

nes de siete paises esta trabajan-
do con el objetivo de mejorar la calidad
del certificado energético de las vivien-
das e interrelacionar esta informacién
con el entorno urbano para facilitar un
analisis mas fiable del rendimiento
energético del parque inmobiliario en
su conjunto. La disponibilidad de datos
mas precisos y transparentes ayuda-
ria a lograr la neutralidad climética en
Europa en 2050.

Para conseguirlo, los miembros del
proyecto “TIMEPAC, Towards innovative
methods for energy performance as-
sessment and certification of buildings”
estan centrados en incrementar la fiabi-

l ' n proyecto de investigacion euro-

lidad de los datos utilizados durante la
elaboracién de los certificados. Segun
los resultados obtenidos hasta el mo-
mento en esta iniciativa tras comparar
el método de trabajo en los diferentes
paises integrantes, “la mayor parte de
la informacién usada tiene un nivel de
calidad de datos que puede mejorar-
se”, segun explica Benjamin Gonzalez,
director de Desarrollo Corporativo de
CYPE, empresa tecnolégica participan-
te en TIMEPAC, lo que quiere decir que
“los datos son definidos por el técnico
a través de una suposicién”.

Para subsanar esta deficiencia,
el proyecto esta desarrollando meto-
dologias de trabajo para aumentar la
precision de la informacién incorporan-
do la tecnologia BIM en la entrada de
datos y teniendo en cuenta factores
como la metodologia de calculo o las
herramientas tecnol6gicas utilizadas.
En este sentido, TIMEPAC quiere apro-
vechar la evolucion de las aplicaciones
informaticas, cada vez mas sofistica-
das, para sacar el maximo rendimiento
a los datos que ofrecen y poder realizar
mejores planificaciones energéticas en
proyectos de rehabilitacion.

El uso de herramientas manuales
provoco el 12 por 100 de los accidentes

de trahajo en 2021

gremia con la participacion de
AFREMAP y en su compromiso con

la mejora continua de la salud,
han elaborado un estudio sobre el im-
pacto de los accidentes de trabajo del
2021 en el sector Instalaciones eléc-
tricas, de fontaneria y otras instalacio-
nes en obras de Construccion, en la
Comunidad de Madrid.

En el 2021, el uso de herramientas
manuales provocé el 12 por 100 de los
accidentes de trabajo notificados, gene-
rando danos a la salud e importantes
limitaciones a los trabajadores.

Agremia recuerda que conocer la
informacion basica sobre los riesgos
de los equipos de trabajo y tomar las
precauciones necesarias durante el
manejo de herramientas, es un ele-

mento indispensable para evitar estos
accidentes y preservar tu salud.

Conocer los riesgos y sus medidas
preventivas puede ayudar a evitar los
accidentes y proteger la salud de los
trabajadores.
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Agremia formara a 1.800 alumnos nuevos
en mas de 120 cursos

tendran los nuevos profesionales
del sector de las instalaciones en

el escenario energético actual, Agremia,
la Asociacion de Empresas del Sector de
las Instalaciones y la Energia, ha aproba-
do un completo Plan Estratégico formati-
Vo que se desarrollara en 2023 y 2024.

Para ello, esta asociacion impartira,
a través de su Escuela Técnica, mas de
120 cursos de formacion gratuitos ya
adjudicados y financiados con fondos
publicos, que permitiran formar a unos
1.800 alumnos nuevos que haran de
esta profesién una carrera de futuro.

“La mayoria de estos cursos posibili-
taran a los estudiantes conseguir certifi-
cados de profesional completos entre 4
y 9 meses de formacién mas un periodo
de practicas no laborales en algunas de
las mas de 2.000 empresas asociadas
a Agremia”, explica Victor Pernia, direc-
tor de la Escuela Técnica, reconocida
como centro de formacion de FR

Con la nueva Ley de FR desde
este ano todos los titulos obtenidos
en la Escuela seran considerados de
Formacion Profesional reglada, al mis-
mo nivel que los hasta ahora reconoci-
dos como tradicionales de nivel basico,
medio o superior de cada rama o espe-
cialidad. “Esto significa que los futuros
alumnos realizaran una formacién pro-
fesional oficial muy especializada en
los oficios y trabajos propios de nues-
tro sector que les va a posibilitar una
insercion laboral directa en nuestras
empresas”, argumenta Pernia.

Consciente de la importancia que

Dos mil instaladores
cuentan ya con el carné
te AseTUB

| Carné de
Elnstalacién de Tuberias Plasticas
de AseTUB cerrd el ano 2022 al-
canzando un gran hito superando la ci-
fra de 2.000 instaladores cualificados
desde su puesta en marcha en 2004.

Especialista en

AseTUB, el grupo sectorial de
Tuberias Plasticas de ANAIR cre6 este
carné hace ya casi dos décadas para
promover la cualificacion de los profesio-
nales y de las empresas del sector que
se dedican a la instalacién y al manteni-
miento de tuberias plasticas para todo
tipo de redes de conduccién de agua.

El carné tiene un periodo de vigen-
cia de cinco anos durante los cuales el
instalador debe llevar un registro de las
instalaciones realizadas. Para renovarlo,
el titular envia dicho registro a AseTUB,
cuyo comité de evaluacion y seguimien-
to decide si el carné se renueva auto-
maticamente o si se debe proponer al
instalador actualizar sus conocimientos.

Desde su creacion en 2004 ya han
obtenido este carné mas de 2.000 pro-
fesionales del sector y desde ANAIP
y AseTUB promovemos que esta cifra
continde aumentando, con la organiza-
cién de mas de 10 convocatorias anua-
les de este curso en formato presencial
o hibrido. Ademas, también es posible
adaptar la formacién para hacerla in
company para aquellas empresas que
quieran formar a varios empleados y
les resulte mas comodo asi. En la pagi-
na web de AseTUB pueden consultarse
las préximas convocatorias.

Para acceder a estos cursos, informa
Agremia, no existen requisitos especia-
les salvo la motivacion personal de los
interesados. Pueden ser realizados por
cualquier persona independientemente
de su situacion laboral (desempleados,
trabajadores por cuenta ajena o auténo-
mos), su edad y, por supuesto, su sexo,
“aunque daremos prioridad al colectivo
femenino por estar subrepresentado en
cotas aun cuando cosecha excelentes
resultados de formacion e insercion”,
apostilla el director de la Escuela Técnica.

EL PROYECTO “CREANDO CANTERA”

CUMPLE UN ANO DE EXITOS
Paralelamente, en 2022 Agremia

puso en marcha el proyecto “Creando

Cantera” para atraer la motivacion de
los jovenes desempleados y promover
su incorporacion al mundo laboral en
un sector, el de las instalaciones y la
energia, que cotiza al alza.

“Con esta iniciativa queriamos captar
la atencion de los jovenes sobre distin-
tos oficios y recuperar, con ello, la figura
del aprendiz, basada en una vuelta a los
origenes, con una formacién cercana y
desde abajo”, comenta Victor Pernia.

Este proyecto, que consiste en una
primera convocatoria de tres cursos
gratuitos, a la que le seguiran otros
tres, destinado a jovenes desemplea-
dos menores de 30 anos con practicas
en empresas y beca de 18 euros al dia,
ha cumplido con todas las expectativas

este ano, durante el cual, terminada la
formacion practica, decenas de alum-
nos se han incorporado ya como perso-
nal laboral en las distintas companias
que les han acogido.

Tecnologia sostenible y limpia
para hacer crecer tu negocio

GLP, la opcion mas rentable y eficiente
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INFORME AFEC ) )
El mercado de climatizacion crecio
un 21 por 100 en 2022

(Viene de pagina 01)

introduccion a la convocatoria de la
proxima edicion de la feria C&R en no-
viembre de este ano.

Dando voz a AFEC estuvieron el pre-
sidente Francisco Perucho; dos de los
presidentes de los comités de merca-
do: el anterior presidente de AFEC Luis
Mena, y Miguel Lautour; y la directora
general Marta San Roman. Entre todos
hicieron un repaso al informe de mer-
cado de AFEC, el cual recoge los datos
agregados de equipos de produccion de
calor, frio y agua caliente sanitaria; de
distribucion y difusion de aire; de venti-
lacion; de ventilacion residencial; y de
unidades de tratamiento de aire.

El informe revisa las claves principa-
les de 2022, “un buen ejemplo de como
interpretar el acrénimo VUCA: volatilidad
(precios energéticos), incertidumbre
(evolucion del mercado), complejidad
(transporte y suministro de materias
primas) y ambigledad (algun texto le-
gislativo y su interpretacion)”.

En este entorno, las empresas de
AFEC han probado una vez mas una gran
capacidad de adaptacion, haciéndose
imprescindibles para sectores esencia-
les. Gracias a ello, el mercado HVAC ha
mostrado una demanda positiva durante
2022, tanto por renovacion como por su
contribucién a la calidad del aire interior.

Las senales de desestabilizacion
que iban creciendo a comienzos del
ano, se fueron moderando a lo largo de
los meses. Tras llegar a maximos de
hasta el 10,8 por 100 en julio, el IPC
se contuvo al final del ano, cayendo al
5,7 por 100, debido en gran parte a la
bajada de precios de la energia (electri-
cidad, carburantes). El PIB creciente del
primer y segundo trimestre de 2022 se
redujo ligeramente en la segunda mitad
del ano, acabando en un 5,5 por 100.

La permacrisis, definida por algunos
como “un periodo prolongado de ines-
tabilidad e inseguridad provocado por
una concatenacion de sucesos que han
ido impactando sobre nuestra realidad”,
también ha ocupado el espacio del sec-
tor de la climatizacion. El conflicto béli-
co entre Rusia y Ucrania ha provocado,
entre otras cosas, la volatilidad de los
precios de la energia que, sumada a
las dificultades en el suministro de ma-
terias primas, la inflacién, etc., anadi6
incertidumbre.

En el lado positivo de la balanza el
informe destaca la reactivacion econémi-
ca tras la pandemia, asi como los fondos
europeos Next Generation de recupera-
cioén, que contrarrestaron parcialmente
la incertidumbre e impulsaron la deman-
da. Igualmente, ante la limitacion de
energia disponible, existen equipos cada
vez mas eficientes, que combinados con
una buena regulacién y control son capa-
ces de reducir la demanda energética;
y un buen mantenimiento de las insta-
laciones de climatizacion, produccion
de agua caliente sanitaria y ventilacion,
consigue aumentar su ciclo de vida y
contribuir a la economia circular.

El sector de la climatizacion se vio
afectado por la escasez internacional
de algunos componentes, derivada en-
tre otras cosas por el cierre del puerto
de Shanghai, las dificultades en trans-
porte (falta de contenedores), por una
sobredemanda para la cual la oferta no
ha podido acomodarse a la misma velo-
cidad, etc. Los fabricantes han conse-
guido minimizar el impacto, optimizando
la planificacion y la logistica, y aplicando
su profundo conocimiento técnico y de
producto para trabajar en la certificacion
de componentes y alternativas que cum-
plieran especificaciones funcionales y
requerimientos normativos.

AVANCE DE LA BOMBA DE CALOR
La bomba de calor reforzé en 2022
su papel como una solucién fundamen-

informe climatizacion

tal para la reduccion de la dependencia
energética de combustibles fosiles en
instalaciones térmicas de calefaccion,
refrigeracion, acs y procesos industria-
les, al permitir la reduccion de consumo
de energia primaria no renovable y las
emisiones de CO, en estas aplicacio-
nes. Los fabricantes de equipos de
climatizacion superaron los retos del
pasado ano y ofrecen hoy todas las solu-
ciones técnicas necesarias para cumplir
los urgentes objetivos de descarboniza-
cién en instalaciones térmicas. Asi, y
gracias a las energias renovables como
la bomba de calor, nos encontramos en
la direccion correcta para alcanzar el ob-
jetivo marcado. Ya en el ano 2021 se
vendieron en Europa 2,2 millones de
unidades y se alcanz6é un incremento
de ventas del 34 por 100 sobre el ano
2020, con un parque total instalado de
17 millones de bombas de calor (desde
el 2009), una potencia total estimada
de 147 gigavatios y una cuota de mer-
cado de calefaccion en Europa del 13
por 100, segun la Asociacion Europea
de Bomba de Calor EHPA.

También la investigacion en bomba
de calor muestra buena salud, como se
deriva de la enorme actividad de inves-
tigacion y desarrollo en fabricacion de
bombas de calor en Europa en estos
anos. Tan solo entre los anos 2017
y 2019, el 48 por 100 de las nuevas
patentes de bombas de calor para ca-
lefaccion se desarrollaron en Europa,
seguidas de Japén (12 por 100),
Estados Unidos (8 por 100), Corea (5
por 100) o China (5 por 100), y donde
el programa “Horizon 2020” ha puesto
a disposicion de los fabricantes 277
millones de euros en fondos. No pue-
de tampoco olvidarse que las bombas
de calor no solo estan llamadas a ser
las protagonistas en las instalaciones
térmicas individuales o colectivas, sino
también en el sector industrial, sector
en donde su despliegue es imperativo
para reducir sus emisiones de CO,, al
ser el responsable del 70 por 100 del
consumo de gas natural en Espana. Ya
existen ejemplos de instalaciones de
bombas de calor de alta temperatura
en el mercado europeo.

I.gs hombas de calor de accionamiento
termico, un segmento en crecimiento

tipologias de bombas de calor
que pueden ayudan a reducir
el consumo de combustible fésil y
a la lucha contra el calentamiento
global, se encuentran las bombas
de calor de accionamiento térmico.

Esta tipologia de bombas de ca-
lor, para algunas aplicaciones espe-
cificas concretas, ofrecen un menor
consumo de energia primaria que
las bombas de calor de acciona-
miento eléctrico y pueden instalarse
donde no existe una gran infraes-
tructura eléctrica o gran potencia
eléctrica disponible.

Ademas, estan consideradas den-
tro de la estrategia europea “Fit for
55", con la clasificacion energética C
o E, segln el nuevo escalado previsto
y que se muestra, por ejemplo, en
el informe del Regulatory Assistance
Project (RAP). “The perfect fit: Shaping
the Fit for 55 package to drive a cli-
mate-compatible heat pump market”.

Hay tres tipos principales de
bombas de calor impulsadas térmi-
camente; bomba de calor de sorcion
de gas (GAHP) y la bomba de calor
de compresion térmica (TCHP) que
estan descritas por la EN 12309 y
la bomba de calor con motor a gas
(GEHP), incluida en la EN 16905.

Las bombas de calor de accio-
namiento térmico constituyen un
innovador y prometedor segmento
del mercado ya que constituyen un

I I asta 2050, y entre todas las

solucioén 6ptima para varios campos
de aplicacion.

Segun los datos elaborados
por la Asociacion Europea de la
Industria de la Calefaccion (EHI), la
venta de sistemas de accionamien-
to térmico de alta calidad esta cre-
ciendo. A finales de 2020 existian
en Europa mas de 30.000 unidades
instaladas en el mercado comercial,
industrial y residencial.

Un mayor conocimiento y mejor
disponibilidad van a potencial el
crecimiento de la demanda. Esta
tecnologia se esta desarrollando
rapidamente gracias a su sencilla y
rapida adaptacion para reemplazar
las calderas de condensacion tradi-
cionales. De hecho, utilizan el mismo
vector energético, con temperaturas
similares, pero con una reduccion
significativa del consumo energético.

Europa lidera el desarrollo y
fabricacion sistemas a gran y pe-
quena escala de bombas de accio-
namiento térmico. Empresas como
Bosch, Robur, BDR Thermea, Aisin
Tecnocasa, Panasonic y Yanmar ya
estan en el mercado en el que pron-
to entraran nuevos fabricantes.

Por su parte, las utilities euro-
peas estan desarrollando sus pro-
pias promociones para que Sus
clientes puedan adoptar esta solu-
cion a medida de sus necesidades
de confort y de reduccion de la hue-
lla de carbono.

IMPORTANCIA DE LA CERTIFICACION
Y LA NORMALIZACION

AFEC participa activamente en UNE
(Asociacion Espanola de Normalizacion),
en la cual AFEC forma parte de la Junta
Directiva, del grupo de trabajo de su
Plan Estratégico, de la Comision de
Responsabilidad Corporativa y del
Observatorio de Vigilancia de Mercado,
ademas de ejercer la Secretaria del
Comité CTN-100.Climatizacion. Esta
colaboracion es de gran importancia
para la actividad doméstica y exporta-
dora de las empresas, por dos motivos:
uno, porque gracias a ella las empre-
sas estan siempre al corriente de la
normalizacion europea e internacional
exigida para la comercializacion de sus
productos; y dos, porque expertos de
las empresas pueden contribuir, de la
mano de AFEC, a la elaboracion de di-
chas normas.

En lo relativo a certificacion de
equipos, AFEC presta servicio de ase-
soria a las empresas para la certifica-
cion de productos, en base al acuerdo
de colaboracion firmado con Eurovent
Certita Certification (ECC), con el fin de
promover la certificacion de productos
y de difundir los programas de certifi-
cacion en diferentes foros y ambitos
profesionales, para que las empresas
sean mas competitivas. E incluye en-
tre sus socios de honor el laboratorio
de ensayos y certificacion CEIS.

ENTORNO LEGISLATIVO

En la presentacion del informe
también se pusieron en relieve los
principales textos legislativos que in-
fluyeron en la industria el pasado ano,
y los que tendran mayor relevancia
en 2023, tanto en el ambito nacional
como en el internacional.

En 2022 ha sido especialmente
importante la redefinicién de la nueva
politica energética de la UE, median-
te la comunicaciéon RepowerEU, que
propone, entre otras medidas, el des-
pliegue de 4 millones de bombas de
calor en 2024 y 10 millones en 2030,
para que el parque instalado alcance
los 60 millones de en ese ano; o el
Reglamento 2022/2577 de 22 de di-
ciembre, por el que se establece un
marco para acelerar el despliegue de
energias renovables y que reconoce a
la bomba de calor como de “interés
publico superior”, al contribuir a la sa-
lud y la seguridad publicas de la UE (de
modo similar a EEUU, donde la bomba
de calor pasa a considerarse “tecno-
logia estratégica para la defensa del
pais”). También el 2022 trajo cambios
en la metodologia de calculo de la ener-
gia renovable aportada por las bombas
de calor, con la entrada en vigor del
Reglamento Delegado 2022/759, de
14 de diciembre, segun el cual parte
de la energia extraida en refrigeracion
“activa” puede ya considerarse como
energia renovable. Esta metodologia
quedara afectada por la adopcién de un
nuevo factor de energia primaria para
la electricidad, factor de 1,9 en lugar
del actual de 2,5 (segun el Reglamento
Delegado en aplicacion de la Directiva
2012/27) y basado no en datos his-
téricos, sino en una mirada a futuro
(adelantandose a los valores de 2026
0 2030 para reflejar el impacto de la efi-
ciencia energética esperada en la gene-
racion de energja eléctrica). Este nuevo
factor sera la base para establecer el
nuevo rendimiento minimo de bomba
de calor para ser considerada renova-
ble, asi como para calcular los nuevos
rendimientos estacionales en calefac-
cion y refrigeraciéon, que seran recogi-
dos en el nuevo etiquetado energético,
en el que solo las bombas de calor ocu-
paran los mas altos puestos de la clasi-
ficacion, al aprovechar mejor la energia
primaria no renovable. Con esta infor-
macion, y para ayudar a los usuarios
finales en la eleccion de la bomba de
calor, en mayo de 2022 se puso en
marcha la base de datos publica EPREL
(Registro Europeo de Productos para el
Etiquetado Energético), en la que se
puede buscar por etiqueta y tecnologia.

(Pasa a pagina 07)



Fundacion Naturgy alerta sobre la reduccion

de Ia demanda gasista

el informe “Impacto de la situacion

actual sobre los mercados de gasy
sus implicaciones en la transicion ener-
gética en la Union Europea y Espana”,
elaborado por EY Espana, en un webi-
nar en el que expertos del sector ana-
lizaron los retos de futuro del sector.

El documento destaca el papel es-
tabilizador de los contratos de gas a
largo plazo para hacer frente a la vo-
latilidad de los precios de la energia.
Segun el informe, “fijar una reduccion
de la demanda de gas a 2030 dema-
siado estricta previsiblemente afectara
de forma negativa sobre la oferta de
GNL por el posible desincentivo de las
inversiones en plantas de licuefaccion,
lo que presionaria al alza los precios de
gas y dificultaria la renovacion de los
contratos a largo plazo”.

“Esta situacion podria mantener
estructuralmente altos los precios del
gas, distorsionando la competitividad
industrial de la UE y ralentizando el
proceso de descarbonizacion de otras
economias menos exigentes en cues-
tiones climaticas, que podrian sustituir
el gas natural por otros combustibles,
como el carbén o el petréleo, gene-
rando el consiguiente aumento de las
emisiones”, segun Antonio Hernandez,
socio de Sectores Regulados, Analisis
Econdémico y Sostenibilidad de EY.

El informe se refiere también a otros
retos del sector, como la reduccion de
la dependencia energética de la UE a
través de una rapida incorporacion de
tecnologias renovables, el desarrollo
de tecnologias de respaldo para suplir

La fundacion Naturgy ha presentado

(Viene de pagina 06)

El ano 2022 estuvo marcado
ademas por una serie de noveda-
des normativas que dictaron parte
de la agenda de los actores del
sector de la climatizacion (calefac-
cion; refrigeracion, aire acondicio-
nado; bombas de calor (aerotermia
y geotermia); distribucién, difusién
y tratamiento de aire; regulacion
y control; ventilacion; calidad del
aire interior; etc.)

MERCADO 2022

Seguidamente se explico la me-
todologia del analisis estadistico
de mercado de la climatizacién de
AFEC: con una trayectoria de mas
de 15 anos, han conseguido un
reconocido prestigio, gracias a su
caracter independiente y a su objeti-
vidad, asi como a la confiabilidad de
los datos, y ha evolucionado, tanto
en el nimero de participantes, que
ha ido aumentando, consiguiéndo-
se asi una gran representatividad
del sector, como en rangos de so-
luciones, para adaptarse al esta-
do-del-arte de la tecnologia y a las
necesidades del mercado.

Los resultados de estos estu-
dios muestran un crecimiento del
mercado total del 21 por 100 en
valor.

En el caso de equipos de clima-
tizacion, bombas de calor y produc-
cion de agua caliente sanitaria, el
crecimiento en volumen de negocio
fue del 24 por 100 con respecto
a 2021. En el sector residencial/
domeéstico las cifras de 2022 fueron
de 978.958 unidades vendidas por
valor de 739,12 millones de euros.

La evolucion de ventas de
bombas de calor aerotérmicas (ai-
re-agua, incluidas las de produc-
cion de agua caliente sanitaria) si-
gue siendo muy positiva. En el ano
2022, los equipos aire-agua han
pasado de representar en 2021
el 16 por 100 en valor, a tener un
peso sobre el total facturado del

la intermitencia de las renovables y el
refuerzo de las infraestructuras gasis-
tas y de interconexion, adecuandose al
transporte de gases renovables como
el hidrégeno verde.

El informe senala que “el gas na-
tural seguira jugando un papel rele-
vante como palanca en la transicion
energética”, tal y como sucedi6 a lo
largo de 2022, un ano en el que esta
energia jugé “un papel fundamental en
el mercado eléctrico como mecanismo
de cobertura de la demanda eléctrica”.

José Luis Cabo, subdirector general
de Hidrocarburos y Nuevos Combustibles
del Ministerio para la Transicién Ecolégica
y el Reto Demografico (MITECO), afirmé
que “hay que avanzar en la transicion
energética de forma innegociable”, y
destacé la importancia de impulsar los
gases renovables, no solo para descar-
bonizar la economia, sino también para
reducir la dependencia energética.

Por su parte, Raul Yunta, presidente
de MIBGAS, defendié el buen funciona-
miento de los mercados de gas, que en
Espana han permitido aflorar “precios
mas competitivos que en el resto de
Europa”.

En la apertura del acto, Maria
Eugenia Coronado, directora general de
Fundacion Naturgy, se refirié al impacto
que han tenido la guerra en Ucrania, la
pandemia y su recuperacion en la oferta
y la demanda de los mercados de gas.
“En este contexto, las diferencias en las
distintas geografias del mundo hacen
que las soluciones sean complejas y
también las implicaciones que pueden
tener las decisiones que se adopten”.

20 por 100 respecto al total del
mercado de equipos de climatiza-
cién, bombas de calor y produccion
de acs, lo cual confirma el auge
de esta tecnologia como sistema
combinado de calefaccion, refrige-
racion y produccion de agua calien-
te sanitaria.

A continuacion se realizé una
contextualizacion sectorial a través
de las tendencias y el entorno del
mercado para 2023, desde la des-
carbonizacion del sector eléctrico
hasta las inversiones en infraes-
tructura productiva, pasando por el
necesario equilibrio entre la digita-
lizacién y la transicién ecolégica; el
papel esencial de la climatizacion
inteligente para la descarboniza-
cion de la sociedad y de los edifi-
cios, y la sostenibilidad y eficiencia
de las ciudades; la transformacion
energética; los nuevos perfiles de
negocios y de profesionales; las
exigencias en términos de salud
ambiental y calidad de aire interior,
con la ventilacién, filtracion, lim-
pieza, purificacion, entre otros, en
el punto de mira; el enfoque a so-
luciones completas e hibridacion
de tecnologias; el impulso de la
conectividad y la consecuente me-
dicién, regulacion, control y monito-
rizacion; etc.

La sesion se cerré con un men-
saje de seguridad y esperanza
en el futuro medioambiental. Los
fabricantes de equipos de clima-
tizacion a los que AFEC represen-
ta desde hace mas de 45 anos,
estan alineados con los objetivos
europeos; estan concienciados
para afrontar nuevos retos urgen-
tes, como la garantia de BESA
(Bienestar, Eficiencia y Salud
Ambiental) o la falta de personal
cualificado; y estan preparados y
ofrecen, hoy, todas las soluciones
técnicas necesarias para cumplir
los urgentes objetivos de des-
carbonizacién en instalaciones
térmicas.

operadores gasistas
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Sebastia Masas, nuevo GEO de Vitogas Espaiia

Sebastia Masas nuevo CEO de
la compania, en sustitucion de
Manuel Ledesma tras su jubilacion.

Sebastia Masas, que ya formaba
parte de la compania como director co-
mercial, inicié su andadura en Shell Gas
Espana (cuya denominacién fue modifi-
cada con la llegada en el ano 2007 del
Grupo Rubis por Vitogas Espana) como
director técnico en el ano 2000, pasan-
do a la direccion comercial en 2017. A
lo largo de sus 22 anos en la empresa,
Masas ha ido desarrollando y consoli-
dando todos los activos de la compania:
construccion y ampliacion de la planta
de gas licuado de Sober (Galicia); com-
pra de TotalGaz Espana; adquisicion de
los activos asociados al negocio de gas
licuado de BP Oil Espana, inicio de la
comercializacion del gas natural licuado
(GNL) y el desarrollo y afianzamiento en
el segmento del autogas. Y, sobre todo,
la consolidacién de un gran equipo co-
mercial, pieza fundamental para el de-
sarrollo del negocio.

Para el nuevo CEO “es una satisfac-
cién tomar el relevo de Manuel Ledesma”
y entre sus objetivos principales en esta
nueva etapa destaca “la importancia de
forjar relaciones comerciales de confian-
za y solidez en el tiempo con nuestros
colaboradores, instaladores y clientes.
Los grandes retos que nos depara el
futuro, para nuestro sector, con el pro-
ceso de descarbonizacion hacia nuevas
energias alternativas, forman parte de la
agenda del Grupo Rubis y nos permitira,

Vitogas Espana ha nombrado a

sin duda, mejorar y diversificar nuestro
porfolio de productos”

Asimismo, como sustituto en la di-
reccion comercial, la compania ha incor-
porado a José Luis Palazén, un profesio-
nal con gran experiencia en el sector
y un largo recorrido en Shell Espana,
donde ingres6 en 1997. Cabe destacar
los grandes éxitos de sus Ultimos anos
como director de ventas al frente de la
estrategia comercial de la compania.

Vitogas, filial espanola para la dis-
tribucion y comercializacion del GLP del
Grupo Rubis, es en la actualidad la cuar-
ta empresa gasistica en Espana. Posee
mas de 20 anos de experiencia en distri-
bucién y comercializacion de GLR

Vitogas apuesta por soluciones
energéticas seguras, limpias y sosteni-
bles y ofrece un servicio rapido y eficaz.

comercializacion

Desciende el consumo de gas natural

Unidad: GWh
nov-2022 Acumulado anual Ultimos doce meses

GWh v (%)* GWh TV (%)* GWh TV (%)* Estructura (%)
Consumo convencional 17.007 -33,8 200.354  -189 227.030 -174 60,6
Generacion eléctrica 9.540 -255 127.487 59,2 137.733 59,9 36,8
GNL de consumo directo 819 -26,9 8.459 -29,7 9.593 -26,9 2,6
Total 27.366  -30,9 336.299 -0,8 374.356 0,1 100,0
Cogeneracion** 3.660  -433 52,542  -26,0 59.112 -24,0 15,8

* Tasas de variacion con respecto al mismo periodo del afio anterior

Fuente: Cores

** Suministros a instalaciones que disponen de sistemas de cogeneracion

“ igual que 0,0 / ™ distinto de 0,0

gistr6 durante el pasado mes

de noviembre un sensible des-
censo, situandose en 27.366 GWh,
un 30,9 por 100 menos que en el
mismo mes del ano 2021.

Las ventas de gas natural para
consumo convencional en noviem-

EI consumo de gas natural re-

bre aumentaron un 7, 2 por 100
con respecto a noviembre de 2020,
situandose en 25.211 GWh, mien-
tras que las de generacion eléctrica
aumentaron un 76,6 por 100 (has-
ta los 12.653 GWh) y las de GNL
de consumo directo aumentaron un
11,6 por 100, hasta los 1.197 GWh.

Crecen las ventas de GLP

Unidad: miles de toneladas

nov-2022

Acumulado anual

Ultimos doce meses

kt v (%)* v (%)* kt TV (%)* Estructura (%)
Envasado 61 -29,3 667 -6,4 765 -5,7 38,3
Granel 41 -17,6 462 13,7 530 13,5 26,5
Automocidn (envasado y granel) 9 9,0 99 25,3 107 26,0 53
Otros** 78 109,1 552 42,2 597 39,8 29,9
Total 190 38 1.780 12,3 1.999 11,6 100,0

* Tasas de variacion con respecto al mismo periodo del afio anterior.

Fuente: Cores

** Incluye GLP distintos de los anteriores incluyendo GLP destinado a su posterior transformacion

“ igual que 0,0 / ™ distinto de 0,0

sensible incremento durante el
pasado mes de noviembre, se-
gun las cifras mas recientes facilita-
das por la Corporacion de Reservas
Estratégicas (CORES), situandose en
190.000 toneladas, lo que supone
un aumento del 3,8 por 100 con res-
pecto al mismo mes del pasado ano.
El consumo de GLP envasado
acumulé en noviembre un total de
61.000 toneladas, con un descenso

EI consumo de GLP registré un

del 29,3 por 100 con respecto al
mismo mes de 2021.

El consumo de GLP a granel ex-
perimento un descenso del 17,6 por
100, para situarse en 41.000 tone-
ladas, mientras que el consumo de
GLP de automocion subié un 9,0 por
100, situandose en 9.000 toneladas.

Es particularmente significativo el
caso del grupo “otros”, que registré
un incremento del 109,1 por 100,
con un total de 78.000 toneladas.
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sector instalaciones

Los instaladqres tle sistemas
tle calefaccion, protagnnistas esenpiales
en el proceso te transicion energetica

de la Calefaccion (EHI) ha elabora-

do un completo informe en el que
destaca el papel de los instaladores de
sistemas de calefaccion en el proceso
de la transicion energética.

El informe destaca que para cumplir
los objetivos de REPowerEU en 2030, el
numero de instaladores debera aumentar
en un 50 por 100 en comparacion con
hoy. De los instaladores existentes, al
menos el 50 por 100 debera volver a ca-
pacitarse para poder trabajar con tecnolo-
gias de bomba de calor, y que las nuevas
competencias necesarias para los insta-
ladores incluyen digitalizacion, hibridacion,
electrificacion, sistema optimizacion, refri-
gerantes y gases descarbonizados.

EHI apunta que, para aumentar el
nimero de instaladores, se necesitan
sinergias entre diferentes actores: legis-
ladores de la UE, las administraciones
publicas nacionales y autonémicas y la
industria, destacando que la Comision
de la UE deberia proporcionar orienta-
cion a los Estados miembros sobre los
programas de formacion, incluidos co6mo
incluir la hibridacion y los combustibles
renovables (por ejemplo, hidrégeno ver-
de) en sus esquemas de certificacion. La
Comisién también deberia exigjrles que
evaluen la diferencia entre la instalacion
disponible y la necesaria.

A nivel nacional y local, una mejor
cooperacion entre las organizaciones a
cargo del medio ambiente: “se necesita
una politica y organizaciones involucra-
das en la politica laboral y de habilida-
des. Los gobiernos también deben pro-
porcionar el apoyo financiero a proyectos
de mejora de las cualificaciones y forma-
cion, y las campanas de concienciacion
publica deben destacar atractivo de la
profesion en los programas escolares”.

La industria esta reforzando los pro-
gramas de capacitacion existentes y
esta uniendo fuerzas para desarrollar
soluciones, politicas, recomendaciones
y crear conciencia sobre las perspecti-
vas y el atractivo del sector.

I a Asociacion de la Industria Europea

EMISIONES CERO PARA 2050

Los objetivos climaticos de la Union
Europea (UE) apuntan a transformar
Europa en una economia neta cero para
2050. Esta transicion afectara a todos
los sectores de nuestra sociedad, y los
edificios y la calefaccion desempenaran
un papel importante, ya que el sector de
la edificacion supone el 40 por 100 del
consumo energético y el 36 por 100 de
las emisiones de gases de efecto inver-
nadero en la UE, donde la calefaccion
representa la mayor parte de la energia
consumida. Para lograr la neutralidad en
carbono para 2050, las emisiones de
carbono de los edificios deberan redu-
cirse en un 60 por 100 en 2030.

En 2022 la reduccion del consumo
de energia ha adquirido un papel adn
mas destacado en la agenda politica eu-
ropea: la UE prevé reducir en dos tercios
su dependencia del gas ruso para finales
de 2022 y hacerlo independiente de los
combustibles fésiles rusos para 2027
en respuesta a la crisis energética.

Para lograr estos ambiciosos obje-
tivos, los ciudadanos europeos deben
acelerar el ritmo de reemplazo de sus
sistemas de calefaccion por otros mas
modernos y eficientes.

En este contexto, los instaladores
juegan un papel fundamental para mo-
ver a millones de consumidores a re-
emplazar sus sistemas de calefaccion
viejos e ineficientes.

Los consumidores confian sobre
todo en el asesoramiento experto de
un instalador, el vinculo mas cercano
a ellos. Un reciente estudio de consu-
midores sobre decisiones de compra
de aparatos de calefaccion, realizado

Imagen de valuavitaly en Freepik

«

Hoy la UE cuenta con cerca

de 1,5 millones de instaladores,
la mayoria pymes

por Centerdata para la industria de la
calefaccion muestra que cerca del 80
por 100 de los consumidores que com-
praron recientemente un nuevo sistema
de calefaccion recibié asesoramiento de
un instalador. Alrededor del 96 por 100
de ellos siguieron ese consejo comple-
tamente o hasta cierto punto.

Esto se debe a que los aparatos
de calefaccion son sistemas técnicos
complejos que requieren un alto nivel
de experiencia, no son productos listos
para usar que se pueden comprar en
el supermercado. Es necesario selec-
cionar un sistema de calefaccion en
funcién de diferentes factores, como el
tipo de edificio especifico, su conexion
de tuberias y red, demanda de calor y
emisores de calor, etc.

Los instaladores son técnicos es-
pecializados con la formacion y certifi-
cacion especificas necesarias para la
seguridad y optimizacion de una ins-
talacion de calefaccion. Ademas, los
consumidores confian en ellos porque
estan regularmente en contacto con
ellos, para las revisiones periédicas de
la instalacion y para prestar cualquier
servicio de mantenimiento.

Dado que los instaladores juegan un
papel clave en el proceso de toma de
decisiones de compra, pueden y deben
jugar un papel clave en la descarboni-
zacion de los edificios y en alcanzar los
objetivos climaticos de la UE para 2050.
Para poder desarrollar este papel, los
instaladores se enfrentaran a una serie
de desafios y oportunidades.

NUEVAS TECNOLOGIAS, NUEVAS
HABILIDADES: LOS INSTALADORES
DEL MANANA

Debido al contexto politico actual,
las perspectivas de empleo para los
instaladores de aparatos de calefac-

4

cién son se espera que aumenten en
los préximos anos en la UE.

La pandemia de Covid-19 ha puesto
de relieve la importancia del sector de la
calefaccion, habiéndose convertido los ho-
garesy el bienestar de las familias en ellos
en algo aun mas importante que antes.

Durante la pandemia, los hogares
también se convirtieron en oficinas, es-
cuelas e incluso gimnasios: de ahi el
confort térmico, calidad del aire interior,
eficiencia energética en casa creci6 en
importancia, o que condujo a un cre-
cimiento muy fuerte del mercado para
sistemas de calefaccion eficientes en
varios estados miembros de la UE.

La diversificacion de tecnologias,
la integracion de soluciones y la digi-
talizacion son tendencias que ofrecen
nuevas oportunidades para instalado-
res. Hoy la UE cuenta con cerca de 1,5
millones de instaladores, la mayoria de
ellos pequenas empresas. Para asegu-
rar el despliegue de sistemas basados
en energias renovables se necesitaran
mas trabajadores.

A nivel de la UE, los ambiciosos ob-
jetivos de descarbonizacion del Green
Deal y los objetivos de REPowerEU exi-
gen no solo acelerar el ritmo al que los
aparatos de calefaccion viejos e inefi-
cientes estan siendo sustituidos, sino
también para acelerar la adopcion de
una diversidad de tecnologias basadas
en energias renovables, como bombas
de calor hidrénicas eléctricas, tecnolo-
gias que utilizan energias renovables
(por ejemplo, bombas de calor hibri-
das, unidades de microcogeneracion) y
tecnologias que utilizan bioenergia (por
ejemplo, calderas de biomasa). Esto
requerira el despliegue de un mano de
obra considerable para instalar y man-
tener estos nuevos sistemas en las

Haran falta 750.000 nuevos

instaladores en 2030

proximas décadas.

EDIFICIOS CLIMATICAMENTE
NEUTROS: ¢{CUANTOS INSTALADORES
SE NECESITAN PARA ALCANZAR

LA META?

El crecimiento esperado del mercado
para apoyar los objetivos de descarbo-
nizacion del Green Deal creara empleo
a lo largo de la cadena de valor de la
industria, incluso para los instaladores
de todo tipo de tecnologias basadas en
energias renovables, como bombas de
calor eléctricas, bombas de calor hibri-
das, bombas de calor térmicas, calderas
de biomasa, termosolares, unidades de
microcogeneracion, pilas de combusti-
ble, etc.

Las estimaciones de cuantos ins-
taladores nuevos se necesitaran son
inciertas, pero es claro que sera un nu-
mero muy importante.

Para comprender mejor como el
sector de la calefaccion puede con-
tribuir a REPowerEU y 2050 objetivos
de construccién de cero emisiones,
Guidehouse llevé a cabo un estudio
para la industria europea de la cale-
faccion con dos escenarios: uno con
mayor electrificacion de la calefaccion
y otro con un mix mas equilibrado de
fuentes de energia renovables.

Con base en estos escenarios, se es-
tima que se necesitaran 0,75 millones
de instaladores adicionales en 2030,
eso es alrededor de un 50 por 100 mas
que hoy. Ademas, al menos 50 por 100
de los instaladores existentes tendran
que ser recapacitados poder trabajar con
tecnologias de bomba de calor.

NUEVAS HABILIDADES 3
PARA LAS NUEVAS TECNOLOGIAS

La instalacién de un sistema de
calefaccion requiere habilidades, capa-
citacion y una buena comprension del
sistema de calefaccion en general. Una
variedad de soluciones de calefaccion
significa que los instaladores necesitan
identificar y dominar muchos parame-
tros y tecnologias diferentes. Uno de
ellos es el tipo de edificio: las necesida-
des de calefaccion son diferentes para
una casa de campo privada, un edificio
plurifamiliar, una oficina comercial o una
nave industrial. Otros parametros inclu-
yen: el nivel de aislamiento de un edi-
ficio, el desarrollo de las redes locales
de energia existentes, la disponibilidad
de energia descarbonizada y fuentes
de energia renovables a nivel local, asi
como la zona climatica donde se ubica
un edificio y los recursos del propietario
del edificio. Teniendo en cuenta esta in-
formacion, el instalador juega un papel
fundamental a la hora de asesorar clien-
tes y orientarlos hacia la tecnologia de
calefaccion mas adecuada.

Los instaladores cualificados para
instalar aparatos de calefaccion conven-
cionales necesitaran habilidades adicio-
nales para instalar tecnologias de cale-
faccion basadas en energias renovables.

En linea con la comunicacion
REPowerEU de la Comision de la UE14,
la electrificacion de la calefaccion jugara
un papel clave para reducir la dependen-
cia de la UE de los combustibles fésiles.
Esto significa que los instaladores de
aparatos de calefaccion tienen que tra-
bajar cada vez mas con electrodomés-
ticos que funcionan con electricidad,
como las bombas de calor eléctricas.
Ademas de apoyar el despliegue de
bombas de calor, los instaladores de-
beran estar capacitados y certificados
para trabajar con refrigerantes.

Finalmente, con el despliegue de
aparatos de calefaccion inteligentes,
la instalacion de un calentador incluye
cada vez mas la instalacion de compo-
nentes inteligentes, interactuando con
las infraestructuras de suministro del
edificio o con los otros aparatos de un
edificio.

Esto facilitara la instalacion y mante-
nimiento, pero requerira un dominio de
productos digjtales.

Todos estos elementos apuntan a
una conclusion fundamental: las habili-
dades de los instaladores deben desa-
rrollarse para permitir el despliegue de
tecnologias renovables y hacer que la
descarbonizacién de la calefacciéon una
realidad en todos los hogares europeos.



Mas del 38 por 100 de las empresas
instaladoras del sector opera
sin habilitacion profesional

n el sector de
Efontanerfa, ca-

lefaccion y ACS,
el 38,7 por 100 de
las empresas insta-
ladoras opera sin la
habilitacion profesio-
nal requerida, mien-
tras que en el sector
de las instalaciones
eléctrica es el por-
centaje se eleva al
42,1 por 100. En el
caso del sector de
instalaciones térmi-
cas, la dimension del
problema es menor, reduciéndose este
porcentaje al 27,6 por 100.

Estas son las principales conclusio-
nes del informe del Estado del Arte lleva-
do a cabo por la Asociacion Empresarial
de Instaladores y Mantenedores de
Guipuzcoa (Instagi), y que ha contado
con la participaciéon de mas de 300
empresas del sector (tanto empresas
socias como no socias de Instagi).

El estudio ha tenido como finalidad
disenar un modelo pedagdgico basa-
do en contenidos formativos innovado-
res para mejorar las competencias y
la empleabilidad. La idea es que las
personas trabajadoras del sector ad-
quieran las competencias necesarias
para lograr la habilitacion profesional
requerida por la legislacion en el am-
bito de las instalaciones.

El proyecto ha puesto de manifiesto
las principales necesidades y preocupa-
ciones en el ambito de la formacion vy,
en especial, en el ambito de las habili-
taciones profesionales requeridas para
ejercer de forma reglamentaria las diver-
sas actividades del sector. Para Instagi,
la investigacion realizada ha sacado a la
luz “un gran problema que ya se intuia,
pero cuyo alcance se desconocia”.

Son datos “muy preocupantes que
instan a las instituciones a actuar”,
insiste la asociacion. Y es que, de
acuerdo con los resultados obtenidos,
de las 1.438 empresas que operan
en el sector representado por Instagi,
el 38,3 por 100 son empresas “in-
trusas”. Son empresas que, aun es-
tando dadas de alta en el Impuesto
de Actividades Econémicas, no estan

dadas de alta en el Registro Industrial
de Habilitaciones Profesionales, vy,
por lo tanto, ejercen fuera de la lega-
lidad. De esas 551 empresas ‘intru-
sas’, la mitad (el 51,4 por 100) ope-
ra en el ambito de las instalaciones
eléctricas.

Por lo tanto, “es necesario tomar me-
didas desde las instituciones para paliar
el gran problema que supone el intrusis-
mo en el sector, y garantizar que todas
las empresas que operan, lo hagan no
solamente con la cualificacion necesa-
ria, sino que lo hagan de acuerdo a la
reglamentacion y normativa vigente”.

DEFICIENCIAS PROFESIONALES
Y FORMACION

El proyecto se enmarca dentro del
Programa para promover la calidad del
empleo en el tejido empresarial y el eco-
sistema socioeconémico en Gipuzkoa,
cofinanciado por el Departamento de
Promocion Econémica, Medio Rural y
Equilibrio Territorial de la Diputacion
Foral de Gipuzkoa y que ha contado
con la colaboracion de Alecop y de
Prospektiker.

Segun el informe, ademas de iden-
tificarse grandes dificultades para la
contratacién y retencion de profesio-
nales en las empresas, se observan
deficiencias relacionadas con las
competencias profesionales, junto
con la necesidad de mejorar de ma-
nera importante la oferta formativa
existente en la actualidad, principal-
mente en cuanto a contenidos y mo-
dalidades de imparticion. Asimismo,
el estudio muestra como el 22,7 por

sector instalaciones
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Confederacion CNI exige detectores
de incendios obligatorios y urgente
cooperacion de la Administracion

Profesional de Técnicos de

Bomberos, APTB acaban de publi-
car el “Estudio de victimas de Incendio
en 2021", que elabora anualmente
desde el ano 2010. El estudio arro-
ja unas cifras espeluznantes. El dato
clave del Estudio es que se registra-
ron 204 muertos en el total de los in-
cendios y explosiones registrados en
nuestro pais en 2021, de ellos 152
fallecidos en viviendas, el 74,50 por
100 del total y la cifra mas alta desde
2010, fecha de la primera edicion del
Estudio, con un incremento del 28 por
100 con respecto a datos del 2020.

Un dato clave: la gran mayoria de
las victimas, mas del 96 por 100, fa-
llecié en su propia casa y se podria
haber evitado. ElI 66,4 por 100 de
los muertos en incendio en vivienda
se produjo a causa de inhalacién de
humo y gases téxicos. Muchas de las
victimas murieron sin ni siquiera ver
el fuego, probablemente sin saber que
habia un incendio, es decir, que se po-
drian haber salvado dos de cada tres
muertos si hubieran tenido instalado
en su vivienda un detector de incen-
dios. CNI ha pedido en numerosas
ocasiones a la Administracién la obli-
gatoriedad de instalar estos equipos
al menos en viviendas de nueva cons-
truccién y en rehabilitaciones y refor-
mas. En otros paises europeos, como
Francia, Gran Bretana o Alemania, ya
es obligatorio en todas las viviendas.
Se trata de equipos muy sencillos

La Fundacion Mapfre y la Asociacion

que representan un gasto minimo e
incluso puede ser un simple detector
auténomo a pilas. “Hablamos de da-
tos estadisticos sin darnos cuenta de
que detras de ello hay muchas vidas
humanas, familias, hogares donde
se produce una tragedia que podia
haberse evitado a muy bajo coste”
afirma Luis Nevares, presidente de la
Confederacion CNI.

De los casos confirmados, es tris-
te comprobar que los principales cau-
santes probables de los incendios en
viviendas en los que se han producido
fallecidos vuelven a ser este ano los
aparatos o elementos productores de
calor: 31 muertos (39,7 por 100 de
los fallecidos en vivienda). El segundo
motivo de causa de incendios fue la
electricidad, con 13 fallecidos confir-
mados, un 16,7 por 100, en muchos
casos por una mala conservacion de
las instalaciones o por un mal uso de
dichos aparatos.

La Confederacion considera priori-
tario dotar a los equipos de Bomberos
de mas medios para que investiguen
a fondo las causas de los incendios y
prevenir de esta forma que se produz-
can mas muertes. El Estudio confirma
coémo la falta de un criterio unificado de
trabajo en los Servicios de Bomberos
de Espafna crea una serie de lagunas.
El caso mas evidente es la indefini-
cion en el area de Investigacion de
Incendios, que en muchos Servicios no
se desarrolla, bien por falta de medios,
bien por falta de competencias.

100 de las empresas del sector nece-
sitaran formacién sobre algun tipo de
habilitacion profesional en el futuro,
y como, el 25 por 100 de las empre-
sas necesita que un mayor nimero de
personas empleadas logre la habilita-
cion profesional para la realizacion de
instalaciones en los préximos anos.
Otro aspecto negativo arrojado por el
estudio es que aproximadamente en
el caso del 6 por 100 de las empre-
sas, la unica persona de la empresa
que cuenta con la habilitacion profe-
sional reglamentaria tiene 60 anos o

Una rehahilitacion energeética puede suponer un ahorro

en consumo de entre el 50 y el 70 por 100

que tiene Espana es la rehabi-

litacion energética de edificios.
De hecho, segun Benjamin Mauret,
co-fundador de Kokono, compania
experta en diagnosticar, planificar
y aplicar soluciones energéticas en
activos inmobiliarios, “para poder
llegar a los objetivos marcados para
2030, en Espana se deberia multi-
plicar por diez lo ya rehabilitado con
tal de reducir unas emisiones de CO,
preocupantes”. En este sentido, se-
gun un estudio de BBVA Research,
en nuestro pais la vivienda supone
el 24 por 100 de las emisiones de
CO, de los hogares, lo que significa
que es la segunda fuente que mas
CO, emite después de la movilidad.
Llegar a cero emisiones de carbono
netas para 2050 requiere si 0 si con-
seguir que la certificacion energética
de todos los edificios sea la A, hecho
que supondria una mayor eficiencia
de los edificios espanoles.

Si bien se requiere la implicacion
de muchos actores para poder llevar
a cabo este proceso, existe una figura
clave que puede ayudar a acelerar la
rehabilitacion de viviendas: los gran-

l |na de las tareas pendientes

des propietarios. Segin Mauret, “los
duenos de grandes porfolios pueden
contribuir muy positivamente a esta
rehabilitacion, un proceso que no sola-
mente supone ventajas para los resi-
dentes de las viviendas, sino también
para los mismos duenos”. Las princi-
pales ventajas son ahorrar en gastos
de consumo o reducir emisiones.

En este sentido, apostar por la
rehabilitacion energética significa
que los duenos no solamente mejo-
rardn el aislamiento térmico de sus
edificios, sino que también realizaran
una importante inversion en sus Vvi-
viendas y edificios, revalorizandolos y
anadiendo liquidez a la hora de ven-
der. Segun cifras del Instituto para la
Diversificacion y Ahorro de la Energia
(IDAE), esta ineficiencia es la causan-
te del 40 por 100 del consumo ener-
gético. Por otra parte, pueden conse-
guir una independencia energética de
la que los inquilinos también pueden
sacar partido. De hecho, Kokono cal-
cula que rehabilitar un edificio entero
puede suponer un ahorro energético
de entre el 50 y el 70 por 100, aun-
que es un dato que depende del nivel
y el tipo de rehabilitacion.

INCENTIVOS PARA GRANDES
PROPIETARIOS

El ahorro energético no es la tnica
ventaja de rehabilitar energéticamen-
te un edificio. Por esta razén, Kokono
presenta algunos de los incentivos que
pueden tener los grandes propietarios a
la hora de rehabilitar sus propiedades:

— Consecucion de Estrategias
de ESG (Environmental, Social and
Governance): apostar por la adecua-
cion energética de los activos inmobi-
liarios aporta a los grandes y pequenos
tenedores la posibilidad de mostrarse
COMO una empresa cuyas inversiones
y estrategias son responsables a nivel
medioambiental. De hecho, desde hace
anos, son muchas las empresas que se
han sumado a este movimiento: segun
un estudio realizado por CFA Institute,
el 85 por 100 de los inversores tienen
presentes los factores ESG a la hora
de decidir donde invertir.

— Ahorro energético: rehabilitar las
propiedades permite a los duenos de-
jar de depender tanto de companias
energéticas que suponen un gran gas-
to tanto para los propietarios como
para los residentes de las viviendas.
Abastecerse con energia renovable y

mas; lo que supone que si en cinto
anos, esas empresas no logran que
haya otra persona en la empresa con
la certificacion requerida, esa empre-
sa no estaria habilitada para ejercer la
actividad en el sector.

Es en este contexto que Instagi de-
cide actuar y contribuir con una nue-
va oferta formativa que permita a las
empresas contar con mas y mejores
recursos para la mejora de sus compe-
tencias y la obtencion de la habilitacion
profesional, en este caso, en el ambito
de las instalaciones eléctricas.

eficiencia energética

mejorar las instalaciones, que son “las

medidas basicas para emprender un
camino hacia el objetivo de emisiones
de carbono cero en 20507, segun afir-
ma Benjamin Mauret.

— Revalorizacion de los activos:
esto es un punto crucial para los pro-
pietarios y es que sus viviendas ten-
dran un valor superior después de so-
meterlas a un proceso de rehabilitacion
energética. Esto les permitira obtener
unas mayores ganancias a la hora de
vender o alquilar sus viviendas. Estas
mejoras siempre pueden suponer una
herramienta comercial para incluir en
su oferta al potencial inquilino.

— Ayudas economicas: tanto por
los Fondos Next Generation EU como
por ayudas especificas que ofrecen
ciertos bancos, es un buen momen-
to para rehabilitar. Si bien la finan-
ciaciéon puede echar atras a muchos
propietarios, la realidad es que a
dia de hoy existen varios refuerzos
econémicos. Segun el Ministerio
de Transportes, Movilidad y Agenda
Urbana, los Fondos Next Generation
EU pueden llegar a cubrir entre el 40
por 100 y el 80 por 100 del coste de
las obras siempre y cuando la reduc-
cion del consumo energético sea del
30 por 100 o0 mas.
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La CE define que es hidrogeno renovabhle

(Viene de pagina 01)

El primer Acto Delegado define
en qué condiciones el hidrégeno, los
combustibles basados en hidrégeno
u otros vectores energéticos pueden
considerarse carburantes liquidos o
gaseosos renovables de origen no
biolégico. La Ley aclara el principio
de “adicionalidad” para el hidrége-
no establecido en la Directiva sobre
fuentes de energia renovables de
la UE: los electrolizadores para pro-
ducir hidrégeno tendran que estar
conectados a nueva produccion de

electricidad renovable, para garanti-
zar que la generacién de hidrégeno
renovable incentive un aumento del
volumen de energia renovable dispo-
nible para la red.

Aunque la demanda inicial de
electricidad para la producciéon de
hidrogeno sera insignificante, au-
mentara de aqui a 2030 con el des-
pliegue masivo de electrolizadores a
gran escala. La Comision estima que
se necesitan alrededor de 500 TWh
de electricidad renovable para cum-
plir la aspiracion de REPowerEU para

2030 de producir diez millones de
toneladas de carburantes liquidos
0 gaseosos renovables de origen no
biolégico.

Los requisitos para la produccion
de hidrégeno renovable se aplicaran
tanto a los productores nacionales
como a los de terceros paises que
deseen exportar hidrégeno renova-
ble a la UE. Un sistema de certifica-
cion basado en regimenes volunta-
rios garantizara que los productores
puedan demostrar su conformidad
con el marco de la UE y comerciar

Enagas presenta un plan te inversiones
para convertir a Espana en el primer hub
europeo de hidrogeno

celebrado en Madrid el Dia del

Hidrégeno de Enagas, un evento en
el que se han dado cita autoridades,
instituciones, empresas y expertos de
referencia en el ambito del hidrégeno
renovable, y en el que se celebraron
varias ponencias y mesas de debate.
Esta cita abarrot6 el auditorio madrileno
Rafael del Pino, toda vez que su retrans-
mision en streaming batio récords con
picos que superaron los 3.000 usuarios
Unicos, cifras que revelan el interés que
suscita el desarrollo del hidrégeno verde
en la peninsula ibérica.

En el acto de inauguracion, la Vicepre-
sidenta y Ministra para la Transicion Ecol6-
gicay el Reto Demografico, Teresa Ribera,
ha destacado en un video que “los acon-
tecimientos han hecho que la economia
del hidrégeno haya anticipado su atractivo
y que Espana esté extraordinariamente
bien posicionada para aprovechar ese
capital”. Ha anadido en su discurso que
“es relevante trabajar con anticipacion
en proyectos que permitan que Espana
aproveche esta gran oportunidad”.

En esta linea, Ribera ha senalado
que “algunos analistas ponen de ma-
nifiesto que aproximadamente el 20
por 100 de los proyectos de hidrégeno
renovable anunciados a nivel mundial
estan asentados en territorio espanol,
solamente por detras de los que han
sido anunciados en Estados Unidos”.

Durante la inauguracion, la Secretaria
de Estado de Energia, Sara Aagesen, ha
indicado que “Espana cuenta con todo
lo necesario, empresas, talento e indus-
tria, para convertirse en un referente del
Hidrogeno renovable a nivel mundial”.

A continuacion, el Presidente de
Enagas, Antonio Llardén, ha apuntado
que 2022 ha supuesto un punto de
inflexion en la politica energética euro-
pea y que “el hidrégeno renovable es
un elemento comun a los tres vectores
de la politica energética: seguridad de
suministro, descarbonizacion y precio”.

Por su parte, durante su intervencion,
el Consejero Delegado de Enagas, Arturo
Gonzalo, ha destacado que Espana cuen-
ta con una posicion geografica clave, un
potencial de generacion renovable muy
relevante, una red de infraestructuras
robustas y con las capacidades indus-
triales necesarias. En esta linea, ha
apuntado que “es imprescindible la co-
laboracion de todos los agentes”.

EI pasado dia 19 de enero se ha

POTENCIAL DE ESPANA COMO
PRIMER HUB DE HIDROGENO
RENOVABLE DE EUROPA

Con una notable vocacion de lideraz-
go tecnoldgico y medioambiental, Europa
estd marcando la senda del hidrogeno
avanzando en los marcos normativos im-
prescindibles —junto a la financiacion-,
con el objetivo comun de consumo de 20
millones de toneladas en 2030.

DIA DEL
I-lIDl-?-f’T'

IDROGEND”

) IllnmnsL
DE ENAGAS

enagas

DE ENAGAS

Sara Aaegesen, Secretaria de Estado de Energia junto a Antonio Llardén y Arturo Gonzalo,
Presidente y Consejero Delegado de Enagas respectivamente

La iniciativa European Hydrogen
Backbone (EHB), en la que participa
Enagas junto con los principales TSOs
europeos, lleva tiempo estudiando
como se va a distribuir la demanda
de hidrégeno en Europa y cual seria
el potencial maximo de producciéon de
cada pais y ha puesto de manifiesto la
necesidad de una red que acerque la
oferta y la demanda.

El coste de transportar hidrégeno por
tubo a largas distancias es entre 2y 4
veces inferior a transportar electricidad
através de lineas de alta tension para la
produccion de hidrégeno en el destino,
segun un estudio realizado por European
Hydrogen Backbone. El transporte por
tuberia reduce pérdidas de energiay evi-
ta sobredimensionar la infraestructura
eléctrica para conseguir la misma canti-
dad de hidrégeno en destino.

En este contexto, REPowerEU con-
templa el desarrollo de corredores de
hidrégeno para conectar paises produc-
tores con centros de demanda:
Corredor Mares Norte H2
Corredor Nérdico/Baltico H2
Corredor Oriental H2
Corredor Sudoriental H2
Corredor Ibérico H2
Corredor Adriatico H2 3
Y un corredor adicional Norte Africa.

ESPANA, PRIMER HUB DE EUROPA
En este contexto, Espana destaca
como un potencial gran productor de hi-
drégeno verde con gran capacidad para
exportar a otros paises y con un papel
clave para alcanzar el objetivo europeo
de consumo de 20 millones de tonela-
das de hidrégeno en 2030, de los cuales
10 millones se producirian en Europa.
Enagas ha presentado un estudio que
concluye que, con los datos disponibles
a dia de hoy, se estima un potencial de
produccion de hidrégeno renovable en
Espana de entre 2 y 3 millones de tone-
ladas en 2030, y de entre 3y 4 millones
de toneladas para 2040. A esta ultima
cifra, habria que sumar las 750.000

toneladas que esta previsto se reciban
desde Portugal por la interconexion.

En cuanto a la demanda de hidrége-
no renovable en Espana, las estimacio-
nes para 2030 son de 1,3 millones de
toneladas y se prevé una exportacion a
través de una conexion maritima entre
Barcelona y Marsella (BarMar) de hasta
2 millones de toneladas, lo que equivale
a un 10 por 100 de la demanda total
prevista en Europa en 2030. También
se prevé una exportacion maritima de
en torno a 450.000 toneladas.

Infraestructuras de transporte y al-
macenamiento imprescindibles para el
desarrollo del hidrogeno

Arturo Gonzalo ha destacado que
contar con H2MED y con una red troncal
“es la base imprescindible para conver-
tir a Espana en el primer hub de hidré-
geno renovable de Europa y atender a
la vez la demanda interna”.

Junto con los TSOs de Portugal y
Francia, Enagas presenté H2MED a la
convocatoria de Proyectos de Interés de
Comudn (PCls) europeos el 15 de diciem-
bre, segun lo anunciado por el Gobierno
de Espana. Este corredor incluye una
conexion entre Celourico da Beira en
Portugal y Zamora (CelZa), y la mencio-
nada conexion maritima entre Barcelona
y Marsella (BarMar).

La compania también presentd los
dos primeros ejes de la Red Troncal
Espanola de Hidrégeno —uno de ellos
engloba el Eje de la Cornisa Cantabrica,
Eje del Valle del Ebro y Eje Levante; y
el otro es el Eje Via de la Plata con su
conexion con el Valle de hidrégeno de
Puertollano—, asi como una propuesta
para analizar la viabilidad de dos alma-
cenamientos subterraneos de hidrégeno
en Cantabria y Pais Vasco.

El Consejero Delegado de Enagas
también ha anunciado que en 2023
y a fin de dimensionar el mercado, la
compania lanzara calls for interest no
vinculantes de los ejes de la Red Troncal
Espanola de Hidrégeno, empezando por
el Eje Via de la Plata.

con hidrégeno renovable dentro del
mercado Unico.

El segundo Acto Delegado esta-
blece una metodologia para calcular
las emisiones de gases de efecto in-
vernadero durante el ciclo de vida de
los carburantes liquidos o gaseosos
renovables de origen no biolégico.
La metodologia tiene en cuenta las
emisiones de gases de efecto inver-
nadero a lo largo de todo el ciclo de
vida de los carburantes, incluidas
las emisiones desde la fuente, las
asociadas a la toma de electricidad
de la red, las debidas a la transfor-
macion y las relacionadas con el
transporte de estos carburantes al
consumidor final.

INVERSIONES A PARTIR DE 2026

En una estimacion inicial, la inver-
sién total maxima que se llevara a cabo
para H2MED sera de en torno a 2.500
millones de euros a partir de 2026.

Los proyectos de la Red Troncal
Espanola de Hidrégeno, junto con los
dos almacenamientos que se han
identificado como necesarios para su
correcto funcionamiento —presentados
por Enagas a la convocatoria de PCl-,
suponen una inversion maxima total de
4.670 millones de euros.

Arturo Gonzalo ha matizado que, tan-
to las estimaciones de oferta y deman-
da como el trazado definitivo de la Red
Troncal y sus inversiones, se acabaran
de concretar con los objetivos finales
de hidrégeno renovable que se definan
en la actualizacion del PNIEC —prevista
a mediados de ano-, asi como en la
Planificacion Obligatoria del Gobierno.

Las inversiones también se aca-
baran de definir en funcion de varios
factores como son la lista definitiva de
PCI, los resultados de calls for interest
y Open Season, el porcentaje final de la
red de infraestructuras actual reutiliza-
ble y las caracteristicas técnicas finales
de los proyectos.

En cuanto a la financiacion de estas
inversiones, la via sera: el acceso a fon-
dos europeos, los compromisos firmes
de futuros off-takers que pueden dar lu-
gar a mecanismos de Project Finance, la
asignacion transfronteriza de costes en-
tre los paises beneficiarios de Proyectos
de Interés Comuny los peajes asociados
a la utilizacion de las infraestructuras.

ENAGAS CATALIZADOR
DE LA INDUSTRIA

Durante su intervencion, Arturo
Gonzalo ha destacado el papel de Enagas
como catalizador del mercado de hidré-
geno en su triple condicion: como TSO y
potencial HNO, como Gestor Técnico del
Sistema, y a través de la filial Enagas
Renovable, participando en la promocion
de proyectos de gases renovables.

“Nuestros 50 anos de historia y expe-
riencia como operador de la red de gas
nos hacen estar plenamente preparados
para ser operador de la futura red de
hidrégeno”, ha apuntado Arturo Gonzalo.

Espana cuenta ya con una red de
infraestructuras que puede ser el punto
de partida para el desarrollo de una red
de hidrégeno con mas del 80 por 100
de coincidencia en los trazados, con las
Unicas excepciones de los corredores
internacionales y de algunas conexiones
con valles de produccion de hidrégeno.
Enagas ya ha identificado un 30 por 100
de tramos de gasoducto a convertir en
hidroductos, porcentaje que se podria
ir incrementando hasta un 70 por 100.

En este contexto, destacan otras
sinergias entre la red de gas y la de
hidrégeno, como una reduccion del 50
por 100 de los plazos de tramitacion, un
ahorro en costes de mas del 30 por 100
y un menor impacto ambiental.

Arturo Gonzalo también ha indicado
que los proyectos de hidrégeno presenta-
dos a la convocatoria de PCl estan alinea-
dos con los objetivos europeos y con el
Plan Estratégico de Enagas 2022-2030.

Alo largo de la jornada se celebraron
varias ponencias y mesas de debate en
el Dia del Hidrégeno de Enagas.



EH Parlamento Europeo aprueba el ohjetivo
vinculante de 35 hcm de hiometano

a comision de Industria,
Llnvestigaci()n y Energia (ITRE) del

Parlamento Europeo ha adoptado
Su posicion sobre dos actos legisla-
tivos, un reglamento y una directiva,
para facilitar el acceso a la red de
gases renovables y bajos en carbono,
como el biometano y el hidrégeno.

La legislacion también crearia un
sistema de certificacion para los ga-
ses bajos en carbono y garantizaria
que los consumidores puedan cam-
biar mas facilmente de proveedor para
elegir en sus contratos gases renova-
bles y bajos en carbono en lugar de
combustibles fosiles.

En sus enmiendas a la directiva,
los eurodiputados afirman que los
corredores de hidrégeno, identifica-
dos en el plan REPowerEU, deben
contar con el apoyo de infraestructu-
ras e inversiones adecuadas. El ob-
jetivo es garantizar que se dispone
de suficiente capacidad transfron-
teriza para establecer un mercado
europeo integrado del hidrégeno, la
llamada “red troncal del hidrégeno”,
y permitir que el hidrégeno circule
libremente a través de las fronteras.

En sus enmiendas al regla-
mento, en linea con los objetivos
de REpowerEU, los eurodiputados

afirman que para finales de 2030
los Estados miembros deberan ga-
rantizar colectivamente al menos
35.000 millones de metros cubi-
cos de biometano cada ano. Este
se produciria e inyectaria en el sis-
tema de gas natural, con el objetivo
de sustituir el 20 por 100 de las
importaciones de gas natural ruso
por una alternativa sostenible, mas
barata y producida localmente.

Si las instituciones de la UE dan
luz verde a esta propuesta, ese obje-
tivo anclaria finalmente en una legis-
lacion vinculante la ambicion del Plan
REPowerEU. La adopcion de normas
a escala de la UE facilitaria un creci-
miento acelerado y pronunciado de la
integracion del biometano en la red
de gas después de 2025. Aunque
es esencial para que el biometano
llegue de forma rentable a los con-
sumidores, el acceso a la red de gas
representa actualmente un reto para
muchos de los promotores de los
proyectos. El informe del Parlamento
Europeo mejora la propuesta de la
Comision sobre el derecho de inyec-
cion, estableciendo, entre otras dis-
posiciones, plazos para la entrega de
la conexion a la red solicitada por los
promotores de proyectos.

Cepsa y Damas acuerdan promover el

hidrogeno verde en transporte interurbano

Cepsa y Damas han anunciado un
acuerdo para promover el desa-
rrollo del hidrégeno verde en el
transporte interurbano por carretera,
impulsando asi la movilidad sostenible.

Se trata de la primera alianza de
estas caracteristicas a nivel nacional
y tiene como objetivo incorporar a la
flota de vehiculos de Damas autobuses
propulsados con este combustible sos-
tenible, que circularan en varias lineas
en Sevilla, Huelva y Cadiz.

Segun el acuerdo, Cepsa proporcio-
nara las instalaciones de repostaje y el
hidrégeno verde y Damas sumara a su flo-
ta hasta diez autobuses impulsados por
esta energia en una primera fase. Estos
vehiculos se emplearan en varias rutas
préximas geograficamente a los proyectos
de Valle Andaluz del Hidrégeno Verde.

Los primeros autobuses impulsa-
dos por hidrégeno verde recorreran es-
tas rutas en 2025 y ambas companias
valoraran la ampliacion a otras rutas.

Su estimacion es que la utilizacion
de autobuses propulsados por hidré-
geno verde en estas rutas evitara la
emision anual de 900.000 kg de CO.,.

Cepsa ha remarcado que a través de
este tipo de alianzas refuerza su apues-
ta por las soluciones sostenibles para
avanzar en la transicion energética,
tanto para descarbonizar el transporte
pesado como la industria. La energéti-
ca aspira a liderar en 2030 la produc-
cion de hidrégeno verde en Espana y
Portugal, con una capacidad total de 2
GW. Para ello, la compania impulsa el
Valle Andaluz del Hidrégeno Verde, que
contara con dos polos de produccion si-
tuados en Palos de la Frontera (Huelva)
y el Campo de Gibraltar (Cadiz), y que
situara a Andalucia “como el mayor hub
de Europa en esta tecnologia”.

PI‘OVBG!O para impulsar el transporte
te hidrogeno por ferrocarril

por carretera, el transporte de

hidrégeno por ferrocarril permite
transportar a gran escala evitando el
trafico en las zonas metropolitanas y
planificando los tiempos de transporte
de manera precisa, lo que contribuiria
a acelerar el proceso de suministro de
energias en un futuro préximo.

En principio, el hidrégeno puede
ser transportado tanto en estado ga-
Seo0so (a presion), como liquido (crio-
génico), haciendo uso de tuberias o
mediante camiones, barcos o trenes.
Una solucion que propone Alemania
es transportar el hidrégeno a través
de los vagones cisterna que ya utiliza
la industria quimica, dado que la mayor
parte del hidrégeno que importan es en
forma liquida y este método permite
transportar a gran escala.

Adiferencia del suministro habitual

La via ferroviaria no solo supone un
método rapido y directo de transporte,
sino que también se trata de un medio
sostenible que se alinea con los ODS
(Objetivos de Desarrollo Sostenible) y ob-
jetivos de 2030 planteados por Europa.

En el Pais Vasco se esta comenzando
a reconocer la importancia del suministro
de hidrégeno y su gran impacto en la
transicion de energias renovables, por lo
que en 2021 se presentd la Estrategia
Vasca del Hidrégeno, para favorecer la
produccion de hidrégeno renovable, su al-
macenamiento, transporte y distribucion.

En la actualidad no existe un merca-
do mayorista de hidrégeno en el mundo,
dado que este se negocia principalmen-
te a través de productores, suministra-
dores y consumidores, dando lugar a
contratos de suministro de medio y
largo plazo.
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Redexis adquiere su primera planta
de biometano en Espana

100 de la Sociedad Energy Green
Almazan, que hasta entonces era
propietaria de una instalacion de tra-
tamiento de subproductos animales
no destinados a consumo humano
(Sandach) que produce y comerciali-
za harina y grasas. Con esta compra,
Redexis pasa a ser propietaria mayori-
taria de su primera planta de produc-
cion de biogas en operacion ubicada
en Almazan, en la provincia de Soria.
La inversion total es de 7,7 mi-
llones de euros, de los cuales inclu-
ye la adquisicion del 70 por 100 de
la propiedad, asi como la renovacion
y repotenciacion de la planta, con el
objetivo de aumentar la capacidad de
produccion de harinas y grasas y co-

Redexis ha adquirido el 70 por

menzar a producir biometano para ser
inyectado en la actual red gasista del
municipio. El objetivo es generar cer-
ca de 20 GWh/ano de biometano, que
podrian abastecer aproximadamente a
3.170 hogares. Ademas, la compania,
contempla la construccion de una plan-
ta de compostaje para la produccion de
biofertilizantes.

Energy Green Almazan es un activo
clave para Redexis, ya que le permite
continuar con su estrategia enfocada
en el desarrollo de proyectos de bio-
metano situandose por delante en el
campo de la produccién de este gas
renovable. Este biometano podra inyec-
tarse, sin sufrir modificaciones, en la
actual red gasista que Redexis tiene
en la comunidad.

La cadena de valor de los gases r_qnovahles
apuesta por acelerar su produccion

ecosistema de los gases renova-

bles en Espana, reunidos recien-
temente en el Ill Foro de los Gases
Renovables de Zaragoza, senalaron la
necesidad de acelerar la transicién de
la generacion y uso del biometano y el
hidrégeno para un desarrollo econémi-
co sostenible y competitivo.

Esta tercera edicion del foro de mi-
ciudadatodogas, celebrado en colabora-
cion con el Ayuntamiento de Zaragoza
y el patrocinio de Urbaser, tuvo como
lema “Oportunidades para un desarrollo
descarbonizado y sostenible”, y subrayo
las ventajas que representan los gases
renovables para la transicion energética,
la movilidad sostenible, la innovacion
tecnoldgica y el desarrollo industrial.

En la inauguracion, el director de
la iniciativa miciudadatodogas, |b6n
Basterrechea, senalé que “es necesa-
rio, como pais, tener objetivos mas am-
biciosos que los actuales, si queremos
llegar al 2030 con un uso normalizado
de estas fuentes de energia”. Para ello,
“es esencial contar con una fuerte cola-
boracién publico-privada, y un sistema
de incentivos que acelere su implanta-

Los principales representantes del

cion, tanto en su uso doméstico como
industrial y productivo”.

La consejera de Servicios Publicos
y Movilidad del Ayuntamiento de
Zaragoza, Natalia Chueca, situé esta
ciudad como “referente en el impulso
hacia la descarbonizacion”, defendien-
do la opcion de convertirse “en el prin-
cipal hub de Espana en produccion y
distribucion de gases renovables, da-
das nuestras ventajas logisticas”.

Alo largo de la jornada se ha puesto
de manifiesto el papel de los gases
renovables en la transicion ecolégica,
como “una pata importante” que ne-
cesita de una apuesta en I+D+i, po-
niéndose como ejemplo el centro de
innovacion de Urbaser en Zaragoza,
puesto en marcha en colaboracion con
el Ayuntamiento.

Productores, distribuidores y opera-
dores de transporte destacaron que las
experiencias ya puestas en marcha en
transporte de mercancias y transporte
urbano han sido satisfactorias, si bien
se necesita un incremento de empre-
sas que usen estos gases renovables
para generar economias de escala y
mas opciones logisticas.

EDP y Cepsa firman una alianza para
impuisar el Valle Andaluz del Hidrogeno Verde

para trabajar juntas en la produccion

de hidrégeno verde a gran escala
en la bahia de Algeciras. Mediante esta
alianza, EDR lider en energias renovables
a través de su filial EDP Renewables y
cuarto mayor productor de energia re-
novable del mundo, se incorpora como
socio del proyecto para desarrollar hasta
1 GW en Campo de Gibraltar (Cadiz), en
el marco del Valle Andaluz del Hidrégeno
Verde, impulsado por Cepsa.

Para Miguel Stilwell d’Andrade, CEO
de EDR el acuerdo “es un hito impor-
tante para la reconversion de la central
térmica de EDP en Los Barrios y para
impulsar la descarbonizacion industrial
a través del hidrégeno verde, un paso
mas para reforzar la independencia
energética en Europa”.

El acuerdo también contempla el
suministro de electricidad renovable y
la posible colaboracion para producir
combustibles marinos sostenibles.

EDP y Cepsa, companias con una
importante presencia en la bahia de

C epsa y EDP han firmado un acuerdo

Algeciras y un fuerte compromiso con
la comunidad local, tienen como prio-
ridad la descarbonizacién de la econo-
mia y buscan maximizar las sinergias
de su conocimiento del sector, sus ca-
pacidades técnicas y la cercania de sus
instalaciones.

Esta nueva alianza se enmarca en
la estrategia a 2030 de Cepsa, Positive
Motion, mediante la que la compania
se esta transformando en un referente
de la transicion energética, liderando
la movilidad sostenible en Espana y
Portugal y la produccion de hidrégeno
renovable y biocombustibles avanzados
para impulsar la descarbonizacion de
sus clientes, asi como su propia acti-
vidad.

EDP tiene un programa de proyectos
para transformar sus centrales térmi-
cas en emplazamientos vinculados a
las energias renovables, el hidrégeno
verde, el almacenamiento energético y
la flexibilidad del sistema eléctrico. Con
este acuerdo se facilitara la conversion
de la central térmica de EDP en Los
Barrios (Cadiz) en una planta de hidro-
geno verde.

Esta alianza contribuye a varios de
los Objetivos de Desarrollo Sostenible
de la Agenda 2030: ODS 7 (Energia
asequible y no contaminante), ODS 8
(Trabajo decente y crecimiento econé-
mico), ODS 12 (Produccién y consumo
responsables) y ODS 13 (Accion por
el clima).
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Hectrificacion, aerotermia e hidrogeno
para descarhonizar el sector
e la calefaccion en Europa

onsciente de que casi el 65 por
‘ 100 de la energia que se consu-

me en un hogar esta destinada a
cubrir las necesidades de calefaccion,
refrigeracion y produccion de agua ca-
liente sanitaria, Bosch lleva anos inves-
tigando en la fabricacién de soluciones
que aporten una mayor eficiencia ener-
gética y que incorporen tecnologias lim-
pias para impulsar la transicion energé-
tica tanto en los edificios ya existentes
como en los de nueva construccion. Y
es que el desarrollo del mercado de la
construccion de edificios inteligentes de
consumo casi nulo hace imprescindible
la apuesta por soluciones mas eficien-
tes con menos emisiones que garanti-
cen un elevado confort.

Durante el ano 2022, se ha podi-
do observar una clara tendencia ha-
cia la electrificacion en el sector de la
construccion. La guerra en Ucrania y
las constantes subidas en los precios
del gas y la electricidad han impulsa-
do una diversificacion del conjunto de
soluciones de ACS y calefaccion hacia
soluciones innovadoras como los sis-
temas eléctricos, sistemas de combus-
tién con hidrégeno y gases renovables,
y sistemas de energia solar. Se trata de
incorporar soluciones eficientes que ga-
ranticen el calory el confort en el hogar
y que, al mismo tiempo, permitan con-
seguir un mayor ahorro en el consumo
energético.

En este sentido, Vicente Gallardo, di-
rector de Ventas de Bosch Termotecnia,
se muestra convencido de que “el sec-
tor de los sistemas calefaccion y de pro-
duccion de agua caliente se encuentra
en el foco de la politica energética de la
UE, y es una pieza clave para el proceso
de descarbonizacién en Europa, porque
mas de una tercera parte de las emisio-
nes de CO, provienen de los edificios.
Sin tener en cuenta a este sector, la con-
secucioén de los objetivos climaticos es
practicamente imposible. Desde Bosch
consideramos fundamental un cambio
en el equipamiento de los hogares para
contribuir a la proteccion del clima”.

Por ello, cada vez es mas importante
la aparicion de nuevas normativas y re-
gulaciones en el ambito de la UE, enca-
minadas a conseguir una alta eficiencia
energética y una importante reduccion
de emisiones, al promover para cada
instalacion concreta el sistema mas
eficiente, tanto en obra nueva como en
reforma o rehabilitacién. Un punto que
permite que el mercado se revitalice.
“El sector esta viviendo la mayor trans-
formacion en las ultimas décadas, con
la incorporacion de nuevos sistemas de
calefaccion, como las bombas de calor”,
declara Gallardo.

BOMBA DE CALOR

Cada vez son mas las viviendas que
incorporan como sistema de calefaccion
una bomba de calor, propiciando un
cambio en el modelo energético de los
hogares. Un modelo que en Espana esta
siendo posible gracias al nuevo Cédigo
Técnico de la Edificacion, que establece
que una de las medidas para reducir
las emisiones de CO, a la atmosfera
pasa por en el mayor aprovechamiento
de fuentes de energia renovables.

Esta solucion, ademas, puede
coexistir junto a las calderas de con-
densacion, funcionando como sistema
hibrido. Es un primer paso para reducir
la dependencia de los combustibles f6-
siles, con una optimizacioén de la eficien-
cia energética. Porque los sistemas hi-
bridos permiten combinar generadores
de calor tradicionales de combustibles
fésiles, como calderas de gas o gasé-
leo, con sistemas de fuentes de energia
renovable, como las bombas de calor
aerotérmicas.

El sector esta viviendo la mayor
transformacion de las ultimas
decadas, con la incorporacion

de nuevos sistemas de calefaccion

Instagi arranca un proyecto para
ilentificar oportunidades de negocio
generadas por la economia circular

denominado oficialmente “De-

finicion de estrategias para la
creacion de modelos de negocio cir-
culares aplicables al sector de em-
presas instaladoras y mantenedoras
de Gipuzkoa”, ha sido valorado po-
sitivamente y financiado econémi-
camente por la Diputacion Foral de
Gipuzkoa.

Para la realizacion de este pro-
yecto Instagi cuenta con el apoyo
técnico de Prospektiker y la partici-
pacion un grupo de empresas que
representan la cadena de valor. El
fin dltimo de este proyecto es que
las empresas del sector no solo apli-
quen practicas circulares en su ac-
tividad diaria, sino que se produzca
una transformacion de sus modelos
de negocio, de forma que la integra-
cion de la circularidad se haga de
forma sistematica y modelizada a lo
largo de la cadena de valor.

La aplicaciéon de estrategias cir-
culares permitira gestionar mejor y
optimizar los flujos de materiales y
reducir los residuos generados para
garantizar mantener los productos y
materiales en la economia el mayor
tiempo posible, minimizando asi los
impactos medioambientales negati-
VoS, y maximizando los positivos, me-
jorando la competitividad y la sosteni-
bilidad de las empresas en el tiempo.

Con este proyecto se pretende
alcanzar los siguientes objetivos
especificos:

Identificar nuevas buenas practi-
cas que se estén poniendo en mar-
cha a nivel estatal y a nivel interna-
cional en el ambito de la economia
circular en el sector.

EI proyecto iniciado por Instagi

INsCQQl

Identificacion de oportunidades
de creacion de valor en el ambito de
la economia circular en las diferen-
tes actividades de la cadena de valor.
¢;Donde se pierde valor en la actuali-
dad? ¢Doénde se puede crear valor?

Identificacion y analisis de la
aplicabilidad/viabilidad de practicas
circulares, en relacion con cada una
de las diferentes estrategias circu-
lares aplicables al sector, para la
adopcion de modelos circulares.

Definicion y difusion de las estra-
tegias circulares modelizadas, dirigi-
das tanto a empresas fabricantes,
como distribuidoras e instaladoras.

Promover nuevas practicas cola-
borativas entre empresas del sector
y otros agentes en el ambito de la
economia circular.

Sensibilizar y concienciar a las
empresas sobre los beneficios eco-
ndémicos y medioambientales reales
de la integracién de practicas de
economia circular en el desarrollo
de procesos y productos.

Promover un cambio de mentali-
dad entre las empresas del sector
para facilitar asi la transicién de un
pensamiento lineal a un pensamien-
to circular, y por lo tanto, un cambio
en las dinamicas de trabajo diarias.

“Desde Bosch vemos en la aero-
termia una gran oportunidad para con-
tribuir al proceso de descarbonizacion
en Europa y conseguir los objetivos
climaticos del Acuerdo de Paris. Por
ello, asumimos el reto de ofrecer una
gama de bombas de calor competitiva,
que se adapte a la actual demanda de
mercado y que contribuya a una mayor
sostenibilidad, siendo respetuosa con
el medio ambiente. De hecho, Bosch
pretende invertir hasta mediados de la
presente década 300 millones de euros
adicionales en este negocio”, asegura
el directivo. En este sentido, Gallardo
augura que el mercado de la bomba de
calor experimentara crecimientos pro-
medios superiores al 25 por 100 anual
hasta 2025.

HIDR()QENO, NUEVO VECTOR
ENERGETICO

Pero desde Bosch también quie-
ren actuar para acelerar el proceso de
descarbonizacion en los edificios exis-
tentes. Para ello, su gama actual de
calderas juega un papel clave, puesto
que estan preparadas para funcionar
con mezclas de gas natural e hidroge-
no, hasta del 20 por 100. En el mo-
mento que se cuente con esta mez-
cla de hidrégeno en la red de gas, las
calderas de Bosch pueden convertirse
y ajustarse sin necesidad de cambio
de caldera, facilitando la descarboniza-
cion en los edificios y la optimizacién
de las infraestructuras energéticas, por
el cambio de los sistemas de calefac-
cién convencionales de gas natural a
los de hidrégeno.

“De hecho formamos parte del
proyecto SHYNE (Spanish Hydrogen
Network), el mayor consorcio de hidroge-
no renovable en Espana, que fue creado
en enero de 2022 bajo el liderazgo de
Repsol”, recuerda Gallardo. El objetivo
de este consorcio es promover proyec-
tos de hidrégeno renovable en todos
los ambitos de la economia espanola y
fomentar una descarbonizacion rapida
y efectiva a través de este sector ener-
gético, que se postula como una de las
claves de la transicion energética.

Gran parte del parque de viviendas
espanol necesita someterse a una reha-
bilitacion, pues segun los datos de 2021
del Censo de Poblacién y Viviendas del
Instituto Nacional de Estadistica (INE),
mas de la mitad de los inmuebles se
construyeron antes de 1980, cuando
no existian normativas sobre eficiencia
energética para nuevas edificaciones.

El 84,5 por 100 de los edificios
del pais, tiene etiquetas E, F o G, las
mas bajas en la calificacion que valo-
ra la eficiencia en funcién de su gasto
energético. Lo que supone que aproxi-
madamente el 30 por 100 de los ga-
ses contaminantes que se emiten a la
atmosfera proviene del consumo ener-
gético necesario para calentar o enfriar
una vivienda.

MERCADO DE REPOSICION

De cara a este 2023, desde Bosch
se muestran optimistas respecto a la
evolucioén del mercado, por la necesidad
de reponer el gran volumen de sistemas
de calefaccion y agua caliente sanitaria
instalados a inicios de los anos 2000.

En lo que a climatizacion se refiere,
en los préximos anos los consumidores
seguiran apostando por soluciones efi-
cientes, donde la conectividad juegue
un papel fundamental para la mejora
de la eficiencia energética. Tecnologias
que permitan que la climatizacién sea
mas respetuosa con el medio ambiente
y que mejoren la calidad del aire interior,
para reducir la concentracion de virus y
bacterias.

De esta forma, y como resultado
de los nuevos retos derivados de un
mercado cada vez mas competitivo y
cambiante y una tendencia hacia la di-
gitalizacion de la industria, Bosch se ha
propuesto liderar el mercado del inter-
net de las cosas en hogares, sumando
su area de Termotecnia residencial a
otras divisiones en las que Bosch ya
es referencia: electrodomésticos, he-
rramientas o tecnologia de seguridad y
gestion energética.



Daikin presenta las homhas de calor
te nueva generacion Daikin Altherma 4

en ISH 2023

aikin pre-
sentara
la nueva

generacion de
bombas de ca-
lor aire-agua en
ISH 2023, Ila
feria lider mun-
dial de HVAC +
Agua. Si la serie
Daikin Altherma
3, lider del mer-
cado, cambi6
el estandar de
las bombas de
calor, la nueva
serie Daikin
Altherma 4,
cuyo lanzamien-
to esta previsto a partir de 2024,
seguira avanzando en esta linea.

Ademas, Daikin también presen-
tara su nuevo programa de apoyo y
orientacion para instaladores a nivel
europeo, con el objetivo de seguir ofre-
ciendo una formacion adecuada y de
calidad para que las unidades instala-
das funcionen sin problemas durante
toda la vida util del producto. “Con la
nueva serie de Daikin Altherma esta-
mos cambiando una vez mas el es-
tandar del mercado de forma significa-
tiva, especialmente al centrarnos en
la descarbonizacion. Estos avances
garantizan que tanto los instaladores
como los consumidores disfruten de
tranquilidad y se sientan bien en su
trabajo y en sus hogares. Nuestras
bombas de calor proporcionan una
verdadera ‘Feel Good Technology’, que
es nuestro lema en ISH 2023”, afirma
Patrick Crombez, Director General de
Calefaccion y Renovables de Daikin
Europe.

En los dltimos meses, Daikin no
ha dejado de invertir tanto en el de-
sarrollo de productos como en plan-
tas de fabricacion en toda Europa.
El ano pasado, la empresa anuncio
que construiria una fabrica de bom-
bas de calor totalmente nueva en
Polonia, que se espera que esté
operativa a mediados de 2024. Los
primeros resultados tangibles de es-
tas inversiones seran visibles en ISH
2023, con la presentacion de la nue-
va serie de bombas de calor Daikin
Altherma 4. Esta innovadora gama
es la evolucion de la generacion
anterior Daikin Altherma 3, que ya
revolucioné el mercado de las bom-
bas de calor. La nueva generacion de
bombas de calor aire-agua marcara
un nuevo camino para la industria
europea, cuyo objetivo prioritario se
debe centrar en descarbonizar el ca-
lor de una manera eficiente, segura
y confortable.

Los componentes de las maqui-
nas de esta nueva gama han sido re-
disenados para mejorar el rendimien-
to y anadir una mayor facilidad de
uso, al tiempo que protegeran cada
etapa del ciclo de vida del producto.

GAMA INTELIGENTE

Altherma 4 es “inteligente” gra-
cias a su nueva pantalla tactil que per-
mitira tanto el control remoto como la
localizacion de averias. Ademas, sera
compatible con sistemas dométicos
y de gestion de la energia doméstica.
Los nuevos componentes hechos a
medida, junto con un exhaustivo
programa de formacion, ofreceran
al mercado eficiencia, seguridad y
tranquilidad durante todo el ciclo de
vida del producto: transporte, almace-
namiento, instalacion, mantenimiento
y reciclaje, dando la oportunidad de
experimentar la tecnologia Feel Good,
como cualquiera de los productos de
Daikin.

#ISH23

Con la aparicion de esta nueva
serie Daikin Altherma 4, se produ-
cira un cambio en los refrigerantes
utilizados en las bombas de calor.
Aunque en paralelo Daikin seguira
ofreciendo una amplia gama de
productos con refrigerante R32,
la tendencias europeas de creci-
miento de la demanda, reflejadas
en el REPowerEU, y la reduccion
progresiva de los refrigerantes tipo
hidrofluorocarbono (HFC) en Europa,
nos impulsan a ofrecer una nueva
gama de bombas de calor aire-agua
con refrigerante R454C. Este refri-
gerante de menor PCA ofrece una
amplia gama de posibilidades de
instalacion, por lo que se adapta
a los diferentes tipos de viviendas
de toda Europa, especialmente para
instalaciones descentralizadas en
edificios en altura de nueva cons-
truccion.

Por otro lado, cuando todo el cir-
cuito de refrigerante se instale en el
exterior, y siempre que sea factible
desde el punto de vista de la se-
guridad, algunas gamas de produc-
tos utilizardan R290. Al igual que se
hizo con otros refrigerantes, Daikin
tomara medidas de seguridad es-
pecificas teniendo en cuenta el ci-
clo de vida total del equipo. Como
siempre, Daikin se compromete a
utilizar el refrigerante que mejor se
adapte a la aplicacién y a las ne-
cesidades del cliente, teniendo en
cuenta la seguridad, la rentabilidad,
la eficiencia energética y el impacto
medioambiental.

DAIKIN LIDERA EL DESARROLLO
DEL MERCADO CON UN SELLO
DE CONFIANZA PARA
INSTALADORES

Junto con la introduccion de su
nueva generacion de bombas de ca-
lor aire/agua, Daikin también esta
poniendo el listbn muy alto con la
introduccion de un programa de
apoyo y orientaciéon a escala euro-
pea centrado en la profesionalidad,
la calidad y la seguridad de los ins-
taladores. El programa se basa en
la tradicion de la compania por con-
tar con una sélida red europea de
instaladores y técnicos altamente
profesionales.

El programa permitira a la comu-
nidad de instaladores gestionar ple-
namente las diferentes tecnologias
de bombas de calor residenciales,
incluida también la proxima serie
Daikin Altherma 4. Tiene en cuenta
la seleccion de aplicaciones, el desa-
rrollo de habilidades y la experiencia
de instalacion.

Descubre mas sobre Daikin
“Feel Good Technology” durante
ISH. Daikin Europa estara presen-
te en la feria ISH (Stand E41, Hall
12.0, recinto ferial Messe Frankfurt,
Francfort del Meno) del 13 al 17 de
marzo de 2023.
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Valvulas ARCO cumple 50 anos

ARCO celebr6 su convencion anual

internacional de ventas, donde reu-
nié a su equipo comercial internacional
para compartir los resultados del ejerci-
cio 22, los objetivos, planes y proyectos
del 23, entre los que destaca un cuida-
do programa de acciones conmemora-
tivas para celebrar los cincuenta anos
de vida de la compania.

Con el lema “Hola 50, dos cuartos de
siglo juntos”, la compania no sélo pone
en valor la trayectoria de estos cincuenta
anos, sino que mira al futuro con un pro-
grama de acciones en las que refleja su
personalidad como compaiiia, la apuesta
decidida por seguir siendo una empresa fa-
bricante europea, invirtiendo en tecnologia
y modernizando sus procesos y en seguir
apostando por la calidad de sus productos,
como principal elemento diferenciador.

La imagen del aniversario, una pa-
rrilla de cincuenta puntos que viran de
color y que van cambiando de forma
aleatoria, simboliza los cincuenta anos
de la compaiiia y los principales atri-
butos y mensajes que describen a la
empresa, entre ellos, los valores y el
espiritu de la empresa familiar, la inte-
gracion transversal de la sostenibilidad
en todas sus operaciones, las perso-
nas como principal activo y el valor de
las relaciones basadas en el respetoy
la confianza con sus clientes.

En palabras de José Maria Ferrer,
presidente fundador de Valvulas ARCO,
“2023 sera un ano en el que la com-
pania brille, y podemos hacerlo por-
que contamos con el mejor equipo de

EI pasado 19 de enero, Valvulas

profesionales, jévenes con talento, in-
novadores, creativos y con un fuerte
compromiso para crear un mundo mas
sostenible y sano para todos”.

Radl Grana, CEO de la empresa des-
taco el valor diferencial que para el mer-
cado europeo significa ser una compania
industrial, con fabrica propia en Valencia.
Una fabrica constantemente moderni-
zada con nuevas maquinas y sistemas
tecnolégicos, que no sélo permite aten-
der a la demanda de un mercado global
cada vez mas complejo de forma mas
agil sino también y muy importante para
la compania, reducir en sus operaciones
la huella de carbono de sus productos.
Ventajas competitivas que, destacd, no
estan al alcance de los competidores
hoy por hoy, ya que se ven obligados a ex-
ternalizar su produccion en otros paises.

Por su parte Juan Piqueras, CCO de
la compaiiia, presentd los resultados
del gjercicio 2022, destacando el fuerte
crecimiento de los mercados europeos,
y marco los objetivos para el afo 2023
para los que, a pesar de las dificultades
politicas y econémicas que nos afectan
internacionalmente, habra que trabajar
con constancia y resiliencia, pero con
un fuerte optimismo.

Nueva campana de Vaillant

aillant ha comenzado el ano con
Vuna nueva promocion de calderas
para los usuarios finales y una
potente campana de comunicacion en
cadenas de television nacionales, tele-
visién conectada y medios online con la
que da a conocer sus soluciones de cli-
matizacion mas eficientes e inteligentes.
Del 1 de febrero al 8 de marzo, o
agotar el nimero maximo de solicitu-
des, Vaillant regala hasta 250 euros a
los usuarios que cambien su caldera
por una caldera de la marca. Ademas,
quienes lo deseen, tienen la posibilidad
de financiar su nueva caldera en 12 o
24 meses sin intereses ni comisiones.
Los usuarios que adquieran una
caldera de las gamas ecoTEC plus

POR QUE
ESPERAR

cuando puedes

ahorrar mucho

mis con las 3
calderas SMART? . 5

§ — g
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Aprovecha para renovar tu caldera
con los mejores descuentos
o

. st el & vaillant

Confort para mi hogar

Smart y ecoTEC exclusive Smart de
30 kW o mas recibiran 250 euros vy,
quienes adquieran una caldera Smart
de menos de 30 kW recibiran 150
euros.

Ferroli lanza el aire acondicionado Giatda

rroli acaba de lanzar la nueva
Fgama de aire acondicionado Giada,
disenada para conseguir una clima-
tizacion mas eficiente y un ambiente
mas limpio en el hogar.

Esta compuesta por los modelos
Giada S, bomba de calor split Inverter
DC (1X1) disponible en 4 tamanos (9,
12,18 y 24), con potencias desde 2,8
hasta 5,9 kW, y Giada M, bomba de
calor multi split Inverter DC (2x1) con
una potencia de hasta 5,3 kW.

Ambos modelos tienen una eleva-
da eficiencia energética, ya que cuen-
tan con la calificacion A++ en modo
frio y A+++ en modo calor para clima
célido.

El aire acondicionado Giada incorpo-
ra los ultimos avances, como el Super
lonizador, que genera millones de io-
nes que contribuyen a eliminar virus y
bacterias, asi como 4 filtros especiales
(Bio Hepa, Cold Catalyst, Carb6n Activo
y Silver lon), que garantizan maximos
niveles de filtracion del aire.

Y, ademas, ofrece una gran conec-
tividad con moédulo de comunicacion
WIFlI de serie y compatibilidad con
los sistemas Google Home y Amazon
Alexa.

También incorpora la nueva bateria
Oro (Golden Fin) en la Unidad Exterior con
una gran proteccion contra la corrosion.

El aire acondicionado Giada incluye
un Sdper ionizador capaz de generar
millones de iones similares a los que
se encuentran en la naturaleza. Estos
iones contribuyen a eliminar la carga de
virus y bacterias en el ambiente.

Otro de las ventajas de Giada es
que Incluye 4 filtros de serie: Bio Hepa,
con un elevado grado de filtracion fren-
te a todo tipo de contaminantes, Cold
Catalyst, Carbon Activo y Silver lon, que
filtran y eliminan gases nocivos como
formaldehidos, compuestos organicos
volatiles (COV), olores y humo del taba-
co, hongos o esporas.

La conectividad es otro de los pun-
tos fuertes del aire acondicionado
Giada. Y es que incluye de serie un
modulo para conectarse via WIFI con
un smartphone mediante una sencilla
App de Ferroli. Asi, el usuario puede
controlar y programar el equipo desde
su movil. Ademas, es compatible con
Google Home y Amazon Alexa.

La Unidad Exterior tiene una mayor
proteccion contra la corrosion al incorpo-
rar la nueva bateria ORO (Golden Fin), lo
que mejora su resistencia a la intemperie.

Las Unidades Interiores de los ta-
manos 9 y 12 tienen sélo 805 de an-
cho, 285 de alto y 194 de fondo (mm),
por lo que se pueden integrar facilmen-
te en cualquier espacio.
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Avances en la integracion de Hitecsa

y Adisa en Baxi

lizd la adquisiciéon de la compaiia

Hiplus, propietaria de Hitecsa y
Adisa, por parte de Baxi. Desde enton-
ces, Baxi esta desarrollando un ambi-
cioso proyecto de integracion con el fin
de avanzar en su vision de convertirse
en proveedor global de soluciones de
climatizacion para cualquier tipo de edi-
ficio en Espana y Portugal.

Este proyecto tiene dos grandes pla-
nes de accioén: en primer lugar, trabajar
para que Baxi e Hitecsa actten conjunta-
mente en la descarbonizacion de los edi-
ficios, de forma coordinada y compartien-
do un unico equipo de prescripcion que
se denominara Baxi Hitecsa Solutions. Y,
en segundo lugar, integrar los productos
y la organizacion ADISA en el portfolio
y estructura de Baxi. De esta forma, la
marca Adisa pasa a ser una gama de
producto que denominaremos ADI y que
formara parte del portfolio de Baxi.

En virtud de lo anterior y como parte
de este proceso, queremos compartir
una serie de cambios organizativos
relevantes con efectos inmediatos. En
primer lugar, Moisés Sanchez, que ha
ejercido la Direccion General de Hiplus
en los ultimos 3 anos, deja la compania
para emprender nuevos retos profesio-
nales. Queremos desearle mucho éxito
en su nueva etapa profesional.

A su vez, Héctor Noguera, que di-
rige desde hace cinco anos con gran
éxito el Departamento Baxi Solutions,

I I ace algo mas de un ano se forma-

pasa a liderar la nueva organizacion
integral Baxi Hitecsa Solutions que
engloba los antiguos equipos de pres-
cripcion de Baxi, Hitecsa y Adisa. Un
solo equipo que actuara como interlo-
cutor unico para ayudar en el diseno y
conceptualizacién de la mejor solucién
de climatizacion para cada edificio, sea
residencial o terciario.

Respecto a la parte de operaciones, José
Luis Real, Manufacturing & Procurement
Director para BDR Thermea lberia, se res-
ponsabilizara directamente de la Direccion
del area de Operaciones de Hiplus.

En cuanto al equipo Adisa, éste se
integra en Baxi, liderando la gama de cal-
deras de media y gran potencia, que in-
cluira la propia gama de calderas ADI, tan
reconocidas en el sector. En este sentido,
Baxi ha manifestado su satisfaccion por
contar con la experiencia y la trayectoria
de unos profesionales y de unos produc-
tos muy reconocidos en el Sector.

En palabras de Jordi Mestres,
Managing Director de BDR Thermea
Iberia, que incluye las organizaciones
de Baxi, Hitecsa y Adisa: “queremos
agradecer a todos los implicados la
dedicacioén con la que han desempe-
nado sus funciones hasta el momen-
to, asi como el entusiasmo con el que
afrontan estos nuevos retos. Estamos
convencidos que estos cambios orga-
nizativos nos ayudaran a llevar a cabo
con éxito el proyecto que estamos de-
sarrollando en Espana y Portugal”.

Genebre y Genwec ultiman los detalles
e su participacion en ISH 2023

enebre, la compania lider a nivel
Gmundial en valvulas y accesorios
para el control de fluidos y griferia de
alta calidad y su division de equipamiento
y accesorios para el bano y para colecti-
vidades Genwec Washroom Equipment &
Comp., ultiman todos los detalles para
su participacion en ISH 2023.
Genebre Group, que estara presen-
te en ISH 2023 con todas sus ultimas
novedades, cuenta con dos stands
diferenciados: uno para sus Linea
Hidrosanitaria e Industrial (Genebre: Hall
9.1, Stand C17) y otro para la Linea de
Griferia y de Colectividades (Genebre/
Genwec: Hall 4.1, Stand A52).

Catalogo Beretta 2023

eretta ha presentado su nuevo cata-
B logo para 2023 en el que se puede
encontrar toda la informacioén sobre
producto y accesorios necesarios para
cualquier instalacion. Incluye toda la in-
formacion sobre calderas y calentadores.
La nueva gama de calderas ya puede pro-
cesar una mezcla de hidrégeno de hasta
el 20 por 100, la fuente de energja sos-
tenible que sera el verdadero punto de
inflexiéon ecolégico en los proximos anos.
La firma destaca la gama Ciao X, unas
calderas pequenas, con un alto nivel de
modulacién (para favorecer el ahorro), si-
lenciosas y con conexiones DIN. Todas
las calderas disponen de la conectividad
Hi, Comfort para poder controlar la tem-
peratura de casa desde donde se quiera,
asi como una amplia gama de funciona-
lidades online, todo gestionado desde el
teléfono movil con la App Hi, Comfort.

La feria lider mundial de HVAC (venti-
lacién y calefaccion) y Agua, que se ce-
lebra en la ciudad alemana de Frankfurt,
del 13 al 17 de marzo, reunira a mas de
2.500 expositores. Después de 4 anos,
la edicién de 2021 no pudo celebrarse
a causa de la pandemia, la presente
edicién se llevara a cabo bajo el lema
‘Soluciones para un futuro sostenible’.

Durante cinco dias, el certamen gi-
rara en torno a innovaciones que contri-
buyan a alcanzar los objetivos globales
de proteccion del clima y un uso res-
ponsable de los recursos y en cuanto
al uso responsable del Agua, Genebre
Group tiene mucho que decir.
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Valvulas termostaticas Smart

tle Junkers Bosch

(my, oy

tivos mas perseguidos es el de al-
canzar la calidez en el hogar, una
caracteristica ampliamente asociada
al confort y a la comodidad. Por ello,
Junkers Bosch, expertos en sistemas
de calefaccion y generacion de calor,
apuesta por ofrecer sistemas de cale-
faccion inteligentes como la solucion
ideal para garantizar un mayor ahorro
energético sin renunciar al confort.
Con la bajada drastica de tempera-
turas de las ultimas semanas, solucio-
nes como las valvulas termostaticas
inteligentes Smart marca Bosch para
radiadores se posicionan como una de
las formas 6ptimas de aumentar la efi-
ciencia energética del hogar; a la vez
que supone un ahorro de energia que
se traduce a su vez en un menor im-
pacto para el bolsillo de los usuarios.
Este sistema de calefaccion inteli-
gente con control individual permite dar
un paso hacia los hogares del futuro,
integrando el internet de las cosas (loT)
en casa de una manera accesible. En
términos de instalacién no presentan
ninguna dificultad, pudiendo sustituir
a las valvulas convencionales de los
radiadores ya instalados por los cabe-
zales termostaticos inteligentes.

Durante el invierno, uno de los obje-

Una de las principales ventajas de
las valvulas termostaticas Smart reside
en la posibilidad de configurar un progra-
ma horario especifico para cada cabe-
zal termostatico desde el smartphone,
mediante la app Bosch EasyControl.
Gracias a esta funcionalidad, es posi-
ble seleccionar la temperatura deseada
para cada estancia y calentar solo aque-
llos espacios necesarios en el momento
adecuado, todo ello desde cualquier lu-
gar gracias a la conectividad del siste-
ma. Asi, ademas de fomentar la eficien-
cia, se puede adaptar la temperatura a
las preferencias de cada personay a las
condiciones que lo rodean.

MAYOR AHORRO

El controlador Bosch EasyControl
CT200 y la nueva gama de calderas
Condens, se convierten en los aliados
perfectos de las valvulas de radiador
Smart, aumentando todavia mas la
eficiencia del sistema de calefaccién
con tecnologia Bosch. De esta forma,
si gracias al controlador WiFi es posi-
ble reducir un 25 por 100 el consumo
y aumentar un 4 por 100 la eficiencia
energética de la instalacion, al sumar
las valvulas termostaticas se puede
conseguir hasta un 5 por 100 mas de
eficiencia energética.

Incluso es posible adaptar una ins-
talacion de calefaccion con caldera
antigua a este novedoso sistema gra-
cias al adaptador on/off EasyControl
de Bosch. Para mas informacién so-
bre las tecnologias y gama de produc-
tos para calefaccion, consulte la web:
www.junkers-bosch.es.

De Dietrich Process Systems amplia

]

un desarrollador y fabricante de
equipamiento para las industrias
quimica, farmacéutica y de quimica ve-
getal que tiene un gran prestigio como
proveedor de sistemas premium, y que
ahora esta ampliando su gama de so-
luciones competitivas multiuso.
Durante mas de 150 anos De
Dietrich Process Systems ha venido
suministrando a las industrias de proce-
s0s una amplia gama de soluciones, in-
cluidos sistemas de secado y filtracion/
vacio. Estos sistemas se desarrollaron
originalmente para quimicos basicos,
pero se mejoraron segun el mercado fue
evolucionando hacia la quimica y los far-
macos finos, siendo lideres de mercado
en Europa de soluciones de filtracion/
secado. En consecuencia, los secado-
resy los filtros/secadores han mejorado
y se han introducido disenos especia-
lizados para satisfacer las demandas
cada vez mas exigentes de los clientes
de la industria farmacéutica. Al mismo
tiempo, el grupo sigue dando servicio a
los fabricantes de quimicos, atendien-
do aplicaciones menos especializadas

De Dietrich Process Systems es

te sistemas multiusos

0 aquellas donde las restricciones son
menos rigurosas. Su centro de compe-
tencia de secado sigue ampliando la
gama mediante el desarrollo de solu-
ciones basadas en los fundamentos de
la experiencia de Dietrich, a saber, la
robustez, la versatilidad, la fiabilidad y
la funcionalidad sin adornos.

La gama Essentielle de filtros/seca-
dores ofrece modelos con un rendimien-
to optimizado para estas soluciones. La
eficiencia funcional y la rentabilidad estan
optimizadas para cumplir los requisitos
principales de una amplia gama de clien-
tes de la industria quimica que no preci-
san, por ejemplo, de un diseno esteriliza-
do o GMR El tanque y el filtro de polvo son
los elementos principales que han sido
redisenados centrandose en las funcio-
nes basicas. La gama se ha denominado
Essentielle para reflejar que satisface las
necesidades basicas de una amplia gama
de clientes de la industria quimica.

En el caso de los secadores, el en-
foque ha ido un paso mas alla. En vez
de alterar un diseno ya existente, el
grupo ofrece un dispositivo totalmen-
te diferente, un secador horizontal de
paletas, gracias a la colaboracion con
la compania HLE; De Dietrich Process
Systems ya tenia un secador horizontal
en su catalogo de productos, el secador
Universal, que puede procesar los pro-
ductos mas dificiles. Este equipo tiene
un rendimiento extremadamente bueno,
aunque su disefio es mas complejo que
el de un secador habitual. Para que De
Dietrich pueda ofrecer una solucion a
sus clientes que se adapte a aplicacio-
nes mas estandar, el grupo ofrece el
sistema de secador de horizontal de
paletas altamente versatil. Al ofrecer
este sistema como un complemento del
catalogo ya existente del grupo de se-
cadores verticales, conicos y esféricos,
ahora los clientes pueden disponer de
una mayor oferta al seleccionar la solu-
cion perfecta para sus aplicaciones de
secado o filtrado/secado, tanto como
solucion altamente especializada como
solucion altamente versatil.
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a Feria Internacional de
LCIimatizacién y Refrigeracion (C&R)

ha celebrado su primera reunion
con las Asociaciones sectoriales, em-
presas y entidades que integran el re-
cién constituido Comité Organizador de
su préxima edicion, que se celebrara
organizada por IFEMA MADRID del 14 al
16 de noviembre de 2023, afianzando
su cita, por segunda edicion consecuti-
va, en el ultimo trimestre del ano.

La reunién también ha servido para
presentar el proyecto y objetivos de
esta 20 edicién, que pondra el foco
especialmente en crecer en la repre-
sentatividad de su oferta, potenciar la
participacion de profesionales cualifi-
cados en el canal de distribucion y la
prescripcion, e impulsar su internacio-
nalizacion

A este respecto, hay que recordar
que la pasada edicion, desarrollada en
un momento de importante incertidum-
bre tras largos meses sin la celebra-
cion de eventos presenciales, mostro
su capacidad de convocatoria, congre-
gando a 379 empresas participantes y
34.000 visitantes profesionales de 54
paises, y convirtiéndose en un escena-
rio estratégico para reanudar el contac-

to y dinamizar la actividad comercial
del sector.

Para este ano, el proyecto C&R man-
tiene a grandes rasgos esa estructura
que lo define como uno de los eventos
lideres de la industria de la climatiza-
cion y la refrigeracion. Por un lado, la
exposicion comercial, todo un referente
de novedades tecnologicas, equipos y
soluciones que se extendera a lo largo
de tres pabellones, con una articulacion
de contenidos que situara a la oferta
el sector Calefaccion-ACS y Fontaneria
en el pabellén 5; Refrigeracion, en el
pabellon 7,y Aire acondicionado, bom-
ba de calory ventilacion en el pabellon
9. Ademas, la feria dara continuidad a
la plataforma digital C&R LiveConnect,
estrenada en su pasada edicién, y que
ofrece una herramienta complementa-
ria a la participacion presencial para
impulsar el B2B, la gestion de agendas
y el seguimiento de contenidos mas
alla de las fechas de celebracion de
la feria.

El Comité Organizador trabajara en la
definicion y coordinacion de las distintas
actividades paralelas que ofreceran un
marco de informacion y conocimiento
a todos los asistentes a esta edicion.

Construmat prepara su 222 edicion
con el foco puesto en la sostemhllldad

de Barcelona vuelve con una edicion

que apostara por la sostenibilidad,
la digitalizacion y la industrializacion
como principales ejes. Construmat, que
se celebrara del 23 al 25 de mayo en el
Pabell6én 1 del recinto de Gran Via, reuni-
ra a 150 expositores y 250 marcas que
ofreceran los materiales, herramientas,
técnicas y servicios mas innovadores del
mercado que promueven una construc-
cion mas sostenible y eficiente.

Bajo el lema “Construyendo sos-
tenibilidad”, el salén emblematico de
la construccion en Espana, que se ha
presentado esta manana en Madrid,
vuelve este ano con una propuesta
disenada para dar respuesta a las ne-
cesidades del sector y en el que los
profesionales podran impulsar su nego-
cio y descubrir los ultimos materiales,
sistemas y técnicas disponibles en el
mercado, adaptados a las ultimas nor-
mativas medioambientales.

El espacio central del salén sera una
zona expositiva de 10.000m?2 con 150
firmas lideres de todas las areas que in-
tegran la cadena de valor de la industria.
Asi, entre las empresas participantes se
encuentran Alsina, Arquimia, Cementos
Molins, Cosentino, Fischer, Jung, PMR
Roca, Saltoki, entre otras.

Segun su presidente, Xavier
Vilajoana, “Construmat es la principal
plataforma del sector de la construccion
en Espana desde hace mas de 40 anos
y, en este sentido, su préxima edicion
volvera a ser el punto de encuentro de
referencia para que los profesionales,
constructores, promotores, arquitectos,
distribuidores o instaladores puedan en-
contrar todos los materiales y sistemas
constructivos que les permitan ser mas
competitivos y eficientes”.

EI Salén de la Construccion de Fira

CONOCIMIENTO Y FORMACION

El evento contara también con un
congreso que pondra especial énfasis
en visibilizar las iniciativas que mejor
explican el caracter transformador del
sector y su impacto positivo en el en-
torno, con especial foco en los Fondos
Next Generation con el objetivo de con-
tribuir en acelerar su ejecucion.

Asi, el programa congresual dara a
conocer experiencias de éxito de inte-
gracion y uso de tecnologias (como el
BIM, el Big Data o el l0oT); soluciones a
través de la mecanizacion, automatiza-
cion y sistemas de manufactura avan-
zada; asi como proyectos innovadores
en el uso eficiente de materias primas,
sistemas de recuperacion y reaprove-
chamiento, preservacion de elementos
singulares o minimizacion del impacto
ambiental, entre otros.

Otro punto de interés de Construmat
sera el aula de formacion, un espacio
abierto con multiples jornadas técni-
cas, talleres, demostraciones y apli-
caciones para que los profesionales
puedan conocer de manera practica
las dltimas novedades en productos
y servicios. También se mostraran los
avances de la industrializacion median-
te la construccion en vivo de una casa
de madera durante el salon.

agenda 15

Congreso Nacional de Arquitectura
Avanzada y Construccion 4.0

tendra lugar en el recinto ferial

de Madrid (IFEMA) el certamen
Rebuild 2023, que se celebrara pa-
ralelamente al Congreso Nacional de
Arquitectura Avanzada y Construccion
4.0, el principal foro de encuentro del
sector donde adquirir nuevos conoci-
mientos, inspiracion y descubrir toda
la innovacién para impulsar la trans-
formacion del sector de la edificacion
hacia un modelo mas eficiente, indus-
trializado, digitalizado y sostenible.

Entre los dias 28 y 30 de marzo

Por un lado, en la seleccién de temas
claves que abordaran las presentacio-
nes y conferencias de expertos reunidos
en torno al programa FORO C&R 2023;
los talleres didacticos dirigidos al mun-
do del instalador, el Taller de Técnicas
Aplicadas de Climatizacion (Taller TAC)
y el Taller de Refrigeracion, con renova-
das tematicas para fomentar las me-
jores practicas en la instalacion, y, por
otro, en una nueva convocatoria de la
Galeria de Innovacion, para destacar las
propuestas de vanguardia en las que
viene trabajando la industria.

COMITE ORGANIZADOR C&R 2023
El recién constituido Comité
Organizador de esta edicion, queda
encabezado por el Presidente de AFEC,
Asociacion de Fabricantes de Equipos
de Climatizacion, Francisco Perucho,
asi como por las dos vicepresiden-
cias que ocupan, respectivamente,
FEGECA, Asociacion de Fabricantes
de Generadores y Emisores de Calor,
y AEFYT, Asociacion de Empresas de
Frio y sus Tecnologias. Tanto AFEC,

El Congreso cuenta con un pro-
grama de conferencias unico con
mas de 560 expertos internacio-
nales en seis auditorios funcionan-
do simultaneamente. Una Master
Class de tres dias, para descubrir
todas las novedades del sector y
dejarse inspirar por proyectos dis-
ruptivos y casos de éxito.

Un programa organizado para
para cada segmento de la edifica-
cion con una agenda especifica para
cada perfil profesional.

como FEGECA y AEFYT, cuentan tam-
bién con distintos miembros en el
Comité, junto a las representaciones
de AEDICI, Asociacion Espanola de
Ingenieros e Ingenieros Consultores de
Instalaciones; CONAIF, Confederacion
Nacional de Asociaciones de Empresas
de Fontaneria, Gas; APIRAC, Associagao
Portuguesa da Inddstria de Refrigeragcao
e Ar Condicionado; ATECYR, Asociacion
Técnica Espanola de Climatizacion y
Refrigeracion; Grupo Sectorial AseTUB
(ANAIP); CNI, Confederacion Nacional de
Instaladores y Mantenedores; ATEAN,
Asociacion de Técnicos en Energia
de Andalucia; ASIMCCAF, Asociacion
Nacional de Empresarios, Instaladores
y Mantenedores de la Comunidad
de Madrid; AMASCAL, Asociacion
de Mayoristas de Saneamiento,
Calefaccion, Fontaneria, Gas; ACTECIR,
Asociacion Catalana de Técnicos en
Energia, Climatizacion y Refrigeracion;
AFAR, Asociacion de Fabricantes
Andaluces de Refrigeracion; ASHRAE
Spain Chapter, y ACI, Associacié de
Consultors d’Instalacions.

ADQUIE
SU EDICION

Desde 1970, la revista OILGAS publica el dnico
ANUARID especializado en las industrias ener-

géticas de gas, petréleo, petroquimica y produc-

tos petroliferos.

La ENCICLOPEDIA 2022 es una base de datos

iinica que recoge en cada edicion mas de seis mil

datos exclusivos, contrastados y actualizados
reunidos en un dnico volumen.

A Analisis de mercado

A Perfil de compaiiias
y sus principales ejecutivos

A Informacion estadistica

A Directorios sectoriales

A Legislacion revisada con mas
de

4 Censo de proyectos

A Guia de suministradores
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